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Предисловие
Рыночные преобразования в экономике страны обусловили появление института финансового оздоровления и банкротства. Прак​тически все промышленные предприятия являются финансово не​состоятельными. В этих условиях требуется армия специалистов кризис-менеджеров, способных заменить не эффективно действу​ющих "красных" директоров и готовых вывести предприятия из кризиса и обеспечить экономический рост в России. Подготовка та​ких специалистов в настоящее время возложена на Министерство юстиции РФ. Это задача государственной важности. Качественная подготовка специалистов по арбитражному управлению зависит от многих факторов, в том числе и от наличия учебных пособий, адек​ватно отражающих основные тенденции в сфере антикризисного управления.
Данное учебно-практическое пособие является первой книгой, обобщающей научные исследования и практический опыт специа​листов по антикризисному управлению в условиях переходной эко​номики.
Анализируя краткосрочные учебные программы по подготов​ке арбитражных управляющих, которые использовались за про​шедший десятилетний период, необходимо отметить, что послед​няя учебная программа наиболее полно отражает проблематику научной дисциплины "Антикризисное управление".
Структура учебно-практического пособия соответствует струк​туре краткосрочной учебной программы подготовки арбитражных управляющих, утвержденной Министерством юстиции РФ от 5 мая 2003 г. № 108. Она состоит из четырех частей: правовой, бухгалтер​ско-аналитической, оценочной и управленческой. Доли этих частей в общем объеме учебного времени и в общем объеме книги при​мерно равные, хотя мы считаем, что доля последней управленчес​кой части должна быть гораздо больше других частей: ведь во всех четырех основных арбитражных процедурах (наблюдении, финан​совом оздоровлении, внешнем управлении, конкурсном производ​стве) арбитражному управляющему приходится реализовывать в
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равной степени все общие функции управления: планировать, орга​низовывать, учитывать, контролировать и стимулировать работу
персонала.
При подготовке данного учебно-практического пособия авторы использовали материал ранее изданных ими книг и учебников "Ан​тикризисное управление: процедура наблюдения", "Внешнее уп​равление несостоятельным предприятием", "Антикризисное управ​ление: процедура конкурентного производства", "Антикризисное управление предприятиями и банками", "Антикризисное управле​ние и реструктуризация предприятий" и др.
Все замечания и предложения по данному учебно-практичес​кому пособию просим присылать по адресу: 129110, г. Москва, ул. Малая Екатерининская, 17/21. Издательство "Фонд содействия и поддержки антикризисного управления", тел. 971-47-44, 971-10-92, факс 284-86-47. Е-таИ: 1зс1_{опс1@таП.ги
Часть 1. Правовое обеспечение
антикризисного управления
и деятельности антикризисных
управляющих
Глава 1.1. Гражданский кодекс Российской Федерации
1.1.1. Основные положения
Гражданский кодекс РФ (далее — ГК РФ), являющийся осно​вой российского законодательства, регулирующего гражданско-пра​вовые отношения, состоит из трех частей:
Часть первая ГК РФ, содержащая основы гражданского зако​нодательства, его основные понятия и определения, принята Госу​дарственной Думой 21 октября 1994 г. и введена в действие с 1 января 1995 г.
Часть вторая ГК РФ, содержащая особенности правового ре​гулирования отношений, возникающих при заключении отдельных видов договоров и обязательств, связанных с возмещением вреда и при неосновательном обогащении, принята Государственной Думой 22 декабря 1995 г. и введена в действие с 1 марта 1996 г.
Часть третья ГК РФ, содержит нормы, регулирующие отно​шения, связанные с наследованием имущества и международным частным правом, принята Государственной Думой 1 ноября 2001 г., одобрена Советом Федерации 14 ноября 2001 г. и введена в дей​ствие с 1 марта 2002 г.
Основные начала гражданского законодательства
Гражданское законодательство основывается на признании ра​венства участников регулируемых им отношений, неприкосновен​ности собственности, свободы договора, недопустимости произволь-
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ного вмешательства кого-либо в частные дела, необходимости бес​препятственного осуществления гражданских прав, обеспечения восстановления нарушенных прав, их судебной защиты.
Гражданские права могут быть ограничены на основании фе​деральных законов и только в той мере, в какой это необходимо в целях защиты основ конституционного строя, нравственности, здо​ровья, прав и законных интересов других лиц, обеспечения оборо​ны страны и безопасности государства.
Отношения, регулируемые гражданским законодательством
Подобно другим отраслям права, гражданское право имеет свой особый предмет — регулируемый по общему правилу только им круг отношений. В ст. 2 ГК РФ, посвященной определению пред​мета гражданского права, речь идет о различных видах отноше​ний, объединяемых, в частности, тем, что они возникают по пово​ду имущества. Под имуществом гражданское законодательство под​разумевает прежде всего вещи — осязаемые предметы внешнего мира, которые имеют или могут иметь денежную оценку. Кроме того, под термином "имущество" могут подразумеваться права на вещи (имущественные права) и обязанности, связанные вещами (иму​щественные обязанности). Кроме того, гражданское законодатель​ство регулирует, помимо имущественных отношений, и личные неимущественные отношения, неразрывно связанные с имуществен​ными. Подобные отношения возникают главным образом в сфере авторского и изобретательского права.
Таким образом, "гражданское законодательство определяет правовое положение участников гражданского оборота, основания возникновения и порядок осуществления права собственности и дру​гих вещных прав, исключительных прав на результаты интеллек​туальной деятельности (интеллектуальной собственности), регули​рует договорные и иные обязательства, а также другие имуще​ственные и связанные с ними личные неимущественные отноше​ния, основанные на равенстве, автономии воли и имущественной самостоятельности их участников.
Участниками регулируемых гражданским законодательством отношений являются граждане и юридические лица. В регулируе​мых гражданским законодательством отношениях могут участвовать также Российская Федерация, субъекты Российской Федерации и муниципальные образования (ст. 124 ГК РФ).
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Гражданское законодательство регулирует отношения между лицами, осуществляющими предпринимательскую деятельность, или с их участием, исходя из того, что предпринимательской явля​ется самостоятельная, осуществляемая на свой риск деятельность, направленная на систематическое получение прибыли от пользо​вания имуществом, продажи товаров, выполнения работ или ока​зания услуг лицами, зарегистрированными в этом качестве в уста​новленном законом порядке.
Правила, установленные гражданским законодательством, при​меняются к отношениям с участием иностранных граждан, лиц без гражданства и иностранных юридических лиц, если иное не пре​дусмотрено федеральным законом".
Гражданское право основано на добровольном участии субъек​тов в правоотношениях, и, как писалось выше, эти правоотноше​ния строятся на принципе равноправности и необходимости бес​препятственного осуществления гражданских прав. "К имуществен​ным отношениям, основанным на административном или ином влас​тном подчинении одной стороны другой, в том числе к налоговым и другим финансовым и административным отношениям, гражданс​кое законодательство не применяется, если иное не предусмотре​но законодательством".
Гражданское законодательство и иные акты, содержащие нормы гражданского права
В соответствии с Конституцией РФ гражданское законодатель​ство находится в ведении Российской Федерации.
Гражданское законодательство состоит из Гражданского ко​декса РФ и принятых в соответствии с ним иных федеральных законов. Нормы гражданского права, содержащиеся в других зако​нах, должны соответствовать настоящему Кодексу.
Кроме того, гражданско-правовые отношения могут регули​роваться также указами Президента РФ, которые не должны про​тиворечить Гражданскому кодексу РФ и иным законам.
На основании и во исполнение Гражданского кодекса РФ и иных законов, указов Президента РФ Правительство РФ вправе принимать постановления, содержащие нормы гражданского пра​ва.
В случае противоречия указа Президента РФ или постановле​ния Правительства РФ настоящему Кодексу или иному закону при​меняется настоящий Кодекс или соответствующий закон.
7
Действие и применение норм гражданского права, содержа​щихся в указах Президента РФ и постановлениях Правительства РФ, определяются правилами ГК РФ.
Министерства и иные федеральные органы исполнительной власти могут издавать акты, содержащие нормы гражданского права, в случаях и в пределах, предусмотренных ГК РФ, другими закона​ми и иными правовыми актами.
Таким образом, видна главенствующая роль ГК РФ в регули​ровании гражданско-правовых отношений.
Действие гражданского законодательства во времени
Акты гражданского законодательства не имеют обратной силы и применяются к отношениям, возникшим после введения их в дей​ствие.
Действие закона распространяется на отношения, возникшие до введения его в действие, только в случаях, когда это прямо предусмотрено законом.
Обычаи делового оборота
Обычаем делового оборота признается сложившееся и широко применяемое в какой-либо области предпринимательской деятель​ности правило поведения, не предусмотренное законодательством, независимо от того, зафиксировано ли оно в каком-либо докумен​те. Однако обычаи делового оборота, противоречащие обязатель​ным для участников соответствующего отношения положениям за​конодательства или договору, не применяются.
Применение гражданского законодательства по аналогии
1. В случаях, когда отношения прямо не урегулированы зако​нодательством или соглашением сторон и отсутствует применимый к ним обычай делового оборота, к таким отношениям, если это не противоречит их существу, применяется гражданское законодатель​ство, регулирующее сходные отношения (аналогия закона). Анало​гия закона допускается при наличии трех условий: а) отношение не урегулировано законодательством, соглашением сторон и по этому вопросу нет обычая делового оборота; б) имеется законодательство (но не обычай), регулирующее сходные отношения; в) такое сход-
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ное законодательство не противоречит существу отношений, к ко​торым оно применяется по аналогии.
При невозможности использования аналогии закона права и обязанности сторон определяются исходя из общих начал и смысла гражданского законодательства (аналогия права) и требований доб​росовестности, разумности и справедливости.
1.1.2. Субъекты гражданского права. Юридические лица
Субъекты гражданского права
Под субъектом права понимается либо возможный, либо дей​ствительный участник правоотношения того или иного вида. Таким образом, субъектом гражданского права является участник граж​данско-правовых отношений. Статья 2 ГК РФ определяет круг уча​стников, регулируемых гражданским законодательством отношений. Это граждане, юридические лица, а также Российская Федера​ция, субъекты Российской Федерации и муниципальные образова​ния. К последним применяются нормы, определяющие участие юри​дических лиц в отношениях, регулируемых гражданским законода​тельством, если иное не вытекает из закона или особенностей дан​ных субъектов.
Правовое положение юридических лиц
Юридическим лицом признается организация, которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управле​нии обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуще​ствлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.
Юридические лица должны иметь самостоятельный баланс или смету.
В связи с участием в образовании имущества юридического лица его учредители (участники) могут иметь обязательственные права в отношении этого юридического лица либо вещные права на его имущество. В зависимости от того, какого рода права имеют учредители (участники), юридические лица подразделяются:
на юридические лица, в отношении которых их участники имеют обязательственные права, относятся хозяйственные това-
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рищества и общества, производственные и потребительские коо​перативы;
на юридические лица, на имущество которых их учредители имеют право собственности или иное вещное право, относятся го​сударственные и муниципальные унитарные предприятия, а так​же финансируемые собственником учреждения;
на юридические лица, в отношении которых их учредители (участники) не имеют имущественных прав, относятся обществен​ные и религиозные организации (объединения), благотворитель​ные и иные фонды, объединения юридических лиц (ассоциации и союзы).
Особенности правового положения предпринимателя без образования юридического лица
Предприниматель без образования юридического лица занима​ет отдельное место в отношениях, регулируемых гражданским за​конодательством. С одной стороны, это гражданин, имеющий права и обязанности, закрепленные за ним как за гражданином. С другой стороны, он осуществляет предпринимательскую деятельность, на​правленную на систематическое получение прибыли. В связи с этим у него возникают дополнительные права и обязанности. Статья 23 ГК РФ гласит, что:
"гражданин вправе заниматься предпринимательской деятель​ностью без образования юридического лица с момента государ​ственной регистрации в качестве индивидуального предприни​мателя" (выделено нами. —Авт.).
К предпринимательской деятельности граждан, осуществляе​мой без образования юридического лица, соответственно, применя​ются правила ГК РФ, которые регулируют деятельность юриди​ческих лиц, являющихся коммерческими организациями, если иное не вытекает из закона, иных правовых актов или существа право​отношения.
Гражданин, осуществляющий предпринимательскую деятель​ность без образования юридического лица с нарушением требова​ний пункта о государственной регистрации, не вправе ссылаться в отношении заключенных им при этом сделок на то, что он не явля​ется предпринимателем. Суд может применить к таким сделкам правила настоящего Кодекса об обязательствах, связанных с осу​ществлением предпринимательской деятельности.
Для занятия предпринимательской деятельностью необходима полная дееспособность. Таким образом, заниматься предпринима-
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тельской деятельностью граждане имеют право по достижении 18 лет, если они не ограничены в дееспособности. Лица, вступившие в брак до достижения 18-летнего возраста и эмансипированные (см. ст. 27 ГК РФ) признаются полностью дееспособными.
Публично-правовые образования как субъекты гражданского права
Наряду с физическими и юридическими лицами участниками отношений, регулируемых гражданским правом, являются государ​ство и другие публично-правовые образования. Для решения сто​ящих перед ними публичных, общенациональных или иных обще​ственных (региональных, местных) задач они во многих случаях нуж​даются в участии в имущественных отношениях. При этом должны быть учтены особенности статуса таких образований, обладающих публичной властью, а в ряде случаев являющихся политическими суверенами, которые сами определяют правопорядок, в том числе случаи и пределы собственного участия в гражданских правоотно​шениях. С другой стороны, необходимо в полной мере соблюсти интересы участников имущественного оборота как юридически равных собственников (или иных законных владельцев) имущества, находя​щихся в частноправовых, а не в публично-правовых отношениях друг с другом. Этими обстоятельствами и определяются особеннос​ти участия публично-правовых образований в гражданском (иму​щественном) обороте.
К числу публично-правовых образований, участвующих в граж​данских правоотношениях, относятся, во-первых, государство и, во-вторых, муниципальные образования. Особенности отечествен​ного государственного и социально-экономического устройства имеют следствием то положение, что государство не выступает в каче​стве единого субъекта гражданских правоотношений, а напротив, характеризуется множественностью субъектов. К их числу относят​ся как Российская Федерация (федеральное государство) в целом, так и ее отдельные субъекты — республики, края, области, горо​да федерального подчинения, автономная область, автономные ок​руга (ч. 1 ст. 65 Конституции РФ), являющиеся государственными образованиями.
Особенности правового положения всякого государства обус​ловлены наличием у него политической власти и государственного суверенитета, в силу которых оно само регулирует различные, в том числе имущественные, отношения, устанавливая в качестве
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общеобязательных как правила поведения для всех участников, так и порядок разбирательства их возможных споров. При этом оно само определяет и собственную гражданскую правосубъектность, ее содержание и пределы. Вместе с тем, участвуя в имуществен​ных (частноправовых) отношениях, государство должно соблюдать установленные им же правила, обусловленные самой природой регулируемых отношений. Оно не может использовать свои власт​ные прерогативы для того, чтобы произвольно менять в своих ин​тересах гражданско-правовые нормы или навязывать контрагентам свою волю в конкретных правоотношениях, иначе рыночный (иму​щественный) оборот не сможет нормально функционировать, а не​обходимая ему частноправовая форма будет разрушена.
Поэтому государство и другие публично-правовые образова​ния в гражданско-правовых отношениях выступают на равных на​чалах с иными их участниками — гражданами и юридическими лицами (п. 1 ст. 124 ГК). Это означает, что они не вправе использо​вать здесь никакие свои властные полномочия по отношению к другим участникам (контрагентам). За нарушение гражданских прав или неисполнение обязанностей к публично-правовым образовани​ям в судебном порядке могут быть применены обычные меры иму​щественной ответственности, ибо во "внутренних" (внутригосудар​ственных) гражданских правоотношениях публично-правовые обра​зования лишены судебного иммунитета (т. е. возможности привле​чения к суду только с их согласия).
Хозяйственные товарищества и общества
Хозяйственными товариществами и обществами признаются коммерческие организации с разделенными на доли (вклады) учре​дителей (участников) уставным (складочным) капиталом. Имуще​ство, созданное за счет вкладов учредителей (участников), а также произведенное и приобретенное хозяйственным товариществом или обществом в процессе его деятельности, принадлежит ему на пра​ве собственности.
В случаях, предусмотренных ГК РФ, хозяйственное общество может быть создано одним лицом, которое становится его един​ственным участником.
Полное товарищество
Полным признается товарищество, участники которого (пол​ные товарищи) в соответствии с заключенным между ними догово-
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ром занимаются предпринимательской деятельностью от имени то​варищества и несут ответственность по обязательствам принадле​жащим им имуществом. Полное товарищество создается и действу​ет на основании учредительного договора. Учредительный договор подписывается всеми его участниками.
Лицо может быть участником только одного полного товари​щества.
Фирменное наименование полного товарищества должно со​держать либо имена (наименования) всех его участников и слова "полное товарищество", либо имя (наименование) одного или не​скольких участников с добавлением слов "и компания" и слова "пол​ное товарищество".
Товарищество на вере
Товариществом на вере (коммандитным товариществом) при​знается товарищество, в котором наряду с участниками, осуществ​ляющими от имени товарищества предпринимательскую деятель​ность и отвечающими по обязательствам товарищества своим иму​ществом (полными товарищами), имеется один или несколько уча​стников — вкладчиков (коммандитистов), которые несут риск убыт​ков, связанных с деятельностью товарищества, в пределах сумм внесенных ими вкладов и не принимают участие в осуществлении товариществом предпринимательской деятельности.
Товарищество на вере создается и действует на основании уч​редительного договора. Учредительный договор подписывается всеми полными товарищами.
Общество с ограниченной ответственностью
Обществом с ограниченной ответственностью признается уч​режденное одним или несколькими лицами общество, уставный капитал которого разделен на доли в размерах, определенных уч​редительными документами; участники общества с ограниченной ответственностью не отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимо​сти внесенных ими вкладов.
Учредительными документами общества с ограниченной ответ​ственностью являются учредительный договор, подписанный его учредителями, и утвержденный ими устав. Если общество учреж​дается одним лицом, его учредительным документом является ус​тав.
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Общество с дополнительной ответственностью
Обществом с дополнительной ответственностью признается уч​режденное одним или несколькими лицами общество, уставный капитал которого разделен на доли определенных учредительными документами размеров; участники такого общества солидарно не​сут субсидиарную ответственность по его обязательствам своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов, определяемом учредительными документами общества. При банкротстве одного из участников его ответственность по обя​зательствам общества распределяется между остальными участни​ками пропорционально их вкладам, если иной порядок распреде​ления ответственности не предусмотрен учредительными докумен​тами общества.
Акционерное общество
Акционерным обществом признается общество, уставный ка​питал которого разделен на определенное число акций; участники акционерного общества (акционеры) не отвечают по его обязатель​ствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества, в пределах стоимости принадлежащих им акций.
Акционеры, не полностью оплатившие акции, несут солидар​ную ответственность по обязательствам акционерного общества в пределах неоплаченной части стоимости принадлежащих им акций.
Акционерное общество, участники которого могут отчуждать принадлежащие им акции без согласия других акционеров, при​знается открытым акционерным обществом.
Акционерное общество, акции которого распределяются толь​ко среди его учредителей или иного заранее определенного круга лиц, признается закрытым акционерным обществом.
Дочерние и зависимые общества
Дочернее хозяйственное общество.
Хозяйственное общество признается дочерним, если другое (основное) хозяйственное общество или товарищество в силу пре​обладающего участия в его уставном капитале, либо в соответ​ствии с заключенным между ними договором, либо иным образом имеет возможность определять решение, принимаемые таким об​ществом.
Дочернее общество не отвечает по долгам основного общества (товарищества).
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Основное общество (товарищество), которое имеет право да​вать дочернему обществу, в том числе по договору с ним, обяза​тельные для него указания, отвечает солидарно с дочерним обще​ством по сделкам, заключенным последним во исполнение таких указаний.
В случае несостоятельности (банкротства) дочернего общества по вине основного общества (товарищества) последнее несет суб​сидиарную ответственность по его долгам.
Зависимое общество.
Хозяйственное общество признается зависимым, если другое (преобладающее, участвующее) общество имеет более двадцати процентов голосующих акций акционерного общества или двадцати процентов уставного капитала общества с ограниченной ответствен​ностью.
Пределы взаимного участия хозяйственных обществ в устав​ных капиталах друг друга и число голосов, которыми одно из та​ких обществ может пользоваться на общем собрании участников или акционеров другого общества, определяется законом.
Производственные кооперативы
Производственным кооперативом (артелью) признается добро​вольное объединение граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности (производ​ство, переработка, сбыт промышленной, сельскохозяйственной или иной продукции, выполнение работ, торговля, бытовое обслужи​вание, оказание других услуг), основанной на их личном трудовом или ином участии и объединении его членами (участниками) иму​щественных паевых взносов. Законом и учредительными документа​ми производственного кооператива может быть предусмотрено уча​стие в его деятельности юридических лиц. Производственный коо​ператив является коммерческой организацией.
Члены производственного кооператива несут по обязательствам кооператива субсидиарную ответственность.
Учредительным документом производственного кооператива яв​ляется его устав, утверждаемый общим собранием его членов.
Государственные и муниципальные унитарные предприятия
Унитарным предприятием признается коммерческая организа​ция, не наделенная правом собственности на закрепленное за ней
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собственником имущество. Имущество унитарного предприятия яв​ляется неделимым и не может быть распределено по вкладам (до​лям, паям), в том числе между работниками предприятия.
В форме унитарных предприятий могут быть созданы только государственные и муниципальные предприятия.
Унитарное предприятие, основанное на праве хозяйственного ведения, создается по решению уполномоченного на то государ​ственного органа или органа местного самоуправления.
В случаях, предусмотренных законом о государственных и му​ниципальных предприятиях, по решению Правительства РФ на базе имущества, находящегося в федеральной собственности, мо​жет быть образовано унитарное предприятие, основанное на пра​ве оперативного управления (федеральное казенное предприятие).
Учредительным документом казенного предприятия является устав, утверждаемый Правительством РФ.
Некоммерческие организации
Согласно ст. 2 Федерального закона № 7-ФЗ "О некоммерчес​ких организациях", "некоммерческой организацией является орга​низация, не имеющая извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности и не распределяющая полученную при​быль между участниками".
Некоммерческие организации могут создаваться для достиже​ния социальных, благотворительных, культурных, образователь​ных, научных и управленческих целей, в целях охраны здоровья граждан, развития физической культуры и спорта, удовлетворе​ния духовных и иных нематериальных потребностей граждан, за​щиты прав, законных интересов граждан и организаций, разреше​ния споров и конфликтов, оказания юридической помощи, а также в иных целях, направленных на достижение общественных благ.
Некоммерческие организации могут создаваться в форме об​щественных или религиозных организаций (объединений), неком​мерческих партнерств, учреждений, автономных некоммерческих организаций, социальных, благотворительных и иных фондов, ас​социаций и союзов, а также в других формах, предусмотренных федеральными законами.
Потребительским кооперативом признается добровольное объе​динение граждан и юридических лиц на основе членства с целью удовлетворения материальных и иных потребностей участников, осу​ществляемая путем объединения его членами имущественных пае​вых взносов.
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Члены потребительского кооператива несут субсидиарную от​ветственность по его обязательствам в пределах невнесенной части дополнительного взноса каждого из членов кооператива.
Общественными и религиозными организациями (объедине​ниями) признаются добровольные объединения граждан, объеди​нившихся на основе общности их интересов для удовлетворения духовных или иных нематериальных потребностей.
Общественные и религиозные организации являются неком​мерческими организациями. Они вправе осуществлять предприни​мательскую деятельность лишь для достижения целей, ради кото​рых они созданы, и соответствующую этим целям.
Фондом признается не имеющая членства некоммерческая орга​низация, учрежденная гражданами и (или) юридическими лицами на основе добровольных имущественных взносов, преследующая социальные, благотворительные, культурные, образовательные или иные общественно-полезные цели.
Имущество, переданное фонду его учредителями, является собственностью фонда. Учредители не отвечают по обязательствам созданного ими фонда, а фонд не отвечает по обязательствам своих учредителей.
Учреждением признается организация, созданная собственни​ком для осуществления управленческих, социально-культурных или иных функций некоммерческого характера и финансируемая им полностью или частично.
Учреждение отвечает по своим обязательствам находящимися в его распоряжении денежными средствами. При их недостаточнос​ти субсидиарную ответственность несет собственник соответствую​щего имущества.
Коммерческие организации в целях координации их предпри​нимательской деятельности, а также представления и защиты об​щих интересов могут по договору между собой создавать объедине​ния в форме ассоциаций или союзов, являющихся некоммерчески​ми организациями.
Ассоциация (союз) не отвечает по обязательствам своих чле​нов. Члены ассоциации (союза) несут субсидиарную ответственность по ее обязательствам в размере и в порядке, предусмотренных учредительными документами ассоциации.
Если по решению участников на ассоциацию (союз) возлагает​ся ведение предпринимательской деятельности, такая ассоциация (союз) преобразуется в хозяйственное общество или товарищество в порядке, предусмотренном ГК РФ, либо может создать для осуще-
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ствления предпринимательской деятельности хозяйственное обще​ство или участвовать в таком обществе.
Сделки
Понятие, виды и формы сделок.
Сделками признаются действия граждан и юридических лиц, направленные на установление, изменение или прекращение граж​данских прав и обязанностей.
Сделки могут быть двух- или многосторонними (договоры) и односторонними.
Односторонней считается сделка, для совершения которой не​обходимо и достаточно выражение воли одной стороны (например, завещание имущества).
Односторонняя сделка создает обязанности для лица, совер​шившего сделку. Она может создавать обязанности для других лиц лишь в случаях, установленных законом либо соглашением с этими лицами.
Для заключения договора необходимо выражение согласован​ной воли двух сторон (двухсторонняя сделка) либо трех или более сторон (многосторонняя сделка).
Возможно заключение сделок, возникновение или прекраще​ние прав и обязанностей по которой зависят от наступления того или иного юридического факта
Сделка считается совершенной под отлагательным условием, если стороны поставили возникновение прав и обязанностей в за​висимость от обстоятельства, относительно которого неизвестно, наступит оно или не наступит.
Сделка считается совершенной под отменительным условием, если стороны поставили прекращение прав и обязанностей в зави​симость от обстоятельства, относительно которого неизвестно, на​ступит оно или не наступит.
Если наступлению условия недобросовестно воспрепятствова​ла сторона, которой наступление условия невыгодно, то условие признается наступившим. Если наступлению условия недобросовес​тно содействовала сторона, которой наступление условия выгодно, то условие признается ненаступившим.
Сделки совершаются устно или в письменной форме (простой или нотариальной).
Сделка, которая может быть совершена устно, считается со​вершенной и в том случае, когда из поведения лица явствует его воля совершить сделку.
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Сделка в письменной форме должна быть совершена путем составления документа, выражающего ее содержание и подписан​ного лицом или лицами, совершающими сделку, или должным об​разом уполномоченными ими лицами.
Сделки юридических лиц между собой и гражданами, сделки между гражданами на сумму, превышающую не менее чем десять раз установленный законом минимальный размер оплаты труда, должны совершаться в простой письменной форме, за исключением сделок, требующих нотариального удостоверения.
Несоблюдение простой письменной формы сделки лишает сто​роны права в случае спора ссылаться в подтверждение сделки и ее условий на свидетельские показания, но не лишает их права приводить письменные и другие доказательства. В случаях, прямо указанных в законе или в соглашении сторон, несоблюдение про​стой письменной формы сделки влечет ее недействительность. Не​соблюдение простой письменной формы внешнеэкономической сделки в любом случае влечет ее недействительность.
Нотариальное удостоверение сделки осуществляется путем совершения на документе удостоверительной надписи нотариусом или другим должностным лицом, имеющим право совершать такое нотариальное действие.
Нотариальное удостоверение сделок обязательно:
1) в случаях, указанных в законе;
2)  в случаях, предусмотренных соглашением сторон, хотя бы по закону для сделок данного вида эта форма не требовалась.
Сделки с землей и другим недвижимым имуществом подлежат государственной регистрации в случаях и в порядке, предусмот​ренных ст. 131 настоящего Кодекса и законом о регистрации прав на недвижимое имущество и сделок с ним. Законом может быть установлена государственная регистрация сделок с движимым иму​ществом определенных видов.
Недействительность сделок
Сделка недействительна в силу признания ее таковой судом (оспоримая сделка) либо независимо от такого признания (ничтож​ная сделка).
Требование о применении последствий недействительности ничтожной сделки может быть предъявлено любым заинтересован​ным лицом. Суд вправе применить такие последствия по собствен​ной инициативе.
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Недействительная сделка не влечет юридических последствий, за исключением тех, которые связаны с ее недействительностью, и недействительна с момента ее совершения.
При недействительности сделки каждая из сторон обязана воз​вратить другой все полученное по сделке, а в случае невозможно​сти возвратить полученное в натуре, возместить его стоимость в деньгах — если иные последствия недействительности сделки не предусмотрены законом.
Основания ничтожности сделки перечислены в Гражданском кодексе РФ, и этот список не подлежит расширенному толкованию. К ничтожным сделкам относятся:
Сделки, не соответствующие закону или иным правовым актам
Сделка, не соответствующая требованиям закона или иных правовых актов, ничтожна, если закон не устанавливает, что та​кая сделка оспорима, или не предусматривает иных последствий нарушения.
Сделки, совершенные с целью, противной основам правопорядка и нравственности
Сделка, совершенная с целью, заведомо противной основам правопорядка или нравственности, ничтожна.
При наличии умысла у обеих сторон такой сделки — в случае исполнения сделки обеими сторонами — в доход Российской Феде​рации взыскивается все полученное ими по сделке, а в случае исполнения сделки одной стороной с другой стороны взыскивается в доход Российской Федерации все полученное ею и все причитав​шееся с нее первой стороне в возмещение полученного.
При наличии умысла лишь у одной из сторон такой сделки все полученное ею по сделке должно быть возвращено другой сторо​не, а полученное последней либо причитавшееся ей в возмещение исполненного взыскивается в доход Российской Федерации.
Мнимые и притворные сделки
Мнимая сделка, т. е. сделка, совершенная лишь для вида, без намерения создать соответствующие ей правовые последствия, ничтожна.
Притворная сделка, т. е. сделка, которая совершена с целью прикрыть другую сделку, ничтожна. К сделке, которую стороны
20
действительно имели в виду, с учетом существа сделки, применя​ются относящиеся к ней правила.
Сделки, совершенные гражданином, признанным недееспособным
Ничтожна сделка, совершенная гражданином, признанным не​дееспособным вследствие психического расстройства.
Каждая из сторон такой сделки обязана возвратить другой все полученное в натуре, а при невозможности возвратить полученное в натуре — возместить его стоимость в деньгах.
Дееспособная сторона обязана, кроме того, возместить другой стороне понесенный ею реальный ущерб, если дееспособная сторона знала или должна была знать о недееспособности другой стороны.
Однако в интересах гражданина, признанного недееспособным вследствие психического расстройства, совершенная им сделка мо​жет быть по требованию его опекуна признана судом действитель​ной, если она совершена к выгоде этого гражданина.
Сделки, совершенные несовершеннолетним, не достигшим четырнадцати лет
Ничтожна сделка, совершенная несовершеннолетним, не дос​тигшим четырнадцати лет (малолетним).
В интересах малолетнего совершенная им сделка так же мо​жет быть по требованию его родителей, усыновителей или опеку​на признана судом действительной, если она совершена к выгоде малолетнего.
Эти правила не распространяются на мелкие бытовые и дру​гие сделки малолетних, которые они вправе совершать самостоя​тельно.
Сделки юридического лица, выходящей за пределы его правоспособности
Сделка, совершенная юридическим лицом в противоречии с целями деятельности, определенно ограниченными в его учреди​тельных документах, либо юридическим лицом, не имеющим ли​цензию на занятие соответствующей деятельностью, может быть признана судом недействительной по иску этого юридического лица, его учредителя (участника) или государственного органа, осуще​ствляющего контроль или надзор за деятельностью юридического
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лица, если доказано, что другая сторона в сделке знала или заве​домо должна была знать о ее незаконности.
В Гражданском кодексе РФ и иных федеральных законах чет​ко указан субъект, по чьему иску сделка может быть признана недействительной.
Особенности совершения сделок от имени юридических лиц
Как было указано выше, юридическое лицо обязано заклю​чать сделки только в письменной форме.
Сделка, совершенная юридическим лицом в противоречии с целями деятельности, определенно ограниченными в его учреди​тельных документах, либо юридическим лицом, не имеющим ли​цензию на занятие соответствующей деятельностью, может быть признана судом недействительной по иску этого юридического лица, его учредителя (участника) или государственного органа, осуще​ствляющего контроль или надзор за деятельностью юридического лица, если доказано, что другая сторона в сделке знала или заве​домо должна была знать о ее незаконности.
От имени юридического лица сделки заключаются его пред​ставителем либо на основании полномочий предоставленных ему учредительными документами данного юридического лица, либо на основании доверенности или договора, предоставляющих право на заключение данной сделки от имени данного юридического лица.
Если полномочия лица на совершение сделки ограничены дого​вором либо полномочия органа юридического лица — его учреди​тельными документами по сравнению с тем, как они определены в доверенности, в законе либо как они могут считаться очевидными из обстановки, в которой совершается сделка, и при ее соверше​нии такое лицо или орган вышли за пределы этих ограничений, сделка может быть признана судом недействительной по иску лица, в интересах которого установлены ограничения, лишь в случаях, когда будет доказано, что другая сторона в сделке знала или заве​домо должна была знать об указанных ограничениях.
Основные признаки недействительности сделок
в соответствии с Федеральным законом
"О несостоятельности (банкротстве)"
Федеральным законом "О несостоятельности (банкротстве)" предусмотрены особенности признания сделок, совершенных в пред​дверии банкротства или в самой процедуре.
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Статья 103. Недействительность сделки, совершенной должником.
1.  Сделка, совершенная должником, в том числе сделка, со​вершенная должником до даты введения внешнего управления, может быть признана судом, арбитражным судом недействитель-   . ной по заявлению внешнего управляющего по основаниям, предус​мотренным федеральным законом.
2. Сделка, совершенная должником с заинтересованным лицом, признается судом, арбитражным судом недействительной по заяв​лению внешнего управляющего в случае, если в результате ис​полнения указанной сделки кредиторам или должнику были или могут быть причинены убытки.
3. Сделка, заключенная или совершенная должником с отдель​ным кредитором или иным лицом после принятия арбитражным судом заявления о признании должника банкротом и (или) в тече​ние шести месяцев, предшествовавших подаче заявления о при​знании должника банкротом, может быть признана судом недей​ствительной по заявлению внешнего управляющего или кредито​ра, если указанная сделка влечет за собой предпочтительное удов​летворение требований одних кредиторов перед другими кредито​рами.
4.  Сделка, совершенная должником — юридическим лицом в течение шести предшествовавших подаче заявления о признании должника банкротом месяцев и связанная с выплатой (выделом) доли (пая) в имуществе должника учредителю (участнику) должни​ка в связи с его выходом из состава учредителей (участников) дол​жника, по заявлению внешнего управляющего или кредитора мо​жет быть признана недействительной судом, арбитражным судом в случае, если исполнение такой сделки нарушает права и законные интересы кредиторов.
В случае признания должника банкротом и открытия конкурс​ного производства этот учредитель (участник) должника признает​ся кредитором третьей очереди.
5. Сделка, совершенная должником — юридическим лицом после принятия заявления о признании должника банкротом и связанная с выплатой (выделом) доли (пая) в имуществе должника учредите​лю (участнику) должника в связи с его выходом из состава учреди​телей (участников) должника, является ничтожной.
В случае признания должника банкротом и открытия конкурс​ного производства требование такого учредителя (участника) дол​жника погашается из имущества должника, оставшегося после пол​ного удовлетворения всех требований кредиторов.
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6.  Требование внешнего управляющего о применении послед​ствий недействительности ничтожной сделки, предусмотренной пун​ктом 5 настоящей статьи, может быть предъявлено в течение сро​ка исковой давности, установленного федеральным законом для применения последствий недействительности ничтожной сделки.
7.  В случаях, предусмотренных пунктом 1 настоящей статьи, иск о признании сделки недействительной или применении послед​ствий недействительности ничтожной сделки предъявляется вне​шним управляющим от имени должника.
В случаях, предусмотренных пунктами 2-5 настоящей статьи, внешний управляющий предъявляет иски о признании сделок не​действительными или применении последствий недействительнос​ти ничтожных сделок от своего имени.
Статья 206. Недействительность сделок гражданина
1.  Сделки гражданина, связанные с отчуждением или переда​чей иным способом имущества гражданина заинтересованным ли​цам за год до возбуждения арбитражным судом производства по делу о банкротстве, являются ничтожными.
2.  По требованию кредитора арбитражный суд применяет по​следствия недействительности ничтожной сделки в виде возврата имущества гражданина, которое является предметом сделки, в со​став имущества гражданина или в виде обращения взыскания на соответствующее имущество, находящееся у заинтересованных лиц.
Статья 104. Денежные обязательства должника в ходе внеш​него управления
1.  В случаях, если размер денежных обязательств должника, возникших после введения внешнего управления, превышает на двадцать процентов размер требований конкурсных кредиторов, включенных в реестр требований кредиторов, сделки, влекущие за собой новые денежные обязательства должника, за исключени​ем сделок, предусмотренных планом внешнего управления, могут совершаться внешним управляющим только с согласия собрания кредиторов (комитета кредиторов).
2. Сделки, совершенные с нарушением пункта 1 настоящей статьи, могут быть признаны судом недействительными (вы​делено нами. — Лет.) по заявлению конкурсного кредитора или уполномоченного органа, а в случае, если данные сделки были совершены лицом, ранее исполнявшим права и обязанности внеш​него управляющего должника, по заявлению вновь утвержденного внешнего управляющего.
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Сделка, совершенная внешним управляющим с нарушением пункта 1 настоящей статьи, может быть признана судом не​действительной (выделено нами. — Авт.), если будет доказано, что другая сторона в сделке знала или не могла не знать о таком нарушении.
Сроки. Исковая давность
Установленный законом, иными правовыми актами, сделкой или назначаемый судом срок определяется календарной датой или истечением периода времени, который исчисляется годами, меся​цами, неделями, днями или часами.
Срок может определяться также указанием на событие, кото​рое должно неизбежно наступить.
Течение срока, определенного периодом времени, начинается на следующий день после календарной даты или наступления со​бытия, которыми определено его начало.
Если последний день срока приходится на нерабочий день, днем окончания срока считается ближайший следующий за ним рабочий день.
Исковой давностью признается срок для защиты права по иску лица, право которого нарушено.
Общий срок исковой давности устанавливается три года.
Для отдельных видов требований законом могут устанавли​ваться специальные сроки исковой давности, сокращенные или бо​лее длительные по сравнению с общим сроком.
Перемена лиц в обязательстве не влечет изменения срока ис​ковой давности и порядка его исчисления.
Течение срока исковой давности приостанавливается:
Ф если предъявлению иска препятствовало чрезвычайное и непредотвратимое при данных условиях обстоятельство;
*  если истец или ответчик находится в составе Вооруженных Сил, переведенных на военное положение;
* в силу установленной на основании закона Правительством РФ отсрочки исполнения обязательств (мораторий);
*   в силу приостановления действия закона или иного право​вого акта, регулирующего соответствующее отношение.
Течение срока исковой давности приостанавливается при ус​ловии, если указанные в настоящей статье обстоятельства возник​ли или продолжали существовать в последние шесть месяцев сро​ка давности, а если этот срок равен шести месяцам или менее шести месяцев — в течение срока давности. Со дня прекращения
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обстоятельства, послужившего основанием приостановления дав​ности, течение ее срока продолжается. Остающаяся часть срока удлиняется до шести месяцев, а если срок исковой давности равен шести месяцам или менее шести месяцев — до срока давности.
Течение срока исковой давности прерывается предъявлением иска в установленном порядке, а также совершением обязанным лицом действий, свидетельствующих о признании долга.
После перерыва течение срока исковой давности начинается заново; время, истекшее до перерыва, не засчитывается в новый срок
Если иск оставлен судом без рассмотрения, то начавшееся до предъявления иска течение срока исковой давности продолжается в общем порядке.
Если судом оставлен без рассмотрения иск, предъявленный в уголовном деле, то начавшееся до предъявления иска течение сро​ка исковой давности приостанавливается до вступления в законную силу приговора, которым иск оставлен без рассмотрения; время, в течение которого давность была приостановлена, не засчитывает​ся в срок исковой давности. При этом, если остающаяся часть срока менее шести месяцев, она удлиняется до шести месяцев.
В исключительных случаях, когда суд признает уважительной причину пропуска срока исковой давности по обстоятельствам, свя​занным с личностью истца (тяжелая болезнь, беспомощное состоя​ние, неграмотность и т. п.), нарушенное право гражданина подле​жит защите. Причины пропуска срока исковой давности могут при​знаваться уважительными, если они имели место в последние шесть месяцев срока давности, а если этот срок равен шести месяцам или менее шести месяцев — в течение срока давности.
Исковая давность не распространяется на:
Ф требования о защите личных неимущественных прав и дру​гих нематериальных благ, кроме случаев, предусмотренных зако​ном;
Ф требования вкладчиков к банку о выдаче вкладов;
*  требования о возмещении вреда, причиненного жизни или здоровью гражданина. Однако требования, предъявленные по ис​течении трех лет с момента возникновения права на возмещение такого вреда, удовлетворяются за прошлое время не более чем за три года, предшествовавшие предъявлению иска;
Ф требования собственника или иного владельца об устране​нии всяких нарушений его права, хотя бы эти нарушения не были соединены с лишением владения (ст. 304 ГК РФ);
*  другие требования в случаях, установленных законом.
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1.1.3. Право собственности Право собственности и другие вещные права
Гражданский кодекс РФ определяет право собственности на имущество как совокупность таких прав, как права владения, пользо​вания и распоряжения этим имуществом.
Собственник вправе по своему усмотрению совершать в отно​шении принадлежащего ему имущества любые действия, не про​тиворечащие закону и иным правовым актам и не нарушающие права и охраняемые законом интересы других лиц, в том числе отчуждать свое имущество в собственность другим лицам, переда​вать им, оставаясь собственником, права владения, пользования и распоряжения имуществом, отдавать имущество в залог и обреме​нять его другими способами, распоряжаться им иным образом.
В Российской Федерации признаются частная, государствен​ная, муниципальная и иные формы собственности. Права всех соб​ственников защищаются равным образом.
Имущество может находиться в собственности граждан и юри​дических лиц, а также Российской Федерации, субъектов Россий​ской Федерации, муниципальных образований. Однако законом оп​ределяются виды имущества, которые могут находиться только в государственной или муниципальной собственности.
Особенности приобретения и прекращения права собственнос​ти на имущество, владения, пользования и распоряжения им в зависимости от того, находится имущество в собственности граж​данина или юридического лица, в собственности Российской Феде​рации, субъекта Российской Федерации или муниципального об​разования, могут устанавливаться лишь законом.
Кроме права собственности существуют и иные вещные пра​ва, ими, в частности, являются:
*  право пожизненного наследуемого владения земельным уча​стком;
* право постоянного (бессрочного) пользования земельным уча​стком;
* сервитуты (обременения);
* право хозяйственного ведения имуществом и право опера​тивного управления имуществом.
Вещные права на имущество могут принадлежать лицам, не являющимся собственниками этого имущества.
Переход права собственности на имущество к другому лицу не является основанием для прекращения иных вещных прав на это имущество.
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Способы приобретения и прекращения прав собственности
Гражданский кодекс РФ указывает основания приобретения пра​ва собственности, подразделяя возникновение права собственности и переход права собственности
Право собственности на новую вещь, изготовленную или со​зданную лицом для себя с соблюдением закона и иных правовых актов, приобретается этим лицом.
Право собственности на плоды, продукцию, доходы, получен​ные в результате использования имущества, приобретается по следующим основаниям: поступления, полученные в результате использования имущества (плоды, продукция, доходы), принадле​жат лицу, использующему это имущество на законном основании, если иное не предусмотрено законом, иными правовыми актами или договором об использовании этого имущества.
Право собственности на имущество, которое имеет собствен​ника, может быть приобретено другим лицом на основании догово​ра купли-продажи, мены, дарения или иной сделки об отчуждении этого имущества.
В случае смерти гражданина право собственности на принад​лежавшее ему имущество переходит по наследству к другим ли​цам в соответствии с завещанием или законом.
В случаях и в порядке, предусмотренных ГК РФ, лицо может приобрести право собственности на имущество, не имеющее соб​ственника, на имущество, собственник которого неизвестен, либо на имущество, от которого собственник отказался или на которое он утратил право собственности по иным основаниям, предусмот​ренным законом.
Член жилищного, жилищно-строительного, дачного, гаражно​го или иного потребительского кооператива, другие лица, имею​щие право на паенакопления, полностью внесшие свой паевой взнос за квартиру, дачу, гараж, иное помещение, предоставленное этим лицам кооперативом, приобретают право собственности на указан​ное имущество.
Право собственности прекращается при отчуждении собствен​ником своего имущества другим лицам, отказе собственника от права собственности, гибели или уничтожении имущества и при утрате права собственности на имущество в иных случаях, пре​дусмотренных законом.
Принудительное изъятие у собственника имущества не до​пускается, кроме случаев, когда по основаниям, предусмотренным законом, производятся:
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1)  обращение взыскания на имущество по обязательствам;
2)  отчуждение имущества, которое в силу закона не может принадлежать данному лицу;
3)  отчуждение недвижимого имущества в связи с изъятием участка;
4) выкуп бесхозяйственно содержимых культурных ценностей, домашних животных;
5)реквизиция;
6) конфискация;
По решению собственника в порядке, предусмотренном зако​нами о приватизации, имущество, находящееся в государственной или муниципальной собственности, отчуждается в собственность граждан и юридических лиц.
Обращение в государственную собственность имущества, на​ходящегося в собственности граждан и юридических лиц (национа​лизация), производится на основании закона с возмещением сто​имости этого имущества и других убытков.
Общая собственность
Имущество, находящееся в собственности двух или нескольких лиц, принадлежит им на праве общей собственности.
Имущество может находиться в общей собственности с опре​делением доли каждого из собственников в праве собственности (долевая собственность) или без определения таких долей (совмес​тная собственность).
Общая собственность на имущество является долевой, за ис​ключением случаев, когда законом предусмотрено образование со​вместной собственности на это имущество.
Общая собственность возникает при поступлении в собствен​ность двух или нескольких лиц имущества, которое не может быть разделено без изменения его назначения (неделимые вещи) либо не подлежит разделу в силу закона.
Общая собственность на делимое имущество возникает в слу​чаях, предусмотренных законом или договором.
По соглашению участников совместной собственности, а при недостижении согласия по решению суда на общее имущество мо​жет быть установлена долевая собственность этих лиц.
Если доли участников долевой собственности не могут быть определены на основании закона и не установлены соглашением всех ее участников, доли считаются равными.
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Соглашением всех участников долевой собственности может быть установлен порядок определения и изменения их долей в за​висимости от вклада каждого из них в образование и приращение общего имущества.
Участник долевой собственности, осуществивший за свой счет с соблюдением установленного порядка использования общего иму​щества неотделимые улучшения этого имущества, имеет право на соответствующее увеличение своей доли в праве на общее иму​щество.
Отделимые улучшения общего имущества, если иное не пре​дусмотрено соглашением участников долевой собственности, по​ступают в собственность того из участников, который их произвел.
Распоряжение имуществом, находящимся в долевой собствен​ности, осуществляется по соглашению всех ее участников.
Участник долевой собственности имеет право на предоставле​ние в его владение и пользование части общего имущества, сораз​мерной его доле, а при невозможности этого вправе требовать от других участников, владеющих и пользующихся имуществом, при​ходящимся на его долю, соответствующей компенсации.
При продаже доли в праве общей собственности постороннему лицу остальные участники долевой собственности имеют преиму​щественное право покупки продаваемой доли по цене, за которую она продается, и на прочих равных условиях, кроме случая прода​жи с публичных торгов.
Защита права собственности
Статья 35 Конституции РФ гласит: "Право частной собствен​ности охраняется законом".
Защиту нарушенных или оспоренных гражданских прав осу​ществляет в соответствии с подведомственностью дел, установлен​ной процессуальным законодательством, суд, арбитражный суд или третейский суд.
Собственник вправе истребовать свое имущество из чужого незаконного владения.
Однако существуют случаи, когда имущество выбыло из вла​дения собственника помимо его воли, но находится у лица, приоб​ретшего его законным путем (добросовестного приобретателя). В этом случае, если имущество возмездно приобретено у лица, ко​торое не имело права его отчуждать, о чем приобретатель не знал и не мог знать (добросовестный приобретатель), то собствен​ник вправе истребовать это имущество от приобретателя в слу-
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чае, когда имущество утеряно собственником или лицом, которо​му имущество было передано собственником во владение, либо похищено у того или другого, либо выбыло из их владения иным путем помимо их воли.
Если имущество приобретено безвозмездно от лица, которое не имело права его отчуждать, собственник вправе истребовать имущество во всех случаях.
Деньги, а также ценные бумаги на предъявителя не могут быть истребованы от добросовестного приобретателя.
При истребовании имущества из чужого незаконного владения собственник вправе также потребовать от лица, которое знало или должно было знать, что его владение незаконно (недобросовестный владелец), возврата или возмещения всех доходов, которые это лицо извлекло или должно было извлечь за все время владения; от доб​росовестного владельца возврата или возмещения всех доходов, ко​торые он извлек или должен был извлечь со времени, когда он узнал или должен был узнать о неправомерности владения или по​лучил повестку по иску собственника о возврате имущества.
Владелец, как добросовестный, так и недобросовестный, в свою очередь, вправе требовать от собственника возмещения произве​денных им необходимых затрат на имущество с того времени, с которого собственнику причитаются доходы от имущества.
Гражданский кодекс РФ предусматривает также защиту прав собственника от нарушений, не связанных с лишением владения.
Собственник может требовать устранения всяких нарушений его права, хотя бы эти нарушения и не были соединены с лишени​ем владения.
1.1.4. Общие положения обязательственного права. Отдельные виды обязательств
Общие положения об обязательствах.
Понятие обязательства и основания его возникновения.
Стороны обязательств
Исполнение обязательств может обеспечиваться неустойкой, залогом, удержанием имущества должника, поручительством, бан​ковской гарантией, задатком и другими способами, предусмотрен​ными законом или договором.
Недействительность соглашения об обеспечении исполнения обязательства не влечет недействительности этого обязательства (основного обязательства).
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Недействительность основного обязательства влечет недействи​тельность обеспечивающего его обязательства.
Неустойка
Неустойкой (штрафом, пеней) признается определенная зако​ном или договором денежная сумма, которую должник обязан уп​латить кредитору в случае неисполнения или ненадлежащего ис​полнения обязательства, в частности, просрочки исполнения. По требованию об уплате неустойки кредитор не обязан доказывать причинение ему убытков.
Кредитор не вправе требовать уплаты неустойки, если дол​жник не несет ответственности за неисполнение или ненадлежа​щее исполнение обязательства.
Залог
В силу залога кредитор по обеспеченному залогом обязатель​ству (залогодержатель) имеет право в случае неисполнения долж​ником этого обязательства получить удовлетворение из стоимости заложенного имущества преимущественно перед другими кредито​рами лица, которому принадлежит это имущество (залогодателя), за изъятиями, установленными законом.
Залогодержатель имеет право получить на тех же началах удовлетворение из страхового возмещения за утрату или повреж​дение заложенного имущества независимо от того, в чью пользу оно застраховано, если только утрата или повреждения не про​изошли по причинам, за которые залогодержатель отвечает.
Предметом залога может быть всякое имущество, в том числе вещи и имущественные права (требования), за исключением иму​щества, изъятого из оборота, требований, неразрывно связанных с личностью кредитора, в частности, требований об алиментах, о возмещении вреда, причиненного жизни и здоровью, и иных прав, уступка которых другому лицу запрещена законом.
Удержание
Кредитор, у которого находится вещь, подлежащая передаче должнику либо лицу, указанному должником, в праве в случае неисполнения должником в срок обязательства по оплате этой вещи или возмещению кредитору связанных с ней издержек и других убытков удерживать ее до тех пор, пока соответствующее обяза​тельство не будет исполнено.
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Удержанием вещи могут обеспечиваться также требования хотя и не связанные с оплатой вещи или возмещением издержек на нее и других убытков, но возникшие из обязательства, стороны кото​рого действуют как предприниматели.
Поручительство
По договору поручительства поручитель обязывается перед кредитором другого лица отвечать за исполнение последним его обязательства полностью или в части.
Договор поручительства может быть заключен также для обес​печения обязательства, которое возникнет в будущем.
Договор поручительства должен быть совершен в письменной форме. Несоблюдение письменной формы влечет недействитель​ность договора поручительства.
Банковская гарантия
В силу банковской гарантии банк, иное кредитное учрежде​ние или страховая организация (гарант) дает по просьбе другого лица (принципала) письменное обязательство уплатить кредитору принципала (бенефициару) в соответствии е условиями даваемого гарантом обязательства денежную сумму по представлении бене​фициаром письменного требования о ее уплате.
Задаток
Задатком признается денежная сумма, выдаваемая одной из договаривающихся сторон в счет причитающихся с нее по договору платежей другой стороне, в доказательство заключения договора и в обеспечение его исполнения.
Соглашение о задатке независимо от суммы задатка должно быть совершено в письменной форме.
В случае сомнения в отношении того, является ли сумма, уп​лаченная в счет причитающихся со стороны по договору платежей, задатком, эта сумма считается уплаченной в качестве аванса, если не доказано иное.
Перемена лиц в обязательстве
Переход прав кредитора к другому лицу.
Право (требование), принадлежащее кредитору на основании обязательства, может быть передано им другому лицу по сделке
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(уступка требования) или перейти к  другому лицу на основании
закона.
Для перехода к другому лицу прав кредитора не требуется
согласия должника.
Переход к другому лицу прав, неразрывно связанных с лично​стью кредитора, в частности требований об алиментах и о возме​щении вреда, причиненного жизни или здоровью, не допускается.
Перевод долга
Перевод должником своего долга на другое лицо допускается лишь с согласия кредитора.
Новый должник в праве выдвигать против требования креди​тора возражения, основанные на отношениях между кредитором и первоначальным должником.
Ответственность за нарушение обязательств. Прекращение обязательств
Должник обязан возместить кредитору убытки, причиненные неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств.
Если иное не предусмотрено законом, иными правовыми ак​тами или договором, при определении убытков принимаются во внимание цены, существовавшие в том месте, где обязательство должно было быть исполнено, в день добровольного удовлетворе​ния должником требования кредитора, а если требование добро​вольно удовлетворено не было — в день предъявления иска. Исхо​дя из обстоятельств суд может удовлетворить требование о возме​щении убытков, принимая во внимание цены, существующие в день вынесения решения.
При определении упущенной выгоды учитываются предприня​тые кредитором для ее получения меры и сделанные с этой целью приготовления.
Прекращение обязательств
Обязательство прекращается полностью или частично по ос​нованиям:
*  прекращение обязательства исполнением;
*  отступное;
*  прекращение обязательства зачетом;
*  прекращение обязательства совпадением должника и кре​дитора в одном лице;
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*  прекращение обязательства новацией; ^ прошение долга;
Ф прекращение обязательства с невозможностью исполнения;
*  прекращение обязательства на основании акта государствен​ного органа;
ф прекращение обязательства смертью гражданина;
•* прекращение обязательства ликвидацией юридического лица;
•* другими законами;
ф иными правовыми актами;
Ф договором.
1.1.5. Купля-продажа Общие положения о купле-продаже
По договору купли-продажи одна сторона (продавец) обязует​ся передать вещь (товар) в собственность другой стороне (покупа​телю), а покупатель обязуется принять этот товар и уплатить за него определенную денежную сумму (цену).
Условие договора купли-продажи о товаре считается согласо​ванным, если договор позволяет определить наименование и коли​чество товара.
Если продавец отказывается передать покупателю проданный товар, покупатель вправе отказаться от исполнения договора куп​ли-продажи.
Договором купли-продажи может быть предусмотрена обязан​ность продавца или покупателя страховать товар.
Розничная купля-продажа
По договору розничной купли-продажи продавец, осуществ​ляющий предпринимательскую деятельность по продаже товаров в розницу, обязуется передать покупателю товар, предназначен​ный для личного, семейного, домашнего или иного использования, не связанного с предпринимательской деятельностью.
Если иное не предусмотрено законом или договором розничной купли-продажи, в том числе условиями формуляров или иных стан​дартных форм, к которым присоединяется покупатель, договор роз​ничной купли-продажи считается заключенным в надлежащей фор​ме с момента выдачи продавцом покупателю кассового или товарно​го чека или иного документа, подтверждающего оплату товара.
Отсутствие у покупателя указанных документов не лишает его возможности ссылаться на свидетельские показания в подтвер​ждение заключения договора и его условий,
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Покупатель вправе в течение 14 дней с момента передачи ему непродовольственного товара, если более длительный срок не объявлен продавцом, обменять купленный товар в месте покупки и иных мес​тах, объявленных продавцом, на аналогичный товар других разме-         ' ра, формы, габарита, фасона, расцветки или комплектации, произ​ведя в случае разницы в цене необходимый перерасчет с продавцом. При отсутствии необходимого для обмена товара у продавца покупатель вправе возвратить приобретенный товар продавцу и получить уплаченную за него денежную сумму.
Требования покупателя об обмене либо о возврате товара подлежит удовлетворению, если товар не был в употреблении, сохранены его потребительские свойства и имеются доказатель​ства приобретения его у данного продавца.
Поставка товаров
По договору поставки поставщик-продавец, осуществляющий предпринимательскую деятельность, обязуется передать в обус​ловленный срок или сроки производимые или закупаемые товары покупателю для использования в предпринимательской деятельно​сти или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домаш​ним и иным подобным использованиям.                                                    1 Поставка товаров для государственных нужд                  | Поставка товаров для государственных нужд осуществляется на        1 основе государственного контракта на поставку товаров для государ-        : ственных нужд, а также заключаемых в соответствии с ним догово​ров поставки товаров для государственных нужд. Государственными нуждами признаются определяемые в установленном законом по​рядке потребности Российской Федерации или субъектов РФ, обес​печиваемые за счет средств бюджетов и внебюджетных источников
финансирования.
Государственный контракт заключается на основе заказа госу​дарственного заказчика на поставку товаров для государственных нужд, принятого поставщиком (исполнителем).
Для государственного заказчика, разместившего заказ, приня​тый поставщиком (исполнителем), заключение государственного контракта является обязательным.
Энергоснабжение
По договору энергоснабжения энергоснабжающая организация обязуется подавать абоненту (потребителю) через присоединенную
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сеть энергию, а абонент обязуется оплачивать принятую энергию, а также соблюдать предусмотренный договором режим ее потребле​ния, обеспечивать безопасность эксплуатации находящихся в его ведении энергетических сетей и исправность используемых им при​боров и оборудования, связанных с потреблением энергии.
Договор энергоснабжения заключается с абонентом при нали​чии у него отвечающего установленным техническим требованиям энергопринимающего устройства, присоединенного к сетям энерго​снабжающей организации, и другого необходимого оборудования, а также при обеспечении учета потребления энергии.
В случае, когда абонентом по договору энергоснабжения выс​тупает гражданин, использующий энергию для бытового потребле​ния, договор считается заключенным с момента первого фактичес​кого подключения абонента в установленном порядке к присоеди​ненной сети.
Договор энергоснабжения, заключенный на определенный срок, считается продленным на тот же срок и на тех же условиях, если до окончания срока его действия ни одна из сторон не заявит о его прекращении или изменении либо заключении нового договора.
Продажа недвижимости
По договору купли-продажи недвижимого имущества (дого​вор продажи недвижимости) продавец обязуется передать в соб​ственность покупателя земельный участок, здание, сооружение, квартиру или другое недвижимое имущество.
Договор продажи недвижимости заключается в письменной форме путем составления одного документа, подписанного сторо​нами.
Несоблюдение формы договора продажи недвижимости влечет его недействительность.
Переход права собственности на недвижимость по договору продажи недвижимости к покупателю подлежит государственной регистрации.
В договоре продажи недвижимости должны быть указанны дан​ные, позволяющие определенно установить недвижимое имуще​ство, подлежащее передаче покупателю по договору, в том числе данные, определяющие расположение недвижимости на соответ​ствующем земельном участке либо в составе другого недвижимого имущества.
При отсутствии этих данных в договоре условие о недвижи​мом имуществе, подлежащем передаче, считается несогласован-
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ным сторонами, а соответствующий договор не считается заклю​ченным.
Продажа предприятий
По договору продажи предприятия продавец обязуется пере​дать в собственность покупателя предприятие в целом как имуще​ственный комплекс, за исключением прав и обязанностей, которые продавец не вправе передавать другим лицам.
Договор продажи предприятия заключается в письменной фор​ме путем составления одного документа, подписанного сторонами, с обязательным приложением к нему документов:
+ акт инвентаризации;
*  бухгалтерский баланс;
*  заключение независимого аудитора о составе и стоимости предприятия;
*  перечень всех долгов (обязательств), включаемых в состав предприятия, с указанием кредиторов, характера, размера и сро​ков их требований.
1.1.6. Аренда Общие положения об аренде
По договору аренды (имущественного найма) арендодатель (най-модатель) обязуется предоставить арендатору (нанимателю) иму​щество за плату во временное владение и использование или во временное пользование.
Плоды, продукция и доходы, полученные арендатором в ре​зультате использования арендованного имущества в соответствии с договором, являются его собственностью.
В аренду могут быть переданы земельные участки и другие обособленные природные объекты, предприятия и другие имуще​ственные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транс​портные средства и другие вещи, которые не теряют своих нату​ральных свойств в процессе их использования (непотребляемые вещи).
Аренда транспортных средств
По договору аренды (фрахтования на время) транспортного средства с экипажем арендодатель предоставляет арендатору транс-
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портное средство за плату во временное владение и пользование и оказывает своими силами услуги по управлению им и по его технической эксплуатации.
Договор аренды транспортного средства с экипажем должен быть заключен в письменной форме независимо от его срока.
По договору аренды транспортного средства без экипажа арен​додатель предоставляет арендатору транспортное средство за пла​ту во временное владение и пользование без оказания услуг по управлению им и по его технической эксплуатации.
Договор аренды транспортного средства без экипажа должен быть заключен в письменной форме независимо от его срока.
Аренда зданий и сооружений
По договору аренды здания или сооружения арендодатель обя​зуется передать во временное владение и пользование или во временное пользование арендатору здание или сооружение.
Договор аренды здания или сооружения заключается в пись​менной форме путем составления одного документа, подписанного сторонами.
Несоблюдение формы договора аренды здания или сооружения влечет его недействительность.
Договор аренды здания или сооружения, заключенный на срок не менее года, подлежит государственной регистрации и считается заключенным с момента такой регистрации.
По договору аренды здания или сооружения арендатору одно​временно с передачей прав владения и пользования такой недвижи​мостью передаются права на ту часть земельного участка, которая занята этой недвижимостью и необходима для ее использования.
Аренда предприятий
По договору аренды предприятия в целом как имущественного комплекса, используемого для осуществления предпринимательс​кой деятельности, арендодатель обязуется предоставить арендато​ру за плату во временное владение и использование земельные участки, здания, сооружения, оборудования и другие входящие в состав предприятия основные средства, передать в порядке, на условиях и в пределах, определяемых договором, запасы сырья, топлива, материалов и иные оборотные средства, права пользова​ния землей, водой и другими природными ресурсами, зданиями,
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сооружениями и оборудованием, иные имущественные права арен​додателя, связанные с предприятием, права на обозначения, инди​видуализирующие деятельность предприятия, и другие исключи​тельные права, а также уступить ему права требования и переве​сти на него долги, относящиеся к предприятию.
После передачи предприятия в аренду арендодатель и аренда​тор несут солидарную ответственность по включенным в состав переданного предприятия долгам, которые были переведены на арендатора без согласия кредитора.
Договор аренды предприятия заключается в письменной фор​ме путем составления одного документа, подписанного сторонами, а также подлежит государственной регистрации и считается зак​люченным с момента такой регистрации.
Несоблюдение формы договора аренды предприятия влечет его недействительность.
Передача предприятия арендатору осуществляется по переда​точному акту.
Финансовая аренда (лизинг)
По договору финансовой аренды (договор лизинга) арендода​тель обязуется приобрести в собственность указанное арендатором имущество у определенного им продавца и предоставить аренда​тору это имущество за плату во временное владение и пользова​ние для предпринимательских целей. Арендодатель в этом случае не несет ответственности за выбор предмета аренды и продавца.
Предметом договора финансовой аренды могут быть любые непотребляемые вещи, используемые для предпринимательской деятельности, кроме земельных участков и других природных объек​тов.
Арендодатель, приобретая имущество для арендатора, дол​жен уведомить продавца о том, что имущество предназначено для передачи его в аренду определенному лицу.
1.1.7. Обязательства вследствие причинения вреда Общие положения о возмещении вреда
Вред, причиненный личности или имуществу гражданина, а также вред, причиненный имуществу юридического лица, подле​жит возмещению в полном объеме лицом, причинившем вред.
Законом обязанность возмещения вреда может быть возложена на лицо, не являющееся причинителем вреда.
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Законом или договором может быть установлена обязанность причинителя вреда выплатить потерпевшим компенсацию сверх возмещения вреда.
Лицо, причинившее вред, освобождается от возмещения вре​да, если докажет, что вред причинен не по его вине. Законом может быть предусмотрено возмещение вреда и при отсутствии вины причинителя.
Если причиненный вред является последствием эксплуатации предприятия, сооружения либо иной производственной деятельно​сти, которая продолжает причинять вред или угрожает новым вре​дом, суд вправе обязать ответчика, помимо возмещения вреда, приостановить или прекратить соответствующую деятельность.
Суд может отказать в иске о приостановлении либо прекра​щении соответствующей деятельности лишь в случае, если ее при​остановление или прекращение противоречит общественным инте​ресам. Отказ в приостановлении такой деятельности не лишает по​терпевших права на возмещение причиненного этой деятельностью вреда.
Не подлежит возмещению вред, причиненный в состоянии не​обходимой обороны, если при этом не были превышены ее пределы.
Возмещение вреда, причиненного жизни или здоровью гражданина
Вред, причиненный жизни или здоровью гражданина при ис​полнении договорных обязательств, а также при исполнении обя​занностей военной службы, службы в милиции и других военных обязанностей возмещается, если законом или договором не предус​мотрен более высокий размер ответственности.
При причинении гражданину увечья или ином повреждении его здоровья возмещению подлежит утраченный потерпевшим за​работок, который он имел либо определенно мог иметь, а также дополнительно понесенные расходы, вызванные повреждением здо​ровья, в том числе расходы на лечение, приобретение лекарств, протезирование, посторонний уход, санаторно-курортное лечение, приобретение специальных транспортных средств, подготовку к другой профессии, если установлено, что потерпевший нуждается в этих видах помощи и ухода и не имеет право на их бесплатное получение.
В случае увечья или иного повреждения здоровья несовер​шеннолетнего, не достигшего 14 лет (малолетнего) и не имеющего
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заработка, лицо, ответственное за причиненный вред, обязано воз​местить расходы, вызванные повреждением здоровья.
В случае смерти потерпевшего (кормильца) право на возме​щение вреда имеют:
*  нетрудоспособные лица, состоявшие на иждивении умер​шего или имевшие ко дню его смерти право на получение от него содержания;
Ф ребенок умершего, родившийся после его смерти;
*  один из родителей, супруг либо другой член семьи незави​симо от его трудоспособности, который не работает и занят ухо​дом за находившимися на иждивении умершего его детьми, внука​ми, братьями, сестрами, не достигшими 14 лет либо хотя и дос​тигшими указанного возраста, но по заключению медицинских ор​ганов нуждающимися по состоянию здоровья в постороннем уходе;
*  лица, состоявшие на иждивении умершего и ставшие не​трудоспособными в течение 5 лет после его смерти.
Один из родителей, супруг либо другой член семьи неработа​ющий и занятый уходом за детьми, внуками, братьями, сестрами умершего и ставший нетрудоспособным в период осуществления ухода, сохраняет право на возмещение вреда после окончания ухо​да за этими лицами.
Вред возмещается:
*  несовершеннолетним — до достижения 18 лет;
* учащимся старше 18 лет — до окончания учебы в учебных учреждениях по очной форме обучения, но не более чем до 23 лет;
+ женщинам старше 55 лет и мужчинам старше 60 лет — пожизненно;
Ф инвалидам — на срок инвалидности;
ф одному из родителей, супругу либо другому члену семьи, занятому уходом за находившимися на иждивении умершего его детьми, внуками, братьями, сестрами — до достижения ими 14 лет либо изменения состояния здоровья.
1.1.8. Некоторые вопросы антимонопольного законодательства
Общие положения
Антимонопольное законодательство Российской Федерации состоит из Конституции РФ, издаваемых в соответствии с ним феде-
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ральных законов, указов Президента РФ, постановлений и распо​ряжений Правительства РФ.
Закон действует на всей территории Российской Федерации.
Проведение государственной политики по содействию разви​тию товарных рынков и конкуренции, предупреждению, ограниче​нию и пресечению монополистической деятельности и недобросове​стной конкуренции осуществляется федеральным органом исполни​тельной власти — федеральным антимонопольным органом.
Федеральный антимонопольный орган для осуществления сво​их полномочий создает свои территориальные органы и назначает соответствующих должностных лиц.
Территориальные органы подведомствены федеральному ан​тимонопольному органу и осуществляют свою деятельность в соот​ветствии с законодательством Российской Федерации на основе по​ложения, утверждаемого федеральным антимонопольным органом.
Монополистическая деятельность
Монополистическая деятельность — противоречащие антимо​нопольному законодательству действия (бездействие) хозяйствую​щих субъектов или федеральных органов исполнительной власти, органов исполнительной власти субъектов РФ и органов местного самоуправления, направленные на недопущение, ограничение или устранение конкуренции.
Согласно закону запрещаются действия хозяйствующего субъек​та (группы лиц), занимающего доминирующее положение, кото​рые имеют либо могут иметь своим результатом ограничение кон​куренции и (или) ущемление интересов других хозяйствующих субъектов или физических лиц, в том числе такие действия, как:
Ф изъятие товаров из обращения, целью или результатом ко​торого является создание или поддержание дефицита на рынке либо повышение цен;
•* навязывание контрагенту условий договора, не выгодных для него или не относящихся к предмету договора (необоснованные тре​бования передачи финансовых средств, иного имущества, имуще​ственных прав, рабочей силы контрагента и др.);
*  включение в договор дискриминирующих условий, которые ставят контрагента в неравное положение по сравнению с другими хозяйствующими субъектами;
*  согласие заключить договор лишь при условии внесения в него положений, касающихся товаров, в которых контрагент (по​требитель) не заинтересован;
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•* создание препятствий доступу на рынок (выходу с рынка) другим хозяйствующим субъектам;
+ нарушение установленного нормативными актами порядка ценообразования;
*  установление монопольно высоких (низких) цен;
*  сокращение или прекращение производства товаров, на ко​торые имеются спрос или заказы потребителей, при наличии бе​зубыточной возможности их производства;
ф необоснованный отказ от заключения договора с отдельными покупателями (заказчиками) при наличии возможности производ​ства или поставки соответствующего товара.
Федеральным органам исполнительной власти, органам испол​нительной власти субъектов РФ и органам местного самоуправле​ния запрещается принимать акты и (или) совершать действия, ко​торые ограничивают самостоятельность хозяйствующих субъектов, создают дискриминирующие или, напротив, благоприятствующие условия деятельности отдельных хозяйствующих субъектов, если такие акты или действия имеют либо могут иметь своим результа​том ограничение конкуренции и (или) ущемление интересов хозяй​ствующих субъектов или граждан, в том числе запрещается:
*  вводить ограничения на создание новых хозяйствующих субъектов в какой-либо сфере деятельности, а также устанавли​вать запреты на осуществление отдельных видов деятельности или производство определенных видов товаров, за исключением случа​ев, установленных законодательством РФ;
Ф необоснованно препятствовать осуществлению деятельности хозяйствующих субъектов в какой-либо сфере;
4 устанавливать запреты на продажу (покупку, обмен, при​обретение) товаров из одного региона Российской Федерации (рес​публики, края, области, района, города, района в городе) в другой или иным образом ограничивать права хозяйствующих субъектов на продажу (приобретение, покупку, обмен) товаров;
Ф давать хозяйствующим субъектам указания о первоочеред​ной поставке товаров (выполнении работ, оказании услуг) опреде​ленному кругу покупателей (заказчиков) или о приоритетном зак​лючении договоров без учета установленных законодательными или иными нормативными актами Российской Федерации приоритетов;
*  необоснованно препятствовать созданию новых хозяйствую​щих субъектов в какой-либо сфере деятельности;
ф необоснованно предоставлять отдельному хозяйствующему субъекту или нескольким хозяйствующим субъектам льготы, ста-
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вящие их в преимущественное положение по отношению к другим хозяйствующим субъектам, работающим на рынок того же товара.
Отдельные виды государственного контроля
В целях предотвращения возможного злоупотребления доми​нирующим положением коммерческими организациями или ограни​чения конкуренции федеральным антимонопольным органом осу​ществляется государственный контроль за:
+ созданием, слиянием и присоединением объединений ком​мерческих организаций (союзов или ассоциаций);
+ слиянием и присоединением коммерческих организаций, если сумма их активов по последнему балансу превышает 100 тысяч минимальных размеров оплаты труда;
* ликвидацией и разделением (выделением) государственных и муниципальных унитарных предприятий, размер активов которых превышает 50 тысяч минимальных размеров оплаты труда, если это приводит к появлению хозяйствующего субъекта, доля которого на соответствующем товарном рынке будет превышать 35%, за исклю​чением случаев, когда ликвидация осуществляется по вступившему в законную силу решению арбитражного суда.
Федеральный антимонопольный орган должен быть уведомлен заявлением учредителей (одного из учредителей) в 15-дневный срок со дня государственной регистрации (внесения изменений в госу​дарственный реестр) о создании коммерческих организаций, если суммарная стоимость активов учредителей превышает 100 тысяч минимальных размеров оплаты труда, а также о слиянии или при​соединении коммерческих организаций, если сумма их активов по балансу превышает 50 тысяч минимальных размеров оплаты труда.
Окончательное решение принимается федеральным антимоно​польным органом в сроки, предусмотренные законом, о чем сооб​щается заявителю в письменной форме.
В случае, когда коммерческие организации и некоммерческие организации, занимающиеся предпринимательской деятельностью, занимают доминирующее положение и совершили два или более нарушений антимонопольного законодательства, федеральный ан​тимонопольный орган вправе принять решение об их принудитель​ном разделении или выделении из их состава одной или нескольких организаций на базе структурных подразделений, если это ведет к развитию конкуренции.
Решение о принудительном разделении (выделении) коммер​ческой организации принимается при наличии совокупности следу​ющих условий:
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Ф возможности организационного и территориального обособ​ления ее структурных подразделений;
*  отсутствия между ее структурными подразделениями тес​ной технологической взаимосвязи (в частности, если объем потреб​ляемой юридическим лицом продукции (работ, услуг) ее структур​ного подразделения не превышает 30% общего объема производи​мой этим структурным подразделением продукции (работ, услуг);
Ф возможности юридических лиц в результате реорганизации самостоятельно работать на рынке определенного товара.
Решение федерального антимонопольного органа о принуди​тельном разделении (выделении) коммерческих организаций или некоммерческих организаций, занимающихся предпринимательской деятельностью, подлежит исполнению собственником или органом, уполномоченным им, с учетом требований, предусмотренных в ука​занном решении, и в определенный в нем срок, который не может быть менее шести месяцев.
Ответственность за нарушение антимонопольного законодательства
В случае нарушения антимонопольного законодательства ком​мерческие и некоммерческие организации (их руководители), фе​деральные органы исполнительной власти, органы исполнительной власти субъектов РФ, органы местного самоуправления (их долж​ностные лица), граждане, в том числе индивидуальные предпри​ниматели, обязаны:
•Ф в соответствии с предписаниями федерального антимонополь​ного органа прекратить нарушение;
*  восстановить первоначальное положение;
Ф расторгнуть договор или внести в него изменения;
4 заключить договор с другим хозяйствующим субъектом;
*  отменить акт, не соответствующий законодательству;
*  перечислить в федеральный бюджет прибыль, полученную в результате нарушения;
*  осуществить реорганизацию в форме разделения или выде​ления с соблюдением установленных условий и сроков;
4 выполнить иные действия, предусмотренные предписанием.
В случае нарушения антимонопольного законодательства фе​деральный антимонопольный орган (территориальный орган) впра​ве в административном порядке налагать штрафы и выносить предупреждения в соответствии с действующим законодательством.
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Руководители коммерческих и некоммерческих организаций, а также должностные лица федеральных органов исполнительной власти, органов исполнительной власти субъектов Российской Фе​дерации и органов местного самоуправления, виновные в повтор​ном в течение года совершении противоправных действий несут уголовную ответственность в соответствии с действующим законо​дательством.
Глава 1.2. Федеральный закон "Об акционерных обществах"
1.2.1. Общие положения
Акционерным обществом (далее — общество) признается ком​мерческая организация, уставный капитал которой разделен на оп​ределенное число акций, удостоверяющих обязательственные права участников общества (акционеров) по отношению к обществу.
Если несостоятельность (банкротство) общества вызвана дей​ствиями (бездействием) его акционеров или других лиц, которые имеют право давать обязательные для общества указания либо иным образом имеют возможность определять его действия, то на указанных акционеров или других лиц в случае недостаточности имущества общества может быть возложена субсидиарная ответ​ственность по его обязательствам.
Место нахождения общества определяется местом его госу​дарственной регистрации, если в соответствии с федеральными за​конами в уставе общества не установлено иное.
Общество должно иметь почтовый адрес, по которому с ним осуществляется связь, и обязано уведомлять органы государствен​ной регистрации юридических лиц об изменении своего почтового адреса.
Создание и ликвидация общества
Общество может быть создано путем учреждения вновь и пу​тем реорганизации существующего юридического лица (слияния, разделения, выделения, преобразования).
Общество считается созданным с момента его государственной регистрации.
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Создание общества путем учреждения осуществляется по ре​шению учредителей (учредителя). Решение об учреждении обще​ства принимается учредительным собранием. В случае учреждения общества одним лицом решение о его учреждении принимается этим лицом единолично.
Решение об учреждении общества должно отражать резуль​таты голосования учредителей и принятые ими решения по вопро​сам учреждения общества, утверждения устава общества, избра​ния органов управления общества.
Создание общества путем учреждения осуществляется по ре​шению учредителей (учредителя). Решение об учреждении обще​ства принимается учредительным собранием. В случае учреждения общества одним лицом решение о его учреждении принимается этим лицом единолично.
Решение об учреждении общества должно отражать резуль​таты голосования учредителей и принятые ими решения по вопро​сам учреждения общества, утверждения устава общества, избра​ния органов управления общества.
Устав общества является учредительным документом обще​ства.
Ликвидация общества
Общество может быть ликвидировано добровольно в порядке, установленном Гражданским кодексом РФ, с учетом требований настоящего Федерального закона и устава общества. Общество мо​жет быть ликвидировано по решению суда по основаниям, преду​смотренным Гражданским кодексом РФ.
Ликвидация общества влечет за собой его прекращение без перехода прав и обязанностей в порядке правопреемства к другим лицам.
В случае, ког акционером ликвидируемого общества являет​ся государство или муниципальное образование, в состав ликвида​ционной комиссии включается представитель соответствующего комитета по управлению имуществом, или фонда имущества, или соответствующего органа местного самоуправления.
Ликвидационная комиссия помещает в органах печати, в кото​рых публикуются данные о регистрации юридических лиц, сооб​щение о ликвидации общества, порядке и сроках для предъявле​ния требований его кредиторами. Срок для предъявления требова-
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ний кредиторами не может быть менее двух месяцев с даты опуб​ликования сообщения о ликвидации общества.
Ликвидационная комиссия принимает меры к выявлению кре​диторов и получению дебиторской задолженности, а та^кже в пись​менной форме уведомляет кредиторов о ликвидации общества.
Ликвидация общества считается завершенной, а общество — прекратившим существование с момента внесения органом госу​дарственной регистрации соответствующей записи в единый госу​дарственный реестр юридических лиц.
Уставный капитан
Уставный капитал общества составляется из номинальной сто​имости акций общества, приобретенных акционерами.
Номинальная стоимость всех обыкновенных акций общества должна быть одинаковой.
Уставный капитал общества определяет минимальный размер имущества общества, гарантирующего интересы его кредиторов.
Минимальный уставный капитал открытого общества должен составлять не менее тысячекратной суммы минимального размера оплаты труда, установленного федеральным законом на дату реги​страции общества, а закрытого общества — не менее стократной суммы минимального размера оплаты труда, установленного фе​деральным законом на дату государственной регистрации общества.
Акции, облигации и иные ценные бумаги
Акция — это ценная бумага, закрепляющая права ее владель​ца (акционера) на получение части прибыли акционерного общества в виде дивидендов, на участие в управлении акционерным обще​ством и на часть имущества, остающегося после его ликвидации.
Выпуск акций, иных ценных бумаг — совокупность этих бумаг одного акционерного общества, обеспечивающих одинаковый объем прав владельцам и имеющих одинаковые условия эмиссии (первич​ного размещения). Все ценные бумаги одного выпуска должны иметь один государственный регистрационный номер.
Акции делятся на две категории — обыкновенные и привиле​гированные. Последние могут подразделяться на типы, дающие в соответствии с уставом данного акционерного общества различные права их владельцам. Все акции являются именными, закреплен​ными за определенными физическими и юридическими лицами.
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Каждая обыкновенная акция общества предоставляет акционе​ру — ее владельцу одинаковый объем прав.
В отличие от обыкновенной акции привилегированная акция не дает ее владельцу право голоса на общем собрании акционеров, если иное не установлено законом.
Акционеры — владельцы привилегированных акций участву​ют в общем собрании акционеров с правом голоса при решении вопросов о реорганизации и ликвидации общества.
Общество вправе размещать облигации и иные эмиссионные ценные бумаги, предусмотренные правовыми актами Российской Федерации о ценных бумагах.
Размещение обществом облигаций и иных эмиссионных цен​ных бумаг осуществляется по решению совета директоров (наблю​дательного совета) общества, если иное не предусмотрено уставом общества.
Облигация должна иметь номинальную стоимость. Номиналь​ная стоимость всех выпущенных обществом облигаций не должна превышать размер уставного капитала общества либо величину обеспечения, предоставленного обществу третьими лицами для цели выпуска облигаций.
Чистые активы
Активы общества подразделяются на материальные, финансо​вые и нематериальные. К материальным активам относятся:
^ право на пользование землей;
Ф здания и сооружения производственного и непроизводствен​ного назначения;
*  административные, жилые, детские, учебные, лечебные, оз​доровительные и иные здания, находящиеся на балансе общества;
Ф установленное и неустановленное производственное обору​дование;
^ движимое имущество непроизводственного назначения;
Ф запасы сырья, топлива и полуфабрикатов (на складах, в цехах и в дороге), готовой продукции;
* имущество, основные средства, здания и сооружения, зе​мельные участки, сданные в аренду;
*  принадлежащие обществу филиалы, дочерние компании, если они не имеют статуса юридического лица, а их балансы не разделены с балансом общества.
Стоимость чистых активов общества оценивается по данным бухгалтерского учета в порядке, устанавливаемом Министерством
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финансов РФ и федеральным органом исполнительной власти по рынку ценных бумаг.
Финансовые активы включают: кассовую наличность; депози​ты в банках; вклады, чеки, страховые полисы; вложения в ценные бумаги; обязательства других предприятий и организаций по вы​плате средств за поставленную продукцию (коммерческий кредит), оказание услуг по государственным программам; потребительский кредит; портфельные вложения в акции иных предприятий; паке​ты акций других акционерных обществ, дающие право контроля; паи или долевые участия в деятельности других предприятий.
Нематериальные активы — это часть имущества общества, представленного принадлежащими ему партнерами, лицензиями и другими правами на интеллектуальную собственность, права пользо​вания землей, водой и другими природными ресурсами, зданиями, сооружениями и оборудованием, иные имущественные права, то​варные знаки, приобретенные или арендованные брокерские мес​та, программы для расчетов на ЭВМ и др.
Размещение обществом акций и иных ценных бумаг
Общество вправе осуществлять размещение дополнительных акций и иных эмиссионных ценных бумаг посредством подписки и конвертации. В случае увеличения уставного капитала общества за счет его имущества общество должно осуществлять размещение дополнительных акций посредством распределения их среди акци​онеров.
Открытое общество вправе проводить размещение акций и эмиссионных ценных бумаг общества, конвертируемых в акции, посредством как открытой, так и закрытой подписки. Уставом об​щества и правовыми актами Российской Федерации может быть ограничена возможность проведения закрытой подписки открыты​ми обществами.
Закрытое общество не вправе проводить размещение акций и эмиссионных ценных бумаг общества, конвертируемых в акции, посредством открытой подписки или иным образом предлагать их для приобретения неограниченному кругу лиц.
Акционеры общества имеют преимущественное право приоб​ретения размещаемых посредством открытой подписки дополни​тельных акций и эмиссионных ценных бумаг, конвертируемых в акции, в количестве, пропорциональном количеству принадлежа​щих им акций этой категории (типа).
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Реестр акционеров общества
В реестре акционеров общества указываются сведения о каждом зарегистрированном лице, количестве и категориях (типах) акций, записанных на имя каждого зарегистрированного лица, иные сведе​ния, предусмотренные правовыми актами Российской Федерации.
Общество обязано обеспечить ведение и хранение реестра ак​ционеров общества в соответствии с правовыми актами Российской Федерации с момента государственной регистрации общества.
Держателем реестра акционеров общества может быть это общество или профессиональный участник рынка ценных бумаг, осуществляющий деятельность по ведению реестра владельцев именных ценных бумаг (далее — регистратор).
В обществе с числом акционеров более 50 держателем реест​ра акционеров общества должен быть регистратор.
Общество, поручившее ведение и хранение реестра акционе​ров общества регистратору, не освобождается от ответственности
за его ведение и хранение.
Лицо, зарегистрированное в реестре акционеров общества, обязано своевременно информировать держателя реестра акционе​ров общества об изменении своих данных. В случае непредставле​ния им информации об изменении своих данных общество и регист​ратор не несут ответственности за причиненные в связи с этим убытки.
1.2.2. Функции совета директоров и исполнительного органа
Совет директоров (наблюдательный совет) общества и исполнительный орган общества
Совет директоров (наблюдательный совет) общества осуществ​ляет общее руководство деятельностью общества, за исключением решения вопросов, отнесенных настоящим Федеральным законом к компетенции общего собрания акционеров.
К компетенции совета директоров (наблюдательного совета) общества относятся следующие вопросы:
1)  определение приоритетных направлений деятельности об​щества;
2)  созыв годового и внеочередного общих собраний акционе​ров, за исключением случаев, предусмотренных п. 8 ст. 55 настоя​щего Федерального закона;
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3)  утверждение повестки дня общего собрания акционеров;
4)  определение даты составления списка лиц, имеющих право на участие в общем собрании акционеров, и другие вопросы, отне​сенные к компетенции совета директоров (наблюдательного совета) общества в соответствии с положениями гл. VII настоящего Феде​рального закона и связанные с подготовкой и проведением общего собрания акционеров;
5)  увеличение уставного капитала общества путем размеще​ния обществом дополнительных акций в пределах количества и ка​тегорий (типов) объявленных акций, если уставом общества в соот​ветствии с настоящим Федеральным законом это отнесено к его компетенции;
6)  размещение обществом облигаций и иных эмиссионных цен​ных бумаг в случаях, предусмотренных настоящим Федеральным
законом;
7)  определение цены (денежной оценки) имущества, цены раз​мещения и выкупа эмиссионных ценных бумаг в случаях, предус​мотренных настоящим Федеральным законом;
8)  приобретение размещенных обществом акций, облигаций и иных ценных бумаг в случаях, предусмотренных настоящим Феде​ральным законом;
9)  образование исполнительного органа общества и досрочное прекращение его полномочий, если уставом общества это отнесе​но к его компетенции;
10)  рекомендации по размеру выплачиваемых членам ревизи​онной комиссии (ревизору) общества вознаграждений и компенса​ций и определение размера оплаты услуг аудитора;
11)  рекомендации по размеру дивиденда по акциям и порядку его выплаты;
12)  использование резервного фонда и иных фондов общества;
13)  утверждение внутренних документов общества, за исклю​чением внутренних документов, утверждение которых отнесено настоящим Федеральным законом к компетенции общего собрания акционеров, а также иных внутренних документов общества, ут​верждение которых отнесено уставом общества к компетенции ис​полнительных органов общества;
14)  создание филиалов и открытие представительств обще​ства;
15)  одобрение крупных сделок в случаях, предусмотренных главой X настоящего Федерального закона;
16)  одобрение сделок, предусмотренных главой XI настоящего Федерального закона;
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17)  утверждение регистратора общества и условий договора с ним, а также расторжение договора с ним;
18)  иные вопросы, предусмотренные настоящим Федеральным законом и уставом общества.
Руководство текущей деятельностью общества осуществляет​ся единоличным исполнительным органом общества (директором, генеральным директором) или единоличным исполнительным орга​ном общества (директором, генеральным директором) и коллеги​альным исполнительным органом общества (правлением, дирекци​ей). Исполнительные органы подотчетны совету директоров (на​блюдательному совету) общества и общему собранию акционеров.
По решению общего собрания акционеров полномочия едино​личного исполнительного органа общества могут быть переданы по договору коммерческой организации (управляющей организации) или индивидуальному предпринимателю (управляющему).
Коллегиальный исполнительный орган общества (правление, дирекция) действует на основании устава общества, а также ут​верждаемого общим собранием акционеров внутреннего документа общества (положения, регламента или иного документа), в котором устанавливаются сроки и порядок созыва и проведения его заседа​ний, а также порядок принятия решений.
Уставом общества, предусматривающим наличие одновремен​но единоличного и коллегиального исполнительных органов, долж​на быть определена компетенция коллегиального органа. В этом случае лицо, осуществляющее функции единоличного исполнитель​ного органа общества (директора, генерального директора), осуще​ствляет также функции председателя коллегиального исполнитель​ного органа общества (правления, дирекции).
К компетенции исполнительного органа общества относятся все вопросы руководства текущей деятельностью общества, за исклю​чением допросов, отнесенных к компетенции общего собрания ак​ционеров или совета директоров (наблюдательного совета) обще​ства.
Исполнительный орган общества организует выполнение ре​шений общего собрания акционеров и совета директоров (наблюда​тельного совета) общества.
Образование исполнительных органов общества и досрочное прекращение их полномочий осуществляются по решению общего собрания акционеров, если уставом общества решение этих вопро​сов не отнесено к компетенции совета директоров (наблюдательно​го совета) общества.
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Договор от имени общества подписывается председателем со​вета директоров (наблюдательного совета) общества или лицом, уполномоченным советом директоров (наблюдательным советом) общества.
Контроль за финансово-хозяйственной деятельностью общества
Для осуществления контроля за финансово-хозяйственной дея​тельностью общества общим собранием акционеров в соответствии с уставом общества избирается ревизионная комиссия (ревизор) об​щества.
Компетенция ревизионной комиссии (ревизора) общества по вопросам, не предусмотренным настоящим Федеральным законом, определяется уставом общества.
Проверка (ревизия) финансово-хозяйственной деятельности об​щества осуществляется по итогам деятельности общества за год, а также во всякое время по инициативе ревизионной комиссии (ре​визора) общества, решению общего собрания акционеров, совета директоров (наблюдательного совета) общества или по требованию акционера (акционеров) общества, владеющего в совокупности не менее чем 10% голосующих акций общества.
Аудитор (гражданин или аудиторская организация) общества осуществляет проверку финансово-хозяйственной деятельности об​щества в соответствии с правовыми актами Российской Федерации на основании заключаемого с ним договора.
По итогам проверки финансово-хозяйственной деятельности общества ревизионная комиссия (ревизор) общества или аудитор общества составляет заключение, в котором должны содержаться:
*  подтверждение достоверности данных, содержащихся в от​четах, и иных финансовых документов общества;
*  информация о фактах нарушения установленных правовыми актами Российской Федерации порядка ведения бухгалтерского учета и представления финансовой отчетности, а также правовых актов Российской Федерации при осуществлении финансово-хозяйствен​ной деятельности.
Учет и отчетность, документы общества
Общество обязано вести бухгалтерский учет и представлять финансовую отчетность в порядке, установленном настоящим Фе-
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деральным законом и иными правовыми актами Российской Феде​рации.
Ответственность за организацию, состояние и достоверность бухгалтерского учета в обществе, своевременное представление ежегодного отчета и другой финансовой отчетности в соответству​ющие органы, а также сведений о деятельности общества, пред​ставляемых акционерам, кредиторам и в средства массовой инфор​мации, несет исполнительный орган общества в соответствии с на​стоящим Федеральным законом, иными правовыми актами Россий​ской Федерации, уставом общества.
Годовой отчет общества подлежит предварительному утверж​дению советом директоров (наблюдательным советом) общества, а в случае отсутствия в обществе совета директоров (наблюдатель​ного совета) общества — лицом, осуществляющим функции едино​личного исполнительного органа общества, не позднее чем за 30 дней до даты проведения годового общего собрания акционеров.
Информация об обществе
Общество хранит документы по месту нахождения его испол​нительного органа в порядке и в течение сроков, которые установ​лены федеральным органом исполнительной власти по рынку цен​ных бумаг.
К документам бухгалтерского учета и протоколам заседаний коллегиального исполнительного органа имеют право доступа ак​ционеры (акционер), имеющие в совокупности не менее 25% голо​сующих акций общества.
В случае использования в отношении открытого общества спе​циального права на участие Российской Федерации, субъекта Рос​сийской Федерации или муниципального образования в управле​нии указанным обществом ("золотая акция") такое общество обес​печивает представителям Российской Федерации, субъекта Рос​сийской Федерации или муниципального образования доступ ко всем своим документам, в течение семи дней со дня предъявления соответствующего требования для ознакомления в помещении ис​полнительного органа общества.
Открытое общество обязано раскрывать:
•* годовой отчет общества, годовую бухгалтерскую отчетность;
•* проспект эмиссии акций общества в случаях, предусмотрен​ных правовыми актами Российской Федерации;
* сообщение о проведении общего собрания акционеров в по​рядке, предусмотренном настоящим Федеральным законом;
56
•Ф иные сведения, определяемые федеральным органом испол​нительной власти по рынку ценных бумаг.
Глава 1.3. Уголовный
и Уголовно-процессуальный кодексы
Российской Федерации
1.3.1. Уголовный кодекс Российской Федерации
Задачами настоящего Кодекса являются: охрана прав и свобод человека и гражданина, собственности, общественного порядка и общественной безопасности, окружающей среды, конституционно​го строя Российской Федерации от преступных посягательств, обес​печение мира и безопасности человечества, а также предупрежде​ние преступлений.
Для осуществления этих задач настоящий Кодекс устанавлива​ет основание и принципы уголовной ответственности, определяет, какие опасные для личности, общества или государства деяния признаются преступлениями, и устанавливает виды наказаний и иные меры уголовно-правового характера за совершение преступ​лений.
Преступность и наказуемость деяния определяются уголовным законом, действовавшим во время совершения этого деяния.
Временем совершения преступления признается время совер​шения общественно опасного действия (бездействия) независимо от времени наступления последствий.
Уголовный закон, устраняющий преступность деяния, смягча​ющий наказание или иным образом улучшающий положение лица, совершившего преступление, имеет обратную силу, т. е. распрост​раняется на лиц, совершивших соответствующие деяния до вступ​ления такого закона в силу, в том числе на лиц, отбывающих наказание или отбывших наказание, но имеющих судимость. Уго​ловный закон, устанавливающий преступность деяния, усиливаю​щий наказание или иным образом ухудшающий положение лица, обратной силы не имеет.
Преступления в сфере экономической деятельности
Преступлением признается виновно совершенное общественно опасное деяние, запрещенное настоящим Кодексом под угрозой на​казания.
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Не является преступлением действие (бездействие), хотя фор​мально и содержащее признаки какого-либо деяния, предусмот​ренного настоящим Кодексом, но в силу малозначительности не представляющее общественной опасности.
Уголовной ответственности подлежит только вменяемое фи​зическое лицо, достигшее возраста, установленного настоящим Кодексом.
Уголовной ответственности подлежит лицо, достигшее ко вре​мени совершения преступления 16-летнего возраста.
Незаконное предпринимательство
Гражданин вправе заниматься предпринимательской деятель​ностью без образования юридического лица с момента государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя.
Состав преступления, предусмотренного ст. 171 УК РФ, будет налицо в случае осуществления предпринимательской деятельнос​ти без государственной регистрации, либо при отсутствии требуе​мой по закону лицензии, либо при осуществлении такой деятель​ности за пределами срока действия лицензии или с нарушением условий лицензирования. Уголовная ответственность за указанные действия может иметь место, если они причинили крупный ущерб либо сопряжены с извлечением дохода в крупном размере, опреде​ление которого дается в примечании к настоящей статье.
Данное преступление совершается умышленно, т. е. виновный осознает незаконный, противоправный характер своей деятельнос​ти.
Квалифицирующими признаками данного преступления явля​ются: совершение его организованной группой, т. е. устойчивой груп​пой лиц, заранее объединившихся для совершения одного или не​скольких преступлений; извлечение в результате этого преступ​ления дохода в особо крупном размере (определение такого дохода дается в примечании к данной статье); совершение его лицом, ра​нее судимым за незаконную банковскую деятельность или незакон​ное предпринимательство.
В случае, если незаконное предпринимательство проявляется в противоправной деятельности, выражающейся в совершении пре​ступлений, ответственность за которые предусмотрена соответству​ющими статьями настоящего Кодекса (незаконное изготовление или ремонт оружия, незаконный оборот наркотических средств и др.), ответственность наступает по указанным статьям настоящего Ко-
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декса и дополнительная квалификация содеянного по ст. 171 не требуется.
Незаконное получение кредита
В соответствии со ст. 176 УК РФ получение индивидуальным предпринимателем или руководителем организации кредита либо льготных условий кредитования путем представления банку или иному кредитору заведомо ложных сведений о хозяйственном по​ложении либо финансовом состоянии индивидуального предприни​мателя или организации, если это деяние причинило крупный ущерб, —
наказывается штрафом в размере от двухсот до пятисот мини​мальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от двух до пяти месяцев, либо арестом на срок от четырех до шести месяцев, либо лишени​ем свободы на срок от двух до пяти лет.
Незаконное получение государственного целевого кредита, а равно его использование не по прямому назначению, если эти деяния причинили крупный ущерб гражданам, организациям или государству,
— наказываются штрафом в размере от пятисот до семисот минимальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от пяти до семи месяцев либо лишением свободы на срок от двух до пяти лет, что закреплено в ст. 176 УК РФ.
Предоставление кредита регулируется на основе ст. 819, 820 и 821 ГК РФ. По кредитному договору банк или иная кредитная орга​низация (кредитор) обязуются представлять денежные средства за​емщику в размере и на условиях, предусмотренных договором, а заемщик обязуется возвратить полученную денежную сумму и уп​латить проценты на нее.
Заведомо ложные сведения о хозяйственном положении или финансовом состоянии могут быть представлены кредитору до или во время подписания кредитного договора, а также после его под​писания с целью сокрытия обстоятельств, очевидно свидетельству​ющих о том, что предоставленная заемщику сумма не будет воз​вращена в срок.
В случае получения государственного целевого кредита уго​ловная ответственность наступает как при наличии указанных выше обстоятельств, так и в случае использования кредита не по пря-
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мому назначению, ибо при выдаче такого кредита использование его в особо оговоренных целях является основанием для государ​ственного кредитования.
Уголовная ответственность за указанные деяния может насту​пить в случае, если этим деянием причинен крупный ущерб. Закон при этом не дает определения крупного ущерба, представляя этот вопрос на усмотрение суда. Ущерб, причиненный незаконным по​лучением кредита, должен рассматриваться в качестве крупного ущерба в случае, когда незаконное получение кредита существен​но ухудшило экономическое положение банка или иного кредито​ра.
Субъективная сторона преступления характеризуется прямым умыслом.
Злостное уклонение от погашения кредиторской задолженности
Злостное уклонение руководителя организации или граждани​на от погашения кредиторской задолженности в крупном размере или от оплаты ценных бумаг после вступления в законную силу соответствующего судебного акта — наказывается штрафом в раз​мере от двухсот до пятисот минимальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от двух до пяти месяцев, либо обязательными работами на срок от ста восьмидесяти до двухсот сорока часов, либо арестом на срок от четырех до шести месяцев, либо лишением свободы на срок до двух лет.
Кредиторской задолженностью в крупном размере признается задолженность гражданина в сумме, превышающей пятьсот мини​мальных размеров оплаты труда, а организации — в сумме, пре​вышающей две тысячи пятьсот минимальных размеров оплаты труда.
Уклонение руководителя организации или гражданина от по​гашения-кредиторской задолженности представляет собой граждан​ско-правовой деликт, служащий основанием для иска кредитора к заемщику.
Первым условием наступления за указанное деяние уголовной ответственности является наличие вступившего в законную силу судебного акта (решения), вынесенного по иску кредитора в его пользу, т. е. обязывающего заемщика погасить кредиторскую за​долженность.
Вторым условием наступления уголовной ответственности яв​ляется злостный характер уклонения от погашения кредиторской
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задолженности, т. е. неисполнение соответствующего судебного ре​шения, вступившего в законную силу.
Третьим условием наступления уголовной ответственности за указанное деяние является крупный размер задолженности, от погашения которой уклоняется виновный. Применительно к составу данного преступления размер задолженности, признаваемый круп​ным, определен в примечании к комментируемой статье.
Данное преступление совершается умышленно, т. е. виновный осознает незаконность кредита и тем не менее добивается его по​лучения.
Неправомерные действия при банкротстве
Сокрытие имущества или имущественных обязательств, све​дений об имуществе, о его размере, местонахождении либо иной информации об имуществе, передача имущества в иное владение, отчуждение или уничтожение имущества, а равно сокрытие, унич​тожение, фальсификация бухгалтерских и иных учетных докумен​тов, отражающих экономическую деятельность, если эти действия совершены руководителем или собственником организации-долж​ника либо индивидуальным предпринимателем при банкротстве или в предвидении банкротства и причинили крупный ущерб — наказываются ограничением свободы на срок до трех лет, либо арестом на срок от четырех до шести месяцев, либо лишением свободы на срок до двух лет со штрафом в размере от двухсот до пятисот минимальных размеров оплаты труда или в размере зара​ботной платы или иного дохода осужденного за период от двух до пяти месяцев.
Неправомерное удовлетворение имущественных требований отдельных кредиторов руководителем или собственником организа​ции-должника либо индивидуальным предпринимателем, знающим о своей фактической несостоятельности (банкротстве), заведомо в ущерб другим кредиторам, а равно принятие такого удовлетворе​ния кредитором, знающим об отданном ему предпочтении несостоя​тельным должником в ущерб другим кредиторам, если эти действия причинили крупный ущерб — наказываются ограничением свободы на срок до двух лет, либо арестом на срок от двух до четырех месяцев, либо лишением свободы на срок до одного года со штра​фом в размере от ста до двухсот минимальных размеров оплаты тРУДа или в размере заработной платы или иного дохода осужден​ного за период от одного до двух месяцев либо без такового.
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Преднамеренное банкротство
Преднамеренное банкротство, т. е. умышленное создание или увеличение неплатежеспособности, совершенное руководителем или собственником коммерческой организации, а равно индивидуаль​ным предпринимателем в личных интересах или интересах иных лиц, причинившее крупный ущерб либо иные тяжкие послед​ствия — наказывается штрафом в размере от пятисот до восьмисот минимальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от пяти до восьми месяцев либо лишением свободы на срок до шести лет со штрафом в размере до ста минимальных размеров оплаты труда или в раз​мере заработной платы или иного дохода осужденного за период до одного месяца либо без такового.
Фиктивное банкротство
Фиктивное банкротство, т. е. заведомо ложное объявление ру​ководителем или собственником коммерческой организации, а рав​но индивидуальным предпринимателем о своей несостоятельности в целях введения в заблуждение кредиторов для получения от​срочки или рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов, а равно для неуплаты долгов, если это деяние причинило крупный ущерб — наказывается штрафом в размере от пятисот до восьмисот минимальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за пери​од от пяти до восьми месяцев либо лишением свободы на срок до шести лет со штрафом в размере до ста минимальных размеров оплаты труда или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до одного месяца либо без такового.
3.2. Уголовно-процессуальный кодекс Российской Федерации
Общие вопросы
Порядок уголовного судопроизводства на территории Российс​кой Федерации устанавливается настоящим Кодексом, основанным на Конституции РФ.
Порядок уголовного судопроизводства, установленный настоя​щим Кодексом, является обязательным для судов, органов проку-
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ратуры, органов предварительного следствия и органов дознания, а также иных участников уголовного судопроизводства.
Производство по уголовным делам о преступлениях, совер​шенных иностранными гражданами или лицами без гражданства на территории Российской Федерации, ведется в соответствии с пра​вилами настоящего Кодекса.
При производстве по уголовному делу применяется уголовно-процессуальный закон, действующий во время производства соот​ветствующего процессуального действия или принятия процессу​ального решения, если иное не установлено настоящим Кодексом.
Уголовное судопроизводство имеет своим назначением:
ф защиту прав и законных интересов лиц и организаций, по​терпевших от преступлений;
•* защиту личности от незаконного и необоснованного обвине​ния, осуждения, ограничения ее прав и свобод.
Уголовное преследование и назначение виновным справедли​вого наказания в той же мере отвечают назначению уголовного судопроизводства, что и отказ от уголовного преследования неви​новных, освобождение их от наказания, реабилитация каждого, кто необоснованно подвергся уголовному преследованию.
Суд, прокурор, следователь, орган дознания и дознаватель не вправе применять федеральный закон, противоречащий настояще​му Кодексу.
Правосудие по уголовному делу в Российской Федерации осу​ществляется только судом.
Никто не может быть признан виновным в совершении пре​ступления и подвергнут уголовному наказанию иначе как по приго​вору суда и в порядке, установленном настоящим Кодексом.
Подсудимый не может быть лишен права на рассмотрение его уголовного дела в том суде и тем судьей, к подсудности которых оно отнесено настоящим Кодексом.
Основания и порядок возбуждения уголовного дела
Поводами для возбуждению уголовного дела служат:
*  заявление о преступлении;
*  явка с повинной;
•* сообщение о совершенном или готовящемся преступлении, полученное из иных источников.
Основанием для возбуждения уголовного дела является нали​чие достаточных данных, указывающих на признаки преступления.
Заявление о преступлении может быть сделано в устном или письменном виде.
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Письменное заявление о преступлении должно быть подписа​но заявителем.
Устное заявление о преступлении заносится в протокол, ко​торый подписывается заявителем и лицом, принявшим данное за​явление. Протокол должен содержать данные о заявителе, а также о документах, удостоверяющих личность заявителя.
По результатам рассмотрения сообщения о преступлении орган дознания, дознаватель, следователь или прокурор принимает одно из следующих решений:
*  о возбуждении уголовного дела;
*  об отказе в возбуждении уголовного дела;
Ф о передаче сообщения по подследственности, а по уголов​ным делам частного обвинения — в суд.
О принятом решении сообщается заявителю. При этом заяви​телю разъясняются его право обжаловать данное решение и поря-     ; док обжалования.
Органы дознания                                    }
К органам дознания относятся:                                                        :
Ф органы внутренних дел Российской Федерации, а также иные    '
органы исполнительной власти, наделенные в соответствии с феде-    1
ральным законом полномочиями по осуществлению оперативно-ро-    '\
зыскной деятельности;                                                                           |
*  главный судебный пристав Российской Федерации, главный   | военный судебный пристав, главный судебный пристав субъекта   1 Российской Федерации, их заместители, старший судебный при-    1 став, старший военный судебный пристав, а также старшие су-    | дебные приставы Конституционного Суда Российской Федерации,    ! Верховного Суда Российской Федерации и Высшего Арбитражного    ; Суда Российской Федерации;
*  командиры воинских частей, соединений, начальники воен-   ;
ных учреждений или гарнизонов;
*  органы Государственной противопожарной службы. На органы дознания возлагаются:
Ф дознание по уголовным делам, по которым производство предварительного следствия необязательно;
Ф выполнение неотложных следственных действий по уголов​ным делам, по которым производство предварительного следствия обязательно.
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Полномочия органа дознания возлагаются на дознавателя на​чальником органа дознания.
Дознаватель уполномочен:
+ самостоятельно производить следственные и иные процес​суальные действия и принимать процессуальные решения, за ис​ключением случаев, когда в соответствии с настоящим Кодексом на это требуются согласие начальника органа дознания, санкция про​курора и (или) судебное решение;
Ф осуществлять иные полномочия, предусмотренные настоя​щим Кодексом.
Органы предварительного следствия
Предварительное следствие по уголовному делу должно быть закончено в срок, не превышающий 2 месяцев со дня возбуждения уголовного дела.
В срок предварительного следствия включается время со дня возбуждения уголовного дела и до дня его направления прокурору с обвинительным заключением или постановлением о передаче уго​ловного дела в суд для рассмотрения вопроса о применении прину​дительных мер медицинского характера либо до дня вынесения постановления о прекращении производства по уголовному делу.
Производство предварительного следствия по уголовному делу в случае его сложности или большого объема может быть поруче​но следственной группе, о чем выносится отдельное постановле​ние или указывается в постановлении о возбуждении уголовного дела.
Решение о производстве предварительного следствия след​ственной группой принимает прокурор по ходатайству начальника следственного отдела, а по уголовным делам, расследуемым сле​дователями прокуратуры, — по собственной инициативе. В поста​новлении прокурора должны быть перечислены все следователи, которым поручено производство предварительного следствия, в том числе указывается, какой следователь назначается руководи​телем следственной группы. К работе следственной группы могут быть привлечены должностные лица органов, осуществляющих опе​ративно-розыскную деятельность. Состав следственной группы объяв​ляется подозреваемому, обвиняемому.
Руководитель следственной группы принимает решения о:
* выделении уголовных дел в отдельное производство;
*  прекращении уголовного дела полностью или частично;
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*  приостановлении или возобновлении производства по уго​ловному делу;
*  привлечении лица в качестве обвиняемого и об объеме
предъявляемого ему обвинения;
*  направлении обвиняемого в медицинский или психиатричес​кий стационар для производства соответственно судебно-медицин​ской или судебно-психиатрической экспертизы;
Ф возбуждении перед прокурором ходатайства о продлении срока предварительного следствия;
*  возбуждении перед судом ходатайства об избрании меры пре​сечения, а также о производстве следственных и иных процессу​альных действий.
Суд
Суд — любой суд общей юрисдикции, рассматривающий уго​ловное дело по существу и выносящий решения, предусмотрен​ные настоящим Кодексом.
Только суд правомочен:
*  признать лицо виновным в совершении преступления и на​значить ему наказание;
Ф применить к лицу принудительные меры медицинского ха​рактера;
Ф применить к лицу принудительные меры воспитательного
воздействия;
Ф отменить или изменить решение, принятое нижестоящим
судом.
Рассмотрение уголовных дел осуществляется судом коллеги​ально или судьей единолично.
Рассмотрение уголовных дел в апелляционном порядке осу​ществляется судьей районного суда единолично.
Рассмотрение уголовных дел в кассационном порядке осуще​ствляется судом в составе трех судей федерального суда общей юрисдикции, а в порядке надзора — в составе не менее трех судей федерального суда общей юрисдикции.
При рассмотрении уголовного дела судом в составе трех судей федерального суда общей юрисдикции один из них председатель​ствует в судебном заседании.
Уголовные дела, подсудные мировому судье, рассматривают​ся судьями гарнизонных военных судов единолично. В этих случаях приговор и постановление могут быть обжалованы в кассационном порядке,
66
Обжалование судебных решений
Постановления дознавателя, следователя, прокурора об отка​зе в возбуждении уголовного дела, о прекращении уголовного дела, а равно иные их решения и действия (бездействие), которые спо​собны причинить ущерб конституционным правам и свободам учас​тников уголовного судопроизводства либо затруднить доступ граж​дан к правосудию, могут быть обжалованы в суд по месту произ​водства предварительного расследования.
Жалоба может быть подана в суд заявителем, его защитни​ком, законным представителем или представителем непосредственно либо через дознавателя, следователя или прокурора.
Судья проверяет законность и обоснованность действий (бездей​ствия) и решений дознавателя, следователя, прокурора не позднее чем через 5 суток со дня поступления жалобы в судебном заседании с участием заявителя и его защитника, законного представителя или представителя, если они участвуют в уголовном деле, иных лиц, чьи интересы непосредственно затрагиваются обжалуемым дей​ствием (бездействием) или решением, а также с участием прокуро​ра. Неявка лиц, своевременно извещенных о времени рассмотрения жалобы и не настаивающих на ее рассмотрении с их участием, не является препятствием для рассмотрения жалобы судом.
В начале судебного заседания судья объявляет, какая жалоба подлежит рассмотрению, представляется явившимся в судебное заседание лицам, разъясняет их права и обязанности. Затем заяви​тель, если он участвует в судебном заседании, обосновывает жало​бу, после чего заслушиваются другие явившиеся в судебное засе​дание лица. Заявителю предоставляется возможность выступить с репликой.
По результатам рассмотрения жалобы судья выносит одно из следующих постановлений:
•* о признании действия (бездействия) или решения соответ​ствующего должностного лица незаконным или необоснованным и о его обязанности устранить допущенное нарушение;
* об оставлении жалобы без удовлетворения.
Копии постановления судьи направляются заявителю и проку​рору.
Принесение жалобы не приостанавливает производство обжа​луемого действия и исполнение обжалуемого решения, если это не найдет нужным сделать орган дознания, дознаватель, следова​тель, прокурор или судья.
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Глава 1.4. Арбитражный процессуальный кодекс Российской Федерации
1.4.1. Общие положения Основные положения
Правосудие в сфере предпринимательской и иной экономи​ческой деятельности осуществляется арбитражными судами в Рос​сийской Федерации, образованными в соответствии с Конституци​ей РФ и федеральным конституционным законом (далее — арбит​ражные суды), путем разрешения экономических споров и рас​смотрения иных дел, отнесенных к их компетенции Арбитражным процессуальным кодексом Российской Федерации и другими феде​ральными законами, по правилам, установленным законодатель​ством о судопроизводстве в арбитражных судах.
Задачами судопроизводства в арбитражных судах являются: Ф защита нарушенных или оспариваемых прав и законных ин​тересов лиц, осуществляющих предпринимательскую и иную эко​номическую деятельность, а также прав и законных интересов Рос​сийской Федерации, субъектов Российской Федерации, муници​пальных образований в сфере предпринимательской и иной эконо​мической деятельности, органов государственной власти Российс​кой Федерации, органов государственной власти субъектов Россий​ской Федерации, органов местного самоуправления, иных органов, должностных лиц в указанной сфере;
*  обеспечение доступности правосудия в сфере предпринима​тельской и иной экономической деятельности;
*  справедливое публичное судебное разбирательство в уста​новленный законом срок независимым и беспристрастным судом;
*  укрепление законности и предупреждение правонарушений в сфере предпринимательской и иной экономической деятельности;
*  формирование уважительного отношения к закону и суду;
*  содействие становлению и развитию партнерских деловых отношений, формированию обычаев и этики делового оборота.
Заинтересованное лицо вправе обратиться в арбитражный суд за защитой своих нарушенных или оспариваемых прав и законных интересов в порядке, установленном настоящим Кодексом.
Отказ от права на обращение в суд недействителен.
Обращение в арбитражный суд осуществляется в форме:
Ф искового заявления — по экономическим спорам и иным де​лам, возникающим из гражданских правоотношений;
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Ф заявления — по делам, возникающим из административных и иных публичных правоотношений, по делам о несостоятельности (банкротстве), по делам особого производства, при обращении о пересмотре судебных актов в порядке надзора и в иных случаях, предусмотренных настоящим Кодексом;
Ф жалобы — при обращении в арбитражный суд апелляцион​ной и кассационной инстанций, а также в иных случаях, предус​мотренных настоящим Кодексом и иными федеральными законами;
Ф представления — при обращении Генерального прокурора Российской Федерации и его заместителей о пересмотре судебных актов в порядке надзора.
Состав арбитражного суда
Дела в первой инстанции арбитражного суда рассматриваются судьей единолично, если коллегиальное рассмотрение дела не пре​дусмотрено настоящей статьей. Коллегиальное рассмотрение дел в арбитражном суде первой инстанции осуществляется в составе трех судей или судьи и двух арбитражных заседателей.
В первой инстанции арбитражного суда коллегиальным соста​вом судей рассматриваются:
*  дела, относящиеся к подсудности Высшего Арбитражного Суда РФ;
* дела об оспаривании нормативных правовых актов;
* дела о несостоятельности (банкротстве), если иное не уста​новлено федеральным законом;
* дела, направленные в арбитражный суд первой инстанции на новое рассмотрение с указанием на коллегиальное рассмотрение.
Арбитражный суд первой инстанции в составе судьи и двух арбитражных заседателей рассматривает экономические споры и иные дела, возникающие из гражданских и иных правоотношений, если какая-либо из сторон заявит ходатайство о рассмотрении дела с участием арбитражных заседателей.
Не подлежат рассмотрению с участием арбитражных заседа​телей дела, предусмотренные частью 2 настоящей статьи, а также дела, возникающие из административных и иных публичных пра​воотношений, и дела особого производства.
При коллегиальном рассмотрении дела один из судей предсе​дательствует в судебном заседании.
Состав суда для рассмотрения конкретного дела формируется с учетом нагрузки и специализации судей в порядке, исключающем
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влияние на его формирование лиц, заинтересованных в исходе судебного разбирательства.
Дело, рассмотрение которого начато одним судьей или соста​вом суда, должно быть рассмотрено этим же судьей или составом суда.
Замена судьи или одного из судей возможна в случае:
4 заявленного и удовлетворенного в порядке, установленном настоящим Кодексом, самоотвода или отвода судьи;
Ф длительного отсутствия судьи ввиду болезни, отпуска, пре​бывания на учебе.
После замены судьи рассмотрение дела начинается сначала.
Арбитражные заседатели привлекаются к осуществлению пра​восудия в арбитражных судах первой инстанции в соответствии с федеральным законом.
Ходатайство о рассмотрении дела с участием арбитражных заседателей должно быть заявлено стороной не позднее чем за один месяц до начала судебного разбирательства. Такое ходатай​ство может быть заявлено при каждом новом рассмотрении дела.
Суд обязан при подготовке дела к судебному разбирательству разъяснить сторонам их право заявлять такое ходатайство.
Если ходатайство о рассмотрении дела с участием арбитраж​ных заседателей удовлетворено, каждая из сторон выбирает канди​датуру арбитражного заседателя для рассмотрения дела из списка арбитражных заседателей, утвержденного в установленном феде​ральным законом порядке для данного арбитражного суда, и заяв​ляет о выбранной кандидатуре суду не позднее десяти дней до начала судебного разбирательства.                                                        '•
Если сторона в указанный срок не заявит о выбранной канди​датуре арбитражного заседателя, суд вправе самостоятельно оп​ределить такую кандидатуру.
Подведомственность и подсудность
Арбитражному суду подведомствены дела по экономическим спорам и другие дела, связанные с осуществлением предпринима​тельской и иной экономической деятельности.
Арбитражные суды разрешают экономические споры и рас​сматривают иные дела с участием организаций, являющихся юри​дическими лицами, граждан, осуществляющих предпринимательс​кую деятельность без образования юридического лица и имеющих статус индивидуального предпринимателя, а в случаях, предус-
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мотренных настоящим Кодексом и иными федеральными законами, с участием Российской Федерации, субъектов Российской Федера​ции, муниципальных образований, государственных органов, орга​нов местного самоуправления, иных органов, должностных лиц, образований, не имеющих статуса юридического лица, и граждан, не имеющих статуса индивидуального предпринимателя (далее — организации и граждане).
Заявление, принятое арбитражным судом к своему производ​ству с соблюдением правил подведомственности, должно быть рас​смотрено им по существу, хотя бы в дальнейшем к участию в деле будет привлечен гражданин, не имеющий статуса индивидуально​го предпринимателя, в качестве третьего лица, не заявляющего самостоятельных требований относительно предмета спора.
Арбитражные суды рассматривают дела:
*  о несостоятельности (банкротстве);
4 по спорам о создании, реорганизации и ликвидации органи​заций;
4 по спорам об отказе в государственной регистрации, укло​нении от государственной регистрации юридических лиц, индиви​дуальных предпринимателей;
4 по спорам между акционером и акционерным обществом, участниками иных хозяйственных товариществ и обществ, вытека​ющим из деятельности хозяйственных товариществ и обществ, за исключением трудовых споров;
4 о защите деловой репутации в сфере предпринимательс​кой и иной экономической деятельности;
* другие дела, возникающие при осуществлении предприни​мательской и иной экономической деятельности
Дела, подведомственные арбитражным судам, рассматрива​ются в первой инстанции арбитражными судами республик, краев, областей, городов федерального значения, автономной области, автономных округов (далее — арбитражные суды субъектов Рос​сийской Федерации), за исключением дел, отнесенных к подсуднос​ти Высшего Арбитражного Суда РФ.
Высший Арбитражный Суд РФ рассматривает в качестве суда первой инстанции:
* дела об оспаривании нормативных правовых актов Прези​дента Российской Федерации, Правительства Российской Федера​ции, федеральных органов исполнительной власти, затрагивающих права и законные интересы заявителя в сфере предпринимательс​кой и иной экономической деятельности;
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•* дела об оспаривании ненормативных правовых актов Прези​дента РФ, Совета Федерации и Государственной Думы Федераль​ного Собрания РФ, Правительства РФ, не соответствующих зако​ну и затрагивающих права и законные интересы заявителя в сфере предпринимательской и иной экономической деятельности;
*  экономические споры между Российской Федерацией и субъектами Российской Федерации, между субъектами Российской
Федерации.
Иск предъявляется в арбитражный суд субъекта Российской Федерации по месту нахождения или месту жительства ответчика.
Лица, участвующие в деле, и иные участники арбитражного процесса
Лицами, участвующими в деле, являются:
*  стороны;
Ф заявители и заинтересованные лица — по делам особого производства, по делам о несостоятельности (банкротстве) и в иных предусмотренных настоящим Кодексом случаях;
Ф третьи лица;
Ф прокурор, государственные органы, органы местного само​управления и иные органы, обратившиеся в арбитражный суд в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом.
Лица, участвующие в деле, имеют право знакомиться с мате​риалами дела, делать выписки из них, снимать копии; заявлять отводы; представлять доказательства и знакомиться с доказатель​ствами, представленными другими лицами, участвующими в деле, до начала судебного разбирательства; участвовать в исследовании доказательств; задавать вопросы другим участникам арбитражного процесса, заявлять ходатайства, делать заявления, давать объяс​нения арбитражному суду, приводить свои доводы по всем возни​кающим в ходе рассмотрения дела вопросам; знакомиться с хода​тайствами, заявленными другими лицами, возражать против хода​тайств, доводов других лиц, участвующих в деле; знать о жало​бах, поданных другими лицами, участвующими в деле, знать о принятых по данному делу судебных актах и получать копии су​дебных актов, принимаемых в виде отдельного документа; обжа​ловать судебные акты; пользоваться иными процессуальными пра​вами, предоставленными им настоящим Кодексом и другими феде​ральными законами.
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Лица, участвующие в деле,_несут процессуальные обязаннос​ти, предусмотренные настоящим Кодексом и другими федеральны​ми законами или возложенные на них арбитражным судом в соот​ветствии с настоящим Кодексом.
Неисполнение процессуальных обязанностей лицами, участву​ющими в деле, влечет за собой для этих лиц предусмотренные настоящим Кодексом последствия.
Сторонами в арбитражном процессе являются истец и ответ​чик
Истцами являются организации и граждане, предъявившие иск в защиту своих прав и законных интересов.
Ответчиками являются организации и граждане, к которым предъявлен иск.
Стороны пользуются равными процессуальными правами.
Заявителями являются организации и граждане, обращающие​ся в арбитражный суд с заявлениями в предусмотренных настоя​щим Кодексом и иным федеральным законом случаях и вступаю​щие в арбитражный процесс по этим заявлениям.
В случаях выбытия одной из сторон в спорном или установлен​ном судебным актом арбитражного суда правоотношении (реорга​низация юридического лица, уступка требования, перевод долга, смерть гражданина и другие случаи перемены лиц в обязатель​ствах) арбитражный суд производит замену этой стороны ее пра​вопреемником и указывает на это в судебном акте. Правопреемство возможно на любой стадии арбитражного процесса.
Третьи лица, заявляющие самостоятельные требования отно​сительно предмета спора, могут вступить в дело до принятия ре​шения арбитражным судом первой инстанции.
Третьи лица, заявляющие самостоятельные требования отно​сительно предмета спора, пользуются правами и несут обязаннос​ти истца, за исключением обязанности соблюдения претензионного или иного досудебного порядка урегулирования спора, если это предусмотрено федеральным законом для данной категории споров или договором.
Обращение в Высший Арбитражный Суд РФ направляет Ге​неральный прокурор РФ или заместитель Генерального прокуро​ра РФ, в арбитражный суд субъекта Российской Федерации на​правляют также прокурор субъекта Российской Федерации или заместитель прокурора субъекта Российской Федерации и прирав​ненные к ним прокуроры или их заместители.
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Прокурор, обратившийся в арбитражный суд, пользуется про​цессуальными правами и несет процессуальные обязанности истца. В арбитражном процессе наряду с лицами, участвующими в деле, могут участвовать их представители и содействующие осу​ществлению правосудия лица — эксперты, свидетели, переводчи​ки, помощник судьи и секретарь судебного заседания.
Экспертом в арбитражном суде является лицо, обладающее специальными знаниями по касающимся рассматриваемого дела вопросам и назначенное судом для дачи заключения в случаях и в порядке, которые предусмотрены настоящим Кодексом.
Свидетелем является лицо, располагающее сведениями о фак​тических обстоятельствах, имеющих значение для рассмотрения дела. Переводчиком является лицо, которое свободно владеет язы​ком, знание которого необходимо для перевода в процессе осуще​ствления судопроизводства, и привлечено арбитражным судом к       1 участию в арбитражном процессе в случаях и в порядке, которые       \ предусмотрены настоящим Кодексом.                                                      ]
О привлечении переводчика к участию в арбитражном процес​се арбитражный суд выносит определение.                                             ;
Секретарь судебного заседания ведет протокол судебного за​седания. Он обязан полно и правильно излагать в протоколе дей​ствия и решения суда, а равно действия участников арбитражного процесса, имевшие место в ходе судебного заседания.
Секретарь судебного заседания по поручению председатель​ствующего проверяет явку в суд лиц, которые должны участво​вать в судебном заседании.
Представительство в арбитражном суде
Граждане вправе вести свои дела в арбитражном суде лично или через представителей. Ведение дела лично не лишает гражда​нина права иметь представителей.
Права и законные интересы недееспособных граждан защища​ют в арбитражном процессе их законные представители — роди​тели, усыновители, опекуны или попечители, которые могут по​ручить ведение дела в арбитражном суде другому избранному ими
представителю.
Представителями граждан, в том числе индивидуальных пред​принимателей, могут выступать в арбитражном суде адвокаты и иные оказывающие юридическую помощь лица.
От имени ликвидируемой организации в суде выступает упол​номоченный представитель ликвидационной комиссии.
74
Представителями в арбитражном суде не могут быть судьи, следователи, прокуроры, помощники судей и работники аппарата суда. Данное правило не распространяется на случаи, если указан​ные лица выступают в арбитражном суде в качестве представите​лей соответствующих органов или законных представителей.
Представителями в арбитражном суде не могут быть лица, не обладающие полной дееспособностью либо состоящие под опекой или попечительством.
Полномочия руководителей организаций, действующих от имени организаций в пределах полномочий, предусмотренных федераль​ным законом, иным нормативным правовым актом или учредитель​ными документами, подтверждаются представляемыми ими суду документами, удостоверяющими их служебное положение, а так​же учредительными и иными документами.
Полномочия законных представителей подтверждаются пред​ставленными суду документами, удостоверяющими их статус и пол​номочия.
Полномочия адвоката на ведение дела в арбитражном суде удостоверяются в соответствии с федеральным законом.
Полномочия других представителей на ведение дела в арбит​ражном суде должны быть выражены в доверенности, выданной и оформленной в соответствии с федеральным законом, а в случаях, предусмотренных международным договором Российской Федера​ции или федеральным законом, в ином документе.
Доверенность от имени организации должна быть подписана ее руководителем или иным уполномоченным на это ее учреди​тельными документами лицом и скреплена печатью организации.
В доверенности, выданной представляемым лицом, или ином документе должно быть специально оговорено право представи​теля на подписание искового заявления и отзыва на исковое заяв​ление, заявления об обеспечении иска, передачу дела в третейский суд, полный или частичный отказ от исковых требований и призна​ние иска, изменение основания или предмета иска, заключение мирового соглашения и соглашения по фактическим обстоятель​ствам, передачу своих полномочий представителя другому лицу (передоверие), а также право на подписание заявления о пере​смотре судебных актов по вновь открывшимся обстоятельствам, обжалование судебного акта арбитражного суда, получение при​сужденных денежных средств или иного имущества.
Арбитражный суд обязан проверить полномочия лиц, участву​ющих в деле, и их представителей.
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Арбитражный суд решает вопрос о признании полномочий лиц, участвующих в деле, и их представителей и допуске их к участию в судебном заседании на основании исследования документов, предъявленных указанными лицами суду.
Доказательства и доказывание
Доказательствами по делу являются полученные в предусмот​ренном настоящим Кодексом и другими федеральными законами порядке сведения о фактах, на основании которых арбитражный суд устанавливает наличие или отсутствие обстоятельств, обосно​вывающих требования и возражения лиц, участвующих в деле, а также иные обстоятельства, имеющие значение для правильного рассмотрения дела.
В качестве доказательств допускаются письменные и веще​ственные доказательства, объяснения лиц, участвующих в деле, заключения экспертов, показания свидетелей, аудио- и видеозапи​си, иные документы и материалы.
Не допускается использование доказательств, полученных с нарушением федерального закона.
Каждое лицо, участвующее в деле, должно доказать обстоя​тельства, на которые оно ссылается как на основание своих требо​ваний и возражений. Обязанность доказывания обстоятельств, по​служивших основанием для принятия государственными органами, органами местного самоуправления, иными органами, должностны​ми лицами оспариваемых актов, решений, совершения действий (бездействия), возлагается на соответствующие орган или должнос​тное лицо.
Каждое лицо, участвующее в деле, должно раскрыть доказа​тельства, на которые оно ссылается как на основание своих требо​ваний и-возражений, перед другими лицами, участвующими в деле, до начала судебного заседания.
Лица, участвующие в деле, вправе ссылаться только на те доказательства, с которыми другие лица, участвующие в деле, были ознакомлены заблаговременно.
Доказательства представляются лицами, участвующими в деле.
Копии документов, представленных в суд лицом, участвую​щим в деле, направляются им другим лицам, участвующим в деле, если у них эти документы отсутствуют.
Арбитражный суд вправе предложить лицам, участвующим в деле, представить дополнительные доказательства, необходимые
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для выяснения обстоятельств, имеющих значение для правильного рассмотрения дела и принятия законного и обоснованного судебно​го акта до начала судебного заседания.
Лицо, участвующее в деле и не имеющее возможности само​стоятельно получить необходимое доказательство от лица, у кото​рого оно находится, вправе обратиться в арбитражный суд с хода​тайством об истребовании данного доказательства.
В ходатайстве должно быть обозначено доказательство, ука​зано, какие обстоятельства, имеющие значение для дела, могут быть установлены этим доказательством, указаны причины, пре​пятствующие получению доказательства, и место его нахождения.
При удовлетворении ходатайства суд истребует соответствую​щее доказательство от лица, у которого оно находится.
В случае непредставления органами государственной власти, органами местного самоуправления, иными органами, должностны​ми лицами доказательств по делам, возникающим из администра​тивных и иных публичных правоотношений, арбитражный суд ис​требует доказательства от этих органов по своей инициативе.
Копии документов, истребованных арбитражным судом по сво​ей инициативе, направляются судом лицам, участвующим в деле, если у них эти документы отсутствуют.
Об истребовании доказательств арбитражный суд выносит оп​ределение.
В определении указываются срок и порядок представления до​казательств.
Копия определения направляется лицам, участвующим в деле, а также лицу, у которого находится истребуемое судом доказа​тельство.
В случае неисполнения обязанности представить истребуемое судом доказательство по причинам, признанным арбитражным су​дом неуважительными, либо неизвещения суда о невозможности представления доказательства вообще или в установленный срок на лицо, от которого истребуется доказательство, судом налагает​ся судебный штраф.
О наложении судебного штрафа арбитражный суд выносит оп​ределение.
В определении о наложении судебного штрафа устанавлива​ется новый срок, в течение которого должно быть представлено истребуемое доказательство.
Арбитражный суд принимает только те доказательства, кото​рые имеют отношение к рассматриваемому делу.
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Обстоятельства дела, признанные арбитражным судом обще​известными, не нуждаются в доказывании.
Признанные сторонами в результате достигнутого между ними соглашения обстоятельства принимаются арбитражным судом в ка​честве фактов, не требующих дальнейшего доказывания.
Достигнутое в судебном заседании или вне судебного заседа​ния соглашение сторон по обстоятельствам удостоверяется их за​явлениями в письменной форме и заносится в протокол судебного
заседания.
Арбитражный суд не принимает признание стороной обстоя​тельств, если располагает доказательствами, дающими основание полагать, что признание такой стороной указанных обстоятельств совершено в целях сокрытия определенных фактов или под влия​нием обмана, насилия, угрозы, заблуждения, на что арбитражным ; судом указывается в протоколе судебного заседания.
В этом случае данные обстоятельства подлежат доказыванию       • на общих основаниях.                                                                               ;
Арбитражный суд оценивает доказательства по своему внут-       ; реннему убеждению, основанному на всестороннем, полном, объек-       : тивном и непосредственном исследовании имеющихся в деле дока​зательств.
Доказательство признается арбитражным судом достоверным, если в результате его проверки и исследования выясняется, что содержащиеся в нем сведения соответствуют действительности.
Арбитражный суд не может считать доказанным факт, под​тверждаемый только копией документа или иного письменного до​казательства, если утрачен или не передан в суд оригинал доку​мента, а копии этого документа, представленные лицами, уча​ствующими в деле, не тождественны между собой и невозможно установить подлинное содержание первоисточника с помощью других
доказательств.
Результаты оценки доказательств суд отражает в судебном акте, содержащем мотивы принятия или отказа в принятии доказа​тельств, представленных лицами, участвующими в деле, в обосно​вание своих требований и возражений.
Судебные расходы
Судебные расходы состоят из государственной пошлины и су​дебных издержек, связанных с рассмотрением дела арбитражным судом.
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Государственной пошлиной оплачиваются исковые заявления, иные заявления и жалобы в порядке и в размерах, которые уста​новлены федеральным законом.
При увеличении размера исковых требований государственная пошлина уплачивается в соответствии с увеличенной ценой иска.
К заявлению об увеличении размера исковых требований при​лагается документ, подтверждающий уплату государственной по​шлины в установленных порядке и размере.
При уменьшении цены иска уплаченная государственная по​шлина не возвращается.
Арбитражный суд исходя из имущественного положения лица, участвующего в деле, вправе отсрочить или рассрочить уплату им государственной пошлины либо уменьшить ее размер.
Цена иска определяется:
^ по искам о взыскании денежных средств, исходя из взыски​ваемой суммы;'
•ф по искам о признании не подлежащим исполнению испол​нительного или иного документа, по которому взыскание произво​дится в бесспорном (безакцептном) порядке, исходя из оспаривае​мой денежной суммы;
* по искам об истребовании имущества, исходя из стоимости истребуемого имущества;
Ф по искам об истребовании земельного участка, исходя из стоимости земельного участка.
В цену иска включаются также указанные в исковом заявле​нии суммы неустойки (штраф, пени) и проценты.
К судебным издержкам, связанным с рассмотрением дела в арбитражном суде, относятся денежные суммы, подлежащие вып​лате экспертам, свидетелям, переводчикам, расходы, связанные с проведением осмотра доказательств на месте, расходы на оплату услуг адвокатов и иных лиц, оказывающих юридическую помощь (представителей), и другие расходы, понесенные лицами, участву​ющими в деле, в связи с рассмотрением дела в арбитражном суде.
Эксперты получают вознаграждение за работу, выполненную ими по поручению арбитражного суда, если эта работа не входит в круг их служебных обязанностей как работников государственных судебно-экспертных учреждений.
Переводчик получает вознаграждение за работу, выполнен​ную им по поручению арбитражного суда.
Вопросы распределения судебных расходов, отнесения судеб​ных расходов на лицо, злоупотребляющее своими процессуальны-
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ми правами, и другие вопросы о судебных расходах разрешаются арбитражным судом, рассматривающим дело, в судебном акте, ко​торым заканчивается рассмотрение дела по существу, или в опре​делении. Указанное определение может быть обжаловано.
Процессуальные сроки
Процессуальные действия совершаются в сроки, установлен​ные настоящим Кодексом или иными федеральными законами, а в случаях, если процессуальные сроки не установлены, они назнача​ются арбитражным судом.
Сроки совершения процессуальных действий определяются точ​ной календарной датой, указанием на событие, которое обязатель​но должно наступить, или периодом, в течение которого действие может быть совершено.
Процессуальные сроки исчисляются годами, месяцами и дня​ми. В сроки, исчисляемые днями, не включаются нерабочие дни.
Течение процессуального срока, исчисляемого годами, меся​цами или днями, начинается на следующий день после календар​ной даты или дня наступления события, которыми определено на​чало процессуального срока.
Если заявление, жалоба, другие документы либо денежные суммы были сданы на почту, переданы или заявлены в орган либо уполномоченному их принять лицу до двадцати четырех часов пос​леднего дня процессуального срока, срок не считается пропущен​ным.
Заявления, жалобы и другие поданные по истечении процес​суальных сроков документы, если отсутствует ходатайство о вос​становлении или продлении пропущенных сроков, не рассматрива​ются арбитражным судом и возвращаются лицам, которыми они
были поданы.
Течение всех неистекших процессуальных сроков приостанав​ливается одновременно с приостановлением производства по делу.
Со дня возобновления производства по делу течение процес​суальных сроков продолжается.
Ходатайство о восстановлении пропущенного процессуально​го срока подается в арбитражный суд, в котором должно быть совершено процессуальное действие. Одновременно с подачей хо​датайства совершаются необходимые процессуальные действия (по​дается заявление, жалоба, представляются документы и другое), в отношении которых пропущен срок.
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Ходатайство о восстановлении пропущенного процессуально​го срока рассматривается в пятидневный срок со дня его поступле​ния в арбитражный суд в судебном заседании без извещения лиц, участвующих в деле.
Восстановление пропущенного процессуального срока арбит​ражным судом указывается в соответствующем судебном акте.
Об отказе в восстановлении пропущенного процессуального срока арбитражный суд выносит определение.
Копия определения направляется лицу, обратившемуся с хо​датайством, не позднее следующего дня после дня вынесения оп​ределения.
Назначенные арбитражным судом процессуальные сроки мо​гут быть им продлены по заявлению лица, участвующего в деле.
Определение арбитражного суда об отказе в продлении на​значенного им процессуального срока может быть обжаловано.
Судебные штрафы
Размер судебного штрафа, налагаемого на граждан, не может превышать двадцать пять установленных федеральным законом минимальных размеров оплаты труда, на должностных лиц — пять​десят установленных федеральным законом минимальных размеров оплаты труда, на организации — тысячу установленных федераль​ным законом минимальных размеров оплаты труда.
Арбитражный суд вправе наложить судебный штраф на лиц, участвующих в деле, и иных присутствующих в зале судебного за​седания лиц за проявленное ими неуважение к арбитражному суду.
Судебный штраф за неуважение к суду налагается, если со​вершенные действия не влекут за собой уголовную ответствен​ность.
Судебные штрафы, наложенные арбитражным судом на дол​жностных лиц государственных органов, органов местного самоуп​равления и других органов, организаций, взыскиваются из их лич​ных средств.
Судебные штрафы взыскиваются в доход федерального бюд​жета.
Вопрос о наложении судебного штрафа на лицо, присутству​ющее в судебном заседании, разрешается в том же судебном засе​дании арбитражного суда.
Вопрос о наложении судебного штрафа на лицо, не присут​ствующее в судебном заседании, разрешается в другом судебном заседании арбитражного суда.
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Лицо, в отношении которого рассматривается вопрос о наложе​нии судебного штрафа, извещается о времени и месте судебного заседания с указанием оснований проведения судебного заседания. Неявка надлежащим образом извещенного лица не является препят​ствием к рассмотрению вопроса о наложении судебного штрафа.
По результатам рассмотрения вопроса о наложении судебного штрафа арбитражный суд выносит определение.
Копия определения о наложении судебного штрафа направля​ется лицу, на которое наложен штраф, в пятидневный срок со дня вынесения определения.
Определение о наложении судебного штрафа приводится в исполнение немедленно в порядке, установленном для исполнения решения арбитражного суда.
Исполнительный лист направляется арбитражным судом су​дебному приставу-исполнителю по месту жительства или месту нахождения лица, на которое наложен судебный штраф.
Определение арбитражного суда о наложении судебного штра​фа может быть обжаловано в десятидневный срок со дня получе-     • ния лицом, на которое наложен судебный штраф, копии определе-    ! ния.                                                                                                        I
1 <|
1.4.2. Производство в арбитражном суде             |
первой инстанции                                ]
^
Предъявление иска                                  \
Исковое заявление подается в арбитражный суд в письменной | форме. Исковое заявление подписывается истцом или его предста- | вителем.                                                                                                 \
В исковом заявлении должны быть указаны:                                 '
*  наименование арбитражного суда, в который подается ис​ковое заявление;
*  наименование истца, его место нахождения; если истцом является гражданин, его место жительства, дата и место его рож​дения, место его работы или дата и место его государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя;
ф наименование ответчика, его место нахождения или место жительства;
Ф требования истца к ответчику со ссылкой на законы и иные нормативные правовые акты, а при предъявлении иска к несколь​ким ответчикам — требования к каждому из них;
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*  обстоятельства, на которых основаны исковые требования, и подтверждающие эти обстоятельства доказательства;
*  цена иска, если иск подлежит оценке;
*  расчет взыскиваемой или оспариваемой денежной суммы;
*  сведения о соблюдении истцом претензионного или иного досудебного порядка, если он предусмотрен федеральным законом или договором;
4 сведения о мерах, принятых арбитражным судом по обес​печению имущественных интересов до предъявления иска;
* перечень прилагаемых документов.
Истец обязан направить другим лицам, участвующим в деле, копии искового заявления и прилагаемых к нему документов, кото​рые у них отсутствуют, заказным письмом с уведомлением о вру​чении.
К исковому заявлению прилагаются:
4 уведомление о вручении или иные документы, подтверж​дающие направление другим лицам, участвующим в деле, копий искового заявления и приложенных к нему документов, которые у других лиц, участвующих в деле, отсутствуют;
Ф документ, подтверждающий уплату государственной пошлины в установленных порядке и в размере или право на получение льготы по уплате государственной пошлины, либо ходатайство о предоставлении отсрочки, рассрочки, об уменьшении размера го​сударственной пошлины;
*  документы, подтверждающие обстоятельства, на которых истец основывает свои требования;
* копии свидетельства о государственной регистрации в каче​стве юридического лица или индивидуального предпринимателя;
* доверенность или иные документы, подтверждающие пол​номочия на подписание искового заявления;
* копии определения арбитражного суда об обеспечении иму​щественных интересов до предъявления иска;
* документы, подтверждающие соблюдение истцом претен​зионного или иного досудебного порядка, если он предусмотрен федеральным законом или договором;
* проект договора, если заявлено требование о понуждении заключить договор.
Вопрос о принятии искового заявления к производству арбит​ражного суда решается судьей единолично в пятидневный срок со Дня поступления искового заявления в арбитражный суд.
Арбитражный суд обязан принять к производству исковое за​явление, поданное с соблюдением требований.
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О принятии искового заявления арбитражный суд выносит оп​ределение, которым возбуждается производство по делу.
В определении указывается на подготовку дела к судебному разбирательству действия, которые надлежит совершить лицам, участвующим в деле, и сроки их совершения.
Копии определения о принятии искового заявления к произ​водству арбитражного суда направляются лицам, участвующим в деле, не позднее следующего дня после дня его вынесения.
Арбитражный суд, установив при рассмотрении вопроса о при​нятии искового заявления к производству, что оно подано с нару​шением требований, выносит определение об оставлении искового заявления без движения.
В определении арбитражный суд указывает основания для ос​тавления искового заявления без движения и срок, в течение кото​рого истец должен устранить обстоятельства, послужившие осно​ванием для оставления искового заявления без движения.
Копия определения об оставлении искового заявления без дви​жения направляется истцу не позднее следующего дня после дня
его вынесения.
В случае, если обстоятельства, послужившие основанием для оставления искового заявления без движения, будут устранены в срок, установленный в определении арбитражного суда, заявление считается поданным в день его первоначального поступления в суд и принимается к производству арбитражного суда.
Арбитражный суд возвращает исковое заявление, если при рассмотрении вопроса о принятии заявления установит, что:
+ дело неподсудно данному арбитражному суду;
*  в одном исковом заявлении соединено несколько требований к одному или нескольким ответчикам, если эти требования не свя​заны между собой;
•Ф до вынесения определения о принятии искового заявления к производству арбитражного суда от истца поступило ходатайство о возвращении заявления;
*  не устранены обстоятельства, послужившие основаниями для оставления искового заявления без движения, в срок, установлен​ный в определении суда.
О возвращении искового заявления арбитражный суд выносит
определение.
В определении указываются основания для возвращения заяв​ления, решается вопрос о возврате государственной пошлины из федерального бюджета.
Копия определения о возвращении искового заявления направ-
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ляется истцу не позднее следующего дня после дня вынесения оп​ределения или после истечения срока, установленного судом для устранения обстоятельств, послуживших основанием для оставле​ния заявления без движения, вместе с заявлением и прилагаемыми к нему документами.
Истец вправе соединить в одном заявлении несколько требо​ваний, связанных между собой по основаниям возникновения или представленным доказательствам.
Арбитражный суд первой инстанции вправе объединить не​сколько однородных дел, в которых участвуют одни и те же лица, в одно производство для совместного рассмотрения.
Арбитражный суд первой инстанции вправе выделить одно или несколько соединенных требований в отдельное производство, если признает целесообразным раздельное рассмотрение требований.
Об объединении дел в одно производство и о выделении тре​бований в отдельное производство арбитражный суд выносит оп​ределение.
Копии определения направляются лицам, участвующим в деле.
Ответчик направляет или представляет в арбитражный суд отзыв на исковое заявление с приложением документов, которые подтверждают возражения относительно иска, а также докумен​тов, которые подтверждают направление копий отзыва и прилага​емых к нему документов истцу и другим лицам, участвующим в деле.
Отзыв направляется в арбитражный суд и лицам, участвую​щим в деле, заказным письмом с уведомлением о вручении в срок, обеспечивающий возможность ознакомления с ним до начала судеб​ного заседания.
В отзыве указываются:
*  наименование истца, его место нахождения или место жи​тельства;
*  наименование ответчика, его место нахождения; если от​ветчиком является гражданин, его место жительства, дата и место рождения, место работы или дата и место государственной регист​рации в качестве индивидуального предпринимателя;
*  возражения по существу заявленных требований со ссылкой на законы и иные нормативные правовые акты, а также на дока​зательства, обосновывающие возражения;
* перечень прилагаемых к отзыву документов. Предъявление встречного иска осуществляется по общим пра​вилам предъявления исков.
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Встречный иск принимается арбитражным судом в случае, если:
Ф встречное требование направлено к зачету первоначально​го требования;
Ф удовлетворение встречного иска исключает полностью или в части удовлетворение первоначального иска;
* между встречным и первоначальным исками имеется взаим​ная связь и их совместное рассмотрение приведет к более быстро​му и правильному рассмотрению дела.
Подготовка дела к судебному разбирательству
Арбитражный суд первой инстанции после принятия заявле​ния к производству выносит определение о подготовке дела к су​дебному разбирательству и указывает действия, которые надле​жит совершить лицам, участвующим в деле, и сроки их соверше​ния.
Подготовка дела к судебному разбирательству проводится су​дьей единолично по каждому делу, находящемуся в производстве арбитражного суда первой инстанции, в целях обеспечения его правильного и своевременного рассмотрения.
Задачами подготовки дела к судебному разбирательству явля- ; ются определение характера спорного правоотношения и подлежа​щего применению законодательства, обстоятельств, имеющих зна​чение для правильного рассмотрения дела; разрешение вопроса о составе лиц, участвующих в деле, и других участников арбитраж​ного процесса; оказание содействия лицам, участвующим в деле, в представлении необходимых доказательств; примирение сторон.
Подготовка дела к судебному разбирательству должна быть завершена в срок, не превышающий двух месяцев со дня поступ​ления заявления в арбитражный суд, проведением предваритель​ного судебного заседания, если в соответствии с настоящим Кодек​сом не установлено иное.
При подготовке дела к судебному разбирательству судья:
* вызывает стороны и (или) их представителей и проводит с ними собеседование в целях выяснения обстоятельств, касающихся существа заявленных требований и возражений; предлагает рас​крыть доказательства, их подтверждающие, и представить при необходимости дополнительные доказательства в определенный срок; разъясняет сторонам их права и обязанности, последствия совер​шения или несовершения процессуальных действий в установлен-
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ный срок; определяет по согласованию со сторонами сроки пред​ставления необходимых доказательств и проведения предваритель​ного судебного заседания;
*  разъясняет сторонам их право на рассмотрение дела с учас​тием арбитражных заседателей, право передать спор на разреше​ние третейского суда, право обратиться за содействием к посред​нику в целях урегулирования спора и последствия совершения та​ких действий, принимает меры для заключения сторонами мирово​го соглашения, содействует примирению сторон;
4 оказывает содействие сторонам в получении необходимых доказательств, истребует по ходатайству сторон, а в случаях, пре​дусмотренных настоящим Кодексом, по своей инициативе необхо​димые доказательства, разрешает вопросы о назначении эксперти​зы, вызове в судебное заседание экспертов, свидетелей, привле​чении переводчика, необходимости осмотра на месте письменных и вещественных доказательств, а также принимает иные меры для представления сторонами доказательств;
Ф по ходатайству сторон разрешает вопросы об обеспечении иска, о предоставлении встречного обеспечения, а также об обес​печении доказательств, направляет судебные поручения;
Ф рассматривает вопросы о вступлении в дело других лиц, замене ненадлежащего ответчика, соединении и разъединении не​скольких требований, принятии встречного иска, возможности про​ведения выездного судебного заседания;
*  совершает иные направленные на обеспечение правильного и своевременного рассмотрения дела действия.
Судебное разбирательство
Дело должно быть рассмотрено арбитражным судом первой инстанции и решение принято в срок, не превышающий месяца со дня вынесения определения суда о назначении дела к судебному разбирательству, если настоящим Кодексом не установлено иное.
Разбирательство дела осуществляется в судебном заседании арбитражного суда с обязательным извещением лиц, участвующих в деле, о времени и месте заседания.
Судья, а при коллегиальном рассмотрении дела председатель​ствующий в судебном заседании:
* открывает судебное заседание и объявляет, какое дело под​лежит рассмотрению;
* проверяет явку в судебное заседание лиц, участвующих в Деле, их представителей и иных участников арбитражного процес-
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са, устанавливает их личность и проверяет полномочия; устанав​ливает, извещены ли надлежащим образом лица, не явившиеся в судебное заседание, и какие имеются сведения о причинах их не​явки;
*  выясняет вопрос о возможности слушания дела;
ф объявляет состав арбитражного суда, сообщает, кто ведет протокол судебного заседания, кто участвует в качестве эксперта, переводчика, и разъясняет лицам, участвующим в деле, их право заявлять отводы;
*  разъясняет лицам, участвующим в деле, и иным участникам арбитражного процесса их процессуальные права и обязанности;
Ф удаляет из зала судебного заседания явившихся свидетелей до начала их допроса;
ф предупреждает переводчика об уголовной ответственности за заведомо неправильный перевод, эксперта за дачу заведомо лож​ного заключения, свидетелей (непосредственно перед их допросом) за дачу заведомо ложных показаний и отказ от дачи показаний;
Ф определяет с учетом мнений лиц, участвующих в деле, пос​ледовательность проведения процессуальных действий;
*  выясняет, поддерживает ли истец иск, признает ли иск от​ветчик, не хотят ли стороны закончить дело мировым соглашени​ем, о чем делаются соответствующие записи в протоколе судебно​го заседания;
ф руководит судебным заседанием, обеспечивает условия для всестороннего и полного исследования доказательств и обстоятельств дела, обеспечивает рассмотрение заявлений и ходатайств лиц, уча​ствующих в деле;
Ф принимает меры по обеспечению в судебном заседании над​лежащего порядка.
В ходе каждого судебного заседания арбитражного суда пер​вой инстанции, а также при совершении отдельных процессуаль​ных действий вне судебного заседания ведется протокол.
В протоколе судебного заседания указываются:
*  год, месяц, число и место проведения судебного заседания;
*  время начала и окончания судебного заседания;
Ф наименование арбитражного суда, рассматривающего дело, состав суда;
Ф наименование и номер дела;
*  сведения о явке лиц, участвующих в деле, и иных участни​ков арбитражного процесса; сведения о представленных суду и предъявленных для обозрения документах, удостоверяющих лич-
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ность и подтверждающих надлежащие полномочия лиц, участвую​щих в деле, и их представителей;
* сведения о разъяснении лицам, участвующим в деле, и иным участникам арбитражного процесса их процессуальных прав и обя​занностей;
*  сведения о предупреждении об уголовной ответственности переводчика за заведомо неправильный перевод, свидетелей за дачу заведомо ложных показаний и отказ от дачи показаний, эксперта за дачу заведомо ложного заключения;
*  устные заявления и ходатайства лиц, участвующих в деле;
*  соглашения сторон по фактическим обстоятельствам дела и заявленным требованиям и возражениям;
*  объяснения лиц, участвующих в деле, показания свидете​лей, пояснения экспертов по своим заключениям;
*  определения, вынесенные судом без удаления из зала су​дебного заседания;
*  результаты проведенных в судебном заседании осмотров и других действий по исследованию доказательств;
^ дата составления протокола.
В протоколе о совершении отдельного процессуального дей​ствия указываются также сведения, полученные в результате со​вершения этого процессуального действия.
Протокол ведет судья, рассматривающий дело, либо секре​тарь судебного заседания или помощник судьи.
Протокол составляется в письменной форме.
Протокол подписывается председательствующим в судебном заседании и секретарем судебного заседания или помощником су​дьи, который вел протокол судебного заседания, не позднее сле​дующего дня после дня окончания судебного заседания, а протокол о совершении отдельного процессуального действия — непосред​ственно после совершения отдельного процессуального действия.
Лица, участвующие в деле, имеют право знакомиться с про​токолами судебного заседания и отдельных процессуальных дей​ствий и представлять замечания относительно полноты и правиль​ности их составления в трехдневный срок после подписания соот​ветствующего протокола.
О принятии или об отклонении замечаний на протокол арбит​ражный суд выносит определение не позднее следующего дня пос​ле дня поступления замечаний в суд. Замечания на протокол и оп​ределение суда приобщаются к протоколу.
При неявке в судебное заседание арбитражного суда истца и (или) ответчика, надлежащим образом извещенных о времени и
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месте судебного разбирательства, суд вправе рассмотреть дело в
их отсутствие.
Арбитражный суд откладывает судебное разбирательство в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, а также в случае неявки в судебное заседание лица, участвующего в деле, если в отношении этого лица у суда отсутствуют сведения об извещении его о времени и месте судебного разбирательства.                               ;
Арбитражный суд может отложить судебное разбирательство,      ; если признает, что оно не может быть рассмотрено в данном су-     ; дебном заседании, в том числе вследствие неявки кого-либо из лиц, участвующих в деле, других участников арбитражного про​цесса, а также при удовлетворении ходатайства стороны об отло​жении судебного разбирательства в связи с необходимостью пред​ставления ею дополнительных доказательств, при совершении иных процессуальных действий.
Судебное разбирательство может быть отложено на срок, не- ] обходимый для устранения обстоятельств, послуживших основани- ] ем для отложения, но не более чем на один месяц.
Об отложении судебного разбирательства арбитражный суд выносит определение.
О времени и месте нового судебного заседания арбитражный суд извещает лиц, участвующих в деле, и других участников ар​битражного процесса. Лица, явившиеся в судебное заседание, из-    ; вещаются о времени и месте нового заседания непосредственно в   \ судебном заседании под расписку в протоколе судебного заседания. Судебное разбирательство в новом судебном заседании возоб​новляется с того момента, с которого оно было отложено. Повтор-   | ное рассмотрение доказательств, исследованных до отложения су-   "\ дебного разбирательства, не производится.                                        |
Арбитражный суд по ходатайству лица, участвующего в деле, 1 или по своей инициативе может объявить перерыв в судебном | заседании.                                                                                             I
Перерыв в судебном заседании может быть объявлен на срок, | не превышающий пяти дней.                                                               1
На перерыв в пределах дня судебного заседания и время, ког​да заседание будет продолжено, указывается в протоколе судебно​го заседания.
О перерыве на более длительный срок арбитражный суд вы​носит определение, которое заносится в протокол судебного засе​дания. В определении указываются время и место продолжения судебного заседания.
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Судебные прения состоят из устных выступлений лиц, уча​ствующих в деле, и их представителей. В этих выступлениях они обосновывают свою позицию по делу.
В судебных прениях первыми выступают истец и (или) его представитель, затем — третье лицо, заявляющее самостоятель​ные требования относительно предмета спора, ответчик и (или) его представитель. Третье лицо, не заявляющее самостоятельных требований относительно предмета спора, выступает после истца или после ответчика, на стороне которого оно участвует в деле.
После исследования доказательств по делу и судебных прений председательствующий в судебном заседании объявляет рассмот​рение дела по существу законченным и арбитражный суд удаляет​ся для принятия решения, о чем объявляется присутствующим в зале судебного заседания.
Решение арбитражного суда
При разрешении спора по существу арбитражный суд первой инстанции принимает решение. Решение принимается именем Рос​сийской Федерации.
Арбитражный суд может принять отдельное решение по каж​дому из требований, объединенных в одном деле.
Решение принимается судьями, участвующими в судебном за​седании, в условиях, обеспечивающих тайну совещания судей.
В помещении, в котором арбитражный суд проводит совеща​ние и принимает судебный акт, могут находиться только лица, входящие в состав суда, рассматривающего дело. Запрещается дос​туп в это помещение других лиц, а также иные способы общения с лицами, входящими в состав суда.
Судьи арбитражного суда не вправе сообщать кому бы то ни было сведения о содержании обсуждения при принятии судебного акта, о позиции отдельных судей, входивших в состав суда, и иным способом раскрывать тайну совещания судей.
Решение арбитражного суда излагается в виде отдельного доку​мента и должно быть написано от руки или выполнено с помощью технических средств.
В решении должны быть указаны мотивы его принятия, и оно должно быть изложено языком, понятным для лиц, участвующих в деле, и других лиц.
Решение подписывается судьей, а в случае коллегиального рассмотрения дела — всеми судьями, участвовавшими в принятии решения, в том числе судьей, имеющим особое мнение.
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Исправления в решении должны быть оговорены и удостове​рены подписями всех судей в совещательной комнате до объявле​ния решения.
Решение арбитражного суда выполняется в одном экземпляре и приобщается к делу.
Решение арбитражного суда должно состоять из вводной, опи​сательной, мотивировочной и резолютивной частей.
Вводная часть решения должна содержать наименование ар​битражного суда, принявшего решение; состав суда, фамилию лица, которое вело протокол судебного заседания; номер дела, дату и место принятия решения; предмет спора; наименования лиц, уча​ствующих в деле, фамилии лиц, присутствовавших в судебном за​седании, с указанием их полномочий.
Описательная часть решения должна содержать краткое изло​жение заявленных требований и возражений, объяснений, заявле​ний и ходатайств лиц, участвующих в деле.
В мотивировочной части решения должны быть указаны:
Ф фактические и иные обстоятельства дела, установленные арбитражным судом;
* доказательства, на которых основаны выводы суда об обсто​ятельствах дела и доводы в пользу принятого решения; мотивы, по которым суд отверг те или иные доказательства, принял или отклонил приведенные в обоснование своих требований и возраже​ний доводы лиц, участвующих в деле;
•* законы и иные нормативные правовые акты, которыми ру​ководствовался суд при принятии решения, и мотивы, по которым суд не применил законы и иные нормативные правовые акты, на которые ссылались лица, участвующие в деле.
Резолютивная часть решения должна содержать выводы об удовлетворении или отказе в удовлетворении полностью или в ча​сти каждого из заявленных требований, указание на распределе​ние между сторонами судебных расходов, срок и порядок обжало​вания решения.
В судебном заседании, в котором закончено рассмотрение дела по существу, может быть объявлена только резолютивная часть принятого решения. В этом случае арбитражный суд объявляет, когда будет изготовлено решение в полном объеме, и разъясняет порядок доведения его до сведения лиц, участвующих в деле.
Изготовление решения в полном объеме может быть отложе​но на срок, не превышающий пяти дней. Дата изготовления реше​ния в полном объеме считается датой принятия решения.
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Объявленная резолютивная часть решения должна быть под​писана всеми судьями, участвовавшими в рассмотрении дела и при​нятии решения, и приобщена к делу.
Председательствующий в судебном заседании после объявле​ния решения разъясняет порядок его обжалования.
Арбитражный суд направляет копии решения лицам, участву​ющим в деле, в пятидневный срок со дня принятия решения заказ​ным письмом с уведомлением о вручении или вручает им под рас​писку.
В случаях и в порядке, которые предусмотрены настоящим Кодексом, арбитражный суд направляет копии решения и иным лицам.
Повторная выдача копий решения и других судебных актов лицам, участвующим в деле, оплачивается государственной по​шлиной.
Арбитражный суд, принявший решение, до вступления этого решения в законную силу по своей инициативе или по заявлению лица, участвующего в деле, вправе принять дополнительное ре​шение в случае, если:
*  по какому-либо требованию, в отношении которого лица, участвующие в деле, представили доказательства, судом не было принято решение;
*  суд, разрешив вопрос о праве, не указал в решении размер присужденной денежной суммы, подлежащее передаче имущество или не указал действия, которые обязан совершить ответчик;
*  судом не разрешен вопрос о судебных расходах. Решения Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации
и решения по делам об оспаривании нормативных правовых актов вступают в законную силу немедленно после их принятия.
Решение арбитражного суда, не вступившее в законную силу, может быть обжаловано в арбитражный суд апелляционной ин​станции.
Решение арбитражного суда, вступившее в законную силу, за исключением решения Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации, может быть обжаловано в арбитражный суд кассаци​онной инстанции.
Определение арбитражного суда
Определение выносится арбитражным судом в письменной форме в виде отдельного судебного акта или протокольного опре​деления.
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Определение в виде отдельного судебного акта арбитражный суд выносит в условиях, обеспечивающих тайну совещания судей, по правилам, установленным для принятия решения.
Протокольное определение может быть вынесено арбитраж​ным судом без удаления из зала судебного заседания. В случае, если дело рассматривается в коллегиальном составе, судьи сове​щаются по вопросам, связанным с вынесением такого определения, на месте, в зале судебного заседания. Протокольное определение объявляется устно и заносится в протокол судебного заседания.
В определении должны быть указаны:
*  дата и место вынесения определения;
*  наименование арбитражного суда, состав суда, фамилия лица, которое вело протокол судебного заседания;
*  наименование и номер дела;
*  наименования лиц, участвующих в деле;
*  вопрос, по которому выносится определение;
ф мотивы, по которым арбитражный суд пришел к своим вы​водам, принял или отклонил доводы лиц, участвующих в деле, со ссылкой на законы и иные нормативные правовые акты;
Ф вывод по результатам рассмотрения судом вопроса;                ;
*  порядок и срок обжалования определения. Определение, выносимое в виде отдельного судебного акта,
подписывается судьей или составом арбитражного суда, вынесши​ми это определение.                                                                             1
В протокольном определении должны быть указаны вопрос, 1 по которому выносится определение, мотивы, по которым суд при- | шел к своим выводам, и вывод по результатам рассмотрения воп- | роса.                                                                                                      1
Копии определения, вынесенного в виде отдельного судебного I акта, направляются лицам, участвующим в деле, и другим заинте- 1 ресованным лицам заказным письмом с уведомлением о вручении | или вручаются им под расписку.                                                          |
Копии определения направляются в пятидневный срок со дня | вынесения определения.                                                                        I
Определение, вынесенное арбитражным судом, исполняется | немедленно, если иное не установлено настоящим Кодексом или 1 арбитражным судом.                                                                             |
Определение арбитражного суда может быть обжаловано от- | дельно от обжалования судебного акта, которым заканчивается рас- • смотрение дела по существу.
Жалоба на определение может быть подана в срок, не превы​шающий месяца со дня вынесения определения.
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Рассмотрение дел о несостоятельности (банкротстве)
Дела о несостоятельности (банкротстве) рассматриваются кол​легиальным составом судей, если иное не предусмотрено феде​ральным законом, регулирующим вопросы несостоятельности (бан​кротства). К рассмотрению таких дел не могут привлекаться арбит​ражные заседатели.
Определения, которые выносятся арбитражным судом при рас​смотрении дел о несостоятельности (банкротстве), могут быть об​жалованы в арбитражный суд апелляционной инстанции в течение десяти дней со дня их вынесения.
С заявлением о признании должника банкротом в арбитраж​ный суд по месту нахождения должника вправе обратиться долж​ник, кредиторы и иные заинтересованные лица в соответствии с федеральным законом, регулирующим вопросы несостоятельности (банкротства).
По делам о несостоятельности (банкротстве) может быть зак​лючено мировое соглашение в соответствии с федеральным зако​ном, а также допускаются иные примирительные процедуры.
1.4.3. Производство по пересмотру судебных актов арбитражных судов
Производство в арбитражном суде апелляционной инстанции
Лица, участвующие в деле, а также иные лица вправе обжа​ловать в порядке апелляционного производства решение арбит​ражного суда первой инстанции, не вступившее в законную силу.
Апелляционная жалоба подается через принявший решение в первой инстанции арбитражный суд, который обязан направить ее вместе с делом в соответствующий арбитражный суд апелляцион​ной инстанции в трехдневный срок со дня поступления жалобы в суд,
В апелляционной жалобе не могут быть заявлены новые тре​бования, которые не были предметом рассмотрения в арбитраж​ном суде первой инстанции.
Апелляционная жалоба может быть подана в течение месяца после принятия арбитражным судом первой инстанции обжалуе​мого решения.
^ По ходатайству лица, обратившегося с жалобой, пропущен​ный срок подачи апелляционной жалобы может быть восстановлен
95
арбитражным судом апелляционной инстанции при условии, если ходатайство подано не позднее шести месяцев со дня принятия решения и арбитражный суд признает причины пропуска срока
уважительными.
Апелляционная жалоба подается в арбитражный суд в пись​менной форме. Апелляционная жалоба подписывается лицом, пода​ющим жалобу, или его представителем, уполномоченным на под​писание жалобы.
В апелляционной жалобе должны быть указаны: * наименование арбитражного суда, в который подается апел​ляционная жалоба;
Ф наименование лица, подающего жалобу, и других лиц, уча​ствующих в деле;
Ф наименование арбитражного суда, принявшего обжалуемое решение, номер дела и дата принятия решения, предмет спора;
Ф требования лица, подающего жалобу, и основания, по ко​торым лицо, подающее жалобу, обжалует решение, со ссылкой на законы, иные нормативные правовые акты, обстоятельства дела и имеющиеся в деле доказательства;
Ф перечень прилагаемых к жалобе документов. Лицо, подающее апелляционную жалобу, обязано направить другим лицам, участвующим в деле, копии апелляционной жалобы и прилагаемых к ней документов, которые у них отсутствуют, заказным письмом с уведомлением о вручении либо вручить их другим лицам, участвующим в деле, или их представителям лично под расписку.
К апелляционной жалобе прилагаются: Ф копия оспариваемого решения;
•* документы, подтверждающие уплату государственной по​шлины в установленных порядке и размере или право на получе​ние льготы по уплате государственной пошлины, либо ходатай​ство о предоставлении отсрочки, рассрочки ее уплаты или об умень​шении размера государственной пошлины;
*  документ, подтверждающий направление или вручение дру​гим лицам, участвующим в деле, копий апелляционной жалобы и документов, которые у них отсутствуют;
*  доверенность или иной документ, подтверждающие полно​мочия на подписание апелляционной жалобы.
К апелляционной жалобе на определение арбитражного суда о возвращении искового заявления должны быть также приложе​ны возвращенное исковое заявление и документы, прилагавшиеся к нему при подаче в арбитражный суд.
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Вопрос о принятии апелляционной жалобы к производству решается судьей арбитражного суда апелляционной инстанции еди​нолично в пятидневный срок со дня ее поступления в арбитраж​ный суд апелляционной инстанции.
О принятии апелляционной жалобы арбитражный суд апелля​ционной инстанции выносит определение, которым возбуждается производство по апелляционной жалобе.
В определении указываются время и место проведения судеб​ного заседания по рассмотрению апелляционной жалобы.
Копии определения направляются лицам, участвующим в деле, в пятидневный срок со дня поступления жалобы в арбитражный суд апелляционной инстанции.
Лицо, участвующее в деле, направляет отзыв на апелляцион​ную жалобу с приложением документов, подтверждающих возра​жения относительно жалобы, другим лицам, участвующим в деле, и в арбитражный суд.
К отзыву, направляемому в арбитражный суд, прилагается также документ, подтверждающий направление отзыва другим лицам, участвующим в деле.
Арбитражный суд апелляционной инстанции, установив при рассмотрении вопроса о принятии апелляционной жалобы к произ​водству, что она подана с нарушением требований выносит опреде​ление об оставлении апелляционной жалобы без движения.
Определение может быть обжаловано.
Арбитражный суд апелляционной инстанции возвращает апел​ляционную жалобу, если при рассмотрении вопроса о принятии апелляционной жалобы к производству установит, что:
*  апелляционная жалоба подана лицом, не имеющим права на обжалование судебного акта в порядке апелляционного производ​ства;
*  апелляционная жалоба подана на судебный акт, который в соответствии с настоящим Кодексом не обжалуется в порядке апел​ляционного производства;
Ф апелляционная жалоба подана по истечении срока подачи апелляционной жалобы, установленного в настоящем Кодексе, и не содержит ходатайство о его восстановлении или в восстановле​нии пропущенного срока на подачу апелляционной жалобы отказа​но;
*  до вынесения определения о принятии апелляционной жа​лобы к производству суда от лица, подавшего жалобу, поступило ходатайство о ее возвращении;
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*  не устранены обстоятельства, послужившие основанием для оставления жалобы без движения, в срок, установленный в опре​делении суда.
Арбитражный суд апелляционной инстанции также возвраща​ет жалобу, если отклонено ходатайство о предоставлении отсроч​ки, рассрочки уплаты государственной пошлины или об уменьше​нии ее размера.
О возвращении апелляционной жалобы арбитражный суд вы​носит определение.
Арбитражный суд апелляционной инстанции прекращает про​изводство по апелляционной жалобе, если от лица, ее подавшего, после принятия апелляционной жалобы к производству арбитраж​ного суда поступило ходатайство об отказе от апелляционной жа​лобы и отказ был принят арбитражным судом.
О прекращении производства по апелляционной жалобе ар​битражный суд выносит определение.
Копии определения о прекращении производства по апелля​ционной жалобе направляются лицам, участвующим в деле, не позднее следующего дня после дня его вынесения.
Арбитражный суд апелляционной инстанции рассматривает дело в судебном заседании коллегиальным составом судей по пра​вилам рассмотрения дела арбитражным судом первой инстанции с особенностями, предусмотренными настоящей главой. К рассмотре​нию дела в порядке апелляционного производства не привлекают​ся арбитражные заседатели.
Арбитражный суд апелляционной инстанции рассматривает апелляционную жалобу на решение арбитражного суда первой ин​станции в срок, не превышающий месяца со дня поступления жа​лобы в арбитражный суд апелляционной инстанции, включая срок на подготовку дела к судебному разбирательству и принятие су​дебного акта.
По результатам рассмотрения апелляционной жалобы арбит​ражный суд апелляционной инстанции вправе:
*  оставить решение арбитражного суда первой инстанции без изменения, а апелляционную жалобу — без удовлетворения;
*  отменить или изменить решение суда первой инстанции пол​ностью или в части и принять по делу новый судебный акт;
Ф отменить решение полностью или в части и прекратить про​изводство по делу либо оставить исковое заявление без рассмот​рения полностью или в части.
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Производство в арбитражном суде кассационной инстанции
Лица, участвующие в деле, а также иные лица в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, вправе обжаловать в по​рядке кассационного производства решение арбитражного суда первой инстанции, вступившее в законную силу, за исключением решений Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации, и (или) постановление арбитражного суда апелляционной инстанции полностью или в части.
Кассационная жалоба подается в арбитражный суд кассацион​ной инстанции, полномочный ее рассматривать, через арбитраж​ный суд, принявший решение.
Арбитражный суд, принявший решение, обязан направить кас​сационную жалобу вместе с делом в соответствующий арбитраж​ный суд кассационной инстанции в трехдневный срок со дня по​ступления жалобы в суд.
Кассационная жалоба может быть подана в срок, не превыша​ющий двух месяцев со дня вступления в законную силу обжалуе​мых решения, постановления арбитражного суда.
По ходатайству лица, обратившегося с кассационной жалобой, пропущенный срок подачи кассационной жалобы может быть вос​становлен арбитражным судом кассационной инстанции при усло​вии, что ходатайство подано не позднее шести месяцев со дня вступления в законную силу обжалуемого судебного акта и арбит​ражный суд кассационной инстанции признает причины пропуска срока уважительными.
Кассационная жалоба подается в арбитражный суд в письмен​ной форме. Кассационная жалоба подписывается лицом, подающим жалобу, или его уполномоченным на подписание жалобы предста​вителем.
В кассационной жалобе должны быть указаны:
*  наименование арбитражного суда, в который подается кас​сационная жалоба;
*  наименования лица, подающего жалобу, с указанием его процессуального положения, а также других лиц, участвующих в деле, их место нахождения или место жительства;
*  наименование арбитражного суда, принявшего обжалуемое решение, постановление, номер дела и дата принятия решения, постановления, предмет спора;
*  требования лица, подающего жалобу, о проверке законнос​ти обжалуемого судебного акта и основания, по которым лицо,
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подающее жалобу, обжалует решение, постановление, со ссылкой на законы или иные нормативные правовые акты, обстоятельства дела и имеющиеся в деле доказательства;
* перечень прилагаемых к жалобе документов.
Лицо, подающее кассационную жалобу, обязано направить другим лицам, участвующим в деле, копии кассационной жалобы и прилагаемых к ней документов, которые у них отсутствуют, заказ​ным письмом с уведомлением о вручении либо вручить их другим участвующим в деле лицам или их представителям лично под рас​писку.
Кассационная жалоба, поданная с соблюдением требований, предъявляемых настоящим Кодексом к ее форме и содержанию, принимается к производству арбитражного суда кассационной ин​станции. В случае нарушения указанных требований арбитражный суд кассационной инстанции или оставляет кассационную жалобу без движения, или возвращает кассационную жалобу
О принятии кассационной жалобы к производству арбитраж​ный суд выносит определение, которым возбуждается производ​ство по кассационной жалобе.
В определении указываются время и место проведения судеб​ного заседания по рассмотрению кассационной жалобы.
Копии определения о принятии кассационной жалобы направ​ляются лицам, участвующим в деле, не позднее следующего дня после дня его вынесения.
Лицо, участвующее в деле, направляет отзыв на кассацион​ную жалобу с приложением документов, подтверждающих возра​жения относительно жалобы, другим лицам, участвующим в деле, и в арбитражный суд.
К отзыву, направляемому в арбитражный суд, прилагается также документ, подтверждающий направление отзыва другим лицам, участвующим в деле.
Арбитражный суд кассационной инстанции, установив при рас​смотрении вопроса о принятии кассационной жалобы к производ​ству, что она подана с нарушением требований, выносит определе​ние об оставлении кассационной жалобы без движения.
Арбитражный суд кассационной инстанции прекращает произ​водство по кассационной жалобе, если после принятия кассационной жалобы к производству суда от лица, ее подавшего, поступило хода​тайство об отказе от кассационной жалобы и отказ принят судом
О прекращении производства по кассационной жалобе арбит​ражный суд выносит определение.
100
В определении могут быть разрешены вопросы о распределе​нии между сторонами судебных расходов, о возврате государствен​ной пошлины из федерального бюджета.
Копии определения о прекращении производства по кассаци​онной жалобе направляются лицам, участвующим в деле.
Арбитражный суд кассационной инстанции вправе по хода​тайству лиц, участвующих в деле, приостановить исполнение су​дебных актов, принятых арбитражным судом первой и апелляци​онной инстанций, при условии, если заявитель обосновал невоз​можность или затруднительность поворота исполнения либо пре​доставил обеспечение
Арбитражный суд кассационной инстанции рассматривает дело в судебном заседании коллегиальным составом судей по правилам рассмотрения дела арбитражным судом первой инстанции
Неявка в судебное заседание арбитражного суда кассационной инстанции лица, подавшего кассационную жалобу, и других лиц, участвующих в деле, не может служить препятствием для рас​смотрения дела в их отсутствие, если они были надлежащим обра​зом извещены о времени и месте судебного разбирательства.
Арбитражный суд кассационной инстанции рассматривает кас​сационную жалобу на решение арбитражного суда первой инстан​ции и (или) постановление арбитражного суда апелляционной ин​станции в срок, не превышающий месяца со дня поступления кас​сационной жалобы вместе с делом в арбитражный суд кассацион​ной инстанции, включая срок на подготовку дела к судебному раз​бирательству и принятие судебного акта.
Арбитражный суд кассационной инстанции проверяет закон​ность решений, постановлений, принятых арбитражным судом пер​вой и апелляционной инстанций, устанавливая правильность при​менения норм материального права и норм процессуального права при рассмотрении дела и принятии обжалуемого судебного акта и исходя из доводов, содержащихся в кассационной жалобе и возра​жениях относительно жалобы.
При рассмотрении дела арбитражный суд кассационной ин​станции проверяет, соответствуют ли выводы арбитражного суда первой и апелляционной инстанций о применении нормы права установленным ими по делу обстоятельствам и имеющимся в деле доказательствам.
Основаниями для изменения или отмены решения, постановле​ния арбитражного суда первой и апелляционной инстанций явля​ются несоответствие выводов суда, содержащихся в решении, по-
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становлении, фактическим обстоятельствам дела, установленным арбитражным судом первой и апелляционной инстанций, и имею​щимся в деле доказательствам, нарушение либо неправильное применение норм материального права или норм процессуального права.
Основаниями для отмены решения, постановления арбитраж​ного суда в любом случае являются:
Ф рассмотрение дела арбитражным судом в незаконном соста​ве;
Ф рассмотрение дела в отсутствие кого-либо из лиц, участву​ющих в деле и не извещенных надлежащим образом о времени и месте судебного заседания;
Ф нарушение правил о языке при рассмотрении дела;
Ф принятие судом решения, постановления о правах и об обя​занностях лиц, не привлеченных к участию в деле;
Ф неподписание решения, постановления судьей или одним из судей либо подписание решения, постановления не теми судьями, которые указаны в решении, постановлении;
Ф отсутствие в деле протокола судебного заседания или под​писание его не теми лицами;
* нарушение правила о тайне совещания судей при принятии решения, постановления.
По результатам рассмотрения кассационной жалобы арбит​ражный суд кассационной инстанции принимает судебный акт, име​нуемый постановлением, которое подписывается судьями, рассмат​ривавшими дело.
В постановлении арбитражного суда кассационной инстанции указывается на распределение между сторонами судебных расхо​дов, понесенных в связи с подачей кассационной жалобы.
При отмене судебного акта с передачей дела на новое рас​смотрение вопрос о распределении судебных расходов разрешает​ся арбитражным судом, вновь рассматривающим дело.
Копии постановления арбитражного суда кассационной инстан​ции направляются лицам, участвующим в деле, в пятидневный срок со дня принятия постановления.
Производство по пересмотру судебных актов в порядке надзора.
Вступившие в законную силу судебные акты арбитражных судов в Российской Федерации могут быть пересмотрены по заявлениям лиц, участвующих в деле, и по представлению прокурора.
Лица, участвующие в деле, и иные лица в случаях, предус​мотренных настоящим Кодексом, вправе оспорить в порядке над-
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зора судебный акт, если полагают, что этим актом существенно нарушены их права и законные интересы в сфере предпринима​тельской и иной экономической деятельности в результате нару​шения или неправильного применения арбитражным судом, при​нявшим оспариваемый судебный акт, норм материального права или норм процессуального права.
Заявление или представление о пересмотре в порядке надзо​ра судебного акта может быть подано в Высший Арбитражный Суд РФ в срок, не превышающий трех месяцев со дня вступления в законную силу последнего судебного акта, принятого по данному делу, если исчерпаны другие имеющиеся возможности для провер​ки в судебном порядке законности указанного акта.
Надзорное производство возбуждается на основании заявления лица, участвующего в деле, или представления прокурора, иных лиц, ходатайствующих о пересмотре вступившего в законную силу судебного акта арбитражного суда в порядке надзора.
Заявление или представление после его принятия к произ​водству рассматривается в судебном заседании коллегиальным со​ставом судей Высшего Арбитражного Суда РФ, который решает вопрос о направлении дела в Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ для пересмотра судебного акта в порядке надзора.
Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ, образованный в соответствии с Федеральным конституционным законом "Об арбит​ражных судах в Российской Федерации", пересматривает судеб​ные акты в порядке надзора.
Заявление или представление о пересмотре судебного акта в порядке надзора направляется непосредственно в Высший Арбит​ражный Суд РФ в письменной форме. Заявление или представле​ние должно быть подписано лицом, ходатайствующим о пересмотре судебного акта, или его представителем.
В заявлении или представлении должны быть указаны:
•ф наименование лица, подающего заявление или представле​ние, с указанием его процессуального положения, наименования других лиц, участвующих в деле, их место нахождения или место жительства;
*  данные об оспариваемом судебном акте и наименование при​нявшего его арбитражного суда; данные о других судебных актах, принятых по данному делу; предмет спора;
*  доводы лица, подающего заявление или представление, с указанием оснований для пересмотра судебного акта со ссылкой на
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законы и иные нормативные правовые акты, подтверждающие, по мнению заявителя, нарушение или неправильное применение норм материального права и (или) норм процессуального права, повлекшие за собой существенные нарушения его прав и законных интересов в сфере предпринимательской и иной экономической де​ятельности;
* перечень прилагаемых к заявлению или представлению до​кументов.
К заявлению или представлению должны быть приложены ко​пии оспариваемого судебного акта и других судебных актов, при​нятых по делу.
Заявление или представление и прилагаемые к нему в соот​ветствии с настоящей статьей документы направляются в Высший Арбитражный Суд РФ с копиями в количестве экземпляров, рав​ном количеству лиц, участвующих в деле.
Вопрос о принятии заявления или представления к производ​ству рассматривается единолично судьей Высшего Арбитражного Суда РФ в пятидневный срок со дня его поступления в Высший Арбитражный Суд РФ.
О принятии заявления или представления к производству вы​носится определение, которым возбуждается надзорное производ​ство. Копия определения направляется лицу, подавшему заявление или представление.
В определении о принятии заявления или представления к производству может быть указано на истребование дела из арбит​ражного суда. В этом случае копия определения направляется в арбитражный суд, который должен в пятидневный срок со дня по​лучения копии определения направить истребованное дело в Выс​ший Арбитражный Суд РФ.
Лицо, участвующее в деле, направляет отзыв на заявление или представление о пересмотре судебного акта в порядке надзо​ра с приложением документов, подтверждающих возражения отно​сительно пересмотра, другим лицам, участвующим в деле, и в Высший Арбитражный Суд РФ.
К отзыву, направляемому в Высший Арбитражный Суд РФ, прилагается также документ, подтверждающий направление ко​пий отзыва другим лицам, участвующим в деле.
Вопрос о приостановлении исполнения судебного акта реша​ется в судебном заседании коллегиальным составом судей Высшего Арбитражного Суда РФ. По результатам рассмотрения выносится определение.
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Копии определения направляются лицам, участвующим в деле.
Заявление или представление о пересмотре судебного акта в порядке надзора рассматривается коллегиальным составом судей Высшего Арбитражного Суда РФ в судебном заседании без изве​щения лиц, участвующих в деле, в срок, не превышающий месяца со дня поступления заявления или представления в Высший Ар​битражный Суд РФ или со дня поступления в Высший Арбитраж​ный Суд РФ дела, если оно было истребовано из арбитражного суда.
При наличии оснований суд выносит определение о передаче дела для пересмотра оспариваемого судебного акта в порядке над​зора и в пятидневный срок со дня вынесения определения направ​ляет его в Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ вместе с заявлением или представлением и истребованным из арбитражного суда делом.
Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ рассматривает дела в порядке очередности их поступления в Президиум, но не позднее чем в срок, не превышающий трех месяцев со дня вынесе​ния определения о передаче дела в Президиум.
Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ правомочен рас​сматривать дела в порядке надзора при наличии большинства чле​нов Президиума.
Постановление Президиума Высшего Арбитражного Суда РФ принимается большинством голосов судей. Председательствующий в заседании голосует последним. При равенстве голосов судей заяв​ление или представление оставляется без удовлетворения, а су​дебный акт — без изменения.
Судебные акты арбитражных судов, вступившие в законную силу, подлежат изменению или отмене, если при рассмотрении дела в порядке надзора Президиум Высшего Арбитражного Суда РФ установит, что оспариваемый судебный акт:
Ф нарушает единообразие в толковании и применении арбит​ражными судами норм права;
*  препятствует принятию законного решения по другому делу; + нарушает права и законные интересы неопределенного кру​га лиц или иные публичные интересы.
В постановлении Президиума Высшего Арбитражного Суда РФ указываются:
*  номер дела, дата и место принятия постановления; состав суда, принявшего постановление;
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*  наименование лица, обратившегося с заявлением или пред​ставлением о пересмотре судебного акта в порядке надзора, его процессуальное положение;
•* наименования лиц, участвующих в деле; предмет спора; фа​милии лиц, присутствовавших в судебном заседании, с указанием
их полномочий;
*  наименования арбитражных судов, рассматривавших дело в первой, апелляционной, кассационной инстанциях; сведения о при​нятых по делу судебных актах; краткое содержание оспариваемо​го судебного акта;
*  доводы, содержащиеся в заявлении или представлении о пересмотре судебного акта в порядке надзора, и требования зая​вителя;
Ф возражения, содержащиеся в отзыве на заявление или пред​ставление о пересмотре дела в порядке надзора;
Ф объяснения лиц, участвующих в деле и присутствовавших в
судебном заседании;
Ф основания для изменения или отмены судебного акта, уста​новленные судом, со ссылкой на законы и иные нормативные пра​вовые акты;
Ф мотивы принятого постановления;
Ф выводы и решения по результатам рассмотрения заявления
или представления;
* действия, которые должны быть выполнены лицами, уча​ствующими в деле, и арбитражным судом при направлении дела
на новое рассмотрение.
Постановление Президиума Высшего Арбитражного Суда РФ вступает в законную силу со дня его принятия.
Постановление Президиума Высшего Арбитражного Суда РФ подлежит опубликованию в "Вестнике Высшего Арбитражного Суда Российской Федерации".
Арбитражный суд может пересмотреть по вновь открывшимся обстоятельствам принятый им вступивший в законную силу судеб​ный акт.
Объектом пересмотра по вновь открывшимся обстоятельствам являются все вступившие в законную силу решения и определения арбитражного суда первой инстанции. Что касается судебных актов апелляционной, кассационной и надзорной инстанций, то они могут быть пересмотрены, когда этими инстанциями был вынесен новый судебный акт по сравнению с судебным актом арбитражного суда первой инстанции или изменен первоначальный судебный акт ар-
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витражного суда первой инстанции, а также в случае прекраще​ния дела производством или оставления иска без рассмотрения.
Кодекс дает исчерпывающий перечень оснований, по которым возможен пересмотр по вновь открывшимся обстоятельствам.
Подчеркивая в качестве первого основания, что вновь открыв​шиеся обстоятельства должны быть существенны, АПК РФ имеет в виду, что в данном случае должны быть открыты такие факты, которые существенно могли бы повлиять на вывод арбитражного суда при вынесении судебного акта. Но это должны быть именно юридические факты, а не новые доказательства по отношению к фактам, уже бывшим предметом исследования арбитражного суда.
Арбитражному суду, рассматривающему заявление о пере​смотре, необходимо убедиться в наличии оснований для такого пе​ресмотра. Поэтому обстоятельства, являющиеся основанием к пере​смотру, должны быть доказаны.
Вторую группу оснований для пересмотра судебных актов со​ставляют обстоятельства, связанные с такой недоброкачественнос​тью доказательств, которая привела к вынесению незаконного или необоснованного судебного акта. К этой группе оснований АПК РФ относит также заведомо неправильный перевод, который может привести к вынесению неправильного судебного акта.
К третьей группе оснований для пересмотра относятся обстоя​тельства, установленные вступившим в законную силу приговором суда, связанные с преступными действиями сторон, других уча​ствующих в деле лиц, их представителей или преступными деяни​ями судей, совершенными при рассмотрении дела.
Заявление о пересмотре по вновь открывшимся обстоятель​ствам вступившего в законную силу судебного акта может быть подано в арбитражный суд, принявший этот акт, лицами, уча​ствующими в деле, не позднее одного месяца со дня открытия обстоятельств, служащих основанием для пересмотра судебного акта.
К заявлению прилагаются документы, подтверждающие на​правление копии заявления другим лицам, участвующим в деле.
При подаче заявления после истечения установленного срока и отсутствии ходатайства о восстановлении пропущенного срока либо при непредставлении доказательств направления копий заяв​ления и приложенных к нему документов другим лицам, участвую​щим в деле, оно возвращается судьей заявителю.
О возвращении заявления выносится определение.
Определение может быть обжаловано.
Вступившие в законную силу решение, определение, приня​тые в первой инстанции, пересматриваются арбитражным судом, принявшим эти решение, определение.
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Пересмотр по вновь открывшимся обстоятельствам постанов​лений и определений апелляционной, кассационной или надзорной инстанции, которыми изменен судебный акт или принят новый су​дебный акт, производится в той инстанции арбитражного суда, в которой изменен судебный акт или принят новый судебный акт.
Заявление о пересмотре по вновь открывшимся обстоятель​ствам вступившего в законную силу судебного акта арбитражный суд рассматривает в заседании в месячный срок со дня его поступ​ления. Заявитель и другие лица, участвующие в деле, извещаются заказным письмом с уведомлением о вручении о времени и месте заседания, однако их неявка не является препятствием к рассмот​рению заявления.
Арбитражный суд, рассмотрев заявление о пересмотре по вновь открывшимся обстоятельствам вступившего в законную силу судебного акта, удовлетворяет заявление и отменяет судебный акт либо отказывает в пересмотре.
Производство по пересмотру вступивших
в законную силу судебных актов по вновь открывшимся обстоятельствам
Арбитражный суд может пересмотреть принятый им и всту​пивший в законную силу судебный акт по вновь открывшимся об​стоятельствам по основаниям и в порядке, которые предусмотре​ны в настоящей главе.
Вступившие в законную силу решение, определение, приня​тые арбитражным судом первой инстанции, пересматриваются по вновь открывшимся обстоятельствам судом, принявшим эти реше​ние, определение.
Пересмотр по вновь открывшимся обстоятельствам постанов​лений и определений арбитражного суда апелляционной и касса​ционной инстанций, принятых в порядке надзора постановлений и определений Высшего Арбитражного Суда РФ, которыми изменен судебный акт арбитражного суда первой, апелляционной и касса​ционной инстанций либо принят новый судебный акт, производит​ся тем судом, который изменил судебный акт или принял новый судебный акт.
Основаниями пересмотра судебных актов по вновь открывшимся обстоятельствам являются:
Ф существенные для дела обстоятельства, которые не были и не могли быть известны заявителю;
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*  установленные вступившим в законную силу приговором суда фальсификация доказательства, заведомо ложное заключение экс​перта, заведомо ложные показания свидетеля, заведомо непра​вильный перевод, повлекшие за собой принятие незаконного или необоснованного судебного акта по данному делу;
ф установленные вступившим в законную силу приговором суда преступные деяния лица, участвующего в деле, или его предста​вителя либо преступные деяния судьи, совершенные при рассмот​рении данного дела;
ф отмена судебного акта арбитражного суда или суда общей юрисдикции либо постановления другого органа, послуживших ос​нованием для принятия судебного акта по данному делу;
*  признанная вступившим в законную силу судебным актом арбитражного суда или суда общей юрисдикции недействительной сделка, повлекшая за собой принятие незаконного или необосно​ванного судебного акта по данному делу;
Ф признание Конституционным Судом РФ не соответствую​щим Конституции РФ закона, примененного арбитражным судом в конкретном деле, в связи с принятием решения по которому заяви​тель обращался в Конституционный Суд РФ;
Ф установленное Европейским Судом по правам человека на​рушение положений Конвенции о защите прав человека и основ​ных свобод при рассмотрении арбитражным судом конкретного дела, в связи с принятием решения по которому заявитель обращался в Европейский Суд по правам человека.
Заявление о пересмотре вступившего в законную силу судеб​ного акта по вновь открывшимся обстоятельствам подается в ар​битражный суд, принявший данный судебный акт, лицами, уча​ствующими в деле, не позднее трех месяцев со дня открытия об​стоятельств, являющихся основанием для пересмотра судебного акта.
Заявление о пересмотре судебного акта по вновь открывшим​ся обстоятельствам подается в арбитражный суд в письменной форме. Заявление подписывается лицом, подающим заявление, или его представителем, уполномоченным на подписание заявления.
Лицо, подающее заявление, обязано направить другим ли​цам, участвующим в деле, копии заявления и приложенных доку​ментов, которые у них отсутствуют, заказным письмом с уведом​лением о вручении.
Вопрос о принятии заявления к производству арбитражного суда решается судьей единолично в пятидневный срок со дня его поступления в арбитражный суд.
О принятии заявления к производству арбитражный суд выно​сит определение.
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В определении указываются время и место проведения судеб​ного заседания по рассмотрению заявления.
Копии определения направляются лицам, участвующим в деле.
Заявление о пересмотре вступившего в законную силу судеб​ного акта по вновь открывшимся обстоятельствам арбитражный суд рассматривает в судебном заседании в срок, не превышающий месяца со дня его поступления в арбитражный суд.
По результатам рассмотрения заявления о пересмотре всту​пивших в законную силу решения, постановления, определения по вновь открывшимся обстоятельствам арбитражный суд или прини​мает решение, постановление об удовлетворении заявления и от-     мене ранее принятого им судебного акта по вновь открывшимся обстоятельствам, или выносит определение об отказе в удовлетво-     рении заявления.                                                                                    
1.4.4. Исполнение судебных актов.                   
Федеральный закон от 21 июля 1997 г.  №  119-ФЗ "Об исполнительном производстве"
Судебными актами в настоящем Кодексе названы решения, определения и постановления арбитражных судов.                               
Судебные акты, вступившие в законную силу, исполняются всеми государственными органами, органами местного самоуправ-    ления и иными органами, организациями, должностными лицами и гражданами на всей территории Российской Федерации в порядке, установленном настоящим Кодексом и федеральным законом.
Общеобязательность и исполнимость судебные акты арбитраж​ного суда приобретают со вступлением их в законную силу.               
Судебные акты арбитражного суда подлежат исполнению на всей территории Российской Федерации.
Принудительное исполнение судебного акта производится на основании исполнительного листа, выдаваемого арбитражным су- дом, принявшим этот акт.                                                                     
Исполнительный лист выдается взыскателю после вступления судебного акта в законную силу. Исполнительный лист на взыска​ние денежных средств в доход бюджета направляется налоговому органу по месту нахождения должника.
Исполнительный лист на взыскание денежных средств направ​ляется взыскателем банку или иному кредитному учреждению, а в остальных случаях — судебному исполнителю.
ПО
В исполнительном листе должны быть указаны: •* наименование арбитражного суда, выдавшего исполнитель​ный лист;
ф дело, по которому выдан исполнительный лист, и его номер; Ф дата принятия судебного акта, подлежащего исполнению; ф наименование взыскателя и должника, их адреса; + резолютивная часть судебного акта;
* дата вступления судебного акта в законную силу;
* дата выдачи исполнительного листа и срок его действия. Если до выдачи исполнительного листа арбитражным судом
предоставлена отсрочка или рассрочка исполнения судебного акта, в нем указывается, с какого времени начинается течение срока действия исполнительного листа.
Исполнительный лист подписывается судьей и заверяется гер​бовой печатью арбитражного суда.
Срок, в течение которого исполнительный лист может быть предъявлен к исполнению, носит название исполнительной давнос​ти или давности исполнения.
Исполнительный лист может быть предъявлен к исполнению не позднее шести месяцев со дня вступления судебного акта в законную силу или окончания срока, установленного при отсрочке или рассрочке его исполнения, либо со дня вынесения определе​ния о восстановлении пропущенного срока для предъявления ис​полнительного листа к исполнению.
Срок давности исполнения прерывается предъявлением испол​нительного листа к исполнению, частичным исполнением судебного акта.
При пропуске срока для предъявления исполнительного листа к исполнению по причинам, признанным арбитражным судом ува​жительными, пропущенный срок может быть восстановлен.
По результатам рассмотрения заявления выносится определе​ние, которое направляется взыскателю и должнику.
По результатам рассмотрения заявления выносится определе​ние, которое направляется взыскателю и должнику.
За неисполнение судебного акта арбитражного суда о взыска​нии денежных средств банком или иным кредитным учреждением, которому предъявлен исполнительный лист, на него налагается арбитражным судом штраф в размере до 50 процентов суммы, подлежащей взысканию.
Неоднократное неисполнение судебных актов арбитражных судов банками или иными кредитными учреждениями является ос-
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нованием для отзыва лицензии на осуществление банковских опе​раций.
За неисполнение указанных в исполнительном листе действий лицом, на которое возложено совершение этих действий, на это лицо налагается штраф в размере до 200 установленных федераль​ным законом минимальных размеров оплаты труда.
Уплата штрафа не освобождает от обязанности исполнить су​дебный акт.
При отсутствии у должника денежных средств, достаточных для исполнения судебного акта арбитражного суда, взыскание мо​жет быть обращено на принадлежащее должнику имущество.
Исполнение судебных актов арбитражного суда о взыскании денежных средств производится путем обращения взыскания в пер​вую очередь на денежные средства должника, находящиеся на сче​тах в банке и иных кредитных учреждениях.
Возвращенный исполнительный лист передается взыскателем вместе с заявлением об обращении взыскания на имущество долж​ника судебному исполнителю в народный суд по месту нахождения должника или по месту нахождения его имущества.
Судебный исполнитель, приступая к исполнению, посылает должнику предложение о добровольном исполнении решения в срок до пяти дней, вместе с вручением предложения о добровольном исполнении судебный исполнитель предупреждает должника, что неисполнение решения добровольно в установленный срок повле​чет за собою принудительное исполнение с отнесением расходов по исполнению за его счет.
При наличии обстоятельств, дающих основание полагать, что должник может растратить или скрыть имущество, судебный ис​полнитель одновременно с вручением предложения о доброволь​ном исполнении может наложить арест на имущество должника.
Арест имущества должника состоит в производстве описи иму​щества и объявлении запрета распоряжения им.
К принудительному исполнению судебный исполнитель при​ступает по истечении предоставленного для добровольного испол​нения срока.
Акт об аресте имущества подписывается судебным исполните​лем, взыскателем, должником, хранителем имущества и другими лицами, присутствовавшими при его составлении. Копия акта вру​чается должнику.
В случае, когда описанное имущество передается на хранение не должнику, а другому лицу, акт об аресте составляется в трех
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экземплярах, из которых один вручается хранителю имущества, другой — должнику, и третий остается в производстве судебного исполнителя.
Не разрешается обращать взыскание на жилой дом, принад​лежащий лицам, основным занятием которых является сельское хозяйство, если должник и его семья постоянно в нем проживают.
Если приведенный в исполнение судебный акт изменен или отменен и принят новый судебный акт о полном или частичном отказе в иске, либо производство по делу прекращено, либо иск оставлен без рассмотрения, ответчику возвращается все то, что было взыскано с него в пользу истца по отмененному или изменен​ному в соответствующей части судебному акту.
Если не приведенный в исполнение судебный акт отменен или изменен и принят новый судебный акт о полном или частичном отказе в иске, либо производство по делу прекращено, либо иск оставлен без рассмотрения полностью или в части, арбитражный суд принимает судебный акт о полном или частичном прекращении взыскания по отмененному или измененному в соответствующей части судебному акту.
Вопрос о повороте исполнения судебного акта разрешается арбитражным судом, который принял новый судебный акт.
Если в постановлении об отмене или изменении судебного акта нет указаний о повороте его исполнения, ответчик вправе подать соответствующее заявление в арбитражный суд первой инстанции. По результатам рассмотрения заявления ответчика о повороте ис​полнения судебного акта выносится определение.
Арбитражный суд выдает исполнительный лист на возврат взыс​канных денежных средств, имущества или его стоимости по заяв​лению организации, гражданина. К заявлению прилагается доку​мент, подтверждающий исполнение ранее принятого судебного акта.
Глава 1.5. Налоговое право
1.5.1. Общие положение налогового законодательства
Понятие налога и сбора
Под налогом понимается обязательный, индивидуально без​возмездный платеж, взимаемый с организаций и физических лиц в
ИЗ
форме отчуждения принадлежащих им на праве собственности, хозяйственного ведения или оперативного управления денежных средств в целях финансового обеспечения деятельности государства и муниципального образований.
Под сбором понимается обязательный взнос, взимаемый с орга​низаций и физических лиц, уплата которого является одним из условий совершения в интересах плательщиков сборов государствен​ными органами, органами местного самоуправления, иными упол​номоченными органами и должностными лицами юридически значи​мых действий, включая представление определенных прав или выдачу разрешений.
Функции, виды, элементы налога
Функции налога:
*  фискальная (обеспечение государства финансовыми ресур​сами);
*  регулирующая (воздействие на общественные отношения в обществе и в первую очередь, на производственные процессы)
Соотношение этих функций при взимании налогов различают​ся в зависимости от вида налога.
В РФ устанавливаются и взимаются следующие виды налогов и сборов:
*  федеральные налоги и сборы;
*  налоги и сборы субъектов РФ;
Ф региональные и местные налоги и сборы.
Федеральными признаются налоги и сборы, установленные Налоговым кодексом РФ (далее — НК РФ) и обязательные к упла​те по всей территории Российской Федерации.
К ним относятся:
Ф налог на добавленную стоимость (НДС);
Ф "акцизы на отдельные виды товаров (услуг) и отдельные виды минерального сырья;
*  налог на прибыль (доход) организаций; Ф налог на доходы от капитала;
*  подоходный налог с физических лиц;
*  взносы в государственные социальные внебюджетные фонды;
*  государственная пошлина;
*  таможенная пошлина и таможенные сборы; Ф налог на пользование недрами;
Ф налог на воспроизводство минерально-сырьевой базы;
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ф налог на дополнительный доход от добычи углеводородов;
+ сбор за право пользования объектами животного мира и водными биологическими ресурсами;
ф лесной налог;
ф водный налог;
ф экологический налог;
* федеральные лицензионные сборы.
Региональными признаются налоги и сборы, устанавливаемые Налоговым кодексом РФ и законами субъектов Российской Федера​ции, вводимые в действие в соответствии с настоящим Кодексом законами субъектов Российской Федерации и обязательные к уп​лате на территориях соответствующих субъектов Российской Фе​дерации. При установлении регионального налога законодательны​ми (представительными) органами субъектов Российской Федера​ции определяются следующие элементы налогообложения: налого​вые ставки в пределах, установленных настоящим Кодексом, поря​док и сроки уплаты налога, а также формы отчетности по данному региональному налогу. Иные элементы налогообложения устанав​ливаются НК РФ. При установлении регионального налога законо​дательными (представительными) органами субъектов Российской Федерации могут также предусматриваться налоговые льготы и основания для их использования налогоплательщиком.
К ним относятся:
1) налог на имущество организаций;
2) налог на недвижимость;
3) дорожный налог;
4) транспортный налог;
5) налог с продаж;
7) региональные лицензионные сборы.
При введении в действие налога на недвижимость прекраща​ется действие на территории соответствующего субъекта Россий​ской Федерации налога на имущество организаций, налога на иму​щество физических лиц и земельного налога.
Местными признаются налоги и сборы, устанавливаемые на​стоящим Кодексом и нормативными правовыми актами представи​тельных органов местного самоуправления, вводимые в действие в соответствии с НК РФ нормативными правовыми актами представи​тельных органов местного самоуправления и обязательные к уплате на территориях соответствующих муниципальных образований.
Устанавливаются местные налоги представительными органа​ми местного самоуправления, в нормативных правовых актах оп​ределяются следующие элементы налогообложения: налоговые став-
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ки в пределах, установленных НК РФ, порядок и сроки уплаты налога, а также формы отчетности по данному местному налогу. К местным налогам и сборам относятся:
1) земельный налог;
2) налог на имущество физических лиц;
3) налог на рекламу;
4)  налог на наследование или дарение;
5)  местные лицензионные сборы.
Не могут устанавливаться местные налоги и сборы, не пре​дусмотренные Налоговым кодексом РФ.
Элементы налога — это налогоплательщик, объект, налого​вая база, налоговый период, налоговая ставка, субъект.
Налоговая система
Налоговая система — это совокупность налогов, сборов, по​шлин и других платежей, взимаемых в установленном порядке. На​логовую систему определяет порядок установления, введения, из​менения, отмены налогов и сборов, права и обязанности налогопла​тельщиков.
Права и обязанности налоговых органов и налогоплательщиков.
Налоговые органы вправе:
1)  требовать от налогоплательщика или налогового агента до​кументы по формам, установленным государственными органами и органами местного самоуправления, служащие основаниями для исчисления и уплаты (удержания и перечисления) налогов, а так​же пояснения и документы, подтверждающие правильность исчис​ления и своевременность уплаты (удержания и перечисления) на​логов;
2)  проводить налоговые проверки в порядке, установленном настоящим Кодексом;
5) производить выемку документов при проведении налоговых проверок у налогоплательщика или налогового агента, свидетель​ствующих о совершении налоговых правонарушений, в случаях, когда есть достаточные основания полагать, что эти документы будут уничтожены, сокрыты, изменены или заменены;
4) вызывать на основании письменного уведомления в налого​вые органы налогоплательщиков, плательщиков сборов или нало​говых агентов для дачи пояснений в связи с уплатой (удержанием и перечислением) ими налогов либо в связи с налоговой проверкой, а также в иных случаях, связанных с исполнением ими законода-
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тельства о налогах и сборах;
5)  приостанавливать операции по счетам налогоплательщи​ков, плательщиков сборов и налоговых агентов в банках и налагать арест на имущество налогоплательщиков, плательщиков сборов и налоговых агентов в порядке, предусмотренном настоящим Кодек​сом;
6)  осматривать (обследовать) любые используемые налогопла​тельщиком для извлечения дохода либо связанные с содержанием объектов налогообложения независимо от места их нахождения про​изводственные, складские, торговые и иные помещения и терри​тории, проводить инвентаризацию принадлежащего налогоплатель​щику имущества. Порядок проведения инвентаризации имущества налогоплательщика при налоговой проверке утверждается Мини​стерством финансов РФ и Министерством РФ по налогам и сборам;
7)  определять суммы налогов, подлежащие внесению налого​плательщиками в бюджет (внебюджетные фонды), расчетным пу​тем на основании имеющейся у них информации о налогоплатель​щике, а также данных об иных аналогичных налогоплательщиках в случаях отказа налогоплательщика допустить должностных лиц на​логового органа к осмотру (обследованию) производственных, склад​ских, торговых и иных помещений и территорий, используемых налогоплательщиком для извлечения дохода либо связанных с со​держанием объектов налогообложения, непредставления в течение более двух месяцев налоговому органу необходимых для расчета налогов документов, отсутствия учета доходов и расходов, учета объектов налогообложения или ведения учета с нарушением уста​новленного порядка, приведшего к невозможности исчислить на​логи;
8)  требовать от налогоплательщиков, налоговых агентов, их представителей устранения выявленных нарушений законодатель​ства о налогах и сборах и контролировать выполнение указанных требований;
9) взыскивать недоимки по налогам и сборам, а также взыски​вать пени в порядке, установленном настоящим Кодексом;
10)  контролировать соответствие крупных расходов физичес​ких лиц их доходам;
11)  требовать от банков документы, подтверждающие испол​нение платежных поручений налогоплательщиков, плательщиков сборов и налоговых агентов и инкассовых поручений (распоряже​ний) налоговых органов о списании со счетов налогоплательщиков, плательщиков сборов и налоговых агентов сумм налогов и пени;
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12) привлекать для проведения налогового контроля специали​стов, экспертов и переводчиков;
13)  вызывать в качестве свидетелей лиц, которым могут быть известны какие-либо обстоятельства, имеющие значение для про​ведения налогового контроля;
14) заявлять ходатайства об аннулировании или о приостанов​лении действия выданных юридическим и физическим лицам ли​цензий на право осуществления определенных видов деятельности;
15)  создавать налоговые посты в порядке, установленном на​стоящим Кодексом;
16)  предъявлять в суды общей юрисдикции или арбитражные суды иски:
* о взыскании налоговых санкций с лиц, допустивших нару​шения законодательства о налогах и сборах;
^ о признании недействительной государственной регистрации юридического лица или государственной регистрации физического лица в качестве индивидуального предпринимателя;
^ о ликвидации организации любой организационно-правовой формы по основаниям, установленным законодательством Российс​кой Федерации;
Ф о досрочном расторжении договора о налоговом кредите и договора об инвестиционном налоговом кредите;
•Ф о взыскании задолженности по налогам, сборам, соответ​ствующим пеням и штрафам в бюджеты (внебюджетные фонды), числящейся более трех месяцев за организациями, являющимися в соответствии с гражданским законодательством Российской Фе​дерации зависимыми (дочерними) обществами (предприятиями), с соответствующих основных (преобладающих, участвующих) обществ (товариществ, предприятий), когда на счета последних в банках поступает выручка за реализуемые товары (работы, услуги) за​висимых (дочерних) обществ (предприятий), а также за организа​циями, являющимися в соответствии с гражданским законодатель​ством Российской Федерации основными (преобладающими, уча​ствующими) обществами (товариществами, предприятиями), с за​висимых (дочерних) обществ (предприятий), когда на их счета в банках поступает выручка за реализуемые товары (работы, ус​луги) основных (преобладающих, участвующих) обществ (товари​ществ, предприятий).
Налоговые органы обязаны:
^соблюдать законодательство о налогах и сборах;
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ф осуществлять контроль за соблюдением законодательства о налогах и сборах, а также принятых в соответствии с ним норма​тивных правовых актов;
ф вести в установленном порядке учет налогоплательщиков;
ф проводить разъяснительную работу по применению законо​дательства о налогах и сборах, а также принятых в соответствии с ним нормативных правовых актов, бесплатно информировать на​логоплательщиков о действующих налогах и сборах, представлять формы установленной отчетности и разъяснять порядок их запол​нения, давать разъяснения о порядке исчисления и уплаты налогов и сборов;
ф осуществлять возврат или зачет излишне уплаченных или излишне взысканных сумм налогов, пеней и штрафов в порядке, предусмотренном настоящим Кодексом;
Ф соблюдать налоговую тайну;
Ф направлять налогоплательщику или налоговому агенту ко​пии акта налоговой проверки и решения налогового органа, а так​же в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, налоговое уведомление и требование об уплате налога и сбора.
Налогоплательщики имеют право:
* получать от налоговых органов по месту учета бесплатную информацию о действующих налогах и сборах, законодательстве о налогах и сборах и об иных актах, содержащих нормы законода​тельства о налогах и сборах, а также о правах и обязанностях налогоплательщиков, полномочиях налоговых органов и их должно​стных лиц;
Ф получать от налоговых органов и других уполномоченных государственных органов письменные разъяснения по вопросам при​менения законодательства о налогах и сборах;
* использовать налоговые льготы при наличии оснований и в порядке, установленном законодательством о налогах и сборах;
* получать отсрочку, рассрочку, налоговый кредит или инве​стиционный налоговый кредит в порядке и на условиях, установ​ленных настоящим Кодексом;
*на своевременный зачет или возврат сумм излишне упла​ченных либо излишне взысканных налогов, пени, штрафов;
^представлять свои интересы в налоговых правоотношениях лично либо через своего представителя;
* представлять налоговым органам и их должностным лицам пояснения по исчислению и уплате налогов, а также по актам проведенных налоговых проверок;
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Ф присутствовать при проведении выездной налоговой проверки;
* получать копии акта налоговой проверки и решений налого​вых органов, а также налоговые уведомления и требования об уп​лате налогов;
Ф требовать от должностных лиц налоговых органов соблюде​ния законодательства о налогах и сборах при совершении ими дей​ствий в отношении налогоплательщиков;
Ф не выполнять неправомерные акты и требования налоговых органов и их должностных лиц, не соответствующие настоящему Кодексу или иным федеральным законам;
Ф обжаловать в установленном порядке акты налоговых орга​нов и действия (бездействие) их должностных лиц;
Ф требовать соблюдения налоговой тайны;
Ф требовать в установленном порядке возмещения в полном объеме убытков, причиненных незаконными решениями налоговых органов или незаконными действиями (бездействием) их должност​ных лиц.
Налогоплательщики обязаны:
ф уплачивать законно установленные налоги;
Ф встать на учет в налоговых органах, если такая обязанность предусмотрена настоящим Кодексом;
ф вести в установленном порядке учет своих доходов (расхо​дов) и объектов налогообложения, если такая обязанность предус​мотрена законодательством о налогах и сборах;
Ф представлять в налоговый орган по месту учета в установ​ленном порядке налоговые декларации по тем налогам, которые они обязаны уплачивать, если такая обязанность предусмотрена законодательством о налогах и сборах, а также бухгалтерскую от​четность в соответствии с Федеральным законом "О бухгалтерском учете";
Ф представлять налоговым органам и их должностным лицам в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, документы, необ​ходимые для исчисления и уплаты налогов;
Ф выполнять законные требования налогового органа об устра​нении выявленных нарушений законодательства о налогах и сбо​рах, а также не препятствовать законной деятельности должност​ных лиц налоговых органов при исполнении ими своих служебных обязанностей;
Ф предоставлять налоговому органу необходимую информацию и документы в случаях и порядке, предусмотренном настоящим Кодексом;
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Ф в течение четырех лет обеспечивать сохранность данных бух​галтерского учета и других документов, необходимых для исчисле​ния и уплаты налогов, а также документов, подтверждающих по​лученные доходы (для организаций — также и произведенные рас​ходы) и уплаченные (удержанные) налоги;
ф нести иные обязанности, предусмотренные законодательством о налогах и сборах.
Налогоплательщики — организации и индивидуальные пред​приниматели — помимо обязанностей, обязаны письменно сооб​щать в налоговый орган по месту учета:
ф об открытии или закрытии счетов — в десятидневный срок;
ф обо всех случаях участия в российских и иностранных орга​низациях — в срок не позднее одного месяца со дня начала такого участия;
ф обо всех обособленных подразделениях, созданных на терри​тории Российской Федерации, — в срок не позднее одного месяца со дня их создания, реорганизации или ликвидации;
ф об объявлении несостоятельности (банкротстве), о ликвида​ции или реорганизации — в срок не позднее трех дней со дня принятия такого решения;
ф об изменении своего места нахождения или места житель​ства — в срок не позднее десяти дней с момента такого изменения.
Плательщики сборов обязаны уплачивать законно установлен​ные сборы, а также нести иные обязанности, установленные зако​нодательством о налогах и сборах.
За невыполнение или ненадлежащее выполнение возложен​ных на него обязанностей налогоплательщик (плательщик сборов) несет ответственность в соответствии с законодательством Российс​кой Федерации.
Налогоплательщики (плательщики сборов), уплачивающие на​логи и сборы в связи с перемещением товаров через таможенную границу Российской Федерации, также несут обязанности, предус​мотренные таможенным законодательством Российской Федерации.
1.5.2. Основы налогообложения юридических лиц
Налогообложение — это определенная совокупность экономи​ческих (финансовых) организационно правовых отношений, склады​вающихся на базе объективного процесса перераспределения пре​имущественно денежной формы стоимости и выражающая собой одностороннее, безэквивалентное, принудительно властное изъя-
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тие части доходов корпоративных и индивидуальных собственников в общегосударственное пользование.
Налог на добавленную стоимость
Налог на добавленную стоимость — это вид косвенного на​лога на товары и услуги, влияющего на процесс ценообразования и структуру потребления. Предоставляет собой форму изъятия в бюд​жет части, которая создаётся на всех стадиях производства. Факти​ческими плательщиками НДС являются покупатели.
Налогоплательщиками налога на добавленную стоимость при​знаются:
Ф организации;
Ф индивидуальные предприниматели;
Ф лица, признаваемые налогоплательщиками налога на добав​ленную стоимость (далее в настоящей главе — налог) в связи с перемещением товаров через таможенную границу Российской Фе-   дерации, определяемые в соответствии с Таможенным кодексом   Российской Федерации.                                                                        
Организации — любые юридические лица всех форм собствен- ности, осуществляющие операции, являющиеся объектом налога- обложения.                                                                                            
Индивидуальные предприниматели — физические лица, за- регистрированные в соответствии с гражданским законодательством РФ в установленном порядке и осуществляющие предприниматель- скую деятельность без образования юридического лица, а также частные нотариусы, частные охранники, частные детективы, яв- ляются плательщиками НДС, только при осуществлении ими опе- раций, подлежащих налогообложению.                                                
Объекты, подлежащие налогообложению:                                     
Ф реализация товаров (работ, услуг) на территории Российс- кой Федерации, в том числе реализация предметов залога и пере- дача товаров (результатов выполненных работ, оказание услуг) по . соглашению о предоставлении отступного или новации. Передача права собственности на товары, результатов выполненных работ, оказание услуг на безвозмездной основе признается реализацией товаров (работ, услуг);
Ф передача на территории Российской Федерации товаров (вы​полнение работ, оказание услуг) для собственных нужд, расходы на которые не принимаются к вычету (в том числе через аморти-  зационные отчисления) при исчислении налога на доходы организа-  ций;
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ф выполнение строительно-монтажных работ для собственно​го потребления;
ф ввоз товаров на таможенную территорию Российской Феде​рации.
Не признаются реализацией товаров (работ, услуг):
ф осуществление операций, связанных с обращением российс​кой и иностранной валюты (за исключением целей нумизматики);
* передача на безвозмездной основе жилых домов, детских са​дов, клубов, санаториев и других объектов социально-культурного и жилищно-коммунального назначения, а также дорог, электри​ческих сетей, подстанций, газовых сетей, водозаборных сооруже​ний и других подобных объектов органам государственной власти и органам местного самоуправления (или по решению указанных ор​ганов, специализированным организациям, осуществляющим исполь​зование или эксплуатацию указанных объектов по их назначению);
ф передача имущества государственных и муниципальных пред​приятий, выкупаемого в порядке приватизации;
ф выполнение работ (оказание услуг) органами, входящими в систему органов государственной власти и органов местного само​управления, в рамках выполнения возложенных на них функций в случае, если обязательность выполнения указанных работ (оказа​нии услуг) установлена законодательством Российской Федерации, законодательством субъектов Российской Федерации, актами орга​нов местного самоуправления;
Ф передача на безвозмездной основе объектов основных средств органам государственной власти и управления и органам местного самоуправления, а также бюджетным учреждениям, государствен​ным и муниципальных унитарных предприятий.
Операции, не подлежащие налогообложению:
Не подлежит налогообложению (освобождается от налогообло​жения) реализация на территории Российской Федерации услуг по сдаче в аренду служебных и (или) жилых помещений иностранным гражданам или организациям, аккредитованным в Российской Фе​дерации.
Не подлежит налогообложению (освобождается от налогообло​жения) реализация (а также передача, выполнение, оказание для собственных нужд) на территории Российской Федерации:
Ф медицинских товаров отечественного и зарубежного произ​водства по перечню, утверждаемому Правительством РФ;
Ф медицинских услуг, оказываемых медицинскими организа​циями и (или) учреждениями, за исключением косметических, ве​теринарных и санитарно-эпидемиологических услуг;
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^ услуг по уходу за больными, инвалидами и престарелыми, предоставляемых государственными и муниципальными учрежде​ниями социальной защиты лицам, необходимость ухода за которы​ми подтверждена соответствующими заключениями органов здра​воохранения и органов социальной защиты населения;
Ф услуг по содержанию детей в дошкольных учреждениях, про​ведению занятий с несовершеннолетними детьми в кружках, секци​ях (включая спортивные) и студиях;
* продуктов питания, непосредственно произведенных студен​ческими и школьными столовыми, столовыми других учебных за​ведений, столовыми медицинских организаций, детских дошколь​ных учреждений и реализуемых ими в указанных учреждениях, а также продуктов питания, непосредственно произведенных орга​низациями общественного питания и реализуемых ими указанным столовым.
* услуг по сохранению, комплектованию и использованию ар​хивов, оказываемых архивными учреждениями и организациями;
•* услуг по перевозке пассажиров:
* ритуальных услуг, работ (услуг) по изготовлению надгроб​ных памятников и оформлению могил, а также реализация похо​ронных принадлежностей (по перечню, утверждаемому Правитель​ством РФ);
* почтовых марок (за исключением коллекционных марок), мар​кированных открыток и маркированных конвертов, лотерейных би​летов лотерей, проводимых по решению Правительства РФ и (или) законодательных (представительных) органов субъектов Россий​ской Федерации;
* услуг по предоставлению в пользование жилых помещений в жилищном фонде всех форм собственности;
* монет из драгоценных металлов (за исключением коллекци​онных монет), являющихся валютой Российской Федерации или ва​лютой иностранных государств.
* долей в уставном (складочном) капитале организаций, паев в паевых фондах кооперативов и паевых инвестиционных фондах, ценных бумаг и инструментов срочных сделок (включая форвард​ные, фьючерсные контракты, опционы);
* услуг,  оказываемых без взимания  дополнительной платы, по ремонту и техническому обслуживанию товаров и бытовых при​боров, в том числе медицинских товаров, в период гарантийного срока их эксплуатации, включая стоимость запасных частей для них и деталей к ним;
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* услуг в сфере образования по проведению некоммерческими образовательными организациями учебно-производственного (по на​правлениям основного и дополнительного образования, указанным в лицензии) или воспитательного процесса, за исключением консуль​тационных услуг, а также услуг по сдаче в аренду помещений.
* ремонтно-реставрационных, консервационных и восстанови​тельных работ, выполняемых при реставрации памятников исто​рии и культуры, охраняемых государством, а также культовых зданий и сооружений, находящихся в пользовании религиозных орга​низаций (за исключением археологических и земляных работ в зоне расположения памятников истории и культуры или культовых зда​ний и сооружений; строительных работ по воссозданию полностью утраченных памятников истории и культуры или культовых зда​ний и сооружений; работ по производству реставрационных, кон​сервационных конструкций и материалов; деятельности по контро​лю за качеством проводимых работ);
* работ,  выполняемых в период реализации целевых соци​ально-экономических программ (проектов) жилищного строитель​ства для военнослужащих в рамках реализации указанных про​грамм (проектов);
* услуг, оказываемых уполномоченными на то  органами, за которые взимается государственная пошлина, все виды лицензион​ных, регистрационных и патентных пошлин и сборов, а также по​шлины и сборы, взимаемые государственными органами, органами местного самоуправления, иными уполномоченными органами и должностными лицами при предоставлении организациям и физи-ческим лицам определенных прав (в том числе лесные подати, арендная плата за пользование лесным фондом и другие платежи в бюджеты за право пользования природными ресурсами);
* товаров, помещенных под таможенный режим магазина бес​пошлинной торговли;
* товаров (работ, услуг), за исключением подакцизных това​ров и подакцизного минерального сырья, реализуемый (выполнен​ных, оказанных) в рамках оказания безвозмездной помощи (содей​ствия);
Ф оказываемых учреждениями культуры и искусства услуг в сфере культуры и искусства;
* работ (услуг)  по производству кинопродукции,  выполняе​мых (оказываемых) организациями кинематографии,  прав на ис​пользование (включая прокат и показ) кинопродукции, получив​шей удостоверение национального фильма;
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* услуг, оказываемых непосредственно в аэропортах Российс​кой Федерации и воздушном пространстве Российской Федерации по обслуживанию воздушных судов, включая аэронавигационное обслуживание;
Ф работ (услуг) по обслуживанию морских судов и судов внут​реннего плавания (лоцманская проводка, все виды портовых сбо​ров, услуги судов портового флота, ремонтные и другие работы (услуги).
Не подлежат налогообложению:
* реализация (передача для собственных нужд) предметов ре​лигиозного назначения в соответствии с перечнем, утверждаемым Правительством РФ по представлению религиозных организаций (объединений), производимых и реализуемых религиозными органи​зациями (объединениями) в рамках религиозной деятельности, за исключением подакцизных, а также организация и проведение ука​занными организациями религиозных обрядов, церемоний, молит​венных собраний или других культовых действий;
*• реализация (в том числе передача, выполнение, оказание для собственных нужд) товаров (за исключением подакцизных, ми​нерального сырья и полезных ископаемых, а также других товаров по перечню, утверждаемому Правительством РФ по представле​нию общероссийских общественных организаций инвалидов), работ; услуг (за исключением брокерских и иных посреднических услуг)Л производимых и реализуемых;
* осуществление банками банковских операций (за исключе* нием инкассации);                                                                             я
•* операции, осуществляемые организациями, обеспечивающие ми информационное и технологическое взаимодействие между уча^ стниками расчетов, включая оказание услуг по сбору, обработке иг рассылке участникам расчетов информации по операциям с бан​ковскими картами;                                                                             
Ф осуществление отдельных банковских операций организаци​ями, которые в соответствии с законодательством Российской Фе-дерации вправе их совершать без лицензии Центрального банк Российской Федерации;                                                                    
Ф реализация изделий народных художественных промыслов признанного художественного достоинства (за исключением подак-цизных товаров), образцы которых зарегистрированы в порядке, установленном Правительством Российской Федерации;                  
Ф оказание услуг по страхованию, сострахованию и перестра хованию страховыми организациями, а также оказание услуг по
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негосударственному пенсионному обеспечению негосударственными пенсионными фондами;
* проведение лотерей, организация тотализаторов и других основанных на риске игр (в том числе с использованием игровых автоматов) организациями игорного бизнеса;
* реализация руды,  концентратов и других промышленных продуктов, содержащих драгоценные металлы, лома и отходов дра​гоценных металлов для производства драгоценных металлов и аф​финажа;
4 реализация необработанных алмазов обрабатывающим пред​приятиям всех форм собственности;
+ внутрисистемная реализация (передача, выполнение, оказа​ние для собственных нужд) организациями и учреждениями уголов​но-исполнительной системы произведенных ими товаров (выпол​ненных работ, оказанных услуг);
* передача товаров (выполнение работ, оказание услуг) безвоз​мездно в рамках благотворительной деятельности в соответствии с Федеральным законом "О благотворительной деятельности и благо​творительных организациях", за исключением подакцизных товаров;
* реализация входных билетов, форма которых утверждена в установленном порядке как бланк строгой отчетности, организаци​ями физической культуры и спорта на проводимые ими спортивно-зрелищные мероприятия; оказание услуг по предоставлению в арен​ду спортивных сооружений для проведения указанных мероприя​тий;
* оказание услуг членами коллегий адвокатов;
•* оказание финансовых услуг по предоставлению займа в де​нежной форме;
* выполнение научно-исследовательских и опытно-конструк​торских работ за счет средств бюджетов, а также средств Российс​кого фонда фундаментальных исследований, Российского фонда тех​нологического развития и образуемых для этих целей в соответ​ствии с законодательством Российской Федерации внебюджетных фондов министерств, ведомств, ассоциаций; выполнение научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ учреждениями образования и науки на основе хозяйственных договоров;
* реализация научной и учебной книжной продукции, а также редакционная, издательская и полиграфическая деятельность по ее производству и реализации;
* реализация путевок (курсовок), форма которых утверждена в установленном порядке как бланк строгой отчетности, в санатор-
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но-курортные и оздоровительные учреждения, учреждения отды​ха, расположенные на территории Российской Федерации;
* проведение работ (оказание услуг) по тушению лесных по​жаров;
^ реализация продукции собственного производства организа​ций, занимающихся производством сельскохозяйственной продук​ции, удельный вес доходов от реализации которой в общей сумме их доходов составляет не менее 70 процентов, в счет натуральной оплаты труда, натуральных выдач для оплаты труда, а также для общественного питания работников, привлекаемых на сельскохо​зяйственные работы;
* реализация продукции средств массовой информации, книж​ной продукции, связанной с образованием, наукой и культурой.
В случае, если налогоплательщиком осуществляются опера​ции, подлежащие налогообложению, и операции, не подлежащие налогообложению (освобождаемые от налогообложения) в соответ​ствии с положениями настоящей статьи, налогоплательщик обязай вести раздельный учет таких операций.
Налоговая база
Для исчисления налога на добавленную стоимость определяет​ся налогоплательщиком при реализации товаров (услуг, работ) с учетом особенностей произведенных им или приобретенных на сто​роне товаров (услуг, работ) при этом выручка от реализации опре​деляется исходя из всех доходов налогоплательщика, связанных с расчетами по оплате реализованных товаров (услуг, работ) и по​лученных им в денежной и натуральной формах, включая оплату ценными бумагами.
Налоговая база определяется как стоимость реализуемых тот варов (услуг, работ), рассчитанная исходя из цен и тарифов, ис​пользуемых сторонами сделки с учетом акцизов и без включения в них НДС, налога на горюче смазочные материалы в соответствую​щих случаях и налога с продаж. При реализации имущества, учи​тываемого с уплаченным НДС, налоговая база определяется как разница между ценой реализуемого имущества с учетом НДС, ак​цизов и без включения в нее налога на реализацию ГСМ, налога с продаж и стоимостью реализуемого имущества.
Исходя из специфики реализации товаров (услуг, работ) в за​конодательстве предусмотрены особенности определения налого​вой базы при:
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•ф договорах финансирования под уступку денежного требова​ния или уступки требования;
•* получении дохода на основе договоров поручения, договоров комиссии;
* осуществлении транспортных перевозок;
ф вывозе товаров на таможенную территорию РФ.
Ставки
Налогообложение производится по налоговой ставке 0 про​центов при реализации:
* товаров, помещенных под таможенный режим экспорта при условии их фактического вывоза за пределы таможенной террито​рии Российской Федерации и представления в налоговые органы документов;
* работ (услуг), непосредственно связанных с производством и реализацией товаров;
* работ (услуг), непосредственно связанных с перевозкой (транс​портировкой) через таможенную территорию Российской Федера​ции товаров, помещенных под таможенный режим транзита через указанную территорию;
* драгоценных металлов налогоплательщиками, осуществля​ющими их добычу или производство из лома и отходов, содержа​щих драгоценные металлы, Государственному фонду драгоценных металлов и драгоценных камней Российской Федерации, Централь​ному банку Российской Федерации, банкам.
Налогообложение производится по налоговой ставке 10% при реализации:
+ продовольственных товаров;
Ф товаров для детей.
Налогообложение производится по налоговой ставке 20% во всех остальных случаях, кроме вышеперечисленных.
Налогообложение производится по налоговым ставкам 9,09% и 16,67% (расчетные налоговые ставки) — при получении денеж​ных средств, связанных с оплатой товаров (работ, услуг), а также при реализации товаров (работ, услуг), приобретенных на сто​роне.
Налогообложение производится по налоговым ставкам 13,79% при приобретении горюче-смазочных материалов, подлежащих на​логообложению налогом на реализацию горюче-смазочных матери​алов, через заправочные станции.
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Налоговый период устанавливается как календарный месяц. По окончании месяца налогоплательщиком определяется налоговая база и начисленная сумма налога, подлежащая уплате.
Налог на имущество предприятий и организаций
Налог на имущество предприятий и организаций — это налог со стоимости имущества, которое прямым или косвенным образом способствует росту дохода предприятия.
Плательщиками данного налога являются:
Ф предприятия, организации, учреждения;
Фих филиалы и обособленные структурные подразделения;
Ф иностранные юридические лица, имеющие имущество в РФ.
При расчете налога учитывается не все имущество налого​плательщика, а только то, что относится к объекту налогообложе​ния: основные средства, нематериальные активы, запасы и затра​ты, находящиеся на балансе налогоплательщика.
Налогооблагаемой базой для исчисления налога на имущество выступает среднегодовая стоимость имущества, рассчитываемая за каждый отчетный период.
Перечисления сумм налога в бюджет производится в сроки, установленные для сдачи налоговой отечности:
Ф при расчете за квартал, полугодие, 9 месяцев — в течение 5 дней.
Ф за год — в течение 10 дней.
Налог на пользование автомобильными дорогами
Налог на пользование автомобильных дорог уплачивают пред​приятия, организации, являющиеся юридическими лицами.
Налог перечисляется каждым плательщиком раздельно на счет Федерального дорожного фонда РФ.
Ставка налога на пользование автомобильных дорог устанав​ливается в размере:
Ф 1% от выручки, полученной от реализации (работ, услуг);
* 1% от суммы разницы между продажной и покупной цена​ми товаров, реализованных в результате заготовительной и торго​вой деятельности.
Налог исчисляется отдельно по каждому виду деятельности.
От уплаты налога освобождаются: колхозы, совхозы, удель​ный вес доходов от реализации которой в общей сумме их доходов составляет 70% или более.
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Акцизы
Налогоплательщиками акциза (далее в настоящей главе — на​логоплательщики) признаются:
• организации;
Ф индивидуальные предприниматели;
ф лица, признаваемые налогоплательщиками в связи с пере​мещением товаров через таможенную границу РФ, определяемые в соответствии с Таможенным кодексом РФ.
Организации и иные лица, признаются налогоплательщиками, если они совершают операции, подлежащие налогообложению.
Подакцизные товары и подакцизное минеральное сырье
Подакцизными товарами признаются:
ф спирт этиловый из всех видов сырья, за исключением спир​та коньячного;
ф спиртосодержащая продукция (растворы, эмульсии, суспен​зии и другие виды продукции в жидком виде) с объемной долей этилового спирта более 9 процентов.
Подакцизным минеральным сырьем признаются:
Ф нефть и стабильный газовый конденсат;
Ф природный газ.
Объект налогообложения
Объектом налогообложения признаются следующие операции:
Ф реализация на территории Российской Федерации лицами
произведенных ими подакцизных товаров, в том числе реализация
предметов залога и передача подакцизных товаров по соглашению
о предоставлении отступного или новации;
* реализация организациями с акцизных складов алкогольной продукции, приобретенной от налогоплательщиков — производи​телей указанной продукции либо с акцизных складов других орга​низаций. Не признается объектом налогообложения реализация ал​когольной продукции с акцизного склада одной оптовой организа​ции акцизному складу другой оптовой организации;
Ф продажа лицами переданных им на основании приговоров или решений судов, арбитражных судов или других уполномочен​ных на то государственных органов конфискованных и (или) бесхо​зяйных подакцизных товаров, подакцизных товаров, от которых произошел отказ в пользу государства и которые подлежат обра​щению в государственную и (или) муниципальную собственность;
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передача на территории Российской Федерации лицом произ​веденных им из давальческого сырья (материалов) подакцизных то​варов собственнику указанного сырья (материалов) либо другим лицам, в том числе получение указанных подакцизных товаров в собственность в счет оплаты услуг по производству подакцизных товаров из давальческого сырья (материалов).
Определение налоговой базы при реализации (передаче) подакцизных товаров
Налоговая база определяется отдельно по каждому виду по​дакцизного товара.
Налоговая база при реализации (передаче, признаваемой объек​том налогообложения в соответствии с настоящей главой) произве​денных налогоплательщиком подакцизных товаров в зависимости от установленных в отношении этих товаров налоговых ставок оп​ределяется:
•Ф как объем реализованных (переданных) подакцизных това​ров в натуральном выражении — по подакцизным товарам, в отно​шении которых установлены твердые (специфические) налоговые ставки (в абсолютной сумме на единицу измерения);
Ф как стоимость переданных подакцизных товаров, исчислен​ная исходя из средних цен реализации, действовавших в предыду​щем налоговом периоде, а при их отсутствии исходя из рыночных цен без учета акциза, налога на добавленную стоимость и налога с продаж — по подакцизным товарам, в отношении которых уста​новлены адвалорные (в процентах) налоговые ставки. В аналогич​ном порядке определяется налоговая база по подакцизным това​рам, в отношении которых установлены адвалорные (в процентах) налоговые ставки, при их реализации на безвозмездной основе, при Совершении товарообменных (бартерных) операций, а также при передаче подакцизных товаров по соглашению о предоставле​нии отступного или новации и передаче подакцизных товаров при натуральной оплате труда.
Налоговая база при передаче ювелирных изделий, произве​денных по индивидуальным заказам населения из ювелирных изде​лий, бывших в употреблении, и (или) лома таких изделий, опреде​ляется как стоимость переработки, исчисленная исходя из цены, указанной сторонами сделки, без учета акциза, налога на добавлен​ную стоимость и налога с продаж.
132
Не включаются в налоговую базу полученные налогоплатель​щиком средства, не связанные с реализацией подакцизных товаров.
Налоговый период
Для налогоплательщиков, организаций, индивидуальных пред​принимателей налоговый период устанавливается как каждый ка​лендарный месяц.
Налог с продаж
Налогоплательщиками налога с продаж являются юридичес​кие и физические лица, реализующие товары, работы или услуги на территории РФ.
Объектом налогообложения служит стоимость товаров, реа​лизуемых в розницу или оптом за наличный расчет. Сумма налога определяется как соответствующая налоговой ставке процентная доля цены товара. Сумма налога включается в цену товара.
Авансовые взносы налога с продаж производятся юридически​ми лицами не позднее 15 числа следующего месяца. Предприятие ежеквартально в срок не позднее 20 числа месяца, следующего за отчетным кварталом, представляют налоговым органом расчеты сумм налога.
Налог на прибыль организаций и предприятий
Налог на прибыль организаций и предприятий — прямой на​лог. Данным налогом облагается доход предприятия.
Плательщиками налога на прибыль являются юридические лица (предприятия с иностранными инвестициями, международные объе​динения и организации). К плательщикам налога на прибыль отно​сятся филиалы и представительства, которые имеют свой баланс.
Плательщиками налога являются страховые организации, по​лучившие лицензию на осуществление страховой деятельности, а также их филиалы, имеющие свой баланс и расчетный счет.
Налог не платят предприятия, применяющие упрощенную си​стему налогообложения, а также переведенные на уплату единого налога на вмененный доход для определенных видов деятельности.
Объектом налогообложения является валовая прибыль пред​приятий.
Ставка налога на прибыль устанавливается федеральным за​конодательством и складывается из двух ставок: фиксированная став-
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ка налога, зачисляемого в федеральный бюджет, и максимальной ставки налога, перечисляемого в бюджеты субъектов РФ. Законо​дательные органы субъектов РФ устанавливают конкретную став​ку налога, направляемого в бюджеты субъектов РФ.
Порядок перечисления и сроки уплаты налога
Налог на прибыль перечисляется предприятием в бюджет еже​месячно или ежеквартально с внесением авансовых взносов в тече​нии квартала.
При ежеквартальной уплате налога предприятие до начала квартала в налоговые органы подают справку об авансовых взносах налога в бюджет исходя из предполагаемой прибыли на квартал.   ; Уплата авансовых платежей производится всеми плательщиками до 15-го числа каждого месяца квартала равными долями в разме​ре 1/3 суммы налога, исчисленной из этой ставки. Если авансовые   , платежи вовремя не перечислены в бюджет, то начисляется пеня   ] за каждый день просрочки платежа.                                                    |
При ежемесячной уплате налога на прибыль налог исчисляет-  ] ся плательщиком исходя из фактически полученной прибыли полу-   • ченной при ежемесячных расчетах нарастающим итогом с начала года.
Сумма налога на прибыль, подлежащая уплате в бюджет, оп​ределяется с учетом ранее начисленных сумм платежей.
Расчет налога на прибыль представляется предприятиями в налоговый орган до 20-го числа месяца, следующего за отчетным.
Сумма налога на прибыль перечисляется в бюджет до 25-го числа месяца, следующего за отчетным.
Налог с владельцев автотранспортных средств
Налог с владельцев автотранспортных средств ежегодно упла​чивается предприятием, организацией независимо от формы соб​ственности и ведомственной принадлежности.
Единый социальный налог
Единый социальный налог — (взнос) зачисляемый в государ​ственные внебюджетные фонды — Пенсионный фонд РФ, Фонд социального страхования РФ и фонды обязательного медицинского страхования РФ (далее в настоящей главе — фонды) — и пред-
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назначенный для мобилизации средств для реализации права граж​дан на государственное пенсионное и социальное обеспечение и медицинскую помощь.
Налогоплательщики.
Страховые взносы на обязательное медицинское страхование неработающего населения в территориальные фонды обязательно​го медицинского страхования производятся органами исполнитель​ной власти субъектов Российской Федерации и органами местного самоуправления в соответствии с Положением о порядке уплаты страховых взносов в Федеральный фонд обязательного медицинско​го страхования и территориальные фонды обязательного медицин​ского страхования.
Налогоплательщиками налога признаются:
* работодатели, производящие выплаты наемным работникам, в том числе: организации; индивидуальные предприниматели; ро​довые, семейные общины малочисленных народов Севера, занима​ющиеся традиционными отраслями хозяйствования; крестьянские (фермерские) хозяйства; физические лица;
•* индивидуальные предприниматели, родовые, семейные об​щины малочисленных народов Севера, занимающиеся традицион​ными отраслями хозяйствования, главы крестьянских (фермерских) хозяйств, адвокаты.
Объект налогообложения.
Объектом налогообложения для налогоплательщиков призна​ются: выплаты и иные вознаграждения, начисляемые работодате​лями в пользу работников по всем основаниям, в том числе:
* вознаграждения (за исключением вознаграждений, выплачи​ваемых индивидуальным предпринимателям) по договорам граж​данско-правового характера, предметом которых является выпол​нение работ (оказание услуг), а также по авторским и лицензион​ным договорам;
Ф выплаты в виде материальной помощи и иные безвозмезд​ные выплаты в пользу физических лиц, не связанных с налогопла​тельщиком трудовым договором, либо договором гражданско-пра​вового характера, предметом которого является выполнение работ (оказание услуг), либо авторским или лицензионным договором.
Выплаты в натуральной форме, производимые сельскохозяй​ственной продукцией и (или) товарами для детей, признаются объек-
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том налогообложения в части сумм, превышающих 1000 рублей в расчете на одного работника за календарный месяц.
Объектом налогообложения для налогоплательщиков признают​ся выплаты и иные вознаграждения, включая вознаграждения по договорам гражданско-правового характера, выплачиваемые рабо​тодателями в пользу работников по всем основаниям, в том числе доходы от предпринимательской либо иной профессиональной дея​тельности за вычетом расходов, связанных с их извлечением.
Для индивидуальных предпринимателей, применяющих упро​щенную систему налогообложения, объектом налогообложения яв​ляется доход, определяемый исходя из стоимости патента.
Выплаты не признаются объектом налогообложения, если они производятся за счет средств, остающихся в распоряжении органи​зации после уплаты налога на доходы организаций, или средств, оставшихся в распоряжении индивидуального предпринимателя либо физического лица после уплаты налога на доходы физических лиц.
Налоговая база налогоплательщиков определяется как сумма выплат и иных вознаграждений, начисленных работодателями за налоговый период в пользу работников.                                               :
1.5.3. Налогообложение физических лиц
Физические лица, так же как и юридические, подлежат нало​гообложению.                                                                                        ;
Упрощенная система налогообложения субъектов малого предпринимательства
Упрощенная система налогообложения, учета и отчетности для субъектов малого предпринимательства — организаций и индиви​дуальных предпринимателей применяется наряду с принятой ра​нее системой налогообложения, учета и отчетности, предусмот​ренной законодательством Российской Федерации.
Право выбора системы налогообложения, учета и отчетности, включая переход к упрощенной системе или возврат к принятой ранее системе, предоставляется субъектам малого предпринима​тельства на добровольной основе в порядке, предусмотренном Фе​деральным законом "О государственной поддержке малого пред​принимательства в РФ".
Субъекты малого предпринимательства имеют право в пре-
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дусмотренном этим Федеральным законом порядке перейти на уп​рощенную систему налогообложения, учета и отчетности, если в течение года, предшествующего кварталу, в котором произошла подача заявления на право применения упрощенной системы нало​гообложения, учета и отчетности, совокупный размер валовой вы​ручки данного налогоплательщика не превысил суммы 100 000-крат​ного минимального размера оплаты труда, установленного законо​дательством Российской Федерации на первый день квартала, в котором произошла подача заявления.
Вновь созданная организация или вновь зарегистрированный индивидуальный предприниматель, подавшие заявление на право применения упрощенной системы налогообложения, учета и отчет​ности, считаются субъектами упрощенной системы налогообложе​ния, учета и отчетности с того квартала, в котором произошла их официальная регистрация.
Для субъектов малого предпринимательства, применяющих упрощенную систему налогообложения, учета и отчетности, уста​навливаются следующие ставки единого налога на совокупный до​ход, подлежащего зачислению:
* в федеральный бюджет — в размере 10 процентов от сово​купного дохода;
* в бюджет субъекта Российской Федерации и местный бюд​жет — в суммарном размере не более 20 процентов от совокупно​го дохода.
В случае, когда объектом налогообложения для субъектов ма​лого предпринимательства определенных категорий является ва​ловая выручка, устанавливаются следующие ставки единого нало​га, подлежащего зачислению:
4 в федеральный бюджет — в размере 3,33 процента от сум​мы валовой выручки;
4 в бюджет субъекта Российской Федерации и местный бюд​жет — в размере не более 6,67 процента от суммы валовой выручки.
Годовая стоимость патента, уплаченная индивидуальными пред​принимателями, направляется полностью в бюджет субъекта Рос​сийской Федерации.
Официальным документом, удостоверяющим право примене​ния субъектами малого предпринимательства упрощенной системы налогообложения, учета и отчетности, является патент, выдавае​мый сроком на один календарный год налоговыми органами по мес​ту постановки организаций и индивидуальных предпринимателей на налоговый учет.
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Форма патента устанавливается Государственной налоговой службой Российской Федерации и является единой на всей терри​тории Российской Федерации.
Годовая стоимость патента для субъектов малого предприни​мательства, подпадающих под действие настоящего Федерального закона, устанавливается с учетом ставок единого налога решением органа государственной власти субъекта Российской Федерации в зависимости от вида деятельности.
Выплата годовой стоимости патента осуществляется организа​циями и индивидуальными предпринимателями ежеквартально с распределением платежей, устанавливаемым органом государствен​ной власти субъекта Российской Федерации. Оплата стоимости па​тента засчитывается в счет обязательства по уплате единого нало​га организации.
Налоги на доходы физических лиц
Налогоплательщиками налога с физических лиц признаются физические лица, являющиеся налоговыми резидентами Российс​кой Федерации, а также физические лица, получающие доходы от источников в Российской Федерации, не являющиеся налоговы​ми резидентами Российской Федерации.
Объектом налогообложения признается доход, полученный на​логоплательщиками:
от источников в Российской Федерации и (или) от источников за пределами Российской Федерации — для физических лиц, явля​ющихся налоговыми резидентами Российской Федерации;
от источников в Российской Федерации — для физических лиц, не являющихся налоговыми резидентами Российской Федерации.
Налогообложение индивидуальных предпринимателей
Исчисление и уплату налога в соответствии с Налоговым ко​дексом РФ производят следующие налогоплательщики:
Ф физические лица, зарегистрированные в установленном дей​ствующим законодательством порядке и осуществляющие пред​принимательскую деятельность без образования юридического ли​ца, — по суммам доходов, полученных от осуществления такой деятельности;
Ф частные нотариусы и другие лица, занимающиеся в уста​новленном действующим законодательством порядке частной прак​тикой, — по суммам доходов, полученных от такой деятельности.
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Налогоплательщики самостоятельно исчисляют суммы налога, подлежащие уплате в соответствующий бюджет.
Общая сумма налога, подлежащая уплате в соответствующий бюджет, исчисляется налогоплательщиком с учетом сумм налога, удержанных налоговыми агентами при выплате налогоплательщи​ку дохода, а также сумм авансовых платежей по налогу, факти​чески уплаченных в соответствующий бюджет.
Убытки прошлых лет, понесенные физическим лицом, не уменьшают налоговую базу.
Общая сумма налога, подлежащая уплате в соответствующий бюджет, исчисленная в соответствии с налоговой декларацией с учетом положений настоящей статьи, уплачивается по месту уче​та налогоплательщика в срок не позднее 15 июля года, следующе​го за истекшим налоговым периодом.
Исчисление суммы авансовых платежей производится налого​вым органом.
Исчисление и уплату налога производят следующие катего​рии налогоплательщиков:
Ф физические лица — исходя из сумм вознаграждений, полу​ченных от физических лиц, не являющихся налоговыми агентами, на основе заключенных договоров гражданско-правового характе​ра, включая доходы по договорам найма или договорам аренды любого имущества, а также от продажи имущества, принадлежа​щего этим лицам на праве собственности;
Ф физические лица — налоговые резиденты Российской Феде​рации, получающие доходы из источников, находящихся за преде​лами Российской Федерации, — исходя из сумм таких доходов;
* физические лица, получающие другие доходы, при полу​чении которых не был удержан налог налоговыми агентами, — исходя из сумм таких доходов;
Ф физические лица, получающие выигрыши, выплачиваемые организаторами тотализаторов и других основанных на риске игр (в том числе с использованием игровых автоматов), — исходя из сумм таких выигрышей.
Налогоплательщики самостоятельно исчисляют суммы налога, подлежащие уплате в соответствующий бюджет.
Общая сумма налога, подлежащая уплате в соответствующий бюджет, исчисляется налогоплательщиком с учетом сумм налога, удержанных налоговыми агентами при выплате налогоплательщи​ку дохода. При этом убытки прошлых лет, понесенные физическим лицом, не уменьшают налоговую базу.
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Налогоплательщики обязаны представить в налоговый орган по месту своего учета соответствующую налоговую декларацию.
Общая сумма налога, подлежащая уплате в соответствующий бюджет, исчисленная исходя из налоговой декларации с учетом по​ложений настоящей статьи, уплачивается по месту жительства налогоплательщика в срок не позднее 15 июля года, следующего за истекшим налоговым периодом.
Налогоплательщики, получившие доходы, при выплате кото​рых налоговыми агентами не была удержана сумма налога, упла​чивают налог равными долями в два платежа: первый — не по​зднее 30 дней с даты вручения налоговым органом налогового уве​домления об уплате налога, второй — не позднее 30 дней после первого срока уплаты.
Контроль за расходами физических лиц
Налоговому контролю подлежат расходы физического лица, являющегося налоговым резидентом Российской Федерации, при​обретающего в собственность имущество, указанное в настоящей статье (далее — налоговый контроль за расходами физического лица). Целью налогового контроля за расходами физического лица является установление соответствия крупных расходов физическо​го лица его доходам.
К имуществу, расходы на приобретение которого контроли​руют налоговые органы, относятся следующие объекты:
Ф недвижимое имущество, за исключением многолетних на​саждений;
Ф механические транспортные средства, не относящиеся к не​движимому имуществу;
Ф акции открытых акционерных обществ, государственные и муниципальные ценные бумаги, а также сберегательные серти​фикаты;
* культурные ценности;
Ф золото в слитках.
Налоговый контроль за расходами физического лица произво​дится должностными лицами налогового органа посредством полу​чения информации от организаций или уполномоченных лиц, осу​ществляющих регистрацию имущества, указанного в настоящей ста​тье, регистрацию сделок с этим имуществом, а также регистрацию прав на это имущество.
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Формы и методы налогового контроля
Налоговый контроль проводится должностными лицами нало​говых органов в пределах своей компетенции посредством налого​вых проверок, получения объяснений налогоплательщиков, нало​говых агентов и плательщиков сбора, проверки данных учета и отчетности, осмотра помещений и территорий, используемых для извлечения дохода (прибыли), а также в других формах, преду​смотренных Налоговым кодексом РФ.
Таможенные органы и органы государственных внебюджетных фондов в пределах своей компетенции осуществляют налоговый контроль за соблюдением законодательства о налогах и сборах.
При осуществлении налогового контроля не допускаются сбор, хранение, использование и распространение информации о нало​гоплательщике (плательщике сбора, налоговом агенте), получен​ной в нарушение положений Конституции РФ, Налогового кодекса РФ, федеральных законов, а также в нарушение принципа со​хранности информации, составляющей профессиональную тайну иных лиц, в частности, адвокатскую тайну, аудиторскую тайну.
Ответственность за нарушение налогового законодательства
Нарушение налогоплательщиком срока подачи заявления о постановке на учет в налоговом органе при отсутствии признаков налогового правонарушения влечет взыскание штрафа в размере пяти тысяч рублей.
Ведение деятельности организацией или индивидуальным пред​принимателем без постановки на учет в налоговом органе влечет взыскание штрафа в размере десяти процентов от доходов, полу​ченных в течение указанного времени в результате такой деятель​ности, но не менее двадцати тысяч рублей.
Нарушение налогоплательщиком установленного настоящим Кодексом срока представления в налоговый орган информации об открытии или закрытии им счета в каком-либо банке влечет взыс​кание штрафа в размере пяти тысяч рублей.
Непредставление налогоплательщиком в установленный зако​нодательством о налогах и сборах срок налоговой декларации в налоговый орган по месту учета при отсутствии признаков налого​вого правонарушения влечет взыскание штрафа в размере 5% сум-
141
мы налога, подлежащей уплате (доплате) на основе этой деклара​ции, за каждый полный или неполный месяц со дня, установленно​го для ее представления, но не более 30% указанной суммы и не менее 100 рублей.
Неуплата или неполная уплата сумм налога в результате за​нижения налоговой базы, иного неправильного исчисления налога или других неправомерных действий (бездействия) влекут взыска​ние штрафа в размере 20% от неуплаченных сумм налога.
Неправомерное неперечисление (неполное перечисление) сумм налога, подлежащего удержанию и перечислению налоговым аген​том, влечет взыскание штрафа в размере 20% от суммы, подле​жащей перечислению.
Непредставление в установленный срок налогоплательщиком (налоговым агентом) в налоговые органы документов и (или) иных сведений влечет взыскание штрафа в размере 50 рублей за каж​дый непредставленный документ.
Камеральная проверка, выездная налоговая проверка
Камеральная проверка проводится уполномоченными должно​стными лицами налогового органа в соответствии с их служебными обязанностями без какого-либо специального решения руководите​ля налогового органа в течение трех месяцев со дня представления налогоплательщиком налоговой декларации и документов, служа​щих основанием для исчисления и уплаты налога, если законода​тельством о налогах и сборах не предусмотрены иные сроки.
Если проверкой выявлены ошибки в заполнении документов или противоречия между сведениями, содержащимися в представ​ленных документах, то об этом сообщается налогоплательщику с требованием внести соответствующие исправления в установлен​ный срок.
Выездная налоговая проверка проводится на основании реше​ния руководителя (его заместителя) налогового органа.
Выездная налоговая проверка в отношении одного налогопла​тельщика (плательщика сбора, налогового агента) может прово​диться по одному или нескольким налогам. Налоговый орган не вправе проводить в течение одного календарного года две выезд​ные налоговые проверки и более по одним и тем же налогам за один и тот же период. Выездная налоговая проверка не может про​должаться более двух месяцев.
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Виды ответственности за нарушение налогового законодательства
Физическое лицо может быть привлечено к налоговой ответ​ственности с шестнадцатилетнего возраста.
Привлечение организации к ответственности за совершение налогового правонарушения не освобождает ее должностных лиц при наличии соответствующих оснований от административной, уго​ловной или иной ответственности, предусмотренной законами Рос​сийской Федерации.
Привлечение налогоплательщика к ответственности за совер​шение налогового правонарушения не освобождает его от обязан​ности уплатить причитающиеся суммы налога и пени. Привлечение налогового агента к ответственности за совершение налогового пра​вонарушения не освобождает его от обязанности перечислить при​читающиеся суммы налога и пени.
Налоговая санкция является мерой ответственности за совер​шение налогового правонарушения. Налоговые санкции устанавли​ваются и применяются в виде денежных взысканий (штрафов).
При наличии хотя бы одного смягчающего ответственность об​стоятельства размер штрафа подлежит уменьшению не меньше чем в два раза.
При совершении одним лицом двух и более налоговых право​нарушений налоговые санкции взыскиваются за каждое правона​рушение в отдельности без поглощения менее строгой санкции бо​лее строгой.
Налоговые санкции взыскиваются с налогоплательщиков толь​ко в судебном порядке.
1.5.5. Иные обязательные платежи, входящие в налоговую систему Российской Федерации
Общие положения
Налоговым кодексом РФ вводится единый социальный налог (взнос), зачисляемый в государственные внебюджетные фонды — Пенсионный фонд РФ, Фонд социального страхования РФ и фонды обязательного медицинского страхования РФ — и предназначен​ный для мобилизации средств для реализации права граждан на государственное пенсионное и социальное обеспечение и меди​цинскую помощь.
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Налогоплательщиками налога признаются:
* работодатели, производящие выплаты наемным работникам, в том числе:
Ф организации;
+ индивидуальные предприниматели;
* родовые, семейные общины малочисленных народов Севе​ра, занимающиеся традиционными отраслями хозяйствования;
* крестьянские (фермерские) хозяйства;
* физические лица;
* индивидуальные предприниматели, родовые, семейные об​щины малочисленных народов Севера, занимающиеся традицион​ными отраслями хозяйствования, главы крестьянских (фермерских) хозяйств, адвокаты.
Объектом налогообложения для налогоплательщиков, призна​ются выплаты и иные вознаграждения, начисляемые работодате​лями в пользу работников по всем основаниям.
Объектом налогообложения для налогоплательщиков призна​ются доходы от предпринимательской либо иной профессиональ​ной деятельности за вычетом расходов, связанных с их извлечени​ем. Для индивидуальных предпринимателей, применяющих упро​щенную систему налогообложения, объектом налогообложения яв​ляется доход, определяемый исходя из стоимости патента.
Государственная пошлина
Пошлина является разновидностью налоговых платежей. Сход​ство ее с налогами заключается в обязательности внесения в бюд​жет государства.
Плательщиками государственной пошлины являются физичес​кие лица (граждане РФ, иностранные граждане и лица без граж​данства) и юридические лица независимо от форм собственности.
К объекту обложению относятся услуги органов государствен​ной власти.
Порядок уплаты государственной пошлины характеризуется спо​собом и временем уплаты.
Государственная пошлина взимается арбитражными судами, судами общей юрисдикции и Конституционным Судом РФ:
* за совершение нотариальных действий нотариусами госу​дарственных нотариальных контор или уполномоченными на то дол​жностными лицами органов исполнительной власти и консульских учреждений;
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* за государственную регистрацию актов гражданского состоя​ния и других юридически значимые действия, совершаемые орга​нами записи актов гражданского состояния.
От уплаты государственной пошлины освобождаются: + истцы по искам о взыскании заработной платы и иным тре​бованиям, вытекающим из трудовых правоотношений; + истцы по искам о взыскании алиментов; 4 истцы по спорам об авторстве и др.
Таможенная пошлина
Таможенные платежи делятся на две группы:
* основные (таможенная пошлина, налог на добавленную сто​имость, акцизы);
* факультативные (сборы за выдачу лицензий таможенными органами РФ и за возобновление срока их действия, сборы за хра​нение товаров, плата за участие в таможенных аукционах).
Таможенная пошлина — обязательный взнос, взимаемый та​моженными органами РФ по ставкам, дифференцированным для отдельных видов товаров при их ввозе на таможенную территорию РФ или при вывозе с этой территории и являющийся неотъемле​мым условием такого ввоза или вывоза.
Ставки таможенных пошлин единые на территории России — устанавливаются Правительством РФ.
Базой для начисления таможенных платежей служит тамо​женная стоимость товара, перемещаемого через границу.
Контроль за правильностью исчисления и полнотой перечис​ления таможенных платежей в бюджет возложен на таможенные органы. При этом таможенные органы пользуются правами и несут прямые обязанности налоговых органов по взиманию налогов и сбо​ров при перемещении товаров через таможенную границу РФ.
Различия между бухгалтерским и налоговым учетом
Основными задачами бухгалтерского учета является формиро​вание полной и достоверной информации о деятельности и имуще​ственном положении организаций и физических лиц и обеспечение информацией, необходимой внутренним и внешним пользователям для контролю за соблюдением законодательства РФ.
Основными задачами налогового учета является учет доходов организаций и физических лиц на основе информации, предостав​ленной налогоплательщиками.
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Глава 1.6. Законодательство о малом предпринимательстве
1.6.1. Субъекты малого предпринимательства
Законодательство Российской Федерации о малом предпринимательстве
Государственная поддержка малого предпринимательства в Российской Федерации осуществляется в соответствии с Федераль​ным законом "О государственной поддержке малого предпринима​тельства в Российской Федерации" от 14 июня 1995 г. № 88-ФЗ, издаваемыми в соответствии с ним иными федеральными закона​ми, указами Президента РФ, постановлениями Правительства РФ, а также законами и иными нормативными правовыми актами субъек​тов Российской Федерации.
Субъекты малого предпринимательства
Под субъектами малого предпринимательства понимаются ком​мерческие организации, в уставном капитале которых доля учас​тия Российской Федерации, субъектов Российской Федерации, об​щественных и религиозных организаций (объединений), благотво​рительных и иных фондов не превышает 25%, доля, принадлежа​щая одному или нескольким юридическим лицам, не являющимся субъектами малого предпринимательства, не превышает 25% и в которых средняя численность работников за отчетный период не превышает следующих предельных уровней (малые предприятия):
Ф в промышленности — 100 человек;
Ф в строительстве — 100 человек;
Ф на транспорте — 100 человек;
Ф в сельском хозяйстве — 60 человек;
Ф в научно-технической сфере — 60 человек;
* в оптовой торговле — 50 человек;
Ф в розничной торговле и бытовом обслуживании населения — 30 человек;
Ф в остальных отраслях и при осуществлении других видов деятельности — 50 человек.
Малые предприятия, осуществляющие несколько видов дея​тельности (многопрофильные), относятся к таковым по критериям
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того вида деятельности, доля которого является наибольшей в го​довом объеме оборота или годовом объеме прибыли.
Средняя за отчетный период численность работников малого предприятия определяется с учетом всех его работников, в том числе работающих по договорам гражданско-правового характера и по совместительству с учетом реально отработанного времени, а также работников представительств, филиалов и других обособ​ленных подразделений указанного юридического лица.
В случае превышения малым предприятием установленной чис​ленности указанное предприятие лишается льгот, предусмотренных действующим законодательством, на период, в течение которого допущено указанное превышение, и на последующие три месяца.
Государственная регистрация субъектов малого предпринимательства
Субъект малого предпринимательства с момента подачи заяв​ления установленного Правительством РФ образца регистрируется и получает соответствующий статус в органах исполнительной вла​сти, уполномоченных действующим законодательством.
Субъекты Российской Федерации и органы местного самоуп​равления не вправе устанавливать дополнительные условия для регистрации субъектов малого предпринимательства по сравне​нию с условиями, установленными законами и иными нормативны​ми правовыми актами Российской Федерации.
:                Уклонение от государственной регистрации субъектов малого
предпринимательства или необоснованный отказ в государственной регистрации могут быть обжалованы в суд в установленном поряд​ке с возмещением первоначально уплаченной государственной по-
•         шлины истцу в случае решения в его пользу. Взыскание указанной пошлины производится с ответчика.
В случае признания судом незаконности действий органов ре​гистрации последние возмещают расходы, перечисляемые на счет субъекта малого предпринимательства после его регистрации на основании решения суда.
Порядок представления отчетности малыми предпринимателями
Государственная статистическая и бухгалтерская отчетность малых предприятий представляется в утверждаемом Правитель​ством Российской Федерации порядке, предусматривающем упро-
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щенные процедуры и формы отчетности, содержащие в основном информацию, необходимую для решения вопросов налогообложе​ния.
1.6.2. Налогообложение и страхование субъектов малого предпринимательства
Порядок налогообложения, освобождения субъектов малого предпринимательства от уплаты налогов, отсрочки и рассрочки их уплаты устанавливается в соответствии с налоговым законодатель​ством.
В случае, если изменения налогового законодательства созда​ют менее благоприятные условия для субъектов малого предпри​нимательства по сравнению с ранее действовавшими условиями, то в течение первых четырех лет своей деятельности указанные субъекты подлежат налогообложению в том же порядке, который действовал на момент их государственной регистрации.
Законами Российской Федерации и законами субъектов Рос​сийской Федерации устанавливаются льготы по налогообложению субъектов малого предпринимательства, фондов поддержки мало​го предпринимательства, инвестиционных и лизинговых компаний, кредитных и страховых организаций, а также предприятий, уч​реждений и организаций, создаваемых в целях выполнения работ ) для субъектов малого предпринимательства и оказания им услуг. 1
ч
Льготное кредитование субъектов                      1
малого предпринимательства                          >
Кредитование субъектов малого предпринимательства осуще- ' ствляется на льготных условиях с компенсацией соответствующей разницы кредитным организациям за счет средств фондов поддерж​ки малого предпринимательства. При этом кредитные организа​ции, осуществляющие кредитование субъектов малого предпри​нимательства на льготных условиях, пользуются льготами в поряд​ке, установленном законодательством Российской Федерации и за​конодательством субъектов Российской Федерации.                             ;
Фонды поддержки малого предпринимательства вправе ком​пенсировать кредитным организациям полностью или частично не​дополученные ими доходы при кредитовании субъектов малого предпринимательства на льготных условиях.
Размер, порядок и условия компенсации устанавливаются до​говором между кредитной организацией и соответствующим фон​дом поддержки малого предпринимательства.
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Страхование субъектов малого предпринимательства
Страхование субъектов малого предпринимательства осуще​ствляется на льготных условиях. При этом страховые организации, осуществляющие страхование субъектов малого предприниматель​ства, пользуются льготами в порядке, установленном действую​щим законодательством.
Фонды поддержки малого предпринимательства вправе ком​пенсировать страховым организациям полностью или частично не​дополученные ими доходы при страховании на льготных условиях субъектов малого предпринимательства.
Размер, порядок и условия компенсации устанавливаются до​говором между страховой организацией и соответствующим фон​дом поддержки малого предпринимательства.
Глава 1.7. Федеральный закон
от 26 октября 2002 г.  № 127-ФЗ
"О несостоятельности (банкротстве)"
1.7.1. Общие положения
Гражданин считается неспособным удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обя​занность по уплате обязательных платежей, если соответствую​щие обязательства и (или) обязанности не исполнены им в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения и если сумма его обязательств превышает стоимость принадлежащего ему имущества.
Юридическое лицо считается неспособным удовлетворить тре​бования кредиторов по денежным обязательствам и (или) испол​нить обязанность по уплате обязательных платежей, если соот​ветствующие обязательства и (или) обязанности не исполнены им в течение трех месяцев с момента наступления даты их исполнения.
Состав и размер денежных обязательств и обязательных пла​тежей определяются на момент подачи в арбитражный суд заявле​ния о признании должника банкротом.
Для определения наличия признаков банкротства должника принимается во внимание размер денежных обязательств, в том
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числе размер задолженности за переданные товары, выполненные работы и оказанные услуги, суммы займа с учетом процентов, подлежащих уплате должником, размер задолженности, возник​шей вследствие причинения вреда имуществу кредиторов, за ис​ключением обязательств перед гражданами, перед которыми дол​жник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоро​вью, обязательств по выплате авторского вознаграждения, а так​же обязательств перед учредителями (участниками) должника — юридического лица, вытекающих из такого участия. Подлежащие уплате за неисполнение или ненадлежащее исполнение денежного обязательства неустойки (штрафы, пеня) не учитываются при оп​ределении размера денежных обязательств.
Для определения наличия признаков банкротства должника принимается во внимание размер обязательных платежей без уче​та установленных законодательством Российской Федерации штра​фов (пени) и иных финансовых (экономических) санкций.
Размер денежных обязательств по требованиям кредиторов считается установленным, если он подтвержден вступившим в за​конную силу решением суда.
Дела о банкротстве рассматриваются арбитражным судом.
Должник — юридическое лицо обращается в арбитражный суд с заявлением должника о признании должника банкротом (да​лее — заявление должника) на основании решения органа, уполно​моченного в соответствии с учредительными документами должни​ка на принятие решения о ликвидации должника, либо решения органа, уполномоченного собственником имущества должника — унитарного предприятия, если иное не предусмотрено Законом о несостоятельности (банкротстве).
Руководитель должника или индивидуальный предпринима​тель обязан обратиться с заявлением должника в арбитражный суд в случаях:
* когда удовлетворение требований одного кредитора или не​скольких кредиторов приводит к невозможности исполнения денеж​ных обязательств должника в полном объеме перед другими кре​диторами;
* когда органом должника, уполномоченным в соответствии с учредительными документами должника на принятие решения о ликвидации должника, принято решение об обращении в арбит​ражный суд с заявлением должника;
* когда органом, уполномоченным собственником имущества должника — унитарного предприятия, принято решение об обра-
150
щении в арбитражный суд с заявлением должника не позднее од​ного месяца с момента возникновения соответствующих обстоя​тельств;                                                                      ,...-.-..
* обращение взыскания на имущество должника существенно осложнит или сделает невозможной хозяйственную деятельность должника.
Заявление должника должно быть направлено в арбитражный Суд не позднее чем через месяц с даты возникновения соответству​ющих обязательств.
Правом на подачу заявления о признании должника банкротом обладают уполномоченные органы и конкурсные кредиторы.
Органы исполнительной власти и организации, наделенные в соответствии с законодательством РФ правом взыскания задолжен​ности по обязательным платежам, вправе участвовать в судебных заседаниях по рассмотрению обоснованности требований по этим платежам и оснований для включения этих требований в реестр требований кредиторов.
Все действия в отношении должника от имени кредиторов осу​ществляются собранием кредиторов и комитетом кредиторов.
Участниками собрания кредиторов с правом голоса являются конкурсные кредиторы, а в первом собрании в части требований по обязательным платежам уполномоченные органы. В собрании кредиторов участвует представитель работников должника, пред​ставитель собственника имущества должника — унитарного пред​приятия, который вправе выступать только по вопросам повестки собрания кредиторов.
Организация и проведение собрания кредиторов осуществля​ются арбитражным управляющим.
К исключительной компетенции собрания кредиторов относятся:
* принятие решения о введении и об изменении срока прове​дения финансового оздоровления, внешнего управления и об обра​щении с соответствующим ходатайством в арбитражный суд;
4 утверждение и изменение плана внешнего управления;
* утверждение плана финансового оздоровления и графика по​гашения задолженности;
* утверждение требований к кандидатурам административно​го, внешнего, конкурсного управляющего;
* выбор саморегулируемой организации (далее — СРО) для представления в арбитражный суд кандидатур административного, внешнего, конкурсного управляющего;
* выбор реестродержателя из числа аккредитованных СРО;
* принятие решения о заключении мирового соглашения;
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Ф принятие решения об обращении в арбитражный суд с хода​тайством о признании должника банкротом и об открытии конкур​сного производства;
Ф принятие решения об избрании членов комитета кредито​ров, определении количественного состава комитета кредиторов и о досрочном прекращении полномочий комитета кредиторов;
Ф решение иных вопросов, предусмотренных настоящим Фе​деральным законом.
Собрание кредиторов правомочно в случае, если на нем при​сутствовали конкурсные кредиторы и уполномоченные органы, включенные в реестр требований кредиторов и обладающие более половиной голосов от общего числа голосов, включенных в реестр требований кредиторов.
По решению собрания кредиторов или временного управляю​щего реестродержатель, ведущий реестр требований кредиторов может на собрании кредиторов осуществлять следующие функции: Ф проверять полномочия и регистрировать участников собра​ния кредиторов;
Ф обеспечивать установленный порядок голосования; Ф подсчитывать голоса;
Ф составлять протокол об итогах голосования. Решения собрания кредиторов по вопросам, поставленным на голосование, принимаются большинством голосов от числа голосов конкурсных кредиторов, присутствующих на собрании кредиторов. Реестр требований кредиторов ведет арбитражный управля​ющий или реестродержатель.
Решение о привлечении реестродержателя к ведению реестра требований кредиторов и выборе реестродержателя принимается собранием кредиторов. До даты проведения первого собрания кре​диторов решение о привлечении реестродержателя к ведению ре​естра требований кредиторов и выборе реестродержателя прини​мается временным управляющим.
Требования кредиторов включаются в реестр требований кре​диторов и исключаются из него арбитражным управляющим или реестродержателем исключительно на основании вступивших в силу судебных актов, устанавливающих их состав и размер.
В реестре требований кредиторов указываются сведения о каж​дом кредиторе, размере его требований по денежным обязатель​ствам и (или) обязательным платежам, об очередности удовлетво​рения каждого требования.
Комитет кредиторов представляет интересы конкурсных кре​диторов и осуществляет контроль за действиями внешнего и кон-
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курского управляющего в порядке, предусмотренном настоящим федеральным законом.
Если количество конкурсных кредиторов менее пятидесяти, решением собрания кредиторов может быть предусмотрено возло​жение функций комитета кредиторов на собрание кредиторов.
В состав комитета кредиторов могут быть включены предста​вители конкурсных кредиторов в количестве, определяемом собра​нием кредиторов, но не более одиннадцати человек.
Решения комитета кредиторов принимаются большинством го​лосов от общего числа членов комитета кредиторов.
Саморегулирующие организации являются некоммерческими организациями, объединяющими в своем составе арбитражных уп​равляющих. Арбитражный управляющий может состоять только в одной СРО. СРО подлежат государственной регистрации в соответ​ствии с Федеральным законом "О государственной регистрации юри​дических лиц". Для получения статуса СРО в ней должно быть:
Ф не менее ста членов и участие членов не менее чем в ста (в совокупности) процедурах банкротства, в том числе незавершен​ных на дату регистрации СРО, кроме процедур банкротства по отсутствующим должникам;
Ф наличие компенсационного фонда или имущества у обще​ства взаимного страхования, которые формируются из взносов членов СРО.
В саморегулируемой организации арбитражных управляющих постоянно действуют исполнительный и коллегиальный (не менее 7 человек) органы. В компетенцию коллегиального органа входит утверждение правил деятельности и деловой этики членов СРО в качестве арбитражных управляющих.
Саморегулируемая организация:
Ф разрабатывает и утверждает методические указания по осу​ществлению филиалами и подразделениями надзорных функций;
Ф разрабатывает и утверждает методические рекомендации, типовые формы отчетов и информационных документов арбитраж​ных управляющих, применяющихся для целей надзора;
Ф разрабатывает и устанавливает обязательные для выполне​ния всеми своими членами правила профессиональной деятельнос​ти арбитражного управляющего;
Ф контролирует профессиональную деятельность своих членов в части соблюдения требований Федерального закона и установлен​ных саморегулируемой организацией правил профессиональной де​ятельности арбитражного управляющего;
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* запрашивает у арбитражного управляющего необходимые объяснения и справки по вопросам, возникающим при проведении проверок;
* рассматривает жалобы на действия своего члена, исполняю​щего обязанности арбитражного управляющего в деле о банкрот​стве;
^ разрабатывает и устанавливает требования, предъявляемые к гражданам Российской Федерации, желающим вступить в само​регулируемую организацию;
* применяет в отношении своих членов предусмотренные уч​редительными и иными документами меры дисциплинарной ответ​ственности, в том числе исключение из членов саморегулируемой организации;
Ф заявляет в арбитражный суд ходатайства об отстранении от участия в деле о банкротстве своих членов, в действиях (бездей​ствии) которых установлены нарушения законодательства о несос​тоятельности (банкротстве);
* уведомляет арбитражный суд, рассматривающий дело о бан​кротстве, об исключении своего члена, исполняющего обязанности арбитражного управляющего в таком деле;
Ф осуществляет сбор, обработку и хранение информации о деятельности своих членов, раскрываемой ими для саморегулируе​мой организации в форме отчетов в порядке и с периодичностью, которые установлены уставом и иными документами саморегули​руемой организации;
Ф осуществляет организацию и проведение стажировки граж​данина Российской Федерации в качестве помощника арбитражно​го управляющего;
Ф обеспечивает формирование компенсационного фонда или иму​щества общества взаимного страхования для финансового обеспече​ния ответственности по возмещению убытков, причиненных ее чле​нами при исполнении обязанностей арбитражного управляющего.
Ф проводит проверки деятельности арбитражных управляю​щих, рассматривает предоставленные материалы проверок;
Ф составляет по результатам проверок акты (протоколы) с ука​занием конкретных нарушений.
1.7.2. Предупреждение банкротства
В целях предупреждения банкротства организаций учредите​ли (участники) должника — юридического лица собственник иму-
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щества должника — унитарного предприятия до момента подачи в арбитражный суд заявления о признании должника банкротом при​нимают меры, направленные на восстановление платежеспособно​сти должника. Меры, направленные на восстановление платежес​пособности должника, могут быть приняты кредиторами или ины​ми лицами на основании соглашения с должником.
Не допускается опубликование или разглашение иным обра​зом сведений о банкротстве должника до момента публикации ре​шения арбитражного суда о признании должника банкротом.
Собственником имущества должника — унитарного предприя​тия, учредителями (участниками) должника — юридического лица, кредиторами должника — юридического лица и иными лицами в рамках мер по предупреждению банкротства должнику может быть предоставлена финансовая помощь в размере, достаточном для по​гашения денежных обязательств и обязательных платежей и вос​становления платежеспособности должника (досудебная санация).
Для принятия решения о проведении досудебной санации не​обходима проверка финансового состояния должника, поскольку финансовая помощь оказывается тем должникам, относительно ко​торых можно сделать вывод о возможности в течение определен​ного периода времени восстановить их платежеспособность.
1.7.3. Разбирательство дел о банкротстве в арбитражном суде
Дела о банкротстве юридических лиц и граждан, в том числе индивидуальных предпринимателей, рассматривает арбитражный суд по месту нахождения должника — юридического лица и по месту жительства гражданина.
Заявление о признании должника банкротом принимается ар​битражным судом, если требования к должнику — юридическому лицу в совокупности составляют не менее ста тысяч рублей, а к должнику-гражданину — не менее десяти тысяч рублей и указан​ные требования не погашены в течение трех месяцев.
Лицами, участвующими в деле о банкротстве, являются:
Ф должник;
Ф арбитражный управляющий;
Ф конкурсные кредиторы;
* уполномоченные органы;
* федеральные органы исполнительной власти, органы испол​нительной власти субъектов РФ и органы местного самоуправле​ния по месту нахождения должника;
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Флицо, предоставившее обеспечение для проведения финан​сового оздоровления.
В арбитражном процессе по делу о банкротстве участвуют: Ф представитель работников должника;
* представитель собственника имущества должника — уни​тарного предприятия;
*• представитель учредителей (участников) должника;
* представитель собрания кредиторов (далее — СК) или ко​митета кредиторов (далее — КК);
+ иные лица в случаях, предусмотренных Арбитражным про​цессуальным кодексом Российской Федерации (далее — АПК РФ) и настоящим Федеральным законом (далее — ФЗ).
Производство по делу о банкротстве возбуждается арбитраж​ным судом на основании заявления о признании должника банкро​том, поданного лицом, имеющим право на обращение в арбитраж​ный суд.
Заявление о признании должника банкротом в связи с неис​полнением им обязанности по уплате обязательных платежей мо​жет быть подано в арбитражный суд уполномоченным органом.
О принятии заявления о признании должника банкротом судья арбитражного суда выносит определение не позднее пяти дней со дня поступления указанного заявления в арбитражный суд.
Должник в десятидневный срок со дня получения определения о принятии заявления кредитора, заявления уполномоченного органа о признании должника банкротом обязан направить в арбитражный суд, заявителю и иным лицам, участвующим в деле о банкрот​стве, отзыв на такое заявление, а также уведомить всех кредито​ров, не указанных в этом заявлении, о возбуждении в отношении его дела о банкротстве.
Дело о банкротстве должно быть рассмотрено в заседании арбитражного суда в срок, не превышающий семи месяцев со дня поступления заявления о признании должника банкротом в арбит​ражный суд.
Рассмотрение дела о банкротстве в заседании арбитражного суда может быть отложено на срок не более двух месяцев.
По результатам рассмотрения дела о банкротстве арбитраж​ный суд принимает один из следующих актов:
•* решение о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства;
+ решение об отказе в признании должника банкротом;
•* определение о введении финансового оздоровления;            1
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ф определение о введении внешнего управления; ф определение о прекращении производства по делу о банк​ротстве;
* определение об оставлении заявления о признании должни​ка банкротом без рассмотрения;
* определение об утверждении мирового соглашения. Арбитражный суд прекращает производство по делу о банк​ротстве в случаях:
ф восстановления платежеспособности должника в ходе фи​нансового оздоровления;
* восстановления платежеспособности должника в ходе внеш​него управления;
* заключения мирового соглашения;
* признания в ходе наблюдения требований заявителя необос​нованными и в случае отсутствия заявленных и признанных требо​ваний других кредиторов;
* отказа всех кредиторов от заявленных требований или тре​бования о признании должника банкротом;
* удовлетворения всех требований кредиторов, включенных в реестр требований кредиторов, в ходе любой процедуры банкрот​ства;
* завершения конкурсного производства.
1.7.4. Наблюдение
С момента принятия арбитражным судом заявления о призна​нии должника банкротом вводится наблюдение.
С момента вынесения арбитражным судом определения о при​нятии заявления о признании должника банкротом:
* требования кредиторов по денежным обязательствам и об уплате обязательных платежей, срок которых наступил на дату введения наблюдения, могут быть предъявлены должнику только с соблюдением установленного ФЗ порядка предъявления требова​ний к должнику;
* по ходатайству кредитора приостанавливается производство по делам, связанным с взысканием с должника денежных средств;
* приостанавливается исполнение исполнительных докумен​тов по имущественным взысканиям, в том числе снимаются аресты на имущество должника и иные ограничения в части распоряжения имуществом должника, наложенные в ходе исполнительного про​изводства, за исключением исполнительных документов, выданных
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на основании вступивших в законную силу до даты введения на​блюдения судебных актов о взыскании задолженности по заработ​ной плате, выплате вознаграждения по авторским договорам, об истребовании имущества из чужого незаконного владения, о возме​щении вреда жизни и здоровью, о возмещении морального вреда;
* запрещаются удовлетворение требований учредителя (учас​тника) должника о выделе пая (доли) в имуществе должника в связи с выходом из состава его учредителей (участников), выкуп должником размещенных акций или выплата действительной сто​имости пая (доли);
Ф запрещается выплата дивидендов и иных платежей по эмис​сионным ценным бумагам;
* не допускается прекращение денежных обязательств долж​ника путем зачета встречного однородного требования, если при этом нарушается очередность удовлетворения требований кредито​ров.
Введение наблюдения не является основанием для отстранения руководителя должника и иных органов управления должника.
Арбитражный суд вправе отстранить руководителя должника от должности в случае, если руководителем должника не прини​маются необходимые меры по обеспечению сохранности имущества должника, чинятся препятствия временному управляющему при исполнении его обязанностей или допускаются иные нарушения требований законодательства Российской Федерации. В этих случа​ях исполнение обязанностей руководителя должника возлагается на временного управляющего.
Временный управляющий действует с момента его назначения арбитражным судом и до:
Ф введения внешнего управления и назначения внешнего ул-; равляющего;
* принятия арбитражным судом решения о признании долж​ника 'банкротом и об открытии конкурсного производства и назна​чения конкурсного управляющего;
* утверждения арбитражным судом мирового соглашения;
Ф принятия арбитражным судом решения об отказе в призна​нии должника банкротом.
Временный управляющий вправе:
^ предъявлять в арбитражный суд от своего имени требова​ния о признании недействительными сделок, а также о примене​нии последствий недействительности ничтожных сделок, заключен​ных или исполненных должником с нарушением требований;
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Ф заявлять возражения относительно требований кредиторов;
* принимать участие в судебных заседаниях арбитражного суда по проверке обоснованности представленных возражений должни​ка относительно требований кредиторов;                  ---.-.•-•
ф обращаться в арбитражный суд с ходатайством о принятии дополнительных мер по обеспечению сохранности имущества дол​жника, в том числе о запрете совершать без согласия временного управляющего сделки, не предусмотренные п. 2 ст. 64 ФЗ;
* обращаться в арбитражный суд с ходатайством об отстране​нии руководителя должника от должности;
•* получать любую информацию и документы, касающиеся де​ятельности должника.
Временный управляющий обязан:
* принимать меры по обеспечению сохранности имущества дол​жника;
* проводить,анализ финансового состояния должника;
+ выявлять кредиторов должника и определять размеры их требований, уведомлять кредиторов о возбуждении дела о банк​ротстве;
Ф вести реестр требований кредиторов;
* уведомлять кредиторов о введении наблюдения;
* созывать первое собрание кредиторов;
•Ф по окончании наблюдения, но не позднее пяти дней до ус​тановленной даты заседания арбитражного суда временный управ​ляющий представляет в арбитражный суд отчет о своей деятель​ности, сведения о финансовом состоянии должника и предложения о возможности или невозможности восстановления платежеспособ​ности должника.
Анализ финансового состояния должника проводится в целях определения достаточности активов должника для покрытия судеб​ных расходов, расходов на выплату вознаграждения арбитражным управляющим, а также возможности или невозможности восста​новления платежеспособности должника.
Для целей участия в первом собрании кредиторов кредиторы вправе предъявить свои требования к должнику в тридцатиднев​ный срок с даты опубликования сообщения о введении наблюдения.
Временный управляющий определяет дату проведения перво​го собрания кредиторов и уведомляет об этом всех выявленных конкурсных кредиторов, уполномоченные органы, представителя работников должника и иных лиц, имеющих право на участие в первом СК. Первое СК должно состояться в срок не позднее десяти дней до даты окончания наблюдения.
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Решение первого собрания кредиторов о введении финансово​го оздоровления должно содержать предлагаемый срок финансово​го оздоровления, утвержденный план финансового оздоровления и график погашения задолженности, а также требования к кандида​туре административного управляющего.
Решение первого собрания кредиторов о введении внешнего управления должно содержать предлагаемый срок внешнего уп​равления и кандидатуру внешнего управляющего.
В решении первого собрания кредиторов об обращении в ар​битражный суд с ходатайством о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства также могут содержаться предлагаемый срок конкурсного производства и требования к кан​дидатуре конкурсного управляющего.
Арбитражный суд на основании решения первого собрания кре​диторов принимает решение о признании должника банкротом, об открытии конкурсного производства, выносит определение о вве​дении финансового оздоровления, внешнего управления или ут​верждает мировое соглашение.
С момента признания арбитражным судом должника банкро​том и открытия конкурсного производства, введения внешнего уп​равления или утверждения мирового соглашения наблюдение пре​кращается.
1.7.5. Финансовое оздоровление
Финансовое оздоровление вводится арбитражным судом на ос​новании решения СК, за исключением принятия СК решения о введении других процедур.
При обращении к СК с ходатайством о введении финансового оздоровления лица, принявшие такое решение об обращении с таким ходатайством, обязаны предоставить указанное ходатайство и прилагаемые к нему документы временному управляющему и в арбитражный суд не позднее чем за пятнадцать дней до даты про​ведения СК.
По согласованию с должником ходатайство о введении финан​сового оздоровления может быть подано третьим лицом или тре​тьими лицами. Указанное ходатайство должно содержать сведения о предлагаемом обеспечении третьим лицом или третьими лицами исполнения должником обязательств в соответствии с графиком погашения задолженности.
Исполнение должником обязательств в соответствии с графи​ком погашения задолженности может быть обеспечено залогом
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(ипотекой), банковской гарантией, государственной или муници​пальной гарантией, поручительством, а также иными способами, не противоречащими настоящему ФЗ.
Права и обязанности лица или лиц, предоставивших обеспече​ние исполнения должником обязательств в соответствии с графи​ком погашения задолженности, вытекают из указанного обеспече​ния и возникают с даты вынесения арбитражным судом определе​ния о введении финансового оздоровления.
Одновременно с вынесением определения о введении финансо​вого оздоровления арбитражный суд утверждает административ​ного управляющего.
В определении о введении финансового оздоровления должен указываться срок финансового оздоровления, а также содержаться утвержденный судом график погашения задолженности.
Определение' арбитражного суда о введении финансового оз​доровления подлежит немедленному исполнению.
Финансовое оздоровление вводится на срок не более чем два года
С даты вынесения арбитражным судом определения о введе​нии финансового оздоровления наступают следующие последствия:
+ требования кредиторов по денежным обязательствам и об уплате обязательных платежей, срок исполнения которых насту​пил на дату введения финансового оздоровления, могут быть предъявлены к должнику только с соблюдением порядка предъяв​ления требований к должнику, установленного настоящим ФЗ;
4 отменяются ранее принятые меры по обеспечению требова​ний кредиторов;
•* аресты на имущество должника и иные ограничения должни​ка в части распоряжения принадлежащим ему имуществом могут быть наложены исключительно в рамках процесса о банкротстве;
* приостанавливается исполнение исполнительных докумен​тов по имущественным взысканиям, за исключением исполнения исполнительных документов, выданных на основании вступивших в законную силу до даты введения финансового оздоровления реше​ний о взыскании задолженности по заработной плате, выплате вознаграждении по авторским договорам, об истребовании имуще​ства из чужого незаконного владения, о возмещении вреда, причи​ненного жизни или здоровью, и возмещении морального вреда;
* запрещается удовлетворение требований учредителя (учас​тника) должника о выделе доли (пая) в имуществе должника в
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связи с выходом из состава его учредителей (участников), выкуп должником размещенных акций или выплата действительной сто​имости доли (пая);
Ф запрещается выплата дивидендов и иных платежей по эмис​сионным ценным бумагам;
Ф не допускается прекращение денежных обязательств долж​ника путем зачета встречного однородного требования, если при: этом нарушается очередность удовлетворения установленных п. 4 ст. 134 настоящего ФЗ требований кредиторов;
* не начисляются неустойки (штрафы, пени), подлежащие уп​лате проценты и иные финансовые санкции за неисполнение или ненадлежащее исполнение денежных обязательств и обязательных платежей, возникших до даты введения финансового оздоровления^
Требования кредиторов, предъявленные в ходе финансового оздоровления и включенные в реестр требований кредиторов, удов​летворяются не позднее чем через месяц с даты окончания исполт, нения обязательств в соответствии с графиком погашения задол​женности, если иное не предусмотрено настоящим ФЗ.                  •:
На основании ходатайства собрания кредиторов, администра​тивного управляющего или предоставивших обеспечение лиц, со-; держащего сведения о ненадлежащем исполнении руководителем должника плана финансового оздоровления или о совершении ру-= ководителем должника действий, нарушающих права и законные! интересы кредиторов и (или) предоставивших обеспечение лиц,! арбитражный суд может отстранить руководителя должника от дол-: жности.
Должник не вправе без согласия собрания кредиторов (коми-! тета кредиторов) и лица или лиц, предоставивших обеспечение, принимать решение о своей реорганизации (слиянии, присоединен нии, .разделении, выделении, преобразовании).                                ;
В случае, если размер денежных обязательств должника, воз​никших после введения финансового оздоровления, составляет бо​лее двадцати процентов суммы требований кредиторов, включен​ных в реестр требований кредиторов, сделки, влекущие за собой возникновение новых обязательств должника, могут совершаться исключительно с согласия собрания кредиторов (комитета кредито​ров).
Должник вправе отчуждать имущество, являющееся предме​том залога, передавать его в аренду или безвозмездное пользова​ние другому лицу, либо иным образом распоряжаться им, либо
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обременять предмет залога правами и притязаниями третьих лиц только с согласия кредитора, требования которого обеспечены за​логом такого имущества, если иное не предусмотрено ФЗ или дого​вором залога и не вытекает из существа залога.
Имущество, являющееся предметом залога, продается только на торгах.
Административный управляющий в ходе финансового оздоров​ления обязан:
* вести реестр требований кредиторов, за исключением слу​чаев, предусмотренных настоящим ФЗ;
+ созывать собрания кредиторов в случаях, установленных на​стоящим ФЗ;
4 рассматривать отчеты о ходе выполнения плана финансово​го оздоровления и графика погашения задолженности, предостав​ляемые должником, и предоставлять заключения о ходе выполне​ния плана финансового оздоровления и графика погашения задол​женности собранию кредиторов;
* предоставлять на рассмотрение собранию кредиторов (коми​тету кредиторов) информацию о ходе выполнения плана финансо​вого оздоровления и графика погашения задолженности;
* осуществлять контроль за своевременным исполнением дол​жником текущих требований кредиторов;
* осуществлять контроль за ходом выполнения плана финан​сового оздоровления и графика погашения задолженности;
4- осуществлять контроль за своевременностью и полнотой пе​речисления денежных средств на погашение требований кредиторов;
* в случае неисполнения должником обязательств в соответ​ствии с графиком погашения задолженности требовать от лиц, пре​доставивших обеспечение исполнения должником обязательств в соответствии с графиком погашения задолженности, исполнения обя​занностей, вытекающих из предоставленного обеспечения;
Ф исполнять иные, предусмотренные настоящим ФЗ обязанности.
Административный управляющий может быть освобожден ар​битражным судом от исполнения обязанностей административного управляющего:
* по заявлению административного управляющего об освобож​дении его от исполнения обязанностей административного управ​ляющего;
* в иных, предусмотренных ФЗ случаях.  Административный управляющий может быть отстранен арбитражным  судом от ис​полнения обязанностей административного управляющего:
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Фна основании решения собрания кредиторов в случае неис​полнения или ненадлежащего исполнения возложенных на админи​стративного управляющего обязанностей, установленных настоя​щим ФЗ;
ф в связи с удовлетворением арбитражным судом жалобы лица, участвующего в деле о банкротстве, на неисполнение или ненад​лежащее исполнение административным управляющим возложен​ных на него обязанностей при условии, что такое неисполнение или ненадлежащее исполнение нарушило права или законные ин​тересы заявителя жалобы, а также повлекло пли могло повлечь за собой убытки должника или его кредиторов;
* в случае выявления обстоятельств, препятствовавших ут​верждению лица административным управляющим, в том числе в случае, если такие обстоятельства возникли после утверждения лица административным управляющим;
ф в иных, предусмотренных ФЗ случаях.
План финансового оздоровления, подготовленный учредителя​ми (участниками) должника, собственником имущества должни​ка — унитарного предприятия, утверждается собранием кредито​ров и должен предусматривать способы получения должником средств, необходимых для удовлетворения требований кредиторов в соответствии с графиком погашения задолженности, в ходе фи​нансового оздоровления.
Графиком погашения задолженности должно предусматриваться погашение всех требований кредиторов, включенных в реестр тре​бований кредиторов, не позднее чем за месяц до даты окончания срока финансового оздоровления, а также погашение требований кредиторов первой и второй очереди не позднее чем через шесть месяцев с даты введения финансового оздоровления.
Должник вправе досрочно исполнить график погашения задол​женности.
В случае неисполнения должником графика погашения задол​женности (непогашение задолженности в установленные сроки и (или) в установленных размерах) учредители (участники) должни​ка, собственник имущества должника — унитарного предприятия, третьи лица, предоставившие обеспечение, не позднее чем через четырнадцать дней с даты, предусмотренной графиком погашения задолженности, вправе обратиться к собранию кредиторов с хода​тайством об утверждении внесенных в график погашения задол​женности изменений или погасить требования кредиторов в соот​ветствии с графиком погашения задолженности. Копия ходатайства
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направляется административному управляющему. Административ​ный управляющий созывает собрание кредиторов не позднее чем через четырнадцать дней с даты получения ходатайства.
В случае, если размер требовании, заявленных кредиторами в ходе финансового оздоровления и включенных в реестр требова​ний кредиторов, превышает более чем на двадцать процентов раз​мер требований кредиторов, погашение которых предусмотрено графиком погашения задолженности, административный управля​ющий обязан не позднее чем через четырнадцать дней с даты вклю​чения указанных требований в реестр требований кредиторов со​звать собрание кредиторов для принятия решения о внесении из​менений в график погашения задолженности.
По итогам рассмотрения результатов финансового оздоровле​ния и жалоб кредиторов арбитражный суд выносит одно из опреде​лений:
* о прекращении производства по делу о банкротстве, если непогашенная задолженность отсутствует и жалобы кредиторов при​знаны необоснованными;
* об отказе в прекращении производства по делу о банкрот​стве, если выявлено наличие непогашенной задолженности и жа​лобы кредиторов признаны обоснованными.
Указанные определения вступают в силу немедленно и могут быть обжалованы.
Основаниями для досрочного прекращения финансового оздо​ровления являются:
* непредставление в арбитражный суд в сроки, предусмот​ренные п. 3 ст. 79 настоящего Федерального закона, соглашения об обеспечении обязательств должника в соответствии с графиком по​гашения задолженности;
* неоднократное или существенное (на срок более чем пят​надцать дней) нарушение в ходе финансового оздоровления сроков удовлетворения требований кредиторов, установленных графиком погашения задолженности.
Административный управляющий обязан в течение пятнадца​ти дней с даты возникновения оснований для досрочного прекраще​ния финансового оздоровления созвать собрание кредиторов для рассмотрения вопроса об обращении в арбитражный суд с ходатай​ством о досрочном прекращении финансового оздоровления.
Собрание кредиторов по итогам рассмотрения отчета должни​ка и заключения административного управляющего вправе при​нять решение об обращении в суд с одним из ходатайств:
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ф о введении внешнего управления;
+ о признании должника банкротом и об открытии конкурсно​го производства.
Арбитражный суд на основании ходатайства собрания креди​торов принимает один из судебных актов:
Ф определение об отказе в удовлетворении соответствующего ходатайства собрания кредиторов в случае, если в судебном засе​дании выявлено исполнение должником требований кредиторов в соответствии с графиком погашения задолженности и жалобы кре​диторов признаны необоснованными;
Ф определение о введении внешнего управления в случае на​личия возможности восстановить платежеспособность должника;
Ф решение о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства.
Не позднее чем за месяц до истечения установленного срока финансового оздоровления должник обязан предоставить админист​ративному управляющему отчет о результатах проведения финан​сового оздоровления.
К отчету должника прилагаются:
•* баланс должника на последнюю отчетную дату;
* отчет о прибылях и об убытках должника;
Ф документы, подтверждающие погашение требований креди​торов.
В случае, если требования кредитором, включенные в реестр требовании кредиторов, не удовлетворены на дату рассмотрения отчета должника или указанный отчет не представлен администра​тивным управляющим в шестимесячный срок, административный управляющий созывает собрание кредиторов, которое полномочно принять одно из решений:
Ф об обращении с ходатайством в арбитражный суд о введе​нии внешнего управления;
Ф об обращении с ходатайством в арбитражный суд о призна* нии должника банкротом и об открытии конкурсного производства.
По итогам рассмотрения результатов финансового оздоровле​ния, а также жалоб кредиторов арбитражный суд принимает один из судебных актов:
Фопределение о прекращении производства по делу о банк​ротстве в случае, если непогашенная задолженность отсутствует и жалобы кредиторов признаны необоснованными;
Ф определение о введении внешнего управления в случае на​личия возможности восстановить платежеспособность должника;
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* решение о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства в случае отсутствия оснований для вве​дения внешнего управления и при наличии признаков банкротства.
Совокупный срок финансового оздоровления и-внешнего уп​равления не может превышать два года.
В случае, если с даты введения финансового оздоровления до даты рассмотрения арбитражным судом вопроса о введении внеш​него управления прошло более чем восемнадцать месяцев, арбит​ражный суд не может вынести определение о введении внешнего управления.
1.7.6. Внешнее управление
Внешнее управление вводится арбитражным судом на основа​нии решения собрания кредиторов.
Определение арбитражного суда о введении внешнего управ​ления подлежит немедленному исполнению.
Внешнее управление вводится на срок не более восемнадцати месяцев, который может быть продлен не более чем на шесть месяцев.
С момента введения внешнего управления:
+ руководитель должника отстраняется от должности, управ​ление делами должника возлагается на внешнего управляющего;
* внешний управляющий вправе издать приказ об увольнении руководителя должника или предложить руководителю должника перейти на другую работу в порядке и на условиях, которые уста​новлены трудовым законодательством;
Ф прекращаются полномочия органов управления должника и собственника имущества должника — унитарного предприятия, пол​номочия руководителя должника и иных органов управления долж​ника переходят к внешнему управляющему, за исключением пол​номочий органов управления должника, предусмотренных законом. Органы управления должника, временный управляющий, админис​тративный управляющий в течение трех дней с даты утверждения внешнего управляющего обязаны обеспечить передачу бухгалтерс​кой и иной документации должника, печатей и штампов, матери​альных и иных ценностей внешнему управляющему;
* отменяются ранее принятые меры по обеспечению требова​ний кредиторов;
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* аресты на имущество должника и иные ограничения должни​ка в части распоряжения принадлежащим ему имуществом могут быть наложены исключительно в рамках процесса о банкротстве;
Ф вводится мораторий на удовлетворение требований креди​торов по денежным обязательствам и об уплате обязательных пла​тежей, за исключением случаев, предусмотренных настоящим Фе​деральным законом.
Внешний управляющий имеет право:
Ф распоряжаться имуществом должника в соответствии с пла​ном внешнего управления с ограничениями, предусмотренными на​стоящим ФЗ;
* заключать от имени должника мировое соглашение;
•Ф заявлять отказ от исполнения договоров должника в соответ​ствии со ст. 102 настоящего ФЗ;
Ф предъявлять в арбитражный суд от своего имени требова​ния о признании недействительными сделок и решений, а также о применении последствий недействительности ничтожных сделок, заключенных или исполненных должником с нарушением требова​ний настоящего ФЗ;
Ф осуществлять иные предусмотренные настоящим ФЗ дей​ствия.
Внешний управляющий обязан:
Ф принять в управление имущество должника и провести его инвентаризацию;
Фразработать план внешнего управления и представить его для утверждения собранию кредиторов;
Ф вести бухгалтерский, финансовый, статистический учет и отчетность;
Ф заявлять в установленном порядке возражения относитель​но предъявленных к должнику требований кредиторов;
Ф принимать меры по взысканию задолженности перед долж​ником.;
Ф вести реестр требований кредитором;
Ф реализовывать мероприятия, предусмотренные планом внеш​него управления, в порядке и на условиях, которые установлены настоящим Федеральным законом;
Ф информировать комитет кредиторов о реализации меропри​ятий, предусмотренных планом внешнего управления;
Ф представить собранию кредиторов отчет об итогах реализа​ции плана внешнего управления;
Ф осуществлять иные предусмотренные настоящим Федераль​ным законом полномочия.
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Кредиторы вправе предъявить свои требования к должнику в любой момент в ходе внешнего управления. Указанные требования направляются внешнему управляющему по почтовому адресу дол​жника. Указанные требования включаются внешним управляющим или реестродержателем в реестр требований кредиторов на осно​вании определения арбитражного суда о включении указанных тре​бований в реестр требований кредиторов.
Внешний управляющий обязан в течение пяти дней с даты получения требований кредиторов уведомить представителя учре​дителей (участников) должника или представителя собственника имущества должника — унитарного предприятия о получении тре​бований кредиторов и предоставить указанным лицам возможность ознакомиться с требованиями кредиторов и прилагаемыми к ним документами.
Не позднее чем через месяц с даты своего утверждения вне​шний управляющий обязан разработать план внешнего управления и представить его собранию кредиторов для утверждения.
План внешнего управления должен предусматривать меры по восстановлению платежеспособности должника, условия и порядок реализации указанных мер, расходы на их реализацию и иные расходы должника.
Внешний управляющий по требованию собрания кредиторов или комитета кредиторов отчитывается перед кредиторами о ходе внешнего управления и реализации плана внешнего управления.
План внешнего управления рассматривается собранием креди​торов, которое созывается внешним управляющим не позднее чем через два месяца с даты утверждения внешнего управляющего. Вне​шний управляющий уведомляет конкурсных кредиторов и уполно​моченные органы о дате, времени и месте проведения указанного собрания в порядке, предусмотренном настоящим ФЗ, и обеспечи​вает возможность ознакомления с планом внешнего управления не менее чем за четырнадцать дней до даты проведения указанного собрания.
Собрание кредиторов имеет право принять одно из решений:
Ф об утверждении плана внешнего управления;
Ф об отклонении плана внешнего управления и обращении в арбитражный суд с ходатайством о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства;
Ф об отклонении плана внешнего управления. Указанное реше​ние должно предусматривать срок созыва следующего собрания кредиторов для рассмотрения нового плана внешнего управления,
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при этом срок созыва собрания кредиторов не может превышать два месяца с даты принятия указанного решения;
Ф об отклонении плана внешнего управления и отстранении внешнего управляющего с одновременным утверждением саморе​гулируемой организации, из числа членов которой должен быть утвержден внешний управляющий, и требований к кандидатуре внешнего управляющего.
Утвержденный собранием кредиторов план внешнего управле​ния представляется в арбитражный суд внешним управляющим не позднее чем через пять дней с даты проведения собрания кредито​ров.
План внешнего управления может быть признан недействи​тельным полностью или частично арбитражным судом, рассматри​вающим дело о банкротстве, по ходатайству лица или лиц, права и законные интересы которых были нарушены.
Установленный арбитражным судом срок внешнего управле​ния продлевается арбитражным судом в случае, если:
ф собранием кредиторов принято решение об утверждении пли изменении плана внешнего управления, в котором предусмотрен срок внешнего управления, превышающий первоначально установ​ленный срок, но не более чем максимальный срок внешнего уп​равления;
Ф собранием кредиторов по результатам рассмотрения отчета" внешнего управляющего в связи с итогами внешнего управления' принято решение об обращении в арбитражный суд с ходатай​ством о продлении внешнего управления на срок, предусмотрен​ный решением собрания кредиторов, но не более чем максималь​ный срок внешнего управления.
Продажа предприятия может быть включена в план внешнего управления на основании решения органа управления должника, уполномоченного в соответствии с учредительными документами: принимать решение о заключении соответствующих крупных сде​лок должника. В решении о продаже предприятия должно содер-1 жаться указание на минимальную цену продажи предприятия.
Внешний управляющий обязан представить на рассмотрение собрания кредиторов отчет внешнего управляющего:
ф по результатам проведения внешнего управления;
Ф при наличии оснований для досрочного прекращения внеш​него управления;
Ф по требованию лиц, имеющих право на созыв собрания кре​диторов;
ПО
* в случае накопления денежных средств, достаточных для удовлетворения всех требований кредиторов, включенных в реестр требований кредиторов.
В случае, если в ходе внешнего управления удовлетворены в соответствии с настоящим Федеральным законом все требования кредиторов, включенные в реестр требований кредиторов, вне​шний управляющий не позднее чем через месяц с даты удовлетво​рения всех требований кредиторов, включенных в реестр требова​ний кредиторов, уведомляет об этом лиц, требования которых были включены в реестр требований кредиторов, и представляет на ут​верждение арбитражного суда отчет внешнего управляющего.
В отчете внешнего управляющего должно содержаться одно из предложений:
Ф о прекращении внешнего управления в связи с восстановле​нием платежеспособности должника и переходе к расчетам с кре​диторами;
* о продлении установленного срока внешнего управления;
* о прекращении производства по делу в связи с удовлетво​рением всех требований кредиторов в соответствии с реестром тре​бований кредиторов;
* о прекращении внешнего управления и об обращении в ар​битражный суд с ходатайством о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства.
Прекращение производства по делу о банкротстве или при​нятие арбитражным судом решения о признании должника банкро​том и об открытии конкурсного производства влечет за собой пре​кращение полномочий внешнего управляющего.
Внешний управляющий обязан передать дела конкурсному уп​равляющему не позднее чем через три рабочих дня с даты утверж​дения конкурсного управляющего.
1.7.7. Конкурсное производство
Принятие арбитражным судом решения о признании должни​ка банкротом влечет открытие конкурсного производства.
Срок конкурсного производства не может превышать один год. Арбитражный суд вправе продлить указанный срок на шесть месяцев.
С момента принятия арбитражным судом решения о призна​нии должника банкротом и об открытии конкурсного производства:
* срок исполнения всех денежных обязательств должника, а также отсроченных обязательных платежей должника считается наступившим;
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^ прекращается начисление неустоек (штрафов, пени), про​центов и иных финансовых (экономических) санкций по всем видам задолженности должника;
* сведения о финансовом состоянии должника прекращают от​носиться к категории сведений, носящих конфиденциальный харак -тер либо являющихся коммерческой тайной;                                  
* совершение сделок, связанных с отчуждением имущества дол-жника либо влекущих передачу его имущества в пользование тре-тьим лицам, допускается исключительно в порядке, установлен​ном настоящей главой;
4 снимаются ранее наложенные аресты имущества должника и иные ограничения по распоряжению имуществом должника. Введе-ние (наложение) новых арестов имущества должника и иных ограни-чений по распоряжению имуществом должника не допускается; 
•* все требования к должнику могут быть предъявлены только в рамках конкурсного производства;                                                 
Ф исполнение обязательств должника допускается в случаях и порядке, которые установлены настоящей главой.                          
При принятии решения о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства арбитражный суд назначает конкурсного управляющего.                                                              
Опубликование сведений о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства осуществляется конкурс-ным управляющим за счет должника в официальном издании, оп ределенным Правительством РФ ("Российская газета").                  
Конкурсный управляющий обязан:                                           
* принять в ведение имущество должника, провести его ин-вентаризацию;                                                                                
* привлечь независимого оценщика для оценки имущества ДОЛИ жника, за исключением случаев, предусмотренных настоящим Фё-деральным законом;                                                                          
' Ф уведомить работников должника о предстоящем увольнении не позднее месяца с даты введения конкурсного производства;      
* принимать меры по обеспечению сохранности имущества дол-жника;                                                                                               
* анализировать финансовое состояние должника;                  
* предъявлять к третьим лицам, имеющим задолженность пе-ред должником, требования о ее взыскании в порядке, установ-ленном настоящим ФЗ;                                                                      
Ф заявлять в установленном порядке возражения относитель-но требований кредиторов, предъявленных к должнику;                 
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* вести реестр требований кредиторов, если иное не предус​мотрено настоящим ФЗ;
+ принимать меры, направленные на поиск, выявление и воз​врат имущества должника, находящегося у третьих лиц;
4 исполнять иные установленные настоящим ФЗ обязанности. Конкурсный управляющий вправе:
* распоряжаться имуществом должника в порядке и на усло​виях, которые установлены настоящим Федеральным законом;
* увольнять работников должника, в том числе руководителя должника, в порядке и на условиях, которые установлены ФЗ;
•ф заявлять отказ от исполнения договоров и иных сделок в порядке, установленном ст. 102 настоящего ФЗ. Конкурсный управ​ляющий не вправе заявлять отказ от исполнения договоров долж​ника при наличии обстоятельств, препятствующих восстановлению платежеспособности должника;
* передать  на  хранение  документы должника,  подлежащие обязательному хранению в соответствии с федеральными законами. Порядок и условия передачи документов должника на хранение определяются федеральными законами и иными нормативными пра​вовыми актами;
* предъявлять иски о признании недействительными сделок, совершенных должником, в том числе по основаниям, предусмот​ренным ст. 103 настоящего ФЗ, об истребовании имущества долж​ника у третьих лиц, о расторжении договоров, заключенных долж​ником, и совершать иные действия, предусмотренные федераль​ными законами и иными нормативными правовыми актами Россий​ской Федерации и направленные на возврат имущества должника;
* осуществлять иные права, связанные с исполнением возло​женных на него обязанностей, установленных настоящим ФЗ.
Все имущество должника, имеющееся на момент открытия конкурсного производства и выявленное в ходе конкурсного произ​водства, составляет конкурсную массу.
Конкурсный управляющий обязан использовать в ходе кон​курсного производства только один счет должника в банке или иной кредитной организации (основной счет должника).
На основной счет должника зачисляются также денежные сред​ства должника, поступающие в ходе конкурсного производства.
Отчет об использовании денежных средств должника конкурс​ный управляющий представляет собранию кредиторов и комитету кредиторов по требованию, но не чаще одного раза в месяц.
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После проведения инвентаризации и оценки имущества долж​ника конкурсный управляющий приступает к продаже указанного имущества на открытых торгах, если собранием кредиторов или комитетом кредиторов не установлен иной порядок продажи иму​щества должника.
Имущество должника, не проданное на первых торгах, выс​тавляется на повторные торги или реализуется конкурсным управ​ляющим на основании договора купли-продажи, заключенного без проведения торгов.
После завершения расчетов с кредиторами конкурсный управ​ляющий обязан представить в арбитражный суд отчет о результа​тах проведения конкурсного производства.
После рассмотрения арбитражным судом отчета конкурсного управляющего о результатах проведения конкурсного производ​ства арбитражный суд выносит определение о завершении конкур​сного производства.
Конкурсный управляющий в течение пяти дней с даты полу​чения определения арбитражного суда о завершении конкурсного производства должен представить указанное определение в ор​ган, осуществляющий государственную регистрацию юридических лиц.
С момента внесения в единый государственный реестр юриди​ческих лиц записи о ликвидации должника полномочия конкурсно​го управляющего прекращаются, конкурсное производство счита​ется завершенным, а должник — ликвидированным.
1.7.8. Мировое соглашение
На любой стадии рассмотрения арбитражным судом дела о банкротстве должник, его КК и уполномоченные органы вправе заключить мировое соглашение.
Решение о заключении мирового соглашения со стороны кон​курсных кредиторов и уполномоченных органов принимается со​бранием кредиторов. Решение собрания кредиторов о заключении мирового соглашения принимается большинством голосов от обще​го числа конкурсных кредиторов и уполномоченных органов и счи​тается принятым при условии, если за него проголосовали все кредиторы по обязательствам, обеспеченным залогом имущества должника.
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Решение о заключении мирового соглашения со стороны дол​жника принимается должником-гражданином или руководите​лем должника, внешним управляющим или конкурсным управля​ющим.
Допускается участие в мировом соглашении третьих лиц, ко​торые принимают на себя права и обязанности, предусмотренные мировым соглашением.
Мировое соглашение подлежит утверждению арбитражным судом, о чем указывается в определении арбитражного суда о прекращении производства по делу о банкротстве. Мировое согла​шение вступает в силу для должника, конкурсных кредиторов и уполномоченных органов, а также для третьих лиц, участвующих в мировом соглашении, со дня его утверждения арбитражным су​дом и является для должника, конкурсных кредиторов, уполномо​ченных органов и третьих лиц, участвующих в мировом соглаше​нии, обязательным.
Должник, внешний управляющий или конкурсный управляю​щий не ранее чем через пять дней и не позднее чем через десять дней с даты заключения мирового соглашения должен представить в арбитражный суд заявление об утверждении мирового соглаше​ния.
Утверждение мирового соглашения арбитражным судом в ходе процедур банкротства является основанием для прекращения про​изводства по делу о банкротстве.
С момента утверждения мирового соглашения арбитражным судом прекращаются полномочия временного управляющего, адми​нистративного управляющего, внешнего управляющего, конкурс​ного управляющего.
Признание мирового соглашения недействительным является основанием для возобновления производства по делу о банкротстве.
Расторжение мирового соглашения, утвержденного арбитраж​ным судом, по соглашению между отдельными кредиторами и дол​жником не допускается.
Расторжение мирового соглашения по решению арбитражно​го суда в отношении отдельного кредитора не влечет расторжения мирового соглашения в отношении остальных кредиторов.
В случае неисполнения мирового соглашения должником кре​диторы вправе предъявить свои требования в объеме, предусмот​ренном мировым соглашением, в общем порядке, установленном процессуальным порядком.
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1.7.9. Особенности банкротства отдельных категорий должников — юридических лиц
К отношениям, связанным с банкротством градообразующих, сельскохозяйственных, финансовых организаций, стратегических предприятий и организаций, а также субъектов естественных мо​нополий, применяются общие правила ФЗ, регулирующие банк​ротство должников — юридических лиц.
Банкротство градообразующих организаций
Градообразующими организациями признаются юридические лица, численность работников которых с учетом членов их семей составляет не менее половины численности населения соответству​ющего населенного пункта.
При рассмотрении дела о банкротстве градообразующей орга^ низации лицом, участвующим в деле о банкротстве, признается соответствующий орган местного самоуправления.
Если собранием кредиторов не принято решение о введении внешнего управления, арбитражный суд вправе ввести внешнее управление по основаниям, предусмотренным настоящим ФЗ, а также по ходатайству органа местного самоуправления, или при​влеченного к участию в деле о банкротстве соответствующего фе​дерального органа исполнительной власти, либо органа исполни​тельной власти субъекта Российской Федерации при условии пре​доставления поручительства по обязательствам должника.
Поручительство по обязательствам должника может быть дано Российской Федерацией, субъектом Российской Федерации или, муниципальным образованием в лице их уполномоченных органов.
В целях удовлетворения требований кредиторов в ходе внеш-) него управления или конкурсного производства может быть осу​ществлена продажа предприятия.
При наличии ходатайства органа местного самоуправления, или, привлеченного к участию в деле о банкротстве соответствующего федерального органа исполнительной власти, либо органа испол​нительной власти субъекта Российской Федерации существенным условием договора купли-продажи предприятия градообразующей организации может являться сохранение рабочих мест не менее чем для 50 процентов работников такого предприятия на дату его продажи в течение определенного срока, но не более чем в тече-; ние трех лет с момента вступления договора в силу.
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Банкротство сельскохозяйственных организаций
Под сельскохозяйственными организациями понимаются юри​дические лица, основным видом деятельности которых является производство, производство и переработка сельскохозяйственной продукции, выручка от реализации которой составляет не менее 50 процентов общей суммы выручки.
При продаже объектов недвижимости, которые используются в целях сельскохозяйственного производства и принадлежат сельс​кохозяйственной организации, признанной банкротом, при прочих равных условиях преимущественное право приобретения указан​ных объектов принадлежит сельскохозяйственным организациям и крестьянским (фермерским) хозяйствам, расположенным в данной местности.
В случае ликвидации вследствие банкротства сельскохозяй​ственных организаций их земельные участки могут отчуждаться или переходить к другому лицу, Российской Федерации, субъекту Российской Федерации или муниципальному образованию в той мере, в какой их оборот допускается земельным законодательством.
В ходе наблюдения при анализе финансового состояния сельс​кохозяйственной организации должны учитываться сезонность сель​скохозяйственного производства и его зависимость от природно-климатических условий, а также возможность удовлетворения тре​бований кредиторов за счет доходов, которые могут быть получе​ны сельскохозяйственной организацией по окончании соответству​ющего периода сельскохозяйственных работ.
Внешнее управление сельскохозяйственной организацией вво​дится на срок до окончания соответствующего периода сельскохо​зяйственных работ с учетом времени, необходимого для реализа​ции выращенной (произведенной, произведенной и переработан​ной) сельскохозяйственной продукции.
В случае, если в течение срока внешнего управления имели место спад и ухудшение финансового состояния сельскохозяйственной организации в связи со стихийными бедствиями, с эпизоотиями и другими крайне неблагоприятными условиями, срок внешнего уп​равления может быть продлен на один год.
Банкротство финансовых организаций
Заявление о признании кредитной организации банкротом при​нимается к рассмотрению арбитражным судом после отзыва Бан-
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ком России у кредитной организации лицензии на осуществление банковских операций.
По результатам рассмотрения заявления о признании кредит​ной организации банкротом арбитражным судом может быть при​нято решение о признании кредитной организации банкротом и об открытии конкурсного производства или решение об отказе в при​знании кредитной организации банкротом.
При рассмотрении дела о банкротстве страховой организации | лицом, участвующим в арбитражном процессе, по делу о банкрот​стве, наряду с другими лицами признается государственный орган Российской Федерации по надзору за страховой деятельностью.
При осуществлении конкурсного производства имущественный комплекс страховой организации может быть продан только с со​гласия покупателя принять на себя договоры страхования, по кото​рым страховой случай не наступил до момента признания страхо​вой организации банкротом.
Покупателем имущественного комплекса страховой организа​ции может выступать только страховая организация.
В случае продажи имущественного комплекса страховой орга​низации в ходе внешнего управления к его покупателю переходят все права и обязанности по договорам страхования, по которым на дату продажи имущества страховой организации страховой случай не наступил.
В случае принятия арбитражным судом решения о признании страховой организации банкротом и об открытии конкурсного про​изводства все договоры страхования, которые заключены такой организацией в качестве страховщика и по которым страховой случай не наступил до даты принятия указанного решения, прекращают​ся
Страхователи (выгодоприобретатели) по договорам страхова​ния, по которым страховой случай наступил до момента принятия арбитражным судом решения о признании страховой организации банкротом и об открытии конкурсного производства, имеют право требовать возврата части уплаченной страховщику страховой пре​мии пропорционально разнице между сроком, на который был зак​лючен договор страхования, и сроком, в течение которого он дей​ствовал.
В случае принятия арбитражным судом решения о признании страховой организации банкротом и об открытии конкурсного про​изводства требования кредиторов третьей очереди подлежат удов​летворению в следующем порядке:
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•ф в первую очередь — требования застрахованных, выгодо​приобретателей по договорам обязательного личного страхования;
*во вторую очередь — требования выгодоприобретателей, страхователей по иным договорам обязательного страхования;
* в третью очередь — требования застрахованных, выгодо​приобретателей, страхователей по договорам личного страхова​ния, в том числе требования, предусмотренные п. 2 ст. 185 ФЗ;
ф в четвертую очередь — требования иных кредиторов.
В случае введения в отношении должника, являющегося про​фессиональным участником рынка ценных бумаг, процедур банк​ротства в порядке, установленном настоящим ФЗ, арбитражный управляющий обязан в течение десяти дней с даты введения про​цедур банкротства направить соответствующее уведомление в федеральный орган исполнительной власти по регулированию рынка ценных бумаг, саморегулируемую организацию, членом которой является профессиональный участник, и клиентам профессиональ​ного участника.
В ходе внешнего управления арбитражный управляющий с согласия и от имени клиентов должника вправе передать ценные бумаги, находящиеся в управлении, во владении профессиональ​ного участника рынка ценных бумаг, на хранении и (или) учете у него, другой организации, имеющей соответствующую лицензию профессионального участника рынка ценных бумаг.
Ценные бумаги и иное имущество клиентов, в том числе де​нежные средства, принадлежащие им и находящиеся на специаль​ном брокерском счете профессионального участника рынка ценных бумаг, осуществляющего брокерскую деятельность, не включают​ся в конкурсную массу. Также не подлежат включению в конкурс​ную массу денежные средства и ценные бумаги, входящие в состав специальных фондов, предназначенных для снижения рисков неис​полнения сделок с ценными бумагами и сформированных организа​торами торгов или клиринговыми организациями.
Под стратегическими предприятиями и организациями пони​маются: федеральные государственные унитарные предприятия и открытые акционерные общества, акции которых находятся в фе​деральной собственности и которые осуществляют производство продукции (работ, услуг), имеющей стратегическое значение для обеспечения обороноспособности и безопасности государства, защи​ты нравственности, здоровья, прав и законных интересов граждан Российской Федерации; организации оборонно-промышленного ком​плекса — производственные, научно-производственные, научно-
179
исследовательские, проектно-конструкторские, испытательные и другие организации, осуществляющие работы по обеспечению вы​полнения государственного оборонного заказа.
Стратегические предприятие и организация считаются неспо​собными удовлетворить требования кредиторов по денежным обя​зательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязатель​ных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обя​занности не исполнены в течение шести месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены.
Для возбуждения дела о банкротстве стратегических предпри​ятия или организации принимаются во внимание требования, со​ставляющие в совокупности не менее чем пятьсот тысяч рублей.
В числе лиц лицом, участвующим в деле о банкротстве стра​тегических предприятия или организации, признается федераль​ный орган исполнительной власти, обеспечивающий реализацию единой государственной политики в отрасли экономики, в которой осуществляют деятельность соответствующие стратегические пред​приятие или организация.
В случае, если первым собранием кредиторов принято реше​ние об обращении в арбитражный суд с ходатайством о введении внешнего управления или о признании должника — стратегичес​ких предприятия или организации банкротом и об открытии кон​курсного производства, арбитражный суд может вынести опреде​ление о введении финансового оздоровления при условии пред-' ставления ходатайства учредителей (участников) должника, соб​ственника имущества должника (унитарного предприятия), упол​номоченного государственного органа, федерального органа испол-; нительной власти, обеспечивающего реализацию единой государ​ственной политики в отрасли экономики, в которой осуществляют* свою деятельность стратегические предприятие или организация, а также третьего лица или третьих лиц и предоставления указан-5 ными" лицами обеспечения исполнения обязательств должника, в' том числе посредством предоставления государственных гарантий, в соответствии с графиком погашения задолженности. Размер пре​доставляемого обеспечения не может быть менее размера обяза​тельств должника, отраженных в бухгалтерском балансе на после​днюю отчетную дату до даты проведения первого собрания креди​торов.
Внешний управляющий обязан направить разработанный им план внешнего управления не менее чем за пятнадцать дней до даты его рассмотрения собранием кредиторов в федеральный орган
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исполнительной власти, обеспечивающий реализацию единой госу​дарственной политики в отрасли экономики, в которой осуществ​ляют свою деятельность стратегические предприятие или органи​зация.
Федеральный орган исполнительной власти, обеспечивающий реализацию единой государственной политики в отрасли экономи​ки, в которой осуществляют свою деятельность стратегические пред​приятие или организация, вправе до даты утверждения собранием кредиторов плана внешнего управления в отношении стратегичес​ких предприятия или организации направить в арбитражный суд ходатайство о переходе к финансовому оздоровлению, если ранее финансовое оздоровление в отношении данного должника не при​менялось.
В этом случае арбитражный суд может вынести определение о переходе к финансовому оздоровлению.
Внешний управляющий не вправе отказаться от исполнения договоров должника, связанных с выполнением работ по государ​ственному оборонному заказу, обеспечением федеральных государ​ственных нужд в области поддержания обороноспособности и безо​пасности Российской Федерации.
Внешний управляющий не вправе отчуждать отдельные виды имущества, имущественных и иных прав, которые входят в состав имущественного комплекса должника — стратегических предприя​тия или организации, предназначенного для осуществления дея​тельности, связанной с выполнением работ по государственному оборонному заказу, обеспечением федеральных государственных нужд в области поддержания обороноспособности и безопасности Россий​ской Федерации.
Продажа предприятия должника, которое предназначено для осуществления деятельности, связанной с выполнением работ по государственному оборонному заказу, обеспечением федеральных государственных нужд в области поддержания обороноспособности и безопасности Российской Федерации, осуществляется путем про​ведения открытых торгов в форме конкурса, если настоящей ста​тьей не установлено иное.
В случае, если в состав предприятия должника входит имуще​ство, относящееся к ограниченно оборотоспособному имуществу, продажа предприятия осуществляется только на закрытых торгах в форме конкурса. При продаже предприятия или имущества дол​жника, которые относятся к ограниченно оборотоспособному иму​ществу, на закрытых торгах в них участвуют только лица, кото-
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рые в соответствии с ФЗ могут иметь в собственности или на ином вещном праве указанное имущество.
Победитель торгов обязан уплатить продажную цену предпри​ятия, определенную на торгах в срок, который предусмотрен в сообщении о проведении торгов и не может превышать месяц с даты заключения договора купли-продажи.
К участию в торгах не допускаются конкурсные кредиторы и их аффилированные лица.
При наличии в составе имущества должника имущества, изъя-того из оборота, конкурсный управляющий обязан уведомить об этом собственника изъятого из оборота имущества.
Собственник изъятого из оборота имущества принимает от кон​курсного управляющего это имущество или закрепляет его за дру​гими лицами в срок не позднее чем шесть месяцев с даты получе​ния уведомления.
Под субъектом естественной монополии понимается организа* ция, осуществляющая производство и (или) реализацию товаров (работ, услуг) в условиях естественной монополии.
Субъект естественной монополии считается неспособным удов​летворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей, если соответствующие обязательства и (или) обязанность не ис-полнены им в течение шести месяцев с даты, когда они должны были быть исполнены.
Дело о банкротстве может быть возбуждено арбитражным судом, если требования кредиторов по денежным обязательствам и об уплате обязательных платежей к должнику — субъекту есте-*-ственной монополии в совокупности составляют не менее чем пять-» сот тысяч рублей.
В случае, если должником — субъектом естественной монопо​лии до принятия арбитражным судом заявления о признании дол​жника банкротом подано исковое заявление в суд о признании недействительными актов органов государственной власти об ут​верждении цен (тарифов) на товары (работы, услуги), производи​мые и (или) реализуемые в условиях естественной монополии, рас​смотрение дела о банкротстве такого должника приостанавлива​ется до вступления в законную силу решения по делу о признании недействительными соответствующих актов органов государствен​ной власти.
Внешний управляющий не вправе отказаться от исполнения договоров должника перед потребителями, в отношении которых в
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соответствии с федеральными законами и иными нормативными правовыми актами не допускается прекращение обязательств со стороны субъектов соответствующих естественных монополий.
Внешний управляющий не вправе отчуждать имущество дол​жника, представляющее собой единый технологический комплекс субъекта естественной монополии. К указанному имуществу отно​сится недвижимое и иное имущество, непосредственно используе​мое для производства и (или) реализации товаров (работ, услуг) в условиях естественной монополии, и запасы расходуемого сырья и материалов, которые используются для исполнения договоров, свя​занных с деятельностью должника в качестве субъекта естествен​ной монополии.
Имущество должника, непосредственно используемое для про​изводства и (или) реализации товаров (работ, услуг) в условиях естественной монрполии, выставляется на торги единым лотом.
Обязательными условиями договора купли-продажи имуще​ства должника — субъекта естественной монополии являются: со​гласие покупателя принять на себя обязательства должника по договорам поставки товаров, являющимся предметом регулирова​ния законодательства о естественных монополиях; принятие на себя покупателем обязательств по обеспечению доступности производи​мого и (или) реализуемого товара (работ, услуг) для потребите​лей; наличие лицензии на осуществление соответствующего вида деятельности, если деятельность должника подлежит лицензиро​ванию.
При продаже непосредственно используемого для производ​ства и (или) реализации товаров (работ, услуг) в условиях есте​ственной монополии имущества должника путем проведения кон​курса федеральный орган исполнительной власти, уполномочен​ный Правительством РФ проводить государственную политику в отношении субъектов естественной монополии, заключает с поку​пателем указанного имущества должника соглашение об исполне​нии условий конкурса.
Российская Федерация, субъекты Российской Федерации, му​ниципальные образования в лице соответствующих уполномочен​ных органов вправе приостановить продажу имущества, непосред​ственно используемого для производства и (или) реализации това​ров (работ, услуг) в условиях естественной монополии, в ходе внеш​него управления на срок не более чем три месяца для выработки предложений о восстановлении платежеспособности субъекта ес​тественной монополии.
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1.7.10. Банкротство гражданина
Заявление о признании гражданина банкротом может быть подано в арбитражный суд гражданином-должником, кредитором, а также уполномоченным органом.
Правом на подачу заявления о признании гражданина банкро​том обладают кредиторы, за исключением кредиторов по требова​ниям о возмещении вреда, причиненного жизни или здоровью, о взыскании алиментов, а также кредиторов, требования которых неразрывно связаны с их личностью.
При применении процедур банкротства гражданина кредито​ры по требованиям о возмещении вреда, причиненного жизни или здоровью, о взыскании алиментов, а также кредиторы, требова​ния которых неразрывно связаны с их личностью, вправе предъя​вить свои требования.
К заявлению гражданина может быть приложен план погаше​ния его долгов, копии которого направляются кредиторам и иным лицам, участвующим в деле о банкротстве.
При отсутствии возражений кредиторов арбитражный суд мо-1 жет утвердить план погашения долгов, что является основанием' для приостановления производства по делу о банкротстве на срок4 не более чем три месяца.                                                                  т-
План погашения долгов должен включать в себя: срок его осу—.; ществления; размеры сумм, ежемесячно оставляемых должнику й<, членам его семьи для обеспечения их жизнедеятельности; размерь^, сумм, которые предполагается ежемесячно направлять на погаше—' ние требований кредиторов.
Арбитражный суд вправе по мотивированному ходатайству» гражданина и иных лиц, участвующих в деле о банкротстве, ис-> ключить из конкурсной массы имущество гражданина, на которое; в соответствии с гражданским процессуальным законодательством! может быть обращено взыскание, которое является неликвидным) или доход от реализации которого существенно не повлияет на; удовлетворение требований кредиторов. Общая стоимость имуще-' ства гражданина, которое исключается из конкурсной массы в со​ответствии с положениями настоящего пункта, не может превы-, шать сто минимальных размеров оплаты труда, установленных федеральным законом.
Сделки гражданина, связанные с отчуждением или передачей, иным способом имущества гражданина заинтересованным лицам 3% год до возбуждения арбитражным судом производства по делу о банкротстве, являются ничтожными.
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С момента принятия арбитражным судом решения о призна​нии гражданина банкротом и об открытии конкурсного производ​ства наступают следующие последствия: сроки исполнения обяза​тельств гражданина считаются наступившими; прекращается на​числение неустоек (штрафов, пеней), процентов и иных финансо​вых санкций по всем обязательствам гражданина; прекращается взыскание с гражданина по всем исполнительным документам, за исключением исполнительных документов по требованиям о воз​мещении вреда, причиненного жизни или здоровью, а также по требованиям о взыскании алиментов.
Решение о признании гражданина банкротом и об открытии конкурсного производства арбитражный суд направляет всем изве​стным кредиторам с указанием срока предъявления кредиторами требований, который не может превышать два месяца.
Решение арбитражного суда о признании гражданина банкро​том и об открытии конкурсного производства и исполнительный лист об обращении взыскания на имущество гражданина направля​ются судебному приставу-исполнителю для осуществления прода​жи имущества должника.
При необходимости постоянного управления недвижимым иму​ществом или ценным движимым имуществом гражданина арбит​ражный суд утверждает для указанных целей конкурсного управ​ляющего и определяет размер его вознаграждения. В этом случае продажа имущества гражданина осуществляется конкурсным уп​равляющим.
Денежные средства, вырученные от продажи имущества граж​данина, а также денежные средства, имевшиеся в наличии, вно​сятся в депозит арбитражного суда, принявшего решение о при​знании гражданина банкротом.
Требования кредиторов удовлетворяются в следующей очеред​ности: в первую очередь удовлетворяются требования граждан, пе​ред которыми гражданин несет ответственность за причинение вреда жизни или здоровью, путем капитализации соответствующих по​временных платежей, а также требования о взыскании алиментов; во вторую очередь производятся расчеты по выплате выходных пособий и оплате труда лиц, работающих по трудовому договору, и по выплате вознаграждений по авторским договорам; в третью очередь производятся расчеты с другими кредиторами. Расчеты с кредиторами производятся в порядке, предусмотренном ст. 135— 138 настоящего Федерального закона.
При недостаточности денежных средств в депозите арбитраж​ного суда они распределяются между кредиторами соответствую​щей очереди пропорционально суммам их требований.
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Требования кредиторов о возмещении вреда, причиненного жизни или здоровью, о взыскании алиментов, а также иные тре​бования, неразрывно связанные с личностью кредитора и не пога​шенные в порядке исполнения решения арбитражного суда о при​знании гражданина банкротом, либо погашенные частично, либо не заявленные в ходе процедур банкротства, сохраняют силу и могут быть предъявлены после окончания производства по делу о банкротстве гражданина в полном объеме или в непогашенной их части.
В течение пяти лет после признания гражданина банкротом по его заявлению повторно не может быть возбуждено дело о банкротстве.
В случае повторного признания гражданина банкротом по за-^ явлению кредитора, заявлению уполномоченного органа по требо​ваниям об уплате обязательных платежей в течение пяти лет пос-ле завершения расчетов с кредиторами такой гражданин не осво​бождается от дальнейшего исполнения требований кредиторов.
1.7.11. Упрощенные процедуры банкротства
Если стоимость имущества должника — юридического лица, в отношении которого принято решение о ликвидации, недостаточ-на для удовлетворения требований кредиторов, такое юридичесп кое лицо ликвидируется в порядке, предусмотренном настоящим|
Фа
При обнаружении указанных обстоятельств ликвидационная комиссия (ликвидатор) обязана (обязан) обратиться в арбитражный суд с заявлением о признании должника банкротом.                       ;
Арбитражный суд принимает решение о признании ликвиди-руемого должника банкротом и об открытии конкурсного произ-водства и утверждает конкурсного управляющего.                          ;
Кредиторы вправе предъявить свои требования к ликвидиру-емому должнику в месячный срок с момента публикации объявле-ния о признании ликвидируемого должника банкротом.                  3
В случаях, когда должник-гражданин либо руководитель дол-, жника — юридического лица, фактически прекратившего свою дет, ятельность, отсутствуют и установить их местонахождение не пред-ч ставляется возможным, заявление о признании отсутствующей! должника банкротом может быть подано конкурсным кредитором, уполномоченным органом независимо от размера кредиторской за-долженности.                                                                                      
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Арбитражный суд в течение месяца с даты принятия к произ​водству заявления о признании отсутствующего должника банкро​том принимает решение о признании отсутствующего должника банкротом и об открытии конкурсного производства.
Конкурсный управляющий письменно уведомляет о банкрот​стве отсутствующего должника всех известных ему кредиторов от​сутствующего должника, которые в месячный срок со дня получе​ния уведомления могут предъявить свои требования конкурсному управляющему.
После расчетов с кредиторами конкурсный управляющий со​ставляет ликвидационный баланс и представляет его в арбитраж​ный суд вместе с отчетом о своей деятельности.
1.7.12. Заключительные и переходные положения
Настоящий Федеральный закон вступает в силу по истечении тридцати дней со дня его официального опубликования, за исклю​чением п. 3 настоящей статьи, положения которой вступают в силу со дня официального опубликования настоящего ФЗ, и § 6 гл. IX настоящего ФЗ, положения которого вступают в силу с 1 января 2005 г.
Положение аба 11 п. 4 ст. 29 настоящего ФЗ вступает в силу по истечении трех месяцев после дня вступления в силу настоящего ФЗ.
Предусмотренные настоящим ФЗ положения о банкротстве граждан, не являющихся индивидуальными предпринимателями, вступают в силу со дня вступления в силу ФЗ о внесении соответ​ствующих изменений и дополнений в федеральные законы.
В течение года со дня вступления в силу настоящего ФЗ регу​лирующий орган в отношении арбитражных управляющих, не яв​ляющихся членами саморегулируемой организации арбитражных управляющих: контролирует соблюдение ими в деятельности ар​битражных управляющих требований законодательства Российской Федерации и утвержденных Правительством РФ правил профес​сиональной деятельности арбитражных управляющих; проводит проверки деятельности арбитражных управляющих; обращается в арбитражный суд с заявлением об отстранении арбитражного уп​равляющего от исполнения им обязанностей арбитражного управ​ляющего в случае выявления нарушения требований законодатель-
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ства Российской Федерации и утвержденных Правительством РФ правил профессиональной деятельности арбитражных управляю​щих.
Арбитражным судом могут быть утверждены арбитражными управляющими лица, соответствующие требованиям, установлен​ным статьей 20 настоящего Федерального закона.
В течение года со дня вступления в силу настоящего Феде​рального закона могут быть членами саморегулируемых организа​ций арбитражных управляющих и могут быть утверждены арбит​ражным судом арбитражными управляющими в делах о банкрот​стве лица, соответствующие требованиям, установленным п. 1 и 8 ст. 20 настоящего ФЗ, за исключением требований, установленных абз. 5, 6 и 8 п. 1 ст. 20, и имевшие лицензии арбитражного управ​ляющего, за исключением случаев, когда такая лицензия была ото​звана или аннулирована.
В течение срока, предусмотренного п. 3 настоящей статьи, в качестве стажа руководящей работы, достаточного для назначения арбитражным управляющим, также учитывается стаж по испол​нению обязанностей арбитражного управляющего сроком не менее года, за исключением стажа по исполнению таких обязанностей а отношении отсутствующего должника.
В течение года со дня вступления в силу настоящего Феде​рального закона документы, предусмотренные абз. 7 и 9 п. 5 ст. 21, могут не предъявляться.
В течение года со дня вступления в силу настоящего Феде-рального закона кредитор и должник вправе не указывать в заяв-лении о признании должника банкротом саморегулируемую орга-низацию, из числа членов которой должен быть утвержден времен-ный управляющий.                                                                            
В течение года со дня вступления в силу настоящего ФЗ в случае, если в заявлении не указана саморегулируемая организа-ция, 'арбитражный суд направляет в регулирующий орган запрос О представлении кандидатур временного управляющего. Регулирую-щий орган в течение пяти дней со дня получения указанного запро-са представляет арбитражному суду три кандидатуры временного управляющего. Кредитор, по заявлению которого возбуждено дело о банкротстве, а также должник в ходе судебного заседания впра-ве отклонить по одной из представленных кандидатур. Арбитраж-ный суд утверждает кандидатуру временного управляющего из числа кандидатур, в отношении которых в установленном порядке не за-явлен отвод.                                                                                      
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В течение срока, указанного в абзаце первом настоящего пун​кта, утверждение кандидатуры арбитражного управляющего осу​ществляется в порядке, установленном ст. 15 и 45 настоящего ФЗ, или собрание кредиторов может определить и представить арбит​ражному суду три кандидатуры арбитражного управляющего (ад​министративного управляющего, внешнего управляющего или кон​курсного управляющего). При этом должник вправе заявить отвод одной из представленных кандидатур арбитражного управляющего. Регулирующий орган вправе заявить мотивированный отвод одной кандидатуре или нескольким кандидатурам арбитражного управ​ляющего в случае их несоответствия требованиям п. 4 настоящей статьи.
Арбитражный суд утверждает кандидатуру административно​го управляющего, внешнего управляющего или конкурсного уп​равляющего из чирла кандидатур, в отношении которых в установ​ленном порядке не заявлен отвод.
До определения Правительством РФ официального издания, в котором в соответствии со ст. 28 настоящего ФЗ подлежат опубли​кованию сведения по вопросам, связанным с банкротством, указан​ные сведения подлежат опубликованию в "Российской газете".
В течение года со дня вступления в силу настоящего Феде​рального закона внешний управляющий или конкурсный управля​ющий для организации торгов по продаже имущества должника, балансовая стоимость которого на последнюю отчетную дату со​ставляет не менее чем двести миллионов рублей, привлекает на безвозмездной основе государственную специализированную орга​низацию, уполномоченную Правительством РФ.
До внесения соответствующих изменений в законодательство о налогах и сборах и (или) бюджетное законодательство, правило пропорционального удовлетворения требований, предусмотренных п. 4 ст. 84 настоящего ФЗ, распространяется только на требования конкурсных кредиторов и требования уполномоченных органов по денежным обязательствам.
Со дня вступления в силу настоящего Федерального закона признать утратившим силу:
Федеральный закон от 8 января 1998 г. № 6-ФЗ "О несостоя​тельности (банкротстве)" (Собрание законодательства Российской Федерации, 1998, № 2, ст. 222);
пункт 30 статьи 2 Федерального закона от 21 марта 2002 г. № 31-ФЗ "О приведении законодательных актов в соответствие с
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Федеральным законом "О государственной регистрации юридичес​ких лиц" (Собрание законодательства Российской Федерации, 2002, № 12, ст. 1093);
пункт 3 статьи 1 Федерального закона от 25 апреля 2002 г. № 41-ФЗ "О внесении изменений и дополнений в законодательные акты Российской Федерации в связи с принятием Федерального закона "Об обязательном страховании гражданской ответственности владельцев транспортных средств" (Собрание законодательства Рос-сийской Федерации, 2002, № 18, ст. 1721).                                      
Признать утратившим силу с 1 января 2005 г. Федеральный закон от 24 июня 1999 г. № 122-ФЗ "Об особенностях несостоятель-ности (банкротства) организаций — субъектов естественных моно-полий в топливно-энергетическом комплексе" (Собрание законода-тельства Российской Федерации, 1999, № 26, ст. 3179).                  
Впредь до приведения законов и иных нормативных правовых актов, действующих на территории Российской Федерации и регу-лирующих отношения, связанные с банкротством, в соответствие с настоящим Федеральным законом указанные законы и иные норма-тивные правовые акты применяются постольку, поскольку они на противоречат настоящему Федеральному закону.                           
Настоящий Федеральный закон применяется арбитражными судами при рассмотрении дел о банкротстве, производство по ко-торым возбуждено после вступления его в силу.                           
По делам, производство по которым возбуждено до вступле-ния в силу настоящего Федерального закона до момента заверше-ния процедуры банкротства (внешнего управления, конкурсной производства или мирового соглашения), введенной до вступления настоящего Федерального закона в силу, применяются нормы Фе-дерального закона от 8 января 1998 г. № 6-ФЗ "О несостоятельности (банкротстве)" (Собрание законодательства Российской Федерации 1998, №2, ст. 222; 2002, № 12, ст. 1093; № 18, ст. 1721).                
С момента завершения процедуры банкротства, введенной до вступления в силу настоящего Федерального закона, положения настоящего Федерального закона применяются к правоотношени-ям, возникшим с момента завершения этой процедуры банкротства. Процедуры банкротства, предусмотренные настоящим Федераль-ным законом (финансовое оздоровление, внешнее управление или мировое соглашение), вводятся при рассмотрении арбитражными судами дел о банкротстве после вступления в силу настоящем Федерального закона независимо от даты принятия указанных дел
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к производству. Дальнейшее рассмотрение дела о банкротстве осу​ществляется в соответствии с настоящим Федеральным законом, за исключением случая открытия конкурсного производства после за​вершения процедуры банкротства, введенной до вступления в силу настоящего Федерального закона. В этом случае к процедуре кон​курсного производства применяются нормы Федерального закона от 8 января 1998 г. № 6-ФЗ "О несостоятельности (банкротстве)" (Собрание законодательства Российской Федерации, 1998, № 2, ст. 222; 2002, № 12, ст. 1093; № 18, ст. 1721).
В случае рассмотрения арбитражными судами дел о банкрот​стве в соответствии с Федеральным законом от 8 января 1998 года № 6-ФЗ "О несостоятельности (банкротстве)" (Собрание законода​тельства Российской Федерации, 1998, № 2, ст. 222; 2002, № 12, ст. 1093; № 18, ст. 1721) и Законом РФ от 19 ноября 1992 г. № 3929-1 "О несостоятельности (банкротстве) предприятий" (Ведомости Съезда народных депутатов Российской Федерации и Верховного Совета Российской Федерации, 1993, № 1, ст. 6) требования к кандидатуре арбитражного управляющего должны соответствовать положениям статьи 231 настоящего Федерального закона.
В случае рассмотрения арбитражным судом дел о банкрот​стве в соответствии с Федеральным законом от 8 января 1998 г. № 6-ФЗ "О несостоятельности (банкротстве)" (Собрание законода​тельства Российской Федерации, 1998, № 2, ст. 222; 2002, № 12, ст. 1093; № 18, ст. 1721) регулирующий орган имеет полномочия, предусмотренные ст. 231 настоящего Федерального закона.
Глава 1.8. Кодекс Российской Федерации об административных правонарушениях
1.8.1. Общие положения
Задачами законодательства об административных правонару​шениях являются защита личности, охрана прав и свобод человека и гражданина, охрана здоровья граждан, санитарно-эпидемиологи​ческого благополучия населения, защита общественной нравствен​ности, охрана окружающей среды, установленного порядка осуще​ствления государственной власти, общественного порядка и обще​ственной безопасности, собственности, защита законных экономи​ческих интересов физических и юридических лиц, общества и госу-
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дарства от административных правонарушений, а также  предуп​реждение административных правонарушений.
Административная ответственность и виды административных наказаний
Административным правонарушением признается противоправ​ное, виновное действие (бездействие) физического или юридичес​кого лица, за которое установлена административная ответствен​ность.
Юридическое лицо признается виновным в совершении адми​нистративного правонарушения, если будет установлено, что у него имелась возможность для соблюдения правил и норм, но данным лицом не были приняты все зависящие от него меры по их соблю​дению.
Административное правонарушение признается совершенным умышленно, если лицо, его совершившее, сознавало противоправ​ный характер своего действия (бездействия), предвидело его вред​ные последствия и желало наступления таких последствий или сознательно их допускало либо относилось к ним безразлично.
Административной ответственности подлежит лицо, достигшее к моменту совершения административного правонарушения возрас​та шестнадцати лет.
За совершение административных правонарушений могут ус​танавливаться и применяться следующие административные нака​зания:
* предупреждение;
+ административный штраф;
+ возмездное изъятие орудия совершения или предмета ад​министративного правонарушения;
* конфискация орудия совершения или предмета администра​тивного правонарушения;
* лишение специального права, предоставленного физическо​му лицу;
Ф административный арест;
* административное выдворение за пределы Российской Фе​дерации иностранного гражданина или лица без гражданства;
* дисквалификация.
Предупреждение, административный штраф, лишение специ​ального права, предоставленного физическому лицу, администра​тивный арест и дисквалификация могут устанавливаться и приме​няться только в качестве основных административных наказаний.
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За одно административное правонарушение может быть на​значено основное либо основное и дополнительное административ​ное наказание.
При назначении административного наказания физическому лицу учитываются характер совершенного им административного пра​вонарушения, личность виновного, его имущественное положение, обстоятельства, смягчающие административную ответственность, и обстоятельства, отягчающие административную ответственность.
При назначении административного наказания юридическому лицу учитываются характер совершенного им административного правонарушения, имущественное и финансовое положение юри​дического лица, обстоятельства, смягчающие административную ответственность, и обстоятельства, отягчающие административную ответственность.
Назначение административного наказания не освобождает лицо от исполнения обязанности, за неисполнение которой администра​тивное наказание было назначено.
Подведомственность и подсудность
Дела об административных правонарушениях, предусмотрен​ных настоящим Кодексом, рассматриваются в пределах компетен​ции, установленной главой 23 настоящего Кодекса:
+ судьями (мировыми судьями);
* комиссиями по делам несовершеннолетних и защите их прав;
* федеральными органами исполнительной власти, их учреж​дениями, структурными подразделениями и территориальными органами, а также иными государственными органами, уполномо​ченными на то исходя из задач и функций, возложенных на них федеральными законами либо нормативными правовыми актами Президента РФ или Правительства РФ.
Дела об административных правонарушениях, предусмотрен​ных законами субъектов Российской Федерации, рассматриваются в пределах полномочий, установленных этими законами:
* мировыми судьями;
Ф комиссиями по делам несовершеннолетних и защите их прав;
* уполномоченными органами и учреждениями органов испол​нительной власти субъектов Российской Федерации;
* административными  комиссиями,  иными  коллегиальными органами, создаваемыми в соответствии с законами субъектов Рос​сийской Федерации.
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В случае упразднения органа, учреждения, их структурных подразделений или территориальных органов, должности должнос​тного лица подведомственные им дела об административных пра​вонарушениях рассматривают судьи.
В случае преобразования, иной реорганизации либо перепод​чинения органа, учреждения, их структурных подразделений или территориальных органов подведомственные им дела об админист​ративных правонарушениях рассматривают орган, учреждение, их'• структурные подразделения или территориальные органы, кото​рым переданы указанные функции.
В случае изменения наименований органов, должности долж-; ностного лица должностные лица этого органа, учреждения, их структурных подразделений или территориальных органов продол​жают осуществлять полномочия, связанные с рассмотрением дед?
об административных правонарушениях.
• *-.
Участники производства по делам                   ?
об административных правонарушениях
Потерпевшим является физическое лицо или юридическое! лицо, которым административным правонарушением причинен фи-1 зический, имущественный или моральный вред.                             *1
Защиту прав и законных интересов физического лица, в отно-^ шении которого ведется производство по делу об административ- \ ном правонарушении, или потерпевшего, являющихся несовершен-1 нолетними либо по своему физическому или психическому состоя​нию лишенных возможности самостоятельно реализовать свои пра-^ ва, осуществляют их законные представители.                                '*\
Законными представителями физического лица являются егд'' родители, усыновители, опекуны или попечители.                         *<
Законными представителями юридического лица являются его руководитель, а также иное лицо, признанное в соответствии с законом или учредительными документами органом юридическогб1 лица. Полномочия законного представителя юридического лица под-'' тверждаются документами, удостоверяющими его служебное по​ложение.
Для оказания юридической помощи лицу, в отношении которо​го ведется производство по делу об административном правонару​шении, в производстве по делу об административном правонару​шении может участвовать защитник, а для оказания юридической помощи потерпевшему — представитель.
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В качестве защитника или представителя к участию в произ​водстве по делу об административном правонарушении допускает​ся адвокат или иное лицо.
В качестве свидетеля по делу об административном правона​рушении может быть вызвано лицо, которому могут быть извест​ны обстоятельства дела, подлежащие установлению.
При опросе несовершеннолетнего свидетеля, не достигшего возраста четырнадцати лет, обязательно присутствие педагога или психолога. В случае необходимости опрос проводится в присутствии законного представителя несовершеннолетнего свидетеля.
Должностным лицом, в производстве которого находится дело об административном правонарушении, в качестве понятого может быть привлечено любое не заинтересованное в исходе дела совер​шеннолетнее лицо. Число понятых должно быть не менее двух.
В качестве специалиста для участия в производстве по делу об административном правонарушении может быть привлечено любое не заинтересованное в исходе дела совершеннолетнее лицо, обладающее познаниями, необходимыми для оказания содействия в обнаружении, закреплении и изъятии доказательств, а также в применении технических средств.
В качестве эксперта может быть привлечено любое не заин​тересованное в исходе дела совершеннолетнее лицо, обладающее специальными познаниями в науке, технике, искусстве или ремес​ле, достаточными для проведения экспертизы и дачи экспертного заключения.
В качестве переводчика может быть привлечено любое не заинтересованное в исходе дела совершеннолетнее лицо, владею​щее языками или навыками сурдоперевода (понимающее знаки не​мого или глухого), необходимыми для перевода или сурдоперевода при производстве по делу об административном правонарушении.
Прокурор извещается о месте и времени рассмотрения дела об административном правонарушении, совершенном несовершен​нолетним, а также дела об административном правонарушении, возбужденного по инициативе прокурора.
Предмет доказывания и доказательства
По делу об административном правонарушении выяснению под​лежат:
* наличие события административного правонарушения;
* лицо, совершившее противоправные действия (бездействие), за которые настоящим Кодексом или законом субъекта Российской Федерации предусмотрена административная ответственность;
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Ф виновность лица в совершении административного правона​рушения;
Ф обстоятельства, смягчающие административную ответствен​ность и обстоятельства, отягчающие административную ответствен​ность;                                                                           •                     :
Ф характер и размер ущерба, причиненного административ​ным правонарушением;
Ф обстоятельства, исключающие производство по делу об ад​министративном правонарушении;
Ф иные обстоятельства, имеющие значение для правильного разрешения дела, а также причины и условия совершения админи-; стративного правонарушения.
Доказательствами по делу об административном правонару​шении являются любые фактические данные, на основании кото-^ рых судья, орган, должностное лицо, в производстве которых на​ходится дело, устанавливают наличие или отсутствие события ад»,; министративного правонарушения, виновность лица, привлекав-, мого к административной ответственности, а также иные обстоя-?; тельства, имеющие значение для правильного разрешения дела.
Не допускается использование доказательств, полученных О; нарушением закона.                                                                           Ц
Должностное лицо, осуществляющее производство по делу1*) об административном правонарушении, вправе брать образцы по-* черка, пробы и образцы товаров и иных предметов, необходимые^ для проведения экспертизы.
Под вещественными доказательствами по делу об администра​тивном правонарушении понимаются орудия совершения или пред^ меты административного правонарушения, в том числе орудия со​вершения или предметы административного правонарушения, со-*д хранившие на себе его следы.                                                           г
Документы признаются доказательствами, если сведения, из*я ложенные или удостоверенные в них организациями, их объедине​ниями, должностными лицами и гражданами, имеют значение для производства по делу об административном правонарушении.
Для получения доказательств по делу об административном правонарушении должностное лицо, осуществляющее производ​ство по делу об административном правонарушении, вправе на​правлять запросы в соответствующие территориальные органы либо поручить совершение отдельных действий должностному лицу со^, ответствующего территориального органа.
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Обеспечительные меры
В целях пресечения административного правонарушения, ус​тановления личности нарушителя, составления протокола об адми​нистративном правонарушении при невозможности его составления на месте выявления административного правонарушения, обеспе​чения своевременного и правильного рассмотрения дела об адми​нистративном правонарушении и исполнения принятого по делу постановления уполномоченное лицо вправе в пределах своих пол​номочий применять следующие меры обеспечения производства по делу об административном правонарушении:
ф доставление;
Ф административное задержание;
Ф личный досмотр, досмотр вещей, досмотр транспортного средства, находящихся при физическом лице; осмотр принадлежа​щих юридическому лицу помещений, территорий, находящихся там вещей и документов;
Ф изъятие вещей и документов;
4 отстранение от управления транспортным средством соот​ветствующего вида;
* медицинское освидетельствование на состояние опьянения;
* задержание транспортного средства, запрещение его эксп​луатации;
* арест товаров, транспортных средств и иных вещей; Ф привод.
Протокол об административном правонарушении
Об административном задержании составляется протокол, в котором указываются дата и место его составления, должность, фамилия и инициалы лица, составившего протокол, сведения о задержанном лице, время, место и мотивы задержания.
Протокол об административном задержании подписывается дол​жностным лицом, его составившим, и задержанным лицом. В слу​чае, если задержанное лицо отказывается подписать протокол, в протоколе об административном задержании делается соответству​ющая запись.
1.8.2. Рассмотрение дел об административном правонарушении
Подготовка дела к рассмотрению
Судья, орган, должностное лицо при подготовке к рассмотре​нию дела об административном правонарушении выясняют следую​щие вопросы:
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Ф относится ли к их компетенции рассмотрение данного дела;
Ф имеются ли обстоятельства, исключающие возможность рас​смотрения данного дела судьей, членом коллегиального органа, дол​жностным лицом;
Ф правильно ли составлены протокол об административном пра​вонарушении и другие протоколы, предусмотренные настоящим Кодексом, а также правильно ли оформлены иные материалы дела;
Ф имеются ли обстоятельства, исключающие производство по делу;
* достаточно ли имеющихся по делу материалов для его рас​смотрения по существу;
Ф имеются ли ходатайства и отводы.
Порядок рассмотрения дела
При рассмотрении дела об административном правонаруше​нии:
Ф объявляется, кто рассматривает дело, какое дело подле-; жит рассмотрению, кто и на основании какого закона привлекается к административной ответственности;
Ф устанавливается факт явки физического лица, или законно-) го представителя физического лица, или законного представителя* юридического лица, в отношении которых ведется производство! по делу об административном правонарушении, а также иных лиц,1 участвующих в рассмотрении дела;                                                   ,!
Ф проверяются полномочия законных представителей физичес- ] кого или юридического лица, защитника и представителя;            ,^
Ф выясняется, извещены ли участники производства по делу Щ, установленном порядке, выясняются причины неявки участников! производства по делу и принимается решение о рассмотрении дел%| в отсутствие указанных лиц либо об отложении рассмотрения делай
Ф разъясняются лицам, участвующим в рассмотрении дела, ищ права и обязанности;                                                                         *;
Ф рассматриваются заявленные отводы и ходатайства;             I
Ф выносится определение об отложении;                                   ;
Ф выносится определение о приводе лица, участие которого признается обязательным при рассмотрении дела;                            ;
Ф выносится определение о передаче дела на рассмотрение по подведомственности.
При продолжении рассмотрения дела об административной правонарушении оглашается протокол об административном гпмн
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вонарушении, а при необходимости и иные материалы дела. Заслу​шиваются объяснения физического лица или законного представи​теля юридического лица, в отношении которых ведется производ​ство по делу об административном правонарушении, показания других лиц, участвующих в производстве по делу, пояснения спе​циалиста и заключение эксперта, исследуются иные доказатель​ства, а в случае участия прокурора в рассмотрении дела заслуши​вается его заключение.
Виды постановлений и определений по делу
По результатам рассмотрения дела об административном пра​вонарушении выносится определение:
Ф о передаче дела судье, в орган, должностному лицу, упол​номоченным назначать административные наказания иного вида или размера либо применять иные меры воздействия в соответствии с законодательством Российской Федерации;
ф о передаче дела на рассмотрение по подведомственности, если выяснено, что рассмотрение дела не относится к компетенции рассмотревших его судьи, органа, должностного лица.
Пересмотр постановлений и решений по делу
Жалоба на постановление по делу об административном пра​вонарушении может быть подана в течение десяти суток со дня вручения или получения копии постановления.
Постановление по делу об административном правонаруше​нии, вынесенное должностным лицом, и (или) решение вышестоя​щего должностного лица по жалобе на это постановление могут быть обжалованы в суд по месту рассмотрения жалобы, а затем в вышестоящий суд.
Постановление по делу об административном правонаруше​нии, вынесенное коллегиальным органом, органом, созданным в со​ответствии с законом субъекта Российской Федерации, и (или) ре​шение судьи по жалобе на это постановление могут быть обжало​ваны в вышестоящий суд.
Вступившие в законную силу постановление по делу об адми​нистративном правонарушении, решения по результатам рассмот​рения жалоб, протестов могут быть опротестованы прокурором.
Право принесения протеста на вступившие в законную силу постановление по делу об административном правонарушении, ре-
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шение по результатам рассмотрения жалобы, протеста принадле​жит прокурорам субъектов Российской Федерации и их заместите​лям, Генеральному прокурору Российской Федерации и его замес​тителям.
Вступившие в законную силу постановление по делу об адми​нистративном правонарушении и решения по результатам рассмот​рения жалоб могут быть пересмотрены в порядке надзора Высшим Арбитражным Судом РФ в соответствии с арбитражным процессу​альным законодательством.
Порядок исполнения постановлений о назначении административного наказания
Постановление по делу об административном правонаруше​нии вступает в законную силу:
* после истечения срока, установленного для обжалования по​становления по делу об административном правонарушении, если указанное постановление не было обжаловано или опротестовано;
+ после истечения срока, установленного для обжалования ре​шения по жалобе, протесту, если указанное решение не было обжаловано или опротестовано, за исключением случаев, если ре​шением отменяется вынесенное постановление;
Ф немедленно после вынесения не подлежащего обжалованию решения по жалобе, протесту, за исключением случаев, если ре​шением отменяется вынесенное постановление.
Постановление по делу об административном правонаруше​нии приводится в исполнение уполномоченными на то органом, должностным лицом в порядке, установленном настоящим Кодек​сом, другими федеральными законами и принимаемыми в соответ​ствии с ними постановлениями Правительства РФ.
При наличии обстоятельств, вследствие которых исполнение постановления о назначении административного наказания в виде административного ареста, лишения специального права или в виде административного штрафа (за исключением взыскания админист​ративного штрафа на месте совершения административного право​нарушения) невозможно в установленные сроки, судья, орган, дол​жностное лицо, вынесшие постановление, могут отсрочить испол​нение постановления на срок до одного месяца.
Судья, орган, должностное лицо, вынесшие постановление о назначении административного наказания, приостанавливают ис​полнение постановления в случае принесения протеста на всту-
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пившее в законную силу постановление по делу об администра​тивном правонарушении до рассмотрения протеста.
Судья, орган, должностное лицо, вынесшие постановление о назначении административного наказания, прекращают исполнение постановления в случае:
•Ф издания акта амнистии, если такой акт устраняет примене​ние административного наказания;
•ф отмены или признания утратившими силу закона или его положения, устанавливающих административную ответственность за содеянное;
* смерти лица, привлеченного к административной ответствен​ности, или объявления его в установленном законом порядке умер​шим;
* истечения сроков давности исполнения постановления о на​значении административного наказания;
* отмены постановления.
Глава 1.9. Страхование
1.9.1. Гражданский кодекс Российской Федерации о страховании (гл. 48 ГК РФ)
Добровольное и обязательное страхование
Страхование осуществляется на основании договоров имуще​ственного или личного страхования, заключаемых гражданином или юридическим лицом (страхователем) со страховой организацией (страховщиком).
Договор личного страхования является публичным договором
В случаях, когда законом на указанных в нем лиц возлагается обязанность страховать в качестве страхователей жизнь, здоровье или имущество других лиц либо свою гражданскую ответственность перед другими лицами за свой счет или за счет заинтересованных лиц (обязательное страхование), страхование осуществляется путем заключения договоров в соответствии с правилами настоящей главы. Для страховщиков заключение договоров страхования на предложен​ных страхователем условиях не является обязательным.
Законом могут быть предусмотрены случаи обязательного стра​хования жизни, здоровья и имущества граждан за счет средств,
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предоставленных из соответствующего бюджета (обязательное го​сударственное страхование).
Интересы, страхование которых не допускается
Страхование противоправных интересов не допускается.
Не допускается страхование убытков от участия в играх, ло​тереях и пари.
Не допускается страхование расходов, к которым лицо может быть принуждено в целях освобождения заложников.
Договор имущественного страхования
По договору имущественного страхования одна сторона (стра​ховщик) обязуется за обусловленную договором плату (страховую премию) при наступлении предусмотренного в договоре события (страхового случая) возместить другой стороне (страхователю) или иному лицу, в пользу которого заключен договор (выгодоприобре​тателю), причиненные вследствие этого события убытки в застра​хованном имуществе либо убытки в связи с иными имущественны​ми интересами страхователя (выплатить страховое возмещение) в пределах определенной договором суммы (страховой суммы).
По договору имущественного страхования могут быть, в част​ности, застрахованы следующие имущественные интересы:
Фриск утраты (гибели), недостачи или повреждения опреде​ленного имущества;
Ф риск ответственности по обязательствам, возникающим вслед​ствие причинения вреда жизни, здоровью или имуществу других лиц, а в случаях, предусмотренных законом, также ответственнос​ти по договорам — риск гражданской ответственности;
Фриск убытков от предпринимательской деятельности из-з«Г нарушения своих обязательств контрагентами предпринимателя или изменения условий этой деятельности по не зависящим от пред​принимателя обстоятельствам, в том числе риск неполучения ожи​даемых доходов — предпринимательский риск.
1.9.2. Федеральный закон "Об организации страхового дела в Российской Федерации"
Общие положения
Отношения, регулируемые Законом.
Настоящий Закон регулирует отношения в области страхова​ния между страховыми организациями и гражданами, предприяти-
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ями, учреждениями, организациями, отношения страховых органи​заций между собой, а также устанавливает основные принципы государственного регулирования страховой деятельности.
Отношения в области страхования регулируются также други​ми актами законодательства Российской Федерации, принимаемы​ми на основе настоящего Закона.
Действие настоящего Закона не распространяется на государ​ственное социальное страхование.
Понятие страхования.
Страхование представляет собой отношения по защите иму​щественных интересов физических и юридических лиц при наступ​лении определенных событий (страховых случаев) за счет денеж​ных фондов, формируемых из уплачиваемых ими страховых взно​сов (страховых премий).
Формы страхования.
Страхование может осуществляться в добровольной и обяза​тельной формах.
Добровольное страхование осуществляется на основе договора между страхователем и страховщиком. Правила добровольного стра​хования, определяющие общие условия и порядок его проведения, устанавливаются страховщиком самостоятельно в соответствии с положениями настоящего Закона. Конкретные условия страхования определяются при заключении договора страхования.
Обязательным является страхование, осуществляемое в силу закона. Виды, условия и порядок проведения обязательного страхо​вания определяются соответствующими законами Российской Фе​дерации.
Объекты страхования.
Объектами страхования могут быть не противоречащие зако​нодательству Российской Федерации имущественные интересы:
Ф связанные с жизнью, здоровьем, трудоспособностью и пен​сионным обеспечением страхователя или застрахованного лица (лич​ное страхование);
Ф связанные с владением, пользованием, распоряжением иму​ществом (имущественное страхование);
Ф связанные с возмещением страхователем причиненного им вреда личности или имуществу физического лица, а также вреда, причиненного юридическому лицу (страхование ответственности).
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Страхование расположенных на территории Российской Феде​рации имущественных интересов юридических лиц (за исключени​ем перестрахования и взаимного страхования) и имущественных интересов физических лиц — резидентов Российской Федерации может осуществляться только юридическими лицами, имеющими лицензию на осуществление страховой деятельности на террито​рии Российской Федерации.
Страхователи.
Страхователями признаются юридические лица и дееспособ​ные физические лица, заключившие со страховщиками договоры страхования либо являющиеся страхователями в силу закона.
Страхователи вправе заключать со страховщиками договору о страховании третьих лиц в пользу последних (застрахованных лиц).
Страхователи вправе при заключении договоров страхования назначать физических или юридических лиц (выгодоприобретате​лей) для получения страховых выплат по договорам страхования, а также заменять их по своему усмотрению до наступления страхо​вого случая.
Страховщики.
Страховщиками признаются юридические лица любой органиЧ зационно-правовой формы, предусмотренной законодательством^ Российской Федерации, созданные для осуществления страховой' деятельности (страховые организации и общества взаимного стра​хования) и получившие в установленном настоящим Законом по*; рядке лицензию на осуществление страховой деятельности на тер-я ритории Российской Федерации. Законодательными актами России* ской Федерации могут устанавливаться ограничения при создании иностранными юридическими лицами и иностранными гражданами страховых организаций на территории Российской Федерации.
Предметом непосредственной деятельности страховщиков не могут быть производственная, торгово-посредническая и банковс​кая деятельность.
Страховые организации, являющиеся дочерними обществами1 по отношению к иностранным инвесторам (основным организациям) либо имеющие долю иностранных инвесторов в своем уставном капитале более 49 процентов, не могут осуществлять в Российс​кой Федерации страхование жизни, обязательное страхование, обя​зательное государственное страхование, имущественное страхова-
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ние, связанное с осуществлением поставок или выполнением под​рядных работ для государственных нужд, а также страхование иму​щественных интересов государственных и муниципальных органи- . заций.
В случае, если размер (квота) участия иностранного капитала в уставных капиталах страховых организаций превышает 15 про​центов, федеральный орган исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью прекращает выдачу лицензий на осуще​ствление страховой деятельности страховым организациям, являю​щимся дочерними обществами по отношению к иностранным инвес​торам (основным организациям) либо имеющим долю иностранных инвесторов в своем уставном капитале более 49 процентов.
Указанный выше размер (указанная выше квота) рассчитыва​ется как отношение суммарного капитала, принадлежащего иност​ранным инвесторам и их дочерним обществам в уставных капита​лах страховых организаций, к совокупному уставному капиталу страховых организаций.
Страховая организация обязана получить предварительное раз​решение федерального органа исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью на увеличение размера своего устав​ного капитала за счет средств иностранных инвесторов и/или их дочерних обществ, на отчуждение в пользу иностранного инвесто​ра (в том числе на продажу иностранным инвесторам) своих акций (долей в уставном капитале), а российские акционеры (участни​ки) — на отчуждение принадлежащих им акций (долей в уставном капитале) страховой организации в пользу иностранных инвесторов и/или их дочерних обществ. В указанном предварительном разре​шении отказывается страховым организациям, являющимся дочер​ними обществами по отношению к иностранным инвесторам (основ​ным организациям), либо имеющим долю иностранных инвесторов в своих уставных капиталах более 49 процентов, либо становя​щимся таковыми в результате указанных сделок, если установлен​ный настоящим пунктом размер (квота) исчерпан или будет превы​шен при их совершении.
Оплата иностранными инвесторами принадлежащих им акций (долей в уставных капиталах) страховых организаций производится исключительно в денежной форме в валюте Российской Федерации.
Лица, осуществляющие функции единоличного исполнитель​ного органа и главного бухгалтера страховой организации с иност​ранными инвестициями, должны иметь гражданство Российской Федерации.
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Страховая организация, являющаяся дочерним обществом по отношению к иностранному инвестору (основной организации), име​ет право осуществлять в Российской Федерации страховую дея​тельность, если иностранный инвестор (основная организация) не менее 15 лет является страховой организацией, осуществляющей свою деятельность в соответствии с законодательством соответству-; ющего государства, и не менее двух лет участвует в деятельности страховых организаций, созданных на территории Российской Фе-> дерации.                                                                                             ,
Страховые организации, являющиеся дочерними обществам» по отношению к иностранным инвесторам (основным организациям) либо имеющие долю иностранных инвесторов в своем уставном* капитале более 49 процентов, могут открывать свои филиалы на территории Российской Федерации, участвовать в дочерних стра-, ховых организациях после получения на то предварительного разтг решения федерального органа исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью.
Общества взаимного страхования
Юридические и физические лица для страховой защиты своих5 имущественных интересов могут создавать общества взаимного стра-{ хования в порядке и на условиях, определяемых Положением о®> обществе взаимного страхования, утверждаемым Верховным СовеУ том Российской Федерации.                                                             ч1
;-г
Страховые агенты и страховые брокеры                 *
Страховщики могут осуществлять страховую деятельность че-? рез страховых агентов и страховых брокеров. Страховые агенты —* физические или юридические лица, действующие от имени стра-< ховщика и по его поручению в соответствии с предоставленными^ полномочиями.
Страховые брокеры — юридические или физические лица,, зарегистрированные в установленном порядке в качестве предпри​нимателей, осуществляющие посредническую деятельность по стра​хованию от своего имени на основании поручений страхователя либо страховщика.
Посредническая деятельность по страхованию, связанная с зак​лючением договоров страхования от имени иностранных страховых организаций, за исключением договоров страхования гражданской ответственности владельцев автотранспортных средств, выезжаю-
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щих за пределы Российской Федерации, на территории Российской Федерации не допускается, если межгосударственными соглаше​ниями с участием Российской Федерации не предусмотрено иное.
Посредническая деятельность, связанная с заключением на тер​ритории Российской Федерации от имени иностранных страховщи​ков договоров страхования гражданской ответственности владель​цев автотранспортных средств, выезжающих за пределы Российс​кой Федерации, разрешается с начала страховой деятельности стра​ховой организации, осуществляющей указанную посредническую деятельность.
Страховой риск, страховой случай, страховая выплата
Страховым риском является предполагаемое событие, на слу​чай наступления которого проводится страхование.
Событие, рассматриваемое в качестве страхового риска, долж​но обладать признаками вероятности и случайности его наступления.
Страховым случаем является совершившееся событие, пре​дусмотренное договором страхования или законом, с наступлением которого возникает обязанность страховщика произвести страхо​вую выплату страхователю, застрахованному лицу, выгодоприоб​ретателю или иным третьим лицам.
При страховом случае с имуществом страховая выплата про​изводится в виде страхового возмещения, при страховом случае с личностью страхователя или третьего лица — в виде страхового обеспечения.
Страховая сумма, страховое возмещение, страховое обеспечение
Страховой суммой является определенная договором страхова​ния или установленная законом денежная сумма, исходя из которой устанавливаются размеры страхового взноса и страховой выплаты, если договором или законодательными актами Российской Федера​ции не предусмотрено иное.
При страховании имущества страховая сумма не может пре​вышать его действительной стоимости на момент заключения дого​вора (страховой стоимости). Стороны не могут оспаривать страхо​вую стоимость имущества, определенную в договоре страхования, за исключением случаев, когда страховщик докажет, что он был намеренно введен в заблуждение страхователем.
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Если страховая сумма, определенная договором страхования, превышает страховую стоимость имущества, он является недей​ствительным в силу закона в той части страховой суммы, которая превышает действительную стоимость имущества на момент зак​лючения договора.
Страховое возмещение не может превышать размера прямого ущерба застрахованному имуществу страхователя или третьего лица при страховом случае, если договором страхования не предусмо**-рена выплата страхового возмещения в определенной сумме. г.
В том случае, когда страховая сумма ниже страховой стоимо^ сти имущества, размер страхового возмещения сокращается про​порционально отношению страховой суммы к страховой стоимости имущества, если условиями договора страхования не предусмотре​но иное.
В том случае, когда страхователь заключил договоры страхо​вания имущества с несколькими страховщиками на сумму, превы^ шающую в общей сложности страховую стоимость имущества (двой^-ное страхование), то страховое возмещение, получаемое им с№ всех страховщиков по страхованию этого имущества, не может превышать его страховой стоимости. При этом каждый из страхов* щиков выплачивает страховое возмещение в размере, пропорцией нальном отношению страховой суммы по заключенному им догов^ ру к общей сумме по всем заключенным этим страхователем дог$-ворам страхования указанного имущества.
Условиями договора страхования может предусматриваться замена страховой выплаты компенсацией ущерба в натуральной! форме в пределах суммы страхового возмещения.                         '?
В договоре личного страхования страховая сумма устанавли​вается страхователем по соглашению со страховщиком.
Страховое обеспечение выплачивается страхователю или тре​тьему лицу независимо от сумм, причитающихся им по другим договорам страхования, а также по социальному страхованию, со​циальному обеспечению и в порядке возмещения вреда. При этом страховое обеспечение по личному страхованию, причитающееся* выгодоприобретателю в случае смерти страхователя, в состав на​следственного имущества не входит.
Страховой взнос и страховой тариф
Страховым взносом является плата за страхование, которую страхователь обязан внести страховщику в соответствии с догово​ром страхования или законом.
208
Страховой тариф представляет собой ставку страхового взноса с единицы страховой суммы или объекта страхования.
Страховые тарифы по обязательным видам страхования уста​навливаются или регулируются в соответствии с законами об обя​зательном страховании.
Страховые тарифы по добровольным видам личного страхова​ния, страхования имущества и страхования ответственности могут рассчитываться страховщиками самостоятельно. Конкретный раз​мер страхового тарифа определяется в договоре страхования по соглашению сторон.
Сострахование
Объект страхования может быть застрахован по одному дого​вору совместно несколькими страховщиками (сострахование). При этом в договоре должны содержаться условия, определяющие пра​ва и обязанности каждого страховщика.
Перестрахование
Перестрахованием является страхование одним страховщиком (перестрахователем) на определенных договором условиях риска исполнения всех или части своих обязательств перед страховате​лем у другого страховщика (перестраховщика).
Страховщик, заключивший с перестраховщиком договор о пе​рестраховании, остается ответственным перед страхователем в пол​ном объеме в соответствии с договором страхования.
Объединения страховщиков
Страховщики могут образовывать союзы, ассоциации и иные объединения для координации своей деятельности, защиты интере​сов своих членов и осуществления совместных программ, если их создание не противоречит требованиям законодательства Российс​кой Федерации. Эти объединения не вправе непосредственно зани​маться страховой деятельностью.
Объединения страховщиков действуют на основании уставов и приобретают права юридических лиц после государственной регис​трации в соответствии с Федеральным законом "О государственной регистрации юридических лиц".
Государственный надзор за страховой деятельностью
Государственный надзор за страховой деятельностью осуще​ствляется в целях соблюдения требований законодательства Рос​сийской Федерации о страховании, эффективного развития стра-
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ховых услуг, защиты прав и интересов страхователей, страховщи​ков, иных заинтересованных лиц и государства.
Государственный надзор за страховой деятельностью на терри​тории Российской Федерации осуществляется федеральным органом исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью.
Основными функциями федерального органа исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью являются:
* выдача страховщикам лицензий на осуществление страхсн-вой деятельности;
^ ведение единого Государственного реестра страховщиков и объединений страховщиков, а также реестра страховых брокеров;
^ контроль за обоснованностью страховых тарифов и обеспе​чением платежеспособности страховщиков;
* установление правил формирования и размещения страхо​вых резервов, показателей и форм учета страховых операций и отчетности о страховой деятельности;
^ выдача в предусмотренных настоящим Законом случаях раз​решений на увеличение размеров уставных капиталов страховых организаций за счет средств иностранных инвесторов, на соверше​ние сделок с участием иностранных инвесторов по отчуждению акций (долей в уставных капиталах) страховых организаций, а так*-же на открытие филиалов страховыми организациями с иностран​ными инвестициями;
* разработка нормативных и методических документов по вопг росам страховой деятельности, отнесенным настоящим Законом к компетенции федерального органа исполнительной власти по над-»', зору за страховой деятельностью;
* обобщение практики страховой деятельности, разработка и представление в установленном порядке предложений по развит тию и совершенствованию законодательства Российской Федерации о страховании.
• Лицензирование страховой деятельности.
Лицензии на осуществление страховой деятельности выдаются федеральным органом исполнительной власти по надзору за стра​ховой деятельностью:
а) страховщикам на основании их заявлений с приложением:
*  сведений о руководителях и их заместителях;
б)  страховщикам, предметом деятельности которых является исключительно перестрахование, на основании их заявлений с при​ложением:
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* учредительных документов;
* документа о государственной регистрации;
•Ф справки о размере оплаченного уставного капитала;
* сведений о руководителях и их заместителях.
Лицензии выдаются на осуществление добровольного и обяза​тельного личного страхования, имущественного страхования и стра​хования ответственности, а также перестрахования, если предме​том деятельности страховщика является исключительно перестра​хование. При этом в лицензиях указываются конкретные виды стра​хования, которые страховщик вправе осуществлять.
Федеральный орган исполнительной власти по надзору за стра​ховой деятельностью рассматривает заявления юридических лиц о выдаче им лицензий в срок, не превышающий 60 дней с момента получения документов.
Основанием для отказа в выдаче юридическому лицу лицензии на осуществление страховой деятельности может служить несоот​ветствие документов, прилагаемых к заявлению, требованиям за​конодательства Российской Федерации. Об отказе и выдаче лицен​зии федеральный орган исполнительной власти по надзору за стра​ховой деятельностью сообщает юридическому лицу в письменной форме с указанием причин отказа.
Об изменениях, внесенных в учредительные документы, стра​ховщик обязан сообщить федеральному органу исполнительной власти по надзору за страховой деятельностью в месячный срок с момента регистрации этих изменений в установленном порядке.
1.9.3. Страхование ответственности арбитражных
управляющих. Страхование ответственности
саморегулируемых организаций арбитражных
управляющих
Страхование ответственности арбитражных управляющих
Договор страхования ответственности признается формой фи​нансового обеспечения ответственности арбитражного управляю​щего и должен быть заключен на срок не менее чем год с его обязательным последующим возобновлением на тот же срок.
Минимальная сумма финансового обеспечения (страховая сум​ма по договору страхования) не может быть менее чем 3 млн. руб. в год.
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Арбитражный управляющий в течение десяти дней с даты его утверждения арбитражным судом по делу о банкротстве должен дополнительно застраховать свою ответственность на случай при​чинения убытков лицам, участвующим в деле о банкротстве, в размере, зависящем от балансовой стоимости активов должника по состоянию на последнюю отчетную дату, предшествующую дате-введения соответствующей процедуры банкротства, а именно:
* 3% балансовой стоимости активов должника, превышающей 100 млн руб., при балансовой стоимости активов должника о1?. 100 до 300 млн руб.;
* 6 млн руб. и 2% балансовой стоимости активов должника, превышающей 300 млн руб., при балансовой стоимости активов*, должника от 300 млн руб. до 1 млрд. руб.;                                        ,
* двадцать миллионов рублей и 1% балансовой стоимости ак-, тивов должника, превышающей 1 млрд руб., при балансовой сто​имости активов должника более чем 1 млрд руб.
Страхование ответственности саморегупируемых
организаций арбитражных управляющих             '
Для включения некоммерческой организации в единый госу--дарственный реестр саморегулируемых организаций арбитражный управляющих обязательно наличие компенсационного фонда или имущества у общества взаимного страхования, которые формиру-к ются исключительно в денежной форме за счет взносов членов ве размере не менее чем 50 тыс. руб. на каждого члена.                      4
Глава 1.10. Федеральный закон
"О защите прав юридических лиц
и индивидуальных предпринимателей
при проведении государственного
контроля (надзора)"
1.10.1. Основные положения Сфера применения Закона
Настоящий Федеральный закон регулирует отношения в обла​сти защиты прав юридических лиц и индивидуальных предприни​мателей при проведении государственного контроля (надзора) фе-
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деральными органами исполнительной власти, органами исполни​тельной власти субъектов Российской Федерации, подведомствен​ными им государственными учреждениями (далее — органы госу​дарственного контроля (надзора), уполномоченными на проведение государственного контроля (надзора) в соответствии с законодатель​ством Российской Федерации.
Настоящий Федеральный закон не применяется к мероприяти​ям по контролю, при проведении которых не требуется взаимо​действие органов государственного контроля (надзора) с юридичес​кими лицами и индивидуальными предпринимателями и на них не возлагаются обязанности по предоставлению информации и испол​нению требований органов государственного контроля (надзора), а также к мероприятиям по контролю, проводимым в отношении юридических лиц и индивидуальных предпринимателей по их ини​циативе.
Положения настоящего Федерального закона не применяются к отношениям, связанным с проведением:
Аналогового контроля;
4 валютного контроля;
Ф бюджетного контроля;
* банковского и страхового надзора, а также других видов специального государственного контроля за деятельностью юриди​ческих лиц и индивидуальных предпринимателей на финансовом рынке;
* транспортного контроля (в пунктах пропуска транспортных средств через Государственную границу РФ, а также в стационар​ных и передвижных пунктах на территории Российской Федера​ции);
* государственного контроля (надзора) администрациями мор​ских, речных портов и инспекторскими службами гражданской авиа​ции аэропортов на территориях указанных портов;
* таможенного контроля;
•Ф иммиграционного контроля; •Ф лицензионного контроля;
* контроля безопасности при использовании атомной энергии;
* контроля за обеспечением защиты государственной тайны;
> санитарно-карантинного, карантинного фитосанитарного и ве​теринарного контроля в пунктах перехода Государственной грани​цы РФ;
* контроля объектов, признаваемых опасными в соответствии с законодательством Российской Федерации, а также особо важ-
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ных и режимных объектов, перечень которых устанавливается Пра​вительством РФ;
* оперативно-розыскных  мероприятий,   дознания,  предвари​тельного следствия, прокурорского надзора и правосудия;
Ф государственного метрологического контроля (надзора).        
Основные понятия, используемые в Законе
В целях настоящего Федерального закона используются еле- дующие основные понятия:                                                              
4 государственный контроль (надзор) — проведение провер​ки выполнения юридическим лицом или индивидуальным предпри​нимателем при осуществлении их деятельности обязательных тре-бований к товарам (работам, услугам), установленных федераль-ными законами или принимаемыми в соответствии с ними норма​тивными правовыми актами (далее также — обязательные требо​вания);                                                                                               
Ф мероприятие по контролю — совокупность действий долж​ностных лиц органов государственного контроля (надзора), связан-ных с проведением проверки выполнения юридическим лицом или индивидуальным предпринимателем обязательных требований, осу-ществлением необходимых исследований (испытаний), экспертиз, оформлением результатов проверки и принятием мер по резулъй^ татам проведения мероприятия по контролю;                                   1
* саморегулируемая организация — некоммерческая организа-ция, созданная путем объединения юридических лиц и (или) инди-видуальных предпринимателей и имеющая своей основной целью обеспечение добросовестного осуществления профессиональной де-ятельности членами саморегулируемой организации.
Принципы защиты прав юридических лиц             
и индивидуальных предпринимателей при проведении государственного контроля (надзора)
Основными принципами защиты прав юридических лиц и ин​дивидуальных предпринимателей при проведении государственно​го контроля (надзора) являются:
Ф презумпция добросовестности юридического лица или инди​видуального предпринимателя;
* соблюдение международных договоров Российской Федера​ции;
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•Ф открытость и доступность для юридических лиц и индивиду​альных предпринимателей нормативных правовых актов, устанав​ливающих обязательные требования, выполнение которых прове​ряется при проведении государственного контроля (надзора);
* установление обязательных требований федеральными за​конами и принятыми в соответствии с ними нормативными право​выми актами;
Ф проведение мероприятий по контролю уполномоченными дол​жностными лицами органов государственного контроля (надзора);
* соответствие предмета проводимого мероприятия по конт​ролю компетенции органа государственного контроля (надзора);
* периодичность и оперативность проведения мероприятия по контролю, предусматривающего полное и максимально быстрое проведение его в течение установленного срока;
4 учет мероприятий по контролю, проводимых органами госу​дарственного контроля (надзора);
•* возможность обжалования действий (бездействия) должност​ных лиц органов государственного контроля (надзора), нарушаю​щих порядок проведения мероприятий по контролю, установлен​ный настоящим Федеральным законом, иными федеральными зако​нами и принятыми в соответствии с ними нормативными правовы​ми актами;
* признание в порядке, установленном федеральным законо​дательством, недействующими (полностью или частично) норматив​ных правовых актов, устанавливающих обязательные требования, соблюдение которых подлежит проверке, если они не соответству​ют федеральным законам;
* устранение в полном объеме органами государственного кон​троля (надзора) допущенных нарушений в случае признания судом жалобы юридического лица или индивидуального предпринимате​ля обоснованной;
* ответственность органов государственного контроля (надзора) и их должностных лиц при проведении государственного контроля (надзора) за нарушение законодательства Российской Федерации;
* недопустимость взимания органами государственного конт​роля (надзора) платы с юридических лиц и индивидуальных пред​принимателей за проведение мероприятий по контролю, за ис​ключением случаев возмещения расходов органов государственного контроля (надзора) на осуществление исследований (испытаний) и экспертиз, в результате которых выявлены нарушения обязатель​ных требований;
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* недопустимость непосредственного получения органами го​сударственного контроля (надзора) отчислений от сумм, взыскан​ных с юридических лиц и (или) индивидуальных предпринимателей в результате проведения мероприятий по контролю.
Порядок вступления Закона в сипу
Настоящий Федеральный закон вступает в силу со дня егб официального опубликования.
С момента введения в действие настоящего Федерального за​кона нормативные правовые акты, действующие на территории Российской Федерации, до приведения их в соответствие с настоя-* щим Федеральным законом применяются в части, не противореча​щей настоящему Федеральному закону.
Права юридических лиц и индивидуальных
предпринимателей при проведении мероприятий
по контролю
. ;1
Должностные лица и (или) представители юридического лица и индивидуальные предприниматели и (или) их представители при, проведении мероприятий по контролю имеют право:                       и
* непосредственно присутствовать при проведении мероприяя^ тий по контролю, давать объяснения по вопросам, относящимся к предмету проверки;                                                                              ,^
* получать информацию, предоставление которой предусмотз рено настоящим Федеральным законом и иными нормативными пр%п новыми актами;                                                                                     рь
* знакомиться с результатами мероприятий по контролю и указывать в актах о своем ознакомлении, согласии или несогласии, с ними, а также с отдельными действиями должностных лиц оргац нов государственного контроля (надзора);                                           л
Ф обжаловать действия (бездействие) должностных лиц орга​нов государственного контроля (надзора) в административном и (или^ судебном порядке в соответствии с законодательством Российское Федерации.
Юридические лица и индивидуальные предприниматели обес~т печивают по требованию органа государственного контроля (надзор ра) присутствие своих должностных лиц, ответственных за органи​зацию и проведение мероприятий по выполнению обязательных, требований, и (или) своих представителей при проведении мероп​риятий по контролю.                                                                              '
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Права юридических лиц и индивидуальных предпринимателей на возмещение понесенных при проведении государственного конт​роля (надзора) убытков.
Вред, причиненный юридическому лицу и индивидуальному предпринимателю вследствие действий (бездействия) должностных лиц органов государственного контроля (надзора) при проведении государственного контроля (надзора), признанных в порядке, уста​новленном законодательством Российской Федерации, неправомер​ными, подлежит возмещению в соответствии с гражданским зако​нодательством.
При определении размера убытков, причиненных юридическо​му лицу или индивидуальному предпринимателю неправомерными действиями должностных лиц органа государственного контроля (над​зора), также учитываются расходы юридического лица или инди​видуального предпринимателя, относимые на себестоимость про​дукции (работ, услуг) или на финансовые результаты его деятель​ности, а также затраты, которые юридическое лицо или индиви​дуальный предприниматель, чьи права нарушены, произвели или должны будут произвести для получения юридической или иной профессиональной помощи.
1.10.2. Государственная защита прав юридических
лиц и индивидуальных предпринимателей
при проведении государственного контроля
(надзора)
Защита прав юридических лиц и индивидуальных предприни​мателей при проведении государственного контроля (надзора) осу​ществляется в административном и (или) судебном порядке в соот​ветствии с законодательством Российской Федерации.
Заявления об обжаловании действий (бездействия) органов го​сударственного контроля (надзора) и их должностных лиц подлежат рассмотрению в порядке, установленном законодательством Рос​сийской Федерации.
Нормативные правовые акты, принятые органами государ​ственного контроля (надзора) в нарушение законодательства Рос​сийской Федерации, признаются недействительными полностью или частично в порядке, установленном законодательством РФ.
Общественная защита прав юридических лиц
и индивидуальных предпринимателей при проведении
государственного контроля (надзора)
Организации независимо от организационно-правовых форм имеют право в соответствии с уставными документами осуществ-
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лять защиту прав и законных интересов юридических лиц и инди​видуальных предпринимателей в порядке, установленном законо​дательством Российской Федерации.                                                ,
Объединения юридических лиц и индивидуальных предприни​мателей, а также иные некоммерческие организации вправе: -
4 обращаться в органы прокуратуры с просьбами принести протесты на противоречащие закону нормативные правовые акты федеральных органов исполнительной власти, нормативные правот вые акты органов исполнительной власти субъектов Российской Федерации и нормативные правовые акты органов местного само​управления;
* обращаться в суд в защиту прав юридических лиц и индиви* дуальных предпринимателей, в том числе в защиту прав неопреч деленного круга юридических лиц и индивидуальных предпринй* мателей.
ч
Ответственность юридических лиц и индивидуальных , предпринимателей за нарушение Федерального закона ! "О защите прав юридических лиц и индивидуальных    . предпринимателей при проведении государственного контроля (надзора)"
Юридические лица, их должностные лица, индивидуальные предприниматели, их работники и их представители, допустив​шие нарушение настоящего Федерального закона, необоснованно препятствующие проведению мероприятий по контролю и (или) не исполняющие в установленный срок предписания, постановления органов государственного контроля (надзора) об устранении выяв-* ленных нарушений, несут ответственность в соответствии с законо* дательством Российской Федерации.
-I
Глава 1.11.  Трудовой кодекс Российской Федерации
1.11.1. Основные начала трудового законодательства
Цели и задачи трудового законодательства
Целями трудового законодательства являются установление государственных гарантий трудовых прав и свобод граждан, созда-
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ние благоприятных условий труда, защита прав и интересов ра​ботников и работодателей.
Основными задачами трудового законодательства являются со​здание необходимых правовых условий для достижения оптималь​ного согласования интересов сторон трудовых отношений, интере​сов государства, а также правовое регулирование трудовых отно​шений и иных непосредственно связанных с ними отношений по:
4 организации труда и управлению трудом;
* трудоустройству у данного работодателя;
•Ф профессиональной подготовке, переподготовке и повышению квалификации работников непосредственно у данного работодателя;
* социальному партнерству, ведению коллективных перегово​ров, заключению коллективных договоров и соглашений;
4 участию работников и профессиональных союзов в установ​лении условий труда и применении трудового законодательства в предусмотренных законом случаях;
4 материальной ответственности работодателей и работников в сфере труда;
* надзору и контролю (в том числе профсоюзному контролю) за соблюдением трудового законодательства (включая законодатель​ство об охране труда);
* разрешению трудовых споров.
Основные принципы правового регулирования
трудовых отношений и иных, непосредственно
связанных с ними отношений
Исходя из общепризнанных принципов и норм международного права и в соответствии с Конституцией РФ основными принципами правового регулирования трудовых отношений и иных непосредственно связанных с ними отношений признаются:
•Ф свобода труда, включая право на труд, который каждый свободно выбирает или на который свободно соглашается, право распоряжаться своими способностями к труду, выбирать профес​сию и род деятельности;
* запрещение принудительного труда и дискриминации в сфере труда;
Ф защита от безработицы и содействие в трудоустройстве;
* обеспечение права каждого работника на справедливые ус​ловия труда, в том числе на условия труда, отвечающие требова​ниям безопасности и гигиены, права на отдых, включая ограниче-
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ние рабочего времени, предоставление ежедневного отдыха, вы​ходных и нерабочих праздничных дней, оплачиваемого ежегодного отпуска;
Ф равенство прав и возможностей работников;
Ф обеспечение права каждого работника на своевременную и в полном размере выплату справедливой заработной платы, обеспе​чивающей достойное человека существование для него самого и его семьи, и не ниже установленного федеральным законом мини​мального размера оплаты труда;
Ф обеспечение равенства возможностей работников без всякой дискриминации на продвижение по работе с учетом производи​тельности труда, квалификации и стажа работы по специальнос​ти, а также на профессиональную подготовку, переподготовку и повышение квалификации;
Ф обеспечение права работников и работодателей на объеди​нение для защиты своих прав и интересов, включая право работ​ников создавать профессиональные союзы и вступать в них;
* обеспечение права работников на участие в управлении орга​низацией в предусмотренных законом формах;
* сочетание государственного и договорного регулирования тру​довых отношений и иных непосредственно связанных с ними отно* шений;
4 социальное партнерство, включающее право на участие ра​ботников, работодателей, их объединений в договорном регулиро​вании трудовых отношений и иных непосредственно связанных с ними отношений;
Ф обязательность возмещения вреда, причиненного работнику в связи с исполнением им трудовых обязанностей;
* установление государственных гарантий по обеспечению прав работников и работодателей, осуществление государственного над​зора и контроля за их соблюдением;
Ф обеспечение права каждого на защиту государством его тру​довых прав и свобод, в том числе в судебном порядке;
Ф обеспечение права на разрешение индивидуальных и кол​лективных трудовых споров, а также права на забастовку в поряд​ке, установленном настоящим Кодексом и иными федеральными законами;
Ф обязанность сторон трудового договора соблюдать условия заключенного договора, включая право работодателя требовать от работников исполнения ими трудовых обязанностей и бережного
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отношения к имуществу работодателя и право работников требо​вать от работодателя соблюдения его обязанностей по отношению к работникам, трудового законодательства и иных актов^ содержа​щих нормы трудового права;
* обеспечение права представителей профессиональных союзов осуществлять профсоюзный контроль за соблюдением трудового за​конодательства и иных актов, содержащих нормы трудового права;
4 обеспечение права работников на защиту своего достоин​ства в период трудовой деятельности;
Ф обеспечение права на обязательное социальное страхова​ние работников.
Трудовое законодательство и иные нормативные правовые акты, содержащие нормы трудового права
Регулирование трудовых отношений и иных непосредственно связанных с ними отношений в соответствии с Конституцией РФ, федеральными конституционными законами осуществляется трудо​вым законодательством (включая законодательство об охране тру​да) и иными нормативными правовыми актами, содержащими нор​мы трудового права:
Ф настоящим Кодексом;
Ф иными федеральными законами;
* указами Президента РФ;
Ф постановлениями Правительства РФ и нормативными пра​вовыми актами федеральных органов исполнительной власти;
Ф конституциями (уставами), законами и иными нормативны​ми правовыми актами субъектов Российской Федерации;
Ф актами органов местного самоуправления и локальными нор​мативными актами, содержащими нормы трудового права.
Социальное партнерство в сфере труда. Понятия социального партнерства
Социальное партнерство — система взаимоотношений между работниками (представителями работников), работодателями (пред​ставителями работодателей), органами государственной власти, органами местного самоуправления, направленная на обеспечение согласования интересов работников и работодателей по вопросам регулирования трудовых отношений и иных непосредственно свя​занных с ними отношений.
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Основные принципы социального партнерства
Основными принципами социального партнерства являются: 4 равноправие сторон; 4 уважение и учет интересов сторон;
Ф заинтересованность сторон в участии в договорных отноше​ниях;                                                                                                  
* содействие государства в укреплении и развитии социаль-ного партнерства на демократической основе;
Ф соблюдение сторонами и их представителями законов и иных нормативных правовых актов;
4 полномочность представителей сторон;                                
ф свобода выбора при обсуждении вопросов, входящих в сфе​ру труда;
Ф добровольность принятия сторонами на себя обязательств;
* реальность обязательств, принимаемых на себя сторонами; 4 обязательность выполнения коллективных договоров, согла-
шений;                                                                                             
* контроль за выполнением принятых коллективных догово-ров, соглашений;                                                                               
*  ответственность сторон, их представителей за невыполне-| ние по их вине коллективных договоров, соглашений.
Стороны социального партнерства                  
Сторонами социального партнерства являются работники и работодатели в лице уполномоченных в установленном порядке представителей.                                                                                 
Система социального партнерства
Система социального партнерства включает следующие уровни:
*  федеральный уровень, устанавливающий основы регулиро​вания отношений в сфере труда в Российской Федерации;
4 региональный уровень, устанавливающий основы регулиро-вания отношений в сфере труда в субъекте Российской Федера-ции;                                                                                                  
4 отраслевой уровень, устанавливающий основы регулирова-' ния отношений в сфере труда в отрасли (отраслях);                     
4 территориальный уровень, устанавливающий основы регу-лирования отношений в сфере труда в муниципальном образова-нии;
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* уровень организации, устанавливающий конкретные взаим​ные обязательства в сфере труда между работниками и работода​телем.
Формы социального партнерства
Социальное партнерство осуществляется в формах:
•Ф коллективных переговоров по подготовке проектов коллек​тивных договоров, соглашений и их заключению;
+ взаимных консультаций (переговоров) по вопросам регули​рования трудовых отношений и иных непосредственно связанных с ними отношений, обеспечения гарантий трудовых прав работников и совершенствования трудового законодательства;
Ф участия работников, их представителей в управлении орга​низацией;
•* участия представителей работников и работодателей в до​судебном разрешении трудовых споров.
1.11.2. Трудовой договор
Понятие трудового договора. Стороны трудового договора
Трудовой договор — соглашение между работодателем и ра​ботником, в соответствии с которым работодатель обязуется пре​доставить работнику работу по обусловленной трудовой функции, обеспечить условия труда, предусмотренные настоящим Кодексом, законами и иными нормативными правовыми актами, коллектив​ным договором, соглашениями, локальными нормативными акта​ми, содержащими нормы трудового права, своевременно и в пол​ном размере выплачивать работнику заработную плату, а работ​ник обязуется лично выполнять определенную этим соглашением трудовую функцию, соблюдать действующие в организации прави​ла внутреннего трудового распорядка.
Сторонами трудового договора являются работодатель и ра​ботник.
Содержание трудового договора
В трудовом договоре указываются:
* фамилия, имя, отчество работника и наименование работо​дателя (фамилия, имя, отчество работодателя — физического лица), заключивших трудовой договор.
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Существенными условиями трудового договора являются:
ф место работы (с указанием структурного подразделения);
Ф дата начала работы;
Ф наименование должности, специальности, профессии с ука​занием квалификации в соответствии со штатным расписанием орга​низации или конкретная трудовая функция;
*  права и обязанности работника;
*  права и обязанности работодателя;
•Ф характеристики условий труда, компенсации и льготы ра* ботникам за работу в тяжелых, вредных и (или) опасных условиях;
*  режим труда и отдыха (если он в отношении данного работ* ника отличается от общих правил, установленных в организации);*
+ условия оплаты труда (в том числе размер тарифной став* ки или должностного оклада работника, доплаты, надбавки и по​ощрительные выплаты);                                                                   *
•Ф виды и условия социального страхования, непосредственно связанные с трудовой деятельностью.                                             "•*".
В трудовом договоре могут предусматриваться условия об ис​пытании, о неразглашении охраняемой законом тайны (государствен​ной, служебной, коммерческой и иной), об обязанности работник»; отработать после обучения не менее установленного договором сро--ка, если обучение производилось за счет средств работодателя, а^ также иные условия, не ухудшающие положение работника гак сравнению с настоящим Кодексом, законами и иными нормативными правовыми актами, коллективным договором, соглашениями.          И
Условия трудового договора могут быть изменены только пф: соглашению сторон и в письменной форме.                                       -.-йЦ
В случае заключения срочного трудового договора в нем ука*! зываются срок его действия и обстоятельство (причина), послу5*^ жившие основанием для заключения срочного трудового договора Й1 соответствии с настоящим Кодексом и иными федеральными закс-й нами. "                                                                                            1е'-
Сроки трудового договора                         •
Трудовые договоры могут заключаться: * на неопределенный срок;
4 на определенный срок не более пяти лет (срочный трудовой договор).
Если в трудовом договоре не оговорен срок его действия, то договор считается заключенным на неопределенный срок.
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В случае, если ни одна из сторон не потребовала расторжения срочного трудового договора в связи с истечением его срока, а работник продолжает работу после истечения срока трудового до​говора, трудовой договор считается заключенным на неопределен​ный срок.
Запрещается заключение срочных трудовых договоров в целях уклонения от предоставления прав и гарантий, предусмотренных работникам, с которыми заключается трудовой договор на неопре​деленный срок.
Срочный трудовой договор
Срочный трудовой договор может заключаться по инициативе работодателя либо работника:
* для замены временно отсутствующего работника, за кото​рым в соответствии с законом сохраняется место работы;
*  на время выполнения временных (до двух месяцев) работ, а также сезонных работ, когда в силу природных условий работа может производиться только в течение определенного периода вре​мени (сезона);,
* с лицами, поступающими на работу в организации, распо​ложенные в районах Крайнего Севера и приравненных к ним мест​ностях, если это связано с переездом к месту работы;
*  для проведения срочных работ по предотвращению несчаст​ных случаев, аварий, катастроф, эпидемий, эпизоотии, а также для устранения последствий указанных и других чрезвычайных об​стоятельств;
ф с лицами, поступающими на работу в организации — субъек​ты малого предпринимательства с численностью до 40 работников (в организациях розничной торговли и бытового обслуживания — до 25 работников), а также к работодателям — физическим лицам;
*  с лицами, направляемыми на работу за границу;
Ф для проведения работ, выходящих за рамки обычной дея​тельности организации (реконструкция, монтажные, пусконаладоч-ные и другие работы), а также для проведения работ, связанных с заведомо временным (до одного года) расширением производства или объема оказываемых услуг;
*  с лицами, поступающими на работу в организации, создан​ные на заведомо определенный период времени или для выполне​ния заведомо определенной работы;
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Ф с лицами, принимаемыми для выполнения заведомо опреде​ленной работы в случаях, когда ее выполнение (завершение) не может быть определено конкретной датой;
+ для работ, непосредственно связанных со стажировкой и про-, фессиональным обучением работника;
*  с лицами, обучающимися по дневным формам обучения;
*  с лицами, работающими в данной организации по совмести-, тельству;                                                                                                "
*  с пенсионерами по возрасту, а также с лицами, которым по состоянию здоровья в соответствии с медицинским заключением* разрешена работа исключительно временного характера;
*  с творческими работниками средств массовой информации, организаций кинематографии, театров, театральных и концертных организаций, цирков и иными лицами, участвующими в создании а (или) исполнении произведений, профессиональными спортсменами* в соответствии с перечнями профессий, утвержденными Правитель​ством РФ с учетом мнения Российской трехсторонней комиссии по? регулированию социально-трудовых отношений;
Ф с научными, педагогическими и другими работниками, зак​лючившими трудовые договоры на определенный срок в результат те конкурса, проведенного в порядке, установленном законом илМР иным нормативным правовым актом органа государственной власти или органа местного самоуправления;                                                к!
Ф в случае избрания на определенный срок в состав выборного! органа или на выборную должность на оплачиваемую работу, а также поступления на работу, связанную с непосредственным обес-ч печением деятельности членов избираемых органов или должност^: ных лиц в органах государственной власти и органах местного сам<^ управления, а также в политических партиях и других обществен- _ ных объединениях;                                                                               , г'
•* с руководителями, заместителями руководителей и главны-,; ми бухгалтерами организаций независимо от их организационно-- -правовых форм и форм собственности;
* с лицами, направленными на временные работы органами службы занятости населения, в том числе на проведение обще​ственных работ;
Ф в других случаях, предусмотренных федеральными законами. Вступление трудового договора в силу
Трудовой договор вступает в силу со дня его подписания ра​ботником и работодателем, если иное не установлено федераль-
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ными законами, иными нормативными правовыми актами или тру​довым договором, либо со дня фактического допущения работника к работе с ведома или по поручению работодателя или его пред​ставителя.
Работник обязан приступить к исполнению трудовых обязанно​стей со дня, определенного трудовым договором.
Если в трудовом договоре не оговорен день начала работы, то работник должен приступить к работе на следующий рабочий день после вступления договора в силу.
Если работник не приступил к работе в установленный срок без уважительных причин в течение недели, то трудовой договор аннулируется.
Форма трудового договора
Трудовой договор заключается в письменной форме, составля​ется в двух экземплярах, каждый из которых подписывается сторо​нами. Один экземпляр трудового договора передается работнику, другой хранится у работодателя.
Трудовой договор, не оформленный надлежащим образом, счи​тается заключенным, если работник приступил к работе с ведома или по поручению работодателя или его представителя. При фак​тическом допущении работника к работе работодатель обязан офор​мить с ним трудовой договор в письменной форме не позднее трех дней со дня фактического допущения работника к работе.
При заключении трудовых договоров с отдельными категория​ми работников законами и иными нормативными правовыми акта​ми может быть предусмотрена необходимость согласования возмож​ности заключения трудовых договоров либо их условий с соответ​ствующими лицами или органами, не являющимися работодателя​ми по этим договорам, или составление трудовых договоров в боль​шем количестве экземпляров.
Оформление приема на работу
Прием на работу оформляется приказом (распоряжением) ра​ботодателя, изданным на основании заключенного трудового дого​вора. Содержание приказа (распоряжения) работодателя должно соответствовать условиям заключенного трудового договора.
Приказ (распоряжение) работодателя о приеме на работу объяв​ляется работнику под расписку в трехдневный срок со дня подписа​ния трудового договора. По требованию работника работодатель
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обязан выдать ему надлежаще заверенную копию указанного при​каза (распоряжения).
При приеме на работу работодатель обязан ознакомить работ​ника с действующими в организации правилами внутреннего тру​дового распорядка, иными локальными нормативными актами, име​ющими отношение к трудовой функции работника, коллективным договором.
Изменение существенных условий трудового договора
По причинам, связанным с изменением организационных или технологических условий труда, допускается изменение опреде​ленных сторонами существенных условий трудового договора по инициативе работодателя при продолжении работником работы без изменения трудовой функции.
О введении указанных изменений работник должен быть уве​домлен работодателем в письменной форме не позднее чем за два месяца до их введения.
Если работник не согласен на продолжение работы в новых условиях, то работодатель обязан в письменной форме предло​жить ему иную имеющуюся в организации работу, соответствую​щую его квалификации и состоянию здоровья, а при отсутствии такой работы — вакантную нижестоящую должность или нижеоп​лачиваемую работу, которую работник может выполнять с учетом его квалификации и состояния здоровья.
В случае, если обстоятельства могут повлечь за собой массо​вое увольнение работников, работодатель в целях сохранения ра​бочих мест имеет право с учетом мнения выборного профсоюзного органа данной организации вводить режим неполного рабочего вре​мени на срок до шести месяцев.
Если работник отказывается от продолжения работы на усло​виях соответствующих режимов рабочего времени, то трудовой договор расторгается с предоставлением работнику соответствую​щих гарантий и компенсаций.
Отмена режима неполного рабочего времени производится ра​ботодателем с учетом мнения представительного органа работни​ков организации.
Не могут вводиться изменения существенных условий трудо​вого договора, ухудшающие положение работника по сравнению с условиями коллективного договора, соглашения.
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Трудовые отношения при смене собственника имущества
организации, изменение подведомственности
организации, ее реорганизации
При смене собственника имущества организации новый соб​ственник не позднее трех месяцев со дня возникновения у него права собственности имеет право расторгнуть трудовой договор с руководителем организации, его заместителями и главным бухгал​тером.
Смена собственника имущества организации не является осно​ванием для расторжения трудовых договоров с другими работника​ми организации.
В случае отказа работника от продолжения работы в связи со сменой собственника имущества организации трудовой договор пре​кращается:
4 при смене собственника имущества организации сокраще​ние численности или штата работников допускается только после государственной регистрации перехода права собственности;
Ф при изменении подведомственности (подчиненности) органи​зации, а равно при ее реорганизации (слиянии, присоединении, разделении, выделении, преобразовании) трудовые отношения с согласия работника продолжаются;
•Ф при отказе работника от продолжения работы трудовой до​говор прекращается.
Прекращении трудового договора. Общие основания прекращения трудового договора
Основаниями прекращения трудового договора являются:
*  соглашение сторон;
Ф истечение срока трудового договора, за исключением слу​чаев, когда трудовые отношения фактически продолжаются и ни одна из сторон не потребовала их прекращения;
* расторжение трудового договора по инициативе работника;
*  расторжение трудового договора по инициативе работода​теля;
*  перевод работника по его просьбе или с его согласия на работу к другому работодателю или переход на выборную работу (должность);
*  отказ работника от продолжения работы в связи со сменой собственника имущества организации, изменением подведомствен​ности (подчиненности) организации либо ее реорганизацией;
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*  отказ работника от продолжения работы в связи с изменени​ем существенных условий трудового договора;
*  отказ работника от перевода на другую работу вследствие состояния здоровья в соответствии с медицинским заключением;
*  отказ работника от перевода в связи с перемещением рабо​тодателя в другую местность;
Ф обстоятельства, не зависящие от воли сторон;                     :
*  нарушение установленных настоящим Кодексом или иный федеральным законом правил заключения трудового договора, если это нарушение исключает возможность продолжения работы.
Трудовой договор может быть прекращен и по другим основа​ниям, предусмотренным настоящим Кодексом и иными федераль​ными законами.
Во всех случаях днем увольнения работника является после* дний день его работы.                                                                      ' 5 •
Расторжение трудового договора                   ,. \
по соглашению сторон                              *   >
Трудовой договор может быть в любое время расторгнут по соглашению сторон трудового договора.                                           , "]
Расторжение срочного трудового договора
Срочный трудовой договор расторгается с истечением срока I его действия, о чем работник должен быть предупрежден в пись-'. -менной форме не менее чем за три дня до увольнения.                      I
Трудовой договор, заключенный на время выполнения опреде- , ленной работы, расторгается по завершении этой работы.                 ;
Трудовой договор, заключенный на время исполнения обязан- > 1 ностей отсутствующего работника, расторгается с выходом этого - ' работника на работу.
Трудовой договор, заключенный на время выполнения сезон- ; ных работ, расторгается по истечении определенного сезона.             <
Расторжение трудового договора по инициативе работника (по собственному желанию)
Работник имеет право расторгнуть трудовой договор, предуп​редив об этом работодателя в письменной форме за две недели.
По соглашению между работником и работодателем трудовой договор может быть расторгнут и до истечения срока предупреж​дения об увольнении.
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В случаях, когда заявление работника об увольнении по его инициативе (по собственному желанию) обусловлено невозможнос​тью продолжения им работы (зачисление в образовательное уч​реждение, выход на пенсию и другие случаи), а также в случаях установленного нарушения работодателем законов и иных норма​тивных правовых актов, содержащих нормы трудового права, ус​ловий коллективного договора, соглашения или трудового договора работодатель обязан расторгнуть трудовой договор в срок, указан​ный в заявлении работника.
До истечения срока предупреждения об увольнении работник имеет право в любое время отозвать свое заявление. Увольнение в этом случае не производится, если на его место не приглашен в письменной форме другой работник, которому в соответствии с настоящим Кодексом и иными федеральными законами не может быть отказано в заключении трудового договора.
По истечении срока предупреждения об увольнении работник имеет право прекратить работу. В последний день работы работо​датель обязан выдать работнику трудовую книжку, другие доку​менты, связанные с работой, по письменному заявлению работни​ка и произвести с ним окончательный расчет.
Если по истечении срока предупреждения об увольнении тру​довой договор не был расторгнут и работник не настаивает на увольнении, то действие трудового договора продолжается.
Расторжение трудового договора по инициативе работодателя
Трудовой договор может быть расторгнут работодателем в случаях:
Ф ликвидации организации либо прекращения деятельности ра​ботодателем — физическим лицом;
*  сокращения численности или штата работников организации;
*  несоответствия работника занимаемой должности или вы​полняемой работе вследствие:
а) состояния здоровья в соответствии с медицинским заключе​нием;
б)  недостаточной квалификации, подтвержденной результата​ми аттестации;
*  смены собственника имущества организации (в отношении руководителя организации, его заместителей и главного бухгалте​ра);
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Ф неоднократного неисполнения работником без уважительных причин трудовых обязанностей, если он имеет дисциплинарное взыс​кание;
* однократного грубого нарушения работником трудовых обя​занностей:
а)  прогула (отсутствия на рабочем месте без уважительных причин более четырех часов подряд в течение рабочего дня);
б) появления на работе в состоянии алкогольного, наркотичес​кого или иного токсического опьянения;
в)  разглашения охраняемой законом тайны (государственной, коммерческой, служебной и иной), ставшей известной работнику в связи с исполнением им трудовых обязанностей;
г) совершения по месту работы хищения (в том числе мелкого) чужого имущества, растраты, умышленного его уничтожения или повреждения, установленных вступившим в законную силу приго​вором суда или постановлением органа, уполномоченного на при​менение административных взысканий;
д)  нарушения работником требований по охране труда, если это нарушение повлекло за собой тяжкие последствия (несчастный случай на производстве, авария, катастрофа) либо заведомо созда​вало реальную угрозу наступления таких последствий;
* совершения виновных действий работником, непосредствен​но обслуживающим денежные или товарные ценности, если эти действия дают основание для утраты доверия к нему со стороны работодателя;
^ совершения работником, выполняющим воспитательные фун​кции, аморального проступка, несовместимого с продолжением данной работы;
+ принятия необоснованного решения руководителем органи​зации (филиала, представительства), его заместителями и глав​ным бухгалтером, повлекшего за собой нарушение сохранности иму​щества, неправомерное его использование или иной ущерб иму​ществу организации;
^ однократного грубого нарушения руководителем организа​ции (филиала, представительства), его заместителями своих тру​довых обязанностей;
•* представления работником работодателю подложных доку​ментов или заведомо ложных сведений при заключении трудового договора;
Ф прекращения допуска к государственной тайне, если выпол​няемая работа требует допуска к государственной тайне;
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*  предусмотренных трудовым договором с руководителем орга​низации, членами коллегиального исполнительного органа органи​зации;
*  в других случаях, установленных настоящим Кодексом и ины​ми федеральными законами.
Не допускается увольнение работника по инициативе работо​дателя (за исключением случая ликвидации организации либо пре​кращения деятельности работодателем — физическим лицом) в пе​риод его временной нетрудоспособности и в период пребывания в отпуске.
Глава 1.12. Охрана труда
1.12.1. Основные направления государственной политики в области охраны труда
Основными направлениями государственной политики в облас​ти охраны труда являются:
*  обеспечение приоритета сохранения жизни и здоровья ра​ботников;
*  принятие и реализация федеральных законов и иных норма​тивных правовых актов Российской Федерации, законов и иных нормативных правовых актов субъектов Российской Федерации об охране труда, а также федеральных целевых, отраслевых целе​вых и территориальных целевых программ улучшения условий и охраны труда;
*  государственное управление охраной труда;
^ государственный надзор и контроль за соблюдением требо​ваний охраны труда;
*  содействие общественному контролю за соблюдением прав и законных интересов работников в области охраны труда;
^ расследование и учет несчастных случаев на производстве и профессиональных заболеваний;
*  защита законных интересов работников, пострадавших от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболе​ваний, а также членов их семей на основе обязательного социаль​ного страхования работников от несчастных случаев на производ​стве и профессиональных заболеваний;
*  установление компенсаций за тяжелую работу и работу с вредными и (или) опасными условиями труда, неустранимыми при
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современном техническом уровне производства и организации труда;
•Ф координация деятельности в области охраны труда, охраны окружающей природной среды и других видов экономической и со​циальной деятельности;
4 распространение передового отечественного и зарубежного опыта работы по улучшению условий и охраны труда;
4 участие государства в финансировании мероприятий по ох​ране труда;
Ф подготовка и повышение квалификации специалистов по ох​ране труда;
4 организация государственной статистической отчетности об ус​ловиях труда, а также о производственном травматизме, професси​ональной заболеваемости и об их материальных последствиях;
*  обеспечение функционирования единой информационной си​стемы охраны труда;
4 международное сотрудничество в области охраны труда;
*  проведение эффективной налоговой политики, стимулиру^ ющей создание безопасных условий труда, разработку и внедре​ние безопасных техники и технологий, производство средств индиз видуальной и коллективной защиты работников;
4 установление порядка обеспечения работников средствами индивидуальной и коллективной защиты, а также санитарно-быточ выми помещениями и устройствами, лечебно-профилактическими средствами за счет средств работодателей.                                      а
Обязанности работодателя по обеспечению безопасных условий и охраны труда
- '..-а
Обязанности по обеспечению безопасных условий и охраны труда в организации возлагаются на работодателя. Работодатель обязан обеспечить:
*  безопасность работников при эксплуатации зданий, сооруя жений, оборудования, осуществлении технологических процессов, а также применяемых в производстве инструментов, сырья и ма​териалов;
4 применение средств индивидуальной и коллективной защи-* ты работников;
Ф соответствующие требованиям охраны труда условия труда на каждом рабочем месте;
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*  режим труда и отдыха работников в соответствии с законо​дательством Российской Федерации и законодательством субъек​тов Российской Федерации;
4 приобретение и выдачу за счет собственных средств специ​альной одежды, специальной обуви и других средств индивидуаль​ной защиты, смывающих и обезвреживающих средств в соответ​ствии с установленными нормами работникам, занятым на работах с вредными и (или) опасными условиями труда, а также на рабо​тах, выполняемых в особых температурных условиях или связан​ных с загрязнением;
*  обучение безопасным методам и приемам выполнения работ по охране труда и оказанию первой помощи при несчастных случа​ях на производстве, инструктаж по охране труда, стажировку на рабочем месте и проверку знаний требований охраны труда, безо​пасных методов и приемов выполнения работ;
4 недопущение к работе лиц, не прошедших в установленном порядке обучение и инструктаж по охране труда, стажировку и проверку знаний требований охраны труда;
*  организацию контроля за состоянием условий труда на рабо​чих местах, а также за правильностью применения работниками средств индивидуальной и коллективной защиты;
*  проведение аттестации рабочих мест по условиям труда с последующей сертификацией работ по охране труда в организа​ции;
+ в случаях, предусмотренных настоящим Кодексом, законами и иными нормативными правовыми актами, организовывать прове​дение за счет собственных средств обязательных предварительных (при поступлении на работу) и периодических (в течение трудовой деятельности) медицинских осмотров (обследований) работников, вне​очередных медицинских осмотров (обследований) работников по их просьбам в соответствии с медицинским заключением с сохранением за ними места работы (должности) и среднего заработка на время прохождения указанных медицинских осмотров (обследований);
4 недопущение работников к исполнению ими трудовых обя​занностей без прохождения обязательных медицинских осмотров (об​следований), а также в случае медицинских противопоказаний;
*  информирование работников об условиях и охране труда на рабочих местах, о существующем риске повреждения здоровья и по​лагающихся им компенсациях и средствах индивидуальной защиты;
*  предоставление органам государственного управления охра​ной труда, органам государственного надзора и контроля, органам
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профсоюзного контроля за соблюдением законодательства о труде и охране труда информации и документов, необходимых для осу​ществления ими своих полномочий;
Ф принятие мер по предотвращению аварийных ситуаций, сохранению жизни и здоровья работников при возникновении таких ситуаций, в том числе по оказанию пострадавшим первой помощи;
Ф расследование и учет в установленном настоящим Кодексом и иными нормативными правовыми актами порядке несчастных слу​чаев на производстве и профессиональных заболеваний;
*  санитарно-бытовое и лечебно-профилактическое обслужи​вание работников в соответствии с требованиями охраны труда;
*  беспрепятственный допуск должностных лиц органов госу​дарственного управления охраной труда, органов государственного надзора и контроля за соблюдением трудового законодательства и иных нормативных правовых актов, содержащих нормы трудового права, органов Фонда социального страхования Российской Феде​рации, а также представителей органов общественного контроля в целях проведения проверок условий и охраны труда в организации и расследования несчастных случаев на производстве и профессио​нальных заболеваний;
Ф выполнение предписаний должностных лиц органов государ​ственного надзора и контроля за соблюдением трудового законода​тельства и иных нормативных правовых актов, содержащих нормы трудового права, и рассмотрение представлений органов обществен​ного контроля в установленные настоящим Кодексом, иными феде​ральными законами сроки;
*  обязательное социальное страхование работников от несча​стных случаев на производстве и профессиональных заболеваний;
*  ознакомление работников с требованиями охраны труда;
*  разработку и утверждение с учетом мнения выборного проф​союзного или иного уполномоченного работниками органа инструк​ций по охране труда для работников;
*  наличие комплекта нормативных правовых актов, содержа​щих требования охраны труда в соответствии со спецификой дея​тельности организации.
Обязанности работника в области охраны труда
Работник обязан:
•Ф соблюдать требования охраны труда, установленные зако​нами и иными нормативными правовыми актами, а также прави​лами и инструкциями по охране труда;
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ф правильно применять средства индивидуальной и коллек​тивной защиты;
* проходить обучение безопасным методам и приемам выпол​нения работ по охране труда, оказанию первой помощи при несча​стных случаях на производстве, инструктаж по охране труда, ста​жировку на рабочем месте, проверку знаний требований охраны труда;
4 немедленно извещать своего непосредственного или выше​стоящего руководителя о любой ситуации, угрожающей жизни и здоровью людей, о каждом несчастном случае, происшедшем на производстве, или об ухудшении состояния своего здоровья, в том числе о проявлении признаков острого профессионального заболе​вания (отравления);
+ проходить обязательные предварительные (при поступле​нии на работу) и периодические (в течение трудовой деятельности) медицинские осмотры (обследования).
Служба охраны труда в организации
В целях обеспечения соблюдения требований охраны труда, осуществления контроля за их выполнением в каждой организации, осуществляющей производственную деятельность, с численностью более 100 работников создается служба охраны труда или вводится должность специалиста по охране труда, имеющего соответствую​щую подготовку или опыт работы в этой области.
В организации с численностью 100 работников и менее реше​ние о создании службы охраны труда или введении должности специалиста по охране труда принимается работодателем с уче​том специфики деятельности данной организации.
При отсутствии в организации службы охраны труда (специа​листа по охране труда) работодатель заключает договор со специ​алистами или с организациями, оказывающими услуги в области охраны труда.
Несчастные случаи на производстве, подлежащие расследованию и учету
Расследованию и учету подлежат несчастные случаи на про​изводстве, происшедшие с работниками и другими лицами, в том числе подлежащими обязательному социальному страхованию от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболе-
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ваний при исполнении ими трудовых обязанностей и работы по заданию организации или работодателя — физического лица.
К указанным лицам относятся:
Ф работники, выполняющие работу по трудовому договору;
Ф студенты образовательных учреждений высшего и среднего профессионального образования, учащиеся образовательных учреж7 дений среднего, начального профессионального образования и об​разовательных учреждений основного общего образования, прохо​дящие производственную практику в организациях;
Ф лица, осужденные к лишению свободы и привлекаемые к труду администрацией организации;
Ф другие лица, участвующие в производственной деятельнос​ти организации или индивидуального предпринимателя.
Расследуются и подлежат учету как несчастные случаи на про* изводстве: травма, в том числе нанесенная другим лицом; острое отравление; тепловой удар; ожог; обморожение; утопление; пора* жение электрическим током, молнией, излучением; укусы насеко* мых и пресмыкающихся, телесные повреждения, нанесенные жи​вотными; повреждения, полученные в результате взрывов, ава​рий, разрушения зданий, сооружений и конструкций, стихийных бедствий и других чрезвычайных ситуаций, — повлекшие за собой необходимость перевода работника на другую работу, временную или стойкую утрату им трудоспособности либо смерть работники) если они произошли:                                                                        }
Ф в течение рабочего времени на территории организации или вне ее (в том числе во время установленных перерывов), а также в течение времени, необходимого для приведения в порядок ору​дий производства и одежды перед началом и после окончания ра​боты, или при выполнении работ в сверхурочное время, выходнЫЙ и нерабочие праздничные дни;                                                         э
Ф при следовании к месту работы или с работы на транспорт те, предоставленном работодателем (его представителем), либо на личном транспорте в случае использования указанного транспорт! в производственных целях по распоряжению работодателя (его пред* ставителя) либо по соглашению сторон трудового договора;          <;
Ф при следовании к месту служебной командировки и обратно;
Ф при следовании на транспортном средстве в качестве смен​щика во время междусменного отдыха (водитель-сменщик на транс​портном средстве, проводник или механик рефрижераторной сек​ции в поезде и другие);
Ф при работе вахтовым методом во время междусменного от​дыха, а также при нахождении на судне в свободное от вахты и судовых работ время;
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Ф при привлечении работника в установленном порядке к уча​стию в ликвидации последствий катастрофы, аварии и других чрез​вычайных происшествий природного и техногенного характера;
Ф при осуществлении действий, не входящих в трудовые обя​занности работника, но совершаемых в интересах работодателя (его представителя) или направленных на предотвращение аварии или несчастного случая.
Несчастный случай на производстве является страховым слу​чаем, если он произошел с работником, подлежащим обязательно​му социальному страхованию от несчастных случаев на производ​стве и профессиональных заболеваний.
Обязанности работодателя при несчастном случае на производстве
При несчастном случае на производстве работодатель (его пред​ставитель) обязан:
Ф немедленно организовать первую помощь пострадавшему и при необходимости доставку его в учреждение здравоохранения;
Ф принять неотложные меры по предотвращению развития аварийной ситуации и воздействия травмирующих факторов на дру​гих лиц;
Ф сохранить до начала расследования несчастного случая на производстве обстановку, какой она была на момент происшествия, если это не угрожает жизни и здоровью других лиц и не ведет к аварии, а в случае невозможности ее сохранения — зафиксировать сложившуюся обстановку (составить схемы, сделать фотографии и произвести другие мероприятия);
Ф обеспечить своевременное расследование несчастного слу​чая на производстве и его учет в соответствии с настоящей главой;
Ф немедленно проинформировать о несчастном случае на про​изводстве родственников пострадавшего, а также направить сооб​щение в органы и организации, определенные настоящим Кодек​сом и иными нормативными правовыми актами.
При групповом несчастном случае на производстве (два чело​века и более), тяжелом несчастном случае на производстве, несча​стном случае на производстве со смертельным исходом работода​тель (его представитель) в течение суток обязан сообщить соответ​ственно:
1) о несчастном случае, происшедшем в организации:
Ф в соответствующую государственную инспекцию труда;
Ф в прокуратуру по месту происшествия несчастного случая;
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*  в федеральный орган исполнительной власти по ведомствен​ной принадлежности;
Ф в орган исполнительной власти субъекта Российской Феде​рации;
4 в организацию, направившую работника, с которым произо​шел несчастный случай;
Ф в территориальные объединения организаций профсоюзов;
Ф в территориальный орган государственного надзора, если несчастный случай произошел в организации или на объекте, под​контрольных этому органу;
•* страховщику по вопросам обязательного социального стра​хования от несчастных случаев на производстве и профессиональ​ных заболеваний;
2)  о несчастном случае, происшедшем у работодателя — фи​зического лица:
*  в соответствующую государственную инспекцию труда;
Ф в прокуратуру по месту нахождения работодателя — физи​ческого лица;
Ф в орган исполнительной власти субъекта Российской Феде​рации;
*  в территориальный орган государственного надзора, если не​счастный случай произошел на объекте, подконтрольном этому органу;
Ф страховщику по вопросам обязательного социального стра​хования от несчастных случаев на производстве и профессиональ​ных заболеваний;
3)  о несчастном случае, происшедшем на судне:
*  работодателю (судовладельцу), а при нахождении в загра​ничном плавании — также в соответствующее консульство Рос​сийской Федерации. Судовладелец при получении сообщения о не​счастном случае, происшедшем на судне, обязан сообщить об этом:
а) если несчастный случай произошел на судне морского транс​порта:
*  в соответствующую государственную инспекцию труда; Ф в транспортную прокуратуру;
Ф в федеральный орган исполнительной власти, ведающий воп​росами морского транспорта;
*  в федеральный орган исполнительной власти, уполномочен​ный на осуществление государственного регулирования безопасно​сти при использовании атомной энергии, если несчастный случай произошел на ядерной энергетической установке судна или при перевозке ядерных материалов, радиоактивных веществ и отходов;
4 в территориальные объединения организаций профсоюзов;
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+ страховщику по вопросам обязательного социального стра​хования от несчастных случаев на производстве и профессиональ​ных заболеваний;
б) если несчастный случай произошел на судне рыбопромыс​лового флота:
Ф в соответствующую государственную инспекцию труда;
Ф в прокуратуру по месту регистрации судна;
Ф в федеральный орган исполнительной власти, ведающий воп​росами рыболовства;
4 в территориальные объединения организаций профсоюзов;
* страховщику по вопросам обязательного социального стра​хования от несчастных случаев на производстве и профессиональ​ных заболеваний.
О случаях острого отравления работодатель (его представи​тель) сообщает также в соответствующий орган санитарно-эпиде​миологического надзора.
Порядок расследования несчастных случаев на производстве
Для расследования несчастного случая на производстве в орга​низации работодатель незамедлительно создает комиссию в соста​ве не менее трех человек. В состав комиссии включаются специа​лист по охране труда или лицо, назначенное ответственным за организацию работы по охране труда приказом (распоряжением) работодателя, представители работодателя, представители проф​союзного органа или иного уполномоченного работниками предста​вительного органа, уполномоченный по охране труда. Комиссию возглавляет работодатель или уполномоченный им представитель. Состав комиссии утверждается приказом (распоряжением) работо​дателя. Руководитель, непосредственно отвечающий за безопасность труда на участке (объекте), где произошел несчастный случай, в состав комиссии не включается.
В расследовании несчастного случая на производстве у рабо​тодателя — физического лица принимают участие указанный ра​ботодатель или уполномоченный его представитель, доверенное лицо пострадавшего, специалист по охране труда, который может привлекаться к расследованию несчастного случая и на договорной основе.
Несчастный случай на производстве, происшедший с лицом, направленным для выполнения работ к другому работодателю, рас​следуется комиссией, образованной работодателем, у которого про-
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изошел несчастный случай. В состав данной комиссии входит уполно​моченный представитель работодателя, направившего это лицо. Не​прибытие или несвоевременное прибытие указанного представите​ля не является основанием для изменения сроков расследования.
Несчастный случай, происшедший с работником организации, производящей работы на выделенном участке другой организации, расследуется и учитывается организацией, производящей эти ра​боты. В этом случае комиссия, проводившая расследование несчас​тного случая, информирует руководителя организации, на терри​тории которой производились эти работы, о своих выводах.
Несчастный случай, происшедший с работником при выполне​нии работы по совместительству, расследуется и учитывается по месту, где производилась работа по совместительству.
Расследование несчастного случая на производстве, происшед​шего в результате аварии транспортного средства, проводится ко​миссией, образуемой работодателем с обязательным использовани​ем материалов расследования, проведенного соответствующим го​сударственным органом надзора и контроля.
Каждый работник или уполномоченный им представитель имеет право на личное участие в расследовании несчастного случая на производстве, происшедшего с работником.
Для расследования группового несчастного случая на произ^-водстве, тяжелого несчастного случая на производстве, несчастно^ го случая на производстве со смертельным исходом в состав ко​миссии также включаются государственный инспектор по охране труда, представители органа исполнительной власти субъекта Рос​сийской Федерации или органа местного самоуправления (по со​гласованию), представитель территориального объединения орга​низаций профессиональных союзов. Работодатель образует комис​сию и утверждает ее состав во главе с государственным инспекто​ром по охране труда.
По требованию пострадавшего (в случае смерти пострадавше​го — его родственников) в расследовании несчастного случая мо​жет принимать участие его доверенное лицо. В случае, если дове​ренное лицо не участвует в расследовании, работодатель или упол​номоченный им его представитель либо председатель комиссии обя​зан по требованию доверенного лица ознакомить его с материала​ми расследования.
В случае острого отравления или радиационного воздействия, превысившего установленные нормы, в состав комиссии включает​ся также представитель органа санитарно-эпидемиологической служ​бы Российской Федерации.
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Если несчастный случай явился следствием нарушений в рабо​те, влияющих на обеспечение ядерной, радиационной и техничес​кой безопасности на объектах использования атомной энергии, то в состав комиссии включается также представитель территориаль​ного органа федерального надзора по ядерной и радиационной бе​зопасности.
При несчастном случае, происшедшем в организациях и на объектах, подконтрольных территориальным органам федерально​го горного и промышленного надзора, состав комиссии утвержда​ется руководителем соответствующего территориального органа. Возглавляет комиссию представитель этого органа.
При групповом несчастном случае на производстве с числом погибших пять человек и более в состав комиссии включаются так​же представители федеральной инспекции труда, федерального органа исполнительной власти по ведомственной принадлежности и представители общероссийского объединения профессиональных союзов. Председателем комиссии является главный государствен​ный инспектор по охране труда соответствующей государственной инспекции труда, а на объектах, подконтрольных территориально​му органу федерального горного и промышленного надзора — ру​ководитель этого территориального органа. На судне состав комис​сии формируется федеральным органом исполнительной власти, ведающим вопросами транспорта, либо федеральным органом ис​полнительной власти, ведающим вопросами рыболовства, в соот​ветствии с принадлежностью судна.
При крупных авариях с числом погибших 15 человек и более расследование проводится комиссией, состав которой утверждает​ся Правительством РФ.
Расследование обстоятельств и причин несчастного случая на производстве, который не является групповым и не относится к категории тяжелых несчастных случаев или несчастных случаев со смертельным исходом, проводится комиссией в течение трех дней.
Расследование группового несчастного случая на производстве, тяжелого несчастного случая на производстве и несчастного случая на производстве со смертельным исходом проводится комиссией в течение 15 дней.
Несчастный случай на производстве, о котором не было свое​временно сообщено работодателю или в результате которого не​трудоспособность у пострадавшего наступила не сразу, расследует​ся комиссией по заявлению пострадавшего или его доверенного лица в течение одного месяца со дня поступления указанного заявления.
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При необходимости проведения дополнительной проверки об​стоятельств несчастного случая, получения соответствующих ме​дицинских и иных заключений указанные в настоящей статье сроки могут быть продлены председателем комиссии, но не более чем на 15 дней.
В каждом случае расследования несчастного случая на произ​водстве комиссия выявляет и опрашивает очевидцев происшествия, лиц, допустивших нарушения нормативных требований по охране труда, получает необходимую информацию от работодателя и по возможности — объяснения от пострадавшего.
При расследовании несчастного случая на производстве в орга​низации по требованию комиссии работодатель за счет собствен​ных средств обеспечивает:
Ф выполнение технических расчетов, проведение лаборатор​ных исследований, испытаний, других экспертных работ и привле​чение в этих целях специалистов-экспертов;
+ фотографирование места происшествия и поврежденных объектов, составление планов, эскизов, схем;
*  предоставление транспорта, служебного помещения, средств связи, специальной одежды, специальной обуви и других средств ин​дивидуальной защиты, необходимых для проведения расследования.
При расследовании несчастного случая на производстве у ра​ботодателя — физического лица необходимые мероприятия и ус​ловия проведения расследования определяются председателем ко​миссии.
В целях расследования группового несчастного случая на про​изводстве, тяжелого несчастного случая на производстве, несчаст​ного случая на производстве со смертельным исходом подготавли​ваются следующие документы:
*  приказ (распоряжение) работодателя о создании комиссии по расследованию несчастного случая;
*  планы, эскизы, схемы, а при необходимости — фото- и ви​деоматериалы места происшествия;
*  документы, характеризующие состояние рабочего места, на​личие опасных и вредных производственных факторов;
*  выписки из журналов регистрации инструктажей по охране труда и протоколов проверки знаний пострадавших по охране труда;
*  протоколы опросов очевидцев несчастного случая и должно​стных лиц, объяснения пострадавших;
*  экспертные заключения специалистов, результаты лабора​торных исследований и экспериментов;
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*  медицинское заключение о характере и степени тяжести по​вреждения, причиненного здоровью пострадавшего, или причине его смерти, о нахождении пострадавшего в момент несчастного случая в состоянии алкогольного, наркотического или токсического опьянения;
*  копии документов, подтверждающих выдачу пострадавше​му специальной одежды, специальной обуви и других средств ин​дивидуальной защиты в соответствии с действующими нормами;
Ф выписки из ранее выданных на данном производстве (объек​те) предписаний государственных инспекторов по охране труда и должностных лиц территориального органа государственного над​зора (если несчастный случай произошел в организации или на объекте, подконтрольных этому органу), а также выписки из пред​ставлений профсоюзных инспекторов труда об устранении выяв​ленных нарушений нормативных требований по охране труда;
*  другие документы по усмотрению комиссии.
Для работодателя — физического лица перечень представляе​мых материалов определяется председателем комиссии, проводив​шей расследование.
На основании собранных документов и материалов комиссия устанавливает обстоятельства и причины несчастного случая, оп​ределяет, был ли пострадавший в момент несчастного случая свя​зан с производственной деятельностью работодателя и объяснялось ли его пребывание на месте происшествия исполнением им трудо​вых обязанностей, квалифицирует несчастный случай как несчаст​ный случай на производстве или как несчастный случай, не свя​занный с производством, определяет лиц, допустивших нарушения требований безопасности и охраны труда, законов и иных норма​тивных правовых актов, и определяет меры по устранению причин и предупреждению несчастных случаев на производстве.
Оформление материалов расследования несчастных случаев на производстве и их учет
По каждому несчастному случаю на производстве, вызвавшему необходимость перевода работника в соответствии с медицинским заключением на другую работу, потерю работником трудоспособнос​ти на срок не менее одного дня либо повлекшему его смерть, офор​мляется акт о несчастном случае на производстве в двух экземпля​рах на русском языке либо на русском языке и государственном языке соответствующего субъекта Российской Федерации.
При групповом несчастном случае на производстве акт состав​ляется на каждого пострадавшего отдельно.
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Если несчастный случай на производстве произошел с работ​ником, состоящим в трудовых отношениях с другим работодате​лем, то акт о несчастном случае на производстве составляется в трех экземплярах, два из которых вместе с документами и матери​алами расследования несчастного случая и актом расследования направляются работодателю, с которым пострадавший состоит (со​стоял) в трудовых отношениях. Третий экземпляр акта, документы и материалы расследования остаются у работодателя, где произо​шел несчастный случай.
При несчастном случае на производстве с застрахованным со​ставляется дополнительный экземпляр акта о несчастном случае на производстве.
Акт о несчастном случае на производстве подписывается чле​нами комиссии, утверждается работодателем (уполномоченным им представителем) и заверяется печатью, а также регистрируется в журнале регистрации несчастных случаев на производстве.
Работодатель (уполномоченный им представитель) в трехднев​ный срок после утверждения акта о несчастном случае на произ​водстве обязан выдать один экземпляр указанного акта пострадав​шему, а при несчастном случае на производстве со смертельным исходом — родственникам либо доверенному лицу погибшего (по их требованию). Второй экземпляр акта о несчастном случае вмес​те с материалами расследования хранится в течение 45 лет по месту работы пострадавшего на момент несчастного случая на про​изводстве. При страховых случаях третий экземпляр акта о несча​стном случае и материалы расследования работодатель направля​ет в исполнительный орган страховщика (по месту регистрации в качестве страхователя).
Рассмотрение разногласий по вопросам расследования, оформления и учета несчастных случаев на производстве
Разногласия по вопросам расследования, оформления и учета несчастных случаев на производстве, непризнания работодателем (уполномоченным им представителем) несчастного случая, отказа в проведении расследования несчастного случая и составления соот​ветствующего акта, несогласия пострадавшего или его доверенно​го лица с содержанием этого акта рассматриваются соответствую​щими органами государственной инспекции труда или судом. В этих случаях подача жалобы не является основанием для неисполнения работодателем (уполномоченным им представителем) решений го​сударственного инспектора по охране труда.
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Часть 2. Бухгалтерский учет
и финансовый анализ при проведении
процедур арбитражного управления
Глава 2.1. Основы бухгалтерского учета
2.1.1. Система бухгалтерского учета в России
Основные задачи и содержание бухгалтерского учета
Бухгалтерский учет — упорядоченная система сбора, регис​трации и обобщения информации в денежном выражении об иму​ществе, обязательствах организации и их движении путем сплош​ного, непрерывного и документального отражения всех хозяйствен​ных операций.
Основные задачи бухгалтерского учета:
*  формирование полноценной и достоверной информации о деятельности организации и ее имущественном положении, необ​ходимой внутренним пользователям бухгалтерской отчетности (ру​ководителям, управляющим, участникам и собственникам имуще​ства), а также внешним пользователям, таким как инвесторы, кре​диторы, другие пользователи;
*  обеспечение информацией, необходимой внутренним и вне​шним пользователям бухгалтерской отчетности для контроля за со​блюдением законодательства РФ при осуществлении организацией хо​зяйственных операций и их целесообразности, наличием и движением имущества и обязательств, использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов в соответствии с утвержденными сметами;
*  предотвращение искажения финансовых результатов хозяй​ственной деятельности организации и выявление внутренних ре​зервов обеспечения финансовой устойчивости;
*  формирование системы стандартов, обеспечивающих полез​ность информации;
*  обеспечение увязки реформы бухгалтерского учета в Рос​сии с основными тенденциями гармонизации стандартов на между​народном уровне;
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Ф оказание методической помощи организации в понимании системы управленческого учета;
Ф формирование нормативной базы; * международное сотрудничество.
Нормативные документы, определяющие порядок
организации и ведения бухгалтерского учета
в Российской Федерации
В соответствии с Федеральным законом "О бухгалтерском уче​те" общее методологическое руководство бухгалтерским учетом в Российской Федерации осуществляется Правительством РФ.
Органы, которым федеральным законом предоставлено право регулирования бухгалтерского учета, имеют право разрабатывать и утверждать: планы счетов бухгалтерского учета и инструкции по их применению, положения (стандарты) по бухгалтерскому учету, устанавливающие принципы, правила и способы ведения органи​зации учета хозяйственных операций, составления и предоставле​ния бухгалтерской отчетности, другие нормативные акты и мето​дические указания по вопросам бухгалтерского учета.
Организации, руководствуясь законодательством РФ о бух​галтерском учете, нормативными актами органов, регулирующих бухгалтерский учет, самостоятельно формируют свою учетную по​литику, исходя из своей структуры, отрасли и других особеннос​тей деятельности.
Порядок организации и ведения бухгалтерского учета осуще​ствляется в соответствии с нормативными документами, имеющи​ми разный статус. Одни из них обязательны к применению (Феде​ральный закон "О бухгалтерском учете", положения по бухгалтер​скому учету), другие носят рекомендательный характер (План сче​тов, методические указания, комментарии).
В зависимости от назначения и статуса нормативные докумен​ты целесообразно предоставить в виде следующей системы, при​нятой Минфином РФ.
1-й уровень — законы и иные акты законодательства (указы Президента, постановления Правительства РФ), прямо и косвенно регулирующие постановку учета. Документы этого уровня закреп​ляют обязательность ведения бухгалтерского учета всеми хозяй​ствующими субъектами, его основные принципы и правила. В Рос​сии к таким документам относятся федеральные законы "О бухгал​терском учете" (далее — Закон о бухгалтерском учете), "Об акци​онерных обществах", "Об обществах с ограниченной ответственнос​тью", Гражданский кодекс РФ. Закон о бухгалтерском учете уста​навливает единые правовые методологические основы бухгалтер-
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ского учета и отчетности на территории РФ для всех организаций, являющихся юридическими лицами, определяет сущность бухгал​терского учета и его задачи, основные понятия, используемые в учете, порядок регулирования, организации и ведения бухгалтерс​кого учета и представление бухгалтерской отчетности, а также взаимоотношение по этим вопросам организации с внутренними и внешними потребителями информации, включая органы государ​ственного управления.
2-й уровень — Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации (действующее наряду с Законом о бухгалтерском учете) (утвержденное Минфи​ном РФ, как методологическим центром в области учета). Задача Положения устанавливать правила ведения учета на отдельных его участках по видам хозяйственных операций и специфичным усло​виям деятельности организации исходя из принципов и базовых правил бухгалтерского учета, зафиксированных в документах пер​вого уровня, прежде всего в Законе о бухгалтерском учете. К документам этого уровня относятся стандарты (положения) по бух​галтерскому учету и отчетности.
Учетный стандарт можно определить как свод основных пра​вил, устанавливающий порядок учета и оценки определенного объекта или их совокупности. Учетные стандарты (в отечественном учете — положения) призваны конкретизировать закон о бухгалтерском уче​те и отчетности. В настоящее время в России разработаны и утвер​ждены 19 положений по бухгалтерскому учету и отчетности.
3-й уровень — методические указания (инструкции, указания, письма, рекомендации) по ведению бухгалтерского учета (разраба​тываемые как Минфином РФ, так и другими органами).
Данный уровень системы составляют документы рекоменда​тельного характера, предлагающие различные варианты поста​новки бухгалтерского учета в организации в зависимости от отрас​левой принадлежности, масштабов и типа производства на базе требований и правил, изложенных в законодательных актах и по​ложениях о бухгалтерском учете.
Документы данного уровня могут разрабатывать кроме ука​занных организаций и аудиторские компании, консалтинговые фир​мы, общественные объединения бухгалтеров.
4-й уровень — рабочие документы, организации, формирую​щие ее учетную политику в методическом, техническом и органи​зационном аспектах.
Данные документы разрабатываются на основе документов бо​лее высокого уровня. Организация самостоятельно разрабатывает рабочий план счетов, систему документооборота, формы первичной документации, регистры бухгалтерского учета и формы отчетности.
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Классификация объектов бухгалтерского учета
Предметом бухгалтерского учета являются факты хозяйствен​ной жизни, совокупность которых характеризует хозяйственную деятельность предприятий и организаций.
Объектами бухгалтерского учета являются:
Ф имущество организации (хозяйственные средства, функцио​нирующий капитал);
Ф обязательства организации (источники финансирования иму​щества);
Ф хозяйственные операции, вызывающие изменение в составе имущества или обязательств. Хозяйственные операции бывают дву​сторонними, т. е. совершаются между независимыми партнерами (куп​ля-продажа) и односторонние (потери от стихийных бедствий, амор​тизация основных средств, нематериальных активов и т. д.).
Средства и источники их финансирования находятся в постоян​ном кругообороте. Деньги превращаются в сырье, которое под воз​действием человека и средств труда становится готовой продукцией. Готовая продукция реализуется за наличные деньги или безналич​ным путем. Поэтому возникают расчеты с юридическими или физи​ческими лицами, пенсионным фондом, органами социального и ме​дицинского страхования бюджетом и др., т. е. происходит постоянный кругооборот средств, осуществляются факты хозяйственной жизни.
Имущество любой организации бухгалтерия рассматривает с двух точек зрения. С одной стороны, из каких видов это имущество состоит, в какой сфере размещено (производство, торговля и т. д.) и в чьей имущественной ответственности находится. С другой сто​роны, надо знать, за счет каких источников это имущество приоб​реталось или формировалось. Средства в учете группируют на ос​новные, оборотные и отвлеченные.
Основные средства — это орудия труда, здания, сооруже​ния, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные средства, инструмент, производственный и хозяй​ственный инвентарь и принадлежности, рабочий, продуктивный и племенной скот, многолетние насаждения, внутрихозяйственные дороги и прочие объекты.
Для отдельных групп основных средств срок полезного исполь​зования определяется исходя из количества продукции (объема ра​бот в натуральном выражении), ожидаемого к получению в ре​зультате использования этого объекта.
Срок полезного использования — это период, в течение кото​рого использование объекта основных средств приносит доход орга​низации.
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Оборотные средства — это денежные средства или продук​ция, которые могут быть обращены в денежные средства или по​треблены в течение одного года или обычного операционного цик​ла, т. е. средства, постоянно находящиеся в обороте, которые не​прерывно меняют свою натуральную форму. К ним относятся мате​риалы, готовая продукция, товары, деньги на расчетном и валют​ном счетах и некоторые другие объекты учета.
Отвлеченные средства — это средства, которые постоянно или на длительный срок отвлечены из оборота, но по действующе​му законодательству продолжают учитываться в составе средств организации до окончания года.
Основные правила ведения бухгалтерского учета
Бухгалтерский учет строится на основе определенных принци​пов. Базовые принципы предполагают использование определен​ных допущений и требований.
Допущения:
Ф имущественной обособленности;
*  временной определенности отражения в учете хозяйствен​ных операций;
*  последовательности принятия выбранных приоритетов;
*  непрерывности деятельности.
Имущественная обособленность, допущение, в соответствии с которым отражение в учете объектов исходит из права собствен​ности. Имущество организации существует обособленно от имуще​ства собственника.
Непрерывность деятельности — или допущение продолже​ния деятельности. Предполагается, что организация, однажды за​регистрировавшись, не ставит своей целью самоликвидироваться в ближайшей или отдаленной перспективе.
Последовательность принятия выбранных приоритетов предполагает, что выбранные стандарты организация использует неизменно от одного отчетного периода к другому.
Временная определенность — факты хозяйственной деятель​ности организации относятся к тому отчетному периоду (и, следо​вательно, отражаются в бухгалтерском учете), в котором они име​ли место, независимо от фактического времени поступления или выплаты денежных средств, связанных с этими фактами.
Требования:
полноты — отражение в бухгалтерском учете всех фактов хозяйственной деятельности;
осмотрительности — большая готовность к бухгалтерскому учету потерь (расходов) и пассивов, чем возможных доходов и ак​тивов (не допуская создания скрытых резервов;
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приоритета содержания перед формой — отражение в бух​галтерском учете фактов хозяйственной деятельности исходя не только из их правовой формы, но и из экономического содержания фактов и условий хозяйствования;
непротиворечивости — тождество данных аналитического уче​та оборотам и остаткам по счетам синтетического учета на первое число каждого месяца, а также показателей бухгалтерской отчет​ности данным синтетического и аналитического учета;
рациональности — рациональное и экономное ведение бух​галтерского учета исходя из условий хозяйственной деятельности и величины организации.
2.1.2. Понятие о счетах бухгалтерского учета
Все факты хозяйственной жизни, являющиеся объектами бух​галтерского наблюдения, для отражения в системе бухгалтерского учета определенным образом группируются и регистрируются. Груп​пировка и регистрация хозяйственных операций осуществляются на счетах бухгалтерского учета способом двойной записи.
Баланс — это итоговая информация о состоянии объектов бух​галтерского учета на определенную дату (на начало месяца, квар​тала, года). Изменения этих объектов в текущей деятельности под влиянием хозяйственных операций в определенном порядке груп​пируются на счетах бухгалтерского учета. Отражение хозяйствен​ных операций на бухгалтерских счетах позволяет осуществлять те​кущий контроль за ходом хозяйственной деятельности организации.
Счета бухгалтерского учета — это способ текущей группи​ровки, регистрации и контроля хозяйственных операций в опреде​ленном порядке.
Счета открываются на каждый вид объектов бухгалтерского учета: имущество, капитал, обязательства, имеют название и но​мер счета.                                                                                         :
Под-влиянием хозяйственных операций состояние учитываемых объектов изменяется. Эти изменения имеют двойственный харак​тер — увеличение или уменьшение. В соответствии с этим положе​нием счет разбивается на две части, каждая из которых отражает увеличение или уменьшение учитываемого объекта. Графически счет можно представить в виде двусторонней таблицы, где на одной сто​роне счета регистрируются операции, увеличивающие первоначаль​ное состояние объекта, а на другой — уменьшающие его.
Левая сторона счета называется дебет, а правая — кредит. Значение дебета и кредита на различных счетах не одинаково. Это
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зависит от экономического содержания учитываемого объекта и его отражения в балансе.
Записи на бухгалтерском счете начинаются с отражения состо​яния учитываемого объекта на 1-е число каждого месяца, которое называется начальным сальдо, или остатком. Увеличение по сче​ту отражается на той его стороне, где расположено сальдо, а умень​шение — на противоположной стороне. Начальное сальдо в счете зависит от местонахождения учитываемого объекта в балансе. Ак​тивы располагаются в левой стороне счета, т. е. в дебете. Исходя из вышеизложенного правила, увеличение учитываемого объекта бу​дет отражаться по дебету счета, а уменьшение — по кредиту.
Пассивы располагаются в правой части баланса, соответствен​но, и начальное сальдо на счетах пассивов располагается на правой стороне счета, т.е. в кредите. Таким образом, увеличение учитывае​мого объекта отражается по кредиту, а уменьшение — по дебету.
Итоги записей сумм операций по дебету и кредиту счета на​зываются оборотами. Для определения нового остатка после за​вершения хозяйственных операций за определенный период к на​чальному сальдо прибавляется оборот, отражающий увеличение по счету, и вычитается оборот, отражающий уменьшение по сче​ту. Полученный остаток называется конечным сальдо.
Данный признак (месторасположение учитываемого объекта в балансе) позволяет подразделить бухгалтерские счета по их струк​туре на активные и пассивные (табл. 2.1.1 и 2.1.2)
Таблица 2.1.1 Структура активного счета
	Дебет                            Счет активов                                                    Кредит Начальное сальдо (остаток) Хозяйственные операции, отра-      Хозяйственные операции, отражающие жающие увеличение активов (+)    уменьшение активов (-) Дебетовый оборот (итог)                  Кредитовый оборот (итог) Конечное сальдо (остаток) 


Таблица 2.1.2
Структура пассивного счета
	Дебет                              Счет пассивов                                      Кредит Начальное сальдо (остаток) Хозяйственные операции, отражаю-  Хозяйственные операции, отражаю​щие уменьшение пассивов (-)              щие увеличение пассивов (+) Дебетовый оборот (итог)                    Кредитовый оборот (итог) Конечное сальдо (остаток) 


253
По таким схемам отражаются остатки и операции на основных балансовых счетах бухгалтерского учета. Но в системе бухгалтерс​ких счетов имеются и другие счета, которые в балансе не показы​ваются, однако в балансовом обобщении участвуют. В конечном итоге записи на всех счетах подчиняются общеустановленному порядку, который показан в приведенных таблицах.
Отражение суммы хозяйственной операции на взаимосвязан​ных счетах носит название корреспонденции счетов.
Корреспонденция счетов составляется только на основании документов, которыми оформлена операция. В соответствии с кор​респонденцией счетов проводкой производятся бухгалтерские за​писи на синтетических счетах, а конкретное содержание опера​ций, зафиксированное в документе, получает отражение в анали​тических счетах.
Классификация счетов бухгалтерского учета
Бухгалтерские счета. Для раскрытия экономического содер​жания накопленной информации и правильного ее использования в управленческой деятельности необходимо сгруппировать ее носи​тели по соответствующим признакам. Это достигается с помощью классификации.
Классифицировать бухгалтерские счета принято по несколь​ким направлениям:
•* по экономическому содержанию учитываемых объектов;
•Ф по структуре и назначению;
Ф по отношению к балансу.
Классификация счетов по экономическому содержанию. Счета бухгалтерского учета по экономическому содержанию учитывае​мых объектов можно разделить на следующие три группы: счета хозяйственных средств, счета обязательств, счета хозяйственных процессов.
Классификация счетов по экономическому содержанию поло​жена в основу группировки бухгалтерских счетов по разделам Плана счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельнос​ти организаций.
Классификация счетов по структуре и назначению. В основе такой классификации лежит группировка счетов по особенностям их построения: основные, регулирующие и операционные счета.
К основным счетам относят счета, на которых отражаются материальные и финансовые ресурсы организации. Отличитель-
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ный признак основных счетов состоит в том, что они входят в со​став баланса. Поэтому их подразделяют на: активные, пассивные и активно-пассивные. Активно-пассивные счета — понятие, которое вытекает из действующего бухгалтерского правила раздельного учета дебиторской и кредиторской задолженности организации.
По условиям расчетов между юридическими лицами часто воз​никают ситуации, при которых организация может быть должни​ком и кредитором. Поэтому сальдо по таким расчетам может быть и дебетовым, и кредитовым, соответственно, оно будет отражать​ся как в активе, так и в пассиве баланса.
Регулирующие счета — это счета, которые предназначены для уточнения оценки хозяйственных средств (имущества) при со​ставлении бухгалтерского баланса.
Пассивные регулирующие счета уточняют оценку основных активных счетов. К ним относятся счета "Амортизация основных средств", "Амортизация нематериальных активов". В балансе ос​новные средства и нематериальные активы показывают по оста​точной стоимости за минусом сумм начисленной амортизации.
Отличительной особенностью регулирующих счетов является то обстоятельства, что они уточняют основной счет и показывают​ся в балансе единой статьей.
На операционных счетах обобщается информация о хозяй​ственных процессах и их результатах. При этом выделяются следу​ющие группы счетов: калькуляционные, распределительные и ре​зультатные.
Калькуляционные счета предназначены для исчисления себе​стоимости отдельных объектов учета: приобретения основных средств, нематериальных активов, изготовления продукции, ока​зания работ, выполнения работ. По дебету этих счетов отражаются расходы, из которых складывается себестоимость, а по кредиту списывается фактическая себестоимость объекта. К калькуляцион​ным относятся счета: "Вложения во внеоборотные активы", "Ос​новное производство" и др.
Распределительные счета применяются для накапливания от​дельных расходов и последующего их распределения по объектам учета отчетным периода. По структуре они подразделяются на ак​тивные и пассивные, а по назначению — на собирательно-распре​делительные и бюджетно-распределительные.
Собирательно-распределительные — это активные счета, на которых собираются расходы, подлежащие распределению для вклю​чения в себестоимость отдельных видов деятельности, готовой
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продукции, выполнения работ, оказания услуг. К таким счетам от​носятся "Общепроизводственные расходы", "Общехозяйственные рас​ходы" и др. По дебету этих счетов в течение месяца накапливаются соответствующие расходы, а с кредита списываются в полной сум​ме затраты по направлениям. Сальдо по этим счетам отсутствует, так как счет в начале месяца открывается, а в конце месяца зак​рывается.
Бюджетно-распределителъные счета предназначены для на​капливания расходов и списания их по назначению в течение того отчетного (бюджетного) периода, к которому они относятся. По струк​туре эти счета делятся на активные и пассивные. Активным бюд-жетно-распределительным счетом является счет "Расходы буду​щих периодов", на дебете которого учитываются произведенные в текущем месяце расходы, относящиеся к последующим отчетным периодам, а с кредита списываются расходы при наступлении со​ответствующего периода. Дебетовое сальдо показывает нераспре​деленную сумму расходов.
К пассивным бюджетно-распределительным счетам относятся счет "Доходы будущих периодов". По кредиту накапливаются буду​щие расходы или доходы, которые затем списываются в доле, от​носящейся к отчетному периоду. Кредитовое сальдо показывает нераспределенные доходы.
Результатные счета предназначены для выявления резуль​татов хозяйственной и финансовой деятельности организации. Они подразделяются на операционно-результатные, к ним относится счет "Продажи", "Прочие доходы и расходы" и финансово-результат​ные — счет "Прибыли и убытки". На этих счетах определяется прибыль или убыток от продажи продукции и другого имущества, а также от оказания услуг и выполнения различных работ.
Забалансовые счета
По участию в балансовом обобщении информации объектов бухгалтерского учета счета подразделяются на балансовые и заба​лансовые.
На балансовых счетах учитывается имущество, находящееся в собственности или полном хозяйственном ведении и распоряже​нии хозяйствующего субъекта.
На забалансовых счетах ведется учет имущества, которое не принадлежит организации на правах собственности, но временно находится в ее пользовании, на ответственном хранении, в перера​ботке, а также на условных правах собственности и обязательств.
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Характерная особенность забалансовых счетов — ведение учета по простой системе, т. е. без применения двойной записи. Это означа​ет, что операции на этих счетах записываются только по дебету или кредиту счета и не корреспондируют с другими счетами.
Сущность и значение двойной записи на счетах
Для отражения хозяйственных операций на счетах использует​ся особый прием бухгалтерского учета — двойная запись. Назначе​ние двойной записи — это отражение на счетах взаимосвязанных изменений, происходящих с объектами бухгалтерского учета в ре​зультате совершаемых хозяйственных операций.
Двойной записью, или корреспонденцией счетов, называется отражение хозяйственных операций не менее чем на двух взаимо​связанных счетах — по дебету одного и кредиту другого счета в одной и той же сумме.
Система двойной записи основана на двойственности: все эко​номические явления имеют два аспекта — увеличение и уменьше​ние, которые компенсируют друг друга. В системе двойной записи факт хозяйственной деятельности должен быть зарегистрирован как минимум дважды, т. е. обязательно по дебету одного счета и по кредиту другого, причем таким образом, чтобы общая сумма по дебету уравновешивала сумму по кредиту, таким образом, в сис​теме всегда поддерживается баланс.
Счет представляет собой систему, которая формируется под воздействием хозяйственной операции и позволяет осуществлять учет и контроль за наличием и движением объекта учета. Движе​ние каждого объекта учета осуществляется только в двух вариан​тах: уменьшение или увеличение.
Счета открываются на каждый вид актива и пассива баланса, отсюда из названия:
*  активные счета — открываются на основании статей актива баланса, предназначены для отражения наличия и движения хозяй​ственных средств организации, ее имущества;
*  пассивные счета — открываются на основании статей пасси​ва баланса, предназначены для текущего учета состояния и изме​нения обязательств организации;
*  активно-пассивные счета предназначены для текущего уче​та состояния и изменения одновременно имущества организации и источников его финансирования;
*  забалансовые счета — здесь отражается информация об иму​ществе организации, не принадлежащем ей.
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Синтетический и аналитический учет
Информация о состоянии и движении хозяйственных средств и обязательствах организации, которую получают из счетов, откры​ваемых на основании статей баланса, носит обобщенный характер. Для управления хозяйственной деятельностью такой информации недостаточно. Поэтому для получения различной по степени дета​лизации бухгалтерской информации в системе бухгалтерского уче​та используют два уровня счетов: синтетические и аналитические. Учет, осуществляемый на синтетических и аналитических счетах, называется, соответственно, синтетическим и аналитическим.
Синтетический учет — это учет обобщенных данных о ви​дах имущества, обязательств и хозяйственных операций по опре​деленным экономическим признакам, который ведется на синтети​ческих счетах бухгалтерского учета в денежном выражении.
Аналитический учет — учет, который ведется на аналити​ческих счетах бухгалтерского учета, группирующих детальную ин​формацию об имуществе, обязательствах и хозяйственных опера​циях внутри каждого счета.
Например, по синтетическому счету "Материалы" бухгалтер​ская информация показывает общую сумму поступивших, израсхо​дованных и имеющихся в остатке материалов. В то же время ана​литический учет по этому объекту строится в разрезе видов и конкретных наименований материальных ценностей в натуральном (количественном) и стоимостном выражении.
Бухгалтерская информация в денежном выражении, получае​мая в системе синтетического учета, соответствует итоговым дан​ным, формирующимся в аналитическом учете. В Законе о бухгал​терском учете указывается, что данные аналитического учета дол​жны соответствовать оборотам и остаткам по счетам синтетическо​го учета.
2.1.3. Организация бухгалтерского учета в организациях
План счетов бухгалтерского учета
Планом счетов называется систематизированный перечень син​тетических счетов бухгалтерского учета. План счетов — это основ​ной нормативно-методический документ, на основе которого орга​низуется ведение бухгалтерского учета как системы.
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Различают типовые и рабочие планы счетов. Типовые планы счетов утверждаются Минфином России и другими уполномочен​ными органами. Рабочие планы счетов разрабатываются предприя​тиями самостоятельно на основе типовых планов и содержат пере​чень бухгалтерских счетов, необходимых для ведения синтетичес​кого и аналитического учета.
В настоящее время действует несколько типовых Планов сче​тов бухгалтерского учета: для коммерческих, для бюджетных, для кредитных (банковских) организаций и др.
Типовой план счетов состоит из перечня счетов и субсчетов и инструкции по его применению.
В Плане счетов, счета бухгалтерского учета сгруппированы по девяти разделам, в соответствии с экономическим содержанием учитываемых объектов. Каждому счету присваивается код (номер) и наименование. По каждому счету в инструкции излагается поря​док учета операций на счете и типовая корреспонденция счетов по дебету и кредиту. По некоторым счетам в плане счетов приводятся субсчета. Субсчет — это вспомогательный синтетический счет, от​ражающий детализацию основного учитываемого на счете объекта.
Типовые планы счетов обеспечивают единство применения всей системы счетов, позволяют использовать единую методологию ве​дения бухгалтерского учета и составления бухгалтерской отчетнос​ти, способствуют проведению эффективного аудита и регулируют взаимоотношения с налоговыми и другими органами экономическо​го управления и контроля.
В настоящее время действуют План счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций и Инструкция по его применению, утвержденная приказом Минфина РФ от 31 октября 2000 г. № 94н.
Учетные регистры
Для отражения бухгалтерских записей в системе синтетичес​ких и аналитических счетов ведутся бухгалтерские регистры.
Регистры бухгалтерского учета — это таблицы бухгалтерс​кого оформления, предназначенные для систематизации и накоп​ления данных, содержащихся в принятых к учету первичных доку​ментах, для отражения на счетах бухгалтерского учета и в бухгал​терской отчетности.
Принятое правило ведения записей в бухгалтерских регист​рах — это отражение их в хронологической последовательности и
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в группировке по соответствующим счетам бухгалтерского учета. Формы и содержание в бухгалтерских регистрах — это отра​жение их в хронологической последовательности и в группировке по соответствующим счетам бухгалтерского учета.
Формы и содержание бухгалтерских регистров разнообразны и вытекают из принятой организацией формы бухгалтерского учета.
Учетные регистры представляют собой таблицы определен​ной формы, построенные в соответствии с экономической группи​ровкой данных об имуществе и обязательствах, они предназначены для систематизации и накопления информации, содержащейся в принятых к учету первичных учетных документах, для отражения на счетах бухгалтерского учета и в бухгалтерской отчетности.
Учетные регистры по видам бухгалтерских записей делятся на хронологические и систематические.
В хронологических регистрах хозяйственные операции отра​жаются в последовательности их совершения. Например, кассовые книги, регистрационные журналы.
Систематические учетные регистры служат для группиров​ки хозяйственных операций по установленным признакам.
По объему и содержанию регистры делятся на регистры син​тетического учета; регистры аналитического учета; комбинирован​ные регистры.
Регистры синтетического учета — операции отражаются только в денежном измерении в обобщенном виде. Например, обо​ротная ведомость.
Регистры аналитического учета — операции отражаются подробно, в том числе и в натуральном измерении.
Комбинированные регистры — объединяют данные и синте​тического и аналитического учета.
Совокупность и расположение реквизитов в регистре опреде​ляют его форму, которая зависит от особенностей учитываемых объектов, назначения регистров.
По окончании месяца по каждой странице учетных регистров подводят итоги. Итоговые записи систематических и аналитических регистров обязательно сверяют путем составления оборотных ве​домостей.
После утверждения годового отчета учетные регистры груп​пируют, переплетают и сдают на хранение в текущий архив орга​низации.
Лица, получившие доступ к информации, содержащейся в регистрах бухгалтерского учета и во внутренней бухгалтерской
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отчетности, обязаны хранить коммерческую тайну. За ее разглаше​ние они несут ответственность, установленную законодательством РФ.
Формы бухгалтерского учета
Форма бухгалтерского учета — это принятый порядок веде​ния регистров бухгалтерского учета по синтетическим и аналити​ческим счетам. Она является составной частью системы учета и, как правило, разрабатывается применительно к требованиям контроля за производственной, хозяйственной и финансовой деятельностью орга​низации и составления отчетности о результатах этой деятельности.
Формы бухгалтерского учета определяются следующими при​знаками: количество, структура и внешний вид учетных регистров, последовательность связи между документами и регистрами, а также между самими регистрами. Следовательно, под формой бухгалтер​ского учета следует понимать совокупность различных учетных регистров с установленным порядком и способом записи в них.
Организация самостоятельно выбирает наиболее подходящую для себя систему учета. Выбор системы обусловлен сложившейся практикой учета.
Из действующих форм бухгалтерского учета наибольшее рас​пространение в настоящее время имеют следующие формы счето​водства:
*  простая система учета (без двойной записи хозяйственных операций);
* журнально-ордерная система учета с ее модификациями (про​стой, упрощенной, полной или типовой).
С широким внедрением электронно-вычислительной техники, исходя из ее возможностей, четкая классификация систем учета стала практически невозможной, т. е. все программы бухгалтерско​го учета позволяют на практике сформировать любую комбинацию из общепринятых систем учета.
Система бухгалтерского учета должна:
*  соответствовать виду хозяйственной деятельности;
*  быть полностью достоверной;
4 исключать возможность пропуска информации о хозяйствен​ной деятельности;
*  позволять осуществлять любую выборку о состоянии, дви​жении или источниках средств организации;
*  обеспечивать простоту в регистрации хозяйственных опера​ций и составлении бухгалтерской отчетности;
*  иметь защиту от утечки коммерческой информации;
*  иметь приемлемую себестоимость.
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Себестоимость применяемой системы учета должна быть пря​мо пропорциональна хозяйственным оборотам организации и не снижать ее доходность.
Рассмотрим одну из распространенных форм бухгалтерского
учета — журнально-ордерную.
В основе журнально-ордерной формы бухгалтерского учета лежат принципы накапливания и систематизации данных первич​ных документов в учетных регистрах, которые позволяют обеспе​чить синтетический и аналитический учет средств, источников хо​зяйственных операций по всем разделам бухгалтерского учета.
Хронологическая и систематическая записи хозяйственных опе​раций осуществляются одновременно.
Записи в накопительные регистры производятся в разрезе по​казателей, необходимых для управления финансово-хозяйственной и коммерческой деятельностью организации, а также для состав​ления месячной, квартальной и годовой отчетности.
При ведении аналитического и синтетического учета исполь​зуются два вида бухгалтерских регистров: журналы-ордера и вспо​могательные ведомости. Для обеспечения рациональности учета могут применяться специальные разработочные таблицы.
Кроме того, при журнально-ордерной форме учета ведутся ведомости учета объектов основных средств, ведомости учета зат​рат на производство по калькулируемым объектам, а также саль​довые или оборотные ведомости по учету готовых изделий.
Основными регистрами этой формы учета являются журналы-ордера. Они представляют собой таблицы большого формата со значительным количеством реквизитов. Открываются журналы-ор​дера на месяц на отдельный синтетический счет или на группу синтетических счетов. Каждому журналу-ордеру присваивают оп​ределенный постоянный номер.
Запись в журналы-ордера производят ежедневно либо непос​редственно с первичных документов, либо из вспомогательных ве​домостей. Вспомогательные ведомости применяются обычно в тех случаях, когда необходимые аналитические показатели сложно получить непосредственно в журналах-ордерах. Поэтому данные первичных документов предварительно группируются в ведомос​тях, а их итоги затем переносятся в журналы-ордера.
В основу построения журналов-ордеров и вспомогательных ве​домостей положен кредитовый признак регистрации хозяйственных операций, т. е. данные первичных документов записываются только по кредиту соответствующих счетов с одновременным отражением оборотов по дебету корреспондирующих счетов. Тем самым исклю-
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чается дублирование оборотов по корреспондирующим счетам. Итоги за месяц каждого журнала-ордера показывают общую сумму кре​дитового оборота счета, операции которого учитываются в данном журнале, и суммы дебетовых оборотов каждого корреспондирую​щего с ним счета.
Хозяйственные операции записывают в журналы-ордера по мере их совершения и оформления документами. Поэтому система​тическая запись в журналах-ордерах является одновременно и хро​нологической записью.
Для проверки правильности записей в журналах-ордерах общий итог по кредиту счета подсчитывают и записывают в журнал непос​редственно из документов. Полученный итог сверяют с выведенными в отдельных графах журнала итогами по дебетуемым счетам.
Данные журналов-ордеров в конце месяца переносятся в Глав​ную книгу.
Главная книга открывается на год и служит для обобщения данных из журналов-ордеров, взаимной проверки правильности произведенных записей по отдельным счетам и для составления сальдового бухгалтерского баланса. В ней записываются сальдо на начало отчетного периода, обороты по дебету и кредиту счетов и сальдо на конец отчетного периода по каждому синтетическому счету.
Кредитовый оборот переносят в Главную книгу из соответ​ствующего журнала, обороты по дебету записывают в книгу из разных журналов-ордеров по корреспондирующим счетам. После проверки оборотов выводится сальдо на начало следующего отчет​ного периода и записывается в Главной книге.
Для проверки правильности записей в Главной книге подсчи​тывают суммы оборотов и сальдо по всем счетам. Суммы дебето​вых и кредитовых оборотов, а также дебетовых и кредитовых сальдо должны быть равны.
Бухгалтерский баланс и другие формы отчетности составляют по данным Главной книги, журналов-ордеров и вспомогательных к ним ведомостей.
Самое широкое распространение в настоящее время получи​ла автоматизированная форма бухгалтерского учета. В основе этой формы лежит принцип двойной записи при отражении хозяйствен​ных операций. Одновременная запись производимой хозяйственной операции по дебету и кредиту корреспондирующих счетов способ​ствует систематизации хозяйственных операций и обеспечивает дей​ственный контроль за правильностью отражения их на счетах бух​галтерского учета.
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Исходная информация обрабатывается на компьютерах с ис​пользованием различных бухгалтерских программ, с учетом реше​ния конкретных задач в зависимости от требований пользователей информации. Бухгалтерские программы могут быть системными, прикладными или представлять их комбинированное решение. Как правило, в крупных и средних организациях используются компью​терные сети, наличие которых позволяет использование одной ин​формации разными пользователями для разных управленческих целей. По существующим оценкам до 80% коммерческих организа​ций используют персональные компьютеры.
Пользователь получает информацию, необходимую для состав​ления всех видов отчетности и оперативного управления деятель​ностью организацией.
При автоматизированной форме учета обеспечивается органи​ческая взаимосвязь бухгалтерского, оперативного, статистического учета и учета для целей налогообложения.
Глава 2.2. Учет основных средств
2.2.1. Классификация основных средств, учет их наличия и движения
Основные средства — это часть имущества, используемого в качестве средств труда при производстве продукции, выполнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организа​ции в течение периода, превышающего 12 месяцев или обычный операционный цикл, если он превышает 12 месяцев.
Особенностью основных средств является их многократное ис​пользование в процессе производства, сохранение в течение дли​тельного периода первоначального внешнего вида. Участвуя в про​изводственном процессе и под воздействием внешней среды они постепенно изнашиваются и переносят свою первоначальную сто​имость на затраты производства в течение срока их службы путем начисления амортизации.
При принятии к бухгалтерскому учету активов в качестве ос​новных средств необходимо единовременное выполнение следую​щих условий:
ф использование в производстве продукции, при выполнении ра​бот или оказании услуг либо для управленческих нужд организации;
* использование в течение длительного времени, т. е. срока полезного использования продолжительностью свыше 12 месяцев или обычного операционного цикла, если он превышает 12 месяцев;
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Ф организацией не предполагается последующая перепродажа данных активов;
Ф способность приносить организации экономические выгоды (доход) в будущем.
К основным средствам относятся: здания, сооружения, маши​ны и оборудование, измерительные приборы, вычислительные тех​ника, транспорт, инструмент, производственный, хозяйственный инвентарь и принадлежности, рабочий, скот, многолетние насаж​дения, внутрихозяйственные дороги и другие объекты.
В случае наличия у одного объекта нескольких частей, имею​щих разный срок полезного использования, каждая такая часть учи​тывается как самостоятельный инвентарный объект.
Инвентарный объект основных средств — это объект со всеми приспособлениями или отдельный конструктивно обособленный предмет, предназначенный для выполнения определенных самосто​ятельных функций.
Основные задачи учета основных средств:
Ф контроль за сохранностью и наличием основных средств по местам их использования;
Ф правильное документальное оформление и своевременное отражение в учете их поступления, выбытия, перемещения;
Ф контроль за рациональным расходованием ресурсов на ре​конструкцию и модернизацию основных средств.
Для включения в затраты организации производится исчисле​ние доли стоимости основных средств в виде амортизационных от​числений.
Организации имеют право:
Ф владения, пользования и распоряжения основными средствами;
Ф продажи или безвозмездной передачи основных средств дру​гим предприятиям;
*  обмена, сдачи в аренду, предоставления в бесплатное вре​менное пользование принадлежащих им основных средств;
Ф предоставления взаймы принадлежащих им зданий, обору​дования, транспортных средств, инвентаря и т. д.;
Ф списания с баланса основных средств в случае их физическо​го или морального износа, независимо от того, полностью ли они амортизированы или частично.
Основные средства по степени использования в производствен​но-хозяйственной деятельности подразделяются на находящиеся:
Ф в эксплуатации;
*  в запасе (резерве);
Ф в стадии достройки, дооборудования, реконструкции и час​тичной ликвидации;
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•Ф на консервации.
К основным средствам в эксплуатации относятся все числящи​еся на балансе организации действующие основные средства, в    * том числе временно не используемые, сданные в аренду.                  |
К основным средствам в запасе (резерве) относятся оборудова- 1 ние и транспортные средства, приобретенные для этой цели, а л также бывшие в эксплуатации, но временно выведенные из эксп- 1 луатации.                                                                                              !
На консервацию переводятся, как правило, основные сред- • ства, находящиеся в определенном комплексе, объекте, имеющие | законченный цикл производства на срок более трех месяцев. Пере- | вод объектов основных средств на консервацию осуществляется по ; решению руководителя организации и оформляется документами, | в которых указывается, какие основные средства переводятся на > консервацию и на какой срок.
Основные средства в зависимости от принадлежности подраз​деляются на:
*  собственные, принадлежащие организации на праве собствен​ности, находящиеся в оперативном управлении или хозяйственном
ведении;
*  арендованные, принадлежащие другому предприятию и экс​плуатируемые временно за определенную плату (текущая аренда).
Основные средства в зависимости от целевого использования
подразделяются на:
*  производственные, использование которых направлено на систематическое получение прибыли как основной цели деятель​ности, т. е. использование в процессе производства промышленной продукции, выполнении работ, оказании услуг;
*  непроизводственные, т. е. не используемые при осуществле​нии обычных видов деятельности, но обеспечивающие культурно-бытовые нужды работников организации.
К объектам основных средств непроизводственного назначения, находящимся на балансе организации, можно отнести жилые дома, детские дошкольные учреждения, санатории и другие объекты культурно-бытового назначения.
2,2.2. Учет амортизации основных средств, учет их ремонта
Порядок начисления амортизации по объектам основных средств установлен ПБУ 6/01 "Учет основных средств" и Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Рос-
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сийской Федерации. В указанных нормативных актах предусмотре​но, что стоимость объектов основных средств погашается посред​ством начисления амортизации в течение срока их полезного ис​пользования, кроме объектов, по которым амортизация'не начис​ляется.
Амортизация не начисляется в отношении объектов жилищно​го фонда, внешнего благоустройства и других аналогичных объек​тов (лесного хозяйства, дорожного хозяйства и т. п.), а также про​дуктивного скота, многолетних насаждений, не достигших эксплуа​тационного возраста. По указанным объектам и объектам основных средств некоммерческих организаций производится начисление из​носа в конце отчетного года по установленным нормам амортиза​ционных отчислений. Движение сумм износа по указанным объек​там учитывается на отдельном забалансовом счете 010 "Износ ос​новных средств".
Не подлежат- амортизации объекты основных средств неком​мерческих организаций, а также объекты, потребительские свой​ства которых с течением времени не изменяются (земельные учас​тки и объекты природопользования), а также объекты основных средств стоимостью не более 10 000 руб. за единицу и библиотеч​ный фонд.
Подлежат амортизации основные средства, находящиеся у орга​низации на праве собственности, хозяйственного ведения, опера​тивного управления, в аренде, на доверительном управлений.
Определение срока полезного использования основного сред​ства происходит при его принятии к бухгалтерскому учету, исходя из:
Ф ожидаемого срока использования этого объекта в соответ​ствии с ожидаемой производительностью или мощностью;
•* ожидаемого физического износа, зависящего от режима экс​плуатации, естественных условий, влияния агрессивной среды и т. д.
* нормативно-правовых и других ограничений использования этого объекта.
Срок полезного использования — это период, в течение кото​рого использование объектов основных средств должно приносить доход организации или служить для выполнения целей деятельнос​ти организации, определяемой для принятых к бухгалтерскому учету основных средств в соответствии с установленным порядком.
Для отдельных групп основных средств срок полезного исполь​зования определяется исходя из количества продукции или иного натурального показателя объема работ, ожидаемого к получению в результате использования этого объекта.
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Организация в праве самостоятельно устанавливать срок по​лезного использования приобретенных основных средств.
В то же время начисление амортизации по основным сред​ствам, по которым срок полезного использования установлен само​стоятельно, применяется только для целей бухгалтерского учета.
Срок полезного использования основных средств определяется с учетом Классификации основных средств, включаемых в аморти​зационные группы, утвержденной постановлением Правительства РФ от 1 января 2002 г. № 1.
Организации в праве начислять амортизацию объектов основ​ных средств одним из следующих способов:
* линейным способом;
•ф способом уменьшаемого остатка;
^ способом списания стоимости по сумме чисел лет срока по​лезного использования;
Ф способом списания стоимости пропорционально объему про​дукции (работ).
Применение одного из способов начисления амортизации про​изводится в течение всего срока полезного использования объектов. В течение отчетного года амортизационные отчисления по объектам основных средств начисляются ежемесячно независимо от применяе​мого способа начисления в размере 1/12 годовой суммы.
При линейном способе начисления амортизации годовая сумма амортизационных отчислений определяется исходя из первоначаль​ной стоимости или текущей (восстановительной) стоимости объекта основных средств и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта.
При способе уменьшаемого остатка годовая сумма начисленных амортизационных отчислений определяется исходя из остаточной сто​имости объекта основных средств на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта и коэффициента ускорения, устанавливаемого в соот​ветствии с законодательством РФ.
При способе списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования годовая сумма амортизационных отчисле​ний определяется исходя из первоначальной стоимости или теку​щей (восстановительной) стоимости объекта основных средств и со​отношения, в числителе которого число лет, остающихся до конца срока полезного использования объекта, а в знаменателе — сумма чисел лет срока полезного использования объекта.
При способе списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) амортизационные отчисления производятся ис-
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ходя из натурального показателя объема продукции в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основ​ных средств и предполагаемого объема продукции за весь срок полезного использования объекта основных средств.
Восстановление объекта основных средств может осуществ​ляться посредством ремонта, модернизации и реконструкции.
Затраты на восстановление объекта основных средств отража​ются в бухгалтерском учете отчетного периода, к которому они относятся. При этом затраты на модернизацию и реконструкцию объекта основных средств после их окончания могут увеличивать первоначальную стоимость такого объекта, если в результате мо​дернизации и реконструкции улучшаются (повышаются) первона​чально принятые нормативные показатели функционирования (срок полезного использования, мощность, качество применения и т. п.) объекта основных средств.
В целях равномерного включения предстоящих расходов в из​держки производства отчетного периода организация может созда​вать резерв на ремонт основных средств. Порядок создания указан​ного резерва обязательно должен быть установлен документом, определяющим учетную политику предприятия.
В зависимости от запланированных сроков проведения работ в течение отчетного года разрешается или создавать резерв на пред​стоящие расходы на счете 96 "Резервы предстоящих расходов", или использовать счет 97 "Расходы будущих периодов".
Сумма резерва на ремонт основных средств ежемесячно вклю​чается в себестоимость в размере норматива, установленного органи​зацией самостоятельно в твердой фиксированной сумме или в про​центах к первоначальной стоимости основных средств. Норматив разрабатывается сроком на пять лет. Работы по сдаче-приемке ра​бот оформляются актом.
Необходимо учитывать, что при образовании указанного ре​зерва в издержки производства включается сумма отчислений, ис​численная исходя из сметной стоимости ремонта.
При определении размера резерва на ремонт основных средств за счет себестоимости продукции следует иметь в виду, что в расчет должны приниматься только основные производственные фонды.
В конце года остатки резерва на ремонт основных средств под​лежат обязательной инвентаризации, а излишне зарезервирован​ные суммы сторнируются.
Организациям предоставлено право образовывать ремонтный фонд для обеспечения в течение ряда лет равномерного включения затрат на проведение особо сложных видов ремонта основных про-
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изводственных фондов в себестоимость продукции. Отчисления в ремонтный фонд определяются исходя из балансовой стоимости ос​новных фондов и нормативов отчислений, утверждаемых в уста​новленном порядке самими предприятиями. Создание ремонтного фонда должно быть предусмотрено учетной политикой предприя​тия.
Отличительными особенностями ремонтного фонда от резерва
на ремонт основных средств является следующее:
Ф ремонтные работы подлежат производству в течение дли​тельного срока (больше одного года);
Ф возможность создания ремонтного фонда должна быть пре​дусмотрена отраслевыми особенностями затрат;
* выполняемые ремонтные работы должны быть технически
сложными;
Ф остаток ремонтного фонда в конце года не сторнируется, если учетная политика предприятия на следующий год остается неизменной. Что касается излишне начисленной суммы резерва, то она по окончании ремонта относится на финансовые результаты.
Одновременно с капитальным ремонтом объектов основных средств может осуществляться их модернизация. В этом случае зат​раты по модернизации объекта учитываются в порядке, установ​ленном для учета капитальных вложений. Модернизация предус​матривает внедрение передовой техники и технологии, механиза​ции и автоматизации производств.
Под реконструкцией действующей организации понимается переустройство действующих цехов и объектов основного, подсоб​ного и обслуживающего назначения, связанное с совершенствова​нием производства и повышением его технико-экономического уровня.
Если затраты на модернизацию, реконструкцию объектов ос​новных средств после окончания работ улучшают, повышают ра​нее принятые нормативные показатели функционирования объек​тов основных средств, то указанные затраты могут увеличивать первоначальную стоимость объекта.
Если затраты на модернизацию, проводимую одновременно с капитальным ремонтом, не приводят к улучшению ранее приня​тых нормативных указателей и не увеличивают первоначальную стоимость объекта, их разрешено относить на затраты производ​ства. Это условие должно быть оговорено в дефектной ведомости или смете на ремонт.
На каждый объект реконструкции и модернизации составля​ются проект и смета. Затраты на указанные работы учитываются на счете 08 "Вложения во внеоборотные активы".
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2.2.3. Особенности учета арендованных основных средств
Организации в соответствии с действующим законодательством имеют право как арендовать основные средства, так и представ​лять их в аренду.
Представление арендодателем арендатору основных средств за плату во временное пользование оформляется договором аренды.
По условиям предоставления объектов основных средств су​ществует аренда текущая и долгосрочная.
Текущая аренда предполагает сдачу арендодателем своего иму​щества на определенный срок арендатору с обязательным возвра​том. В арендный период права и обязанности собственника остаются у арендодателя, к арендатору переходит лишь право владения иму​ществом.
К долгосрочно арендуемым основным средствам относятся объекты, по которым договор аренды предусматривает их переход в собственность арендатора (выкуп) по истечении срока аренды или ранее при условии внесения последним всей обусловленной догово​ром выкупной цены.
При текущей аренде арендодатель сданное в аренду имуще​ство продолжает учитывать на своем балансе в составе собствен​ных основных средств с соответствующей отметкой об их выбытии в инвентарной карточке (книге). Такие карточки группируют от​дельно. Имущество передается в аренду по договору аренды и офор​мляется приемопередаточным актом. В договоре оговариваются срок использования, который рассчитывают исходя из оценки имуще​ства с учетом его фактического износа, действующих норм аморти​зационных отчислений и величины арендной платы. Последняя вклю​чает, как правило, средства, предусмотренные нормами отчисле​ний на полное восстановление основных средств, сметами затрат на ремонт и часть прибыли.
Финансовые результаты от сдачи в аренду имущества арендо​датель отражает в составе прибыли или доходов будущих перио​дов, а начисление амортизационных сумм по сданным в аренду основным средствам относит на уменьшение прибыли —Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 02 "Амортизация основных средств", суб​счет "Амортизация собственных основных средств".
Существует также финансовая аренда, или лизинг. Лизинг — это передача имущества, которое приобретено по указанию арендатора, на длительный срок с условием (либо без
271
него), что названное имущество перейдет в собственность аренда​тора.
Субъектами лизинговых отношений являются лизингодатель (юридическое лицо, осуществляющее лизинговую деятельность, физическое лицо — предприниматель без образования юридичес​кого лица) и лизингополучатель (также юридическое или физичес​кое лицо). Отношения между ними регулируются договором лизин​га. Лизингодатель предоставляет обусловленное договором имуще​ство лизингополучателю за плату во временное пользование для предпринимательских целей.
Объектом лизинга может быть любое движимое и недвижи​мое имущество, относящееся по действующей классификации к основным средствам, кроме имущества, запрещенного к свободно​му обращению на рынке. Лизингодатель сохраняет право собствен​ности на имущество, передает его во владение и пользование для хозяйственной эксплуатации лизингополучателю, который перечис​ляет за это лизинговые платежи.
2.2.4. Налог по хозяйственным операциям движения основных средств
При поступлении основных средств НДС, уплаченный постав​щикам основных средств в соответствии с Налоговым кодексом РФ, возмещается из бюджета в том случае, если одновременно выпол​нены следующие условия:
* основные средства приобретены для производственных це​лей;
Ф основные средства введены в эксплуатацию, т. е. учтены на счете 01 "Основные средства";
Ф у организации есть счет-фактура поставщика;
* у организации есть документы, которые подтверждают оп​лату приобретенных основных средств;
+ в расчетных и первичных учетных документах НДС выделен отдельной строкой;
* объекты недвижимости зарегистрированы в Едином государ​ственном реестре прав на недвижимость.
В бухгалтерском учете до момента регистрации права соб​ственности на приобретенный объект недвижимости он учитывает​ся на счете 08 "Вложения во внеоборотные активы". Следователь​но, "входной" НДС по нему возместить из бюджета нельзя. После регистрации такое имущество можно ввести в эксплуатацию.
В некоторых случаях НДС, уплаченный поставщикам основных средств, из бюджета не возмещается, а включается в первоначаль-
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ную стоимость этих основных средств. Так делается, когда основные средства используются:
1)  для производства и реализации товаров (работ, услуг), ко​торые не облагаются НДС;
2)  для производства товаров (работ, услуг), которые реализу​ются за пределами территории Российской Федерации;
3) для непроизводственных целей;
4) организациями и индивидуальными предпринимателями, ко​торые не платят НДС.
При приобретении объектов основных средств за плату, в том числе и уже бывших в эксплуатации, они отражаются в бухгал​терском учете по их первоначальной стоимости, в которую вклю​чаются в числе прочих расходов не возмещаемые налоги, уплачен​ные при покупке объекта основных средств. При приобретении ос​новных средств у физических лиц, не зарегистрированных в каче​стве предпринимателей без образования юридического лица, в бух​галтерском учете производится запись:
Д 08 "Вложения во внеоборотные активы" — К 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами"
При получении основных средств в счет вклада в уставный ка​питал объекты основных средств в бухгалтерском учете отражаются в соответствии с требованиями ПБУ 6/01 "Учет основных средств". Стоимость таких основных средств принимается равной их денежной оценке, установленной учредителями (участниками) организации, в акционерных обществах в оценке, установленной независимым оцен​щиком. Кроме того, в первоначальную стоимость объекта основных средств включаются фактические затраты организации на их достав​ку и приведение в состояние, пригодное для использования.
В соответствии с Налоговым кодексом РФ передача основных средств в виде вклада в уставный (складочный) капитал организа​ций не является реализацией, поэтому такая операция не облага​ется НДС. За доставку основных средств и приведение их в состоя​ние, пригодное для использования, организация уплачивает НДС. Эти суммы возмещаются из бюджета и не включаются в стоимость полученных основных средств.
Бухгалтерский учет операций, связанных со строительством объектов основных средств, ведется в соответствии с Положением по бухгалтерскому учету "Учет договоров (контрактов) на капи​тальное строительство" (ПБУ 2/94), а также с Положением по бухгалтерскому учету долгосрочных инвестиций, утвержденным письмом Минфина России от 30 декабря 1993 г. № 160.
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Все затраты на строительство учитываются на счете 08 "Вло​жения во внеоборотные активы" (субсчет "Строительство объек​тов основных средств"). После того как объект будет построен и введен в эксплуатацию, эти затраты списываются на счет 01 "Ос​новные средства".
Строительство может осуществляться подрядным, хозяйствен​ным или комбинированным способом. Рассмотрим, как исчислять НДС в каждом из этих случаев.
По договору строительного подряда подрядчик обязуется в ус​тановленный срок построить определенный объект либо выпол​нить иные строительные работы. Заказчик, в свою очередь, дол​жен создать подрядчику необходимые для этого условия, принять результат выполненных работ и оплатить работы.
НДС, уплаченный подрядным организациям за строительство производственных объектов, возмещается из бюджета. Такой вычет в соответствии с Налоговым кодексом РФ может быть произведен после того, как объект будет построен и введен в эксплуатацию. Из бюджета также возмещается НДС, уплаченный поставщикам това​ров, которые были приобретены для строительно-монтажных ра​бот и переданы подрядчику на давальческой основе.
При поступлении основных средств по договору мены одна из сторон обязуется передать в собственность другой стороне один товар в обмен на другой. При этом товары считаются равноценны​ми (если договором не предусмотрено иное).
В соответствии с Налоговым кодексом РФ сумма "входного" НДС по основным средствам, приобретенным по договору мены, исчисляется исходя из балансовой стоимости переданного имуще​ства. При этом учитывается его амортизация и переоценки, кото​рые проводились в соответствии с законодательством РФ.
При получении основных средств безвозмездно одна сторона обязуется бесплатно предоставить что-либо другой стороне. При​мером безвозмездного договора является договор дарения.
НДС по основному средству, полученному безвозмездно, не​смотря на то что указывается в счете-фактуре, из бюджета не возмещается. Так как в данном случае основное средство получено бесплатно в соответствии с Налоговым кодексом РФ, вычету под​лежат только те суммы налога, которые уплачены поставщикам при покупке товаров (работ, услуг).
При получении имущества в аренду и использовании его в производственных целях арендная плата за него относится к расхо​дам по обычным видам деятельности.
НДС по арендной плате возмещается из бюджета после того, как эта плата будет перечислена арендодателю. Причем к вычету
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можно принять НДС только за один месяц, даже если организация перечисляет арендную плату сразу за несколько месяцев вперед.
При продаже основных средств цену продаваемого основного средства стороны устанавливают в договоре.
В соответствии с Налоговым кодексом РФ продажа основных средств облагается НДС. Однако порядок расчета этого налога зави​сит от того, как основное средство было отражено в учете с НДС или без НДС.
При продаже основного средства, в стоимости которого не учтен НДС, налоговая база равна стоимости основного средства, указанной в договоре купли-продажи.
При продаже основного средства, внесенного в счет вклада в уставный капитал, следует учесть тот факт, что такие вклады в уставные капиталы хозяйственных обществ и товариществ НДС не облагаются. Поэтому основные средства, полученные в счет вклада в уставный капитал, отражаются в учете по стоимости без НДС. Реализуя такое имущество, организация рассчитывает НДС исходя из его стоимости, указанной в договоре купли-продажи.
Если организация продает основное средство по цене, которая ниже рыночной более чем на 20 процентов, то ей лучше сразу рассчитать НДС исходя из рыночной цены.
При продаже основных средств, учтенных с НДС при их покуп​ке (основные средства, приобретенные за счет бюджетных средств; безвозмездно полученные основные средства; основные средства, которые используются в деятельности, не облагаемой НДС), НДС исчисляется с разницы между продажной ценой реализуемого объек​та (с учетом НДС, акцизов, но без учета налога с продаж) и его остаточной стоимостью (после переоценок).
При продаже безвозмездно полученных основных средств НДС исчисляется с разницы между продажной и остаточной стоимостью. Налог взимается по обратной ставке. Если основное средство пред​приятию подарило физическое лицо, не являющееся плательщи​ком НДС, то оно учитывается на балансе предприятия без НДС. В этом случае при его продаже НДС исчисляется с продажной сто​имости по прямой ставке.
Передача основных средств в уставный капитал другого пред​приятия не считается реализацией. Поэтому начислять в данном случае НДС не нужно. "Входной" НДС по такому имуществу нужно восстановить, так как переданное имущество предприятие боль​ше не использует в своей производственной деятельности. НДС, который необходимо восстановить, рассчитывается с остаточной сто​имости основного средства.
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Основные средства списываются с баланса предприятия при передаче в совместную деятельность. Уплачивать с нее НДС не требуется. А в соответствии с Методическими рекомендациями НДС, уплаченный при покупке основных средств, переданных для совме​стной деятельности, нужно восстановить. Если, конечно, суммы этого налога ранее были возмещены из бюджета.
Если передаются основные средства, которые ранее уже эк​сплуатировались, то восстановить нужно НДС, который прихо​дится на остаточную стоимость основных средств. Причем сумма восстановленного налога покрывается за счет собственных средств
организации.
При передаче основных средств по договору мены в соответ​ствии с Налоговым кодексом РФ НДС облагается стоимость имуще​ства, указанная сторонами в договоре. Но если она отклоняется от рыночной более чем на 20%, то НДС рассчитывается исходя из рыночной цены сделки. Если используется метод "по отгрузке", то НДС начисляется в момент передачи основного средства. Если же выручка определяется "по оплате" — то в день получения имуще​ства в обмен на переданное основное средство.
По безвозмездной передаче основных средств организация дол​жна начислить в бюджет НДС. Сумма налога рассчитывается исходя из рыночной стоимости переданного имущества.
При этом организация должна составить счет-фактуру, в ко​тором нужно указать рыночную стоимость безвозмездно передава​емого основного средства, а также сумму НДС.
При списании недостач и порчи объектов основных средств за счет виновных лиц.
Если при поступлении испорченного основного средства была уплачена и принята к налоговому вычету сумма НДС, списание испорченного имущества считается непроизводственным использо​ванием ценностей. Поэтому "входной" НДС должен быть восстанов​лен и уплачен в бюджет. Чтобы рассчитать сумму НДС, подлежа​щую восстановлению, необходимо остаточную стоимость испорчен​ного имущества умножить на 20%.
Одним из видов ущерба, полученного организацией, может стать уничтожение и порча основных средств от стихийных бедствий.
Чрезвычайные обстоятельства должны быть документально подтверждены. За подтверждением необходимо обратиться в служ​бы, которые ликвидируют последствия чрезвычайных обстоятельств (МЧС, Государственную противопожарную службу, органы внут​ренних дел и т. д.).
276
Поскольку в этом случае убыток от списания основных средств считается производственным расходом, то восстанавливать НДС, ранее возмещенный из бюджета по этому имуществу, не требуется.
2.2.5. Инвентаризация основных средств
При проведении инвентаризации основных средств выявляется фактическое наличие и состояние основных фондов организации, проверяется техническая документация (паспорта, характеристи​ки, проекты и т. п.), уточняются данные бухгалтерского учета.
Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерс​кой отчетности в РФ установлено, что порядок проведения инвен​таризации, т. е. количество инвентаризаций в отчетном году, даты их проведения, перечень имущества и обязательств, проверяемой при каждой из них и т.д., определяется руководителем организа​ции, за исключением случаев, когда проведение инвентаризации обязательно.
Проведение инвентаризации обязательно в следующих случаях:
Ф при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а так​же при преобразовании государственного или муниципального уни​тарного предприятия;
Ф перед составлением годовой бухгалтерской отчетности (кро​ме имущества, инвентаризация которого проводилась не ранее 1 октября отчетного года). Инвентаризация основных средств может проводиться один раз в три года;
Ф при смене материально ответственных лиц;
Ф при выявлении фактов хищения, злоупотребления или пор​чи имущества;
Ф в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвы​чайных ситуаций, вызванных экстремальными условиями;
Ф при реорганизации или ликвидации организации;
Ф в других случаях, предусмотренных законодательством.
Инвентаризацию проводит комиссия, назначенная приказом руководителя организации.
При инвентаризации основных средств комиссия производит осмотр объектов и заносит в инвентаризационные описи полное их наименование, назначение, инвентарные номера, основные техни​ческие или эксплуатационные показатели.
При инвентаризации зданий, сооружений и другой недвижи​мости комиссия проверяет наличие документов, подтверждающих нахождение указанных объектов в собственности организации. Про-
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вернется также наличие документов на земельные участки, водо​емы и другие объекты природных ресурсов, находящиеся в соб​ственности налогоплательщика.
Если комиссией установлено, что работа капитального харак​тера (надстройка этажей, пристройка новых помещений и др.) или частичная ликвидация строений и сооружений (слом отдельных кон​структивных элементов) не отражены в бухгалтерском учете, то необходимо по соответствующим документам определить сумму увеличения или уменьшения балансовой стоимости объекта и при​вести в описи данные о производственных изменениях.
Машины, оборудование и транспортные средства заносятся в описи индивидуально с указанием заводского инвентарного номера по техническому паспорту организации-изготовителя, года выпус​ка, назначения, мощности.
Однотипные предметы хозяйственного инвентаря, инструмен​ты, станки одинаковой стоимости, поступившие одновременно в одно из структурных подразделений организации и учитываемые на типовой инвентарной карточке группового учета, приводятся в описях по наименованиям с указанием количества этих предметов. В задачу комиссии входит также проверка правильности ис​пользования и хранения основных средств. Она должна выявить объекты, не принятые на учет, а также объекты, по которым в регистрах бухгалтерского учета отсутствуют или указаны непра​вильные данные, характеризующие их. Комиссия должна включить в опись правильные сведения и технические показатели по этим объектам. Оценка выявленных инвентаризацией неучтенных объек​тов производится экспертами.
Результаты проведения инвентаризации отражаются в инвен​таризационной описи, которая подписывается инвентаризационной комиссией, материально ответственными лицами и передается в
бухгалтерию.
На'основные средства, не подлежащие восстановлению, ко​миссия составляет отдельную опись с указанием времени ввода в эксплуатацию и причин, приведших их к непригодности (порча, полный физический износ и другие причины).
По арендованным объектам составляются отдельные инвента​ризационные описи, в которых указываются сведения об арендода​теле и сроке аренды.
До начала инвентаризации проверяются:
Ф наличие и состояние инвентарных карточек, инвентарных книг, описей и других регистров аналитического учета, техничес​ких паспортов или иной технической документации;
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Ф наличие документов на основные средства, сданные или при​нятые организациями в'аренду и на хранение.
Выявленные при инвентаризации расхождения между факти​ческим наличием имущества и данными бухгалтерского учета в следующем порядке:
Ф излишек имущества приходуется по рыночной стоимости на дату проведения инвентаризации и оформляется проводкой:
Д 01 "Основные средства" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
Ф недостача имущества и его порча в пределах норм есте​ственной убыли относятся на издержки производства или обраще​ния (расходы) оформляется проводкой:
Д 02 "Амортизация основных средств" — К "Основные сред​ства"
При выявлении конкретных виновных лиц недостающие или испорченные объекты оценивают по рыночным ценам, оформляют проводкой:
Д 73 "Расчеты с персоналом по прочим операциям" — К "Не​достачи и потери от порчи ценностей"
Если виновные лиц не установлены или суд отказал в взыска​нии с них убытков, то убытки от недостачи имущества и его порчи списываются на финансовые результаты организации:
Д 91.9 "Сальдо доходов и расходов" — К 94 "Недостачи и потери от порчи ценностей";
Д 99 "Прочие доходы и расходы" — К 91.9 "Сальдо доходов и расходов"
Глава 2.3. Учет нематериальных активов
2.3.1. Классификация нематериальных активов, учет их поступления и создания
Нематериальные активы представляют собой совокупность объектов долгосрочного пользования (свыше 1 года), не имеющих материально-вещественной формы, но необходимых предприятиям и организациям для эффективного осуществления хозяйственной деятельности. Они обладают стоимостью и способны приносить эко​номические выгоды организации, т. е. доход.
Нематериальный актив может быть принят к бухгалтерскому учету, если одновременно выполняются следующие условия:
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ф отсутствие материально-вещественной (физической струк​туры);
*  возможность идентификации (выделения, отделения) орга​низацией от другого имущества;
*  использование в производстве продукции, при выполнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организа​ции;
*  использование в течение длительного времени, т. е. сроком полезного использования продолжительностью свыше 12 месяцев или операционного цикла, если он превышает 12 месяцев;
*  организацией не предполагается последующая перепродажа данного имущества;
*  способность приносить организации экономические выгоды (доход) в будущем;
+ наличие надлежащим образом оформленных документов, под​тверждающих существование самого актива и исключительного права у организации на результаты интеллектуальной деятельнос​ти (патенты, свидетельства, другие охранные документы, договор уступки (приобретения) патента, товарного знака и т. п.).
Не относятся к нематериальным активам объекты, не удов​летворяющие следующим основным признакам:
1)  не давшие положительного результата научно-исследова​тельские, опытно-конструкторские и технологические работы;
2) не законченные и не оформленные в установленном законо​дательством порядке научно-исследовательские, опытно-конструк​торские и технологические работы;
3)  материальные объекты (материальные носители), в кото​рых выражены произведения науки, литературы, искусства, про​граммы для ЭВМ и базы данных.
Под исключительными правами понимаются имущественные права, и прежде всего, право препятствовать другим лицам ис​пользовать объекты его интеллектуальной собственности каким бы то ни было образом без разрешения (лицензии) на использование такого объекта. Отнесение в этом смысле исключительных прав к имущественным основывается на том, что такие права позволяют извлекать определенные денежные выгоды и предъявлять опреде​ленные денежные требования к третьим лицам.
Исключительные неимущественные права относятся к личным правам, т. е. к правам личности. Их нельзя передавать другим ли​цам, они неотчуждаемы и охраняются бессрочно.
Права организации на нематериальные активы подтвержда​ются следующими документами:
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* лицензионными договорами;
Ф договорами о создании объекта интеллектуальной собствен​ности;
Ф учредительными документами (в комплексе с договорами на создание объектов интеллектуальной собственности, уступке прав, лицензионными договорами);
*  охранными документами.
Рассмотрим более подробно эти документы.
Лицензионный договор — это договор, выражающий содержа​ние соглашения сторон, в соответствии с которым одна из сторон (лицензиар) на определенных соглашением условиях дает свое раз​решение (лицензию) и предоставляет другой стороне (лицензиату) право на использование объекта своей интеллектуальной собствен​ности, а другая сторон принимает на себя право на использование объекта и обязуется использовать этот объект.
Различают три вида лицензии:
* исключительная,
* неисключительная,
* открытая.
При исключительной лицензии другим лицам передается ис​ключительное право на использование объекта промышленной соб​ственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за патентообладателем права на его использование в части, не пере​даваемой другому лицу.
При неисключительной лицензии патентообладатель, предос​тавляя другому лицу право на использование объекта промыш​ленной собственности, сохраняет за собой все права, подтверждае​мые патентом, в том числе и на предоставление лицензий треть​им лицам.
При открытой лицензии патентообладатель может подать в Патентное ведомство заявление о предоставлении любому лицу права на использование объекта промышленной собственности.
Лицензионный договор подлежит регистрации в Патентном ведомстве и без регистрации считается недействительным.
Договор о создании объекта интеллектуальной собственности — это договор на выполнение научно-исследовательских и опытно-кон​структорских работ, результатом которых является создание оп​ределенного объекта интеллектуальных работ, все права на кото​рый принадлежат организации-заказчику.
К учредительным документам относятся уставы и учредитель​ные договора, составленные и подписанные учредителями, заре-
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гистрированные в соответствующих органах государственной реги​страции согласно действующему законодательству.
Интеллектуальная собственность может поступать в немате​риальные активы создаваемого или уже созданного юридического лица путем внесения прав, относящихся к интеллектуальной соб​ственности, в счет вклада одного и нескольких учредителей в со​став имущественного комплекса коммерческой организации (пред​приятия). Причем передача права пользования данным объектом производится по лицензионному договору или договору о создании объекта интеллектуальной собственности.
Интеллектуальная собственность не передается по договору дарения, договору купли-продажи и договору мены, поэтому эти виды договоров не являются основанием для учета интеллектуаль​ной собственности в нематериальных активах организации.
Охранный документ — это документ, выдаваемый правообла​дателю по его просьбе (заявлению, ходатайству, заявке и т. д.) уполномоченным государственным органом и подтверждающий ис​ключительные права правообладателя на объект интеллектуаль​ной собственности. Охрана прав предусматривает выдачу правооб​ладателю такого документа при соблюдении оговоренных действу​ющим законодательством условий.
Организации имеют право владения, пользования и распоря​жения нематериальными активами, а также владеют правом:
*  продажи;
*  безвозмездной передачи другим организациям;
+ обмена;
*  сдачи в аренду;
*  предоставления бесплатно во временное пользование либо взаймы принадлежащие организации исключительные права.
Основные задачи учета нематериальных активов:
*  контроль за сохранностью и наличием нематериальных ак​тивов по местам их использования;
4 правильное документальное оформление и своевременное отражение в учете поступления, выбытия, перемещения немате​риальных активов.
Согласно ПБУ 14/2000 "Учет нематериальных активов", нема​териальные активы можно классифицировать по следующим при​знакам:
4 исключительные права, возникающие из авторских и иных договоров на достижения науки, произведения литературы, искус​ства и объекты смежных прав, на программы для ЭВМ;
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*  права на так называемую промышленную собственность, вы​текающую из патентов на изобретения, промышленные образцы, селекционные достижения, из свидетельств на полезные модели, товарные знаки и знаки обслуживания или лицензионных догово​ров на их использование;
*  права, объекты на промышленную собственность;
Ф права пользования земельными участками и природными ре​сурсами;
*  организационные расходы (расходы, связанные с образова​нием юридического лица, признанные в соответствии с учреди​тельными документами частью вклада участников (учредителей) в уставный (складочный) капитал организации;
Ф деловая репутация организации;
4 другие аналогичные активы.
Рассмотрим каждую из групп представленных в соответствии с вышеуказанной классификацией групп более подробно.
Первая группа нематериальных активов, возникающая из ав​торского права, включает в себя права на литературные, драмати​ческие, музыкальные произведения, произведения изобразитель​ного искусства, архитектуры, а также базы данных ЭВМ и иные объекты.
Вторая группа нематериальных активов возникает из прав на промышленную собственность, подтвержденную патентами и сви​детельствами на изобретения, промышленные образцы, селекци​онные достижения, полезные модели, товарные знаки, знаки об​служивания, фирменное наименование, место происхождения то​вара. Все указанные объекты и сделки с ними для их правовой охраны требуют обязательной специальной регистрации в соответ​ствующих органах.
Третья группа нематериальных активов возникает из лицензи​онных договоров на использование промышленной собственности: изобретений, промышленных образцов, селекционных достижений, полезных моделей, товарных знаков и знаков обслуживания.
Четвертая группа нематериальных активов — права пользова​ния земельными участками и природными ресурсами. В бухгалтерс​ком учете отражается стоимость прав на использование земельных участков, природных ресурсов (недр, воды и др.). Эта группа отлича​ется от прочих определенной ценностью, поскольку обладает потен​циальной способностью приносить прибыль, стоимость этой группы нематериальных активов определяется затратами на получение этих активов, они не несут в себе вещественного содержания, использу​ются в течение длительного времени. В силу этого содержат в себе отличительные признаки нематериальных активов.
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Пятая группа нематериальных активов — организационные расходы. Организационными расходами считаются расходы, связан​ные с образованием юридического лица, признанные в соответ​ствии с учредительными документами вкладом участников (учре​дителей) в уставной (складочный) капитал.
Шестая группа нематериальных активов — деловая репута​ция фирмы. Ее смысл расшифровывается как превышение покуп​ной цены приватизированного имущества над его оценочной (на​чальной) стоимостью.
2.3.2. Учет поступления и создания нематериальных активов
Нематериальные активы учитываются на активном счете 04 "Нематериальные активы". По дебету этого счета отражается ин​формация о поступивших в организацию объектах, а по кредиту счета — информация о списанных объектах.
Учет ведется по первоначальной стоимости. Аналитические счета открываются на каждый отдельный объект (товарные знаки, патенты, программные продукты). Типовые формы первичных до​кументов практически отсутствуют. Для учета всех видов немате​риальных активов утверждена "Карточка учета нематериальных активов. Организации самостоятельно имеют право разрабатывать формы первичной документации по нематериальным активам, в частности, для постановки на баланс должен быть разработан акт приема-передачи нематериальных активов.
Варианты поступления нематериальных активов:
1. В качестве вклада в уставный капитал.
2.  Приобретение за плату.
3. Создание в организации собственными силами.
4. Безвозмездное получение.
5.  Другие способы поступления.
Основанием для записей на счетах при получении нематери​альных активов в уставный капитал являются соответствующие договоры и акты приемки-передачи.
Создание нематериальных активов в организации собственными сипами
Факт создания нематериальных активов определяется наличи​ем исключительного права на результаты интеллектуальной дея​тельности. В зависимости от намерения дальнейшего использования
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нематериальных активов для учета затрат по их изготовлению ис​пользуются счета 20 "Основное производство" (если нематериаль​ные активы создаются для продажи) или 08 "Вложения во необо​ротные активы" (если нематериальные активы будут использо​ваться для собственных нужд).
Нематериальные активы считаются созданными в случае, если:
*  исключительное право на результат интеллектуальной дея​тельности, полученный в порядке выполнения служебных обязан​ностей, принадлежит организации работодателя;
*  исключительное право на результат интеллектуальной дея​тельности, полученный автором по договору с заказчиком, не яв​ляющимся работодателем, принадлежит заказчику;
*  свидетельство на товарный знак или на право пользования местом происхождения товара выдано на имя организации.
Затраты на создание нематериальных активов, предназначен​ных для использования в самой организации, относятся к категории долгосрочных инвестиций и учитываются на счете 08 "Вложения во внеоборотные активы".
Договоры, посредством которых регулируется создание объек​тов нематериальных активов:
Ф договор о создании авторского произведения;
+ договор о выполнении НИОКР;
+ договор о создании научно-технической продукции.
Создание нематериальных активов собственными силами орга​низации отражается следующими бухгалтерскими записями:
*  отражена оплата труда сотрудникам, занятым изготовлени​ем нематериальных активов
Д 08 "Вложения во внеоборотные активы" — К 70 "Расчеты с персоналом по оплате труда"
*  начислены взносы в государственные внебюджетные фонды с начисленных сумм оплаты труда
Д 08 "Вложения во внеоборотные активы" — К 69 "Расчеты по социальному страхованию и обеспечению"
*  списаны материалы на разработку нематериального актива Д 08 "Вложения во внеоборотные активы" — К 10 "Мате​риалы"
*   оплачены услуги сторонних организаций (патентного бюро, экспертной службы)
Д 08 "Вложения во внеоборотные активы" — К 51 "Расчет​ные счета"
*  оприходованы на баланс организации нематериальные активы Д 04 "Нематериальные активы"— К 08 "Вложения во внеобо​ротные активы"
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2.3.3. Учет амортизации и выбытия нематериальных активов
Амортизация нематериальных активов производится одним из следующих способов начисления амортизационных отчислений:
* линейный способ;
ф способ уменьшаемого остатка;
Ф способ списания стоимости пропорционально объему про​дукции (работ).
При наиболее часто использующемся линейном способе амор​тизация производится исходя из первоначальной стоимости немате​риальных активов и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта. При применении ли​нейного метода норма амортизации по каждому объекту амортизи​руемого имущества определяется по формуле:
К = [1/п] х 100%,
где К — норма амортизации в процентах к первоначальной (восстановительной) стоимости объекта амортизируемого имуще​ства;
п — срок полезного использования данного объекта амортизи​руемого имущества, выраженный в месяцах.
При этом способе списываются амортизационные отчисления на расходы организации в фиксированной сумме.
При способе уменьшаемого остатка амортизация определятся исходя из остаточной стоимости нематериальных активов на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной из срока полез​ного использования этого объекта.
В течение отчетного года амортизационные отчисления по не​материальным активам начисляются ежемесячно независимо от применяемого способа начисления в размере 1/12 годовой суммы.
При, способе списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) начисление амортизационных отчислений про​изводится исходя из натурального показателя объема продукции (работ) в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимо​сти нематериального актива и предполагаемого объема продукции (работ) за весь срок полезного использования нематериального ак​тива. Иными словами, сумму амортизации за какой-либо период можно рассчитать по следующей формуле:
А = V х С/Оп,
где А — сумма амортизации за отчетный период; 286
V — натуральный показатель объема продукции (работ, ус​луг) в отчетном периоде;
С — первоначальная стоимость объекта нематериальных активов;
Оп — предполагаемый объем продукции (работ, услуг) за весь срок полезного использования нематериальных активов.
Амортизационные отчисления по нематериальным активам отражаются в бухгалтерском учете отчетного периода, к которому они относятся, и начисляются независимо от результатов деятель​ности организации в отчетном периоде.
Согласно пункту 21 ПБУ 14/2000 "Учет нематериальных акти​вов", амортизационные отчисления по нематериальным активам отражаются в бухгалтерском учете одним из способов:
1.  Накоплением соответствующих сумм на отдельном счете — по кредиту счета 05 "Амортизация нематериальных активов".
Аналитический учет по счету 05 "Амортизация нематериаль​ных активов" ведется по отдельным объектам НМА.
2.  Уменьшением первоначальной стоимости объекта нематери​ального актива непосредственно по кредиту счета 04 "Нематери​альные активы".
Амортизационные отчисления по организационным расходам организации отражаются в бухгалтерском учете путем равномер​ного уменьшения первоначальной стоимости в течение 20 лет.
Выбранный метод отражения амортизации на счетах бухгал​терского учета должен быть зафиксирован в учетной политике орга​низации.
Применение одного из способов отражения в бухгалтерском учете амортизации по группе однородных нематериальных акти​вов производится в течение всего срока полезного использования объекта.
Выбытие нематериальных активов организации происходит в результате следующих хозяйственных ситуаций:
*  списание по причинам нецелесообразности дальнейшего ис​пользования или по истечении срока действия прав;
4 финансовые вложения в уставный капитал других организа​ций или вклад в простое товарищество;
*  безвозмездная передача другим лицам (юридическим или фи​зическим) на основании договора об уступке прав.
Передача нематериальных активов в доверительное управле​ние не является выбытием активов.
При выбытии нематериальных активов их стоимость, учтен​ная на счете 04 "Нематериальные активы", уменьшается на сумму начисленной за время использования амортизации (с дебета счета
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05 "Амортизация нематериальных активов")- После окончания про​цедуры выбытия актива его остаточная стоимость списывается со счета 04 "Нематериальные активы" на счет 91 "Прочие доходы и расходы", на котором сначала формируется финансовый результат от операции продажи объекта нематериальных активов.
Продажа объекта нематериальных активов осуществляется на основе целого ряда договоров: об уступке прав, лицензионного договора, договора о ноу-хау.
Продажная цена определяется в договоре Реализация объекта нематериальных активов подлежит обложению НДС, т. е. продажа объекта нематериальных активов производится по ценам, включа​ющим НДС. Полученная от покупателя сумма НДС подлежит упла​те в бюджет.
Финансовый результат от реализации объекта нематериаль​ных активов определяется как разница между продажной ценой и остаточной стоимостью объекта без учета расходов, связанных с продажей.
Выбытие нематериальных активов в результате их списания происходит в основном по истечении срока их службы и если они полностью амортизированы.
Комиссия устанавливает причины списания объекта (мораль​ный износ, длительное его не использование для производства продукции и т. д.), составив об этом соответствующий акт. После   < этого акт на списание нематериального актива передается в бух-   ;-галтерию предприятия, и на его основании в инвентарной карточке   ] № НМА-1 делается отметка о выбытии актива.                                  ;
В случаях, когда списанный нематериальный актив к моменту •* списания не был полностью амортизирован, убытки от списания не •} полностью амортизированных нематериальных активов относятся ^
на финансовые результаты.                                                                 |
1
Глава 2.4. Учет финансовых вложений
2.4.1. Классификация финансовых вложений
Осуществлению финансовых вложений должен предшествовать тщательный анализ рынка финансовых активов, что способствует выбору оптимального варианта, обеспечивающего надежность и прибыльность осуществляемых вложений.
Финансовые вложения — инвестиции в уставные капиталы и ценные бумаги других организаций, затраты на приобретение го-
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сударственных ценных бумаг, средства, предоставленные взаймы на территории России и за ее пределами.
Виды финансовых вложений:
Ф вложения в уставные капиталы других организаций;
*  приобретение акций и облигаций;
*  вложение денежных средств в займы.
Финансовые вложения в зависимости от сроков, на которые они произведены, принято делить в аналитическом учете на 2 вида: долгосрочные и краткосрочные.
Срок возврата долгосрочных финансовых вложений превышает 1 год. К таким вложениям относят вклады в уставные капиталы других организаций, в том числе затраты за рубежом на приобре​тение акций, процентных облигаций, предоставление займов.
Срок возврата или погашения краткосрочных финансовых вло​жений не превышает 1 год. К данному виду финансовых вложений относятся и вложения в ценные бумаги, срок погашения по которым не установлен без намерения получать доход более одного года.
Одной из основных составляющих финансовых вложений явля​ются ценные бумаги.
В финансово-хозяйственной деятельности используются следу​ющие виды ценных бумаг: акция; облигация; вексель; сберегатель​ный сертификат.
Акция — эмиссионная ценная бумага, закрепляющая права ак​ционера на получение части прибыли акционерного общества в качестве дивидендов на участие в управлении акционерным обще​ством.
Вексель — финансовый инструмент в форме документа, пред​писывающего должнику выплатить кредитору установленную сум​му к определенному сроку.
Облигация — ценная бумага, подтверждающая обязательство ее держателю возместить номинальную стоимость или имуществен​ный эквивалент, а также фиксированный в ней процент от номи​нальной стоимости.
Сберегательный сертификат — ценная бумага, удостоверяю​щая сумму вклада письменного свидетельства банка о депонирова​нии денежных средств.
Все ценные бумаги должны содержать обязательные реквизи​ты. Их отсутствие или несоответствие влечет недействительность совершаемой посредством их сделки.
Выпуском ценных бумаг называется совокупность ценных бу​маг одного эмитента, обеспечивающих объем прав владельцам при финансовых условиях первичного размещения.
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Для учета финансовых вложений предназначен счет 58 "Фи​нансовые вложения".
В соответствии с Гражданским кодексом РФ ценные бумаги являются движимым имуществом организации. Как и любое другое имущество, они подлежат обязательной денежной оценке при от​ражения в бухгалтерском учете. Оценка при приобретении за пла​ту осуществляется путем суммирования фактических расходов на его покупку. При безвозмездном получении — по рыночной сто​имости на дату оприходования объектов финансовых вложений.
Фактические затраты на приобретение ценных бумаг склады​ваются из:
*  сумм, уплачиваемых по договору продавцу;
*  вознаграждения посредникам за информационно-консульта​ционные услуги;
*  процентов по заемным средствам, используемым на приоб​ретение ценных бумаг и других расходов.
К счету 58 "Финансовые вложения" открываются субсчета: 58/1 "Паи и акции", 58/2 "Облигации", 58/3 "Предоставленные займы".
2.4.2. Учет вкладов в уставные капитаны других организаций
При принятии решения об осуществлении финансовых вложе​ний в уставные капиталы дочерних и других хозяйственных об​ществ отражаются по дебету счета 58/1 "Паи и акции". Внесение в уставный капитал другой организации ценных бумаг отражается следующим образом:
Д 58/1"Паи и акции"  — К 51 "Расчетные счета"
Передача в уставный капитал другой организации разных ви​дов имущества по договорной стоимости (материалов, основных средств, нематериальных активов) оформляется записью:
Д 58/1 "Паи и акции" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
*  списание переданного имущества (по балансовой стоимости) Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 01 "Основные средства",
К 04 "Нематериальные активы", К 10 "Материалы"
*  списание начисленной амортизации по передаваемым объек​там:
Д 02 "Амортизация основных средств", Д 05 "Амортизация нематериальных активов" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
*  начисление доходов по вкладам в уставный капитал других организаций:
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Д 76/1 "Расчеты по причитающимся дивидендам и другим доходам" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
Ф поступление доходов на расчетный счет:
Д 51 "Расчетные счета" — К 76/1 "Расчеты по причитаю​щимся дивидендам и другим доходам"
При передаче в уставный капитал организации материальных активов начисленные доходы облагаются налогом по ставке 15%.
2.4.3. Учет финансовых вложений в акции
Оплата акций, приобретенных у других организаций, произ​водится за денежные средства, а также посредством внесения ос​новных средств и прочих активов.
Акция — ценная бумага, удостоверяющая факт взноса опреде​ленной суммы в уставный капитал акционерного общества и даю​щая право владельцу на получение определенной доли в виде ди​виденда.
Акции
1)  в зависимости от объема прав, предоставляемых владель​цам, подразделяются на:
4 обыкновенные (дают право участвовать в общем собрании акционеров и на получение дивидендов);
+ привилегированные (дают право участвовать в управлении АО и на фиксированные дивиденды);
2) в зависимости от способа обозначения лица подразделяются на:
*  именные (содержат имя собственника, фиксируются в реес​тре акционеров);
*  на предъявителя (не содержат имя собственника, общество не имеет информации о своих пайщиках).
Акции имеют определенные виды оценки:
Ф номинальная стоимость;
Ф рыночная курсовая стоимость;
*  балансовая стоимость.
Номинальная стоимость обозначена на самой акции.
Балансовая стоимость — величина капитала акционеров, при​ходящегося на одну акцию.
Рыночная (курсовая) стоимость — цена, по которой акция про​дается или покупается на рынке ценных бумаг.
На счетах бухгалтерского учета отражение операций по осу​ществлению финансовых вложений происходит следующим обра​зом:
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+ оплата полной стоимости пакета акций другой организации (списание фактических затрат):
Д 58 "Финансовые вложения" — К 51 "Расчетные счета"
Отражение на счетах передачи имущества в виде основных средств и прочих активов при оплате акций производится анало​гично отражению на счетах передачи имущества в уставные капи​талы других организаций.
После приобретения акций на них начисляются дивиденды:
Ф начисление дивидендов:
Д 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами" — К 99 "Прибыли и убытки"
+ поступление дивидендов акционеру:
Д 51 "Расчетные счета" — К 76 "Расчеты с разными дебито​рами и кредиторами"
При продаже акций у инвестора:
* отражение продажной цены акций при их реализации:
Д 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
+ отражение балансовой стоимости акций при их реализации:
Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 58 "Финансовые вложе​ния"
+ списание финансового результата от реализации акций:
Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 99 "Прибыли и убытки"
или
Д 99 "Прибыли и убытки" — К 91 "Прочие доходы и расходы"
2.4.4. Учет долговых ценных бумаг
Долговые ценные бумаги — обязательства, размещаемые эми​тентами на договорном рынке для заимствования денежных средств.
Учет финансовых вложений в долговые ценные бумаги ведет​ся на счете 58 "Финансовые вложения", к которому открывается субсчет "Облигации и другие ценные бумаги".
Первоначальная стоимость приобретенных долговых ценных бумаг, состоящая из фактических затрат на их приобретение до истечения срока выпуска, доводится до номинальной цены.
Виды долговых ценных бумаг:
1.  Облигации: а) внутренние; б) внешние.
2.  Сертификаты: а) государственного банка; б) коммерческого
банка.
3. Векселя: а) коммерческие; б) финансовые.
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На счетах бухгалтерского учета операции по долговым цен​ным бумагам отражаются следующим образом:
*  перечисление денежных средств за приобретенные ценные бумаги:
Д 58 "Финансовые вложения" — К 51 "Расчетные счета" Ф оплата услуг посреднических организаций при приобрете​нии долговых ценных бумаг:
Д 58 "Финансовые вложения" — К 51 "Расчетные счета" + списание стоимости основных средств и прочих активов, на​правленных в оплату долговых ценных бумаг:
Д 58 "Финансовые вложения" — К 91 "Прочие доходы и расходы" Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 01 "Основные средства" ф оприходование долговых ценных бумаг после получения сви​детельства о переходе прав на них:
Д 58 субсчет "Долговые ценные бумаги" — К 58 "Финансовые вложения"
+ начисление процента по долговым обязательствам отража​ются:
Д 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами" — К 99 "Прибыли и убытки".
Разница между первоначальной и номинальной стоимостями ценных бумаг подлежит отнесению на финансовый результат орга​низации:
*  отнесение части разницы, если покупная стоимость ценных бумаг выше их номинальной:
Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 58 "Финансовые вложе​ния", и наоборот
+ отнесение части разницы между покупной и номинальной стоимостью (покупная стоимость ниже номинальной):
Д 58 "Финансовые вложения — К 91 "Прочие доходы и расходы".
К концу срока выкупа ценных бумаг их стоимость на счете "58 Финансовые вложения" должна соответствовать номиналу.
Погашение или продажа ценных бумаг происходит через счет 91 "Прочие доходы и расходы" по стоимости в момент реализации.
*  списание стоимости ценных бумаг:
Д 91 "Прочие доходы и расходы", 58 "Финансовые вложения" + зачисление выручки от реализации ценных бумаг: Д 51 "Расчетные счета" — К 91 "Прочие доходы и расходы" *• отражение финансового результата от реализации ценных бумаг:
Д 91 "Прочие доходы и расходы" — К 99 "Прибыли и убытки".
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2.4.5. Учет финансовых вложений в займы
Для учета займов, представленных юридическими и физичес​кими лицами используется счет 58 "Краткосрочные финансовые вложения" субсчет "Предоставленные займы". Операции по предо​ставлению займов оформляются договором займа, в них указывает​ся сумма займа, срок погашения, размер процентов.
Глава 2.5. Учет производственных запасов
2.5.1. Классификация производственных запасов. Документальное оформление поступления и расходования производственных запасов
Материально-производственные запасы — это вещественные элементы, используемые в качестве предметов труда в производ​ственном процессе. Они полностью потребляются в каждом цикле я целиком переносят свою стоимость на производимую продукцию. К материально-производственным запасам относят активы:
*  используемые в качестве сырья, материалов при производ​стве продукции, предназначенной для продажи (выполнения ра​бот, оказания услуг);
*  предназначенные для продажи;
*  используемые для управленческих нужд организации.
Готовая продукция является частью материально-производ​ственных запасов, предназначенных для продажи, а также товары являются частью материально-производственных запасов, приоб​ретенных или полученных от других юридических или физических лиц и предназначенные для продажи.                                             <"
К материально-производственным запасам не относятся: Ф активы, используемые при производстве продукции, вы* полнении работ или оказании услуг либо для управленческих нужд организации в течение периода, превышающего 12 месяцев или обычный операционный цикл, если он превышает 12 месяцев;
*  активы, характеризуемые как незавершенное производства Для правильной организации учета материально-производствен​ных запасов важное значение имеют их научно обоснованная класси-т фикация и выбор единицы учета.
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В зависимости от роли, которую играют запасы в процессе производства, их подразделяют на сырье и основные материалы, вспомогательные материалы, покупные полуфабрикаты, топливо, тару и тарные материалы, запасные части, животных на выращи​вании и откорме.
Сырье и основные материалы — это предметы труда, из ко​торых изготавливают продукт и которые образуют материально-вещественную основу продукта.
Вспомогательные материалы используют для воздействия на сырье и основные материалы, придания продукту определенных потребительских свойств или же для обслуживания и ухода за орудиями труда.
Покупные полуфабрикаты — это сырье и материалы, про​шедшие определенные стадии разработки, но не являющиеся еще готовой продукцией. Они выполняют важную роль в изготовлении продукции и составляют наряду с основными материалами ее ма​териальную основу.
Топливо подразделяют на технологическое (т. е. для технологи​ческих целей), двигательное (горючее) и хозяйственное (на отопле​ние).
Тара и тарные материалы — это предметы, используемые для упаковки, транспортировки, а также для хранения материалов и готовой продукции.
Запасные части используют для ремонта и замены износив​шихся деталей машин и оборудования.
Приведенная классификация материально-производственных запасов используется для построения систематического и аналити​ческого учета материально-производственных запасов.
Организация имеет право самотоятельно выбирать единицу учета материально-производственных запасов. В зависимости от характера материально-производственных запасов, порядка их при​обретения и использования единицей материально-производствен​ных запасов может быть номенклатурный номер, партия, однород​ная группа.
С продукцией поставщик выставляет покупателю расчетные и другие сопроводительные документы: счета, платежные поруче​ния, товарно-транспортные накладные, квитанции к железнодо​рожной накладной и другие. Документы поступают в бухгалтерию, где проверяют правильность их оформления, после чего транспор​тные документы передают ответственному исполнителю по снаб​жению для получения и доставки материалов.
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Кроме того, экспедитору выдается доверенность, которая регистрируется в журнале учета выданных доверенностей.
На станции прибывшие материалы по количеству мест и мас​се принимает экспедитор. При обнаружении им признаков, вызы​вающих сомнение в сохранности груза, он может потребовать от транспортной организации проверки груза. В случае выявления не​достачи мест или массы, повреждения тары, порчи материалов составляют коммерческий акт, служащий основанием для предъяв​ления претензий к транспортной организации или поставщику.
При отсутствии расхождений между данными поставщика и фактическими данными разрешается приходовать материалы без выписки приходного ордера. В этом случае на документе постав​щика проставляют штамп, в оттисках которого содержатся основ​ные реквизиты приходного ордера.
Если количество и качество прибывших на склад материалов не соответствуют данным счета поставщика, материалы принима​ет комиссия и оформляется акт, который служит основанием для предъявления претензии поставщику.
В случае перевозки материалов автотранспортом применяют товарно-транспортную накладную.
Подотчетные лица приобретают материалы в организациях торговли, у других организаций и кооперативов, на оптовом рынке или у населения за наличные деньги. Документом, подтверждаю​щим стоимость приобретенных материалов, является составляе​мый подотчетным лицом товарный счет или акт (справка). По воз​можности подотчетное лицо отражает в акте (справке) данные пас​порта продавца товара.
Материалы отпускают со склада организации на производствен​ное потребление, хозяйственные нужды и на сторону для перера​ботки и в порядке реализации излишних и неликвидных запасов.
Расход материалов, отпускаемых в производство и на другие нужды, ежедневно оформляют лимитно-заборными картами.
Если материалы со склада отпускаются нечасто, то отпуск оформляют требованиями.
Для учета движения материалов внутри организации приме​няют накладные на внутреннее перемещение материалов.
Первичные документы, оформляемые на складе, сдают в бух​галтерию.
Поступившие со склада первичные документы по движению материалов в бухгалтерии подвергают проверке, после этого они служат основанием для записи в регистрах бухгалтерского учета.
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2.5.2. Учет производственных запасов на складах и в бухгалтерии, их синтетический учет
Для учета материально-производственных запасов применяют следующие синтетические счета:
-  10 "Материалы";
-  11 "Животные на выращивании и откорме";
-  14 "Резервы под снижение стоимости материальных ценнос​тей";
-  15 "Заготовление и приобретение материальных ценностей";
-  16 "Отклонение в стоимости материальных ценностей", а также забалансовые счета:
-  002 "Товарно-материальные ценности, принятые на ответ​ственное хранение";
-  003 "Материалы, переданные в переработку";
-  004 "Товары, принятые на комиссию".
Планом счетов бухгалтерского учета для учета наличия и дви​жения всех видов материальных ценностей предназначен счет 10 "Материалы", в развитие которого на каждом предприятии долж​ны открываться субсчета, а также счет аналитического учета, не​обходимые для детализации о наличии и движении различных ви​дов и групп товарно-материальных ценностей.
К синтетическому счету 10 "Материалы" могут быть открыты следующие субсчета:
1. Сырье.
2.  Основные и вспомогательные материалы.
3.  Топливо и горючее.
4.  Покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия.
5.  Тара и тарные материалы.
6.  Строительные материалы.
7. Запасные части для текущего ремонта основных средств.
8.  Возвратные материалы.
9. Инвентарь и хозяйственные принадлежности. Материально-производственные запасы принимаются к бух​галтерскому учету по фактической себестоимости.
Фактическую себестоимость материальных ресурсов опреде​ляют путем суммирования затрат на их приобретение, включая уплату процентов за приобретение в кредит, наценки (надбавки), комиссионные вознаграждения, уплаченные снабженческим, внеш​неэкономическим организациям, стоимость услуг товарных бирж, таможенные пошлины, расходы на транспортировку, хранение и доставку, осуществляемые силами сторонних организаций.
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Фактические затраты на приобретение материально-произ​водственных запасов определяются с учетом суммовых разниц, воз​никающих до принятия материально-производственных запасов и бухгалтерскому учету в случаях, когда оплата производится в руб​лях в сумме, эквивалентной сумме в иностранной валюте (услов​ных денежных единицах).
Под суммовой разницей понимается разница между рублевой оценкой фактически произведенной оплаты, выраженной в иност​ранной валюте, кредиторской задолженности по оплате запасов, исчисленной по официальному или иному согласованному курсу на дату принятия ее к бухгалтерскому учету, и рублевой оценкой этой кредиторской задолженности, исчисленной по официальному или иному согласованному курсу на дату ее погашения.
Не включаются в фактические затраты на приобретение ма​териально-производственных запасов общехозяйственные и иные аналогичные расходы, кроме случаев, когда они непосредственно связаны с приобретением материально-производственных запасов.
Фактическая себестоимость материально-производственных запасов, внесенных в счет вклада в уставный (складочный) капитал организации, определяется исходя из их денежной оценки, согласо- . ванной учредителями (участниками) организации, если иное не предусмотрено законодательством РФ.
Фактическая себестоимость материально-производственныхз запасов, полученных организацией по договору дарения или без​возмездно, определяется исходя из их текущей рыночной стоимос​ти на дату принятия к бухгалтерскому учету. Под текущей рыноч​ной стоимостью понимается сумма денежных средств, которая мо​жет быть получена в результате продажи указанных активов.
Материально-производственные запасы, не принадлежащие организации, но находящиеся в ее пользовании или распоряжении в соответствии с условиями договора, принимаются к учету в оцен​ке, предусмотренной в договоре.
Оценка материально-производственных запасов, стоимость ко​торых при приобретении определена в иностранной валюте, про​изводится в рублях путем пересчета суммы в иностранной валюте по курсу Центрального банка РФ, действующему на дату приня​тия запасов к бухгалтерскому учету.
Фактическая себестоимость материально-производственных запасов, в которой они приняты к бухгалтерскому учету, не под​лежит изменению, кроме случаев, установленных законодатель​ством РФ.
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Оценку материально-производственных запасов, списываемых на производство, разрешается производить одним из следующих методов:
*  по себестоимости каждой единицы;                •
*  по средней себестоимости;
*  по себестоимости первых во времени закупок (метод ФИФО);
*  по себестоимости последних по времени закупок (метод ЛИФО).
Применение одного из указанных способов по группе (виду) материально-производственных запасов производится исходя из до​пущения последовательности применения учетной политики.
Материально-производственные запасы, используемые орга​низацией в особом порядке (драгоценные металлы, драгоценные камни и др.), или запасы, которые не могут обычным образом за​менять друг друга, могут оцениваться по себестоимости каждой единицы таких запасов.
По средней себестоимости материально-производственные за​пасы оцениваются по каждой группе (виду) запасов путем деления общей себестоимости группы (вида) запасов на их количество, скла​дывающихся соответственно из себестоимости и количества остат​ка на начало месяца и поступивших запасов в течение данного месяца.
Оценка по себестоимости первых по времени приобретения материально-производственных запасов (способ ФИФО) основана на допущении, что материально-производственные запасы использу​ются в течение месяца и иного периода в последовательности их приобретения (поступления), т. е. запасы, первыми поступающие в производство (продажу), должны быть оценены по себестоимости первых по времени приобретений с учетом себестоимости запасов, числящихся на начало месяца. При применении этого способа оцен​ка материально-производственных запасов, находящихся в запасе (на складе) на конец месяца, производится по фактической себесто​имости последних по времени приобретений, а в себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг учитывается себесто​имость ранних по времени приобретений.
Оценка по себестоимости последних по времени приобретения материально-производственных запасов (способ ЛИФО) основана на допущении, что материально-производственные запасы, первыми поступающие в производство (продажу), должны быть оценены по себестоимости последних в последовательности приобретения. При применении этого способа оценка материально-производственных
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запасов, находящихся в запасе (на складе) на конец месяца, произ​водится по фактической себестоимости ранних по времени приоб​ретения, а в себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг учитывается себестоимость поздних по времени приобрете​ния.
Понятно, что фактическую себестоимость материалов можно рассчитать только по истечении месяца, т. е. после получения бух​галтерией всех документов (платежных поручений поставщиков, счетов транспортных организаций за перевозку, погрузочно-раз-грузочные работы), подтверждающих формирование слагаемых этой себестоимости.
Приход и расход материально-производственных запасов зача​стую происходит ежедневно либо в течение одного дня неоднок​ратно, что требует своевременного документального оформления и отражения в учете. В связи с этим возникает необходимость ис​пользовать в текущем учете твердые, заранее установленные цены. Их называют учетными ценами. Ими могут быть договорные или плановые цены, рассчитываемые организацией самостоятельно.
Исчисление фактической себестоимости заготовления каждого вида сырья и материалов требует значительных затрат труда и времени, поэтому фактическую себестоимость заготовления исчис​ляют лишь по основным видам сырья или материалов. Текущий учет остальных материальных ценностей ведут по твердым учет​ным ценам: либо по покупным (фактурным) ценам, либо по плано​вой себестоимости. Отклонения фактической себестоимости мате​риалов от покупной цены или от плановой себестоимости учитыва​ют на отдельных аналитических счетах по группам материалов.
2.5.3. Инвентаризация товарно-материальных ценностей
Организации в соответствии с действующим законодательством для обеспечения достоверности данных бухгалтерского учета и бух​галтерской отчетности организации обязаны проводить инвентари​зацию имущества и обязательств, в ходе которой проверяются и документально подтверждаются их наличие, состояние и оценка.
Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерс​кой отчетности в России установлено, что порядок проведения ин​вентаризации, т. е. количество инвентаризаций в отчетном году, даты их проведения, перечень имущества и обязательств, прове-
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ряемой при каждой из них и т. д., определяется руководителем организации, за исключением случаев, когда проведение инвента​ризации обязательно.
Проведение инвентаризации обязательно в следующих случаях:
4 при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а так​же при преобразовании государственного или муниципального уни​тарного предприятия;
•* перед составлением годовой бухгалтерской отчетности (кро​ме имущества, инвентаризация которого проводилась не ранее 1 октября отчетного года);
•* при смене материально ответственных лиц;
*  при выявлении фактов хищения, злоупотребления или пор​чи имущества;
Ф в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвы​чайных ситуаций, вызванных экстремальными условиями;
*  при реорганизации или ликвидации организации;
*  в других случаях, предусмотренных законодательством. Инвентаризацию проводит комиссия, назначенная приказом
руководителя организации.
Основными целями инвентаризации материально-производ​ственных запасов являются:
•* выявление фактического наличия имущества;
^ сопоставление фактического наличия имущества с данными бухгалтерского учета;
4 проверка полноты отражения в учете обязательств.
Инвентаризация материально-производственных запасов осу​ществляется не менее одного раза в год перед составлением бух​галтерской отчетности, но не ранее 1 октября отчетного года.
Инвентаризация материально-производственных запасов осу​ществляется инвентаризационными рабочими комиссиями при обя​зательном участии материально ответственных лиц. В состав такой комиссии включают представителей администрации организации, работников бухгалтерской службы, а также других специалистов.
Результаты проведения инвентаризации отражаются в инвен​таризационной описи, которая подписывается инвентаризационной комиссией, материально ответственными лицами и передается в бухгалтерию.
При проведении инвентаризации следует учитывать, что:
*  инвентаризации подлежат все товарно-материальные цен​ности организации, независимо от их нахождения;
*  обязательно должно быть подвергнуто проверке фактичес​кое наличие имущества, находящегося на ответственном хранении,
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арендованного, полученного для переработки от других организа​ций;
*  инвентаризацию имущества проводят по его местонахожде​нию и материально ответственными лицами, на хранении которых находятся эти ценности;
*  фактическое наличие имущества должно проверяться толь​ко при обязательном участии материально ответственных лиц;
*  результаты инвентаризации следует отразить в учете и от​четности того месяца, в котором она закончена.
Глава 2.6. Учет труда и его опиаты
2.6.1. Виды, формы и системы оплаты труда, порядок ее начисления
Учет оплаты труда занимает в любой организации один из наиболее трудоемких и ответственных участков работы бухгалтера. При расчете оплаты труда организации необходимо руководство​ваться нормами действующего трудового законодательства, в част​ности Трудового кодекса РФ.
Каждому гражданину предоставляется исключительное право распоряжаться своими трудовыми способностями либо в виде орга​низации предпринимательской деятельности, либо в форме зак​лючения договорных отношений с другими предпринимателями. Кон​ституционное право на труд обеспечивается не только социальны​ми, но и юридическими гарантиями.
Трудовые отношения возникают между работником и работо​дателем на основании трудового договора.                                        ;
Работник имеет право на своевременное получение заработ~ ной платы в полном объеме в соответствие со своей квалификаци​ей, количеством и качеством выполненной работы. При этом он обязан исполнять свои трудовые обязанности, соблюдать трудовую дисциплину и правила внутреннего распорядка.
Трудовые отношения закрепляются трудовым договором (кон​трактом), посредством которого устанавливается правовая связь. между работником и работодателем. Трудовой договор является также базой для дальнейшего существования и развития трудовых отношений. В трудовом договоре оговариваются права и обязаннос​ти работника, а также права и обязанности работодателя. Важные пункты в договоре: условия оплаты труда, режим труда и отдыха.
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Условия трудового договора могут быть изменены только по согла​шению сторон и в письменной форме.
Прием работника оформляется приказом или распоряжением работодателя, изданным на основе заключенного трудового догово​ра. Расторжение трудового договора возможно по инициативе ра​ботника или работодателя. В первом случае при увольнении по собственному желанию работник обязан за две недели предупре​дить об этом работодателя. По инициативе работодателя растор​жение возможно при несоответствии занимаемой должности ра​ботника, сокращении численности, ликвидации организации и по другим основаниям.
Оплата труда работнику начисляется непосредственно после приема его на работу. Трудовое соглашение содержит наименова​ние должности, на которую принимается работник, трудовые обя​занности, условия труда и другую важную информацию. Месячная заработная плата работника, отработавшего норму рабочего вре​мени и выполнившего нормы труда (трудовые обязанности), не может быть ниже установленного федеральным законом минималь​ного размера оплаты труда. Право на свободное использование своих способностей для предпринимательской деятельности закреп​лено законодательно. Право на труд признается в любой разрешен​ной законом форме. Трудовые отношения работников регулирует Трудовой кодекс РФ и другие документы, касающиеся организации и оплаты труда.
Оплата труда выполняет несколько функций, в том числе функцию материального стимулирования в целях улучшения каче​ства продукции, повышение производительности труда.
Списочная численность определяется суммированием колличе-ства всех работников, принятых на постоянную, временную и се​зонную работу. В среднем за отчетный период рассчитывается сред​несписочная численность работников.
Минимальная заработная плата (минимальный размер оплаты тРУДа) — это гарантируемый законом размер месячной заработной платы за труд неквалифицированного работника, полностью отра​ботавшего норму рабочего времени при выполнении простых работ в нормальных условиях.
Порядок расчета заработной платы зависит от формы оплаты труда и их разновидностей.
Системы, формы, размер оплаты труда и другие виды дохо​дов сотрудникам организации устанавливают самостоятельно.
Тарифная система предусматривает тарифную ставку, с по​мощью которой определяется размер оплаты труда в час или за
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день, тарифную сетку, тарифно-квалификационные справочники. Сложность выполняемых работ определяется на основе их тарифи​кации. Тарифная ставка используется для расчета сдельных расце​нок с учетом норм выработки. При оплате труда на основе тариф​ной системы размер тарифной ставки (оклада) 1 разряда единой тарифной сетки не может быть ниже минимального размера опла​ты труда. Премии, доплаты и надбавки в минимальный размер оплаты труда не включаются.
Бестарифная система оплаты труда зависит от величины фонда оплаты труда квалификационного уровня сотрудника, личного вкла​да сотрудника, сложности выполненной работы.
Организация самостоятельно определяет ту систему оплаты труда, которую сочтет целесообразной. Системы оплаты труда, размеры тарифных ставок, окладов, премий организация фиксиру​ет в коллективных договорах и других нормативных актах.
Под формой оплаты труда подразумевают объект учета труда, подлежащий оплате (время или количество выполненной работы).
Существует сдельная и повременная формы оплаты труда и их разновидности.
Сдельная оплата труда. Сдельную оплату труда можно при​менять только на тех производствах, где можно точно опреде​лить, сколько выработал каждый сотрудник. По сдельной системе оплачивается труд работников, размер заработка которых зависит от объема выполненной работы и величины расценки за единицу работ или продукции. Для расчета суммы оплаты труда по данной системе необходимо измерить объем выполненной работы и срав​нить его с плановыми и нормативными заданиями, разработанными для данной категории рабочих. Основанием для начисления оплаты труда служат наряды на сдельную работу, ведомости учета выра​ботки, маршрутные листы и другие документы оперативного уче​та. В бухгалтерию сдаются в конце месяца закрытые наряды, ин​формация из которых учитывается при начислении оплаты труда.
Прямая сдельная оплата труда предусматривает начисление1 по заранее установленным расценкам за единицу выполненных ра​бот.
Сдельные расценки характеризуют оплату труда за единицу выполненных работ. Размер расценки за единицу выполненных ра​бот рассчитывается умножением тарифной ставки по соответству​ющему разряду работы на норму времени.
При прямой сдельной системе заработная плата начисляется за фактически выполненную работу на основе действующих расце-
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нок за единицу работы. Расценки определяют исходя из установлен​ных разрядов работы, тарифных ставок, окладов, норм выработки.
Сдельно-премиальная система оплаты труда предусматри​вает премирование за перевыполнение норм выработки и дости​жение количественных и качественных показателей. Премия начис​ляется, если работник выполнил определенные условия, напри​мер, перевыполнил норму.
Сдельно-прогрессивная оплата труда предусматривает начис​ление оплаты труда за запланированное изготовление продукции по прямой сдельной расценке, а за изготовление продукции сверх нормы — по прогрессивной расценке. При сдельно-прогрессивной системе оплата труда повышается за выработку продукции сверх установленных норм.
Аккордная система оплаты труда является разновидностью сдельной оплаты труда и заключается в расчете оплаты за весь объем работ по установленным расценкам. Аккордная система оп​латы труда предусматривает определение совокупного заработка за выполнение определенных стадий работы или производство оп​ределенного объема продукции.
Индивидуальная сдельная оплата труда определяется как сум​ма произведений соответствующей сдельной расценки на фактичес​кую выработку рабочего по каждому виду выполненных работ за месяц. Учет выработки и расчет оплаты труда ведется по каждому отдельному работнику.
Коллективная сдельная оплата труда рассчитывается в це​лом по бригаде работников. Фактически выполненный объем работ бригадой умножается на расценку за единицу работы.
Коллективная (бригадная) сдельная отплата труда заключается в том, что заработок рабочим начисляется по результатам труда коллектива бригады в целом. Обязательным условием подобной оп​латы труда является четкая бригадная организация труда.
При бригадной сдельной оплате труда выработка учитывается в целом по бригаде. Поэтому сумма заработка бригады подлежит распределению между ее членами с учетом количества отработан​ного времени, квалификации и степени производственной активно​сти.
Распределению предшествует исчисление общего заработка бригады. Затем каждому работнику рассчитывается тарифный за​работок за отработанное время по расценкам.
Повременная оплата труда. Значительная часть труда рабо​чих, занятых в сфере производства, оплачивается по повременной
305
форме. Это самая распространенная форма оплаты труда. Расчет оплаты труда при повременной форме производится исходя из ме-сячных окладов (ставок), числа рабочих дней в данном месяце и числа фактически отработанных дней за месяц. Для расчета суммы оплаты труда по данной форме необходимо знать месячный оклад работника, число дней работы по графику за данный месяц; число рабочих дней, фактически отработанное работником в данном ме​сяце. Расчет производится на основании табеля учета рабочего вре​мени. Сумма заработка рассчитывается как произведение тарифной ставки на отработанное время.
При повременно-премиальной форме оплаты труда учитыва​ется количество и качество труда. За выполнение конкретных по-казателей при расчете оплаты труда сверх оклада или ставки за фактически отработанное время включаются премии. Размер пре​мии, причитающейся работнику при повременно-премиальной фор-ме, устанавливается Положением о премировании, разрабатывае-мом непосредственно в организации.
Работникам организаций, кроме выплат по окладам, тариф ным ставкам и премий, в законодательном порядке производят вып-латы за сверхурочную работу, выполняемую за пределами установ​ленной продолжительности рабочего дня. Работникам с ненормиро-ванным рабочим днем сверхурочная работа не оплачивается. Работа в сверхурочное время в соответствии с Трудовым кодексом РФ, при повременной системе оплачивается за первые два часа в полутор-ном размере, а за последующие часы — в двойном размере.
Доплата за сверхурочную работу при сдельной оплате труда производится в размере 50% тарифной ставки рабочего-повремен-щика соответствующего разряда за первые два часа сверхурочной работы и в размере 100% этой тарифной ставки за последующие часы.                                                                                                  
Работа в праздничные дни оплачивается в двойном размере: сдельщикам — по двойным сдельным расценкам; при повременной оплате — в размере двойной часовой или дневной ставки; работ-никам, получающим месячный оклад, — в размере двойной часо-вой или дневной ставки сверх оклада при условии проведения ра-боты сверх месячной нормы. По желанию рабочего или служащего, работающего в праздничные дни, дополнительные выплаты могут быть заменены днем отдыха.                                                              
Средний дневной заработок, кроме случаев оплаты отпуска, определяется делением начисленной суммы заработной платы в расчетном периоде на количество рабочих дней исходя из продол-
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жительности рабочего времени, установленного законодательно. Размер среднего заработка определяют посредством умножения среднего дневного заработка на количество рабочих дней, подле​жащих оплате.
2.6.2. Документы по учету личного состава, труда
и его оплаты
Рабочее время — это время, в течение которого работник в соответствие с условиями трудового договора и правилами внут​реннего распорядка должен исполнять трудовые обязанности, а также иные периоды времени, относящиеся к рабочему времени в соответствие с законодательством.
В организации учета и контроля труда и заработной платы важное место занимает учет численности работников, использова​ния рабочего времени и выработки.
В зависимости от выполняемых функций работники подразде​ляются на следующие категории: рабочие, руководящие работни​ки, специалисты, служащие. Перечисленные категории включают​ся в списочный состав работников организаций, под которым при​нято понимать общее количество работников, зарегистрированное в списках.
Оперативный учет численности персонала ведет отдел кадров организации путем заполнения личной карточки с указанием всех сведений о работнике. Первичными документами для учета чидлен-ности и списочного состава являются приказы о приеме на работу, перемещении, предоставлении отпуска и увольнении. Эти докумен​ты являются основанием для записей в трудовые книжки и личные карточки. Кроме того, численность персонала по категориям и от​работанное ими время в днях и часах учитывается в табеле.
Порядок выхода на работу, представление дней отдыха и дру​гие вопросы организации рабочего времени предусматриваются гра​фиками работы, утверждаемыми руководством организации.
Для контроля над использованием рабочего времени рабочих и служащих и определения фактически отработанного времени для начисления заработной платы ведется табель учета рабочего вре​мени. Порядок ведения учета использования рабочего времени за​висит от объемов деятельности, организационной структуры, ко​личества работников, организации пропускного режима, сменности и других причин. Организация табельного учета должна отвечать требованиям конкретных условий.
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Табели составляются в одном экземпляре, как правило, руко​водителями подразделений или табельщиками непосредственно в структурных подразделениях (на складах, участках, в отделах). В него включаются все работники организации. Каждому работнику присваивается табельный номер, который строится по серийно-порядковой системе. Учет явок на работу и использования рабочего времени ведется в табеле ежедневно методом сплошной регистра​ции (фактически проработанное время, время работы сверхуроч​но, в праздничные дни и т. д.) либо путем отметки только отклоне​ний (неявок, опозданий, сверхурочной работы и др.).
Отметки об отсутствии работников по уважительной причине делают в табеле на основании приказов на отпуск, командировоч​ных удостоверений, листков временной нетрудоспособности и дру​гих документов.
Оформленные табели передают в соответствие с графиком документооборота в бухгалтерию два раза в месяц, где проверяют правильность заполнения реквизитов, наличие подписей. Сведения, содержащиеся в табеле, используют как для начисления заработ​ной платы, так и для подсчета фактического фонда рабочего вре​мени.
Учет выработки должен обеспечить получение сведений о фак​тическом объеме работ, выполненном рабочими, находящимися на сдельной оплате труда. Для учета объема выполненных работ ис​пользуют, как правило, разовые документы-наряды. В некоторых организациях применяют взамен нарядов лицевые счета выработки.
Оплата труда производится на основе укрупненных норм и расценок за выполнение комплекса взаимосвязанных работ.
При бригадной организации труда происходят изменения в учете выработки. Учет индивидуально выполняемого объема работ заме-; няется учетом бригадной выработки по конечной операции. Объем выработки комплексных бригад фиксируется в едином наряде. Рас​чет причитающейся заработной платы производится после предва​рительной сверки объема работ, указанного в наряде, с другими подтверждающими документами.
Оклады устанавливаются руководящим работникам и другим специалистам в соответствии с квалификационной характеристикой.
Продолжительность рабочей недели составляет 40 часов. Про​должительность работы в ночное время (с 22 до 6 часов) сокращена на один час.
Продолжительность работы по совместительству не может пре​вышать 4 часов в день и 16 часов в неделю. Для работы по совмес-
308
тительству, независимо от того, в какой организации работает со​трудник, необходимо заключить отдельный трудовой договор.
Максимальная продолжительность сверхурочных работ не мо​жет быть выше 120 часов в год. Организация вправе устанавливать для отдельных категорий своих работников ненормированный рабо​чий день. В правилах внутреннего распорядка необходимо указать перечень должностей, для которых установлен такой режим работы.
Для оплаты труда рабочих применяют в основном сдельно-повременную форму оплаты труда. Труд рабочих оплачивается в соответствие с тарифной системой, которая включает: тарифные ставки, тарифные сетки, тарифные справочники и др.
Тарифно-квалификационный справочник содержит квалифика​ционные характеристики основных видов работ, дифференциро​ванных по разрядам. Тарифные ставки выражают размер оплаты труда различных категорий рабочих в единицу рабочего времени. Оплата труда рабочих зависит от тарифной ставки (оклада). Тариф​ные сетки определяют соотношения в оплате труда между разря​дами и представляют собой совокупность действующих тарифных коэффициентов, дифференцированных по разрядам.
Учет расчетов по социальному страхованию и обеспечению
Социальное страхование и обеспечение — это система мате​риального обеспечения трудящихся в случае старости, инвалидно​сти, временной потери трудоспособности, потери кормильца, а так​же система оздоровительных мероприятий — профилактории, са​натории, дома отдыха, лечебное питание.
Социальное страхование и обеспечение распространяется на всех работников, независимо от форм собственности и видов дея​тельности организаций, в которых они трудятся. Социальное страхо​вание и обеспечение производится в основном за счет организаций.
Для накопления средств для реализации права граждан на го​сударственное и социальное обеспечение (страхование) и медицин​скую помощь предназначен единый социальный налог (ЕСН).
Единым социальным налогом (ЕСН) облагаются доходы, начис​ленные сотрудникам фирмы. ЕСН начисляется на общую сумму до​хода, которую сотрудник получил от организации, уменьшенную на сумму тех доходов, которые налогом не облагаются.
Для определения величины налога по каждому работнику нужно умножить сумму дохода, полученного работником, на став​ку налога.
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ЕСН уплачивается в федеральный бюджет (ФБ) и во внебюд​жетные фонды: Фонд социального страхования РФ (ФСС), феде​ральный и территориальный фонды обязательного медицинского страхования (ФФОМС и ТФОМС).
Налог начисляется по регрессивной ставке. Это означает, что чем выше сумма облагаемого дохода, приходящаяся на одного со​трудника, тем меньше ставка налога. Доходы, полученные сотруд​никами от других фирм, не учитываются.
Общая установленная ставка ЕСН — 35,6%, в том числе:     
•  в фб — 28%;
•  в ФСС России — 4%;                                                              
•  в ФФОМС — 0,2%;                                                                 + в ТФОМС — 3,4%.                                                                  Организации обязаны уплачивают авансовые взносы по ЕСН. В
конце года рассчитывается общая сумма ЕСН к уплате во внебюд-жетные фонды и федеральный бюджет. Если эта сумма окажется больше суммы уплаченных авансовых платежей, разницу нужно доплатить.                                                                                         
Сумма авансовых платежей по налогу должна быть перечис-лена во внебюджетные фонды и федеральный бюджет не позднее 15-го числа следующего месяца.                                                       
Налоговая декларацию по ЕСН подается организацией в нало-говую инспекцию не позднее 30 марта года, следующего за отчет-ным. Вместе с декларацией подается справка о доходах физическо-го лица и едином социальном налоге по форме № 2-НДФЛ.          
Сумма единого социального налога, начисленная в федераль-ный бюджет, уменьшается на сумму начисленных фирмой за тот же период взносов на обязательное пенсионное страхование.         
Организации должны ежемесячно уплачивать авансовые пла-тежи по страховым взносам с заработной платы работников.         
Авансовые платежи должны быть перечислены в Пенсионный фонд РФ в срок, установленный для получения средств на выплату заработной платы, но не позднее 15-го числа следующего месяца.
В налоговую инспекцию организация подает расчет по авансо-| вым платежам по страховым взносам на обязательное пенсионное страхование, декларацию по страховым взносам.                            
В территориальное отделение ПФР нужно представлять: ко-пию налоговой декларации по ЕСН — ежегодно до 1 июля следую-щего года.                                                                                          
В бухгалтерском учете после начисления заработной платы необходимо сразу отразить начисление ЕСН, взносов на обязатель-ное страхование от несчастных случаев на производстве и профза-болеваний и взносов на обязательное пенсионное страхование. 
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Глава 2.7. Учет затрат на производство
продукции и калькулирование
себестоимости продукции
2.7.1. Классификация производственных затрат.
Состав затрат, включаемых в себестоимость
продукции
Совокупность хозяйственных операций, связанных с созданием готовой продукции, выполнением работ или оказанием услуг, пред​ставляет собой процесс производства.
В процессе производства используются основные и оборотные активы организации, а также труд работников. Все затраты мате​риальных и трудовых ресурсов образуют издержки производства.
Затраты — сумма ресурсов, использованных для достижения определенных целей, измеренная в денежном выражении.
Для правильной организации учета производственных затрат большое значение имеет их научно обоснованная классификация.
Затраты на производство группируют по месту их возникно​вения, видам продукции (работ, услуг) и видам расходов. В системе аналитического учета по счетам издержек производства, затраты группируют по их видам производства (основное, вспомогатель​ное), видам продукции, структурным подразделениям.
По месту возникновения затраты группируют по производ​ствам, цехам, участкам и другим структурным подразделениям организации. Такая группировка необходима для организации внут​ризаводского хозрасчета и определения производственной себесто​имости продукции.
По видам продукции (работ, услуг) затраты группируются для исчисления их себестоимости.
По видам расходов затраты группируют по элементам затрат и статьям калькуляции.
Классификация затрат ка производство по различным клас​сификационным признакам: по технико-экономическому содержа​нию, по способу отнесения на себесттоимость готовой продукции, по степени зависимости от объема продаж, по калькуляционным статьям, по элементам затрат, по календарным периодам.
I. По технико-экономическому назначению
Основные затраты — технологически неизбежные расходы, обусловленные процессом изготовления продукции. К основным зат-
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ратам относятся: затраты учитывающиеся на счете 20 "Основное производство". К ним относятся: прямые затраты сырья и матери​алов, покупные изделия и полуфабрикаты, топливо и электро​энергия для технологических целей, расходы на оплату труда и отчисления производственных рабочих, затраты на подготовку и освоение производства.
Накладные затраты, учитывающиеся:
а) на счете 25 "Общепроизводственные расходы" (затраты на оплату труда управленческого персонала цехов, амортизация, ре​монт и эксплуатация оборудования, расходы на транспорт, отопле​ние, водоснабжение, освещение, охрану труда и технику безопас​ности);
б)  на  счете 26 "Общехозяйственные расходы" (затраты на оплату труда аппарата управления (с отчислениями), расходы на содержание и ремонт помещений и других объектов общехозяй-   ; ственного назначения);
в)  на счете 44 "Расходы на продажу" (расходы, связанные с продажей продукции).
II. По способу отнесения на себестоимость готовой продукции
Прямые затраты — затраты, связанные непосредственно с производством отдельных видов продукции, относятся на себестои​мость готовой продукции непосредственно по данным первичных   * документов (например, заработная плата рабочих основного и вспо-   '' могательного производств; стоимость материалов, списанных в про​изводство; расходы по содержанию производственного оборудова​ния).
Прямые расходы вы должны распределить по видам выпуска​емой продукции. Это необходимо для определения себестоимости каждой единицы выпущенной продукции.
Расходы, которые нельзя распределить прямым путем (на​пример, заработная плата работников основного производства, за​нятых при производстве нескольких видов продукции; расходы вспо​могательного производства и т. д.), распределяются пропорционально какому-либо показателю.
Таким показателем может быть стоимость материалов, израс​ходованных при выпуске конкретного вида продукции; сумма зара​ботной платы работников, занятых в процессе производства конк​ретного вида продукции, и т. д.
Выбранный порядок распределения расходов между видами выпускаемой продукции следует закрепить в учетной политике вашей организации.
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Косвенные затраты — затраты, связанные с производством нескольких видов продукции, распределяются между видами про​дукции пропорционально принятой в отрасли промышленности базе (например, заработная плата административного персонала, обще​производственные расходы, общехозяйственные расходы).
III. По степени зависимости от объема производства Условно-переменные затраты — это затраты, которые по
своим абсолютным размерам возрастают или уменьшаются в зави​симости от изменения объема производства.
В данную группу относятся прямые затраты сырья и материа​лов, покупные изделия и полуфабрикаты, технологическое топли​во и электроэнергия, прямые расходы на оплату труда производ​ственных рабочих с отчислениями, а также косвенные общепроиз​водственные расходы, собираемые на счете 25 "Общепроизвод​ственные расходы".
Условно-постоянные затраты — это затраты, абсолютная величина которых существенно не изменяется при изменении объема выпуска продукции.
К условно-постоянным относятся расходы на управление, хо​зяйственное обслуживание организации в целом (со счета 25 "Об​щепроизводственные расходы"), а также затраты на сбыт продук​ции (со счета 44 "Расходы на продажу").
Формирование себестоимости продукции в зависимости от учет​ной политики может осуществляться в двух вариантах: полной се​бестоимости и сокращенной себестоимости.
При формировании полной себестоимости на счете 20 "Основ​ное производство" выявляется вся совокупность затрат, включаю​щих не только прямые и условно-переменные, косвенные, наклад​ные расходы (связанные с производством), но также и условно-постоянные, административно-управленческие и общехозяйствен​ные расходы.
При формировании сокращенной себестоимости на счете 26 "Общехозяйственные расходы" собирается не списанная в течение месяца на счете 20 "Основное производство" сумма. Всю сумму условно-постоянных общехозяйственных расходов относят на фи​нансовые результаты от продажи продукции (в дебет счета 90 "Продажи").
IV. По калькуляционным статьям
Для исчисления себестоимости отдельных видов продукции, затраты организации группируют и учитывают по статьям кальку​ляции.
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Часть калькуляционных статей представляет собой однород​ные расходы, а часть — комплексные, которые объединяют не​сколько экономических элементов.
Перечень статей калькуляции приведен ниже:
1)  сырье и материалы;
2) возвратные отходы (вычитаются);
3) покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производствен​ного характера сторонних предприятий и организаций;
4) расходы на подготовку и освоение производства;
5)  топливо и энергия на технологические цели;
6) заработная плата производственных рабочих;
7) общепроизводственные расходы;
8) общехозяйственные расходы;
9) отчисления на социальные нужды;
10)  потери от брака;
11)  прочие производственные расходы;
12) коммерческие расходы.
Итог первых одиннадцати статей образует производственную стоимость продукции, а итог всех двенадцати статей — полную
себестоимость продукции.
При необходимости можно внести изменения в приведенную номенклатуру статей затрат на производство с учетом особеннос​тей технологии и организации производства.
V. По элементам затрат
Группировка по элементам затрат позволяет осуществлять контроль за формированием и структурой затрат по видам и ис​пользуется для контроля затрат, состояния запасов и материало​емкости продукции.
Подразделение затрат по элементам необходимо в учете для определения затрат на производство по всей производственной де​ятельности организации безотносительно к их целевому назначе​нию. Кроме того, подразделение затрат по элементам позволяет указать вид затрат по организации в целом, независимо от места их возникновения и направления.
В элементе "Материальные затраты" отражается стоимость: Ф приобретенных со стороны основных сырья и материалов для производства продукции;
* покупных материалов, используемых в процессе производ​ства продукции (работ, услуг), а также запасных частей;
+ покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов для производства продукции;
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*  приобретаемого со стороны топлива всех видов, расходуе​мого на технологические цели, выработку всех видов энергии, ото​пление зданий, транспортные работы по обслуживанию производ​ства;
*  покупной энергии всех видов, расходуемой на производствен​ные цели;
Ф потерь от недостачи поступивших материальных ресурсов в пределах норм естественной убыли.
Из затрат на материальные ресурсы, включаемых в себестои​мость продукции, исключается стоимость возвратных отходов.
Сырье, полуфабрикаты, израсходованные на изготовление продукции, отражаются по:
Д 20 "Основное производство" — К 10 "Материалы", 16 "От​клонения в стоимости материалов".
Сданные на склад отходы отражаются по:
Д 10 "Материалы" — К 20 "Основное производство".
В элементе "Затраты на оплату труда" отражаются затра​ты на оплату труда основного производственного персонала орга​низации, включая премии рабочим и служащим за производствен​ные результаты, стимулирующие и компенсирующие выплаты:
Ф выплаты заработной платы за фактически выполненную ра​боту;
Ф стоимость продукции, выдаваемой в порядке натуральной оплаты;
*  премии рабочим и служащим за производственные резуль​таты;
Ф стоимость бесплатно предоставляемых работникам отдель​ных отраслей в соответствие с действующим законодательством коммунальных услуг, питания и продуктов и т. д.;
•Ф стоимость выдаваемых бесплатно в соответствии с действу​ющим законодательством предметов, остающихся в личном посто​янном пользовании;
*  выплаты за неотработанное на предприятии время, предус​мотренные законодательством (отпуска, компенсации за неисполь​зованные отпуска и т. д.);
^ выплаты, обусловленные районным регулированием: рай​онные коэффициенты, северные надбавки и т. д.;
Ф оплата труда работников, не состоящих в штате предприя​тия, за выполнение ими работ по заключенным договорам граж​данско-правового характера;
•Ф другие виды выплат, включаемые в соответствии с уста​новленным порядком в фонд оплаты труда.
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Затраты на оплату труда необходимо выделять для более точ​ного и правильного определения себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг). Поэтому заработную плату в учете при​нято подразделять на основную и дополнительную.
К основной заработной плате относят заработную плату, ко​торая выплачивается персоналу за отработанное время. Кроме оп​латы по тарифным ставкам и сдельным расценкам (окладам), в ее состав входят доплаты по сдельно- и повременно-премиальной си​стемам оплаты труда, надбавки за вредные условия труда, допла​ты за работу в сверхурочные часы и ночное время, а также допла​ты к основным сдельным расценкам в связи с отступлениями от нормальных условий производства и др.
К дополнительной заработной плате относят заработную пла​ту и выплаты за неотработанное время, подлежащее оплате по действующему законодательству о труде и коллективным догово​рам: оплата очередных и дополнительных отпусков, льготных ча​сов, перерывов в работе кормящих матерей, выплаты за время выполнения государственных и общественных обязанностей, вознаг​раждения за выслугу лет и др.
В элементе "Отчисления на социальные нужды" отражаются обязательные отчисления от затрат на оплату труда работников, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг) по элемен​ту "Затраты на оплату труда" по установленным законодатель​ством нормам органам:
•Ф государственного социального страхования;
*  пенсионного фонда;
*  медицинского страхования.
В элементе "Амортизация" отражается сумма амортизацион​ных отчислений основных производственных фондов, исчисленная по утвержденным методам начисления амортизации, включая и ускоренную амортизацию их активной части.
В элементе "Прочие затраты" отражаются:
*  налоги, сборы, платежи;
Ф оплата работ по сертификации продукции;
Ф затраты на гарантийный ремонт и обслуживание;
*  оплата услуг связи, банков;
*  оплата сторонним организациям за пожарную и сторожевую охрану;
ф плата за аренду основных средств;
*  амортизация нематериальных активов.
В элемент "Прочие расходы" включаются все затраты, кото​рые не могут быть отнесены ни к одному из перечисленных выше
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элементов затрат, в частности представительские, расходы на под​готовку и переподготовку кадров, расходы на рекламу.
Представительские расходы — это затраты предприятия по приему и обслуживанию представителей других предприятий, орга​низаций и учреждений (включая иностранных), прибывших для пе​реговоров с целью установления и поддержания взаимовыгодного сотрудничества, а также участников, прибывших на заседание со​вета (правления) предприятия и ревизионной комиссии.
Расходы на подготовку и переподготовку кадров — расходы, связанные с выплатой стипендий, плата за обучение на основе договоров с учебными заведениями о предоставлении дополнитель​ных услуг по подготовке, повышению квалификации и переподго​товке кадров.
Расходы на подготовку и переподготовку кадров подлежат вклю​чению в себестоимость продукции (работ, услуг) при условии зак​лючения договоров с государственными и негосударственными про​фессиональными образовательными учреждениями, получившими государственную аккредитацию, а также зарубежными образова​тельными учреждениями.
Расходы на рекламу — это расходы предприятия по целенап​равленному информационному воздействию на потребителя для продвижения продукции (работ, услуг) на рынках сбыта.
К расходам на рекламу относятся следующие расходы: на раз​работку и издание рекламных изделий эскизов этикеток, образцов оригинальных и фирменных пакетов, упаковки, приобретение и изготовление рекламных сувениров и т. д.; на проведение иных рекламных мероприятий, связанных с предпринимательской дея​тельностью.
2.7.2. Сводный учет затрат на производство
Под сводный* учетом затрат на производство продукции по​нимается запись издержек производства по синтетическим и ана​литическим счетам. В сводном учете затраты группируются по ви​дам продукции, заказам, переделам, цехам по предприятию (при журнально-ордерной форме учета указанная информация накапли​вается в журнале-ордере № 10).
Часть затрат относится в дебет балансового счета 20 "Основ​ное производство". Другая часть собирается на счетах 23 "Вспомога​тельные производства", 25 "Общепроизводственные расходы", 26 "Общехозяйственные расходы". В конце месяца они списываются в дебет счета 20 "Основное производство" комплексными статьями.
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Суммы, учтеные по дебету счета 20 "Основное производство", еще не выявляют окончательную сумму затрат на производство.
Необходимо исключить суммы внутренних оборотов, которые учтены на соответствующих счетах, списанных на счета ранее.
К сумме внутренних затрат также относятся затраты на соб​ственное изготовление топлива и т. д.
Во избежание повторного отражения затрат, связанных с внут​ренним оборотом, необходимо исключить стоимость потребленных предметов собственного изготовления.
Сумма затрат на выпуск готовой продукции является факти​ческой себестоимостью готовой продукции.
Себестоимость продукции — стоимостная оценка используе​мых в процессе производства продукции сырья, материалов, топ​лива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также дру​гих затрат на ее производство и реализацию.
Готовая продукция сдается на склад ежедневно или в опреде​ленные дни и отражается по:
Д 43 "Готовая продукция" — К 20 "Основное производство".
Плановая себестоимость может оцениваться по оптовым це​нам, но на практике чаще встречается в качестве учетных цен.
В конце месяца определяется фактическая себестоимость гото​вой продукции, которая сопоставляется с плановой, и выявляются
отклонения.
В промышленности применяется два варианта сводного учета
затрат на производство:
+ полуфабрикатами;
Ф бесполуфабрикатный.                                                             <
При полуфабрикатном варианте передача из цеха в цех опре​деляется в системе бухгалтерского учета.
Себестоимость конечной готовой продукции определяется по принципу нарастания затрат, т. е. затраты каждого цеха состоят из его собственных издержек и себестоимость полуфабрикатов как продукт предыдущих цехов.
При бесполуфабрикатном варианте передача полуфабрикатов*-из цеха в цех в бухгалтерском учете не отражается.                      *
2.7.3. Методы учета затрат                     '
и калькулирования продукции
Методы учета затрат — система документирования затрат}" их обобщение с целью получения исходных данных для исчисления себестоимости полуфабрикатов.                                                          '!Л
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В зависимости от характера производства, его организации и технологии применяются различные способы и приемы и их соче​тание.
Методы учета затрат на производство рассматривается в свя​зи с применяемым методом калькулирования себестоимости про​дукции, который определяется системой и организацией учета зат​рат. На выбор метода учета затрат влияет характер и длитель​ность производственного процесса, номенклатура вырабатываемых изделий, система контроля за прохождением сырья и полуфабри​катов сборки и формирования готовой продукции (табл. 2.7.1).
Таблица 2.7.1 Методы учета затрат на производство
	Отрасли производства                         Методы учета затрат на производство I. Добывающая промышленность                              Простой II. Обрабатывающая промышлен​ность:                                                                         Позаказный 1 . Единичное и мелкосерийное про-        Попередельный (попроцессный) изводство 2. а) массовое производство                                  Нормативный б) крупносерийное производство 


Для каждого из этих методов характерны свойственные ему приемы учета и калькулирования себестоимости продукции.
Простой метод применяется в организациях, вырабатываю​щих из однородного сырья один вид продукции, на который относят все издержки производства. Он применяется в добывающей про​мышленности, на электростанциях и др. На этих предприятиях от​сутствует незавершенное производство, себестоимость единицы продукции равна:
Сумма затрат на производство
Себестоимость единицы продукции =-------------------------------------------
Количество продукции
Позаказный метод учета затрат на производство и калькули​рование себестоимости продукции применяется в индивидуальном и мелкосерийном производствах сложных изделий, а также при производстве опытных, экспериментальных, ремонтных и т. п. Объек-
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том учета при данном методе является заказ, который регистриру​ется в книге заказов и ему присваивается код. В дальнейшем он указывается во всех документах, относящихся к данному заказу. На счете 20 "Основное производство" аналитический учет ведется в разряде заказов, а внутри их — по статьям. Общезаводские расхо​ды ежемесячно распределяются между заказами.
Себестоимость единицы продукции определяется как:
Сумма затрат, учтенная при выполнении заказа
Себестоимость единицы =------------------------------------------------------------
продукции                                 Количество изделий в заказе
При единичном заказе это будет вся сумма затрат на его изго​товление.
Себестоимость заказов определяется после завершения всех работ по заказу. Затраты по незаконченным заказам остаются н^ балансовом счете 20 "Основное производство" и представляют со^ бой незавершенное производство.                                                      '!
При этом методе используются элементы нормативного мет»' да учета.                                                                                                >
На практике при выполнении крупных заказов с целью выяв4 ления резервов сокращения себестоимости крупные заказы деля^1 на более мелкие.                                                                                  ]:
Попеределъный метод применяется в массовых производствах' обрабатывающей промышленности, где технологический процесс: состоит из ряда переделов. Перечень переделов (фаз, стадий про*; изводства), по которым осуществляются учет затрат и калькули​рование себестоимости продукции, порядок определения кальку-*: ляционных групп продукции и исчисления себестоимости незавер* шейного производства или его оценки, устанавливаются в отраслей вых инструкциях.                                                                                  ']
В качестве объекта учета и калькулирования могут быть при>^ няты как отдельные виды, так и группы продукции, объединенные по признаку однородности сырья и материалов, выработки на од--ном и том же оборудовании, сложности производства и обработки,] однородности назначения и т. д.                                                             ;
При исчислении себестоимости продукции по этому методу применяется полуфабрикатный вариант учетных затрат.
Себестоимость полуфабриката одного передела слагается щ себестоимости полуфабрикатов предыдущего передела плюс расч ходы по обработке данного передела. Оценка полуфабрикатов пр«
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передаче их в следующий цех, передел производится по факти​ческой цеховой себестоимости.
Нормативный метод учета заключается в том, что по всем основным статьям затрат разрабатываются нормы расходов на каж​дое изделие. Важнейшими элементами этого метода являются сво​евременное выявление отклонений от действующих норм и учет изменений норм.
Расчет фактической себестоимости осуществляется по следу​ющей формуле:
Ф   = Я  + О   + И
с           с —       н           к,
где Фс — фактическая себестоимость;
Нс — нормативная себестоимость;
Оя — отклонение от норм;
Ия — изменение норм.
Действующие нормы — обусловленные технологическим про​цессом нормы, по которым производится отпуск сырья и материа​лов на рабочие места и оплата выполненных работ.
Отклонения от норм могут допускаться только с разрешения ответственных работников предприятий. Все случаи отклонения от норм должны оформляться соответствующими документами и строго учитываться.
Отклонение от норм — как экономия, так и дополнительный расход сырья, материалов, заработной платы и других производ​ственных затрат.
Основой для исчисления фактической себестоимости выпуска​емой продукции при нормативном методе учета служат норматив​ные калькуляции, составленные на основании норм затрат, дей​ствующих на начало месяца.
Нормативные калькуляции составляются на все виды изде​лий, выпускаемые предприятием. При изготовлении отдельных ви​дов изделий в различном исполнении нормативная себестоимость определяется для каждого варианта исполнения в отдельности.
Все изменения норм, проведенные в течение месяца, вносятся в нормативные калькуляции на первое число следующего месяца.
При составлении нормативных, плановых и отчетных кальку​ляций должна применяться единая номенклатура статей расходов.
Нормативный метод является более прогрессивным, так как дает возможность достаточно точно планировать затраты.
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Глава 2.8. Учет готовой продукции и ее реализации
2.8.1. Готовая продукция и ее оценка. Учет поступления готовой  продукции
Согласно Методическим указаниям по учету материально-про​изводственных запасов, готовая продукция является частью мате​риально-производственных запасов, предназначенных для продажи, технические и качественные характеристики которых соответству​ют условиям договора или требованиям иных документов в случа​ях, установленных законодательством.
Готовая продукция, как правило, должна быть сдана на склад в подотчет материально ответственному лицу.
Планирование и учет готовой продукции ведут в натураль​ных, условно-натуральных и стоимостных показателях.
В состав продукции (работ, услуг) входят: готовая продукция и • полуфабрикаты собственного производства; работы и услуги про​мышленного характера; работы и услуги непромышленного харак​тера; покупные изделия (приобретенные для комплектации); стро​ительные, монтажные, проектно-изыскательные, геолого-разведоч​ные, научно-исследовательские работы; услуги по перевозке гру​зов и пассажиров на предприятиях транспорта; услуги по прокату легковых автомобилей и доставке (перегону) автомобилей; транс-портно-экспедиционные и погрузочно-разгрузочные операции; ус​луги предприятий связи и т. д.
Готовая продукция составляет основную часть продукции пред​приятия. Кроме того, в составе объема продукции включается так​же отпущенные на сторону полуфабрикаты собственного произ​водства, выполненные работы и оказанные услуги промышленного характера. Работами промышленного характера считаются услуги вспомогательных цехов по отпуску пара, воды, электроэнергии, сжатого воздуха, автоперевозки и другие услуги сторонним пред​приятиям и организациям, своим непромышленным производствам и хозяйствам или для собственного капитального строительства.
Готовая продукция в основном предназначена для реализации на сторону, но часть ее может использоваться внутри предприя​тия.
В системе организации бухгалтерского учета на предприятиях особое место занимает учет готовой продукции, ее отгрузки и реализации, в задачи которого входят: 322
*  постоянный контроль за выпуском готовой  продукции (вы​полнением работ, оказанием услуг) по объему, ассортименту и качеству;
•* полный и достоверный учет готовой продукции на складе, систематический контроль за ее сохранностью и состоянием запа​сов;
*  контроль за выполнением договорных обязательств по от​грузке и реализации продукции, произведенных работ и оказанных услуг;
Ф своевременный и правильный учет отгруженной и реализо​ванной продукции (работ, услуг);
+ четкая организация расчетов с покупателями;
Ф своевременное предъявление покупателям расчетно-платеж-ных документов и контроль за их оплатой;
*  учет и контроль соблюдения сметы коммерческих и других расходов, связанных с отгрузкой и реализацией продукции (работ, услуг);
•* своевременное и достоверное определение результатов от реализации продукции (работ, услуг) и их учет;
*  выявление рентабельности всей продукции ее отдельных видов.
Для успешного выполнения этих задач необходима ритмичная работа предприятия, правильная организация складского хозяйства и сбыта, своевременное документальное оформление хозяйствен​ных операций.
Важное значение для правильной организации учета движе​ния готовой продукции имеет разработка ее номенклатуры, т. е. перечня наименований видов изделий, вырабатываемых данным предприятием. За основу его составления берется классификация готовых изделий по определенным признакам, позволяющим отли​чить одно изделие от другого (модель, класс точности, фасон, ар​тикул, размер, марка, сорт и т. п.). Номенклатурные номера стро​ятся по-разному, исходя из конкретных условий производства.
Номенклатура продукции необходима для контроля за выпол​нением графика выпуска изделий в ассортиментном разрезе, гра​фика договорных поставок, составления сводок и отчетов.
Наличие и движение готовой продукции учитывают на актив​ном счете 43 "Готовая продукция". Готовые изделия, приобретен​ные для комплектации или в качестве товаров для продажи, учи​тывают на счете 41 "Товары". Стоимость выполненных работ и ока​занных услуг на сторону на счете 43 "Готовая продукция" не отра​жают, так как их не приходуют на склад.
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Готовая продукция входит в состав текущих активов предпри​ятия и поэтому, согласно Закону о бухгалтерском учете, должна оцениваться в бухгалтерском учете и отчетности по фактической себестоимости производства. Отгруженные товары, сданные рабо​ты и оказанные услуги оцениваются по полной фактической себес​тоимости, включая расходы по сбыту, подлежащие возмещению покупателями (заказчиками) сверх договорной (контрактной) цены, если предприятие отражает реализацию продукции, товаров, ра​бот, услуг по мере оплаты покупателями (заказчиками) расчетных
документов.
Фактическую себестоимость готовой продукции можно опре​делить только по окончании отчетного периода (месяца). В течение отчетного периода постоянно происходит движение продукции (вы​пуск, отпуск, отгрузка, реализация и т. п.), поэтому для текущего учета необходима условная оценка продукции. В текущем учете оценка готовой продукции может производиться по плановой себе​стоимости, свободным отпускным ценам, фактической себестоимо​сти или свободным розничным ценам, оптовым ценам.
Плановые, свободные отпускные, свободные розничные и оп​товые цены называются учетными. При учете готовых изделий в течение отчетного периода (месяца) по плановым, свободным от​пускным, оптовым ценам отдельно выделяются отклонения факти​ческой производственной себестоимости этих изделий от их сто​имости по учетным ценам (плановым, отпускным). Указанные от​клонения учитываются по однородным группам готовой продук​ции, которые формируются организацией исходя из уровня откло​нений фактической производственной себестоимости от стоимости по учетным ценам отдельных изделий.
При использовании для учета затрат на производство выпу​щенных изделий счета 40 "Выпуск продукции (работ, услуг)" гото​вая продукция отражается на счете 43 "Готовая продукция" по нормативной (плановой) себестоимости.
Готовая продукция на складе учитывается в карточках складс​кого учета в натуральном выражении или в книгах количественно-сортового учета аналогично учету материалов. Бухгалтерия откры​вает карточки на каждый номенклатурный номер готового продук​та и под расписку передает их заведующему складом (кладовщику). Записи в карточки производятся материально ответственными ли​цами на основании документов по поступлению и выбытию готовых, изделий по мере совершения операций. После каждой записи в карточке (книге) выводится новый остаток. Карточки хранятся на
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складе в специальных ящиках, они располагаются по группам из​делий, а внутри них — по номенклатурным номерам (кодам).
При складах с небольшой номенклатурой готовых изделий вме​сто карточек складского учета могут вестись книги сортового учета.
Отпуск готовой продукции и ее отгрузка оформляются прика​зом-накладной, в который включены два документа: приказ складу и накладная на отпуск. Приказ складу выписывает соответствую​щая служба на основании условий договора с покупателями с ука​занием наименования покупателя, его кода, количества и ассорти​мента продукции, срока отгрузки.
Материально ответственное лицо — кладовщик — комплек​тует продукцию по каждому приказу и передает экспедитору для отправки.
Документ подписывается начальником службы, кладовщиком и экспедитором. Приказ-накладная оформляется в двух экземпля​рах: первый передается экспедитору для указания количества от​правленных мест, массы груза согласно товарно-транспортной на​кладной и суммы оплаченного железнодорожного тарифа за пере​возку продукции до станции покупателя; второй экземпляр оста​ется у кладовщика как основание для отпуска. По нему в карточках складского учета в графе "расход" проставляется количество отпу​щенной продукции, и документ передается бухгалтеру. Экспедитор сдает продукцию транспортной организации, получает квитанцию о приеме груза. На следующий день после отгрузки продукции экспедитор обязан приказ-накладную и квитанцию транспортной организации передать в бухгалтерию предприятия для выписки платежного требования на имя покупателя.
В бухгалтерии ведут ведомость выпуска готовой продукции в натуральном и суммовом выражении, а также ведомость 16 "Дви​жение готовых изделий, их отгрузка и реализация". В ведомости 16 "Движение готовых изделий, их отгрузка и реализация" показыва​ется движение готовых изделий в ценностном выражении, а также их отгрузка и реализация.
2.8.2. Учет реализации готовой продукции
Завершающей стадией процесса кругооборота средств пред​приятия является реализация продукции (работ, услуг), в резуль​тате чего готовые изделия (работы, услуги) превращаются в день​ги. Моментом реализации считается дата зачисления на расчетный счет платежа от покупателя или дата отгрузки (отпуска) продук-
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ции, работ, услуг и предъявления покупателям (заказчикам) рас-четно-платежных документов. При расчетах в порядке плановых платежей моментом реализации является дата отгрузки продукции потребителю.
Реализация — основной объемный показатель деятельности предприятия. Процессом реализации является совокупность хозяй​ственных операций, связанных со сбытом и продажей продукции (работ, услуг). Планирование, прогнозирование процесса реализа​ции начинается с обеспечения предприятия заказами, на их основе составляется бизнес-план по номенклатуре, являющийся основани​ем для организации производственного выпуска соответствующих видов продукции (работ, услуг). Заказы согласовываются с заказчи​ками продукции (работ, услуг) и поставщиками материалов. При этом, как известно, заключаются договоры с покупателями, в кото​рых указываются ассортимент, сроки отгрузки, количество и каче​ство продукции, цена, форма расчетов, санкции за невыполнение договорных обязательств и др.
Для обобщения информации о процессе реализации готовой продукции, товаров, выполненных работ и оказанных услуг, а так​же для определения финансовых результатов от реализации этих ценностей (работ, услуг) предназначен счет 90 "Продажи". На нем отражаются себестоимость и выручка:
*  по готовой продукции и полуфабрикатам собственного про​изводства;
Ф работам и услугам промышленного характера;
*  работам и услугам непромышленного характера;
*  покупным изделиям;
•* строительным, монтажным, проектно-изыскательским, гео​лого-разведочным;
*  научно-исследовательским и другим работам.
Готовая продукция продается по отпускным или договорным ценам.
При установлении отпускных цен указывают, за чей счет оп​лачиваются расходы по доставке продукции от поставщика до по​купателя: франко-станция назначения означает, что расходы по доставке оплачивает поставщик и их включают в отпускную цену; франко-станция отправления — поставщик оплачивает расходы толь​ко до погрузки готовой продукции. Остальные расходы по перевоз​ке (оплата железнодорожного тарифа, водного фрахта и т. д.) несет покупатель.
Аналогичные условия франкировки могут быть установлены в контрактах на поставку при фиксировании договорных цен.
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Информацию о сумме продаж в течение месяца накапливают по кредиту счета 90 "Продажи" по ценам реализации с добавлени​ем НДС, акцизов и других платежей в бюджет.
Записи по кредиту счета 90 "Продажи", как правило, делают по факту отгрузки (выполнения работ) и предъявления покупате​лям (заказчикам) расчетных документов. Одновременно дебетуют активный счет 62 "Расчеты с покупателями и заказчиками".
Стоимость отгруженной (отпущенной) со склада готовой про​дукции по учетным ценам или нормативной (плановой) себестоимо​сти записывают так:
Д 90 "Продажи" — К 43 "Готовая продукция".
В организациях розничной торговли, ведущих учет товаров по прочным ценам, по кредиту счета 90 "Продажи" отражается про​дажная стоимость реализованных товаров (в корреспонденции со счетами учета денежных средств и расчетов), а по дебету — их учетная стоимость (в корреспонденции со счетом 41 "Товары") с одновременным сторнированием скидок (накидок), относящихся к проданным товарам (в корреспонденции со счетом 42 "Торговая на​ценка"). Как предусмотрено указаниями Минфина РФ, к счету 90 "Продажи" могут быть открыты субсчета:
90-1 "Выручка";
90-2 "Себестоимость продаж";
90-3 "Налог на добавленную стоимость";
90-4 "Акцизы";
90-9 "Прибыль/убыток от продаж".
Организации — плательщики экспортных пошлин могут от​крывать к счету 90 "Продажи" субсчет 90-5 "Экспортные пошли​ны" для учета сумм экспортных пошлин.
Субсчет 90-9 "Прибыль/убыток от продаж" предназначен для выявления финансового результата (прибыли или убытка) от про​даж за отчетный месяц.
Записи по субсчетам 90-1 "Выручка", 90-2 "Себестоимость про​даж", 90-3 "Налог на добавленную стоимость", 90-4 "Акцизы" де​лают накопительно в течение отчетного года. Ежемесячно сопос​тавлением совокупного дебетового оборота по субсчетам 90-2 "Се​бестоимость продаж", 90-3 "Налог на добавленную стоимость", 90-4 "Акцизы" и кредитового оборота по субсчету 90-1 "Выручка" определяют финансовый результат (прибыль или убыток) от про​даж за отчетный месяц. Этот финансовый результат ежемесячно (заключительными оборотами) списывают с субсчета 90-9 "Прибыль/ убыток от продаж" на счет 99 "Прибыли и убытки". Таким образом,
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синтетический счет 90 "Продажи" сальдо на отчетную дату не имеет.
По окончании отчетного года все субсчета, открытые к счету 90 (кроме субсчета 90-9 "Прибыль/убыток от продаж"), закрыва​ются внутренними записями на субсчет 90-9 "Прибыль/убыток от продаж".
Аналитический учет по счету 90 "Продажи" ведется по каж​дому виду проданных товаров, продукции, выполняемых работ, оказываемых услуг и др. Кроме того, аналитический учет по этому счету может вестись по регионам продаж и другим направлениям, необходимым для управления организацией
Налоговым кодексом РФ предусмотрена возможность при при​знании расходов использовать "метод начисления", или "кассовый метод" признания расходов. В настоящее время используются два способа реализации продукции (работ, услуг): по принципу пре​доплаты и по принципу отгрузки продукции (работ, услуг). В бух​галтерском учете принят метод определения момента реализа​ции — отгрузка продукции и предъявление счета покупателю, т. е. переход права собственности на продукцию происходит в момент отгрузки.
Глава 2.9. Учет денежных средств
2.9.1. Денежные средства как инструмент управления
Денежные средства организации — это совокупность денеж​ных средств, находящихся в кассе, на банковских расчетных, ва​лютных, специальных и депозитных счетах, в аккредитивах, чеко​вых книжках, переводах в пути и денежных документах.
Роль и значение денежных средств в процессе деятельности любой организации велики. Именно денежные средства характери​зуют начальную и конечную стадии кругооборота хозяйственных средств. Эффективность деятельности организации определяется скоростью движения денежных средств, платежеспособность — объе​мом имеющихся у организации денег.
Для нормального функционирования у организации, кроме де​нежных средств, необходимых для расчетов по текущим обязатель​ствам, должны быть определенные запасы или резервы для опла​ты непредвиденных расходов, а также для осуществления выгод-
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ных вложений. Но нельзя забывать, что денежные средства не должны просто "лежать", они должны работать, т. е. участвовать в обороте хозяйственных средств. В противном случае это приведет к их обесцениванию, что принесет убытки организации.
В связи с этим очевидно особое значение учета денежных средств как важнейшего инструмента управления денежными по​токами, контроля за сохранностью, законностью, эффективностью использования денежных ресурсов, поддержания повседневной пла​тежеспособности организации.
2.9.2. Учет кассовых операций
Порядок хранения, расходования и учета денежных средств в экономических структурах (кроме банков и кредитных учреждений) установлен решением Совета директоров Банка России от 22 сен​тября 1993 г. № 40-"Порядок ведения кассовых операций в Российс​кой Федерации".
Ведение кассовых операций возложено на кассира, который несет полную материальную ответственность за сохранность при​нятых ценностей. В кассе можно хранить наличность в пределах лимита, согласованного с обслуживающим банком. Его превыше​ние допускается лишь в течение трех рабочих дней в период вып​лат заработной платы, субсидий, стипендий.
Поступление и выдачу денег из кассы оформляют приходными и расходными кассовыми ордерами. В них суммы записывают чис​лами и прописью.
Ныне действующая форма приходного кассового ордера (фор​ма № КО-1) утверждена постановлением Госкомстата России от 18 августа 1998 г. № 88 "Об утверждении унифицированных форм первичной учетной документации по учету кассовых операций".
Приходный кассовый ордер заполняется во всех организаци​ях, принимающих наличные денежные средства от организаций, подотчетных лип и предпринимателей без образования юридичес​кого лица.
Приходный кассовый ордер выписывает в одном экземпляре работник бухгалтерии и подписывает главный бухгалтер или упол​номоченное на это лицо. Заверенная печатью (штампом) кассира квитанция выдается на руки лицу, сдавшему деньги, а приходный кассовый ордер остается в кассе.
В приходный кассовый ордер включены строки и графы:
строка "В том числе" — указывается сумма налога на добавлен​ную стоимость;
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графа "Дебет" — указывается счет, на который приходуются полученные наличные денежные средства, т. е. счет 50 "Касса".
В том случае, если в организации осуществляются операции не только с рублевыми денежными средствами, но и с иностран​ной валютой (получение из банка валютных денежных средств для выдачи подотчетном лицу на командировочные расходы), то в гра​фе "Дебет" также указывается субсчет, на котором отражаются наличие и движение рублевых денежных средств по курсу Банка России на дату совершения операции и иностранной валюты по ее видам (например, субсчет 1 "Российские рубли", субсчет 2 "Долла​ры США", субсчет 3 "Евро").
Расходный кассовый ордер (форма № КО-2) заполняется во всех организациях, осуществляющих выдачу наличных денежных средств из кассы подотчетным лицам, организациям и предприни​мателям без образования юридического лица.
Расходный кассовый ордер выписывает в одном экземпляре работник бухгалтерии и подписывают руководитель организации и главный бухгалтер или уполномоченное на это лицо.
В тех случаях, когда на прилагаемых к расходным кассовым ордерам документах (заявлениях, счетах и др.) имеется разреши​тельная надпись руководителя организации, его подпись на рас​ходных кассовых ордерах необязательна.
В отличие от ранее действовавшей формы в новую форму расходного кассового ордера включены новые графы "Дебет" и "Кре​дит".
Приходные кассовые ордера и квитанции к ним, расходные кассовые ордера и заменяющие их документы должны быть запол​нены четко и ясно пастой шариковых ручек, на пишущей машине или на компьютере. Подчистки, помарки или исправления, хотя бы и оговоренные, в этих документах не допускаются.
Прием и выдача денег по кассовым ордерам могут проводиться только в день их составления.
Заработную плату, пособия по временной нетрудоспособнос​ти, премии, стипендии выдают из кассы не по кассовым ордерам, а по платежам и расчетно-платежным ведомостям, подписанным руководителем и главным бухгалтером организации. При получе​нии денег расписываются и в платежной ведомости. Если деньги выдаются по доверенности, то в тексте расходного кассового орде​ра после фамилии, имени и отчества получателя указывают фами​лию, имя и отчество лица, которому доверено получение денег. Когда деньги выдаются по ведомости, то перед распиской в их
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получении кассир делает запись: "По доверенности". Доверенность остается у кассира и прикрепляется к расходному кассовому орде​ру или платежной ведомости.
При выдаче денег лицу, не имеющему возможности распи​саться лично (например, вследствие болезни), по его просьбе за него может расписаться другое лицо, за исключением кассира и работников бухгалтерии. На расходном кассовом ордере указывают наименование, номер, дату и место выдачи документа, удостове​ряющего личность фактического получателя денег и лица, за него ра списавшегося.
Все операции по поступлению и расходованию денежных средств кассир записывает в кассовую книгу, которая должна быть пронумерована, прошнурована и опечатана сургучом. Количество листов в ней должно быть заверено подписями руководителя и главного бухгалтера организации. В конце рабочего дня кассир под​считывает в кассовой книге итоги операций за день и выводит ос​таток на следующий день.
Записи в кассовой книге ведут одновременно на двух листах. Один лист книги — отрывной, который сдают в бухгалтерию в конце дня вместе со всеми приходными и расходными документами в качестве отчета по кассовым операциям. Другой — остается у кассира.
Кассовые отчеты могут составляться один раз в 3—5 дней, подчистки и не оговоренные исправления в кассовой книге запре​щаются. Сделанные поправки заверяются подписями кассира и глав​ного бухгалтера.
Денежные средства, хранящиеся в кассе, учитывают на актив​ном синтетическом счете 50 "Касса". В дебет этого счета записыва​ют поступление наличных денежных средств в кассу, а в кредит — выбытие наличности из кассы.
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В организациях, где штатным расписанием не предусмотрена должность кассира, его обязанности могут быть возложены на дру​гого штатного работника, в том числе на главного бухгалтера, но с его согласия и с обязательным заключением договора о полной ма​териальной ответственности. Помещение кассы изолируется, а две​ри в него во время совершения операций должны запираться с внутренней стороны. Ключи от сейфа хранятся у кассира, а их дуб​ликаты (в опечатанном кассиром пакете) у руководителя организа​ции.
2.9.3.  Учет операций по расчетному счету
Все организации вне зависимости от формы собственности обя​заны хранить свои денежные средства на счетах в учреждениях банка. Расчеты организаций по своим обязательствам с другими организациями производят, как правило, в безналичном порядке. Денежные средства:
безналичные средства в рублях (на расчетном счете в банке);
средства на специальных счетах в банке (аккредитивы, чеко​вые книжки);
наличные средства (в кассе организации);
средства на текущем счете в банке;
денежные документы (путевки, авиабилеты);
переводы в пути;
иностранная валюта (на валютном счете).
Основные задачи учета денежных средств:
контроль за сохранностью денежных средств;
своевременное оформление документов по движению денеж​ных средств;
контроль за правильностью проведения расчетов;
своевременная выверка расчетов с дебиторами и кредиторами для исключения просроченной задолженности.
Безналичные расчеты проводятся по определенным принци​пам:
1.  Все расчеты производятся через банковские счета (расчет​ные, текущие).
2. Платежи со счетов проводятся по распоряжению владельцев в порядке установленной ими очередности и в пределах остатка на счете, а при недостатке — в очередности, установленной ЦБ РФ.
3.  Принцип свободы в виде формы безналичных расчетов и закрепления ее в хозяйственных договорах.
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4.  Принцип срочности платежа, т. е. осуществление расчетов исходя из сроков предусмотренных договорами и инструкциями.
5.  Принцип обеспеченности платежа предполагает наличие у плательщика ликвидных средств, которые могут быть использова​ны для погашения обязательств в период получателем денежных средств.
Безналичные расчеты осуществляются через кредитные орга​низации по счетам, открытым на основании банковского счета или договора корреспондентского счета (субсчета), в отдельных случаях возможно использование иных способов расчетов, установленных законом.
Формы безналичных расчетов избираются клиентами самосто​ятельно.
После представления в учреждение всех необходимых доку​ментов организации присваивается номер расчетного счета, от​крывается лицевой счет для движения средств. Номер расчетного счета указывается в дальнейшем на всех документах при поступле​нии или списании денег со счета.
На расчетном счете сосредотачиваются свободные денежные средства организации и отражаются поступления за реализацию продукции (работ, услуг), полученные кредиты, ссуды, денежные средства от дебиторов и т. д.
Безналичные расчеты делятся на:
1.  Расчеты по товарным операциям (платежи за товары отгру​женные (выполненные работы, оказанные услуги)).
2. Расчет по нетоварным операциям (расчеты с бюджетом, орга​нами государственного и социального страхования, кредитными учреждениями, судом, арбитражем).
С расчетного счета производится списание средств в случаях: перечислений в погашение задолженности поставщикам, бюджету, внебюджетным фондам, кредиторам, а также суммы, выданные в кассу организации для выдачи заработной платы, командировочных и т. д.
Зачисление и перечисление денежных средств производится банком на основании специальных документов в зависимости от при​менения которых устанавливаются форма и способ безналичных расчетов.
Центральный банк РФ устанавливает формы и способы безна​личных расчетов.
Платежное поручение — документ, содержащий поручения плательщика о перечислении с его счета определенной суммы на счет получателя.
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Платежными поручениями могут производиться: перечисле​ния за поставленные товары, выполненные работы, оказанные ус​луги; перечисления в бюджет; перечисления в других целях, пре​дусмотренных законодательством или договором.
Чек — документ, содержащий распоряжение плательщика сво​ему банку перечислить с его счета держателю чека определенную сумму.
Для получения чеков в банк предоставляется заявление, в ко​тором указывается номер счета, с которого будет производиться перечисление.
Аккредитив — документ, содержащий поручение банка поку​пателя банку поставщика производить оплату счетов этого постав​щика за товар или услуги на условиях, предусмотренных в аккре​дитивном заявлении покупателя..
Для получения средств по аккредитиву поставщик, отгрузив товары, представляет реестр счетов и другие документы, предус​мотренные условиями аккредитива в свой банк до истечения срока аккредитива.
Банк поставщика проверяет соблюдение поставщиком всех усло​вий аккредитива, после чего производится выплата по аккредитиву.
Порядок расчетов по аккредитиву устанавливается в догово​ре, который содержит: наименование банков — получателей средств, сумму аккредитива, вид аккредитива, перечень докумен​тов, представляемых получателем средств, срок действия аккре​дитива и условия оплаты.
Организация в определенные банком сроки получает выписку из расчетного счета, в которой содержится перечень произведен​ных за определенный период операций.
Синтетический учет операций по расчетному счету ведется на счете 51 "Расчетный счет", счет активный, по дебету счета отра​жается остаток денежных средств на начало отчетного периода, а также сумма поступивших денежных средств в адрес организации. По кредиту отражаются денежные средства, перечисленные в по​гашение разного рода задолженностей, а также выданные сред​ства наличными в кассу предприятия.
На счетах бухгалтерского учета поступление средств на рас​четный счет отражается следующим образом:
ф суммы, внесенные наличными из кассы организации
Д 51 "Расчетные счета" — К 50 "Касса"
+ суммы, поступившие в счет погашения дебиторской задол​женности:
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Д 51 "Расчетные счета" — К 76 "Расчеты с разными дебито​рами и кредиторами"
*  суммы, поступившие от покупателей за отгруженную в их адрес продукцию:
Д 51 "Расчетные счета" — К 62 "Расчеты с покупателями и заказчиками "
Ф зачисления штрафов, пени, неустоек, полученных от других организаций за нарушение договорных обязательств:
Д 51 "Расчетные счета" — К 99 "Прибыли и убытки"
*  внесение денежных средств в качестве вклада в уставный капитал учредителями:
Д 51 "Расчетные счета" — К 75 "Расчеты с учредителями" Списание средств с расчетного счета оформляется следующи​ми бухгалтерскими записями:
*  суммы, снятые в виде наличных денежных средств в кассу организации:
Д 50 "Касса" — К 51 "Расчетные счета"
*  суммы, перечисленные в бюджет по налоговым платежам: Д 68 "Расчеты по налегай и сборам" — К 51 "Расчетные счета"
*  суммы, перечисленные в адрес кредиторов организации: Д 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами"
2.9.4. Учет переводов и денежных документов
В случае несовпадения сроков сдачи наличных денег из кассы в банк и зачисления их на расчетный счет организации на основании квитанции банка при сопроводительных документах на сдачу вы​ручки инкассатором банка, при обработке кассовых документов де​лается запись:
Д 57 "Переводы в пути" — К 50 "Касса"
После получения выписки банка с подтверждением о зачисле​нии денег на расчетный счет составляется запись:
Д 51 "Расчетные счета" — К 57 "Переводы в пути"
Хранящиеся в кассе оплаченные, но не выданные авиабиле​ты, путевки, марки почтовые, вексельные, государственные по​шлины и сборы учитываются на специальном субсчете к счету 50 — 50/3 "Денежные документы".
Наличие и движение денежных документов в кассе учитыва​ется по номинальной стоимости.
Прием и выдача денежных документов оформляется приход​ными и расходными кассовыми документами. Аналитический учет
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ведется по видам документов. Кассир представляет в бухгалтерию соответствующие отчеты.
Операции по движению денежных документов на счетах бух​галтерского учета рассмотрим на примере выдачи путевок сотруд​никам:
Ф оплачено за путевки с расчетного счета организации
Д 50/3 "Денежные документы" — К 51 "Расчетные счета"
* путевки выданы сотрудникам
Д 71 "Расчеты с подотчетными лицами" — К 50/3 "Денеж​ные документы" и др.
Глава 2.10. Учет расчетов с бюджетом
2.10.1. Система налогов и распределения средств между бюджетами разного уровня
Все организации независимо от формы собственности и вида деятельности обязаны перечислять обязательные взносы в виде налогов.
Общие принципы построения налоговой системы определяет Налоговый кодекс РФ. Наполнение бюджета осуществляется с по​мощью налоговых поступлений, неналоговых поступлений, безвоз​мездных поступлений, доходов целевых бюджетных фондов.
Средства государственного бюджета расходуются на финанси​рование национальной обороны, правоохранительных органов, на​уки, промышленности, охраны окружающей среды и т. д.
У организаций возникает постоянно обязанность уплачивать налоги и платежи в бюджет. Порядок исчисления и уплаты налогов определяется налоговым законодательством.
Расчеты с бюджетом по начислению и уплате налогов и сбо​ров производятся на синтетическом счете 68 "Расчеты по налогам и сборам". По кредиту этого счета отражается сумма, подлежащая уплате в бюджет, а по дебету суммы перечисленных налоговых обязательств в погашение задолженности бюджету.
К счету 68 "Расчеты по налогам и сборам" открываются следу​ющие субсчета:
68/1 — расчеты по налогу на прибыль
68/2 — расчеты по налогу на добавленную стоимость
68/3 — расчеты по акцизам
68/4 — расчеты по налогу на доходы физических лиц
68/5 — расчеты по налогу на имущество и др.
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По каждому налогу установлены объект налогообложения, база платежа, т. е. количественное выражение объекта налогообложе​ния, исходя из которого производится расчет налога, источник пла​тежа (источником платежа могут являться затраты организаций, совокупный доход работника, финансовые результаты, цена реа​лизации), ставки налогов.
В затраты производства включается земельный налог. Из зара​ботной платы работников удерживается налог на доходы физичес​ких лиц. В цену реализации включаются налог на добавленную сто​имость, налог на прибыль, акцизы. Налог на имущество организа​ции относят на прочие расходы. Налог на прибыль относится на финансовые результаты организации
Уплата налогов производится в адрес различных бюджетов. Так, например, налог на прибыль организаций зачисляется в бюджеты по следующим ставкам:
•Ф в федеральный бюджет — 6%;
Ф в региональный бюджет — 16%;
•* в местный бюджет — 2%.
Налог на имущество: 50% суммы налога перечисляется в реги​ональный бюджет, 50% — в местный.
2.10.2. Учет расчетов по федеральным налогам,
налогам субъектов Российской Федерации
и местным налогам
Рассмотрим порядок исчисления и уплаты основных федераль​ных налогов, уплачиваемых организациями.
Налог на добавленную стоимость уплачивают юридические лица и предприниматели без образования юридического лица. Этим налогом облагаются:
*  реализация товаров (работ, услуг) на территории России;
*  передача товаров (выполнение работ, оказание услуг) для собственных нужд, расходы на которые не принимаются к вычету при расчете налога на прибыль организаций;
*  выполнение строительно-монтажных работ для собственных нужд;
*  импорт товаров (работ, услуг);
*  экспорт товаров (работ, услуг).
Моментом определения налоговой базы по НДС является день реализации товаров (работ, услуг). Момент реализации определя​ется в соответствии с учетной политикой либо: "по отгрузке" или "по оплате". Местом реализации товаров является Российская Фе-
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дерация, если товар находится на территории России и не отгру​жается и не транспортируется и если товар в момент начала от​грузки или транспортировки находится на территории России. Сум​ма налога, начисленная к уплате в бюджет, рассчитывается путем умножения налоговой базы на соответствующую ей ставку налога.
Предусмотрены три ставки НДС: 0%, 10%, 20% В некоторых ситуациях налог также может определяться по расчетным ставкам. Начисленная сумма НДС уменьшается на сумму налоговых вычетов. Налоговый и отчетный периоды по НДС равны календарному меся​цу. Исключение предусмотрено для фирм, у которых месячная вы​ручка от реализации товаров (работ, услуг) без учета НДС и налога с продаж не превышает 1 млн руб. У таких фирм налоговый и отчетный периоды равны кварталу.
В бухгалтерском учете операции по начисление, удержанию и уплате НДС производятся следующим образом:
При получении от поставщика материальных ценностей, при​нятии выполненных работ или оказанных услуг учитывается НДС по оприходованным ценностям (по выполненным работам или ока​занным услугам записью по:
Д 19 "Налог на добавленную стоимость по приобретенным, материальным ценностям" — К 60 "Расчеты с поставщиками (подрядчиками) "
Начисление НДС к уплате в бюджет отражается по:
Д 90-3 "НДС" (91-2 "Прочие расходы") - К 68 субсчет "Расче​ты по НДС".
Если организация начисляет НДС "по оплате" и на момент продажи товаров (реализации работ, услуг) деньги от покупателей (заказчиков) еще не поступили, начисление НДС отражается на отдельном субсчете "Расчеты по неоплаченному НДС" счета 76 "Рас​четы с разными дебиторами и кредиторами" записью по:
Д 90-3 "НДС" (91-2 "Прочие расходы") — К 76 субсчет "Расче​ты по неоплаченному НДС"
После получения оплаты от покупателя (заказчика) начисле​ние НДС к уплате в бюджет отражается записью по:
Д 76 субсчет "Расчеты по неоплаченному НДС" — К 68 суб​счет "Расчеты по НДС".
Принятие НДС к зачету отражается по:
Д 68 субсчет "Расчеты по НДС" — К 19 "НДС по приобретен​ным материальным ценностям"
Если договором предусмотрена авансовая система оплаты, то при получении аванса начисляется НДС с аванса запись произво​дится по:
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Д 62 субсчет "Авансы полученные" — К 68 субсчет "Расчеты по НДС"
В момент перехода права собственности на оплаченные аван​сом товары (работы, услуги) от организации к покупателю начис​ляется НДС с реализации; в бухгалтерском учете следует сделать запись:
Д 90-3 "НДС"(91-2 "Прочие расходы") - К 68 субсчет "Расче​ты по НДС",
при этом НДС, ранее начисленный с полученного аванса, при​нимается к вычету по:
Д 68 субсчет "Расчеты по НДС" — К 62 субсчет "Авансы полученные"
Налог на прибыль организаций уплачивают российские органи​зации и иностранные фирмы, имеющие в России постоянные пред​ставительства. Налогом облагается прибыль, полученная организа​цией в виде разницы между доходами и расходами организации.
Сумма налога на прибыль организацией определяется самосто​ятельно нарастающим итогом с начала года. Для определения сум​мы, подлежащей уплате, умножается налогооблагаемая прибыль на ставку налога.
Налогооблагаемая прибыль — это разница между полученны​ми фирмой доходами и понесенными расходами за отчетный период (I квартал, первое полугодие, 9 месяцев, год).
Основная ставка налога на прибыль организаций — 24%.
В отдельных случаях применяются ставки для различных дохо​дов: 6%, 15%, 10%, 20%.
Сумма налогооблагаемой прибыли определяется как разница между полученными доходами и произведенными расходами. В те​чение года фирмы должны уплачивать в бюджет авансовые плате​жи по налогу на прибыль.
Фирма должна ежеквартально (в течение 28 дней после окон​чания отчетного квартала) сдавать в налоговую инспекцию налого​вую декларацию по налогу на прибыль:
за I квартал — до 28 апреля;
за полугодие — до 28 июля;
за 9 месяцев — до 28 октября.
Фирмы, уплачивающие авансовые платежи исходя из факти​чески полученной прибыли за прошедший месяц, сдают деклара​цию не позднее 28-го числа месяца, следующего за отчетным пе​риодом. Декларацию по налогу на прибыль за прошедший год нуж​но сдать до 28 марта текущего года.
339
Сумма налога от фактической прибыли за отчетный период, начисленная к уплате в бюджет согласно расчета отражается в бухгалтерском учете записью:
Д 99 "Прибыли и убытки" — К 68 субсчет "Расчеты по нало​гу на прибыль"
Начисление налога на прибыль, удержанного с дивидендов, выплаченных другим организациям, отражается:
Д 75-2 "Расчеты по выплате доходов" — К 68 субсчет "Расче​ты по налогу на прибыль"
Налогом на доходы физических лиц облагаются доходы, вып​лачиваемые фирмой работникам в течение календарного года. Ука​занным налогом облагаются заработная плата, премии и вознаграж​дения, надбавки и доплаты, материальная выгода (возникает, если сотрудник получает бесплатно или по сниженным ценам товары и если сотрудник получает от организации заем (ссуду) и уплачивает проценты за его использование по ставке, которая ниже 3/4 ставки рефинансирования Банка России (по займам, выданным в рублях) или 9% годовых (по займам, выданным в валюте).
Налог исчисляется по ставке 13% и удерживается непосред​ственно из суммы дохода, которую получил работник
Из сумм, подлежащих налогообложению, предусмотрены на​логовые вычеты, уменьшающие доход сотрудника при исчислении налога: стандартные, социальные, имущественные и профессио​нальные.
Организация может уменьшить доход сотрудника только на стандартные налоговые вычеты.
Налог на доходы физических лиц перечисляется в бюджет не позднее дня получения наличных денежных средств на выплату дохода.
В конце года на каждого человека, получившего доход в орга​низации, составляется справка о доходах по форме № 2-НДФЛ. Справки о' доходах направляются в налоговую инспекцию по месту регистрации организации ежегодно не позднее 1 апреля года, сле​дующего за прошедшим годом.
В бухгалтерском учете начисление налога на доходы физичес​ких лиц отражается следующим образом.
При удержании налога на доходы с сумм, выплаченных работ​никам (с сумм дивидендов, выплаченных учредителям (участникам), если они не являются работниками организации; с сумм, выпла​ченных физическим лицам, если они не являются работниками орга​низации, корреспондируются по:
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Д 70 "Расчеты по оплате труда", 75 "Расчеты с учредителя​ми", 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами" — К 68 субсчет "Налог на доходы физических лиц"
Перечисление налога на доходы физических лиц в бюджет от​ражается:
Д 68 субсчет "Налог на доходы физических лиц" — К 51 "Рас​четные счета"
Если удержать налог с доходов работника невозможно (напри​мер, при выдаче дохода в натуральной форме) или срок, в течение которого налог может быть удержан, превышает 12 месяцев, то сумма налога, начисленная к уплате в бюджет, должна быть стор​нирована.
В качестве примера регионального налога рассмотрим порядок начисления и отражения в учете налога на имущество организа​ций. Указанный налог уплачивают организации, имеющие на ба​лансе имущество.
Налогом облагается стоимость имущества, находящегося на ба​лансе организации:
* стоимость зданий, сооружений, машин и оборудования, при​боров, инструмента, инвентаря, транспортных и других основных средств за минусом начисленной на них амортизации;
ф стоимость нематериальных активов (авторских прав, патен​тов и т. д.) за минусом начисленной на них амортизации и др. иму​щество.
Чтобы рассчитать сумму налога, подлежащую уплате в бюд​жет за отчетный период, нужно сначала определить среднегодовую стоимость налогооблагаемого имущества фирмы за этот пе-риод.
В бухгалтерском учете начисление и уплата налога на имуще​ство организаций в бюджет отражается следующим образом.
При начислении налога на имущество сума начисленного обя​зательства отражается по:
Д субсчета 91-2 "Прочие расходы" — К 68 субсчет "Расчеты по налогу на имущество"
Перечисление в бюджет налога на имущество отражается за​писью по:
Д 68 субсчет "Расчеты по налогу на имущество" — К 51 "Расчетные счета"
В соответствии с Налоговым кодексом РФ расходы по уплате налога на имущество отражаются в составе внереализационных рас​ходов и уменьшают налоговую базу по налогу на прибыль.
К налогам субъектов Российской Федерации относится земель​ный налог.
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Плательщиками земельного налога являются юридические и физические лица, владеющие земельными участками, кроме сель​хозтоваропроизводителей, которым установлен единый сельскохо​зяйственный налог. База платежа — размер земельного участка в га или кв. м. Ставка налога устанавливается в рублях в зависимости от региона, качества земли и других факторов. Средние ставки земельного налога умножаются на коэффициенты увеличения уровня жизни в курортной зоне и коэффициенты увеличения комфортнос​ти за счет статуса города.
Не являются плательщиками земельного налога в отношении арендуемых земельных участков их арендаторы. Не уплачивают земельный налог и организации, применяющие упрощенную систе​му налогообложения.
Основанием для взыскания налога служит документ, удостове​ряющий право собственности, владения или пользования земель​ным участком. Налог начисляется с месяца, следующего за месяцем предоставления земельного участка.
Земельный налог в 2003 г. за участки, предоставленные в гра​ницах сельской местности для садоводства, уплачивался в размере 25,92 коп. за кв. м.
Расходы по земельному налогу включаются организациями в издержки производства или капитальные затраты и в бухгалтерс​ком учете отражаются по:
Д 08 "Вложения во внеоборотные активы", 20 "Основное про​изводство", 44 "Расходы на продажу" и др. — К 68 "Расчеты по налогам, и сборам"
Уплата налога отражается в учете записью по:
Д 68 "Расчеты по налогам и сборам" — К 51 "Расчетные счета".
Глава 2.11. Учет собственных средств организации
2.11.1. Учет уставного капитана
Понятие "капитал" тождественно собственным средствам орга​низации. Это понятие имеет несколько обозначений: уставный ка​питал, складочный капитал, уставный фонд.
К собственному капиталу также относятся нераспределенная прибыль и средства целевого финансирования.
Собственный капитал может быть увеличен за счет вложений и уменьшен в результате изъятия средств учредителями. На вели-342
чину собственного капитала также оказывает влияние полученный финансовый результат (прибыль или убыток). Прибыль увеличива​ет собственный капитал, убыток уменьшает.
Основу собственного капитала составляет уставный капитал, являющийся определенной гарантией интересов инвесторов и кре​диторов.
В соответствии с Гражданским кодексом РФ величина уставно​го капитала характеризует размер имущества, гарантирующего интересы кредиторов организации.
Уставный капитал — это величина инвестированных средств учредителей юридических и физических лиц в создаваемую орга​низацию с намерением извлечения определенной доли прибыли
Минимальный размер уставного капитала устанавливается нормами федеральных законов, регулирующих порядок создания и деятельности организации.
Наличие уставного капитала является необходимым условием образования и функционирования любой организации.
Порядок формирования уставного капитала строго определен. Его размер в открытых акционерных обществах должен быть не менее 1000 минимальных размеров оплаты труда, установленных на дату регистрации организации, в закрытых акционерных обще​ствах и других организационно-правовых формах предприятий не менее 100 минимальных размеров оплаты труда. Доля участника, как правило, выражается в процентах от общей суммы вложенных средств. В том случае, если по окончании второго и каждого после​дующего года стоимость чистых активов организаций окажется ниже указанных размеров уставного капитала, оно подлежит закрытию.
Учет формирования и движения уставного капитала отража​ется на балансовом счете 80 "Уставный капитал", по кредиту кото​рого отражается величина сформированного в соответствии с уч​редительными документами уставного капитала. По дебету счета 80 "Уставный капитал" отражаются величины изъятого капитала при выходе из состава организации участника или в уменьшении его величины по решению учредителей. В любом случае все изме​нения уставного капитала производятся только на основе внесения изменений в учредительные документы.
При формировании уставного капитала акционерного обще​ства не менее 50% акций, распределенных при утверждении ак​ционерного общества, должно быть оплачено в течение трех меся​цев с момента регистрации.
Кредитовое сальдо счета 80 "Уставный капитал" соответству​ет величине уставного капитала, зафиксированного в учредитель​ных документах.
343
Уставный капитал после государственной регистрации произ​водится следующим образом:
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 80 "Уставный капитал"
Формирование уставного капитала производится посредством внесения средств учредителями. Фактическое поступление вкладов на счетах бухгалтерского учета отражается по:
Д 01 "Основные средства", 04 "Нематериальные активы", 51 "Расчетные счета", 10 "Материалы" — К 80 "Уставный капи​тал"
Виды имущества, которое не может быть вкладом в уставный капитал, могут устанавливаются Уставом организации.
Величина уставного капитала может меняться как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения. При этом необходимым условием является полная оплата уставного капитала.
На счетах бухгалтерского учета увеличение суммы уставного капитала за счет различных источников отражается следующим образом.
Увеличение уставного капитала:
*  за счет добавочного капитала отражается по:
Д 83 "Добавочный капитал" —К 75 "Расчеты с учредителями", Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 80 "Уставный капитал";
*  за счет чистой прибыли отражается по:
Д 84 "Нераспределенная прибыль" — К 75 "Расчеты с учреди​телями",
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 80 "Уставный капи​тал";
Ф за счет дополнительной эмиссии акций, повышения их сто​имости или привлечения дополнительных средств от участников отражается по:
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 80 "Уставный капитал";' + за счет резервного капитала отражается по: Д 82 "Резервный капитал" — К 75 "Расчеты с учредителями", Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 80 "Уставный капитал". Сумма уставного капитала отражается в уставе организации. Срок оплаты уставного капитала не зависит от того, приступила ли организация к своей деятельности или нет. Участники общества вправе передать принадлежащие им доли в уставном капитале другим участникам или третьим лицам.
Уменьшение уставного капитала производится в порядке, ука​занном в уставе организации, после уведомления кредиторов, ко​торым предоставлено требовать в этом случае прекращения или исполнения обязательств.
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На счетах бухгалтерского учета уменьшение размера уставно​го капитала отражается следующим образом.
Уменьшение размера уставного капитала:
* за счет выхода участников (учредителей) из состава органи​зации отражается по:
Д 80 "Уставный капитал" — К 75 "Расчеты с учредителями",
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 50 "Касса";
Ф за счет выкупа акций акционерным обществом и их после​дующим аннулированием отражается по:
Д 81 "Собственные акции (доли)" — К 51 "Расчетные счета",
Д 80 "Уставный капитал" — К 81 "Собственные акции (доли)";
Ф за счет доведения его размера до величины стоимости чис​тых активов, погашение за счет него непокрытого убытка, а так​же покрытие убытка за счет снижения размеров вкладов участни​ков или номинальной стоимости акций отражается по:
Д 80 "Уставный капитал" — К 75 "Расчеты с учредителями",
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток).
Уменьшение уставного фонда унитарного предприятия за счет изъятия части средств отражается по:
Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 51 "Расчетные счета",
Д 80 "Уставный капитал" — К 75 "Расчеты, с учредителями".
2.11.2. Учет резервного капитала
Организации, созданные в виде акционерных обществ и об​ществ с ограниченной ответственностью в соответствии со своими учредительными документами и законодательными нормами, со​здают резервный капитал. Резервный капитал представляет собой страховой (запасной) капитал, предназначенный для возмещения убытков от финансово-хозяйственной деятельности субъектов пред​принимательской деятельности, выплаты необходимых сумм кре​диторам и инвесторам при недостатке прибыли отчетного года.
В акционерных обществах источником формирования резерв​ного капитала является прибыль после налогообложения. Мини​мальный размер резервного капитала предусматривается уставом организации, но не более 5% от его уставного капитала.
Возможные направления использования резервного капитала определены законом. Его средства предназначены на покрытие убыт​ков, погашение облигаций и выкуп собственных облигаций при от​сутствии нераспределенной прибыли.
Резервный капитал образуется путем ежегодных отчислений от прибыли до достижения им размеров, установленных уставом организации.
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Для обществ с ограниченной ответственностью создание резер​вного капитала законодательно не регламентировано. В случае, если уставом этих обществ предусмотрено формирование резервного капитала, источником может служить прибыль после налогообло​жения. Наличие резервного капитала является своеобразной гаран​тией стабильности в деятельности хозяйствующего субъекта. Ре​зервный капитал является источником покрытия убытков общества и служит для погашения облигаций, если они были эмитированы обществом для выплат участникам, вышедшим из общества.
В бухгалтерском учете для накопления информации о форми​ровании и использовании резервного капитала применяется балан​совый счет 82 "Резервный капитал". Счет пассивный. Сумма образо​ванного резерва отражается по кредиту этого счета, величина ис​пользованных средств резерва — по дебету счета 82 "Резервный капитал".
Формирование и использование резервного капитала в бух​галтерском учете отражается следующим образом.
Формирование резервного капитала отражается по:
Д 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)" — К 82 "Резервный капитал".
Использование средств резервного капитала на покрытие убытков от хозяйственной деятельности за отчетный период отра​жается по:
Д 82 "Резервный капитал" — К 84 "Нераспределенная при​быль (непокрытый убыток)".
Погашение выпущенных облигаций по полученным кратко​срочным и долгосрочным займам отражается по:
Д 66 " Расчеты по краткосрочным кредитам и займам", 67 "Расчеты по долгосрочным кредитам и займам" — К 51 "Расчет​ные счета".
Одновременно отражение производится по:
Д 82 "Резервный капитал" — К 84 "Нераспределенная при​быль (непокрытый убыток)".
В бухгалтерском балансе сумма резервного капитала показы​вается в пассиве баланса в одноименной статье по строке "Резер​вы, образованные в соответствии с учредительными документа​ми".
В случае выхода участника из общества возможна выплата ему действительной стоимости его доли.
Действительная стоимость доли участника в уставном капита​ле определяется на основании данных бухгалтерского отчета за предшествующий период.
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Эта стоимость выплачивается за счет разницы между стоимос​тью чистых активов и размером уставного капитала.
Если сумма, выдаваемая бывшему участнику, превышает сумму первоначального вклада, то разница облагается налогом на доходы физических лиц или налогом на прибыль у юридических лиц.
2.11.3. Особенности учета прибыли
Прибыль представляет собой конечный финансовый результат хозяйственной деятельности в форме приращения капитала, вло​женного в организацию. Нераспределенная прибыль представляет собой чистую прибыль, сумма которой в конце отчетного года списы​вается с счета 99 "Прибыли и убытки" на специальный балансовый счет 84 "Нераспределенная прибыль".
Учет нераспределенной прибыли ведется на балансовом счете 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)". По дебету счета отражается непокрытый убыток, а по кредиту — нераспре​деленная прибыль отчетного года.
На счетах бухгалтерского учета наличие и движение нерасп​ределенной прибыли (убытка) производится следующим образом.
Списание прибыли в конце года со счета 99 "Прибыли и убыт​ки" отражается по:
Д 99 "Прибыли и убытки" — К 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)".
Увеличение уставного капитала за счет нераспределенной при​были отражается по:
Д 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)" — К 80 "Уставный капитал".
Увеличение резервного капитала за счет нераспределенной прибыли отражается по:
Д 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)" — К 82 "Резервный капитал".
Доведение величины уставного капитала до величины чистых активов отражается по:
Д 80 "Уставный капитал" — К 84 "Нераспределенная при​быль (непокрытый убыток)".
Направление средств резервного капитала на погашение убытка отражается по:
Д 82 "Резервный капитал" — К 84 "Нераспределенная при​быль (непокрытый убыток)".
Погашение убытка за счет целевых взносов участников (в про​стых товариществах) отражается по:
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Д 75 "Расчеты с учредителями" — К 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)".
2.11.4. Чистые активы организации
Под стоимостью чистых активов понимается величина, опре​деляемая путем вычитания из суммы активов организации, прини​маемых к расчету, суммы ее пассивов, принимаемых к расчету. Чистые активы являются основным показателем, характеризую​щим имущественное положение организации. Определение реаль​ной величины чистых активов имеет важное значение в определе​нии эффективности функционирования организации.
С 2003 г. в связи с вступлением в силу ПБУ 18/02 "Учет расче​тов по налогу на прибыль" расчет чистых активов изменился по сравнению с действовавшим ранее порядком. В соответствии с ука​занным документом в расчете теперь будут участвовать суммы от​ложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств.
Порядок оценки стоимости чистых активов акционерных об​ществ утвержден приказом Минфина РФ и Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг от 29 января 2003 г. № Юн, 03-6/пз.
Оценка имущества, средств в расчетах и других активов и пассивов акционерного общества производится с учетом требова​ний положений по бухгалтерскому учету и других нормативных правовых актов по бухгалтерскому учету. Для оценки стоимости чистых активов акционерного общества составляется расчет по дан​ным бухгалтерской отчетности. Для определения суммы чистых ак​тивов нужно из суммы активов, принимаемых для расчета, вы​честь сумму обязательств, принимаемых для расчета.
В состав активов, принимаемых к расчету, включаются:
Ф внеоборотные активы, отражаемые в первом разделе бух​галтерского баланса (нематериальные активы, основные средства, незаверщенное строительство, доходные вложения в материаль​ные ценности, долгосрочные финансовые вложения, прочие вне​оборотные активы);
* оборотные активы, отражаемые во втором разделе бухгал​терского баланса (запасы, налог на добавленную стоимость по при​обретенным ценностям, дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, денежные средства, прочие оборотные ак​тивы), за исключением стоимости в сумме фактических затрат на выкуп собственных акций, выкупленных акционерным обществом у акционеров для их последующей перепродажи или аннулирования,
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и задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал.
В состав пассивов, принимаемых к расчету, включаются:
*  долгосрочные обязательства по займам и кредитам и про​чие долгосрочные обязательства;
*  краткосрочные обязательства по займам и кредитам;
*  кредиторская задолженность;
*  задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов; Ф резервы предстоящих расходов;
Ф прочие краткосрочные обязательства.
Величина отложенных налоговых активов в бухгалтерском ба​лансе отражается в составе прочих внеоборотных активов. В свою очередь, величина отложенных налоговых обязательств включается в сумму прочих долгосрочных обязательств.
Не принятый к зачету налог на добавленную стоимость, отра​женный во втором разделе актива баланса, участвует в расчете чистых активов. Из пассивов, участвующих в расчете, исключили по сравнению с ранее действовавшим порядком сумму целевого финансирования.
Оценка стоимости чистых активов производится акционерным обществом ежеквартально и в конце года на соответствующие от​четные даты.
Информация о стоимости чистых активов раскрывается в про​межуточной и годовой бухгалтерской отчетности.
Глава 2.12. Бухгалтерский учет и отчетность при реорганизации и ликвидации юридических лиц
2.12.1. Бухгалтерский учет при реорганизации юридических лиц
При различных вариантах реорганизации требуется бухгал​терское сопровождение проводимых мероприятий. Вопросам реор​ганизации юридических лиц посвящены ст. 57—60 Гражданского ко​декса РФ. Приказом Минфина России от 20 мая 2003 г. № 44н утвер​ждены Методические указания по формированию бухгалтерской отчетности при осуществлении реорганизации организации.
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Для того чтобы внести в отчетность сведения о реорганизации, необходимо иметь решение о реорганизации, которое принимается учредителями организации или выносится судом. По тем организа​циям, которые возникли, необходимо иметь учредительные доку​менты и регистрационные свидетельства о внесении соответствую​щих записей в Единый государственный реестр юридических лиц.
В принятом решении о реорганизации должно быть предус​мотрено следующее:
4 сроки проведения инвентаризации имущества и обязательств;
ф способ оценки передаваемого имущества;
4 ответственные по обязательствам, возникшим после состав​ления передаточного акта (разделительного баланса) до государ​ственной регистрации вновь созданных фирм;
•* порядок формирования и размеры уставных капиталов но​вых юридических лиц;
Ф порядок распределения чистой прибыли реорганизуемого юридического лица.
При реорганизации имущество можно оценить по остаточной или по текущей рыночной стоимости. Возможны и другие способы оценки. Например, материалы можно оценить по фактической себе​стоимости, а финансовые вложения — по первоначальной стоимос​ти. Однако при этом стоимость имущества, которая отражена в пе​редаточном акте (разделительном балансе), должна совпадать с дан​ными, содержащимися в приложенных описях и расшифровках.
Если основные средства оценивают по остаточной стоимости, а материалы — по фактической себестоимости, то эти данные можно взять из заключительной бухгалтерской отчетности.
Обязательства в передаточном акте (разделительном балансе) показывают в сумме, по которой они были отражены в бухгалтер​ском учете фирмы.
При проведении реорганизации в форме слияния или присое​динения, предоставляются соответствующие договоры, передаточ​ные акты или разделительные балансы. В качестве приложений к ним приводятся формы отчетности, установленные Законом о бух​галтерском учете, инвентаризационные описи имущества и обяза​тельств реорганизуемой организации, первичные учетные доку​менты по материальным ценностям, расшифровки кредиторской и дебиторской задолженности и другие документы.
Заключительная бухгалтерская отчетность при реорганизации в формах слияния, разделения или преобразования составляется на день предшествующий дате внесения записи. Указанная отчетность составляется в соответствии с Положением по бухгалтерскому уче-
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ту "Бухгалтерская отчетность организации" ПБУ 4/99, приказами Минфина РФ "О формах бухгалтерской отчетности организаций" от 13 января 2000 г. № 4н и "О формах бухгалтерской отчетности орга​низаций" от 22 июля 2003 г. № 67н.                               ,.-.,....,
Основанием для признания реорганизации в целях формирова​ния бухгалтерской отчетности является наличие:
•* решения учредителей (участников) либо уполномоченного органа юридического лица, общего собрания акционеров, участни​ков общества, членов кооператива, съезда и т. п.;
•* решения уполномоченных государственных органов, Прави​тельства Российской Федерации (по казенным предприятиям); упол​номоченного государственного органа или органа местного самоуп​равления (по государственным и муниципальным унитарным пред​приятиям);
* решения суда в случаях, установленных законом при реор​ганизации организации в форме разделения или выделения из со​става организации одной или нескольких организаций;
Ф предписания антимонопольных органов или решения суда при реорганизации организации в форме разделения или выделения из состава организации одной или нескольких организаций в принуди​тельном порядке;
•* согласия антимонопольного органа в случаях, установлен​ных антимонопольным законодательством о конкуренции и ограни​чении монополистической деятельности на товарных рынках при реорганизации организаций в форме слияния, присоединения и пре​образования.
В бухгалтерской отчетности необходимо раскрыть информа​цию о всех реорганизуемых организациях с даты принятия учреди​телями решения об реорганизации, в том числе об организациях, прекративших свою деятельность, возникших или продолжающих свою деятельность в результате реорганизации.
В представляемой в период реорганизации бухгалтерской от​четности, кроме сведений об участниках реорганизации, правопре​емниках реорганизуемых предприятий, дате и основаниях реорга​низации приводятся сведения об изменениях в составе имущества и обязательств с даты составления передаточного акта или раздели​тельного баланса и прочих событиях, связанных с признанной ре​организацией.
Организации, возникшие в результате реорганизации, состав​ляют промежуточную и годовую бухгалтерскую отчетность за от​четный период (с даты их государственной регистрации) в установ​ленном законодательством порядке.
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Основными документами, содержащими положения о право​преемстве и, соответственно, раскрывающими информацию в бух​галтерской отчетности, являются передаточный акт или раздели​тельный баланс, которые в соответствии с решением (договором о слиянии или присоединении) учредителей могут включать бухгал​терскую отчетность, установленную Федеральным законом "О бух​галтерском учете".
Как отмечалось, оценка передаваемого (принимаемого) при реорганизации организации имущества производится в соответствии с решением учредителей по остаточной стоимости, либо по теку​щей рыночной стоимости, либо по иной стоимости (фактической себестоимости материально-производственных запасов, первоначаль​ной стоимости финансовых вложений и др.) при составлении пере​даточного акта или разделительного баланса. По текущей рыноч​ной стоимости на основании передаточного акта или разделитель​ного баланса имущество показывается только в балансе возникшей в результате реорганизации организации. В отчетности организа​ции, прекращающей свою деятельность при реорганизации, иму​щество будет отражаться по исторической стоимости исходя из принципа непрерывности бухгалтерского учета, исходя из данных бухгалтерского учета и отчетности, являющейся основанием для составления этих документов.
Выбор способа оценки передаваемого (принимаемого) в поряд​ке правопреемства имущества (по остаточной стоимости, либо по текущей рыночной стоимости, либо по иной стоимости) и обяза​тельств является прерогативой учредителей и может предусмат​риваться в решении учредителей о реорганизации. Именно учре​дители в решении о реорганизации могут предусмотреть порядок правопреемства в связи с изменением в имуществе и обязатель​ствах, которые могут возникнуть после даты утверждения переда​точного акта или разделительного баланса в результате текущей деятельности реорганизуемой организации, а также особый поря​док осуществления отдельных хозяйственных операций в части по​лучения (предоставления) кредитов и займов, а также финансовых вложений и т. п.
Если существует временной промежуток между датами пере​дачи имущества и обязательств на основе передаточного акта или разделительного баланса и датой внесения организации в Единый государственный Реестр юридических лиц, то возможно несовпа​дение числовых показателей промежуточной или годовой бухгал​терской отчетности и данными передаточного акта или раздели​тельного баланса.
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Изменения в стоимости, возникшие в этот период, должны раскрываться в пояснительной записке к бухгалтерской отчетности (промежуточной, годовой, заключительной) или в виде уточнений к передаточному акту или разделительному балансу. Заключитель​ная бухгалтерская отчетность составляется реорганизуемой органи​зацией, прекращающей свою деятельность.
Заключительная бухгалтерская отчетность составляется в объе​ме форм годовой бухгалтерской отчетности в соответствии с прика​зом Минфина РФ от 22 июля 2003 г. № 67н "О формах бухгалтерской отчетности организаций" и ПБУ 4/99 "Бухгалтерская отчетность орга​низации" за период с начала отчетного года до внесения в Единый государственный реестр юридических лиц записи о прекращении деятельности организации или возникновении новой организации.
При составлении заключительной бухгалтерской отчетности производится закрытие счетов учета прибылей и убытков по сче​ту 99 "Прибыли и убытки" в корреспонденции со счетом 84 "Не​распределенная прибыль" (непокрытый убыток) и направлением суммы чистой прибыли на цели, определенные решением учреди​телей.
Для тех организаций, у которых в процессе реорганизации текущий отчетный год не прерывается, а изменяется только объем имущества и обязательств, т. е. когда к организации присоединяют​ся другие организации или из организации выделяются структур​ные подразделения, не предусмотрено составление заключитель​ной бухгалтерской отчетности с закрытием счетов учета прибылей и убытков. Такие организации составляют бухгалтерскую отчет​ность на дату внесения соответствующих записей в Единый госу​дарственный реестр юридических лиц.
Расходы, связанные с текущей деятельностью реорганизуемых предприятий, расчеты с кредиторами, отражение амортизации по передаваемому имуществу, продажа материально-производствен​ных запасов, расчеты по налогам и сборам, списание расходов бу​дущих периодов и другие аналогичные расходы должны найти от​ражение в заключительной бухгалтерской отчетности организаций, прекращающих свою деятельность в связи с реорганизацией.
Передача имущества и обязательств при реорганизации по передаточному акту или разделительному балансу от одной орга​низации к другой в порядке универсального правопреемства бух​галтерскими записями не отражается, так как не рассматривается для целей бухгалтерского учета как продажа или как безвозмезд​ная передача имущества.
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Показатели вступительной бухгалтерской отчетности форми​руются на основе данных передаточного акта или разделительного баланса, а также данных заключительной бухгалтерской отчетнос​ти реорганизованных организаций.
В форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках" возникшей орга​низации в результате реорганизации суммирование (разделение) числовых показателей реорганизуемых организаций в форме слия​ния (присоединения), разделения (выделения) не производится.
Бухгалтерский учет и формирование отчетности при слиянии организаций
Форма реорганизации в виде слияния предполагает, что все реорганизуемые организации при прекращении своей деятельнос​ти составляют заключительную бухгалтерскую отчетность. Права и обязанности каждого из юридических лиц при слиянии переходят к вновь возникшему юридическому лицу в соответствии с передаточ​ным актом и договором о слиянии.
Возможно несовпадение величины уставного капитала, пре​дусмотренной договором о слиянии, со стоимостью чистых активов вновь созданной организации.
При слиянии определяется действительная стоимость капита​ла каждого собственника во вновь созданной организации. Такая стоимость может быть определена по чистым активам. Если сумма чистых активов равна размеру зарегистрированного уставного ка​питала, то перерегистрация уставного капитала не производится.
Величина уставного капитала, отражаемого во вступительной бухгалтерской отчетности, может быть меньше либо больше ве​личины, отражаемой в отчетности реорганизуемых предприятий. Его величина предусматривается договором о слиянии.
Разница в случае уменьшения величины отражается по статье пассива баланса "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)".
Если стоимость чистых активов превышает стоимость устав​ного капитала, участники могут принять уставный капитал в раз​мере чистых активов и перерегистрировать его, при этом в учре​дительном договоре могут измениться доли участников. Если сто​имость чистых активов превышает величину уставного капитала, отражение возникшей разницы производится по статьям: "Устав​ный капитал", "Добавочный капитал".
Если стоимость чистых активов окажется меньше величины ус​тавного капитала, то возникшая разница отражается по статье "Не​распределенная прибыль (непокрытый убыток)" в круглых скобках.
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Расходы, связанные с текущей деятельностью реорганизуемых организаций (продажа материально-производственных запасов, иных ценностей, расчеты с кредиторами, начисление амортизации, оп​латы труда и другие аналогичные расходы), отражаются организа​цией с даты утверждения передаточного акта до даты внесения в реестр записи о возникшей организации. Все перечисленные рас​ходы должны найти свое отражение в заключительной отчетности.
На дату государственной регистрации вновь созданная органи​зация составляет вступительную отчетность. Формы вступительной отчетности формируются на основе данных передаточного акта и суммирования показателей заключительной бухгалтерской отчет​ности за исключением взаимных расчетов (взаимная дебиторская и кредиторская задолженность, финансовые вложения одних органи​заций в уставные капиталы реорганизуемых организация, иные активы и обязательства, включая прибыль или убытки в результа​те взаимных операций).
Суммирование числовых показателей в форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках" не производится.
Какие-либо записи в учете в перечисленных случаях не пре​дусмотрены.
Бухгалтерский учет и формирование отчетности при присоединении организаций
При присоединении организации сторона присоединяющаяся обязана на день, предшествующей внесению в Реестр записи о прекращении ее деятельности, составить заключительную отчет​ность. При присоединении юридического лица к другому юридичес​кому лицу к последнему переходят права и обязанности присоеди​няемого юридического лица. На основании договора о присоедине​нии производится закрытие счета "Прибыли и убытки". Первое юридическое лицо считается реорганизованным с момента внесе​ния в Единый государственный реестр юридических лиц записи о прекращении деятельности присоединенного юридического лица.
Все текущие расходы до даты внесения в Реестр записи о прекращении деятельности присоединяющейся организации должны отражаться в бухгалтерском учете и, соответственно, найти отра​жение в бухгалтерской отчетности присоединяющейся стороны.
На дату внесения в Реестр записи о прекращении деятельнос​ти присоединенной организации формируется вступительная бух​галтерская отчетность.
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Основанием при этом служат данные передаточного акта и суммирование показателей заключительной бухгалтерской отчет​ности присоединяющейся организации с учетом текущих операций и за исключением взаимных расчетов.
При присоединении юридического лица к другому юридичес​кому лицу определяется действительная стоимость присоединяе​мых организаций, при этом в обязательном порядке составляется нулевой баланс, стоимостные показатели в котором выражены в рыночных ценах. Требуется подтверждение такого баланса незави​симым оценщиком.
Для отражения в бухгалтерском учете операций, связанных с присоединением другой организации, 'требуется наличие выписки из Единого государственного реестра юридических лиц, передаточ​ного акта, в котором указываются все статьи присоединяемого ба​ланса и содержатся положения о правопреемстве по всем обяза​тельствам реорганизованного юридического лица, бухгалтерской от​четности на дату присоединения, нулевого баланса.
Орган, принявший решение о присоединении и внесении из​менений в учредительные документы или учредители (участники), утверждает передаточный акт, который содержит и обязательства, оспариваемые сторонами.
В форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках" суммирование показателей не производится.
Сформированный уставный капитал на дату прекращения дея​тельности присоединившейся организации отражается в соответ​ствии с договором о присоединении и решением учредителей.
Если договором о присоединении предусмотрено увеличение уставного капитала правопреемника по сравнению с суммой устав​ных капиталов реорганизуемых организаций за счет собственных источников (нераспределенной прибыли, добавочного капитала и т. д.), то на дату прекращения деятельности присоединяемой органи​зации в бухгалтерской отчетности отражается величина уставного капитала, зафиксированная в договоре о присоединении.
Если предусмотрено уменьшение величины уставного капита​ла правопреемника по сравнению с суммой уставных капиталов реорганизуемых организаций, то разница подлежит отражению по статье "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)".
При несовпадении величины уставного капитала, предусмот​ренной договором о присоединении со стоимостью чистых активов правопреемника, то:
а) в случае превышения стоимости чистых активов над вели​чиной уставного капитала разница относится в уставный капитал и
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добавочный капитал (превышение стоимости чистых активов над совокупной номинальной стоимостью акций);
б) в обратной ситуации разница отражается в балансе по ста​тье "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)-' (в круглых скобках).
В бухгалтерском учете записи в перечисленных случаях не производятся.
Бухгалтерский учет и формирование отчетности при разделении организаций
При составлении разделительного баланса на основании реше​ния учредителей при данной форме реорганизации производится разделение числовых показателей бухгалтерской отчетности реор​ганизуемой организации. Права и обязанности при разделении юри​дического лица переходят к вновь возникшим юридическим лицам. В ст. 59 Гражданского кодекса РФ содержатся требования к разде​лительному балансу.
В разделительном балансе, утверждаемом учредителями (уча​стниками), содержатся положения о правопреемстве по всем обя​зательствам реорганизованного юридического лица в отношении всех его кредиторов и должников, включая обязательства, оспаривае​мые сторонами.
При составлении разделительного баланса предлагается сле​дующий алгоритм1:
1. Определяется в соответствии с учредительными документа​ми удельный вес каждого собственника в уставном капитале разде​ляемого юридического лица.
2. Определяются чистые активы организации и права собствен​ников на них.
3. Составляются разделительные балансы.
4. Определяются чистые активы по каждому разделительному балансу и их удельный вес в общих чистых активах юридического лица.
5.  Определяются отклонения чистых активов по разделитель​ным балансам от их распределения в соответствии с учредительны​ми документами.
6.  Производится регулирование процесса распределения соб​ственности.
Разделение показателей в форме № 2 "Отчет о прибылях и убытках" не требуется.
1 См., например: Ткач В. И. и др. Бухгалтерский учет реорганизации, сана​ции, покупки предприятия. М., 2002.
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Учетные записи по закрытию последнего отчетного года по счетам 90 "Продажи", 91 "Прочие доходы и расходы" с отнесением результата на счет 84 "Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)" выполняются на день, предшествующий внесению в Ре​естр записи о возникших организациях организацией, прекращаю​щей свою деятельность.
Текущие расходы (расчеты с кредиторами, начисление амор​тизации по передаваемому имуществу, расходы по его содержа​нию, начислению оплаты труда, расчеты по налогам и сборам, списание расходов будущих периодов и т. п.), а также расходы в связи с реорганизацией, произведенные в период с даты утвержде​ния разделительного баланса, отражаются в составе затрат реор​ганизуемой организации.
Указанные расходы находят отражение в заключительной бух​галтерской отчетности реорганизуемой организации.
Вступительная бухгалтерская отчетность каждой новой орга​низации составляется на дату государственной регистрации на ос​нове разделительного баланса и заключительной бухгалтерской
отчетности.
Уставный капитал вновь возникших организаций отражается во вступительном бухгалтерском балансе в соответствии с реше​нием учредителей.
Если принято решение об увеличении уставных капиталов возникших организаций по сравнению с величиной уставного капи​тала реорганизуемой организации, то во вступительной бухгал​терской отчетности отражается именно эта величина.
Если учредителями принято решение об уменьшении величи​ны уставных капиталов по сравнению с уставным капиталом реор​ганизуемой организации, то во вступительной бухгалтерской от​четности возникших организаций отражается величина уставного капитала, зафиксированная в решении учредителей о разделении, а разница отражается по статье "Нераспределенная прибыль (не​покрытый убыток)".
При несовпадении величины уставного капитала со стоимос​тью чистых активов, возникших в результате разделения органи​заций, возможны случаи:
а)  если имеет место превышение стоимости чистых активов над величиной уставного капитала, разница отражается в составе уставного и добавочного капитала;
б)  если стоимость чистых активов окажется больше величины уставного капитала, зафиксированной в учредительных докумен​тах, то разница отражается по статье "Нераспределенная при-
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быль (непокрытый убыток)", если ситуация обратная, то разница отражается по этой нее статье в круглых скобках.
В бухгалтерском учете описанные операции не отражаются.
Бухгалтерский учет и формирование отчетности при выделении организации
При выделении организации для составления разделительного баланса, содержащего положения о правопреемстве на основании решения учредителей, производится разделение показателей бух​галтерской отчетности реорганизуемой организации.
Числовые показатели формы № 2 "Отчет о прибылях и убыт​ках" не подлежат разделению.
При формировании информации в части признания доходов и расходов выделяемой структуры реорганизуемой организации не​обходимо руководствоваться ПБУ 16/01 "Информация по прекра​щаемой деятельности".
Расходы, связанные с текущей деятельностью реорганизуемой организации до внесения записи о возникших организациях, отра​жаются в составе затрат реорганизуемой организации.
Вступительная бухгалтерская отчетность возникшей организа​ции составляется на основе разделительного баланса с учетом опе​раций по отражению расходов, связанных с текущей деятельностью.
Сформированный уставный капитал организации, возникшей при выделении, отражается во вступительной бухгалтерской от​четности аналогично описанному ранее порядку при разделении.
Если по решению учредителей передача прав на имущество, используемое для формирования уставного капитала выделяемой организации, производится в качестве взноса в уставный капитал выделяемой организации без изменения уставного капитала реор​ганизуемой организации, то такая передача имущества отражается в бухгалтерской отчетности у реорганизуемой организации, рас​сматривается как финансовые вложения и отражается по счету 58 "Финансовые вложения", а у выделяемой организации — как взнос в уставный капитал и отражается с использованием счета 75 "Рас​четы с учредителями".
Бухгалтерский учет и формирование бухгалтерской отчетности при преобразовании организации
Порядок реорганизации организации в форме преобразования определяется соответствующим решением учредителей. Преобра​зование, как правило, производится при переходе из одной орга-
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низационно-правовой формы в другую. Например, при переходе акционерных обществ в общества с ограниченной ответственнос​тью, или наоборот — из открытых акционерных обществ в закры​тые и т. д.
При преобразовании юридических лиц из одной организацион​но-правовой формы в другую составляются1:
•* решение общего собрания собственников или иного уполно​моченного органа управления;
* акты инвентаризации имущества и обязательств;
+ акты оценки отдельных статей имущества и обязательств, произведенных независимым оценщиком;
Ф нулевой баланс, составленный по данным инвентаризации и переоценки, решение общего собрания или иного исполнительного органа о результатах преобразования и распределения уставного капитала;
+ порядок конвертации акций общества в акции или иные цен​ные бумаги нового общества.
При этом составляется передаточный акт, в котором раскры​ваются вопросы, связанные с передачей имущества и обязательств правопреемнику.
Решением учредителей расходы, связанные с переоформлени​ем документов, могут производиться за их счет.
Закрытие счета 99 "Прибыли и убытки" на счет 84 "Нераспре​деленная прибыль (непокрытый убыток)" производится при состав​лении заключительной бухгалтерской отчетности реорганизуемой организации.
Организация, возникшая в результате реорганизации в форме преобразования, составляет вступительную отчетность путем пе​реноса показателей заключительной бухгалтерской отчетности с учетом особенностей формирования уставного капитала.
В бухгалтерском учете записи по указанным операциям не производятся.
2.12.2. Учет и отчетность при ликвидации юридических пиц
Процесс отражения в учете и отчетности операций ликвида​ции рассмотрим на примере ликвидации должника-банкрота. В про​цессе ликвидации организации происходит формирование конкур​сной массы (имущественного комплекса) организации-должника и
1 См.: Ткач В. И. и др. Бухгалтерский учет реорганизации, санации, покупки предприятия.
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определяется вся совокупность предъявляемых к предприятию тре​бований кредиторов, после чего производится погашение предъяв​ленных претензий кредиторов за счет конкурсной массы организа​ции-банкрота.                                                                 -
Результат каждого этапа ликвидации организации должен найти отражение в промежуточном и окончательном ликвидационных ба​лансах.
Промежуточный ликвидационный баланс составляется после окончания срока предъявления требований кредиторами и должен содержать сведения о составе имущества ликвидируемого юриди​ческого лица, перечне предъявленных требований, а также о ре​зультатах их рассмотрения. Учитывая, что основная цель создания промежуточного ликвидационного баланса — отражение справед​ливой стоимости имущества организации-должника, за счет кото​рого будут покрываться требования кредиторов, можно дать сле​дующее определение промежуточного ликвидационного баланса. Промежуточный ликвидационный баланс организации представля​ет собой систему показателей, характеризующих имущественное и финансовое положение организации, и отражает величину реаль​ной конкурсной массы организации (актив), суммы предъявленных и непредъявленных требований кредиторов, собственный капитал организации (пассив).
Основой для составления промежуточного ликвидационного баланса организации должен послужить бухгалтерский баланс на последнюю отчетную дату, предшествующую открытию конкурсно​го производства.
Формирование актива (конкурсной массы) промежуточного ликвидационного баланса
В соответствии со ст. 131 Федерального закона № 127-ФЗ в конкурсную массу включается все имущество должника, имеющее​ся на момент открытия конкурсного производства и выявленное в ходе конкурсного производства.
Из имущества должника, которое составляет конкурсную мас​су, исключаются имущество, изъятое из оборота, имущественные права, связанные с личностью должника, в том числе права, осно​ванные на имеющейся лицензии на осуществление отдельных ви​дов деятельности, а также иное предусмотренное настоящим Фе​деральным законом имущество.
Процесс формирования актива (конкурсной массы) промежу​точного ликвидационного баланса и последующий ее анализ, на​правленный на выявление имущества, способного дать реальные денежные средства для покрытия долгов организации-должника, проходят в несколько этапов.
361
На первом этапе определение актива промежуточного ликви​дационного баланса осуществляется путем очистки имущественно​го потенциала организации от статей баланса, отражающих иму​щество, не принадлежащее ему на праве собственности, имуще​ство, потерявшее стоимостную оценку вследствие открытия кон​курсного производства, и т. д.
Социально значимые объекты: дошкольные и общеобразова​тельные и лечебные учреждения, спортивные сооружения, объек​ты коммунальной инфраструктуры продаются путем проведения торгов в форме конкурса. Цена продажи социально значимых объек​тов определяется независимым оценщиком. Средства, полученные от продажи социально значимых объектов, включаются в конкурс​ную массу.
Жилищный фонд социального использования подлежит пере​даче в собственность соответствующего муниципального образова​ния в лице органов местного самоуправления, о чем конкурсный управляющий уведомляет указанные органы. Такие объекты про​изводственной и коммунальной инфраструктуры региона должны быть переданы на баланс соответствующих органов местного само​управления или органов государственной власти.
При формировании актива промежуточного ликвидационного баланса следует уделить внимание нематериальным активам, по​скольку процесс их реализации и преобразования в денежную фор​му для целей конкурсного производства связан с рядом ограничений. Аннулированию подвергаются отдельные объекты нематериальных активов, такие как товарные знаки и знаки обслуживания и др.
Организационные расходы, т.е. расходы, связанные с образо​ванием юридического лица, признанные в соответствии с учреди​тельными документами вкладами участников (учредителей) вкла​дами в уставный (складочный) капитал, а также деловая репута​ция организации должны быть аннулированы и списаны на убытки организации из-за потери их стоимости в связи с прекращением деятельности организации ввиду ее банкротства.
Из состава финансовых вложений подлежат исключению те виды активов организации-должника, которые не смогут принести доход при распродаже имущества организации. К ним относятся:
* стоимость собственных акций, выкупленных у акционеров, они должны быть исключены, т. е. списаны на убытки организации;
•Ф имущество, являющееся вкладом в совместную деятельность.
Особое внимание при формировании актива промежуточного ликвидационного баланса организации-должника требует дебитор​ская задолженность. В ее составе необходимо выявить безнадеж-
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ную дебиторскую задолженность, которая в дальнейшем должна быть исключена из состава актива промежуточного ликвидацион​ного баланса.
Истребованная, но неполученная дебиторская задолженность делится на два вида:
Ф задолженность, по которой срок исковой давности истек;
* другие долги, не реальные для взыскания.
Общий срок исковой давности по дебиторской задолженности устанавливается в три года, если договором между организациями не предусмотрены другие сроки. При отнесении дебиторской за​долженности к не реальной для взыскания, следует помнить, что в соответствии с ГК РФ обязательства организации-дебитора пре​кращаются лишь при ликвидации его как юридического лица.
В случае соблюдения перечисленных условий такая задолжен​ность списывается на основании данных проведенной инвентариза​ции, письменного рбоснования и приказа (распоряжения) руководи​теля организации и относится, соответственно, на счет средств ре​зерва сомнительных долгов либо на финансовые результаты орга​низации.
Учитывая, что резерв сомнительных долгов на предприятии создается исключительно из полученных доходов, а организация, находящаяся в процедуре конкурсного производства, убыточна, истребованная дебиторская задолженность, по которой истек срок исковой давности, списывается на финансовый результат деятель​ности организации (убыток) по истечении срока исковой давности.
Основой для формирования актива (конкурсной массы) проме​жуточного ликвидационного баланса служит все имущество (акти​вы) должника, представленное в бухгалтерском балансе. Однако зачастую бухгалтерские документы отражают не все имущество должника из-за преднамеренных и непреднамеренных нарушений в учете. Поэтому следующим шагом при формировании актива про​межуточного ликвидационного баланса организации-должника яв​ляется проведение инвентаризации имущества. В ходе инвентари​зации при обнаружении объектов неучтенного имущества должна быть проведена их оценка с учетом рыночных цен, а также опреде​лен износ исходя из их действительного технического состояния.
Проведение инвентаризации, однако, не всегда позволяет вы​явить реальную конкурсную массу. Дополнительными источниками получения достоверной информации о реальном имуществе орга​низации-должника являются сведения государственной налоговой инспекции, регистрационной палаты и др. источники. Обращение в указанные государственные органы позволяют получить исчерпы-
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вающие сведения об имуществе, владельцем которого на момент открытия конкурсного производства является организация-банкрот.
Следующий этап формирования актива промежуточного лик​видационного баланса — переоценка выявленного в ходе инвента​ризации имущественного комплекса организации-должника, т. е. оп​ределение его рыночной стоимости.
Переоценка внеоборотных средств имущественного комплекса может производиться методами сравнительной единицы, индексным, сметным, поэлементным и др. Однако эти методы дают лишь усред​ненную стоимость внеоборотных активов. Рыночная же стоимость в конкретный момент времени в конкретном регионе будет существен​но отличаться, поэтому полученные расчетные значения цен можно рассматривать как ориентиры для определения рыночной цены. Ре​альную же цену следует определять экспертным способом, с помо​щью специалистов, работающих на конкретном рынке.
Особенностью оценки оборотных средств организации-банкро​та по сравнению с внеоборотными активами выступает оценка де​биторской задолженности. Основной целью оценки дебиторской за​долженности в период формирования промежуточного ликвидаци​онного баланса являются выявление ее рыночной стоимости и оп​ределение возможности ее реализации и получение реальных де​нежных средств.
Оценить возможность возмещения денежных средств должни​ком организации и получение реальных денежных средств органи​зации возможно, лишь оценив его финансовое состояние (сделав соответствующие запросы в налоговые органы, органы статистики и т. д.) и изучив подробно договоры, на основании которых возникла задолженность.
При изучении договоров, заключенных предприятием-банкро​том, особое внимание следует уделить предмету договора, сроку оплаты покупателем и заказчиком предоставленной продукции (ра​бот, услуг), сроку действия договора.
Для определения степени реализуемости дебиторской задол​женности мы предлагаем разбить ее на три группы:
1)  дебиторская задолженность просроченная и непросроченная предприятий и организаций с устойчивым финансовым положением;
2)  дебиторская задолженность непросроченная предприятий и организаций с неустойчивым финансовым положением;
3)  дебиторская задолженность просроченная предприятий и организаций с неустойчивым финансовым положением.
Деление на эти группы было основано нами на оценке воз​можности предприятий-должников расплатиться по своим долгам
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перед анализируемым предприятием. Однако в период оценки де​биторской задолженности следует не только оценивать (с помощью анализа финансового состояния) возможности предприятий-дебито​ров расплатиться с анализируемым предприятием, неги-выделять ту дебиторскую задолженность, по которой получить реальные денежные средства практически невозможно в силу различных об​стоятельств.
На практике организация-дебитор нередко игнорирует просьбу конкурсного управляющего оплатить возникшую за ним задолжен​ность, если:
•Ф организация-дебитор фактически прекратила свою финан​сово-хозяйственную деятельность, а руководство организации най​ти практически невозможно, и в то же время такая организация-дебитор не вычеркнута из Единого государственного реестра пред​приятий РФ;
^ организация-дебитор не отвечает на запросы конкурсного управляющего организации-кредитора, считая сумму долга незна​чительной.
В этом случае конкурсный управляющий должен подать иско​вое заявление в арбитражный суд на взыскание дебиторской за​долженности с данной организации, оплатив при этом государствен​ную пошлину. Зачастую судебные расходы по взысканию с органи​зации-дебитора задолженности перед организацией-банкротом пре​вышают саму задолженность. Получить же деньги от отсутствую​щего юридического или физического лица практически невозмож​но. В подобных случаях с согласия кредиторов такую задолженность можно отнести к сомнительной для взыскания и не включать в конкурсную массу организации-банкрота.
Аналогичная ситуация складывается и с организациями-деби​торами, у которых по данным их бухгалтерской отчетности задол​женности перед организацией-банкротом нет. Если сумма долга не​значительна, то кредиторы часто решаются простить такую задол​женность в силу того, что судебные разбирательства по факту хищения средств предыдущим руководством организации-банкрота могут затянуться на долгий период, что нежелательно для самих кредиторов.
По решению собрания кредиторов можно признать такие за​долженности перед организацией-банкротом сомнительными для взыскания. Однако списать такую дебиторскую задолженность на убытки организации с уменьшением налогооблагаемой базы по на​логу на прибыль нельзя.
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Для того чтобы указанная задолженность не попала в состав актива промежуточного ликвидационного баланса организации-дол​жника, она должна быть списана на убытки организации без умень​шения налогооблагаемой прибыли. При этом, согласно Положению по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации, такая задолженность должна отражаться за бухгалтерским балансом в течение пяти лет с момента списания для наблюдения за возможностью ее взыскания в случае изменения имущественного положения должника.
Учитывая, что процесс списания дебиторской задолженности рассматривается в период конкурсного производства, срок прове​дения которого значительно ниже установленных пяти лет наблю​дения за сомнительной дебиторской задолженностью, эта задол​женность будет аннулирована в момент закрытия конкурсного про​изводства и составления ликвидационного баланса организации.
Процесс формирования актива (конкурсной массы) промежу​точного ликвидационного баланса организации-должника представ​ляет собой сложный процесс, использующий не только методику его определения (методы переоценки и анализ статей баланса орга​низации). При этом необходим еще и качественный анализ, направ​ленный на оценку возможности организации-должника оплатить свои долги. Такой анализ тесно связан с процессом формирования пасси​ва промежуточного ликвидационного баланса и включает оценку кредиторской задолженности, задолженности банкам и другим кре​дитным учреждениям и собственного капитала организации.
Формирование пассива промежуточного ликвидационного баланса
Бухгалтерские документы не всегда отражают всю сумму обя​зательств ликвидируемой организации, поэтому проведение ин​вентаризации обязательств организации-должника становится важ​ной задачей бухгалтера при формировании пассива промежуточно​го ликвидационного баланса. Процесс проведения инвентаризации обязательств организации несколько отличается от процесса ин​вентаризации имущества, рассмотренного выше. Так, первым ша​гом на пути выявления всей совокупности обязательств организа​ции-должника становится опубликование в печати сообщения о его ликвидации, в котором оговаривается срок (не менее 2 месяцев со дня опубликования), в течение которого кредитор может предъя​вить претензии предприятию-должнику. Одновременно с этим кон-
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курсный управляющий на основе имеющейся информации об обя​зательствах организации-должника обязан разослать уведомления каждому кредитору с указанием суммы обязательств организации-должника перед ним и просьбой предоставить заверенные копии документов, подтверждающие задолженность организации-долж​ника перед кредитором.
Выявленные в ходе инвентаризации неучтенные обязатель​ства организации-должника перед кредиторами, подтвержденные соответствующими документами, должны быть восстановлены на счетах бухгалтерского учета.
После того как определена вся совокупность предъявляемых претензий к предприятию-должнику, необходимо провести анализ кредиторской задолженности по срокам ее возникновения. Основная цель такого анализа — выявление кредиторской задолженности с истекшим сроком исковой давности, который в соответствии с ГК РФ равен 3 годам. Неистребованная кредиторская задолженность со сроком возникновения более 3 лет должна быть списана на при​быль организации-должника, она войдет в состав его внереализа​ционного дохода.
Следующий шаг — проведение группировки обязательств орга​низации-должника для целей конкурсного производства. Предъяв​ленные претензии кредиторов к должнику группируются по степе​ни очередности и составляется реестр требований кредиторов.
Вне очереди покрываются обязательства, связанные с рассмот​рением дела о несостоятельности, включая расходы по экспертизе, выплате вознаграждения конкурсному управляющему и др. Данные расходы относят к нулевой очереди.
При составлении промежуточного ликвидационного баланса организации-должника не стоит ограничиваться рассмотрением лишь предъявленных претензий кредиторов, которые были сгруппиро​ваны в соответствии с очередностью их удовлетворения. Отдельной строкой промежуточного ликвидационного баланса организации, ха​рактеризующей обязательства организации-должника, представля​ется целесообразным выделить обязательства, по которым не были предъявлены претензии кредиторов. Необходимость выделения дан​ной строки промежуточного ликвидационного баланса организации обусловливается тем, что зачастую в процессе конкурсного произ​водства возникает еще одна очередь из лиц, подавших свои заявле​ния-претензии после завершения установленного срока приема этих претензий. Такие заявления-претензии принимаются, однако опла​чиваются они последними независимо от того, в какую очередность
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оплаты они могли бы попасть при условии своевременного объяв​ления своей претензии предприятию-должнику. Исключение состав​ляют требования первой и второй очереди (когда должник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоровью), а также требований по выплате заработной платы и различных пособий. В таких случаях приостанавливается удовлетворение требований дру​гих очередей до момента полного удовлетворения этих требований.
Собственный капитал промежуточного ликвидационного баланса организации-должника не претерпит значительных изменений по сравнению с бухгалтерским балансом и будет представлен устав​ным, добавочным и резервным капиталами, а также нераспреде​ленной прибылью, убытками прошлых лет и отчетного периода, т. е. конкурсного производства.
После проведенной корректировки актива и пассива бухгал​терского баланса, формирующей требования кредиторов и конкур​сной массы организации-должника, за счет которой будут покры​ваться предъявленные претензии кредиторов, происходит состав​ление промежуточного ликвидационного баланса.
Формирование окончательного пиквидационного баланса организации-банкрота
После того как ликвидационная комиссия организации закон​чила процесс расчетов с кредиторами за счет средств, полученных от реализации конкурсной массы или передачи собственности орга​низации-банкрота кредитору, происходит формирование оконча​тельного ликвидационного баланса организации-банкрота. После завершения расчетов с кредиторами ликвидационная комиссия со​ставляет ликвидационный баланс, который утверждается общим собранием кредиторов, учредителями организации, согласовывает​ся с органами, осуществившими государственную регистрацию дан​ной организации. Окончательный ликвидационный баланс содержит информацию об итогах конкурсного производства, в том числе о неудовлетворенных требованиях кредиторов.
Актив окончательного ликвидационного баланса организации на начало отчетного периода представляет собой актив промежу​точного ликвидационного баланса организации, т. е. реальную кон​курсную массу организации-должника. Учитывая, что окончатель​ный ликвидационный баланс составляется после удовлетворения требований кредиторов, а следовательно, после реализации кон​курсной массы организации, итог актива окончательного ликвида​ционного баланса на конец отчетного периода будет равен нулю.
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Пассив окончательного ликвидационного баланса на начало отчетного периода представляет собой сведения:
*  о капитале организации (нераспределенном убытке прошлых лет, нераспределенных прибылях (убытках) отчетного периода, уставном капитале организации и т. д.);
Ф предъявляемые претензии кредиторов;
*  прочее.
Пассив на конец отчетного периода представлен убытками орга​низации, сформировавшимися как до, так и после открытия конкур​сного производства, а также неудовлетворенными претензиями кре​диторов, оставшимися после полного распределения конкурсной массы организации-должника. Итог пассива окончательного ликвидацион​ного баланса на конец отчетного периода (т. е. на момент ликвидации организации), как и актив баланса, должен быть равен нулю.
В соответствии с Планом счетов бухгалтерского учета финан​сово-хозяйственной деятельности организаций в бухгалтерском учете необходимо сделать следующие записи:
Д 99 "Прибыли и убытки" — К субсчета 90-9 "Прибыль (убы​ток) от продаж" — списаны убытки от основной деятельности;
Д 99 "Прибыли и убытки" — К субсчета 91-9 "Сальдо прочих доходов и расходов" — списаны убытки от прочей деятельности;
Д 99 "Прибыли и убытки" — К 80 "Уставный капитал" — зачислены в уставный капитал средства, оставшиеся после пога​шения обязательств при ликвидации организации-банкрота.
Глава 2.13. Бухгалтерская отчетность организаций
2.13.1. Основные требования, предъявляемые к бухгалтерской отчетности
Бухгалтерская отчетность — единая система данных об имущественном и финансовом положении организации и о резуль​татах ее хозяйственной деятельности, составляемая на основе дан​ных бухгалтерского учета по установленным формам.
Отчетность, обобщая учетную информацию, является важным средством управления. Ее данные используются для контроля и управления финансово-хозяйственной деятельности любой органи​зации. Отчетность — один из основных источников данных для эко​номического анализа. Бухгалтерская отчетность с помощью системы
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показателей дает информацию о финансовом положении организа​ции, о наличии, размещении и использовании ресурсов. Посред​ством анализа отчетных данных выявляют возможности роста объе​мов производства, снижения затрат и оптимизации движения фи​нансовых потоков. Информация, содержащаяся в формах отчетнос​ти, служит исходной базой для расчета различных показателей, необходимых для расчета плановых заданий на перспективу.
В бухгалтерскую отчетность включаются данные, необходимые для формирования достоверного и полного представления о финан​совом положении организации, финансовых результатах ее дея​тельности и изменениях в ее финансовом положении.
Информация, включаемая в бухгалтерские отчеты, должна от​вечать интересам различных групп пользователей, так как на ее основе принимаются решения по управлению организацией.
Бухгалтерская отчетность представляет собой комплекс взаи​мосвязанных показателей, основанных на данных синтетического и аналитического учета. Она включает ряд таблиц, показатели кото​рых дают системное представление о финансово-хозяйственной де​ятельности организации и детально характеризуют отдельные сто​роны их работы. Показатели отчетных форм находятся в тесной взаимосвязи между собой, а также с данными бухгалтерского ба​ланса и отчетных регистров. Наряду с отчетными данными в отчет​ности приводятся данные за предшествующий период.
Бухгалтерская отчетность, как средство управления и контро​ля, должна отвечать следующим основным требованиям. Прежде всего, ее данные должны объективно и реально отражать состоя​ние хозяйственных средств и процессов, протекающих в организа​ции. Объективность данных обеспечивается документальным обо​снованием хозяйственных операций, отражаемых и группируемых в учетных регистрах. Реальность отчетных данных требует строгого соблюдения правил оценки статей баланса. Соответствие отчетных данных фактическому состоянию хозяйственных средств и источни​ков их финансирования обеспечивается инвентаризацией.
Важным требованием, обеспечивающим достоверность бухгал​терской отчетности, является сопоставимость отчетных данных с предшествующими показателями, в основе которой лежит един​ство их экономического содержания.
Бухгалтерская отчетность должна быть своевременной, т. е. предъявляться в установленные сроки, обеспечивающие эффек​тивное использования данных для контроля и управления деятель​ностью организации.
370
Данные бухгалтерских отчетов используются в процессе уп​равления финансовыми ресурсами и характеризуют финансовую устойчивость предприятия и его имущественное положение.
Собственник предприятия, инвестирующий в деятельность оп​ределенный первоначальный капитал, рассчитывает на увеличе​ние через определенный период времени этого капитала в части дополнительного капитала.
На предприятии ежегодно совершаются хозяйственные опера​ции, преследующие в конечном счете приращение капитала. Со​ставление бухгалтерской отчетности является завершающим эта​пом учетного процесса, в связи с чем ее значение достаточно ве​лико. Этапы учетного процесса:
*  хозяйственная операция (определение ее содержания);
*  составление первичной документации (подтверждение хо​зяйственной операции);
*  отражение хозяйственной операции в бухгалтерском учете посредством двойной записи;
*  размещение и накопление информации в учетных регист​рах;
4 размещение и накопление информации в учетных регист​рах;
4 отражение и обобщение полученных данных в финансовой отчетности организации.
В ходе выполнения программы реформирования бухгалтерско​го учета в соответствии с международными стандартами финансо​вой отчетности определены четыре группы организаций, по-разно​му формирующих бухгалтерскую отчетность в соответствии с рос​сийскими правилами бухгалтерского учета.
Организации первой группы применяют международные стан​дарты финансовой отчетности. Функционирование этих организа​ций характеризуется необходимостью привлечения капитала для развития производства (акционерные общества, акции которых ко​тируются на фондовом рынке).
Во вторую группу входят организации, формирующие отчет​ность по множественному варианту (открытые акционерные обще​ства, федеральные и крупные муниципальные унитарные пред​приятия).
К третьей группе относятся организации, которые составля​ют бухгалтерскую отчетность по стандартному варианту (закры​тые акционерные общества, общества с ограниченной ответствен​ностью).
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К четвертой группе относятся организации, составляющие отчетность по упрощенному варианту (малые предприятия, не​коммерческие организации).
Учетное выражение совершаемых операций основывается на учетных принципах.
Ведение бухгалтерского учета и составление финансовой от​четности осуществляется исходя из целей, формирование которых определяется интересами и потребностями пользователей.
От целей, которые обеспечивает финансовая отчетность, за​висят действующие принципы ее составления:
•* финансовая отчетность должна формироваться в соответствии с принципами надлежащего бухгалтерского учета;
+ финансовая отчетность должна удовлетворять критериям яс​ности и прозрачности;
Ф финансовая отчетность должна давать фактическую картину имущественного и финансового положения, а также доходности организации.
2.13.2. Порядок составления и предоставления бухгалтерских отчетов
Все организации, за исключением бюджетных, представляют годовую бухгалтерскую отчетность в соответствии с учредительны​ми документами учредителям, участникам предприятия или соб​ственникам его имущества, а также территориальным органам ста​тистики по месту их регистрации. Другим органам исполнительной власти, банкам и иным пользователям бухгалтерская отчетность представляется в соответствии с законодательством РФ.
Бухгалтерская отчетность должна представляться в отдельной папке в сброшюрованном виде. В формах бухгалтерской отчетности приводятся все предусмотренные в них реквизиты и показатели. В случае незаполненной той или иной статьи (строки, графы) ввиду отсутствия у организации и соответствующих активов, пассивов, операций эта статья (строка, графа) прочеркивается. Иногда вклю​чаются дополнительные показатели.
Месячная и квартальная бухгалтерская отчетность представ​ляет собой промежуточную отчетность. Квартальная отчетность составляется и представляется в течение 30 дней по окончании квартала.
Годовая бухгалтерская отчетность должна представляться в течение 30 дней по окончании года, но не ранее 60 дней. Отчет-
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ность должна быть составлена по определенным правилам и стан​дартам.
2.13.3. Состав и содержание бухгалтерской (финансовой) отчетности
В соответствии с Законом о бухгалтерском учете все органи​зации на основе данных синтетического и аналитического учета обязаны составлять бухгалтерскую отчетность.
Состав, содержание и методические основы формирования бухгалтерской отчетности организаций, являющихся юридическими лицами, приводятся в Положении по бухгалтерскому учету "Бух​галтерская отчетность организаций" (ПБУ 4/99). Данное Положение действует в полном соответствии с Закона о бухгалтерском учете и Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской от​четности в Российской Федерации, в которых изложены основные правила составления и представления бухгалтерской отчетности, а также объем и порядок ее представления.
Бухгалтерская отчетность, являющаяся источником информа​ции для оценки состояния предприятия, состоит из образующих единое целое, взаимосвязанных отчетов бухгалтерского баланса, отчета о прибылях и убытках и пояснений к ним. В состав годовой бухгалтерской отчетности включаются:
1. Бухгалтерский баланс (форма № 1).
2. Отчет о прибылях и убытках (форма № 2).
3. Отчет об изменениях капитала (форма № 3).
4. Отчет о движении денежных средств (форма № 4).
5. Приложение к бухгалтерскому балансу (форма № 5).
6. Пояснительная записка к бухгалтерскому балансу.
7. Итоговая часть аудиторского заключения.
Правила оценки статей баланса
Бухгалтерский баланс представляет собой способ группировки имущества организации по составу, размещению и источникам фи​нансирования.
В бухгалтерском балансе отражается информация об имуще​ственном положении организации в виде активов, обязательств и капитала.
Активы — экономические ресурсы, которые контролирует организация, смогут быть объективно оценены, их можно исполь​зовать в хозяйственной деятельности организации (денежные сред-
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ства, материалы, товары, готовая продукция, основные средства
и др.).
Обязательства — возникают в результате прошлых опера​ций и представляют из себя требования кредиторов на активы, так как погашение кредиторской задолженности должно привести к оттоку денежных или иных ресурсов организации.
Капитал — сумма средств, инвестированных собственниками в организацию, которая представляет собой разницу между акти​вами и обязательствами.
Бухгалтерский баланс является основной формой отчетности. Он характеризует финансовое положение организации по состоя​нию на отчетную дату. Активы и обязательства в балансе представ​ляются с подразделением, в зависимости от срока обращения (пога-      : шения), на краткосрочные и долгосрочные. Бухгалтерский баланс отражает величину средств и источников их финансирования на конец квартала, полугодия или года. В нем предусмотрено сопос-      ,; тавление статей на начало и конец отчетного периода, что позво-     | ляет установить изменения, определить эффективность использо-     | вания собственных и заемных средств, состояние расчетно-платеж-     | ной дисциплины и других финансовых показателей.                              1
Баланс состоит из перечня статей, данные по которым харак- | теризуют остатки на счетах бухгалтерского учета. Это является | результатом того, что баланс составляется на основании сальдо по 1 счетам Главной книги или данных оборотно-сальдовой ведомости | по синтетическим счетам. Статьи баланса, как по активу, так и по I пассиву, объединены в пять разделов. Однородные по экономичес- | кому содержанию статьи баланса внутри разделов объединены в | группы.                                                                                                  I
По своему построению бухгалтерский баланс представляет со- 1 бой два ряда чисел, итоги которых постоянно равны между собой. | Это состояние равновесия — важнейший внешний признак баланса. 1 В отечественной практике баланс обычно представляется в виде 1 двусторонней таблицы, левая сторона которой называется акти- | вом, а правая — пассивом баланса.                                                       '\
Собственность предприятия представлена имуществом, состо- • ящим из материальных финансовых и нематериальных активов. Иначе говоря, активы — это имущественная масса, которая должна ак​тивно работать, приносить прибыль. Если имущество "не работа​ет", то это рассматривается как потери, т. е. как убыток. В Между​народных стандартах бухгалтерского учета под активами понима​ются ресурсы предприятия, которые дают определенное представ​ление об его потенциале по планированию будущих ресурсов.
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В актив баланса предприятий включаются статьи, в которых показываются определенные группы элементов оборота организа​ции, объединенные в зависимости от стадий кругооборота средств. Так, в разд. 1 баланса "Внеоборотные активы" отражаются: основ​ные средства, нематериальные активы, финансовые вложения и незавершенное строительство. Раздел 2 "Оборотные активы" объе​диняет статьи, включающие запасы, затраты, денежные средства, средства в расчетах. Оборотные активы постоянно меняются, пере​ходят из одного вида в другой, в силу этого находятся на предпри​ятии не для собственного потребления, а для отчуждения. Назначе​ние данной группы средств — служить производственным целям, обслуживать производство.
Статьи актива располагаются по определенной системе. От​дельные статьи актива размещаются в балансе по степени под​вижности имущества (по степени ликвидности), т. е. в прямой зави​симости от того, с какой быстротой данная часть имущества приоб​ретает в хозяйственном обороте денежную форму.
В российской практике актив, как правило, строится в поряд​ке возрастающей ликвидности, при которой в первом разделе ба​ланса показывается недвижимое имущество, которое практически до конца своего существования сохраняет первоначальную форму. При построении актива в порядке убывающей ликвидности на пер​вом месте стоят статьи денежных средств, товаров и запасов, не​завершенного производства, дебиторов и др.
Пассив баланса представлен обязательствами организации, ко​торые группируются по субъектам: одни из них являются обяза​тельствами перед собственниками организации, другие перед тре​тьими лицами (кредиторами, банками и др.).
Критерии признания активов, обязательств, доходов и расходов
Критерии признания, т. е. включения в бухгалтерский баланс или отчет о прибылях и убытках активов, обязательств, доходов и расходов, должны отвечать соответствующему определению и сле​дующим двум критериям:
На дату состояния бухгалтерской отчетности существует осно​вания вероятности того, что организация получит или потеряет будущие экономические выгоды, обусловленные объектом.
Объект может быть измерен с достаточной степенью надежно​сти, если нет, то он отражается и объясняется в положениях к бухгалтерской отчетности, а не в ней.
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Когда расходы обусловлены получением доходов в течение не​скольких отчетных периодов — они признаются путем их обосно​ванного распределения между периодами.
Затраты признаются как расходы отчетного периода, когда оче​видно, что они не принесут будущих экономических выгод.
Расходами отчетного периода в форме № 2 признаются все затраты, удовлетворяющие критерию расходов, независимо от того, как они трактуются для целей расчетов налогооблагаемой базы.
Виды бухгалтерских балансов
Со дня возникновения бухгалтерского учета наиболее досто​верной информацией являются бухгалтерские балансы.
История их развития насчитывает несколько столетий, и как никогда, балансы нуждаются в совершенствовании. Это связано с развитием частной собственности и другими обстоятельствами.
В течение более пяти веков бухгалтерские балансы, другие отчетные формы постоянно менялись, совершенствовались, возни​кали новые балансовые построения. Самое важное в этом процессе заключалось в том, что постепенно и постоянно усиливалось фун​кциональное назначение балансов в направлении использования их в управлении собственностью, капиталом, финансовыми потоками, рентабельностью и во многих других экономических ситуациях.
На рубеже веков возникло балансоведение, ставившее баланс основой бухгалтерии, появились многочисленные новые балансо​вые отчеты, составленные на основании бухгалтерских отчетов, такие как ликвидационные балансы, функциональные балансы, ну​левые балансы и др.
К концу XIV столетия балансы составляли не только для кон​троля оборотов, а как орудие контроля и управления хозяйством.
Существует несколько видов бухгалтерских балансов: вступи​тельный, текущий, ликвидационный, санируемый, разделитель​ный, отдельный, сводный, консолидированный и др.
Вступительный (начальный) — это такой баланс, который составляется на дату начала деятельности организации.
Текущий (промежуточный) — такой баланс, который состав​ляется периодически в течение отчетного года и, как правило, только на основании данных текущего бухгалтерского учета. Про​межуточный баланс, составленный в конце отчетного года, являет​ся конечным к истекшему году и начальным по отношению к насту​пающему году.
Ликвидационный баланс составляется в экономической ситуа​ции, когда предприятие прекращает деятельность без перехода
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прав и обязанностей в порядке правопреемства к другим лицам (банкротство, добровольная ликвидация, принудительная ликвида​ция, другие случаи ликвидации юридического лица).
Консолидированный баланс представляет собой систему пока​зателей, отражающих имущественное и финансовое положение на отчетную дату группы взаимосвязанных в экономическом отноше​нии предприятий.
Разделительный баланс составляется в случае деления одной организации на две и более либо при передаче структурных еди​ниц одной реорганизации другой. Этот баланс должен определять, к кому и какие именно виды хозяйственных средств, прав и обязан​ностей переходят.
В единичном балансе отражаются показатели деятельности только одной организации.
В сводном балансе приводятся общие показатели из статей нескольких единичных балансов. В случае наличия у предприятия дочерних и зависимых обществ помимо собственного бухгалтерско​го отчета составляется также сводная бухгалтерская отчетность, включающая показатели отчетов таких обществ. Объединение ба​лансов самостоятельных юридических лиц, связанных финансовыми и экономическими отношениями, производится в виде консолиди​рованного баланса).
По полноте сведений балансы делятся на общие и частные.
Общие — балансы, в которых содержатся сведения об имуще​стве, правах и обязательствах всей организации в целом.
Частные — балансы, в которых содержатся сведения об иму​ществе, правах и обязательствах какой-либо отдельной части орга​низации.
Глава 2.14. Аудит кризисного
предприятия, основные методы,
внутренний и внешний аудит
В настоящий момент аудиторская деятельность регулируется несколькими документами, основным из которых является Феде​ральный закон от 7 августа 2001 г. № 119-ФЗ "Об аудиторской деятельности". Закон полностью определяет понятие и содержание аудиторской деятельности: под аудиторской деятельностью (ауди​том) понимается предпринимательская деятельность по независи-
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мой проверке бухгалтерского учета и финансовой (бухгалтерской) отчетности организаций и индивидуальных предпринимателей (ауди​руемых лиц).
Регулирование аудиторской деятельности осуществляется не только на уровне закона, в котором даются только основные на​правления аудиторской деятельности. В системе нормативного ре​гулирования важная роль принадлежит правилам (стандартам) ауди​торской деятельности, в качестве которых понимаются документы, детализирующие и регламентирующие единые требования к осу​ществлению и оформлению результатов аудиторской проверки. В настоящее время ведется активная работа принятия новых и уточ​нения существующих стандартов. Так, сейчас действуют 12 таких стандартов: "Цели и основные принципы аудита финансовой (бух​галтерской) отчетности", "Документирование аудита", "Планиро​вание аудита", "Существенность в аудите", "Аудиторское доказа​тельство" и "Аудиторское заключение по финансовой (бухгалтерс​кой) отчетности", "Внутренний контроль качества аудита", "Оцен​ка аудиторских рисков и внутренний контроль, осуществляемый аудируемым лицом", "Аффилированные лица", "События после отчетной даты", "Применимость допущения непрерывности деятель​ности аудируемого лица".
Действующие стандарты аудита являются хорошим подспорь​ем для аудитора при проведении проверок, однако вопросы дей​ствий аудиторов при осуществлении аудиторских проверок пред​приятий-банкротов в них не нашли отражения.
Антикризисный аудит представляет собой процесс накаплива​ния и обработки информации для оценки причин возникновения, природы и глубины банкротства. Выводы аудиторов могут служить основой для разработки антикризисной программы. В свою очередь, аудиторская проверка может проводиться для обеспечения контро​ля и оценки эффективности выполнения принятой антикризисной программы.
Главная цель аудита организации, находящейся в кризисном состоянии, состоит в оказании содействия администрации по выхо​ду из кризиса. Конкретные цели аудита определяются исходя из фактической стадии развития кризисной ситуации и принятых уп​равленческих решений по выходу из нее. Успешное достижение целей аудита возможно при наличии эффективной внутренней ин​формационной системы.
Проведение аудита предполагает обработку значительных объе​мов информации: показателей деятельности, справочных данных, классификаторов, систем документации, массивов первичных дан-
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ных на соответствующих носителях, позволяющих организовать и систематизировать достоверную информацию о состоянии аудиру​емого объекта. Подготовка антикризисного аудита сходна с подго​товкой стандартного аудита бухгалтерской отчетности. В любом слу​чае необходимо собрать необходимую и достаточную информацию, чтобы получить конкретное представление о финансово-хозяйствен​ной деятельности организации, особенностях ее бизнеса, величине обязательств и спланировать необходимые аудиторские процедуры.
Существует ряд общих принципов, подходов и процедур, ко​торыми следует руководствоваться при проведении антикризисно​го аудита. Рассмотрим их подробнее.
Основные мероприятия, проводимые в ходе антикризисного аудита, имеют общий характер и включают в себя основные ауди​торские процедуры — планирование аудита, определение уров​ней существенности и риска, получение аудиторских доказательств, документирование аудита, обобщение полученных выводов, фор​мирование и выражение мнения о бухгалтерской отчетности эко​номического субъекта.
Этот перечень не является исчерпывающим, хотя в целом рас​крывает содержание и процесс проведения аудита. Технология про​верки в общем случае не зависит от состояния проверяемой орга​низации — наличия или отсутствия признаков банкротства. Ниже попытаемся сформулировать основные этапы стандартной ауди​торской проверки независимо от финансово-экономического состо​яния организации:
1. Предплановая (преддоговорная) деятельность.
2. Планирование аудита.
3.  Осуществление аудиторской проверки.
4.  Завершение и оформление результатов аудита.
Все этапы взаимосвязаны и логически следуют друг за другом. Каждый из них может быть раскрыт более детально. Рассмотрим их прежде всего с точки зрения проведения стандартной аудиторс​кой проверки.
Этап 1. Предплановая (преддоговорная) деятельность — де​ятельность до момента получения заказа на проведение аудита целесообразно рассматривать как самостоятельный этап проверки, хотя это и не предусматривается действующими правилами. В ус​ловиях, когда незнакомый аудитору заказчик, особенно организа​ция, находящаяся в состоянии кризиса, предлагает провести ауди​торскую проверку, аудитор, прежде чем принять заказ, обязан тщательно проанализировать, может ли он в установленные сроки с должным качеством предоставить аудиторскую услугу. При этом
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либо он сам, либо непосредственно заказчик определяет сроки и дату проведения аудита, а также представления заключения. При таком подходе гарантируется соблюдение принципа добросовест​ности при проведении проверки.
Принимая заказ, аудитор обязан оценить, сможет ли он пре​доставить свои услуги в ранее согласованные сроки и оценить, имеется ли необходимое количество квалифицированных сотруд​ников для своевременного выполнения заказа. В случае необходи​мости принимается решение о привлечении к проведению провер​ки других специалистов. Аудитор обязан отказаться от предложен​ного ему заказа, если он не может гарантировать выполнение всех указанных условий.
На этом же этапе могут быть рассмотрены дополнительные аспекты оценки степени риска, связанного с осуществлением ауди​торской проверки:
* отрасль деятельности заказчика;
^ текучесть кадров за последний год;
*  финансовое положение заказчика и перспективы преодоле​ния имеющихся финансовых проблем;
Ф уровень квалификации сотрудников бухгалтерской, финан​совой и других служб;
*  уровень производственной базы;
*  возможности реализации готовой продукции (работ, услуг); В ряде случаев для получения необходимой информации при
предварительной оценке возможного риска аудитору требуется провести предварительную проверку. Во время ее проведения сле​дует выяснить:
*  правовые основы организации, ее учредительные докумен​ты и их соответствие действующему законодательству;
+ организационный и методологический уровень бухгалтерс​кого учета и отчетности.
Согласие на проведение аудита аудиторская фирма докумен​тально подтверждает, направляя клиенту письмо-обязательство, требования к которому регламентированы соответствующим Меж​дународным стандартом аудита "Условия аудиторских заданий". В нем, как правило, оговариваются основные моменты в отношении целей и масштабов аудита, формы представления отчета, степени ответственности аудиторов и т. д. Письмо-обязательство посылает​ся клиенту до заключения договора во избежание неправильного понимания взятых обязательств. В содержании письма-обязатель​ства может быть определен конкретный перечень предложений ауди​тора, который должен содержать обязательные указания на:
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* условия аудиторской проверки;
Ф объект и цели аудиторской проверки;
*  включение в аудиторское заключение мнения о достоверно​сти отчетности филиалов и подразделений;
* дополнительные вопросы, решаемые в ходе проведения аудита;
*  обязательства аудиторской организации:
* форму отчетности о результатах проведенной работы;
+ ответственность аудиторской организации за оказываемые услуги;
*  соблюдение коммерческой тайны;
*  риск необнаружения существенных неточностей или ошибок в бухгалтерском учете и отчетности в связи с выборочным характе​ром применяемых аудиторских процедур и несовершенством сис​темы внутреннего контроля клиента;
*  ответственность экономического субъекта за полноту и дос​товерность представленной документации бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности;
*  обеспечение свободного доступа к первичным документам и бухгалтерским регистрам, компьютерной базе данных и другой ин​формации;
*  получение подтверждений о состоянии дебиторской и кре​диторской задолженности.
В ряде случаев в письмо-обязательство может быть включен ряд дополнительных условий и положений: примерный календар​ный план проведения аудита и состав аудиторской группы, общая характеристика применяемых методов проверки, условия оплаты, предложение об использовании услуг других аудиторов, независи​мых экспертов, использование результатов работы предшествую​щей аудиторской организации, важнейшие ограничения ответствен​ности аудиторской организации, рекомендации по использованию аудиторского заключения по назначению.
При сотрудничестве на основе долгосрочного договора письмо-обязательство направляется клиенту для представления дополни​тельной информации. Составлением письма-обязательства завер​шается предплановый этап аудита.
Этап 2. Планирование аудита — один из важнейших этапов аудита, так как без разработки общей стратегии и детального под​хода качественный аудит невозможен. Планирование любой ауди​торской проверки включает:
а) планирование проверки по существу — определение основ​ного перечня вопросов, по которым проводится проверка;
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б)  планирование состава аудиторской группы с персональным закреплением отдельных участков;
в)  составление календарного графика проверки.
При планировании аудита выделяют предварительное плани​рование, подготовку и составление общего плана, формирование программы аудита. Основные работы по планированию аудита про​водятся после согласия аудитора на выполнение договора. План проверки может быть откорректирован в случаях:
*  предоставления заказчиком недостоверных сведений о поло​жении дел, если это влияет на основные позиции проверки;
^ обнаружения существенных ошибок и искажений, на основа​нии чего принимается решение о проведении дополнительных про​верочных процедур;
*  задержки по вине заказчика, что приводит к изменению сроков проведения проверки.
По итогам предварительного планирования аудиторская фир​ма окончательно решает вопрос о возможностях заключения дого​вора, проведения аудита, определяет состав группы специалистов для проведения аудита, а также стоимость аудиторских услуг.
В процессе разработки общего плана и программы аудита оп​ределяется и конкретная стратегия аудиторской проверки. Вся пре​доставленная для проверки информация может быть поделена по отдельным участкам, классифицируемым по степени риска и раз​мерам границ существенности. Аудиторам необходимо определить, по каким участкам проводится сплошная проверка, по каким — проверка отдельных элементов. На это решение влияют результа​ты аналитических процедур и оценки систем бухгалтерского учета и внутреннего контроля.
После выбора отдельных аудиторских процедур определяется объем информации для выборок. В общем случае объем выборки определяется следующими основными факторами:
^ степень риска, связанного с проведением проверки;
*  уровень существенности;
*  степень точности ожидаемых результатов;
Ф оценка надежности системы внутренего контроля.
Общий план аудита отражает общую последовательность про​ведения проверки. В нем раскрывается основная информация о сро​ках и графике проведения проверки, составе аудиторской группы, наличии привлекаемых экспертов, основные виды работ и харак​тере используемых аудиторских процедур, с указанием периода проведения и исполнителя.
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В процессе аудиторской проверки общий план может коррек​тироваться и уточняться. Изменение его может осуществляться вслед​ствие:
*  уточнения характеристик системы внутреннего котйтроля и оценки ее надежности, в случае, если оценка надежности системы внутреннего контроля оказывается ниже предварительной;
*  получения результатов проверочных процедур с высокой степенью риска, когда количество ошибок превышает планируе​мый объем, либо первоначальная предварительная оценка оказа​лась неправильной;
Ф выявления неизвестных до начала проверки выводов и фактов.
Все изменения плана проведения проверки годовой бухгалтер​ской отчетности необходимо вносить в рабочую документацию. В соответствии с п. 5.2 Правил (стандарта) № 3 "Планирование ауди​та" вносимые в план изменения, а также причины изменений аудитор должен подробно документировать. Документы, составленные во время разработки плана проведения проверки годовой бухгалтерс​кой отчетности, являются неотъемлемой частью рабочей докумен​тации.
Разработка и составление программы аудита является завер​шающей стадией планирования. В общем случае программа аудита представляет собой документ, содержащий детальный перечень аудиторских процедур с указанием периода проверки, исполните​ля и рабочих документов.
Этап 3. Осуществление аудиторской проверки — в ходе про​ведения аудиторской проверки участники аудиторской группы про​водят указанные в плане и программе аудита проверочные проце​дуры. Эти процедуры выполняются в соответствии с требованиями соответствующих отечественных и международных правил (стан​дартов) аудиторской деятельности:
Ф сбор и оценка аудиторских доказательств;
*  оценка результатов выборки и экстраполяция ее результа​тов на проверяемую совокупность;
*  исследование выявляемых отклонений показателей;
*  проверка достоверности начальных и сравнительных показа​телей;
*  отражение выполнения аудиторских процедур и их резуль​татов;
*  оценка уровня существенности и аудиторского риска в ходе выполнения конкретных аудиторских процедур;
*  установление соответствия финансовых и хозяйственных опе​раций применяемому законодательству;
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^ получение доказательств;
Ф проверка существования какого-либо серьезного сомнения в применимости допущения непрерывности деятельности для подго​товки бухгалтерской отчетности клиента;
•* проверка и оценка полноты и правильности раскрытия в отчетности операций со связанными сторонами;
•* оценка риска искажения бухгалтерской отчетности и кор​ректировка проводимых процедур;
•Ф контроль качества работы в ходе проведения аудита. К концу проверки руководитель аудиторской группы обобща​ет результаты проверки на основе всех рабочих документов.
Этап 4. Завершение и оформление результатов аудита — заключительный этап проверки, предусматривающий обобщение полученных результатов и формирование мнения об объекте ауди​та (достоверности финансовой отчетности, правильности ведения учета и т. д.). На этом этапе составляется и представляется клиенту аудиторское заключение как итог проделанной работы.
После окончания проверки аудитор оценивает характер и до​статочность собранных аудиторских доказательств, обобщает выво​ды, сделанные в результате выполнения отдельных аудиторских процедур. При этом необходимо определить, содержит ли годовая бухгалтерская отчетность существенные искажения и неточности, были ли допущены существенные нарушения правил учета. Ауди​тор должен окончательно оценить и взвесить влияние ошибок, т. е. в какой степени отдельные ошибки или их совокупность искажают оценку показателей отчетности и фактического финансового поло​жения организации или же нарушают действующее законодатель​ство.
После обобщения всей полученной информации аудитор фор​мирует окончательное мнение об объекте аудита, которое выра​жается в форме аудиторского заключения — безусловно положи​тельного, модифицированного или отрицательного, либо отказы​вается от выражения своего мнения в аудиторском заключении.
Кроме заключения по итогам проведенной аудиторской про​верки представляет письменную информацию (отчет) аудитора ру​ководству экономического субъекта по результатам аудита. В отли​чие от аудиторского заключения этот документ имеет более ограни​ченный круг пользователей, но гораздо более информативен. Как правило, это основной заказчик — руководство (собственники) эко​номического субъекта. Для организаций, находящихся в условиях кри​зисного состояния, письменная информация — это результат рабо​ты аудитора, который предоставляется внешнему (конкурсному) уп-
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равляющему, который на основании этого документа оценивает ка​чество и эффективность осуществления антикризисных процедур.
Предварительный вариант аудиторского отчета может быть предоставлен заказчику для обсуждения содержания и уточнения отдельных спорных вопросов. Это предотвращает недоразумения в формулировках и содержании аудиторского отчета.
После окончательного согласования формируется окончатель​ный вариант аудиторского отчета с учетом мнения и замечаний экономического субъекта, если аудиторы сочтут это необходимым.
Наименее проработан к настоящему моменту вопрос проведе​ния аудита в условиях процедуры конкурсного производства. Нор​мативные документы не предусматривают проведение независи​мого аудита на всех этапах конкурсного производства.
Между тем аудиторы в состоянии решать ряд необходимых и важных вопросов, связанных с ведением конкурсного производства. Так, они могут принимать к рассмотрению требования кредиторов, вести реестр их требований, если их число невелико. При этом речь идет не о содержательной стороне процесса: признать или отклонить требования кредиторов, что остается исключительно в компетенции конкурсного управляющего, а о чисто технической, связанной с заполнением документов и вводом информации.
Кроме этого, привлечение аудиторов целесообразно с целью устранения возможных или уже возникших разногласий между кон​курсным управляющим и кредиторами (или арбитражным судом) для подтверждения:
*  обоснованности статей сметы расходов на ведение конкурс​ного производства, что бывает актуально на его начальном этапе;
Ф обоснованности необходимости и возможности привлечения дополнительных источников средств на ведение конкурсного про​изводства, исходя из будущих поступлений выручки от продажи имущества и взыскания дебиторской задолженности;
•* соответствия законодательству и целесообразности тех или иных действий конкурсного управляющего;
*  сумм и направлений расходования средств на ведение кон​курсного производства;
*  обоснованности отнесения дебиторской задолженности к ка​тегории нереальной для списания и последующего ее списания;
•* обоснованности цен при продаже имущества и др.
Дополнительным аргументом в пользу аудита при конкурсном производстве является также то обстоятельство, что закон не тре​бует обязательной должности главного бухгалтера. Сложность и множественность решаемых задач, наличие других факторов пред-
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полагают относительно большую свободу аудиторов в выборе ме​тодов и способов осуществления проверок, с отступлением в ряде случаев от норм и стандартов финансового аудита в область управ​ленческого (операционного) аудита. Этим определяются особенности подготовки аудиторского заключения для организаций-банкротов.
В соответствии с правилом (стандартом) "Аудиторское заклю​чение по финансовой (бухгалтерской) отчетности" аудиторское зак​лючение является официальным документом, предназначенным для пользователей финансовой (бухгалтерской) отчетности аудируемых лиц и содержащим выраженное в установленной форме мнение аудиторской организации или индивидуального аудитора о досто​верности финансовой (бухгалтерской) отчетности аудируемого лица и соответствии порядка ведения им бухгалтерского учета законода​тельству РФ. В случае выдачи аудиторских заключений по иным основаниям порядок его составления не меняется. Однако в услови​ях аудита предприятий банкротов аудиторское заключение может иметь некоторые особенности при составлении.
Глава 2.15. Финансовый анализ и основы финансового менеджмента при проведении процедур арбитражного управления
2.15.1. Коэффициентный финансовый анализ
Любая система показателей должна удовлетворять определен​ным требованиям. Прежде всего, эта система должна характеризо​вать данную организацию всесторонне; отдельные показатели, вхо​дящие в состав системы, должны быть взаимосвязаны; должен быть ясен порядок расчета одних показателей на основе других.
Существуют различные признаки, в соответствии с которыми осуществляется систематизация экономических показателей, харак​теризующих деятельность организаций. Так, их можно подразде^ лить на два основных вида — натуральные и стоимостные (денеж​ные), в зависимости от того, какие измерители используются при
их исчислении.
Натуральные показатели выражают количество материаль* ных ценностей в натуральных единицах измерения (штуках, тон*-
386
нах, метрах, литрах и т. д.). Натуральные показатели являются первичными, а стоимостные — вторичными, так как последние исчисляются на основе первых. Кроме того, в экономическом ана​лизе применяются также разновидность этих показателей — ус​ловно-натуральные показатели.
Стоимостные показатели являются наиболее распространен​ными при проведении финансового анализа, поскольку именно они дают возможность обобщать разнородные хозяйственные явления. Например, если организация в процессе своей деятельности ис​пользует различные виды сырья и материалов, то информация об обобщенных суммах поступления, расходования и остатке этих пред​метов труда может быть обобщена только с помощью стоимостных показателей. Суммирование же различных видов сырья и материа​лов в натуральных измерителях невозможно.
Существуют экономические явления, которые могут быть вы​ражены только в стоимостных показателях. Например, себестои​мость продукции, издержки обращения, прибыль (убыток) и неко​торые другие показатели могут быть только стоимостными.
Следует иметь в виду, что значение стоимостных показателей находятся под влиянием инфляционных процессов. Существуют спе​циальные методы, позволяющие измерить их влияние.
Далее, экономические показатели подразделяются на два ви​да — количественные и качественные — в зависимости от того, какая именно сторона (количественная или качественная) хозяйствен​ных явлений, процессов и операций измеряется в данном конкрет​ном случае. Количественные показатели применяются для характе​ристики как абсолютных, так и относительных величин объема вы​пуска и продаж продукции, фонда времени работы персонала, обо​рудования и других показателей работы организации.
Следует иметь в виду, что количественные показатели могут быть выражены и в натуральных, и в стоимостных измерителях.
Качественные показатели применяются для того, чтобы дать характеристику изготовленной продукции с точки зрения ее соот​ветствия предъявленным к ней требованиям, таким как государ​ственные стандарты, технические условия, строительные нормы, образцы. Кроме того, качественные показатели используются так​же для оценки эффективности произведенных организацией мате​риальных, трудовых и финансовых затрат. Например, показатель затрат на 1 рубль товарной продукции является качественным, так как он характеризует относительный уровень производственных, управленческих и реализационных расходов. Данный показатель относится к числу удельных качественных показателей. Другим при-
387
мером таких показателей являются показатели производительнос​ти труда, в частности выработка продукции на одного работающе​го или рабочего.
Экономические показатели подразделяются в соответствии с теми сторонами деятельности организации, которые они характе​ризуют. Например, существуют показатели, отражающие доход​ность, прибыльность, рентабельность организации. Основным пока​зателем, отражающим доходность, является отношение чистой при​были, полученной в течение анализируемого периода, средней сум​ме собственного капитала за этот же период:
Доходность организации = Чистая прибыль / Средняя величина собственного капитала
Прибыльность организации может быть определена как отно​шение прибыли, полученной от производственной деятельности этой организации за отчетный период, к выручке от продаж за этот же период:
Прибыльность организации = Прибыль от производственной деятельности
/ Выручка от продаж
Эти показатели могут выражаться в виде соответствующих коэффициентов либо в процентах.
Данные показатели являются, с другой стороны, показателями рентабельности. Так, показатель доходности организации часто назы​вается показателем рентабельности собственного капитала, а показа​тель прибыльности организации — это рентабельности продаж.
Существует целая система показателей рентабельности. В час​тности, очень важным показателем является рентабельности акти​вов (имущества), которая исчисляется по следующей формуле: Л         = Чистая прибыль / Средняя величина активов
активов                                   *                               *
В аналитических целях может быть исчислена отдельно рен​табельность внеоборотных активов и рентабельность оборотных ак​тивов. Существуют и другие показатели рентабельности. Все они, по существу, представляют собой, как правило, различные соот​ношения прибыли и вложенного капитала либо прибыли и произ​водственных затрат.
Ряд экономических показателей характеризует имущественно-финансовое состояние (положение) организации. Так, к числу этих показателей относятся коэффициенты ликвидности. Важнейшим из
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них является коэффициент текущей ликвидности, определяемый как отношение оборотных активов к краткосрочным обязательствам:
К^^це. л^^носп, = Оборотные активы / Краткосрочные обязательства
Широко используется в экономическом анализе также пока​затель, отражающий обеспеченность организации собственными оборотными средствами:
Коэффициент обеспеченности собственными оборотными активами = = Капитал и резервы — Внеоборотные активы / Оборотные активы
В том случае, если два последних показателя ниже их норма​тивных значений, организация может быть признана неплатеже​способной.
Наряду с относительными показателями финансового состоя​ния (коэффициент) существуют и абсолютные, например, суммы просроченной дебиторской, а также кредиторской задолженности, величина чистых оборотных активов и др.
К показателям имущественно-финансового состояния примы​кает ряд коэффициентов, характеризующих финансовую и рыноч​ную устойчивость организации. Так, очень важным показателем яв​ляется так называемый коэффициент автономии (финансовой неза​висимости), отражающий удельный вес собственных источников средств в общей сумме источников имущества организации. Его можно определить по следующей формуле:
Коэффициент автономии = Капитал и резервы / Валюта (итог) баланса
Итак, большинство экономических показателей, отражающих имущественно-финансовое состояние организации, ее финансовую и рыночную устойчивость, представляет собой относительные ве​личины (коэффициенты). Данное обстоятельство содействует уст​ранению влияния на расчеты инфляционных процессов, оказываю​щих весьма значительное влияние на экономические показатели.
Важным показателем, характеризующим финансовое состоя​ние организации, эффективность использования его имеющихся средств, а также деловую активность, является оборачиваемость оборотных средств. Важнейшими показателями оборачиваемости служат продолжительность оборота в днях, а также количество
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оборотов за данный период (коэффициент оборачиваемости). Основ​ными способами их исчисления являются следующие:
Продолжительность оборота оборотных средств = = Средний остаток оборотных средств х Число дней в периоде /
Объем продаж
Количество оборотов оборотных средств = Объем продаж / Средний остаток оборотных средств
Ускорение оборачиваемости оборотных средств свидетельствует об укреплении финансового состояния организации, повышении эффективности использования средств (капитала), а также об уси​лении деловой активности организации.
Кроме того, существуют показатели, характеризующие вели​чины выпуска и продаж продукции (работ, услуг). Объем продаж представляет собой стоимостной показатель, отражающий реали​зованную продукцию в продажных ценах без налога на добавленную стоимость и акцизов. Объем выпуска всей совокупности продукции также представляет собой аналогичный стоимостной показатель. Величины же выпуска отдельных видов продукции могут быть по​казаны не только в стоимостном, но также и в натуральном изме​рении.
При исчислении любых показателей, отражающих эффектив​ность использования производственных ресурсов, объем продукции может быть выражен либо объемом продаж, либо объемом выпу​щенной продукции (товарной или валовой).
Существует также показатели, выражающие объем выпуска продукции с учетом трудоемкости ее изготовления. К ним можно отнести нормочасы, нормированную заработную плату (основных производственных рабочих), нормативную стоимость обработки, чистую "и условно-чистую продукцию. Эти показатели дают воз​можность устранить искажающее влияние на объем выпуска про​дукции изменения материалоемкости и трудоемкости отдельных видов продукции. Выразив объем продукции, к примеру, в нормо-часах, и сравнив процент выполнения плана по этому показателю с процентом выполнения плана по товарной продукции в стоимост​ном измерении, можно найти влияние трудоемкости и материало​емкости отдельных видов изделий.
Наряду с рассмотренными имеются также показатели, выра​жающие эффективность использования отдельных видов производ-
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ственных ресурсов, имеющихся в распоряжении организации (ос​новных фондов, материальных и трудовых ресурсов). Например, в части основных фондов имеются показатели фондоотдачи и фондо​емкости. Первый из них дает возможность установить, сколько про​дукции организация имеет с каждого рубля имеющихся у нее ос​новных производственных фондов. Обратный показатель — фондо​емкость — характеризует величину основных производственных фон​дов, приходящуюся на каждый рубль продукции. Если организация добивается улучшения использования основных производственных фондов, то показатель фондоотдачи должен расти, а показатель фондоемкости — уменьшается.
Следует иметь в виду, что для анализа отдельных сторон дея​тельности организации следует отобрать конкретные показатели, выражающие специфику именно данной стороны. Для целей же системного, комплексного анализа используется вся система эконо​мических показателей.
Комплексная оценка деятельности организации находит отра​жение в построении так называемого мультипликатора. Он пред​ставляет собой интегральный, комплексный показатель, который основывается на частных показателях, отражающих деятельность организации. Различают два вида мультипликаторов: стандартные и субъективные. Первые могут применяться при оценке деятельно​сти любых организаций, а вторые — только одной конкретной орга​низации. Примером стандартного мультипликатора может являться оценка вероятности банкротства организации на основе метода Аль​тмана. Данный метод базируется на определении суммы пяти фи​нансовых коэффициентов. Каждый из них имеет определенный вес. Ниже достаточно подробно будет изложена сущность этого метода и способы его применения. Субъективные же мультипликаторы дают возможность изучать те показатели, которые не охватыва​ются стандартными мультипликаторами.
2.15.2. Источники информации для проведения финансового анализа
Многообразие показателей, рассматриваемых в ходе проведе​ния финансового анализа, предполагает использование аналитиком значительных объемов исходной информации и большого количе​ства разнообразных показателей. Наиболее информативным и дос​тупным источником экономической и финансовой информации яв​ляется финансовая (бухгалтерская) отчетность.
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Финансовая отчетность призвана удовлетворять потребности широкого круга пользователей, включая акционеров, инвесторов, : поставщиков, кредиторов, банки и т. д., в информации, которая ' позволила бы им принимать необходимые решения. Однако реаль- \ ные информационные потребности различных пользователей в ин- ( формации могут существенно отличаться.                                            ;
Акционеры (учредители, участники) организации должны рас-    " полагать информацией для принятия решений о продаже или со-    ' хранении акций, паев, а также для оценки деятельности руковод​ства с позиции эффективности и компетентности, а также о срав​нении показателей деятельности за разные отчетные периоды и сопоставлении их с показателями других организаций.
Инвесторы оценивают потенциально возможное состояние орга-    ; низации с позиции инвестиционной привлекательности, прогнози-   : руемую доходность от размещения своих финансовых вложений, будущую рентабельность. В этом случае отчетность должна содер​жать данные для анализа имеющихся ресурсов и оценки перспек​тив дальнейшей деятельности.
Коммерческим банкам, предоставляющим кредиты, необходи​мы сведения для прогноза способности организации возвратить кре​дит и оплатить начисленные проценты в установленные сроки.
Кредиторов, прежде всего поставщиков, интересует плате​жеспособность организации, как текущая, так и будущая, а поку​пателей продукции и потребителей услуг — перспективы деятель​ности организации, наличие ресурсов для стабилизации деятель​ности, налоговые органы — степень соблюдения требований нало​гового законодательства.
При этом следует понимать, что возможности адекватной оценки текущего состояния предприятия у менеджеров объективно шире, чем у остальных заинтересованных лиц. Основные их преимуще​ства связаны с большим объемом, точностью и оперативностью по​лучения информации, поступающей, например, из таких источни​ков, как внутренние регистры бухгалтерского и управленческого учета, отчеты внутреннего аудитора, инструкции, приказы и рас​поряжения по организации, акты инвентаризаций и ревизий.
Финансовая (бухгалтерская) отчетность — единая система дан​ных об имущественном и финансовом состоянии организации и о результатах ее хозяйственной деятельности, составляемая на осно​ве данных бухгалтерского учета по установленным формам. На ос​нове показателей отчетности оценивается хозяйственный и финан-
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совый потенциал, результативность и эффективность предприятия в целом и отдельных видов деятельности. Ее данные необходимы как внешним пользователям, так и сотрудникам организации, прежде всего руководству для осуществления оперативного управления, а также принятия решений стратегического характера.
В настоящий момент правовой базой для формирования фи​нансовой (бухгалтерской) отчетности организаций являются:
*  Федеральный закон от 21 ноября 1996 г. № 129-ФЗ "О бух​галтерском учете";
*  Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерс​кой отчетности в Российской Федерации, утвержденное приказом Минфина России от 29 июля 1998 г. № 34н;
^ Положение по бухгалтерскому учету "Бухгалтерская отчет​ность организации" ПБУ 4/99, утвержденное приказом Минфина России от 6 июля 1999 г. № 43н;
*  приказ Минфина России от 13 января 2000 г. № 4н "О формах бухгалтерской отчетности организаций";
*  Методические рекомендации о порядке формирования по​казателей бухгалтерской отчетности организации, утвержденные приказом Минфина России от 28 июня 2000 г. № 60н. В состав бух​галтерской отчетности включаются:
*  форма № 1. Бухгалтерский баланс;
+ форма № 2. Отчет о прибылях и убытках;
*  форма № 3. Отчет об изменениях капитала;
*  форма № 4. Отчет о движении денежных средств;
*  форма № 5. Приложение к бухгалтерскому балансу;
Ф форма № 6. Отчет о целевом использовании полученных средств;
•Ф пояснительная записка;
*  итоговая часть аудиторского заключения, в случае, когда аудит обязателен.
Центральное место в составе отчетности занимает бухгалтер​ский баланс, показатели которого дают возможность проанализи​ровать и оценить финансовое состояние организации на дату его составления. По данным баланса устанавливаются и оцениваются:
*  состав, структура и динамика данных актива и пассива ба​ланса;
*  наличие собственного оборотного капитала;
*  величина чистых активов организации;
*  коэффициенты финансовой платежеспособности и ликвидно​сти, устойчивости, деловой активности и т. д.
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В балансе приводятся подробные сведения об имущественном положении предприятия, стоимости активов организации и о ве​личине ее задолженности. По нему можно судить о соотношении внеоборотных (разд. I) и оборотных (разд. II) активов и, следова​тельно, о маневренности капитала, а также определить основные источники формирования внеоборотных и оборотных активов. Ис​точники формирования активов представлены в пассиве баланса, они подразделяются на собственные (разд. III) и заемные (разд. IV и V). Соотношение собственных и заемных источников средств позволяет судить о степени финансовой независимости организации и уровне финансовых рисков в осуществлении политики финансирования де​ятельности.
Вместе с тем, отражая имущественное положение предприя​тия и состояние его пассивов, баланс не дает ответа на вопрос о том, в результате чего сложилось текущее финансовое состояние. Чтобы это выяснить, необходимо использовать дополнительные сведения о производстве и сбыте продукции, инвестиционной дея​тельности, организационных изменениях внутри организации и т. п. Такая информация при проведении внешнего финансового анализа не всегда доступна, так как относится к категории внутренней ин​формации и, как правило, закрыта для сторонних пользователей. Кроме того, валюта баланса зачастую не отражает реальной сум​мы средств, которой располагает организация, ведь балансовая сто​имость некоторых активов не соответствует рыночной. Так, мате​риально-производственные запасы и внеоборотные активы отра​жаются в балансе по фактическим затратам на их изготовление или приобретение, а не по цене возможной реализации. Также существенные расхождения между учетной и рыночной стоимостью активов, отраженных з балансе, могут быть связаны и с инфляци​онными прсщхсами.
Важным критерием деловой активности организации является финансовый результат ее деятельности. Сведения о формировании и использовании прибыли рассматриваются наряду со сведениями об имущественном положении в качестве наиболее значимой части бухгалтерского отчета организации. Отчет о прибылях и убытках (форма № 2) построен таким образом, что в нем отдельно отража​ются доходы и расходы по различным направлениям деятельности организации. Первый его раздел "Доходы и расходы по обычным видам деятельности" представляет информацию о доходах, расхо​дах и прибыли, полученной от основной деятельности — производ​ства и продажи продукции, товаров, работ, услуг.
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Показатель выручки от продажи товаров, продукции, работ, услуг, отражает доходы от основной деятельности. Он широко ис​пользуется при формировании информационной базы анализа и оценки важнейших показателей результативности работы, таких как оборачиваемость активов, средняя продолжительность сроков погашения дебиторской и кредиторской задолженности, материа-лоотдача и т. д.
Наличие в отчете показателя валовой прибыли, рассчитывае​мого в виде разницы между выручкой от продаж и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг, позволяет опреде​лить, покрывает ли выручка производственную себестоимость или же основная деятельность изначально приносит убытки. Некото​рые виды расходов, включаемые в состав полной себестоимости производства и продажи товаров, продукции, работ, услуг, отра​жаются в отчете о прибылях и убытках обособленно, что суще​ственно расширяет информационные возможности формы для про​ведения анализа. В частности, обособленно отражаются коммерчес​кие и управленческие расходы.
Наряду с агрегированным показателем валовой прибыли отчет о прибылях и убытках позволяет отразить также показатели вы​ручки от продаж в разрезе видов деятельности (количество строк, начиная с 011-й, зависит от количества видов деятельности органи​зации), а также показатели себестоимости по тем же видам дея​тельности. Это дает возможность определить сумму валовой при​были и индивидуальные уровни рентабельности по каждому виду деятельности, соотнеся величины валовой прибыли с величинами выручки от продаж.
Вычитая из полученной валовой прибыли коммерческие и уп​равленческие расходы, можно понять, как влияют на финансовый результат расходы по сбыту продукции и на содержание управ​ленческого аппарата. Сравнивая эти показатели с показателями на те же даты прошлого года, можно установить наличие резервов для более экономного расходования средств по данным статьям.
Итоговым показателем первого раздела формы № 2 является прибыль от продаж, величина которой характеризует финансовый результат от основных видов деятельности организации. Соотноше​ния прибыли от продаж с другими показателями отчетности дают возможность определить и оценить такие важнейшие показатели, как рентабельность продаж, рентабельность затрат, рентабельность вложений в основные производственные активы, в материальные производственные запасы.
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Во втором разделе "Операционные доходы и расходы" отчета о прибылях и убытках отражаются доходы и расходы, характери​зующие финансовые результаты от участия в деятельности других организаций, совместной деятельности, выбытия и переоценки ак​тивов, полученных и уплаченных процентов по различным финан​совым инструментам и др.
В третьем разделе "Внереализационные доходы и расходы" отражаются доходы от безвозмездного получения активов; полу​ченные и уплаченные штрафы, пени, неустойки за нарушение ус​ловий договоров, по которым получены решения суда о их взыска​нии; поступления в возмещение причиненных организации убыт​ков; прибыль и убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году; кредиторская и дебиторская задолженность, по которой истек срок исковой давности; курсовые разницы, возникающие при переоцен​ке имущества и обязательств, выраженных в иностранной валюте; принятие к учету излишков имущества, выявленного в результате инвентаризации; суммовые разницы, возникающие в связи с пога​шением задолженности по кредитам, полученным (выданным) зай​мам и т. п.
Сумма прибыли до налогообложения отражает итог всей пред​принимательской Деятельности организации за отчетный период. Данный показатель является весьма важным для оценки эффектив​ности капитала, вложенного в активы. Он рассчитывается как отно​шение прибыли до налогообложения к величине активов организа​ции (строка 300 формы № 1) и показывает, какую сумму прибыли в отчетном периоде она получила на каждый рубль вложенных средств — как собственных, так и заемных.
1 В четвертом разделе "Доходы и расходы от чрезвычайных со​бытий" показываются доходы и расходы, имеющие экстраординар​ный чрезвычайный характер, не связанные с текущей деятельнос​тью: страховое возмещение и покрытие из других источников убыт​ков от стихийных бедствий, пожаров, аварий и т. п., подлежащие получению (полученные) организацией; стоимость материальных ценностей, остающихся от списания не пригодных к восстановле​нию и дальнейшему использованию активов в связи с имевшими место чрезвычайными событиями. В составе расходов в данном раз​деле отражаются стоимость утраченных материально-производ​ственных ценностей, убытки от списания пришедших в негодность в результате чрезвычайных событий и не подлежащих восстановле​нию и дальнейшему использованию объектов.
Завершающим показателем деятельности является чистая (не​распределенная) прибыль отчетного периода (строка 190). По реше-
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нию собственников чистая прибыль может быть использована на выплату дивидендов, на создание резервных и иных фондов, на​правлена на материальное стимулирование работников. Оставшая​ся нераспределенная часть чистой прибыли реинвестируется в даль​нейшую деятельность и способствует росту капитала организации.
Справочно в отчете о прибылях и убытках отражаются сведе​ния о дивидендных доходов, приходящихся на одну акцию (приви​легированную и обыкновенную), за отчетный год и их прогнозные значения на следующий год.
Отчет об изменениях капитала (форма № 3) состоит из четы​рех разделов и справок. Структура первых трех разделов отражает динамику показателей капитала организации за отчетный год: ос​татки на начало года, поступление, расходование и остатки на конец года. В них показывается общее изменение размера капитала и его составляющих (уставного, добавочного, резервного, нерасп​ределенной прибыли прошлых лет, целевого финансирования и поступлений); резервов предстоящих расходов; оценочных резер​вов в отчетном году. Четвертый раздел позволяет проанализиро​вать факторы, под влиянием которых произошло изменение капи​тала: за счет дополнительного выпуска акций или уменьшения их количества, уменьшения номинала акций; за счет переоценки ак​тивов; прироста имущества; реорганизации; других доходов и рас​ходов.
Данные об изменениях факторов показываются не только за отчетный, но и за предыдущий годы, что позволяет оценить дина​мику каждого показателя. Справочно по строке 150 отражается величина чистых активов организации на начало и конец отчетного года. Этот показатель является одним из важнейших для оценки устойчивости финансового состояния практически любого предпри​ятия.
Законодательством об акционерных обществах и обществах с ограниченной ответственностью определено, что стоимость чистых активов не должна падать ниже минимальной величины уставного капитала. Если же по окончании второго и каждого последующего финансового года стоимость чистых активов оказывается меньше уставного капитала, то организация должна объявить об уменьше​нии уставного капитала до уровня чистых активов. Если же вели​чина чистых активов меньше установленного минимального разме​ра уставного капитала, то принимается решение о самоликвида​ции. Таким образом, оценивая показатель чистых активов, партне​ры организации имеют возможность установить степень ее финан​совой надежности.
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Отчет о движении денежных средств (форма № 4) содержит сведения о денежных потоках (поступление, выбытие) в разрезе текущей, инвестиционной и финансовой деятельности и остатки денежных средств на начало и конец отчетного периода. Текущей считается деятельность предприятия, преследующая извлечение прибыли в качестве основной цели в соответствии с предметом и целями деятельности (производством промышленной продукции, выполнением строительных работ, сельским хозяйством, продажей товаров, оказанием услуг, заготовкой сельскохозяйственной про​дукции, сдачей имущества в аренду и т. д.).
Инвестиционной считается деятельность, связанная с капиталь​ными вложениями в земельные участки, здания и иную недвижи​мость, оборудование, нематериальные активы и другие внеобо​ротные активы, а также с их продажей, осуществлением долго​срочных финансовых вложений в другие организации, выпуском облигаций и других ценных бумаг долгосрочного характера и т. п.
Финансовой считается деятельность, связанная с осуществле​нием краткосрочных финансовых вложений, выпуском облигаций и иных ценных бумаг краткосрочного характера, выбытием ранее приобретенных на срок до 12 месяцев акций, облигаций и т. п.
Наряду с итоговыми показателями поступления и выбытия де​нежных средств в этом отчете приводится их расшифровка по ви​дам поступлений и выбытия денежных средств.
В качестве поступлений рассматриваются выручка от прода​жи товаров, продукции, работ, услуг, от реализации основных средств и иного имущества, получение авансов, бюджетные сред​ства и средства целевого финансирования, безвозмездно получен​ные денежные средства, кредиты, займы, дивиденды и проценты по финансовым вложениям и прочие поступления.
Выбытие денежных средств включает оплату товаров, про​дукции, работ, услуг; оплату труда, отчисления в государствен​ные внебюджетные фонды, выдачу авансов, финансовые вложе​ния, выплату дивидендов и процентов по ценным бумагам, расче​ты с бюджетом, оплату процентов по полученным кредитам и зай​мам, а также прочие выплаты и перечисления.
Кроме того, дополнительно в качестве справочной информа​ции приводятся данные о поступлении в отчетном периоде денеж​ных средств по наличному расчету с указанием сумм расчетов с юридическими и физическими лицами, а также данные о поступ​лении денежных средств по наличному расчету с применением кон​трольно-кассовых машин и бланков строгой отчетности. Также дол-
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жны быть указаны данные о суммах денежных средств, сданных организацией в банк, и о суммах, полученных в кассу из банка.
Перечень показателей, содержащихся в форме № 4, позволя​ет осуществить достаточно детальный анализ денежных потоков предприятия за отчетный период, а на основе данных за ряд отчет​ных периодов можно изучить положительные или отрицательные тенденции их поступления. В общем случае анализ денежных средств проводится прямым и косвенным методами. Прямой метод основан на сравнении показателей, исчислении и оценке необходимых ве​личин (абсолютных и относительных отклонении, темпов роста и прироста, удельного веса отдельных элементов притока и оттока денежных средств в общем объеме денежных потоков за отчетный период), а также оценке динамики исследуемых показателей. Кос​венный метод имеет целью установление соответствия между сум​мой чистой прибыли и суммой изменения остатка денежных средств за отчетный период.
Дополнительную информацию для анализа можно получить из приложения к бухгалтерскому балансу (форма № 5). Оно состоит из семи разделов, в которых отражаются данные о движении заемных средств, кредиторской и дебиторской задолженности, амортизиру​емом имуществе, источниках средств для финансирования инвести​ций, финансовых вложениях, расходах по обычным видам деятель​ности, социальных показателях.
Особое внимание следует обратить на содержание пояснитель​ной записки, так как в ней должны содержаться основные сведения о факторах, оказавших влияние на результаты деятельности орга​низации и ее финансовое состояние. Содержание пояснительной записки строго не регламентировано. В рекомендациях по состав​лению бухгалтерской отчетности, утвержденных приказом Минфи​на России от 28 июня 2000 г. № 60н, перечислены основные методи​ческие подходы, которые следует использовать при написании по​яснительной записки. Одна из главных задач заключается в раскры​тии информации, представленной в формах отчетности, например уточнение данных статей, по которым в балансе и отчете о при​былях и убытках отражаются прочие активы, прочие кредиторы, дебиторы, иные обязательства, отдельные виды прибылей и убыт​ков в случае их существенности. В пояснительной записке отража​ются следующие аспекты деятельности организации:
*  учетная политика;
*  реорганизационные мероприятия, имевшие место в отчет​ном периоде;
+ технико-экономические показатели развития производства;
*  использование основных средств, нематериальных активов;
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Ф состав, динамика и скорость обращения оборотных активов;
Ф структура источников средств, источников формирования оборотных активов;
Ф состояние дебиторской и кредиторской задолженности, на​личие просроченной задолженности и причины ее образования;
Ф состояние денежных средств и их достаточность для соблю​дения платежеспособности;
*  ликвидность баланса, оборотных активов;
*  инвестиционная деятельность;
•* финансовая деятельность, финансовые результаты и рента​бельность;
Ф дивидендная политика и т. д.
Существующие методики финансового анализа деятельности организации по данным бухгалтерской отчетности, опубликованные в различных инструктивных материалах, ведомственных приказах, специальной литературе, как правило, включают следующие ос​новные взаимосвязанные блоки исходных и расчетных показателей:
*  финансовые результаты: доходы, расходы, прибыль;
Ф рентабельность капитала, активов, производства и продажи продукции;
*  деловая активность: оборачиваемость и эффективность ис​пользования ресурсов (активов, капитала);
Ф финансовое состояние: структура и динамика показателей баланса, ликвидность, платежеспособность, финансовая устойчивость.
Глава 2.16. Методы и приемы финансового анализа
2.16.1. Традиционные методы и приемы анализа
Сущность и задачи финансового анализа. Классификация методов и приемов финансового анализа
Финансовый анализ изучает экономику организаций с помо​щью целого ряда специальных методов и приемов. К числу важней​ших из них относится сравнение.
Сравнение в широком смысле этого слова представляет собой способ познания каких-либо явлений. Метод сравнения входит со​ставной частью в другие методы и приемы экономического анализа. Данный метод предполагает сопоставление однородных экономи-
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ческих явлений с целью определения объединяющих или различа​ющих их черт.
До сопоставления показателей следует обеспечить соизмери​мость и качественную однородность сравниваемых величин. Необхо​димо, чтобы было соблюдено единство оценки. Например, если сравнивать выпуск продукции отчетного периода с плановым либо с выпуском предыдущего периода, то необходимо, чтобы продук​ция была Отражена в одинаковой оценке, т. е. в неизменных ценах. С этой целью величина выпуска продукции, как отчетная, так и базисная (плановая, предыдущего периода), должна быть отраже​на в базисных ценах.
Проверив, соблюдено ли единство оценки, следует устано​вить, являются ли одинаковыми те календарные периоды, за кото​рые исчислены сравниваемые показатели, т. е. соблюдена ли их сравнимость. Показатели, отражающие деятельность организации, соответственно, за год, полугодие, квартал, месяц, должны сопос​тавляться с плановыми или иными показателями за те же кален​дарные периоды. Так, например, нельзя сравнивать оборачивае​мость оборотных средств за год с аналогичным показателем за квартал. Во всех случаях любые экономические показатели должны сопос​тавляться за одинаковые календарные периоды.
Установив соблюдение сравнимости календарных периодов, необходимо обеспечить устранение, где это необходимо, влияния изменения объема и структуры данного показателя. Так, напри​мер, в процессе анализа себестоимости продукции можно устано​вить, что изменение фактической себестоимости продукции по срав​нению с базисной обуславливается наряду с влиянием увеличения или уменьшения затрат на производство конкретных видов изде​лий также изменением объема и структуры выпуска продукции. С целью обеспечения сравнимости показателей, т. е. устранения влияния изменения объема и структуры продукции, при анализе себестоимости базисная себестоимость предварительно пересчиты​вается на фактический объем и структуру продукции. Только пос​ле этого фактическая себестоимость сравнивается со скорректиро​ванной базисной себестоимостью и определяются отклонения, т. е. суммы экономии или перерасхода.
Следующий метод (прием) анализа — элиминирование — по​зволяет осуществлять расчет влияния отдельных факторов на обоб​щающие показатели, в которых выражается деятельность органи​зации.
Показатели, характеризующие деятельность организации, на​ходятся под влиянием ряда взаимодействующих факторов. Влияние
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отдельных факторов на обобщающие показатели может быть ис​числено несколькими способами. Самым распространенным из них признан способ цепных подстановок. Он дает возможность исчис​лять влияние отдельных факторов на отклонение обобщающего показателя от его базисной величины.
Сущность способа цепных подстановок заключается в последо​вательной замене базисной величины частных показателей (факто​ров), входящих в расчетную формулу, фактической величиной этих факторов.
Следует отметить, что в экономическом анализе балансовый способ (метод) применяется также в процессе изучения обеспечен​ности организации материальными, трудовыми и финансовыми ре​сурсами, основными фондами и, кроме того, в процессе анализа эффективности их использования. Так, например, при анализе обес​печенности организации материальными ресурсами составляют ба​ланс материальных ресурсов. В нем, с одной стороны, отражается потребность в сырье, материалах, топливе, а с другой стороны — фактически имеющееся наличие этих материальных ресурсов. В процессе финансового анализа составляется платежный баланс, где сопоставляются обязательства по платежам с имеющимися у орга​низации платежными средствами.
Таким образом, балансовый способ (метод) используется в про​цессе исследования двух групп показателей, связанных между со​бой, причем итоговые суммы этих показателей должны совпадать. По существу, разновидностью этого метода является балансовый прием увязок показателей (составление баланса факторов), кото​рый используется для проверки полноты и правильности расчета влияния отдельных факторов на обобщающий (результативный) по​казатель; как мы уже отмечали, сумма изменения обобщающего показателя должна равняться общей величине влияния отдельных факторов на этот показатель.
Таким пбразом, нами рассмотрен один из способов элиминиро​вания — балансовый (способ) метод.
Элиминирование, т. е. расчет влияния отдельных факторов на обобщающий показатель, может осуществляться также индексным методом. Этот метод применяется для расчленения экономических показателей. Индексы являются разновидностью относительных ве​личин. Индексы применяются в анализе хозяйственной деятельнос​ти с целью характеристики экономических явлений, состоящих из элементов, которые не следует суммировать.
Технически любой индекс представляет собой показатель, оп​ределяемый как соотношение двух каких-либо величин. Последние
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являются, по существу, определенными состояниями известного признака. С помощью индексов осуществляются сравнения факти​ческих показателей с базисными, т. е., как правило, с плановыми и с показателями предшествующих периодов. Различают два основных вида индексов:
1)  простые (частные, индивидуальные);
2)  аналитические (общие, агрегатные).
В первом случае исследуемый признак принимается без учета связи этого признака с остальными признаками исследуемых эконо​мических явлений. Такие индексы могут быть представлены следу​ющей формулой:
1Р = Р,/ р„-
где Р1 и ро — соответственно сравниваемые состояния какого-либо признака.
Во втором случае изучаемый признак используется не изоли​рованно, а в его взаимосвязи с другими признаками. Поэтому любой аналитический индекс состоит из двух элементов:
а)  индексируемый признак Р, т. е. тот признак, изменение которого подвергается изучению;
б) весовой признак С.
С помощью весовых признаков исследуются изменения эконо​мических явлений, составляющие элементы которых являются не​соизмеримыми. Следует иметь в виду, что простые и аналитичес​кие индексы взаимно дополняют друг друга.
Аналитические индексы могут быть представлены следующим образом:
1р = ЕР.О,/ ЕРА или 1р = ЕРЯ/ ЕР0С„
где О0 и С] — весовые признаки.
Использование индексов в экономическом анализе преследует следующие цели:
1)  с их помощью дается оценка относительного изменения ка​кого-либо экономического явления или показателя;
2)  применение индексов дает возможность определить влия​ние отдельных факторов на изменение обобщающего (результа​тивного) показателя (признака);
3)  дается оценка влияния изменения структуры какого-либо экономического явления на величину динамики этого явления.
403
Рассмотрим сущность индексного метода на конкретном при​мере. Если анализируемая организация выпускает разнородную про​дукцию, то рассчитывается общий индекс объема продукции.
С помощью индексов можно сравнивать данные за ряд лет, например, путем расчетов темпов роста продукции в сопостави​мых ценах.
В условиях анализа динамики показателей следует различать понятия цепного и базисного индексов. Базисным называется индекс, рассчитанный по отношению к базисному периоду. Цепным называ​ется индекс, рассчитанный по отношению к предыдущему периоду.
Мы рассмотрели основные черты индексного способа (метода), широко применяемого в экономическом анализе. Индексный метод широко используется как при анализе деятельности отдельных орга​низаций, так и при макроэкономических исследованиях экономики
страны в целом.
Таким образом, элиминирование как метод расчета влияния отдельных факторов на обобщающие показатели может быть осуще​ствлено следующими рассмотренными нами основными способами:
*  способом цепных подстановок;
*  способом абсолютных разниц;
*  способом относительных разниц;
*  балансовым способом; Ф индексным способом.
Итак, изучив методы сравнения и элиминирования, перейдем к рассмотрению метода группировки.
Группировка представляет собой способ подразделения рас​сматриваемой совокупности данных на однородные по изучаемым признакам группы. Это делается с целью изучения структуры этой совокупности либо взаимосвязей между отдельными элементами этой совокупности. С помощью группировки можно выявить влия​ние отдельных единиц на средние итоговые показатели. Так, на​пример, группировка рабочих данной организации по уровню про​изводительности труда используется с целью выявления влияния высокой производительности труда отдельных рабочих на среднюю производительность по организации и для определения резерва, кроющегося в повышении производительности труда всех рабочих до уровня передовых рабочих.
2.16.2. Статистические и математические методы финансового анализа
В данном параграфе мы остановимся на характеристике важ​нейших статистических методов экономического анализа. Одним из основных методов здесь является корреляционный анализ.
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Корреляционный анализ представляет собой метод установле​ния связи между экономическими явлениями, а также метод изме​рения тесноты этой связи. Этот метод следует использовать при исчислении влияния отдельных факторов в том случае, когда взаи​мосвязь между экономическими показателями является неполной и носит вероятностный характер.
Корреляционной связью между экономическими показателями, следовательно, может быть названа такая статистическая связь, когда неодинаковым значениями какой-либо переменной величины соответствуют разменные средние значения другой величины.
Принято различать парную корреляцию и множественную кор​реляцию. Первая представляет собой взаимосвязь между двумя та​кими экономическими показателями, один из которых представля​ет собой обобщающую результативную величину, а другой — фак​тор, влияющий на эту величину. Множественная же корреляция имеет место в условиях, когда обобщающий показатель взаимосвя​зан с несколькими факторными показателями.
Корреляционный анализ может применяться при наличии зна​чительного количества наблюдений. Рассматриваемые факторы дол​жны быть выражены в определенной количественной оценке и по​казаны в каких-либо источниках информации, используемых при проведении экономического анализа.
В процессе использования метода корреляционного анализа можно достичь следующих целей. С одной стороны, исчисляется влияние факторов на обобщающий показатель в абсолютных вели​чинах. При этом устанавливают, на какое количество единиц уве​личивается или уменьшается величина обобщающего показателя при условии изменения факторного показателя на одну единицу. С другой стороны, выявляют относительную зависимость обобщаю​щего показателя от влияния каждого отдельного фактора.
Для изучения тесноты связи между каким-либо экономически​ми явлениями в анализе деятельности организаций наиболее часто используют так называемый линейный коэффициент корреляции.
Пусть нам известны два экономических показателя, которые мы обозначим как X и У. Тогда линейный коэффициент корреляций между этими показателями может быть определен по следующей формуле:
г = Е(х. - х-) (у, - у) /М2(х. - х-)2 • Е (у( - у-)2
М                                           1=1                        1=1
Получаемые в результате вычислений по этой формуле значе​ния рассматриваемого коэффициента варьируются в пределах от
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минус единицы до плюс единицы. Если этот коэффициент имеет значение, равное минус единице, то это означает, что между рас​сматриваемыми экономическими показателями имеет место жестко детерминированная обратно пропорциональная связь. Если же зна​чение рассматриваемого коэффициента составляет плюс единицу, то это означает, что между данными показателями существует же​стко детерминированная прямо пропорциональная связь. Если вели​чина линейного коэффициента корреляции равняется нулю, то это свидетельствуется об отсутствии линейной связи между изучаемым экономическими показателями. Считается, что чем ближе данный коэффициент к единице, тем теснее связь между рассматриваемыми показателями. Так, например, если коэффициент составляет менее трех десятых, то связь между экономическими показателями явля​ется слабо выраженной; если он имеет значение в пределах от трех десятых до семи десятых, то имеет место связь средней тесноты; если же величина линейного коэффициента корреляции превышает семь десятых, то это свидетельствует о наличии тесной связи меж​ду анализируемыми экономическими показателями.
Корреляционный метод экономического анализа следует ис​пользовать тогда, когда имеет место массовый характер величин изучаемых экономических показателей, что дает возможность ус​тановить важнейшие тенденции изменения этих показателей. Ви​ды взаимосвязей между обобщающим показателем и влияющи​ми на него факторами можно определить лишь в том случае, когда в процессе проведения экономического анализа применяется значительное количество наблюдений. В таких условиях действу​ет закон больших чисел и влияние побочных факторов нейтрали​зуется.
Регрессивный анализ, как метод математической статистики, предполагает построение уравнения регрессии. Оно показывает, каким образом в среднем изменяется значение зависимой перемен​ной величины в условиях изменения величин любой из независи​мых переменных (т. е. отдельных факторов).
Уравнение регрессии, как правило, строится на основе ис​пользования метода наименьших квадратов. Этот метод заключа​ется в том, что сумма квадратов отклонений фактических значе​ний обобщающего показателя от расчетных значений минимизи​руется.
До сих пор мы говорили о наличии прямолинейной связи между исследуемыми экономическими показателями. Однако в ряде слу​чаев может существовать также нелинейная зависимость между
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ними. Например, при увеличении одного из экономических показа​телей величина другого показателя возрастает до известного уров​ня, после чего начинается ее снижение. Такие зависимости между экономическими показателями могут быть выражены параболами или гиперболами. Так, для характеристики зависимости продук​тивности сельскохозяйственных животных от их возраста можно использовать параболу второго порядка. Формула для ее отраже​ния имеет следующий вид:
Ух = а + Ьх + сх2
Гиперболы же отражают зависимость между экономическими показателями такого характера, когда при возрастании одного из показателей другой показатель увеличивается лишь до известного уровня, а затем величина прироста второго показателя начинает снижаться. Примером подобной зависимости может служить зави​симость урожайности какой-либо сельскохозяйственной культуры от размеров внесения в почву органических и минеральных удобре​ний.
Формула гиперболы в общем случае имеет следующий вид:
Уж = а + Ъ /х
Между анализируемыми экономическими показателями могут иметь место и более сложные виды зависимостей по сравнению с рассмотренными нами. Для характеристики таких зависимостей при​меняются усложненные параболы, т. е. параболы третьего, четвер​того и более высоких порядков, кроме того, используются квадра-тические, степенные и другие функции.
В экономической литературе рассмотренные нами статисти​ческие методы корреляционного и регрессивного анализа во мно​гих случаях объединяются вместе в так называемый корреляцион​но-регрессивный анализ. Он рассматривается как основной метод, предназначенный для исследования стохастических связей между экономическими показателями. В условиях применения этого мето​да на первом этапе проводится регрессионный анализ, в ходе про​ведения которого выявляются регрессионная зависимость между показателями; на следующем же этапе осуществляется корреля​ционный анализ, при котором выявляются степень тесноты и зна​чимости взаимосвязи между показателями. Результаты проведения корреляционно-регрессионного анализа позволяют более точно осу-
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ществлять планирование и нормирование экономических показате​лей, принимать оптимальные управленческие решения, полнее оценивать итоги финансово-хозяйственной деятельности организа​ций, а также выявлять резервы повышения эффективности дея​тельности организаций.
Кроме рассмотренных выше методов, в экономическом анали​зе используются и другие статистические методы, как, например, кластерный анализ. Он представляет собой метод, который необхо​дим для группировки (иначе — кластеризации) определенной сово​купности данных; отдельные составные части этой совокупности имеют большое количество различных признаков. При этом значе​ния любого из этих признаков являются координатами каждого эле​мента анализируемой совокупности в многомерном пространстве признаков. В условиях использования метода кластерного анализа любое наблюдение, отраженное в определенных значениях ряда экономических показателей, может быть охарактеризовано как точка в пространстве этих показателей. Числовые значения последних оцениваются в качестве координат в многомерном пространстве.
Одним из статистических методов, используемых при прове​дении экономического анализа, является метод выборки. Поскольку не представляется" возможным изучить все источники информа​ции, в процессе осуществления анализа хозяйственной деятельнос​ти организаций производится выборка информационных данных и их оценка.
Важнейшим требованием, представляемым к выборкам, явля​ется их репрезентативность, иными словами — представительность. В соответствии с этим требованием все составляющие части ана​лизируемой совокупности данных должны иметь равновеликую ве​роятность отбора в определенную выборку. Как же обеспечить реп​резентативность выборки данных? В этих целях применяются не​сколько методов. Основными из них являются следующие:
*  метод случайного отбора. Он осуществляется на основе ис​пользования таблицы случайных чисел;
*  метод систематического отбора. В соответствии с этим ме​тодом отдельные элементы совокупности данных выбираются че​рез один и тот же интервал, причем начало выборки осуществля​ется с какого-либо случайно выбранного элемента. Этот интервал может быть построен на основе использования какого-либо коли​чества элементов данной совокупности или стоимостной оценки этих элементов. Так, может быть отобран каждый десятый доку​мент, предназначенный для осуществления расчетно-платежных
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операций, отбираемый по признаку срока осуществления плате​жа, либо может быть отобран документ, на который приходится каждая следующая одинаковая сумма в общей стоимости, данной совокупности;
* метод комбинированного отбора. Этот метод является соче​танием предыдущих рассмотренных методов.
В процессе осуществления выборки данных рассматриваемую совокупность подразделяют на группы, составляющие части кото​рых характеризуются аналогичным образом. Это позволяет снизить размеры разброса анализируемых данных с понятием выборки. Риск состоит в том, что итог проведения анализа по какой-либо пробле​ме, полученный в результате использования выборочных данных, может не совпадать с итогами анализа всей совокупности данных.
Для того чтобы достоверно оценить итоги проведенного ана​лиза, следует определить минимальный объем выборки, т. е. коли​чество наблюдений с определенной точностью надежности.
Как же оценить рассматриваемый риск? Он может быть оха​рактеризован при помощи следующих критериев:
1)  среднего ожидаемого значения;
2)  колеблемости возможного результата анализа.
Первый из критериев представляет собой величину риска, свя​занную с неопределенной ситуацией. Это значение является сред​невзвешенным исходя из всех предполагаемых результатов. Таким образом, среднее ожидаемое значение характеризует тот резуль​тат анализа, который ожидается в среднем. Среднее ожидаемое значение дает обобщающую количественную характеристику ана​лизируемого явления, однако оно не дает возможности выбрать какой-либо из имеющихся вариантов проведения анализа. Здесь сле​дует воспользоваться вторым критерием и определить степень ко​леблемости возможного результата анализа хозяйственной деятель​ности организации.
Колеблемость возможного результата анализа — это степень отклонения ожидаемого значения этого результата от среднего зна​чения. Для отражения колеблемости, как правило, используется два основных показателя — дисперсия и среднее квадратичное от​клонение. Оба эти показателя выражают абсолютную колеблемость возможного результата анализа. Для оценки же ее относительной величины следует применять коэффициент вариации, исчисляе​мый в виде отношения среднеквадратического отклонения к сред​нему ожидаемому значению:
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V = ±8/ х- •  100%
Рассматриваемый показатель может иметь значения в преде​лах от нуля до ста процентов или от нуля до единицы. Чем больше значение коэффициента вариации, тем интенсивнее колеблемость возможного результата. Согласно существующим представлениям, выделяют такие виды оценки значений рассматриваемого коэффи​циента:
*  менее десяти процентов — слабая колеблемость;
*  от десяти до двадцати пяти процентов — умеренная колеб​лемость;
*  более двадцати пяти процентов — высокая колеблемость.
Таким образом, нами рассмотрены важнейшие статистичес​кие методы, находящие применение в процессе проведения ана​лиза хозяйственной деятельности организаций.
2.16.3. Элементы теории
экономико-математического моделирования и анализа факторных систем
В настоящие время в анализе хозяйственной деятельности орга​низации все больше применение находят математические методы исследования. Это способствует совершенствованию экономическо​го анализа, его углублению и расширению его сферы применения.
В результате использования математических методов достига​ется более полное изучение влияния отдельных факторов на обоб​щающие экономические показатели деятельности организаций, уменьшение сроков осуществления анализа, повышается точность осуществления экономических расчетов, решения многомерных ана​литических задач, которые не могут быть выполнены традицион​ными методами. В процессе использования экономико-математи​ческих методов в экономическом анализе осуществляется построе​ние и изучение экономико-математических моделей, описывающих влияние отдельных факторов на обобщающие экономические пока​затели деятельности организаций.
Различают четыре основных вида экономико-математических моделей, используемых при анализе влияния отдельных факторов:
* аддитивные модели;
* мультипликативные модели;
* кратные модели;
* смешанные модели.
410
Аддитивные модели могут быть определены как алгебраичес​кая сумма отдельных показателей. Такие модели могут быть оха​рактеризованы с помощью следующей формулы:
У - 2)х.
Примером аддитивной модели является баланс товарной про​дукции, где сумма остатков нереализованной продукции на начало года и объема выпуска товарной продукции в течение года равня​ется сумме объема продаж, прочего выбытия продукции и остат​ков нереализованной продукции на конец года.
Мультипликативные модели могут быть определены как про​изведение отдельных факторов. Такого рода модели могут быть выражены при помощи следующей формулы:
У = П" м • X.,
Одним из примеров побочной модели может быть следующая двухфакторная модель, выражающая зависимость между объемом выпуска продукции, количеством единиц используемого оборудо​вания и выработкой продукции в расчете на одну единицу обору​дования:
П = К -В,
где П — объем выпуска продукции;
К — количество единиц оборудования;
В — выработка продукции на единицу оборудования.
Кратные модели — это соотношение отдельных факторов. Они характеризуются такой формулой:
ОП = X / У
Здесь ОП представляет собой обобщающий экономический по​казатель, который находится под влиянием отдельных факторов х и у. Примером кратной модели может служить формула, выража​ющая зависимость между продолжительностью оборота оборотных активов в днях и средней их величиной за данный период и одно​дневным объемом продаж:
П = ОА / ОП,
где П — продолжительность оборота; ОА — средняя величина оборотных активов; ОП — однодневный объем продаж.
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Наконец, смешанные модели — это сочетание уже рассмот​ренных нами видов моделей. Так, например, такой моделью может быть описан показатель рентабельности активов, на уровень кото​рого влияют три фактора: чистая прибыль (ЧП), величина внеобо​ротных активов (ВА), величина оборотных активов (ОА):
К. = ЧП / ВА + ОА,
Итак, вначале следует построить экономико-математическую модель, описывающую влияние отдельных факторов на обобщаю​щие экономические показатели деятельности организации. Боль​шое распространение в анализе хозяйственной деятельности полу​чили многофакторные мультипликативные модели, так как они позволяют изучить влияние значительного количества факторов на обобщающие показатели и тем самым достичь большей глубины и точности анализа.
Такие модели могут быть построены и решены при условии соблюдения нижеизложенных правил:
>-любой фактор должен занимать в данной модели место в соответствии с его ролью в формировании обобщающего показателя;
>*-при построении многофакторной мультипликативной моде​ли необходимо исходить из двукратной модели, последовательно осуществляя раздробление отдельных факторов на их элементы;
^"в процессе построения рассматриваемой модели анализи​руемые факторы следует помещать в порядке их замены слева направо. Это правило должно соблюдаться в том случае, когда влияние отдельных факторов исчисляется с помощью способов цеп​ных подстановок разниц.
Итак, нами построена экономико-математическая модель, опи​сывающая влияние отдельных факторов на обобщающие экономи​ческие показатели деятельности организации.
После этого нужно выбрать способ решения этой модели. Та​кими способами могут быть уже рассмотренные нами традицион​ные способы и методы анализа хозяйственной деятельности: способ цепных подстановок, способы абсолютных и относительных разниц, балансовый способ, индексный метод, а также методы корреляци​онно-регрессионного, кластерного, дисперсионного анализа и др. Наряду с этими способами и методами в экономическом анализе используются и специфически математические способы и методы. Рассмотрим некоторые из них.
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Одним из таких способов (методов) является интегральный. Он находит применение при определении влияния отдельных факто​ров с использованием мультипликативных, кратных и смешанных (кратно-аддитивных) моделей.
В условиях применения интегрального метода имеется возмож​ность получения более обоснованных результатов исчисления вли​яния отдельных факторов, чем при использовании цепных подста​новок и его вариантов — способов абсолютных и относительных разниц. Дело в том, что метод цепных подстановок и его варианты, а также индексный метод имеют существенные недостатки:
1) результаты расчетов влияния факторов зависят от принятой последовательности замены базисных величин отдельных факторов на фактические;
2)  дополнительный прирост обобщающего показателя, вызван​ный взаимодействием факторов, в виде неразложимого остатка присоединяется к сумме влияния последнего фактора. При исполь​зовании же интегрального метода этот прирост делится поровну между всеми факторами.
Интегральный метод устанавливает общий подход к решению моделей различных видов, причем независимо от числа элементов, которые входят в данную модель, а также независимо от формы связи между этими элементами. Он имеет в своей основе суммиро​вание приращений функции, определенной как частная производ​ная, умноженная на приращение аргумента на бесконечно малых промежутках.
Существует два основных типа задач, решаемых при помощи интегрального метода: статистический и динамический. При первом типе отсутствует информация об изменении анализируемых фак​торов в течении данного периода. Примерами таких задач могут служить анализ выполнения бизнес-планов либо анализ изменения экономических показателей по сравнению с предыдущим периодом. Динамический тип задач имеет место в условиях наличия инфор​мации об изменении анализируемых факторов в течение данного периода. К этому типу задач относятся вычисления, связанные с изучением временных рядов экономических показателей.
Таковы важнейшие черты интегрального метода факторного экономического анализа.
При проведении факторного анализа находит применение так​же метод дифференциального исчисления. Последний предполага​ет, что общее изменение функции, то есть обобщающего показа​теля, подразделяется на отдельные слагаемые, значение каждого
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из которых исчисляется как произведение частной производной на приращение переменной по которой определена эта производная. Определим влияние отдельных факторов на обобщающий показа​тель, используя в качестве примера функцию от двух переменных. Задана функция 2 = /(х,у). Если эта функция является диффе​ренцируемой, то ее изменение может быть выражено следующей
формулой:
Д2 = 82/8х • Да; + 5г/8у • Ду + 8(Дх2 + Д8уг).
Поясним отдельные элементы этой формулы:
Д2 = (2г — 20) — величина изменения функции;
Ах = (хх — х2) — величина изменения одного фактора;
Ау = (ух — у2) —величина изменения другого фактора;
5(Ах2 + Ау2) — бесконечно малая величина более высокого по​рядка, чем Дх2 + Ау2.
В данном примере влияние отдельных факторов х и у на из​менение функции 2 (обобщающего показателя) исчисляется следу​ющим образом:
Д2х = 52/8Х - ДХ; Д2у = 82/8У • ВУ.
Сумма влияния обоих этих факторов — это главная, линейная относительно приращения данного фактора часть приращения диф​ференцируемой функции, то есть обобщающего показателя.
Метод дифференциального исчисления позволяет установить однозначное расчленение влияния отдельных факторов на измене​ние обобщающего показателя. Это ведет к неверной оценке вели​чины влияния факторов, так как не учитывается значение остаточ​ного члена, выражаемого как
8(Да^+Ду2).
Иначе говоря, в условиях применения рассматриваемого ме​тода неразложимый остаток не принимается во внимание. В расче​тах влияния отдельных факторов на обобщающий экономический показатель должно точно соблюдаться равенство, между величи​ной отключения обобщающего показателя от его базисной величи​ны и алгебраической суммой влияния всех факторов. Вследствие этого метод дифференциального исчисления не вполне подходит для целей факторного анализа.
В условиях решения аддитивных, а также кратно-аддитивных моделей для исчисления влияния отдельных факторов на изменение
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обобщающего показателя используется также способ долевого учас​тия. Его сущность состоит в том, что вначале определяется доля каждого фактора в общей сумме их изменений. Затем эта доля умно​жается на общую величину изменения обобщающего показателя.
В экономическом анализе в настоящее время используется сложные экономико-математические методы. Один из них является линейное программирование.
Метод линейного программирования дает возможность обосно​вать наиболее оптимальное экономическое решение в условиях жестких ограничений, относящихся к используемым в производ​стве ресурсам (основные фонды, материалы, трудовые ресурсы). Применение этого метода в экономическом анализе, позволяет ре​шать задачи, связанные главным образом с планированием дея​тельности организации. Данный метод помогает определить опти​мальные величины выпуска продукции, а также направления наи​более эффективного использования имеющихся в распоряжении организации производственных ресурсов.
Этот период базируется на решении системы линейных уравне​ний в тех случаях, когда анализируемые экономические явления связаны линейной, строго функциональной зависимостью. Метод ли​нейного программирования используется для анализа переменных величин при наличии определенных ограничивающих факторов.
Применение рассматриваемого метода является обоснованным, если анализируемые переменные величины, то есть отдельные факторы являются математически определенными и количественно ограниченными, и если математическая логика осуществляемых расчетов находится в соответствии с экономической сущностью ана​лизируемого явления.
Весьма распространено решение так называемой транспорт​ной задачи с помощью метода линейного программирования. Содер​жание этой задачи заключается в минимизации затрат, осуществ​ляемых в связи с эксплуатацией транспортных средств в условиях имеющихся ограничений в отношении количества транспортных средств, их грузоподъемности, продолжительности времени их ра​боты, при наличии необходимости обслуживания максимального количества заказчиков.
Кроме этого, данный метод находит широкое применение при решении задачи составления расписания. Эта задача состоит в та​ком распределении времени функционирования персонала данной организации, которое являлось бы наиболее приемлемым как для членов этого персонала, так и для клиентов организации. То есть, ее суть заключается в максимизации количества обслуживаемых
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клиентов в условиях ограничений количества имеющихся членов персонала, а также фонда рабочего времени.
Таким образом, метод линейного программирования весьма распространен в анализе размещения и использования различных видов ресурсов, а также в процессе планирования и прогнозирова​ния деятельности организаций.
Любые задачи анализа хозяйственной деятельности, решае​мые с помощью метода линейного программирования, характери​зуются альтернативностью решения и известными ограничивающи​ми условиями. Решить подобную задачу означает выбрать из всех имеющихся возможных, то есть альтернативных вариантов самый лучший, оптимальный вариант. Отличительной особенностью ис​пользования данного метода в экономическом анализе является то, что оптимальный вариант решения данной задачи выбирается из очень большой совокупности вариантов и нет возможности решать подобные задачи, используя другие методы и способы.
Вместе с тем область применения метода линейного програм​мирования является довольно ограниченной. Как мы отмечали, ус​ловием его использования является наличие линейной, строго фун​кциональной зависимости между анализируемыми экономическими явлениями. При этом, также предполагается, что характер этой зависимости с течением времени не изменяется.
Все же математическое программирование может применяться и в отношении тех экономических явлений, зависимость между ко​торыми не является линейной. Для этой цели могут быть использо​ваны методы нелинейного, динамического и выпуклого программи​рования. Названные методы характеризуются весьма значительной сложностью и в настоящее время еще очень мало используются в анализе хозяйственной деятельности организации.
Нелинейное программирование опирается на нелинейный ха​рактер целевой функции или ограничений, либо и того и другого. Формы целевой функции и неравенств ограничений в этих услови​ях могут быть различными.
Нелинейное программирование может быть использовано в экономическом анализе, в частности, при установлении взаимосвя​зи между показателями, выражающими эффективность деятельно​сти организации и объемов этой деятельности, структурой затрат на производство, конъюнктурой рынка, и др.
Динамическое программирование базируется на построении дерева решений. Каждый ярус этого дерева служит стадией для определения последствий предыдущего решения и для устранения малоэффективных вариантов этого решения. Таким образом, дина-
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мическое программирование имеет многошаговый, многоэтапный характер. Этот вид программирования применяется в экономичес​ком анализе с целью поиска оптимальных вариантов развития орга​низации как в настоящее время, так и в будущем.
Выпуклое программирование представляет собой разновидность нелинейного программирования. Этот вид программирования выра​жает нелинейный характер зависимости между результатами дея​тельности организации и осуществляемыми ей затратами. Выпук​лое программирование анализирует выпуклые целевые функции и выпуклые системы ограничений — точки допустимых значений. Выпуклое программирование применяется в анализе хозяйствен​ной деятельности с целью максимизации доходов в условиях имею​щихся ограничений действия факторов, влияющих на анализируе​мые показатели противоположным образом. Следовательно, при рассматриваемых видах программирования выпуклые целевые функции минимизируются, а вогнутые — максимизируются.
Следует отметить, что линейное программирование, по су​ществу, представляет собой вариант выпуклого программирова​ния, поскольку оно характеризует пропорциональную линейную зависимость динамики результатов по отношению к затратам.
Наряду с рассмотренными нами экономико-математическими методами в экономическом анализе используется теория-массового обслуживания. Она применяется, в частности, в розничной торгов​ле при анализе количества обслуживаемых покупателей и про​должительности их обслуживания (при условии высокого качества их обслуживания). На эти показатели оказывают влияние различ​ные факторы (переменные величины). Они взаимодействуют между собой в условиях процесса обслуживания покупателей, носящего стохастический характер.
На основе теории массового обслуживания решается задача выбора оптимального варианта организации торгового обслужива​ния населения, обеспечивающий минимальное время обслужива​ния при минимизации затрат и высоком качестве обслуживания населения.
Рассматриваемая теория находит применение и в других от​раслях экономики. Теория массового обслуживания заключается в том, что на базе теории вероятностей выводятся математические методы анализа процессов массового обслуживания, а также мето​ды оценке качества работы обслуживающих систем.
Наряду с теорией массового обслуживания в экономическом анализе находит применение также теория игр. Так же, как и теория массового обслуживания, теория игр представляет собой
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один из разделов прикладной математики. Теория игр изучает оп​тимальные варианты решений, возможные в ситуациях игрового характера. Сюда относятся такие ситуации, которые связаны с вы​бором оптимальных управленческих решений, с выбором наиболее целесообразных вариантов взаимоотношений с другими организа​циями, и т.п.
Для решения подобных задач в теории игр используется ал​гебраические методы, которые базируются на системе линейных уравнений и неравенств, итерационные методы, а также методы сведения данной задачи к определенной системе дифференциаль​ных уравнений.
Одним из экономико-математических методов, применяемых в анализе хозяйственной деятельности организаций, является так на​зываемый анализ чувствительности. Данный метод зачастую при​меняется в процессе анализа инвестиционных проектов, а также в целях прогнозирования суммы прибыли, остающейся в распоряже​нии данной организации.
В целях оптимального планирования и прогнозирования дея​тельности организации необходимо заранее предусматривать те изменения, которые в будущем могут произойти с анализируемы​ми экономическими показателями. Например, следует заранее про​гнозировать изменение величин тех факторов, которые влияют на размер прибыли: уровень продажных цен на продукцию данной организации, изменение спроса покупателей на эту продукцию.
Анализ чувствительности состоит в определении будущего зна​чения обобщающего экономического показателя при условии, что величина одного или нескольких факторов, оказывающих влияние на этот показатель, изменяется. Так, например, устанавливают, на какую величину изменится прибыль в перспективе при условии изменения количества продаваемой продукции на единицу. Этим самым мы анализируем чувствительность чистой прибыли к изме​нению одного из факторов, влияющих на нее, то есть в данном случае фактора объема продаж. Остальные же факторы, влияю​щие на величину прибыли, являются при этом неизменными. Мож​но определить величину прибыли также и при одновременном из​менении в будущем влияния нескольких факторов. Таким образом анализ чувствительности дает возможность установить силу реаги​рования обобщающего экономического показателя на изменение от​дельных факторов, оказывающих влияние на этот показатель.
Наряду с вышеизложенными экономико-математическими ме​тодами в анализе хозяйственной деятельности используются также матричные методы. Эти методы базируются на линейной и вектор-
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но-матричной алгебре. Такие методы применяются для целей ана​лиза сложных и многомерных экономических явлений. Чаще всего эти методы используются при необходимости сравнительной оценки функционирования организаций и их структурных подразделений.
В анализе хозяйственной деятельности используется также метод сетевого планирования. Он базируется на применении сете​вых графиков. Последние выражаются в виде определенной цепи работ и событий, связанных технологической последовательностью. Под работой здесь понимается процесс, который предшествует воз​никновению определенного события. Работа включает как техноло​гические процессы, так и время ожидания, сопряженное с переры​вами в этих процессах. Под событием понимают результат работы, без которого не могут быть начаты другие работы. В сетевых гра​фиках события обозначаются кружками, где внутри пишется номер. Стрелки, помещающиеся между кружками, выражают намеченную последовательность выполнения работ. С помощью сетевых графи​ков достигается либо оптимизация времени выполнения, либо оп​тимизация величины себестоимости осуществляемых работ.
Кроме рассмотренных методов, используются также экстрапо-ляционный анализ. Он включает в себя рассмотрение изменений со​стояния анализируемой системы и экстраполяцию, то есть продле​ние имеющихся характеристик этой системы на будущие периоды. В процессе осуществления этого вида анализа можно выделить такие основные этапы: первичная обработка и преобразование исходного ряда имеющихся данных; выбор типа эмпирический функций; опре​деление основных параметров этих функций; экстраполяция; уста​новление степени достоверности проведенного анализа.
Таким образом, мы рассмотрели важнейшие экономико-мате​матические методы, используемые в процессе проведения анализа хозяйственной деятельности организаций. Обобщим материал этого параграфа.
Следует иметь в виду, что применение экономико-математи​ческих методов в анализе хозяйственной деятельности организаций требует соблюдения ряда условий:
1) системный подход к анализу деятельности организаций, изуче​ние взаимосвязей между отдельными сторонами этой деятельности;
2)  наличие экономико-математических моделей, характеризу​ющих деятельности организации;
3)  наличие системы экономической информации о деятельнос​ти организации;
4)  наличие современных технических средств, используемых для хранения, обработки и передачи информации для анализа;
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5) наличие специалистов, которые могут квалифицированно применять математические методы в экономическом анализе.
Глава 2.17. Оценка текущего финансового состояния предприятия
2.17.1. Анализ производства и реализации
Анализ производства и реализации продукции осуществляется с целью выявление резервов роста объема выпуска продукции, формирования ассортимента реализуемой продукции, расширения доли рынка при максимальном использовании производственных
мощностей.
Первый этап анализа — изучение динамики производства и
реализации продукции;
Второй этап анализа — оценка устойчивости производства и
сбыта;
Третий этап анализа — изучение состава и структуры выпус​каемой продукции;
Четвертый этап анализа — анализ состояния расчетов с по​требителями и реализации продукции;
Пятый этап — анализ конкурентоспособности продукции.
Анализ динамики производства и реализации продукции про​водится на основе данных бухгалтерского и оперативного (управ​ленческого) учета путем сравнения показателей объема производ​ства и реализации готовой продукции за рассматриваемые перио​ды. При этом чтобы избежать отклонений, связанных с инфляцион​ными процессами в экономике, эти показатели должны быть при​ведены к сопоставимому виду с помощью индексов инфляции:
* индексы изменения объемов производства и реализации про​дукции (З'т);
Ф уровень оплаты реализованной продукции (3 п).
Индексы изменения объемов производства и реализации про​дукции характеризуют абсолютное и относительное отклонения объемов реализованной продукции отчетного периода по сравне​нию с аналогичным периодом прошлого года соответственно.
Если ^тп < ^, .1рп < ^, где ^ — индекс инфляции, то можно сделать вывод о спаде производства.
Превышение объема товарной продукции над объемом реали​зованной продукции свидетельствует о проблемах сбыта на пред​приятии. 420
Оценка устойчивости производства и сбыта. Устойчивое состоя​ние производства и реализации продукции характеризуется одина​ковыми темпами изменения объемов товарной и реализованной про​дукции, и устойчивым соотношением их абсолютных величин. Если наблюдаются колебания в темпах изменения этих показателей, то это свидетельствует о структурных нарушениях в производствен​ном процессе предприятия, в системе сбыта продукции, в системе пополнения материальных запасов и т.д. Эти отклонения могут быть основными причинами неплатежеспособности предприятия.
2.17.2. Анализ себестоимости продукции по элементам затрат
Анализ себестоимости продукции позволяет выявить тенден​ции изменения данного показателя, выполнения плана по его уров​ню, определить влияние факторов на его прирост и на этой основе дать оценку работы предприятия по использованию возможностей и установить резервы снижения себестоимости продукции.
Анализ себестоимости проводится по следующим основным направлениям:
4 анализ динамики обобщающих показателей себестоимости и факторов ее изменения;
*  анализ себестоимости единицы продукции или себестоимос​ти 1 руб. товарной продукции;
+ анализ структуры себестоимости продукции по элементам затрат и калькуляционным статьям расходов;
•* факторный анализ себестоимости по статьям;
*  выявление резервов снижения себестоимости.
Анализ динамики обобщающих показателей себестоимости и факторов ее изменения. Цель анализа динамики обобщающих пока​зателей себестоимости — сопоставление себестоимости в отчетном периоде с себестоимостью в аналогичном периоде прошлого года и выявление факторов, повлиявших на ее изменение. Факторами из​менения себестоимости продукции могут быть: рост объема произ​водства, изменение цен и тарифов на сырье, материалы и услуги, инфляция и т. д.
Проведенный анализ позволяет выяснить лишь тенденции из​менения себестоимости. Оценка этих изменений требует привлече​ния дополнительной информации. Например, сложно установить, почему в отчетном квартале выросла себестоимость продукции. Причиной тому может послужить рост объема производства, инф-
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ляция затрат, структурные сдвиги. Выявить причину на основе бухгалтерского баланса и приложений к нему не представляется возможным. Указанный анализ возможен лишь в том случае, когда предприятие ведет раздельный учет затрат на производство, реа​лизацию и управление.
Анализ затрат на 1 рубль товарной продукции. Затраты на 1 руб. товарной продукции Зр — обобщающий показатель себесто​имости продукции, работ, услуг, который показывает прямую связь между себестоимостью продукции и прибылью предприятия. Он рассчитывается как:
з =Улг-з/с
р       ^^                     тп ,
1=1
где 3 — затраты на производство и реализацию продукции, работ, услуг;
Ста — объем произведенной товарной продукции в действую​щих ценах за анализируемый период.
2.17.3. Анализ структуры себестоимости продукции
по элементам затрат и калькуляционным
статьям расходов
Планирование и учет себестоимости на предприятии ведут по элементам затрат и калькуляционным статьям расходов.
Элементы затрат, включаемые в состав себестоимости про​дукции:
Ф материальные (на сырье и материалы, покупные комплек​тующие изделия и полуфабрикаты, топливо, электроэнергию и т. д.);
Ф оплата труда;
*  на социальные нужды;
*  амортизация основных средств;
Ф прочие (арендная плата; обязательные страховые платежи, проценты по кредитам банка; налоги, включаемые в себестоимость продукции; отчисления во внебюджетные фонды и др.).
Группировка затрат по элементам необходима для того, чтобы изучить материале-, энерго-, трудо-, фондоемкость производства и установить влияние технического прогресса на структуру затрат.
Калькуляционные статьи расходов, включаемые в состав се​бестоимости:
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*  сырье и материалы;
*  покупные изделия и полуфабрикаты; ^ топливо и энергия;
Ф основная и дополнительная заработная плата производствен​ных рабочих;
*  отчисления на социальные и медицинские нужды;
ф расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудо​вания;
*  общепроизводственные;
*  общехозяйственные расходы;
*  потеря от брака;
*  прочие производственные расходы; ^ коммерческие расходы.
Группировка затрат по назначению, т. е. по статьям калькуля​ции, указывает, куда, на какие цели и в каких размерах израсхо​дованы ресурсы. Она необходима для исчисления себестоимости от​дельных видов изделий в производстве, установления центров со​средоточения затрат и поиска резервов их сокращения.
Анализ структуры себестоимости по элементам затрат и ста​тьям калькуляции проводится сопоставлением удельных весов от​дельных элементов и статей с плановыми значениями. При помощи показателей структуры рассматривается влияние каждого элемен​та (калькуляционной статьи) на сумму абсолютной и относительной экономии или перерасхода затрат, изучаются причины отклонений.
2.17.4. Факторный анализ себестоимости по статьям затрат
Наибольший удельный вес в себестоимости продукции зани​мают затраты на сырье и материалы. Анализ использования сырья и материалов сводится к выявлению отклонения плановых от фак​тических материальных затрат, которое может произойти из-за изменения норм расхода и цен на материалы. Таким путем устанав​ливают величину экономии и перерасходы сырья в натуральном и стоимостном выражении, выявляют причины полученных отклоне​ний. Затем анализируются причины отклонений фактического рас​хода материала от плановых норм, которые обычно вызваны заме​ной одних марок и типоразмеров другими, браком в процессе про​изводства и т.д.
Основные факторы, влияющие на общую величину прямых материальных затрат (сырье и материалы):
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+ объем производства товарной продукции;
*  структура товарной продукции;
*  уровень затрат на единицу продукции, который, в свою оче​редь, зависит от расхода сырья и материалов на единицу продук​ции и средней стоимости единицы сырья и материалов.
Анализ прямых материальных затрат осуществляется по каж​дой материальной статье затрат отдельно.
Анализ прямых трудовых затрат.
Он включает в себя анализ:
^ затрат по оплате труда рабочих за выполненные основные операции;
Ф доплат за отклонение от нормальных условий работы;
*  анализ отклонения фактических затрат на заработную плату производственных рабочих от плановых;
^ анализ выявления путей снижения трудовых затрат на пред​приятии.
Анализ трудовых затрат осуществляется по видам оплаты (сдель​ная и повременная). Анализ сдельной оплаты труда производится по всем цехам, участвующим в производстве данного изделия.
Основными факторами, влияющими на общую сумму прямых трудовых затрат всего предприятия, являются:
*  объем производимой продукции;
*  структура производства;
*  удельная заработная плата на единицу продукции, которая, в свою очередь, зависит от трудоемкости продукции и уровня оп​латы труда за один человекочас.
Главное условие снижения себестоимости продукции по рас​ходам на заработную плату — обеспечение опережающих темпов роста производительности труда над ростом среднего заработка работающих. Снижение себестоимости продукции Сс в результате роста производительности труда рассчитывается по формуле:
Сс=1~ -|^ ХУ3.„.;
_п.т. .
где И    — индекс изменения заработной платы;
И    — индекс изменения производительности труда;
у — удельный вес заработной платы в себестоимости про​дукции.
Анализ прямых трудовых затрат проводится также сравнени​ем плановых и фактических трудовых затрат на производимую
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продукцию. Отклонение плановых от фактических затрат возможно из-за изменения трудоемкости производства изделия и платы за 1 час работы рабочего. Чтобы определить влияние каждого из этих факторов, необходимо по каждому виду работ фактическую тру​доемкость изделия умножить на плановую стоимость 1 часа работы рабочего, полученный результат сравнить с плановой и фактичес​кой величинами затрат: в первом случае получаем влияние изме​нения трудоемкости изделия, во втором — платы за 1 час трудо​вых затрат.
Анализ косвенных затрат. Анализ косвенных затрат проводится отдельно по условно-постоянным и условно-переменным статьям.
Условно-переменные расходы включают в себя: расходы на электроэнергию для производственных нужд; износ инвентаря и др. Анализ условно-переменных затрат производится путем сравнения фактических затрат на 1 руб. товарной продукции с плановыми затратами, пересчитанными на фактический объем выпуска про​дукции. Такое сопоставление показывает, как изменилась их доля в стоимости товарной продукции в динамике по сравнению с пла​ном и какая наблюдается тенденция — рост или снижение.
К условно-постоянным расходам относятся: цеховые (общепро​изводственные); заводские (общехозяйственные) расходы; часть рас​ходов по эксплуатации и содержанию оборудования. Анализ услов​но-постоянных расходов проводится сопоставлением суммы и уровня этих затрат за отчетный период в динамике с планом. Детально изучаются причины, вызывающие перерасход и экономию по каж​дой статье, например, экономия по охране труда приводит к увели​чению потерь от травматизма. По своему составу это комплексные статьи, состоящие, как правило, из нескольких элементов затрат.
Некоторые виды затрат (к примеру, амортизация) не зависят от объема производства и являются условно-постоянными. Другие полностью или частично зависят от его изменения и являются ус​ловно-переменными (расходы на электроэнергию для производствен​ных нужд, износ инвентаря). Общая амортизация зависит от коли​чества машин и оборудования, их структуры, стоимости и норм амортизации. Удельная амортизация на единицу продукции зави​сит и от объема производства продукции (чем больше продукции выпущено на данных производственных мощностях, тем меньше амортизации и других постоянных затрат приходится на единицу продукции).
Расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудова​ния включают амортизацию машин и технологического оборудова​ния, затраты по их содержанию, затраты по эксплуатации, расхо-
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ды по внутризаводскому перемещению грузов и др. Эксплуатаци​онные расходы зависят от количества эксплуатируемых объектов, времени их работы и удельных расходов на один станкочас работы.
Затраты на капитальный, текущий и профилактический ре​монт зависят от объема ремонтных работ, их сложности, степени изношенности основных фондов, стоимости запасных частей и ре​монтных материалов, экономного их использования.
Коммерческие расходы включают затраты по отгрузке продук​ции покупателям (погрузоразгрузочные работы, доставка), расходы на тару и упаковочные материалы, рекламу, изучение рынков сбы​та и т. д. Расходы по доставке товаров зависят от расстояния пере​возки, веса перевезенного груза, транспортных тарифов за перевоз​ку грузов, вида транспортных средств. Расходы по погрузке и раз​грузке могут изменяться в связи с изменением веса отгруженной продукции и расценок за погрузку и выгрузку 1 т продукции.
Анализ цеховых и общехозяйственных расходов имеет большое значение, так как они занимают большой удельный вес в себестои​мости продукции. Для анализа цеховых и общехозяйственных расхо​дов по статьям затрат используют данные аналитического бухгал​терского учета. По каждой статье выявляют абсолютные и относи​тельные отклонения от плана и их причины. Анализ общепроизвод​ственных и общехозяйственных расходов в себестоимости единицы изделия производится с учетом результатов, полученных при ана​лизе их в целом по предприятию. Эти расходы распределяются между отдельными их видами изготовленной продукции пропорционально прямым затратам за исключением покупных материалов.
2.17.7. Анализ состава и динамики прибыли
Финансовое состояние предприятия характеризуется наличи​ем экономических ресурсов (структура и состав имущества), при​надлежащих предприятию, и противопоставленным им авансиро​ванным капиталом на определенный момент.
Экономический потенциал предприятия (или его финансовое состояние) может быть охарактеризован с двух сторон. Во-первых, с позиции имущественного положения предприятия и, во-вторых, с позиции его финансового положения. Обе эти стороны взаимосвя​заны — нерациональная структура имущества, его некачественный состав могут привести к ухудшению финансового положения, и наоборот.
В механизме анализа финансового состояния неплатежеспо​собного предприятия следует акцентировать внимание на показа-
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телях, влияющих на прибыльность предприятия, и определять, какие факторы будут влиять на ухудшение этих показателей. По​этому анализ финансового состояния осуществляется в следующей последовательности:
Ф оценка финансового результата деятельности предприятия;
4 анализ рентабельности предприятия;
Ф оценка активов предприятия;
*  оценка капитала и обязательств;
^ оценка финансовой устойчивости предприятия.
В условиях рынка прибыль — основной источник собственного капитала предприятий и форма распределения национального до​хода. Получение прибыли — обязательное условие успешной ком​мерческой деятельности, а финансовая устойчивость предприятия зависит от размера получаемой прибыли. Поэтому первый шаг в изучении финансового состояния неплатежеспособности предприя​тия — анализ конечных финансовых результатов. Основные направ​ления анализа конечных финансовых результатов:
*  анализ прибыли от реализации продукции, работ и услуг; ^ анализ чистой прибыли предприятия;
*  оценка и анализ балансовой прибыли предприятия;
*  выявление резервов повышения прибыли и уровня рента​бельности.
В практике предприятия существует несколько видов прибы​ли: прибыль от реализации (Пр); балансовая прибыль (Пб), при​быль, остающаяся в распоряжении предприятия (Пч, чистая при​быль).
Прибыль от реализации представляет собой разницу между выручкой от реализации продукции (доходом) в действующих це​нах без НДС, акцизов, экспортных пошлин и затратами на произ​водство и реализацию. Размер прибыли от реализации зависит от двух групп факторов: объема и структуры (ассортимента) реализо​ванной продукции и уровня затрат на ее производство и сбыт.
Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятий, является расчетной величиной и представляет собой разницу между балан​совой прибылью и платежами в бюджет из прибыли.
Балансовая прибыль — основа самофинансирования хозяйству​ющего субъекта и его взаимоотношений с государственными и вне​шними бюджетами, проникновения в новые сферы деятельности. Исходная для анализа информация содержится в прилагаемой к балансу предприятия форме № 2 "Отчет о прибыли и убытках". Балансовая прибыль является конечным финансовым результатом деятельности предприятия, который представляет собой сумму
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прибыли (убытка) от реализации (продаж) продукции, работ, ус​луг плюс сальдо операционных доходов и расходов, сальдо прочих внереализационных доходов и расходов и сальдо чрезвычайных до​ходов и расходов.
Первый элемент балансовой прибыли — доходы и расходы по обычным видам деятельности, которая определяется путем вычи​тания из валовой прибыли коммерческих и управленческих расхо​дов.
Валовая прибыль — это выручка от продажи товаров, работ, услуг за минусом их себестоимости, т. е. затрат на производство реализованной продукции.
К коммерческим расходам относятся:
*  расходы на рекламу продукции (работ, услуг);
*  вознаграждения, уплаченные посредническим организациям;
*  расходы на транспортировку продукции до места назначения; Ф расходы на погрузочно-разгрузочные работы;
•Ф другие расходы, связанные со сбытом продукции.
К управленческим расходам предприятия относятся общехо​зяйственные расходы, например, оплата информационных, консуль​тационных аудиторских услуг и т. п., если это оговорено учетной политикой предприятия.
Второй элемент балансовой прибыли — операционные доходы и расходы.
Операционные доходы и расходы определяются как сумма про​центов, причитающихся к получению (уплате) по депозитам, обли​гациям и т. п., проценты, получаемые от банков или уплачивае​мые банкам, поступления (расходы), связанные с долевым участи​ем в уставных капиталах других организаций, поступления (расхо​ды), связанные с продажей основных средств, МБП, материалов, дебиторской задолженности и т. д.
Третий элемент — внереализационные доходы и расходы. Он складывается из кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности; сумм, поступивших в пога​шение дебиторской задолженности, списанной в прошлые годы на убыток как безнадежные; штрафы; пени; неустойки и другие виды санкций за нарушение хозяйственных договоров, а также суммы, причитающиеся в возмещение и покрытие причиненных убытков, прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году, курсовые раз​ницы и т. д.
Четвертый элемент балансовой прибыли — чрезвычайные до​ходы и расходы, которые представляют собой поступления и рас-
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ходы, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации и т. д.).
Структурируя балансовую прибыль на составляющие элемен​ты, можно установить, какие факторы вызывают её снижение. Для этого проведем факторный анализ балансовой прибыли пред​приятия с использованием формулы:
П. = В-3-3-3   +П-П+Д+Д   -Р   +Д-Р+Ч-Ч
6      рп    рп    уп    ком     пл    уп   ^уч   мопр    опр   "вн    вн     д    р'
где П6 — балансовая прибыль предприятия;
Врп — выручка от продаж продукции (работ, услуг);
Зрп — затраты на проданную продукцию;
Зком — коммерческие расходы;
3    — управленческие расходы;
П^ — проценты к получению;
П^ — проценты к уплате;
ду,, — доходы от участия в других организациях;
Дшр — прочие операционные доходы;
Р>пр — прочие операционные расходы;
Д^ — доходы по прочим внереализационным операциям;
Р^ — расходы по прочим внереализационным операциям;
Чд— чрезвычайные доходы;
Чр — чрезвычайные расходы.
Анализ каждого слагаемого данной факторной модели балансо​вой прибыли позволяет оценить поступления и направления исполь​зования финансовых ресурсов в текущей деятельности предприятия. В процессе анализа должны быть изучены все доходообразующие факторы, определен их размер и размер их влияния на балансовую прибыль, а также выявлены резервы роста балансовой прибыли.
Важное значение имеет анализ финансовых результатов, ос​нованный на расчете абсолютных и относительных показателей как дополнение к факторной модели. Такой анализ позволяет исследо​вать структуру и динамику ее составляющих.
Выбор направлений анализа определяется целями управле​ния. Например, администрацию предприятия интересует сумма по​лученной прибыли, ее структура, факторы, воздействующие на ее величину. Налоговая инспекция заинтересована в получении до​стоверной информации о всех слагаемых балансовой прибыли: при​были от реализации продукции, прибыли от реализации имуще​ства, внереализационных результатах деятельности предприятия и др. Анализ каждого слагаемого прибыли предприятия имеет не
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абстрактный, а вполне конкретный характер, потому что позволя​ет учредителям и акционерам выбрать значимые направления ак​тивизации деятельности предприятия. Другим участникам рыноч​ных отношений анализ структуры прибыли позволяет выбрать не​обходимую стратегию поведения, направленную на минимизацию потерь и финансового риска от вложений в данное предприятие.
Анализ темпов изменения показателей финансовых результа​тов позволяет определить основные факторы, оказавшие влияние на рост конечного финансового результата.
2.17.6. Анализ финансовых результатов от основной
деятельности. Анализ финансовых результатов
от прочих видов деятельности
Основные показатели прибыльности предприятия — это по​ступления от текущей деятельности: выручка от проданной про​дукции, операционные и внереализационные доходы. Их низкий удельный вес в составе балансовой прибыли предприятия свиде​тельствует об экономической неустойчивости предприятия и об от​сутствии возможности самофинансирования. Резкое увеличение от​дельных показателей балансовой прибыли, не соответствующее увеличению прибыли от реализации продукции, также может сви​детельствовать о неустойчивости предприятия. К примеру, рост доходов от реализации основных средств, сдачи имущества в арен​ду характерен для предприятий находящихся в состоянии кризиса.
На изменение выручки от реализации (продажи) продукции, работ, услуг влияет:
*  изменение отпускных цен на реализованную продукцию;
*  объем реализации;
*  изменение структуры реализации; + себестоимость продукции.
Расчет влияния этих факторов на прибыль предприятия от реализации продукции опирается на следующие статистические методы.
Отпускные цены. Расчет влияния на прибыль предприятия от​пускных цен на реализованную продукцию определяется по формуле:
П = Р, - Р2,
где Рх — реализация в отчетном году в ценах отчетного года; Р2 — реализация в отчетном году в ценах базисного года; П — изменение прибыли за анализируемый период за счет изменения цены.
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Объем продукции. Влияние на прибыльность предприятия из​менений в объеме продукции определяется по формуле:
-П = П.-К1-Пв = П,-  (К.-.1),
где П0 — прибыль базисного года;
Кх — коэффициент роста объема реализации продукции, ко​торый определяется как отношение фактической себестоимости про​дукции за отчетный период в ценах базисного года к себестоимости базисного года.
2.17.7.  Анализ рентабельности продукции
Логичным продолжением анализа факторов, повлиявших на прибыльность предприятия, будет являться анализ рентабельнос​ти.
Анализ рентабельности продукции проводится с помощью раз​личных показателей. Наиболее важными являются:
1)   показатель изменения прибыли. Он измеряет отклонения прибыли от ее среднего значения. Величина и динамика этого пока​зателя позволяют оценить финансовое положение предприятия и определить допустимый предел задолженности, который будет тем выше, чем меньше колебания прибыли;
2) показатель рентабельности продаж (К18). В зарубежной прак​тике этот показатель называется коммерческой маржей. Рентабель​ность продаж отражает удельный вес прибыли от реализации в каждом рубле выручки от реализации, что видно из формулы:
Р   = П„ / В^,
где Пр — прибыль от реализации продукции;
Врп — выручка от реализации продукции.
Рост рентабельности продаж означает более эффективное ве​дение хозяйства. Этот показатель может служить ориентиром в оценке конкурентоспособности продукции предприятия: снижение рентабельности продаж сигнализирует, как правило, о падении спроса на продукцию.
Чтобы оценить результаты деятельности предприятия в це​лом и проанализировать его сильные и слабые стороны, необходи​мо определенным образом синтезировать показатели, чтобы выя​вить причинно-следственные связи, влияющие на финансовую ус​тойчивость предприятия и ее компоненты;
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3)  рентабельность оборотного капитала (К17) — вычисляется как частное от деления прибыли, остающейся в распоряжении пред​приятия после уплаты налогов и всех отвлечений, на сумму всех оборотных средств:
К17 = Чп / А,,
где Чп — чистая прибыль;
ас  — средняя величина активов;
Из формулы видно, что на прибыльность активов влияет, с одной стороны, ценовая политика предприятия и сложившийся на нем уровень затрат на производство и реализацию продукции, а с другой стороны — деловая активность предприятия, измеряемая оборачиваемостью активов. Из формулы видны возможные пути повышения рентабельности активов, а по сути дела, пути увели​чения прибыльности капитала, используемого на предприятии.
Необходимо стремиться к ускорению оборота капитала и его элементов, и наоборот — определяемая теми или иными причина​ми низкая деловая активность предприятия может быть компенси​рована только снижением затрат на производство продукции или ростом цен на продукцию, т. е. повышением рентабельности про​даж. Отрицательным моментом является ситуация, когда прибыль, получаемая на 1 руб. активов, меньше средней процентной ставки по заемным средствам. Она отражает неспособность предприятия использовать свои денежные средства более эффективно, чем если бы они лежали на счете в банке. При этом у предприятия, не пользующегося кредитом, рентабельность активов совпадает с рен​табельностью собственных средств, поскольку все активы форми​руются за счет собственных ресурсов;
4)  показатель рентабельности инвестиций позволяет устано​вить зависимость между величиной инвестируемых средств и раз​мером прибыли, полученной от их использования. Его рост означа​ет, что предприятие эффективно применяет и собственные сред​ства, и долгосрочные кредиты.
Р„ = П / И = П / (Сс + Дк),
где Р  — рентабельность инвестиций;
П — прибыль;
И — инвестиции;
С  — собственные средства;
Д  — долгосрочные кредиты.
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Вероятность получения более высокой рентабельности акти​вов при использовании заемных средств обычно связывают с мак​симально жестким подходом к выбору проектов, финансируемых за счет кредитов. Отбирают лишь те проекты, которые обеспечи​вают экономическую рентабельность выше средней цены кредитов. Росту чистой рентабельности способствует отнесение большей час​ти процентов за кредит на себестоимость и соответствующее умень​шение налогооблагаемой прибыли. Если предприятие использует и собственные, и заемные средства, то при расчете рентабельности (чистой прибыли на активы) необходимо учесть эффект увеличения чистой прибыли за счет более результативного использования за​емного капитала. Этот эффект приумножения рентабельности соб​ственных средств на практике называется мультипликатором:
М = А/ Сс,
где М — мультипликатор;
А — общая сумма активов;
Сс — собственные средства.
5) с помощью мультипликатора можно определить чистую рен​табельность от использования собственных средств предприятия, умножив ее на мультипликатор.
Если в результате анализа финансовой отчетности за какой-то период обнаруживается, что чистая прибыль на собственные средства уменьшилась, необходимо выяснить причину этого. Про​изошло ли это за счет:
*  уменьшения прибыли на каждый рубль реализации;
*  менее эффективного управления активами, приведшего к снижению выручки;
Ф изменения структуры финансовых ресурсов. Если в динамике чистая прибыль на собственные средства уве​личивается, возрастает и финансовая устойчивость.
Основные причины снижения показателей рентабельности:
*  увеличение объема готовой продукции на складе предприя​тия, что говорит либо о падении спроса на выпускаемую продук​цию, либо о плохой работе отдела сбыта на предприятии, допус​кающего наличие больших запасов готовой продукции на складе;
*  неоправданное увеличение дебиторской задолженности, ха​рактеризующее увеличение омертвелого капитала в оборотных средствах;
*  снижение уровня чистой прибыли на конец отчетного пери​ода и т. д.
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Анализ, проведенный выше, полезен при проведении диагнос​тики предприятия, а также при решении вопросов о расширении или сужении объема производства и сбыта, об инвестициях в акти​вы, при выборе структуры финансовых ресурсов, при расчете рыночной цены предприятия, т. е., по существу, при определении направлений финансовой политики предприятия и инвесторов.
2.17.8. Анализ показателей финансового состояния
предприятия по данным бухгалтерской отчетности.
Анализ качественных изменений
имущественного положения
Анализа активов предприятия позволяет не только устанав​ливать и оценивать финансовое состояние предприятия, но и по​стоянно проводить работу, направленную на его улучшение. Ана​лиз показывает, по каким конкретным направлениям необходимо вести работу, дает возможность выявления наиболее важных ас​пектов и наиболее слабых позиций в финансовом состоянии именно на данном предприятии. Устойчивость финансового положения пред​приятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы. Активы динамичны по своей природе, и в процессе функционирования пред​приятия их величина и структура претерпевают постоянные изме​нения. Выводы об имевших место качественных изменениях в иму​щественном положении предприятия можно сделать на основании ряда критериев. В качестве формализованных критериев выступа​ют показатели динамики и структуры хозяйственных средств, ко​торые зависят от вида деятельности предприятия, объемов дея​тельности и других факторов. Формализованные критерии допол​няются неформальными, которые устанавливаются исходя из при​роды деятельности конкретного хозяйствующего субъекта, субъек​тивных оценок прогрессивности тех или иных структурных сдвигов в его имущественном положении.
В процессе анализа активов предприятия необходимо рассмот​реть динамику состава и структуры актива баланса предприятия, дать характеристику имущественного комплекса предприятия.
Укрупненная схема структуры активов предприятия приведе​на на рис. 2.17.2. Основной признак группировки статей актива ба​ланса — степень их ликвидности. По этому признаку все активы баланса подразделяются на долгосрочные (основные и внеоборот​ные) активы (I раздел актива баланса) и текущие (оборотные) акти​вы (II раздел актива баланса).
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Рис. 2.17.2. Схема структуры активов баланса
Анализ динамики структуры активов предприятия осуществ​ляется с целью определения степени ликвидности и мобильности активов в производстве. Для проведения данного вида анализа в основном используется такой прием, как "горизонтальный анализ". Он позволяет выявить тенденции изменения отдельных статей или групп анализируемых показателей актива баланса в течение рас​сматриваемого периода. При этом рассчитываются как абсолютные изменения, так и темпы, индексы изменений исследуемых пара​метров.
Темпы роста = (*'"*о)х100%, Х0
где X — изучаемый показатель.
При анализе имущественного комплекса предприятия особое внимание уделяется оборотным средствам, анализ которых идет в направлении оценки денежных средств предприятия, дебиторской задолженности, оценки их оборачиваемости. Сама по себе структура имущества, ее динамика не дает ответ на вопрос, насколько выгод​но для инвестора вложение денег в данное имущество, а лишь оце​нивает состояние активов и наличие средств для погашения долгов.
Оценка ликвидности и платежеспособности
Оценка оборотных активов предприятия включает анализ:
*  динамики стоимости и структуры оборотных активов;
* ликвидности оборотных активов;
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*  эффективности использования оборотных средств. Анализ структуры оборотных активов идет в направлении
оценки:
Ф производственных запасов;
*  дебиторской задолженности;
4 денежных средств и краткосрочных финансовых вложений. Чтобы установить причину изменения доли запасов и затрат ъ общей доле оборотных средств обратимся к данным табл. 2.17.11.
Таблица 2.17.11 Структура запасов предприятия
Определив долю каждой группы в общей сумме текущих ак​тивов, можно сказать о степени ликвидности оборотных средств, а значит, о способности предприятия расплатиться со своими долга​ми.
Показателем, характеризующим с точки зрения ликвидности финансовый ресурс организации, является доля денежных средств в выручке (К2) организации, которая рассчитывается как доля вы-
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ручки организации, полученная в денежной форме, по отношению к общему объему выручки:
_      Денежные средства в выручке            '"'1
Валовая выручка организации "по оплате"
От величины этого показателя в значительной мере зависит возможность своевременного исполнения организацией своих обя​зательств, в том числе исполнения обязательных платежей в бюд​жеты и внебюджетные фонды.
В анализе структуры и движения оборотных средств сопостав​ляются суммы оборотных средств предприятия на начало и конец отчетного периода, выявляется целесообразность отвлечения средств из оборота (если это проводится). Анализ строится на данных акти​ва баланса (раздел II).
НДС по приобретенным ценностям не входит в анализ оборот​ных средств по степени ликвидности, поскольку он не может дать реальные деньги предприятию, а отражает лишь задолженность бюджета перед ним.
Наличие на предприятии большого количества труднореали​зуемых оборотных активов характеризует его как финансово неус​тойчивое, поскольку ему трудно в короткие сроки покрывать свою краткосрочную задолженность.
2.17.11. Структура источников финансирования предприятия
Анализ пассива баланса показывает, во-первых, какая вели​чина собственного капитала вложена в хозяйственную деятельность, и, во-вторых, кто и в какой форме участвовал в создании имуще​ственной массы организации. Анализ структуры пассива баланса также позволяет установить причины финансовой неустойчивости предприятия, приведшие к его неплатежеспособности. Это может быть как нерациональное использование собственных средств пред​приятия, так и высокая доля заемных средств, привлекаемых для финансирования хозяйственной деятельности.
Статьи пассива баланса предприятия можно классифициро​вать:
по степени принадлежности:
* собственный (III раздел баланса);
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*  заемный (IV и V разделы баланса). по продолжительности использования:
+ долгосрочный, используемый в обороте на постоянной осно​ве (III и IV разделы баланса);
*  краткосрочный (V раздел баланса). Структура пассива баланса приведена на рис. 2.17.3.
Рис. 2.17.3. Схема структуры пассива баланса.
Важным моментом анализа пассива является группировка обя​зательств, которые прежде всего различаются по субъектам: одни из них являются обязательствами перед собственниками хозяйства, другие — перед третьими лицами (кредиторами). Такое деление обязательств в балансе имеет важное значение при определении срочности их погашения, другими словами, изымаемости источни​ков средств. В то время как обязательства перед собственником составляются практически постоянную часть баланса, не подлежа​щую погашению во время деятельности хозяйствующего субъекта, обязательства второго вида (заемные средства) имеют ту или иную срочность своего погашения, и, таким образом, периодически из​вестна часть средств, имеющих своим источником эти обязатель​ства.
Обязательства перед собственниками можно подразделить на два вида. Одни возникают в силу первоначального взноса собствен​ника при создании предприятия и при последующих дополнитель​ных взносах. Эти взносы никоим образом не связаны с внутренними процессами хозяйственной деятельности. К ним относится уставный капитал и паевой фонд. Другие обязательства перед собственника-
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ми — те, что превышают взносы над уставным капиталом и пае​вым фондом и являются накоплением средств по причине оставле​ния в хозяйстве части полученной прибыли. Оба вида обязательств перед собственником объединяются общим понятием "собственный капитал". Последний, как отмечалось выше, состоит из двух основ​ных частей: капитал, который получает предприятие от акционе​ров, пайщиков, и капитал, который оно регенерирует в процессе своей деятельности.
К источникам собственных средств предприятия (собственному капиталу) относятся: уставный капитал, резервные капитал и фонд, паевой фонд, добавочный капитал, нераспределенная прибыль.
Другой составной частью пассива являются внешние обязатель​ства (долги), которые подразделяются на долгосрочные и кратко​срочные. Этот вид обязательств принято называть заемным (при​влеченным) капиталом.
Внешние обязательства представляют собой юридические права третьих лиц (инвесторов, кредиторов) на имущество предприятия. С хозяйственной точки зрения внешние обязательства — это источ​ник имущества (актива), с юридической — долг хозяйствующего субъекта.
При анализе состава и структуры заемных средств необходи​мо определить роль долгосрочных и краткосрочных кредитов в обес​печении деятельности организации. Вполне очевидно, что для пред​приятия или организации наличие в составе источников его иму​щества долгосрочных заемных средств — явление положительное, поскольку хозяйство может располагать ими длительное время. Однако в условиях инфляции получить долгосрочный кредит не всегда возможно, так как банкам выдача долгосрочного кредита эко​номически не выгодна.
В соответствии с Законом РФ "О банкротстве предприятий" кредиторы могут подать заявление в арбитражный суд о выплате возникшей задолженности или открытии конкурсного производства предприятия. Минимальным размером задолженности, с которого может начаться рассмотрение арбитражным судом заявления кре​диторов, является 500 минимальных оплат труда. На рассматривае​мом предприятии эта задолженность значительно превышает эти суммы, причем в основном это просроченная задолженность.
Рассмотрение дел предприятия в арбитражном суде может пагубно сказаться на финансовом положении предприятия-должни​ка, т. е. ему необходимо в короткий срок расплатиться по своим
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долгам, распродавая свои оборотные и основные средства, ухуд​шая тем самым производственный потенциал предприятия, а так​же на цене фирмы как конкурента на рынке производимой про​дукции, потери доверия к фирме.
2.17.12. Оценка финансовой устойчивости
В российской практике финансовая устойчивость предприятия определяется уровнем финансовой независимости и уровнем его платежеспособности. Поскольку мы рассматриваем механизм диаг​ностики неплатежеспособности предприятий, то анализ финансо​вой устойчивости будет сводиться лишь к определению уровня фи​нансовой независимости предприятия.
При анализе финансовой устойчивости предприятия аналити​ческий интерес представляет изучение соотношения дебиторской и кредиторской задолженности, а также изменение отдельных ста​тей собственного и заемного капитала за отчетный период (т. е. определение отклонений отчетных показателей от базисных) и ана​лиз их соотношений, который может быть представлен анализом относительных показателей.
Основными относительными показателями, характеризующи​ми структуру собственных и заемных средств предприятия, явля​ются следующие коэффициенты:
Собственный капитал в обороте (К11) вычисляется как раз​ность между собственным капиталом организации и ее внеоборот​ными активами:
К11 = (стр. 490 - стр. 190) (форма № 1)
Наличие собственного капитала в обороте (собственных обо​ротных средств) является одним из важных показателей финансо​вой устойчивости организации. Отсутствие собственного капитала в обороте организации свидетельствует о том, что все оборотные средства организации, а также, возможно, часть внеоборотных ак​тивов (в случае отрицательного значения показателя) сформирова​ны за счет заемных средств (источников).
Доля собственного капитала в оборотных средствах (коэффи​циент обеспеченности собственными средствами) (К12) рассчиты​вается как отношение собственных средств в обороте ко всей вели​чине оборотных средств:
К12 = (стр. 490 - стр. 190) / стр. 290 (форма № 1) 440
Показатель характеризует степень обеспеченности хозяйствен​ной деятельности организации собственными оборотными средства​ми, необходимыми для ее финансовой устойчивости.
Коэффициент автономии (финансовой независимости) (К13), определяемый делением реального собственного капитала на об​щую величину источников средств предприятия. Этот коэффициент характеризует независимость финансового состояния предприятия от заемных средств. Чем больше у предприятия собственных средств, тем легче ему справиться с неурядицами экономики. Это отлично должны знать кредиторы предприятий и его управляющие. Вот почему последние должны проявлять большую расторопность в наращивании из года в год собственного капитала предприятия. Та​кие возможности есть у хорошо работающих предприятий. Имея большие прибыли, они стараются удержать значительную их часть в обороте предприятия путем создания всевозможных резервов из валовой и чистой' прибыли и прямого зачисления в собственный капитал нераспределенной на дивиденды части чистой прибыли.
Желательно, чтобы коэффициент автономии превышал по сво​ей величине 50%, т. е. чтобы сумма собственных средств предприя​тия была больше половины всех средств, которыми оно располага​ет. В этом случае его кредиторы чувствуют себя спокойно, созна​вая, что весь заемный капитал может быть компенсирован соб​ственностью предприятия. Рост коэффициента автономии свидетель​ствует об увеличении финансовой независимости и снижении риска финансовых затруднений.
Риск инвестиций в предприятие снижается по мере прибли​жения коэффициента автономии к единице, так как при этом умень​шается риск невыполнения предприятием своих долговых обяза​тельств. Однако без привлечения заемных средств выжить в усло​виях жесткой конкурентной борьбы и инфляции практически не​возможно.
Западная практика показала: предприятие, даже привлекая необходимые для реализации своих проектов заемные источники, сохраняет устойчивое финансовое положение, если коэффициент автономии лежит в пределах 0,5—0,7. К сожалению, в условиях российской действительности, характеризующейся повышенным рис​ком и высоким темпом инфляции, предприятия должны иметь бо​лее высокую долю собственных средств в структуре капитала.
Однако для неплатежеспособных предприятий данный показа​тель обычно колеблется от 0,8 до 0,9, причина тому — низкая лик​видность имущества предприятия, не позволяющая погасить креди-
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торскую задолженность, а также отсутствие прибыли, за счет кото​рой было бы возможно увеличение собственных средств предприя​тия и ликвидной части имущества предприятия. Величина, обратная коэффициенту автономии — коэффициент финансовой зависимос​ти, который рассчитывается как разность между единицей и коэф​фициентом автономии, т. е. как доля заемных средств в активах. Пред​приятия, проводящие агрессивную заемную политику, стараются максимизировать этот показатель, надеясь на высокие доходы.
Коэффициент соотношения собственных и заемных средств, вычисляемый по формуле: сумма скорректированных долго- и крат​косрочных пассивов, деленная на реальный собственный капитал. Этот коэффициент показывает, каких средств у предприятия боль​ше, и дополняет характеристику финансовой независимости пред​приятия от кредиторов, предоставляющих заемные средства. Чем меньше этот коэффициент единицы, тем больше зависимость пред​приятия от заемных средств. Коэффициент соотношения собствен​ных и заемных средств — наиболее нестабильный из всех показа​телей финансовой устойчивости. Расчет его по состоянию на ка​кую-то дату недостаточен для оценки финансовой независимости предприятия, так как на этот показатель влияют:
Ф доли в имуществе основных средств и внеоборотных активов и запасов товарно-материальных ценностей;
Ф уровень коэффициента долгосрочного привлечения заемных средств;
Ф уровень коэффициента обеспеченности запасов собственны​ми оборотными средствами (но не фактически сложившийся, а тот, который предприятие считает необходимым).
При изменении любого из вышеперечисленных факторов оп​тимальный для предприятия коэффициент соотношения собствен​ных и заемных средств меняется. Он определяется в зависимости от того, нормальны ли при данной структуре имущества коэффици​ент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами и коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств. Поэто​му можно утверждать, что каждое предприятие, исходя из своих экономических условий, определяет нормальный коэффициент со​отношения собственных и заемных средств в зависимости от струк​туры показателей финансовой устойчивости.
Однако коэффициент автономии и коэффициент соотношения собственных и заемных средств близки по своим значениям, поэто​му в анализе финансовой устойчивости используют какой-то один коэффициент.
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2.17.13. Анализ деловой активности
Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств,
рассчитываемый путем деления суммы долгосрочных обязательств на сумму собственных средств и долгосрочных обязательств.
Этот показатель оценивает, насколько интенсивно предприя​тие использует заемные средства для обновления и расширения про​изводства. Но из этого не следует, что чем больше долгосрочные кредиты, тем лучше для финансового состояния в целом. В настоя​щее время долгосрочное кредитование в России практически отсут​ствует и размеры долгосрочных кредитов ограничиваются возможно​стями его погашения с учетом банковского процента. Однако если капитальные вложения, осуществляемые за счет этого источника, приводят к существенному росту прибыли, то использовать долго​срочные кредиты целесообразно. Коэффициент долгосрочного при​влечения заемных средств наиболее полезен при сравнении с -други​ми предприятиями той же отрасли со схожими характеристиками.
Анализ дебиторской и кредиторской задолженности
Устойчивость финансового положения предприятия во многом зависит от соотношения дебиторской и кредиторской задолженности. Для улучшения финансового положения организации необходимо:
Ф следить за соотношением дебиторской и кредиторской за​долженности. Значительное превышение дебиторской задолженно​сти создает угрозу финансовой устойчивости организации и делает необходимым привлечение дополнительных источников финанси​рования;
Ф контролировать состояние расчетов по просроченным задол​женностям;
Ф ориентироваться на увеличение числа заказчиков для умень​шения риска неуплаты монопольным заказчиком.
2.17.14. Диагностика кризиса финансового состояния предприятия
Проблема прогнозирования состояния банкротства достаточно полно исследована в отечественной экономической науке. Тем не менее единой и однозначной методики прогнозирования в настоя​щий момент нет. Прогнозирование банкротства можно определить как комплекс исследований, направленных на выявление призна​ков и симптомов, характеризующих степень потери финансовой
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устойчивости и платежеспособности предприятия. Основными зада​чами прогнозирования банкротства можно считать своевременное распознавание признаков и природы кризиса, его локализацию, с использованием различных элементов анализа, определения мето​дов и процедур управления для превентивной санации и восста​новления платежеспособности. В общем случае прогнозирование кризисного состояния является одним из основных этапов решения задачи анализа и оценки состояния бизнеса.
Первые исследования аналитических коэффициентов для пред​сказания возможных осложнений в финансовой деятельности ком​паний проводились в США еще в начале 30-х гг. XX в. В настоящий момент для оценки вероятности банкротства наиболее широкое при​менение получили две модели, разработанные Э. Альтманом и У. Вивером.
Многочисленные попытки применения иностранных моделей прогнозирования банкротства в отечественных условиях не принес​ли достаточно точных результатов. Поэтому были предложены раз​личные способы адаптации "импортных" моделей к российским хо​зяйственным условиям, в частности, "2-счета" Э. Альтмана и двух-факторной математической модели. Такие адаптированные мето​дики прогнозирования возможного банкротства, предназначенные для отечественных предприятий, были разработаны О. П. Зайце​вой, Р. С. Сайфуллиным и Г. Г. Кадыковым.
Все системы прогнозирования банкротства, разработанные за​рубежными и российскими авторами, включают в себя несколько (от двух до семи) ключевых показателей, характеризующих фи​нансовое состояние коммерческой организации. На их основе в боль​шинстве из названных методик рассчитывается комплексный пока​затель вероятности банкротства с весовыми коэффициентами у ин​дикаторов.
Эти методики и модели должны позволять прогнозировать воз​никновение кризисной ситуации коммерческой организации зара​нее, еще до появления ее очевидных признаков. Такой подход осо​бенно необходим, так как жизненные циклы коммерческих органи​заций в рыночной экономике коротки (4—5 лет). В связи с этим коротки и временные рамки применения в них антикризисных стра​тегий, а в условиях уже наступившего кризиса организации их применение может привести к банкротству. Указанные методики должны позволять использовать различные антикризисные стра-
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тегии заранее, еще до наступления кризиса коммерческой органи​зации, с целью предотвращения этого кризиса.
Наиболее простой из методик диагностики банкротства явля​ется двухфакторная математическая модель, при построении кото​рой учитывается всего два показателя: коэффициент текущей лик​видности и удельный вес заемных средств в пассивах. На основе статистической обработки данных по выборке фирм в странах с рыночной экономикой были выявлены весовые коэффициенты для каждого из этих факторов. Для США данная модель выглядит сле​дующим образом:
X = -0,3877 - 1,0736 • Ктл + 0,0579 • (Доля заемных средств в пассивах),
где Ктл — коэффициент текущей ликвидности. Если —X > 0,3, то вероятность банкротства велика, если —0,3 <Х< 0,3, то вероятность банкротства средняя, если —X < —0,3, то вероятность банкротства мала, если -X = 0, то вероятность банкротства равна 0,5. Применение данной модели для российских условий было ис​следовано М. А. Федотовой, которая считает, что весовые коэффи​циенты следует скорректировать применительно к местным усло​виям и что точность прогноза двухфакторной модели увеличится, если добавить к ней третий показатель — рентабельность активов. Однако новые весовые коэффициенты для отечественных предпри​ятий ввиду отсутствия статистических данных по организациям-банкротам в России не были определены.
2.17.15. Признаки неудовлетворительной структуры баланса. Признаки неплатежеспособности
В постановлении Правительства РФ "О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий", принятом в 1994 г., была установлена официальная система критериев для оценки неплатежеспособности предприя​тия, состоящая из четырех коэффициентов: коэффициента текущей ликвидности, коэффициента обеспеченности собственными средства​ми, коэффициента утраты платежеспособности и коэффициента восстановления платежеспособности.
При удовлетворительной структуре баланса (коэффициент те​кущей ликвидности > 2, коэффициент обеспеченности собственны-
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ми оборотными средствами > 0,1) для проверки устойчивости фи​нансового положения может быть рассчитан коэффициент утра​ты платежеспособности (Кутр) на срок 3 месяца:
клр = [Кл_ + ЗД  •  (К_- К_)]/2,
где 3 — период утраты платежеспособности;
1; — отчетный период в месяцах.
Как видно из формулы, он строится на основе динамики коэф​фициента текущей ликвидности и позволяет ценить, сможет ли предприятие в ближайшие три месяца выполнить свои обязатель​ства перед кредиторами. Значение коэффициента утраты плате​жеспособности больше 1 означает, что организация располагает реальной возможностью сохранить платежеспособность в течение ближайших 3 месяцев.
В качестве дополнительного показателя, если структура ба​ланса по первым двум приведенным показателям признается не​удовлетворительной, может быть рассчитан коэффициент восста​новления платежеспособности. Как правило, он рассчитывается на 6 месяцев — оптимальный срок восстановления платежеспособности. При неудовлетворительной структуре баланса этот коэффициент ис​пользуется для оценки реальной возможности организации в тече​ние 6 месяцев восстановить свою платежеспособность. Базой для его расчета является коэффициент текущей ликвидности, взятый на на​чало (Ктл1ич) и конец (Ктл]ш11) предыдущего отчетного периода.
Квосст = (Ктл.кон. -1- бД х (Ктл.кон. — Ктл.нач.))/2,
где 6 — период восстановления платежеспособности;
1 — отчетный период в месяцах.
Коэффициент восстановления платежеспособности меньше 1 показывает, что организация в ближайшие 6 месяцев не имеет реальной возможности восстановить свою платежеспособность.
Однако более точными в условиях рыночной экономики явля​ются многофакторные модели прогнозирования банкротства, кото​рые обычно состоят из 5—7 финансовых показателей. В практике зарубежных финансовых организаций для оценки вероятности бан​кротства наиболее часто используется так называемый "2-счет" Э. Альтмана, который представляет собой пятифакторную модель, построенную по данным успешно действующих и обанкротившихся промышленных предприятий США. Итоговый коэффициент вероят​ности банкротства 2 рассчитывается с помощью пяти показателей,
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каждый из которых был наделен определенным весом, установлен​ным статистическими методами:
2 = 1,2 • XI + 1,4 • Х2 + 3,3 • ХЗ + 0,6 • Х4 + Х5,
где -XI = Оборотный капитал / Совокупные активы;
Х2 = Чистая прибыль / Совокупные активы;
ХЗ = Прибыль до налогообложения / Совокупные активы;
Х4 = Рыночная стоимость акций / Суммарная задолженность (П1 + П2 + ПЗ);
Х5 = Выручка от продаж / Совокупные активы.
В зависимости от значения "2-счета" по определенной шкале производится оценка вероятности наступления банкротства в тече​ние двух лет. При значении 2 <= 1,8 вероятность банкротства очень высока, при 2 от 1,9 до 2,7 вероятность банкротства средняя, при 2 от 2,8 до 2,9 вероятность банкротства невелика, при 2 >= 3,0 вероятность банкротства очень низкая.
Позднее, в 1978 г., Э. Альтман разработал подобную, но более точную модель, позволяющую прогнозировать банкротство на го​ризонте в пять лет с точностью в 70%. В этой модели используются следующие показатели:
*  рентабельность активов;
*  динамика прибыли;
+ коэффициент покрытия процентов;
*  отношение накопленной прибыли к активам;
*  коэффициент текущей ликвидности;
*  доля собственных средств в пассивах;
*  стоимость активов предприятия.
У. Бивер предложил пятифакторную систему для оценки фи​нансового состояния предприятия с целью диагностики банкротства, содержащую следующие индикаторы:
Ф рентабельность активов;
+ удельный вес заемных средств в пассивах;
*  коэффициент текущей ликвидности;
•* доля чистого оборотного капитала в активах. Коэффициент Бивера, который может быть рассчитан по сле​дующей формуле:
(Чистая прибыль + Амортизация) / Заемные средства
Различные темпы инфляции, разные системы налогообложе​ния и прочие отличия требуют уточнения линейной модели Альт​мана применительно к условиям российской экономики. Прежде всего, это относится к четвертому элементу модели, так как из-за
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неразвитости вторичного рынка ценных бумаг определить рыноч​ную стоимость акций (обыкновенных и привилегированных) для по​давляющего большинства российских предприятий практически не​возможно.
Р. С. Сайфуллин и Г. Г. Кадыков предложили использовать для оценки финансового состояния предприятий рейтинговое число:
К = 2Ко+ ОДКтл + 0,08Ки + 0,45Км + К^,
где к — коэффициент обеспеченности собственными средствами;
К   — коэффициент текущей ликвидности;
К — коэффициент оборачиваемости активов;
К" — коммерческая маржа (рентабельность реализации про​дукции);
К    — рентабельность собственного капитала.
При полном соответствии финансовых коэффициентов их ми​нимальным нормативным уровням рейтинговое число будет равно единице и организация имеет удовлетворительное состояние эко​номики. Финансовое состояние предприятий с рейтинговым числом менее единицы характеризуется как неудовлетворительное.
В шестифакторной математической модели О.П. Зайцевой было предложено использовать следующие частные коэффициенты:
К — коэффициент убыточности предприятия, характеризу​ющийся отношением чистого убытка к собственному капиталу;
К — соотношение кредиторской и дебиторской задолженности;
К — показатель соотношения краткосрочных обязательств и наиболее ликвидных активов, этот коэффициент является обрат​ной величиной показателя абсолютной ликвидности;
К — убыточность реализации продукции, характеризующийся отношением чистого убытка к объему реализации этой продукции;
К    — соотношение заемного и собственного капитала;
ФР                                                                                                                                                                    /••
К — коэффициент загрузки активов как величина, обратная коэффициенту оборачиваемости активов.
Комплексный коэффициент банкротства рассчитывается по формуле со следующими весовыми значениями:
К*™  =  °'25КУП + °-1Кз + °'2Кс +  °'25Кур +  °'Шфр +  °'1Кз,г-
Весовые значения частных показателей для коммерческих орга​низаций были определены экспертным путем, а фактический комп​лексный коэффициент банкротства следует сопоставить с норматив​ным, рассчитанным на основе рекомендуемых минимальных значе​ний частных показателей: К^ = 0; Кз = 1; Кс = 7; К^ = 0; Кфр = 0,7; Кмг = значение К^ в предыдущем периоде.
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Если фактический комплексный коэффициент больше норма​тивного, то вероятность банкротства велика, а если меньше — то вероятность банкротства мала.
Следует, однако, признать, что все семь вышеописанных ме​тодик прогнозирования банкротства имеют ряд недостатков, кото​рые серьезно затрудняют их применимость в условиях переходной российской экономики:
*  во-первых, двух-, трехфакторные модели не являются дос​таточно точными. Точность прогнозирования увеличивается, если во внимание принять большее количество факторов;
*  во-вторых, "импортные" модели Э. Альтмана и У. Вивера содержат значения весовых коэффициентов и пороговых значений комплексных и частных показателей, рассчитанные на основе аме​риканских аналитических данных 60—70-х гг. XX в. В связи с этим они не соответствуют современной специфике экономической ситу​ации и организации бизнеса в России;
*  в-третьих, в настоящий момент в России отсутствуют необ​ходимые статистические материалы по организациям-банкротам, что не позволяет скорректировать методику исчисления весовых коэффициентов и пороговых значений с учетом российских эконо​мических условий, а определение данных коэффициентов эксперт​ным путем не обеспечивает их достаточной точности.
*  в-четвертых, различия в специфике экономической ситуа​ции и в организации бизнеса в условиях российской экономики и развитых рыночных экономиках существенно влияют и на сам на​бор финансовых показателей, используемых в моделях зарубеж​ных авторов. Так, формула Альтмана предполагает наличие бир​жевого, активно действующего вторичного рынка акций, на кото​ром определяется их цена.
Четвертый показатель "2-счета" Альтмана — отношение ры​ночной стоимости всех обычных и привилегированных акций акцио​нерного общества к заемным средствам — должен характеризовать уровень покрытия обязательств компании рыночной стоимостью ее собственного капитала. Однако в условиях неразвитости вторично​го рынка российских ценных бумаг у большинства организаций дан​ный показатель теряет свой смысл.
И наконец, период прогнозирования во всех этих методиках и моделях колеблется от 3—6 месяцев (в действовавшей до 1 марта 1998 г. методике ФСДН РФ) до пяти лет (во второй версии "2-счета" Э. Альтмана и в методике У. Бивера), а в некоторых моделях срок прогнозирования вообще не указывается. В условиях нестабильной и динамично реформируемой к рыночным отноше-
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ниям экономической системы России использование периода про​гнозирования, равного пяти годам, как это имеет место в моделях зарубежных авторов, по нашему мнению, преждевременно, и не​обходимо использовать более короткие промежутки времени (до 1—2 лет).
Понимание механизма взаимовлияния различных показателей финансово-экономического состояния предприятия позволяет на ос​нове анализа динамики их изменений делать вывод о возможности ухудшения общего финансово-хозяйственного положения и появле​нии признаков неплатежеспособности. Такой подход логично допол​няет и расширяет возможность использования многофакторных мо​делей.
Для целей прогнозирования банкротства может быть исполь​зована также методика, предложенная Федеральной службой РФ по финансовому оздоровлению и банкротству (ФСФО) для анализа финансового состояния организаций. Предполагается, что ее ис​пользование дает возможность получения объективной оценки пла​тежеспособности, финансовой устойчивости, деловой и инвестици​онной активности, эффективности деятельности организации.
Методика ФСФО основывается на данных внешней финансовой (бухгалтерской) отчетности. В основе лежит предпосылка, что в этой отчетности содержатся все необходимые исходные данные, и поэтому проведение на их основе анализа обеспечит всю необходи​мую для заинтересованного пользователя информацию, независи​мо от стадии банкротства.
Для проведения анализа финансового состояния организации Методическими указаниями ФСФО рекомендуется использовать 26 показателей, объединенных в пять групп (кластеров):
1)  общие показатели;
2)  показатели платежеспособности;
3)  показатели доходности и рентабельности;
4) показатели эффективности использования внеоборотного ка​питала;
5) показатели исполнения обязательств перед бюджетом и го​сударственными внебюджетными фондами.
Методика ФСФО ориентирована на констатацию состояния бан​кротства и позволяет осуществлять текущий мониторинг состояния организации (в принципе, не только находящейся в состоянии кри​зиса). Однако указанная методика лишь частично решает вопросы прогнозирования, особенно на их ранних стадиях кризиса, и ничего не говорит о возможных путях выхода из такой ситуации. Поэтому ее следует расширить за счет введения в нее рассмотренных выше
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многофакторных моделей. Кроме того, целесообразно рассматри​вать динамику изменений отдельных показателей, используемых в данной методике.
Кроме того, для целей прогнозирования целесообразно рас​сматривать ряд дополнительных индикаторов возможного состоя​ния банкротства.
В числе настораживающих признаков (факторов) ухудшения финансового состояния, в частности, могут быть:
Ф резкие изменения в статьях и структуре баланса, напри​мер, уменьшение или увеличение средств на расчетных счетах, указывающие на неэффективную инвестиционную программу;
Ф повышение уровня дебиторской задолженности в активах организации, изменение структуры и увеличение сроков этой за​долженности из-за неплатежеспособности заказчиков, сокращения объемов продаж в кредит или ускоренного погашения дебиторами долгов, чтобы выйти из дела;
*  резкое изменение запасов сырья и остатков незавершенного производства или их стабильно высокий уровень;
Ф изменение показателей ликвидности организации; Ф резкое увеличение задолженности организации поставщи​кам и кредиторам или ее стабильно высокий уровень;
*  увеличение задолженности по выплатам заработной платы, дивидендов акционерам, платежам в бюджет и внебюджетные фонды;
Ф изменения объемов продаж;
Ф увеличение накладных расходов и т. д.
Дополнительными факторами риска также могут выступать следующие: снижение качества продукции, нарушение технологи​ческой дисциплины, старение технических средств, когда научно-технический уровень меньше единицы или срок морального старе​ния меньше года, низкая квалификация персонала и пр.
Сигналами неплатежеспособности являются увеличение или снижение показателей ликвидности, рост задолженности постав​щикам и кредиторам, замена кредиторской задолженности, увели​чение задолженности работающим по выплате заработной платы, акционерам, финансовым органам.
В ходе прогнозирования надвигающегося банкротства принци​пиально важно отслеживание так называемых опережающих и за​паздывающих индикаторов (показателей) состояния бизнеса. Опере​жающие индикаторы (показатели) характеризуют будущее состоя​ние бизнеса. Иными словами, это показатели, у которых поворот​ные точки наступают раньше большинства других.
Как правило, их немного — около десятка основных показате​лей, которые, однако, крайне важны. Предупредительными сигна-
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лами о грядущей неплатежеспособности могут выступать основные опережающие показатели, такие как изменение объемов продаж, увеличение объемов долговых обязательств, уменьшение имею​щихся денежных средств, увеличение накладных расходов, сниже​ние прибыли, если результаты не соответствуют изменению объе​ма продаж. Анализ показателей фондоотдачи, производительности, эффективности, энерговооруженности, финансового состояния, те​кучесть персонала, дисциплина, конфликтность также позволяют довольно точно характеризовать положение организации относи​тельно наступления кризиса.
Своевременно выявленные симптомы и признаки, свидетель​ствующие о нежелательных изменениях финансового состояния орга​низации, позволяют правильно выбрать профилактические меры по уменьшению или прекращению разбалансирования основных ме​ханизмов функционирования организации и нормализации хозяйствен​ного процесса с целью минимизации непроизводительных потерь.
Симптомы несостоятельности проявляются как в статике, в значениях отдельных показателей, так и в динамике, отражающей тенденции их изменения. Самостоятельным симптомом кризиса мо​гут выступать тенденции изменения величины показателей относи​тельно нормальных значений, а также по отношению друг к другу, например, темп роста производительности труда и темп роста за​работной платы.
Глава 2.18. Организация системы управления финансами на предприятии. Финансовый план. Финансовые документы
2.18.1. Объекты, цепи и задачи финансового планирования
К объектам финансового планирования на предприятии отно​сятся1:
* движение финансовых ресурсов2;
1  См.: Щиборщ К. В. Бюджетирование деятельности промышленных пред​приятий. М: Дело и сервис, 2001.
2  Финансовые ресурсы — это денежные доходы и поступления, находящи​еся в распоряжении коммерческой организации и предназначенные для осуществления затрат по расширенному воспроизводству, экономическому стимулированию, выполнению обязательств перед государством, финанси​рования прочих расходов. См.: Финансы корпораций: теория, методы и прак​тика / Пер. с англ. М.: Инфра-М, 2000.
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*  финансовые отношения, возникающие при формировании, распределении и использовании финансовых ресурсов; финансовые отношения должны отражать оптимальный вариант использования ресурсов и содействовать заинтересованности всех звеньев финан​совой системы предприятия в высоких конечных результатах;
*  стоимостные пропорции, образуемые в результате распре​деления финансовых ресурсов (рациональные соотношения между собственным и заемным капиталом, оборотными и внеоборотными активами, объемом финансирования перспективных и текущих зат​рат предприятия).
В процессе финансового планирования одновременно обосно​вываются рациональные отношения, стоимостные пропорции, дви​жение финансовых ресурсов, и на этой основе определяются фи​нансовые показатели на плановый период.
Финансовый план, который разрабатывается как раздел плана финансового оздоровления, позволяет определить и "состыковать" все денежные потоки: выплату и получение платежей, их взаим​ную увязку между основным производством и мероприятиями по финансовому оздоровлению предприятия. Финансовый план разра​батывается (как и другие разделы плана финансового оздоровле​ния) в большинстве случаев на два года, но должен дополнятся так называемыми оперативными квартальными планами (оперативным планированием), в которых двухлетние планы уточняются и кор​ректируются в зависимости от изменения внутренних и внешних факторов. Финансовый план разрабатывается в целом по организа​ции по его отдельными структурными подразделениями. Основой для его разработки служат цели общего плана финансового оздо​ровления, выбранная финансовая стратегия и плановые данные предыдущих разделов плана финансового оздоровления.
Для успешной организации финансового планирования на пред​приятии необходимо наличие четырех обязательных условий, ко​торые тесно связаны между собой и составляют инфраструктуру процесса финансового планирования коммерческой организации.
Во-первых, предприятие должно располагать соответствую​щей методологической и методической базой разработки, контроля и анализа исполнения финансового плана, а работники финансово-экономических служб должны быть достаточно квалифицированы, чтобы уметь применять эту методологию на практике. Методологи​ческая и методическая база составления, контроля и исполнения финансового плана составляет аналитический блок процесса фи​нансового планирования.
Во-вторых, для того, чтобы разрабатывать финансовый план, контролировать и анализировать его исполнение, нужна внутрен-
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няя и внешняя информация о деятельности предприятия, достаточ​ная для того, чтобы представить себе его реальное финансовое состояние, движение товарно-материальных и финансовых пото​ков, и внешняя информация. Основой информационного обеспече​ния процесса финансового планирования являются:
+ экономическая информация — прогноз процентных ставок, прогноз темпов инфляции и пр.;
*  учетная информация — информация бухгалтерского учета (баланс, отчет о прибылях и убытках, отчет о движении денежных средств) и управленческого учета;
*  сообщения финансовых органов, информация учреждений банковской системы, информация товарных, валютных бирж и прочая финансовая информация;
Ф законодательные и нормативные документы по финансовым вопросам.
В-третьих, процесс финансового планирования всегда реали​зуется через соответствующую организационную структуру и сис​тему управления, составляющие организационный блок процесса финансового планирования.
Понятие организационной структуры включает в себя:
*  количество и функции финансовых служб аппарата управ​ления, в чьи обязанности входит разработка, контроль и анализ финансового плана предприятия;
Ф совокупность структурных подразделений (центров финан​совой ответственности), которые ответственны за исполнение фи​нансового плана (бюджета).
Составление финансовых планов в организациях любой вели​чины представляет собой сложную функцию управления, решени​ем которой, как правило, занимается множество сотрудников. Кон​кретная структура финансовой службы аппарата управления пред​приятия во многом зависит от организационно-правовой формы орга​низации, ее масштаба, вида деятельности.
На малых предприятиях обычным является совмещение функ​ций финансового планирования, поэтому один человек может быть одновременно и руководителем организации, и финансовым менед​жером. В средних по размеру предприятиях, как правило, суще​ствует специализация, и для управления денежными потоками при​ходится держать отдельный штат работников. На крупных пред​приятиях в процессе финансового планирования принимают учас​тие высшее руководство предприятия, финансово-экономическая служба (финансово-экономический департамент, финансовое управ​ление, финансовый отдел и пр.), подчиненная вице-президенту по финансам, руководители и специалисты различных подразделений. :
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В процессе финансового планирования происходит координа​ция и уточнение финансовых планов (бюджетов) отдельных подраз​делений, разделов плана финансового оздоровления и отдельных мероприятий по финансовому оздоровлению предприятия. Необхо​димо, чтобы на предприятии существовал и реализовался важный организационный документ — бюджетный регламент. Бюджетный регламент — это регламент подготовки, составления, утвержде​ния, контроля и анализа исполнения финансовых планов (бюдже​тов), в котором закреплены функции служб аппарата управления и структурных подразделений предприятия на каждой стадии фи​нансового планирования. Бюджетный регламент разрабатывается руководителем финансово-экономической службы и находит отра​жение в соответствующих внутренних положениях и инструкциях. Важнейшей составляющей регламента является внутренний доку​ментооборот — совокупность регулярных, закрепленных в соответ​ствующих внутренних положениях и инструкциях информационных потоков структурных подразделений организации в процессе осу​ществления финансового планирования и контроля1.
Финансовый план имеет две специфические цели: максималь​ная стоимость предприятия. Первая цель обусловлена тем, что при​быль предприятия является основным источником финансового оз​доровления, а вторая цель является основным источником его бла​гополучия в будущем. Уровень стоимости предприятия является также основным параметром, по которому собственник оценивает деятельность менеджмента.
Финансовое планирование представляет собой процесс анали​за финансовой и инвестиционной политики, прогнозирование их результатов и воздействия на экономическое окружение организа​ции и принятия решений о допустимом уровне риска и выборе окончательных вариантов финансовых планов.
К основным направлениям финансовой политики коммерческой организации относятся:
*  анализ и планирование денежными потоками;
•* выбор стратегии привлечения внешних ресурсов (кредиты, эмиссионная форма привлечения капитала);
*  управление оборотными средствами, дебиторской и креди​торской задолженностью;
*  разработка учетной и налоговой политики;
*  контроль и управление затратами, включая выбор аморти​зационной политики;
"См.: Кузнецова Е. В. Бюджетирование ресурсов и управление финансами // Финансы и кредит. 2000. № 1.
455
Ф выбор дивидендной политики1.
Инвестиционная политика организации заключается в опреде​лении общего объема инвестиций, способов рационального исполь​зования накоплений, сочетании различных источников финансиро​вания.
Значение финансового планирования на предприятии заклю​чается в том, что оно:
+ содержит ориентиры, в соответствии с которыми организа​ция будет действовать;
•* позволяет сделать выбор наиболее эффективных путей раз​вития из возможных альтернатив;
•Ф дает возможность определить в перспективе экономическую эффективность деятельности организации;
* способствует постановке конкретных целей, которые слу​жат способом мотивации работы менеджеров и позволяют устано​вить критерий оценки их деятельности2.
Планирование связано, с одной стороны, с предотвращением ошибочных действий, а с другой — с уменьшением числа неисполь​зованных возможностей.
Методы финансового планирования дают возможность сравни​вать разнообразные сценарии развития финансов организаций и на основе систематизации и осмысления полученной информации вы​бирать оптимальные пути движения вперед, предвидеть вероят​ные трудности на пути к стабильному процветанию, предупреж​дать негативные последствия реализации избранных путей разви​тия. Планирование позволяет рассмотреть возможные альтерна​тивные разработки финансовой стратегии, обеспечивающей дости​жение организацией стабильного положения на рынке и прочной финансовой устойчивости.
Финансовое планирование как субъективный процесс разра​ботки и выполнения плановых заданий должен базироваться на объек​тивных условиях, учете действия экономических законов и законо​мерностей. Они оказывают влияние на установление основных на​правлений движения финансовых ресурсов, содержание финансо​вых планов, а также организацию данного процесса. В то же время от научного уровня финансового планирования, должной его орга​низации, применения прогрессивных видов и методов планирова​ния во многом будет зависеть рациональное использование всех
1 См.: Калмыков Ю. П. Оперативная финансовая работа на предприятии и в производственном объединении. М.: Финансы, 2001. С. 57.
2 См.: Петров А. Н. Стратегическое планирование и развитие предприятия. СПб.: Изд-во СПб. УЭФ, 1999. С. 54.
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ресурсов, действенность экономических рычагов, стимулов и бла​гополучие организации в целом.
2.18.2. Финансовое прогнозирование и финансовое планирование в антикризисном управлении
В процессе финансового планирования широко используются нормативные методы планирования. В соответствии с ними разра​батываются внутрихозяйственные нормативы. Они разрабатывают​ся непосредственно хозяйствующим субъектом и используются для регулирования производственно-хозяйственной деятельности, кон​троля за использованием финансовых ресурсов, других целей по эффективному вложению капитала. К таким нормативам относятся нормы потребности в оборотных средствах, производственных за​пасах, нормативы по статьям расходов технологических процессов, видам продукции, центрам финансовой ответственности и др.
Предприятие само разрабатывает нормативы на основе опре​деленных методик. Эти нормативы должны ориентировать пред​приятие на будущую конкуренцию, а не заставлять оглядываться на свою прошлую деятельность, выявлять те производственные участки или детали изделия, которые не соответствуют современ​ному уровню и требуют переоценки. Если действующие нормативы мешают осуществлению прибыльного бизнеса, организация должна разработать более действенные нормативы.
Обоснование отдельных статей финансовых планов требует также балансировки расходов с доходами.
Сущность балансового метода заключается в согласовании рас​ходов с источниками покрытия, во взаимной увязке всех разделов плана финансового оздоровления между собой, а также финансо​вых и производственных показателей. В результате обеспечивается взаимная увязка материальных, трудовых и финансовых ресурсов.
Выбирая направления инвестирования средств и методы при​влечения финансовых ресурсов (собственных и заемных), необходи​мо помнить об обеспечении платежеспособности и конкурентоспо​собности предприятия, т.е. основной цели финансового оздоровле​ния. Не следует забывать и о том, что механизм скупки долгов организации и последующая процедура банкротства активно ис​пользуется в нашей стране для передела собственности.
Балансовый метод традиционно применяется при распределе​нии прибыли, планировании резервных фондов и пр. Балансовая увязка по финансам имеет вид:
Он + П = Р + Ок,
457
где Он — остаток средств резервного фонда на начало плано​вого периода, руб.;
П — поступление средств в фонд, руб.;
Р — расходование средств фонда, руб.;
Ок — остаток средств фонда на конец планового периода, руб.
Метод дисконтированного денежного потока, основанный на практической логике, используется при составлении финансовых планов, инвестиционных проектов и служит инструментом для про​гнозирования совокупности распределенных во времени поступле​ний и выплат денежных средств.
Концепция дисконтированного денежного потока основана на исчислении текущей (приведенной к дате составления денежного потока) стоимости ожидаемых в будущем притоков и оттоков де​нежных средств.
Дисконтирование денежного потока основано на использова​нии дисконтной ставки — ставки дохода. В качестве ставки дохода может приниматься средневзвешенная стоимость капитала (усред​ненный показатель доходности акций и процентных ставок по кре​диту); существующие ставки по долгосрочному кредиту; субъек​тивные оценки, основанные на опыте аналитика. Если занизить5 ставку дисконтирования денежных потоков либо переоценить бу​дущую доходность бизнеса, учредители (собственники) понесут по5 тери, так как бизнес не окупит расходов.
Планирование потока денежных средств происходит по трем видам деятельности: маркетинговой, производственной и финансо​вой. Эффективность управления финансами в значительной мере определяется тем, насколько различные виды потоков денежных средств синхронизированы между собой по объемам и во времени.
Метод многовариантности (сценариев) заключается в разработ-  • ке нескольких вариантов финансовых планов (например, оптимис​тического, пессимистического и наиболее вероятного). Каждому ва​рианту приписывают его вероятностную оценку. Для каждого вари-  ; анта рассчитывают вероятное значение критерия выбора, а также « оценки его отклонений от среднего значения. В качестве критерия! > выбора того или иного варианта плана могут выступать:                  •;
*  минимальная величина средневзвешенной стоимости каптала;  '
*  максимальная величина чистой приведенной стоимости;          :
*  максимум рентабельности собственного капитала;
*  максимум рентабельности активов и др.
Вариант финансового плана с наименьшими стандартным от​клонением (у) и коэффициентом вариации (v) считается менее рис​кованным. Однако финансовое планирование не призвано миними-
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зировать риски. Напротив, это процесс принятия решений о том, какие риски следует принимать, а какие принимать не стоит.
Метод экономико-математического моделирования позволяет найти количественное выражение взаимосвязей между финансовы​ми показателями и факторами, их определяющими. Эта связь вы​ражается через экономико-математическую модель. Она представ​ляет собой точное математическое описание экономического про​цесса, т. е. описание факторов, характеризующих структуру и за​кономерности изменения данного экономического явления с помо​щью математических символов и приемов (уравнений, неравенств, таблиц, графиков и т. д.). В модель включаются только основные (определяющие) факторы.
Модель может строиться по функциональной или корреляци​онной связи. Функциональная связь выражается уравнением вида:
У = /(х),
где У — показатель;
/ — вид функции, которая характеризует зависимость рас​сматриваемого показателя от основных факторов.
х — факторы.
Корреляционная связь — это вероятностная зависимость, ко​торая проявляется лишь в общем, и только при большом количе​стве наблюдений. Корреляционная связь показывается уравнениями регрессии различного вида.
Модель финансового планирования необходимо очень тщательно выбирать, поскольку последствия этого выбора для процесса фи​нансового планирования и для будущего организации очень велики. Хорошая модель финансового планирования должна обладать еле-" дующими характеристиками:
* результаты и исходные предположения должны быть досто​верны;
* модель должна обладать возможностью совершенствования;
*  модель должна учитывать взаимосвязь решений в области инвестиций и источников финансирования, дивидендной политики, производства и влияния этих решений на стоимость предприятия;
*  модель должна обладать достаточной гибкостью, чтобы ее можно было использовать в различных ситуациях;
*  результаты модели должны быть понятны пользователю, не требовать от него специальной подготовки.
Прогнозный метод является одним из базисных при выработке стратегий развития предприятия. Прогнозирование представляет собой выработку на длительную перспективу изменений финансо-
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вого состояния объекта в целом и его различных аспектах деятель​ности. Оно может осуществляться как на основе экстраполяции про​шлого в будущее, а также с учетом экспертной оценки тенденции изменения.
Прогнозирование не ставит задачу непосредственно осуществить на практике разработанные прогнозы. Данный метод заключается в разработке полного набора альтернативных финансовых показате​лей и параметров, позволяющих определить варианты развития финансового состояния предприятия на основе наметившихся тен​денций. Прогнозирование — не альтернатива плану, а часть обще​го процесса планирования, аналитическая основа плана.
Прогнозирование имеет специфические методологические ос​новы, отличные от методологии планирования. Состав показателей прогноза может значительно отличаться от состава показателей будущего плана. В чем-то прогноз может оказаться менее подроб​ным, чем расчеты плановых заданий, а в чем-то он будет более детально проработан. Элементы цикла прогнозирования показаны на рис. 2.18.1.
Выбор         Сбор         Расчет про-         Оценка           Координация
прогноз- > инфор- > гностической > результа- >   с другими сферами
ной          мации          модели              тов             управленческой
модели                                                                     деятельности
Рис. 2.18.1. Цикл прогнозирования
Чтобы обосновать свое мнение, специалисты по прогнозиро​ванию опираются на разнообразные источники информации и спе​цифические методы прогнозирования. К методам прогнозирования относятся методы экономической статистики, математическо-ста-тистические модели, методы экономической кибернетики и опти​мального программирования, эконометрические методы, методы исследования операций и теории принятия решений и др.
Ответственность за отдельные участки финансового планиро​вания и бюджетирования на предприятии распределяются следую​щим образом:
>* заместитель по экономике (или финансовый директор) пред​приятия руководит процессом финансового планирования и бюдже​тирования, организует работу по формированию сводного бюджета предприятия, бюджетов служб и отделов и дает распоряжения по реализации изменений;
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>* планово-экономический отдел осуществляет содействие и непосредственное участие в составлении перспективных, текущих и оперативных планов. Одновременно осуществляется консультирова​ние и проведение самостоятельных экономических исследований.
Отдел выполняет следующие задачи:
Ф координации разделов и разработки финансовых (в денеж​ном выражении) и производственных (в натуральном выражении) планов на уровне предприятия в целом;
* перспективного, текущего и оперативного планирования про​изводственного и финансового результатов, инвестиций и денеж​ных потеков;
>* финансовый отдел отвечает за внешнее финансирование по​требностей компании в процессе текущей деятельности. Финансо​вый отдел занимается проблемами оперативного планирования, управления денежными потоками и контроля за ликвидностью ком​пании в целом, в установленном порядке составляет формы отчет​ности по структурным подразделениям и компании в целом, осу​ществляет функции информационного обеспечения, координации и контроля.
Для того чтобы система финансового планирования на пред​приятии была эффективной, необходима разработка бюджетов.
Годовой бюджет предприятия как часть плана финансового оз​доровления составляется на основе показателей двухлетнего плана. Основным направлением бюджетирования организации является максимизация конечных финансовых результатов при заданных ре​сурсах и заданной организации работ.
В годовом и квартальном бюджетировании применяются более точные по сравнению с перспективным финансовым планировани​ем методы расчетов. Бюджеты являются наиболее полными, диф​ференцированными и детальными, при этом они должны быть со​отнесены с конкретными действиями и мероприятиями. В бюджетах определяются конкретные цифровые показатели финансово-хозяй​ственной деятельности организации, последовательность и сроки совершения операций на предстоящий год и квартал.
Сводный (двухлетний в нашем случае) бюджет организации представляет собой прогнозируемое состояние основных финансо​вых показателей на момент окончания периода планирования. Свод​ный бюджет содержит две составные части: операционный и фи​нансовый бюджеты.
Операционный бюджет включает бюджет продаж, производ​ственный бюджет, бюджеты производственных запасов, прямых
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затрат на материалы, прямых затрат на оплату труда, общепроиз​водственных расходов, коммерческих расходов, управленческих рас​ходов, бюджет доходов и расходов (или прогноз отчета о прибылях и убытках).
Финансовый бюджет состоит из инвестиционного бюджета, бюджета движения денежных средств, прогноза баланса.
Основными бюджетами, составление которых обязательно для каждого предприятия, являются: прогноз баланса, бюджет доходов и расходов (или прогноз отчета о прибылях и убытках), бюджет движения денежных средств.
Значение бюджетирования в том, что оно1:
•* способствует рациональному использованию средств пред​приятия благодаря своевременному планированию совершаемых хозяйственных операций, финансовых и материальных потоков и систематическому контролю над ними;
*  обеспечивает целевую ориентацию и координацию деятель​ности всех служб организации, четко определяет круг ответствен​ных лиц по каждой задаче и направлению деятельности;
*  стимулирует руководителей структурных подразделений (центров финансовой ответственности) к достижению намеченных целей;
*  позволяет выявить и минимизировать различные риски;
Ф делает всю работу, выполняемую структурными подразде​лениями, абсолютно прозрачной для руководства организации.
В общем случае выделяют следующие этапы процесса финан​сового планирования:
+ анализ инвестиционных возможностей и возможностей фи​нансирования, которыми располагает организация;
*  формирование мероприятий по финансовому оздоровлению и разработка их бюджетов;
*  прогнозирование последствий реализации этих мероприя​тий, чтобы избежать неожиданностей и понять связь между теку​щими и будущими решениями;
*  обоснование выбранных вариантов из ряда возможных ре​шений (эти варианты и будут представлены в окончательной ре​дакции плана);
*  расчет итоговых финансовых параметров и оценка резуль​татов, достигнутых организацией, в сравнении с целями, установ​ленными в финансовом плане.
1 См.: Кандинская О. Стратегический маркетинг и финансовое планирова​ние // Налоговое планирование. 2001. № 4. С. 20.
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Пятиступенчатый процесс планирования предполагает приня​тие решений и осуществление мероприятий, которые на каждой стадии планирования влияют на будущее организации. Поскольку никто не в состоянии точно предвидеть будущее, процесс планиро​вания должен быть непрерывным. Необходимо постоянно отражать на каждом этапе финансового планирования поступающую инфор​мацию. Непрерывно изменяющиеся внешние условия требуют, что​бы процесс пересмотра финансовых планов был непрерывным.
Оперативное финансовое планирование использует утверж​денные двухлетние позиции в повседневной деятельности для дос​тижения поставленных целей. Если двухлетнее планирование осу​ществляется "крупными мазками", то оперативный финансовый план должен быть значительно более подробным. Составление деталь​ных оперативных финансовых планов необходимо как для реализа​ции мероприятий по финансовому оздоровлению, так и для обес​печения стабильной работы всех служб предприятия.
Оперативное финансовое планирование заключается в разра​ботке и доведении до исполнителей бюджетов платежного календа​ря и других форм оперативных плановых заданий по всем основным вопросам финансовой деятельности, в умении эффективно управ​лять оборотным капиталом (денежными средствами, дебиторской задолженностью) и кредиторской задолженностью исходя из утверж​денных итоговых параметров в рамках утвержденного бюджета.
Важным инструментом эффективного использования денежных средств предприятия является платежный календарь. Разработка платежного календаря заключается в определении конкретной пос​ледовательности и сроков осуществления всех расчетов, что позво​ляет своевременно перечислить платежи контрагентами, в бюдже​ты и во внебюджетные фонды и обеспечить финансирование нор​мальной хозяйственной деятельности организации. Платежный ка​лендарь составляется обычно на месяц (квартал) с разбивкой пока​зателей по более мелким периодам (15 дней, декаду, пятидневку). Правильно составленный платежный календарь дает возможность выявить возможные финансовые ошибки, недостаток средств, вскрыть причину такого положения, наметить соответствующие мероприятия, и таким образом избежать финансовых затруднений1.
Во многих организациях наряду с платежным календарем со​ставляется налоговый календарь, в котором указывается, когда и какие налоги следует уплатить. Это позволяет избежать просрочек и пени.
См.: Финансовое планирование и контроль / Пер. с англ.; Под ред. М. А. Поукока и А. X. Тейлора. М.: Инфра-М, 1996.
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Опыт известных зарубежных компаний свидетельствует о том, что наиболее разумным является применение всей системы фи​нансовых планов, различающихся по своим срокам и целя. Эффек​тивным подспорьем в процессе разработки финансовых планов яв​ляется конкретная программа для финансового планирования и ин​вестиционного проектирования Ргсцек! Ехрег! 7.
Любые решения финансового характера принимаются в три этапа:
+ выявляются потребности в финансировании;
Ф определяются возможности в мобилизации источников фи​нансовых ресурсов;
Ф выбираются финансовые ресурсы, которыми целесообразно воспользоваться в процессе финансирования.
Важной предварительной работой для создания эффективной системы финансового планирования является выявление и анализ доступных для использования финансовых ресурсов, что необходи​мо для обеспечения возможности принятия самого плана.
Финансовые ресурсы представляют собой денежные доходы и поступления, находящиеся в распоряжение организации и пред​назначенные для осуществления затрат по основному производ​ству, реализации мероприятий по финансовому оздоровлению пред​приятия, экономическому стимулированию, выполнению обяза​тельств перед государством, финансирование прочих расходов.
Источниками финансовых ресурсов являются уставный капи​тал (складочный капитал в товариществах, уставной фонд в госу​дарственных и муниципальных унитарных предприятиях и паевой фонд в кооперативах), нераспределенная прибыль, резервный ка​питал, накопленные амортизационные отчисления, дополнитель​ная эмиссия акций, эмиссия депозитарных расписок, добавочный капитал и, наконец, страховые поступления. Подробно об источни​ках финансирования предприятий мы поговорим ниже.
Важной проблемой (практической и методологической) в фи​нансовом планировании является проблема формирования источни​ков финансирования предприятия. Наиболее известным подходом к ее решению является теория Майерса — теория последовательно​сти действий в финансовом планировании1. Нам представляется, что она актуальна и для отечественных руководителей. Вот ее ба​зовые положения:
Ф организации предпочитают финансирование из собственных средств;
1 См.: Бреши Р., Майерс С. Принципы корпоративных финансов / Пер. с англ. М.: Олимп-бизнес, 2002. С. 376.
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* избыточные финансовые средства направляются в высоко​ликвидные ценные бумаги;
+ если приходится прибегать к внешнему финансированию, то организации сначала стимулируют самые безопасные и дешевые ценные бумаги-облигации, затем — конвертируемые ценные бу​маги, а в дальнейшем — акции.
Выбор того или иного источника финансирования зависит от множества факторов.
Финансирование за счет заемных средств (включая эмиссию ценных бумаг) предпочтительнее для фондоемких предприятий, расширяющих производство (при условии, что они рентабельны). С одной стороны, от таких организаций банки не будут требовать повышенную оплату за кредит, поскольку риск вложений относи​тельно невелик. С другой стороны, для таких организаций не про​блематично найти материальное обеспечение кредита в форме имеющихся активов, если они ликвидны.
При выборе варианта долгового финансирования (привлечения кредитов, размещения облигаций) необходимо учитывать ситуа​цию на кредитном рынке, условия получения кредитов (кредитная ставка, сроки истечения долговых обязательств, условия по обслу​живанию долга). При наращивании доли заемного капитала увели​чивается вероятность банкротства организации, что вынуждает кре​диторов увеличивать уровень ставки процента за кредит с учетом включения в нее премии за дополнительный финансовый риск. В настоящее время стоимость заемных средств пока остается высо​кой. Учетная ставка ЦБ РФ составляет 18% (лето 2003 г.). Однако она последние годы неуклонно снижается, и возможно, что она достигнет такого уровня, когда промышленные предприятия смо​гут брать кредиты. А пока рентабельность предприятий существен​но ниже учетной ставки ЦБ РФ (около 8%, учетная ставка ЦБ РФ — 16%).
2.18.3. Основы бюджетирования.
Общий бюджет предприятия.
Операционный бюджет, финансовый бюджет.
Методика составления основных
бюджетов предприятия
Понятие бюджетирования
Бюджетирование (или финансовое планирование) — это про​цесс разработки и утверждения бюджета (финансового плана) орга​низации. Наличие бюджета организации — это признак высокой
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управленческой культуры. Бюджетирование — это одна из основ​ных специфических функций управления предприятием, включаю​щих в себя методологию финансового планирования, учета и конт​роля денежных средств и финансовых результатов, и регламент управления денежными средствами. Процесс бюджетирования дол​жен быть синхронизирован с процессом разработки других разде​лов плана финансового оздоровления.
Бюджетирование в процессе разработки плана финансового оздоровления позволяет:
*  обеспечить финансовыми средствами процессы реализации основного производства и мероприятий по финансовому оздоровле​нию предприятия;
*  скоординировать разработку и реализацию различных раз​делов плана финансового оздоровления, а значит, и различных ви​дов деятельности предприятия;
*  контролировать расход финансовых средств и материальных ресурсов;
*  оценивать результаты работы отдельных центров финансо​вой ответственности и их руководителей;
4 стимулировать менеджеров центров финансовой ответствен​ности к достижению целей своих структурных подразделений.
Бюджетирование как управленческая технология включает три составные части:
Ф методологию бюджетирования, включающую виды и форму бюджетов, целевые показатели (систему финансово-экономических показателей, на основе которых строятся бюджеты);
*  организацию процесса бюджетирования, предусматривающую формирование финансовой структуры организации (определяются центры финансовой ответственности — объекты бюджетирования), бюджетного регламента, этапов бюджетного процесса, порядок кон​солидации бюджетов в сводный бюджет организации, графика до​кументооборота, системы внутренних нормативных документов (по​ложений, должностных инструкций и пр.);
^ использование информационных технологий, позволяющих не только разработать различные сценарии будущего финансового состояния коммерческой организации (или отдельного бизнеса), но и осуществлять оперативный сбор, обработку и консолидацию фак​тических данных, необходимых для бюджетного контроля. Приме​нение информационных технологий в области бюджетирования воз​можно лишь при наличии сплошного управленческого учета.
Система бюджетирования представляет собой совокупность таких элементов, как структура бюджетов, процедура формирова-
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ния, согласования и утверждения бюджетов и контроль за их фак​тическим исполнением, нормативная база (нормы, нормативы, ли​миты). В общем случае можно выделить пять этапов постановки системы бюджетирования в организации (см. табл. 2.18.1).
Цель первого этапа (формирование финансовой структуры) — разработать модель структуры, позволяющей установить ответ​ственность за исполнение бюджетов и контролировать источники возникновения доходов и расходов.
На втором этапе (создание структуры бюджетов) определяет​ся общая схема формирования сводного бюджета организации.
В результате проведения третьего этапа формируется учет-но-финансовая политика коммерческой организации, т. е. правила ведения и консолидации бухгалтерского, производственного и опе​ративного учета в соответствии с ограничениями, принятыми при составлении и контроле (мониторинге) выполнения бюджетов.
Цель четвертого этапа — разработка регламента финансового планирования, определяющего процедуры планирования, монито​ринга и анализа причин невыполнения бюджетов, а также текущей корректировки бюджетов.
Пятый этап (внедрение системы бюджетирования) включает работы по составлению операционного и финансового бюджетов на планируемый период, проведению сценарного анализа, корректи​ровке системы бюджетирования по результатам анализа ее соот​ветствия потребностям организации.
Успех внедрения системы бюджетирования в организации за​висит как от тщательности проработки всех регламентов и проце​дур составления и контроля исполнения бюджетов, так и от уровня квалификации менеджеров, отвечающих за бюджетирование. В лю-
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Таблица 2.18.1 Этапы постановки системы бюджетирования
бом случае к моменту "запуска" бюджетирования в организации должна существовать тщательно отлаженная система управлен​ческого учета.
Чтобы система бюджетирования была эффективной, необходи​мо наличие ряда условий:
Ф методологической и методической основы для разработки, контроля и анализа бюджета;
Ф эффективной технологии согласования бюджетов отдельных разделов плана финансового оздоровления, их консолидации и кон​троля за их выполнением;
*  достоверности данных;
*  доступа к оперативным данным о состоянии бизнеса для при​нятия обоснованных решений;
*  высококвалифицированных работников, готовых поддержи​вать бюджетный процесс;
Ф автоматизации расчетов, в том числе наличии возможнос​тей интеграции с системами управления ресурсами организации и внешними источниками данных.
Технология бюджетирования
Сводный бюджет объединяет две составные части: операцион​ный и финансовый бюджеты.
Операционный бюджет содержит:
Ф бюджет продаж;
Ф производственный бюджет;
Ф бюджет прямых затрат на материалы;
*  бюджет прямых затрат на оплату труда;
*  бюджет общепроизводственных расходов;
Ф бюджет производственных запасов (готовой продукции, не​завершенного производства, материалов);
Ф бюджет коммерческих расходов;
Ф бюджет управленческих расходов;
Ф бюджет доходов и расходов (или прогноз отчета о прибылях и убытках).
Себестоимость произведенной продукции (другое название — бюджет производственных затрат) объединяет бюджет прямых зат​рат на материалы, бюджет прямых затрат на оплату труда, бюд​жет общепроизводственных расходов.
Финансовый бюджет включает:
*  инвестиционный бюджет (бюджет реализации плана финан​сового оздоровления);
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Ф бюджет движения денежных средств;
Ф прогноз баланса.
Назначение операционного бюджета — увязка натуральных показателей планирования со стоимостными; определение наибо" лее важных пропорций, ограничений и допущений, которые сле​дует учитывать при составлении основных бюджетов (имеется в виду прогнозный баланс, бюджет доходов и расходов и бюджет дви​жения денежных средств). Состав операционного бюджета опреде​ляет руководство организации совместно с консультантом, прежде всего исходя из характера целей, стоящих перед организацией, специфики бизнеса, степени методической, организационной и тех​нической готовности предприятия к финансовому планированию.
Процесс формирования отдельного бюджета включает: разра​ботку формата документов, определение перечня необходимых пер​вичных документов, установление временного регламента состав​ления бюджета, разработку схемы консолидации бюджета, опреде​ление ответственных лиц за составление бюджета, сбор и обра​ботку информации.
Основные бюджеты — это консолидированные бюджеты. Они строятся по организации в целом или по центрам прибыли, т.е. по тем центрам финансовой ответственности, по которым может быть рассчитан финансовый результат. Основные бюджеты имеют стан​дартные форматы. Как правило, при составлении основных бюдже​тов применяют документы, по форме и содержанию соответствую​щие документам бухгалтерской отчетности. Это значительно об​легчит составление бюджетов и упростит анализ плановых и фак​тических показателей.
Прогноз баланса является важнейшим инструментом управле​ния активами и пассивами коммерческой организации.
Бюджет доходов и расходов (соответствует форме №2 бухгал​терской отчетности) необходим для оценки рентабельности теку​щей деятельности организации. Именно наличие прибыли, отра​жающейся в данном документе, является залогом положительного сальдо бюджета денежных средств.
В отличие от бюджета доходов и расходов бюджет движения денежных средств (в основном соответствует форме № 2) должен от​ражать не любые обязательства, а только денежные средства. По​скольку в настоящее время в нашей стране имеют хождение ана​логи денежных средств — финансовые суррогаты (взаимозачеты, векселя, бартер), их также необходимо отразить в бюджете дви​жения денежных средств (с определенной корректировкой). В пото-
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ке денежных средств целесообразно отделить денежные средства от бартера. Различные платежные суррогаты (векселя, зачеты, долги) следует привести к денежным средствам посредством ры​ночного дисконта в том случае, если их собираются продать. Если планируется использовать эти суррогаты для оплаты сырья, мате​риалов, услуг, их следует отразить как бартер.
В бюджете доходов и расходов для корректной оценки при​быльности необходимо скорректировать выручку и себестоимость путем приведения бартерных расчетов к денежному эквиваленту, исходя из денежных цен на соответствующую продукцию.
Бюджет может иметь бесконечное количество видов и форм. Его структура зависит от того, что является предметом составле​ния бюджета; размера организации; степени управленческой куль​туры, квалификации и опыта разработчиков. Различают два основ​ных метода бюджетирования:
Ф "нулевой метод" актуален для новой организации или при коренном изменении предмета деятельности организации;
Ф "планирование от достигнутого" — традиционный метод.
Суть разработки бюджета на нулевой основе в том, что каж​дый из видов деятельности, осуществляемый в рамках центра фи​нансовой ответственности или же структурного подразделения, в начале текущего года должен доказать свое право на дальнейшее существование путем обоснования будущей экономической эффек​тивности выделяемых средств. Это означает, что менеджеры под​разделения должны подготовить план затрат для их сферы дея​тельности, за которую они отвечают. В результате руководство получит информацию, позволяющую лучше определить приорите​ты: при выборе того или иного мероприятия по финансовому оздо​ровлению и осуществить перевод финансовых ресурсов в наиболее рентабельные операции.
Существуют две основных формы составления бюджета: жест​кий бюджет'(традиционная форма) и гибкий бюджет1.
В отличие от жесткого бюджета, когда цифровые показатели не изменяются в течение планового периода, при гибкой форме плановые документы могут периодически корректироваться на про​тяжении всего года для отражения оперативных результатов. Гиб​кий бюджет показывает размеры затрат и результаты при различ​ном объемном показателе деятельности соответствующего струк-
1 См., например: Магометов Ш. Практические рекомендации по внутренне​му планированию // Бизнес. 1998. № 4. С. 40.
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турного подразделения. По операционной деятельности таким по​казателем может выступать объем производства продукции (ра​бот, услуг). При изменении объема деятельности условно-перемен​ные затраты меняются, а условно-постоянные остаются неизмен​ными. Поэтому в гибком бюджете указывается ставка (норматив) переменных затрат на единицу объема продукции (Ь). Условно-по​стоянные затраты выделяются отдельно. В этом случае затраты в общем виде планируются по следующему алгоритму:
У = а + ЬХ,
где У — общий объем текущих затрат по конкретному подраз​делению организации;
а — запланированный объем постоянных статей бюджета;
Ь — установленный норматив переменных затрат бюджета на единицу продукции;
X — показатель, характеризующий деловую активность орга​низации (например, объем производства продукции, работ, услуг и др.) в натуральных единицах измерениях.
С помощью этой формулы, связывающей затраты и объем про​изводства, можно разрабатывать планы для различных уровней деловой активности. Например, переменные затраты могут быть установлены в определенном процентном соотношении от уровня деловой активности организации (например, от объема выпуска продукции). На основе таких норм в гибком бюджете определяют общую сумму переменных затрат в зависимости от уровня деловой активности структурного подразделения (ЬХ).
Гибкий бюджет наилучшим образом подходит для центров пол​ностью регулируемых (контролируемых) затрат, а также для цент​ров доходов, так как он показывает, каким образом руководитель, меняя объем производства, может воздействовать на затраты или выручку (доход). По принципу гибкого бюджета планируют выруч​ку, затраты на основные материалы, сдельную зарплату др.
Использование на практике гибких бюджетов позволяет со​ставлять бюджеты, которые более точно отражают задачи и фи​нансовое положение организации. Несомненно, без соответствую​щего компьютерного обеспечения данного процесса формирование гибкого бюджета просто нереально.
Ряд организаций формируют так называемые обновляемые (или скользящие) бюджеты. Изменения вносятся раз в полугодие или квартал. Создается прогноз доходов и расходов организации на че​тыре квартала вперед и годовой бюджет на основе этих прогнозов. Ежеквартально (или ежемесячно) аналитики осуществляют высо-
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котонные оценки, с тем чтобы удостовериться, что бюджет соот​ветствует реальным доходам и расходам.
Бюджет продаж является основополагающим при определении ожидаемых денежных поступлений. В условиях рыночной экономи​ки он должен быть предельно точным и обоснованным, максималь​но учитывать рекомендации службы маркетинга.
Задача службы маркетинга — грамотно рассчитать цену на товар, которая принесет максимальный доход, и количество това​ров, которые предполагается продать по этой цене.
В результате исследования рынка, потребителей и их сегмен​тации, уровня спроса, мотивации потребителей, положения пред​приятия на рынке формируется рыночная цена на товары органи​зации, которая является основой при составлении бюджета продаж.
При составлении бюджета продаж необходимо учитывать фак​торы внешней и внутренней среды:
*  объем продаж предпланового периода; Ф ценовая политика конкурентов;
4 сезонные колебания;
Ф производственные мощности и проч.
Бюджет продаж формируется на базе заключенных или гото​вящихся к заключению договоров по поставкам продукции, анализа производственной деятельности предыдущих лет и стратегии раз​вития предприятия. Бюджет продаж рассчитывается в натуральных единицах и в стоимостных показателях в разрезе основных видов продукции.
Следует иметь в виду, что при большой номенклатуре това​ров необходимо их группировать. В этом случае бюджет продаж составляют по группам товаров и средним ценам для каждой груп​пы. Если совокупная доля отдельных товаров в общем объеме про​даж достаточно велика (не менее 50%), в бюджете продаж они не группируются.
После 'составления бюджета продаж составляется производ​ственный бюджет. Можно выделить следующие типы производств, различающиеся по производственному циклу, номенклатуре про​дукции и особенностям технологического процесса:
Ф организации по выпуску одного вида продукции, имеющего непрерывный технологический процесс и непродолжительный про​изводственный цикл, например, производство товаров народного потребления, цемента, асфальта и пр.;
*  организации по выпуску нескольких изделий с непрерыв​ным технологическим процессом, например, текстильное, нефте​перерабатывающее, целлюлозно-бумажное производство;
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•* массовое сборочное производство, например, телевизоров, часов, автомобильных двигателей;
* организации, выпускающие партии изделий по заказам, на​пример тяжелое машиностроение, производство строительных материалов, авиастроение и др.
Соответственно, при составлении производственных бюджетов организаций, относящихся к разным типам производств, должны учитываться технологические особенности производства, уровень квалификации рабочей силы и другие обстоятельства.
Производственный бюджет — это план производства продук​ции. В нем конкретизируется бюджет продаж, а также для каждого периода планирования (месяца, квартала, года, двухлетнего пери​ода) устанавливается объем готовой продукции, который необходи​мо произвести.
В зависимости от политики удовлетворения внешнего спроса организации (производство на склад, производство под заказ, сборка под заказ) производственный бюджет может формироваться не только на готовую продукцию, но и на детали и узлы, используемые для сборки изделий (промежуточные сборки) или даже сырье и мате​риалы. В случае составления бюджета продаж с учетом конкретных моделей выпускаемых изделий производственный бюджет может формироваться также и на каждую отдельную модель. В обяза​тельном порядке производственный бюджет должен формировать​ся на производимые организацией узлы и детали, которые могут не только входить в состав сборок, но и продаваться отдельно в виде запасных частей1.
В качестве исходных данных для составления производствен​ного бюджета используются показатели бюджета продаж на изде​лия каждого вида, заказы на поставку, размеры запасов, имеющи​еся производственные мощности.
При составлении производственного бюджета, прежде всего, необходимо установить доступные мощности, т. е. способность про​изводственной системы выпускать определенное количество про​дукции в течение планового периода. Доступная мощность зависит от таких факторов, как спецификация изделий, график работы, наличие машин и оборудования.
После определения требуемой мощности рассчитывается необ​ходимый объем выпуска готовой продукции, который составляется в натуральных единицах измерения и рассчитывается по формуле:
1 См.: Кузнецова Е. В. Бюджетирование ресурсов и управление финансами // Финансы и кредит. 2000. № 1. С. 31.
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Прогнозный объем продаж рассчитывается на предыдущей ста​дии разработки сводного бюджета продаж. Определение величины остатков готовой продукции на конец планового периода зависит от подходов к планированию выпуска, стратегии использования про​изводственных ресурсов.
Существует два основных подхода к планированию выпуска: календарное планирование и позаказное планирование.
В календарном планировании объектом планирования являет​ся временной период (месяц, квартал), в течение которого должно быть изготовлено определенное количество продукции. Исходными бюджетными параметрами при таком подходе являются физичес​кий объем продаж и физический объем выпуска (которые в крат​косрочном периоде по большей части независимы друг от друга). Расчетными параметрами являются остатки готовой продукции и незавершенного производства.
Такой подход применяется при массовом и серийном производ​стве и подразумевает наличие большого числа покупателей. Про​изводственный цикл (время изготовления продукции), как правило, меньше периода планирования.
В позаказном планировании объектом планирования является отдельный производственный заказ. При этом под заказом понима​ется заявка покупателя (заказчика) на определенное количество специально созданных или изготовленных для него изделий. Вид заказа и его стоимость, порядок расчетов, передачи продукции, срок выполнения заказа определяется в договоре с заказчиком.
При использовании позаказного планирования сформирован​ный пакет заказов (т. е. бюджет продаж) непосредственно определя​ет производственный бюджет. Исходными параметрами являются объем и структура продаж, а также целевой уровень товарных остатков. Главным расчетным параметром, соответственно, являет​ся физический объем выпуска продукции. Данный подход использу​ется в единичном и мелкосерийном производстве, при производ​стве длинно-цикловой продукции (время изготовления — больше квартала), а также при относительно небольшом количестве поку​пателей.
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Позаказное планирование бывает прямым и обратным. Пря​мое планирование (планирование вперед) предполагает, что вы​полнение заказа начинается с момента его поступления (независи​мо от срока исполнения), после чего все операции планируются вперед (из прошлого в будущее) начиная с этой даты. Такой подход позволяет рассчитать срок исполнения заказа и определить самую раннюю дату отгрузки заказа покупателю. Обратное планирование (планирование назад) заключается в планировании с последней опе​рации, при этом за отправную точку принимается дата исполнения заказа. После этого все предшествующие операции планируются в обратном порядке (из будущего в прошлое). Именно такой подход используется в стандартных ЕКР-системах.
Поскольку прогнозируемый объем продаж в плановом перио​де может колебаться (сезонность, периодичность, общий рост или спад продаж), на этапе разработки производственного бюджета целесообразно выработать стратегию использования ресурсов орга​низации для реализации необходимого уровня продаж. На практи​ке применяют следующие стратегии:
*  стратегию преследования;
*  стратегию сглаживания;
*  субподряд;
^ комбинированную стратегию.
При стратегии преследования объем производства готовой про​дукции примерно равен объему продаж (т. е. производится ровно столько, сколько планируется к продаже). В некоторых отраслях такая стратегия представляется единственно возможной (например, производство строительной продукции). Достоинством стратегии является то, что запасы готовой продукции сведены к минимуму: товары производятся лишь тогда, когда на них имеется спрос. Ос​новной недостаток стратегии — в периоды резкого повышения спроса будут отсутствовать запасы готовой продукции.
При стратегии сглаживания объем производства готовой про​дукции всегда постоянен и соответствует среднегодовому объему продаж. Когда спрос становится ниже объема производства, орга​низация увеличивает запасы готовой продукции. Когда спрос пре​вышает производство, эта разница покрывается за счет созданных ранее запасов готовой продукции. Преимущество данной стратегии заключается в том, что уровень затрат, связанных с изменением объема производства, минимален и отсутствует необходимость в избыточных производственных мощностях для удовлетворения по​вышенного спроса на продукцию. Недостатком является наличие запасов готовой продукции в периоды пониженного спроса.
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При субподряде объем производства готовой продукции по​стоянен и соответствует среднегодовому объему продаж. В периоды повышенного спроса дополнительное изготовление продукции или некоторых комплектующих заказывается у других организаций.
Преимуществами данной стратегии является снижение затрат на выполнение производственного бюджета, минимизация расхо​дов на содержание избыточного оборудования и затрат, связанных с изменением уровня производства. Однако стоимость работы под​рядчиков может оказаться выше, чем если бы они производились в данной организации, поскольку в стоимость такой работы включа​ется не только стоимость самого изделия, но также транспортные расходы и контроль качества.
Назначение бюджета прямых затрат на материалы в том, что​бы определить затраты сырья, основных материалов, полуфабри​катов, комплектующих, необходимых для производства готовой продукции.
Существуют два основных метода составления бюджета пря​мых затрат на материалы:
4 нормативный метод;
* аналитический метод.
Нормативный метод является наиболее точным, обоснованным, но вместе с тем довольно трудоемким. Суть данного метода заклю​чается в том, что затраты на материальные оборотные средства (сырье, материалы, комплектующие) определяются исходя из ус​тановленных норм расхода. Большинство крупных и средних про​мышленных предприятий составляют плановую калькуляцию на единицу продукции, в которой установлены удельные нормы рас​хода по видам сырья и материалов. Таким образом, на основе уста​новленных норм расходов материалов и данных производственного бюджета рассчитывают потребность на бюджетный период.
Аналитический метод по сравнению с нормативным методом гораздо проще в практическом применении, однако дает более грубую оценку потребности в материальных затратах. Суть данного метода заключается в том, что на основе фактических данных про​изводства и сбыта продукции за базовый (отчетный) год и общих расходов материалов рассчитывается средневзвешенная, принима​емая за норму расхода на планируемый бюджетный период. Затем эти нормы расхода применяются к плановым объемам продаж и выпуска для определения потребностей в материалах.
Бюджет прямых затрат на оплату труда. Как правило, с рос​том выпуска продукции увеличивается заработная плата.
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В случае, если к моменту составления бюджета затрат на оп​лату труда накопилась кредиторская задолженность по выплате заработной платы, составляется график ее погашения. Материал по разработки графика погашения задолженности представлен в разделе 4 данной главы.
Бюджет общепроизводственных (накладных) расходов включа​ет общецеховые расходы на организацию, обслуживание и управ​ление производством. Общепроизводственные расходы состоят из двух групп1:
*  расходов на содержание и эксплуатацию оборудования;
*  общецеховых расходов на управление.
Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования вклю​чают:
^ амортизацию производственного оборудования и транспорт​ных средств;
*  текущий уход и ремонт производственного оборудования;
*  энергетические затраты на оборудование;
*  услуги вспомогательных производств по обслуживанию обо​рудования и рабочих мест;
* заработную плату производственных рабочих, обслуживаю​щих оборудование (ремонтников);
*  расходы на внутризаводские перевозки материалов, полу​фабрикатов, готовой продукции;
Ф потери от простоев;
*  прочие расходы, связанные с использованием оборудования. Общецеховые расходы на управление включают:
*  затраты, связанные с подготовкой и организацией производ​ства;
*  содержание аппарата управления цеха;
*  содержание прочего цехового персонала;
*  амортизацию производственных зданий и сооружений;
*  затраты на обеспечение нормальных условий труда и тех​ники безопасности;
•* затраты на повышение квалификации и подготовку кадров;
* прочие общецеховые расходы непроизводительного характера.
Критерии объединения названных видов расходов в одну груп​пу под названием "Общепроизводственные расходы" связаны с тем, что они имеют ряд общих характеристик:
1 См.: Финансовый бизнес-план / Под. ред. В. М. Попова. М.: Финансы и статистика, 2000. С. 82.
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*  носят комплексный характер;
Ф возникают в производственных подразделениях;
*  не могут быть отнесены на продукт прямым путем, если их выпускается более одного;
*  распределяются косвенным путем между видами готовой продукции и незавершенным производством.
Общепроизводственные расходы имеют черты как условно-по​стоянных, так и условно-переменных, расходов. Они изменяются в зависимости от увеличения или уменьшения объемов продаж бо​лее высокими темпами, чем постоянные (например, управленчес​кие расходы), но не прямо пропорционально, как переменные (на​пример, прямые материальные и трудовые затраты).
К числу таких условно-переменных расходов в зависимости от специфики производства могут быть отнесены: двигательная элект​роэнергия, заработная плата вспомогательных рабочих, некоторые сопутствующие материалы. Однако при переходе к прогрессивным системам учета, например, учет по бизнес-процессам большая часть общепроизводственных (косвенных) расходов может перейти в раз​ряд прямых расходов, так как появляется возможность непосред​ственно учитывать данные издержки по видам продукции, на чье производство они были израсходованы.
К числу условно-постоянных расходов в составе общепроиз​водственных расходов относят заработную плату цеховых ОТК, ИТР, капитальный и текущий ремонт оборудования цеха, амортизацию оборудования цеха и пр.
Для оперативного планирования потока денежных средств важ​но постоянно вести график оплаты и погашения кредиторской за​долженности общепроизводственных расходов.
Наиболее сложной является задача распределения общепроиз​водственных расходов по объектам затрат, на конкретные виды выпускаемой продукции, структурные подразделения (цеха). В ка​честве базы распределения, как правило, выбирается тот показа​тель, который в наибольшей степени соответствует общепроизвод​ственным расходам конкретного производственного подразделения. Как правило, база для распределения затрат сохраняется неизмен​ной в течение бюджетного периода, однако, когда она перестает соответствовать принятым производственным и технологическим процессам, она подлежит пересмотру. Меняя базу распределения, необходимо изменить и значение себестоимости продукции.
На практике для распределения общепроизводственных (на​кладных) расходов по объектам затрат выбираются следующие базы распределения:
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^ прямые затраты; в этом случае применяются ставки рас​пределения общепроизводственных расходов в процентах, от сто​имости потребленных на изделие основных материалов и основной заработной платы производственных рабочих;
*  заработная плата производственных рабочих; данный пока​затель используется в тех случаях, когда заработная плата занима​ет больший удельный вес в общепроизводственных расходах, чем рас ходы на содержание оборудования;
* планируемое время работы производственных рабочих (че-ловекочасы); коэффициент распределения определяется путем де​ления общей суммы общепроизводственных расходов на общее чис​ло затраченных человекочасов;
Ф машиночасы; этот показатель применяется при наличии ин​формации о времени работы оборудования, затраченного на вы​пуск конкретного продукта;
•* стоимость основных материалов; общепроизводственные рас​ходы распределяются пропорционально стоимости использованных основных материалов;
+ объем произведенной продукции в натуральном или стоимо​стном выражении; данный метод используется в случае производ​ства структурным подразделением одного вида продукции;
*  распределение пропорционально установленным норматив​ным ставкам; такая ставка общепроизводственных расходов может быть рассчитана как по организации в целом, так и для каждого подразделения отдельно; единую ставку распределения общепро​изводственных расходов используют в том случае, если на все ра​боты во всех подразделениях затрачивается примерно одинаковое количество времени; в том случае, когда на эти работы затрачива​ется разное время, ставки распределения общепроизводственных расходов устанавливают дифференцированно для каждого подраз​деления, чтобы на все виды продукции распределялись соответ​ствующие им накладные расходы.
Выбранный способ рассмотрения общепроизводственных рас​ходов должен соответствовать принятым производственным и тех​нологическим процессам, быть максимально приближенным к фак​тическим расходам на данный вид продукции. При выборе базы распределения следует руководствоваться отраслевыми методичес​кими рекомендациями по учету, планированию и калькулирова​нию себестоимости.
Для рассматриваемого предприятия базой распределения об​щепроизводственных расходов между отдельными видами продук​ции является заработная плата основных производственных рабо​чих (в соответствии с учетной политикой).
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После того как составлены бюджеты производства, прямых затрат на материалы, прямых затрат на оплату труда и общепро​изводственных расходов, можно скалькулировать производствен​ную себестоимость продукции (бюджет производственных затрат) и разработать бюджет производственных запасов.
Бюджет производственных запасов. Формирование производ​ственных запасов необходимо для обеспечения производства про​дукции заданного объема. Основой для расчета объема производ​ственных запасов является производственный бюджет. Бюджет про​изводственных запасов необходим для формирования двух плано​вых документов:
*  бюджета доходов и расходов — в части подготовки данных о себестоимости реализованной продукции (бюджет производствен​ных затрат);
Ф прогноза баланса — в части данных о состоянии запасов го​товой продукции, незавершенного производства и материалов на конец планового периода.
Бюджет производственных запасов составляется в денежном выражении и содержит плановые показатели по запасам готовой продукции, незавершенному производству и материалам.
Величина запаса собственных оборотных средств на конец пе​риода определяется на основе следующих показателей1:
+ объема производства и реализации продукции;
*  затрат на производство, хранение и реализацию продукции;
*  норм запаса оборотных средств по отдельным видам товар​но-материальных ценностей и затрат.
Для того чтобы рассчитать запасы готовой продукции в де​нежном выражении, необходимо вычислить плановую себестоимость единицы продукции.
Себестоимость готовой продукции будет зависеть от выбран​ного метода калькулирования себестоимости и оценки запасов.
Различают следующие методы учета и калькулирования себе​стоимости:
1)  метод полного включения затрат в себестоимость продук​ции, т. е. традиционный для отечественной промышленности учет по полной себестоимости (или "стандарт-костинг" (з!апс1агс1 соз1т§), принятый в зарубежной практике);
2)  метод неполного, ограниченного включения затрат в себес​тоимость по какому-либо признаку, например, по признаку зави-
1 См.: Ковалев В. В. Введение в финансовый менеджмент. М.: Финансы и статистика, 1999. С. 25.
480
симости расходов от объемов производства (или метод "директ-костинг" (с11гес1 соз1т§)).
При оценке готовой продукции по полной производственной себестоимости используются действующие нормы затрат матери​альных, трудовых и иных ресурсов. По каждой детали к узлу ука​зывают действующие нормы прямых затрат, на основе которых и с учетом количества деталей и узлов определяют падающие на них прямых затраты. При этом прямыми считаются расходы, которые прямо включаются в себестоимость продукции, и их величина бу​дет обусловлена количеством выработанных изделий. Косвенные расходы исчисляют обычно по сметным ставкам и по общему итогу затрат цеха. При этом косвенными считаются расходы, которые производятся в отчетный (плановый) период, независимо от того, сколько и каких изделий изготовлено, а также арендная плата, амортизационные отчисления и т. п.
При оценке готовой продукции с использованием метода не​полного включения затрат в себестоимость во внимание принима​ют только сумму прямых затрат (материалов, оплаты труда), от​носящихся к готовой продукции.
При составлении плановой калькуляции себестоимости едини​цы продукции используются:
Ф спецификации на сырье, материалы, покупные полуфабри​каты и комплектующие изделия;
* технологические карты с операционными нормами времени и расценками;
Ф система норм и нормативов, действующая на предприятии;
+ бюджет общепроизводственных (накладных) расходов.
Себестоимость готовой продукции определяется не только про​изводственными затратами, но и величиной остатков незавершен​ного производства.
На начало бюджетного периода на предприятии существует остаток незавершенного производства (в бухгалтерском учете он фиксируется по дебету счета 20 "Основное производство"). Неза​вершенное производство — это продукция, не прошедшая все ста​дии, предусмотренные технологическим процессом, а также изде​лия, не укомплектованные, не прошедшие испытания и техничес​кую приемку.
Плановая себестоимость выпуска готовой продукции (кредито​вый оборот по счету 20) равен плановым производственным затра​там, скорректированному на величину изменения остатков неза​вершенного производства:
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гп =пс - нп  + пс ,
нп                   кп7
где ГП — плановая себестоимость выпуска готовой продукции;
ПС — производственная себестоимость продукции;
НП^ — запасы незавершенного производства на начало периода;
ПС^ — запасы незавершенного производства на конец периода.
При планировании запасов незавершенного производства на конец планового периода учитывают цикл производства, который включает время:
Ф непосредственного процесса обработки (технологический за​пас);
*  нахождения обрабатываемой продукции у рабочих мест (транспортный запас);
*  пребывания обрабатываемой продукции между отдельными операциями и отдельными цехами (оборотный запас);
*  пребывания продукции при массовом производстве в виде запаса на случай перебоев (страховой запас).
В соответствии с учетной политикой рассматриваемого пред​приятия нами в данном случае применяется метод учета и кальку​лирования полной себестоимости. Это означает, что в себестои​мость готовой продукции включаются как прямые, так и косвенные производственные и непроизводственные расходы. К концу плано​вого периода на складе предприятия остается готовая продукция, изготовленная в данном плановом периоде. Остатки незавершенного производства отсутствуют.
Величина запаса основных материалов на конец периода пла​нируется исходя из потребностей производства следующего плано​вого периода. При определении величины запаса материалов учи​тывается время:
*  нахождения материалов в пути от оплаты счета до прибы​тия (транспортный запас);
*  приемки, разгрузки, складирования (подготовительный запас); •Ф пребывания в виде текущего складского запаса и страхово​го (гарантийного) запаса;
Ф подготовки к производству (технологический запас).
Текущий складской запас устанавливает время нахождения производственных запасов на складе организации между двумя оче​редными поставками. Его величина зависит от частоты и равномер​ности поставок (цикла снабжения) и периодичности запуска сырья и материалов в производство. Во многих организациях величина это​го запаса устанавливается в размере 50% цикла снабжения.
Бюджет коммерческих расходов. Коммерческие расходы — это затраты, связанные с продвижением товаров на рынок сбыта. Часть
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этих затрат зависит от объема продаж, например, комиссионные. Другая часть является постоянной составляющей основного бюдже​та. Как правило, чем больше объем продаж, тем больше средств направляется на стимулирование сбыта, соответственно, растет величина коммерческих расходов.
К коммерческим расходам относятся:
*  комиссионные сборы, уплачиваемые в соответствии с дого​ворами сбытовым и посредническим организациям;
*  транспортные услуги (расходы на доставку товаров на стан​цию или пристань отправления, погрузку в вагоны, суда и т. п.);
*  расходы на тару и упаковку (стоимость услуг либо собствен​ных цехов, производящих тару и упаковку; либо оплата затарива​ния и упаковки товаров сторонними организациями);
*  расходы на рекламу;
Ф представительские расходы;
*  прочие расходы по сбыту (затраты на хранение, складиро​вание, подсортировку и т. п.).
В бухгалтерском учете суммы расходов, связанных с прода​жей продукции (товаров, работ, услуг), накапливаются по дебету счет 44 "Расходы на продажу". Эти суммы списываются полностью частично в дебет счета 90 "Продажи". В промышленных организа​циях при частичном списании подлежат распределению расходы на упаковку и транспортировку (между отдельными видами отгру​женной продукции ежемесячно исходя из их веса, объема, произ​водственной себестоимости и т. п.). Все остальные расходы, связан​ные с продажей продукции, полностью относятся на себестоимость проданной продукции.
Решение об уровне коммерческих расходов должно зависеть от стратегии развития предприятия. Большинство расходов на сбыт продукции планируется в процентном отношении к объему про​даж, размер процента зависит от стадии жизненного цикла това​ра — больший процент в начале цикла, меньший — в конце. При этом темпы роста коммерческих расходов не должны опережать темпы роста уровня продаж.
При составлении бюджета коммерческих расходов следует по​мнить, что расходы на рекламу и представительские расходы нор​мируются с учетом налогового законодательства.
Бюджет управленческих расходов предназначен для определе​ния общих и административных расходов, необходимых для управ​ления предприятием в целом.
Расходы на управление организацией:
*  заработная плата административно-управленческого персо​нала;
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•* командировочные расходы по установленным законодатель​ством РФ нормам;
Ф представительские расходы;
* содержание пожарной охраны, расходы службы безопаснос​ти (расходы на охрану).
Общехозяйственные расходы: содержание прочего общезавод​ского персонала.
При составлении бюджета управленческих расходов наряду с распределением управленческих расходов внутри бюджетного пе​риода (по кварталам) следует показать распределение этих расхо​дов по видам продукции (в случае калькулирования полной себес​тоимости), а также по центрам финансовой ответственности — каждому бизнесу (или структурному подразделению) организации.
При калькулировании полной себестоимости продукции сумма общехозяйственных (управленческих) расходов распределяется между видами продукции пропорционально выбранной базе распределе​ния. Однако такие затраты, как время работы оборудования или заработная плата основных производственных рабочих, не имеют тесной зависимости с размером управленческих расходов. Поэтому распределение управленческих расходов при калькулировании пол​ной себестоимости продукции носит весьма условный характер. В качестве базы распределения может быть принята стоимость пря​мых затрат на каждый вид продукции, что находит отражение в учетной политике организации1.
Распределение управленческих расходов по центрам финансо​вой ответственности производится на основе так называемого смет​ного планирования по центрам финансовой ответственности. Суть данного метода состоит в том, что каждое подразделение органи​зации (центр финансовой ответственности) предоставляет до нача​ла бюджетного периода в планово-экономический отдел проект сметы затрат, относящихся к данному подразделению. Планово-экономи​ческий отдел корректирует сметы подразделений и выводит общую плановую величину управленческих расходов. Методика распреде​ления суммарных управленческих расходов по бюджетам центров финансовой ответственности разрабатывается планово-экономичес​ким отделом и указывается в Инструкции о порядке заполнения формы бюджета доходов и расходов либо другом внутреннем нор​мативном документе.
1 См.: Финансовое планирование и контроль / Пер. с англ.; Под ред. М. А Поуко-каиА.Х. Тейлора. М.: Инфра-М, 1996.
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Лишь небольшая часть управленческих расходов калькулиру​ется чисто расчетным путем (например, амортизационные отчис​ления). Большая часть управленческих расходов на предстоящий бюджетный период устанавливается в виде нормативов (лимитов).
Составление бюджета доходов и расходов (или прогнозного от​чета о прибылях и убытках) является "выходной формой" операци​онного бюджета.
В этом документе рассчитывается плановое значение: объема продаж от реализации продукции, себестоимости реализованной продукции, коммерческих и управленческих расходов, расходов финансового характера (проценты по долгам), налогов к уплате и др. Большая часть исходных данных берется из операционных бюджетов.
В составе операционных расходов с необходимой точностью можно рассчитать сумму налоговых платежей, относимых на фи​нансовые результаты деятельности, например, налог на имуще​ство, налог на рекламу и пр., а также сумму подлежащих уплате процентов по заемным средствам.
Другие статьи операционных расходов, а также внереализа​ционных доходов/расходов рассчитываются приближенно или при​нимаются на уровне фактически сложившихся в предыдущем пе​риоде.
При определении налогооблагаемой прибыли следует иметь в виду, что выручка, которую предполагается получить, может быть не равна налоговой выручке. Существует два метода определения выручки от реализации для целей налогообложения:
* метод начислений; в этом случае датой получения дохода признается день отгрузки (передачи) товаров, работ, услуг, иму​щественных прав (ст. 271 Налогового кодекса РФ);
*  кассовый метод; суть его заключается в том, что датой по​лучения дохода является день поступления средств на счета в бан​ках и (или) в кассу; организации имеют право использовать кассо​вый метод только в случае, если в среднем за предыдущие четыре квартала сумма выручки от реализации товаров без НДС и налога с продаж не превысит 1 млн. руб. за каждый квартал (п. 1 ст. 273 Налогового кодекса РФ).
В основе метода начислений лежит юридический принцип пе​рехода права собственности на товар. Введение уплаты налогов по методу начислений существенно повышает коммерческие риски продавцов, поскольку в ситуации, когда прибыль реально еще не получена, а налог на прибыль уже уплачен, любая задержка пла-
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тежей со стороны покупателей может сильно ударить по финансо​вому состоянию организации. В этой связи многие российские орга​низации вынуждены продавать свою продукцию только на услови​ях полной предоплаты.
Для того чтобы сгладить негативные последствия неплатежей, организациям предоставлено право образовывать резерв по со​мнительным долгам Суммы отчислений в эти резервы включаются в состав внереализационных расходов на последний день отчетного (налогового) периода. Величина этого резерва-(не более 10% от . выручки отчетного (налогового) периода) определяется организаци​ей по результатам проведенной на последний день отчетного (на​логового) периода инвентаризации дебиторской задолженности.
Бюджет доходов и расходов целесообразно составлять в двух вариантах: сводном (в целом по организации) и "развернутом" (в разрезе доходности отдельных видов продукции и отдельных под​разделений). Такое построение документа позволяет судить о рен​табельности производства за определенный период и с его помо​щью можно провести анализ безубыточности.
В западной практике анализ безубыточности носит название "издержки — объем — прибыль" (соз1;-уо1ите-ргой1;, СУР). Ключе​выми переменными СУР-анализа являются объем выпуска, цена единицы продукции, величина постоянных и переменных затрат на единицу продукции.
Основным элементом СУР-анализа является анализ безубыточ​ности, который описывает соотношение постоянных и переменных затрат и прибыли. Сущность анализа заключается в нахождении точки безубыточности, т. е. такой выручки от реализации, при ко​торой организация не имеет ни убытков, ни прибыли. Результата от реализации такого обмена продукции после возмещения пере​менных затрат в точности хватает на покрытие постоянных затрат. Прибыль в этом случае ровна нулю.
Точку безубыточности можно определить аналитическим и гра​фическим методами.
На основе формулы можно рассчитать необходимую для дос​тижения безубыточности сумму продаж и соответствующее этой сумме количество произведенных товаров:
5 = УС + ГС + ЕВГТ,
где 5 — выручка, продажи; УС — переменные издержки;
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ГС — постоянные издержки;
ЕВ1Т — прибыль до вычета процентов и налогов (еагтп§ Ье{оге тЪегез* апй 1ахез).
Графический метод определения точки безубыточности пока​зан на рис. 2.18.2.
Рис. 2.18.2. Графический метод определения точки безубыточности: <Э — количество единиц продукции;
С}^ — критический объем производства, единиц продукции; К — точка критического объема производства продукции; ТК — валовой доход, выручка; ТС — общие (суммарные) издержки; УС — переменные издержки; ГС — постоянные издержки.
Прежде чем рассчитать точку безубыточности, должны со​блюдаться следующие условия и допущения:
Ф затраты являются функцией объема производства;
* объем производства равен объему продаж (при ограничен​ных ресурсах организации усложняется алгоритм СУР-анализа);
Ф переменные затраты изменяются пропорционально объему производства, а постоянные затраты — неизменны при любом его уровне (однако не все переменные издержки зависят от изменения физического объема продаж, например, коммерческие затраты в части прямой рекламы могут являться функцией уровня цен, а не физического объема);
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* цена каждого товара неизменна во времени, также неиз​менны уровни переменных и постоянных затрат в ней (однако сле​дует помнить, что физический объем сбыта зависит не только от ценовой политики, но и от ряда других факторов, например, от предоставления рассрочки платежа и пр.);
Ф производится один товар либо ассортимент, остающийся оди​наковым на всем протяжении бюджетного периода (при наличии широкого ассортимента сбыта усложняется алгоритм СУР-анали-за)1.
Составление финансового бюджета
Как было отмечено выше, финансовый бюджет включает в себя три бюджета: инвестиционный, бюджет движения денежных средств и прогноз баланса предприятия.
Составление инвестиционного бюджета — это процесс плани​рования инвестициями, натравленных на реализацию мероприятий по финансовому оздоровлению предприятия.
В инвестиционном бюджете происходит уточнение мероприя​тий по финансовому оздоровлению предприятия, требующих зна​чительных финансовых ресурсов, объемов и сроков реальных инве​стиций. В этом документе особое внимание должно быть сосредо​точено на учете эффективности этих мероприятий. Определяя кон​кретные мероприятия по финансовому оздоровлению предприя​тия, следует учитывать различия в уровне получаемой отдачи от них и выбирать затраты, обеспечивающие предельно высокую об​щую рентабельность функционирования предприятия. При этом финансовые затраты необходимо соотносить со сроками их окупае​мости. Желательно, чтобы отдача от мероприятий была бы менее чем в двухлетнем периоде. Недостаточная величина финансовых средств означает, что организация не сможет реализовать часть мероприятий по финансовому оздоровлению предприятия и не смо​жет достичь основной цели — восстановления платежеспособности и конкурентоспособности.
Вероятность правильного решения будет выше, если разде​лить предполагаемые инвестиции на две группы:
ф инвестиции первой необходимости, без которых само выжи​вание организации находится под угрозой;
1 См., например: Бригхем Ю., Ганенсин Л. Финансовый менеджмент: В 2 т. / Пер. с англ.; Под ред. В. В. Ковалева. СПб.: Экономическая школа, 2002. С. 473.
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*  инвестиции, которые не являются жизненно необходи​мыми.
При составлении инвестиционного бюджета также необходимо распределить затраты по отдельным разделам плана финансового оздоровления. Для этого источники инвестиций определяют, какие виды затрат будут финансироваться централизованно (за счет орга​низации), за счет внешних источников, а какие — за счет прибыли структурных подразделений (центров инвестиций). Ниже в после​днем параграфе главы мы рассмотрим источники инвестиций, дос​тупных для предприятий.
Для формирования сводного инвестиционного бюджета пред​приятия могут разрабатываться инвестиционные бюджеты по от​дельным разделам плана финансового оздоровления или бюджеты по развитию отдельных групп активов предприятия.
Бюджет движения денежных средств
Главная задача бюджета движения денежных средств (БДЦС) — проверить реальность источников поступления средств (притоков) и обоснованность расходов (оттоков), синхронность их возникнове​ния, определить возможную величину потребности в заемных сред​ствах. Это документ, позволяющий реально оценить, сколько де​нежных средств и в каком периоде потребуется организации.
Необходимость подготовки данного документа обусловлена сле​дующим:
*  понятия "доходы" и "расходы" в бюджете доходов и расхо​дов не отражают действительного движения денежных средств: зат​раты на реализованную продукцию не всегда относятся,,к .т,о.му же временному интервалу, в котором последняя будет отгружена по​требителю;
4 в бюджете доходов и расходов отсутствует информация о направлениях деятельности организации.
В течение бюджетного периода потребность в денежных сред​ствах может существенно изменяться. Возможна ситуация, когда показатели БДЦС свидетельствуют о достаточной ликвидности орга​низации к концу бюджетного периода, а план с разбивкой по квар​талам (месяцам, декадам, неделям) может показать недостаток де​нежных средств в один или несколько моментов периода. Поэтому важно отслеживать ожидаемые поступления и платежи во вре​менном разрезе.
С целью последующего анализа эффективности использования денежных средств планирование денежных потоков производится
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по организации в целом, в разрезе основных направлений деятель​ности и по отдельным структурным подразделениям (центрам фи​нансовой ответственности).
В соответствии с международными стандартами финансовой отчетности (МСФО) и сложившейся практикой для подготовки от​чета о движении денежных средств используются два основных ме​тода: прямой и косвенный. Эти методы различаются между собой полнотой представления данных о денежных потоках организации.
В зарубежной практике большее распространение получил прямой метод, поскольку он дает более объективную картину де​нежного оборота организации и показывает зависимость конечных результатов от источников поступления и направлений расходов средств.
Прямой метод основывается на исчислении притока (выручка от реализации продукции и прочие поступления; доходы от инвес​тиционной и финансовой деятельности) и оттока денежных средств (оплата счетов поставщиков, возврат полученных заемных средств и др.).
Планирование потоков денежных средств происходит по трем основным направлениям:
4 основная (операционная) деятельность;
Ф инвестиционная деятельность;
* финансовая деятельность.
Исходным элементом прямого метода является выручка.
Рассмотрим более подробно движение денежных средств по каждому виду деятельности коммерческой организации.
1. Основная (операционная) деятельность— деятельность орга​низации, преследующая извлечение прибыли в качестве основной цели, связанная с производством промышленной продукции, вы​полнением строительных работ, торговлей, общественным питани​ем, сельским хозяйством, заготовкой сельскохозяйственной продук​ции, сдачей имущества в аренду и другими аналогичными видами деятельности.
Движение денежных средств по основной деятельности вклю​чает притоки и оттоки.
2. Инвестиционная деятельность — это деятельность органи​зации, связанная в основном с приобретением и строительством зданий и иной недвижимости, оборудования, покупки земельных участков, нематериальных активов и других внеоборотных акти​вов, а также их продажей; с осуществлением долгосрочных финан​совых вложений в другие организации и т.п.
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Как правило, финансовое оздоровление предприятия связано с расширением и модернизацией производственных мощностей. В этой связи инвестиционная деятельность может привести к времен​ному оттоку денежных средств.
Источники поступления денежных средств по инвестиционной деятельности:
•Ф денежные поступления, связанные с продажей имущества, машин и оборудования, ценных бумаг, нематериальных и прочих внеоборотных активов;
*  денежные поступления от продаж долевых или долговых инструментов других предприятий и долей участия в совместных предприятиях и др.
Оттоки денежных средств по инвестиционной деятельности: + денежные платежи, связанные с приобретением имущества,
машин и оборудования, нематериальных и прочих внеоборотных
активов;
* платежи, относящиеся к акционерному капиталу и долго​вым инструментам;
Ф долгосрочные финансовые вложения, т. е. денежные плате​жи для приобретения долевых или долговых инструментов других организаций и долей участия в совместных предприятиях (кроме платежей за эти инструменты, рассматриваемые как эквиваленты денежных средств, и за те, которые предназначены для коммер​ческих и торговых целей). Разница между суммами притоков и от​токов в рамках данного раздела называется чистым притоком (от​током) денежных средств по инвестиционной деятельности.
3. Финансовая деятельность — деятельность организации, свя​занная с осуществлением краткосрочных финансовых вложений, получением новых займов и кредитов, выпуском облигаций и иных ценных бумаг и т. п.
Финансовая деятельность должна способствовать росту денеж​ных средств в распоряжении организации для финансового обеспе​чения основной и инвестиционной деятельности, а также реализа​ции плана финансового оздоровления.
В источниках поступлении данного раздела (притоках) отра​жается привлечение долгосрочного капитала в виде наличных де​нежных средств для финансирования деятельности коммерческой организации. Проблемы финансирования решаются посредством ис​пользования самого широкого спектра инструментов — от разме​щения ценных бумаг до банковских кредитов и лизинга.
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Отток денежных средств по финансовой деятельности пред​ставляет собой выплаты акционерам (учредителям) в виде диви​дендов, а также в виде оплаты за выкупаемые ими акции, креди​торам организации в виде выплаты основного долга, кредиторской задолженности и пр.
Разница между притоком и оттоком денежных средств данного раздела называется чистым притоком (оттоком) денежных средств по финансовой деятельности.
С помощью такой формы бюджета движения денежных средств организация может проверить реальность источников поступления средств и обоснованность расходов, синхронность их возникнове​ния, определить возможную величину потребности в заемных сред​ствах в случае возникновения дефицита средств. Бюджет считается окончательно составленным, если в нем предусмотрены источники покрытия дефицита.
Следует иметь в виду, что НДС, акцизы, таможенные пошли​ны в бюджете не отражаются, так как они взимаются до образова​ния прибыли.
Косвенный метод основывается на последовательной коррек​тировке чистой прибыли в связи с изменениями в активах органи​зации. Исходным элементом этого метода является прибыль.
Источником информации для разработки бюджета движения денежных средств косвенным методом являются прогноз баланса и бюджет доходов и расходов. Расчет чистого денежного потока этим методом осуществляется в разрезе отдельных видов хозяйственной деятельности и организации в целом.
Различия полученных результатов расчета денежных потоков прямым и косвенным методом относятся только к операционной деятельности. Подведение баланса движения денежных средств по инвестиционной и финансовой деятельности при прямом и косвен​ном методе осуществляется одинаково.
Следует отметить, что, если в результате разработки бюдже​та денежных средств наблюдается дефицит денежных средств, сле​дует использовать следующие мероприятия:
* предпринять усилия по изысканию дополнительных источ​ников финансирования (продажа излишних активов, дополнитель​ная эмиссия акций, облигаций и векселей, привлечение долгосроч​ных кредитов и т. д.).;
Ф снизить расходы организации в целом и структурных под​разделений в частности;
4 отказаться от реализации части несрочных мероприятий по финансовому оздоровлению предприятия, требующих значитель-
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ных финансовых средств или мероприятия, отдача от которых ожи​дается после двухлетнего планируемого периода;
*  ускорить продажу неиспользуемых основных средств или сдать их в аренду).
Если в результате разработки бюджета движения денежных средств наблюдается избыточный денежный поток, целесообразно осуществить следующие операции:
*  ускорить начало реализации реальных инвестиционных про​ектов;
* досрочно погасить долгосрочные банковские кредиты;
^ расширить производственную (операционную) деятельность организации.
Прогноз баланса. Прогноз баланса — это прогноз состояния активов и пассивов предприятия в соответствии со сложившейся структурой активов и обязательств и ее изменением в процессе реализации бюджета доходов и расходов, бюджета движения де​нежных средств и инвестиционного бюджета1.
Прогноз баланса строится на основе баланса на начало периода с учетом предполагаемых изменений каждой статьи баланса. Для определения изменения в статьях баланса используется информа​ция, содержащаяся в бюджете доходов и расходов и бюджете дви​жения денежных средств. Обычьо разработка данного документа начинается с планирования активов.
Как правило, когда в организации планируется рост продаж, то ее активы увеличиваются, поскольку для наращивания произ​водства и сбыта нужны дополнительные денежные средства на за​пасы, оборудование и пр.
С ростом продаж происходит также увеличение ее обязательств по оплате поставок материалов, энергии, комплектующих, т. е. растет кредиторская задолженность. Активная сбытовая политика обычно приводит к увеличению дебиторской задолженности, так как большее количество товаров продается в рассрочку, покупате​лям предоставляются более длительные отсрочки платежей. Рост выручки приводит, как правило, к увеличению прибыли и, соот​ветственно, налогов.
Для увязки бюджета доходов с соответствующим прогнозом баланса анализируется изменение суммы оборотных активов в за​висимости от увеличения (уменьшения) объемов продаж. Для этого оцениваются следующие статьи баланса: запасы сырья и материа​лов, незавершенного производства и готовой продукции, дебиторс-
1 См., например: Ткачук М. Н. Финансовая работа предприятиях. Мн., 1999.
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кая задолженность (счета к получению), авансы поставщикам, де​нежные средства, расходы будущих периодов.
Начисленные налоги (расчеты с бюджетом) можно подсчитать, прибавляя к текущему остатку налоги за период и вычитая выпла​ты по налогам.
Собственный капитал на конец планового периода равен соб​ственному капиталу на начало периода плюс прибыль после упла​ты налогов за период и минус сумма выплаченных дивидендов. Не​распределенная прибыль показана в бюджете доходов и расходов.
Организация бюджетирования. Бюджет организации всегда раз​рабатывается на определенный временной интервал, который на​зывается бюджетным периодом. Правильный выбор продолжитель​ности бюджетного периода является важным фактором эффектив​ности бюджетного планирования.
Как правило, сводный бюджет организации составляется и ут​верждается на весь бюджетный период финансового оздоровления и внешнего управления (в нашем случае — 2 года). К тому же такой период времени соответствует законодательным требовани​ям к отчетному периоду. Индикативно, т. е. бег утверждения в каче​стве системы целевых показателей и нормативов, обязательных к исполнению, некоторые показатели бюджетов могут устанавливаться на более продолжительный период (3—5 лет). Кроме того, внутри бюджетного периода каждый из бюджетов имеет разбивку на под-периоды (интервал планирования устанавливается бюджетным рег​ламентом конкретной организации). Как правило, максимальная продолжительность интервала планирования в рамках бюджетного периода составляет один квартал, а в квартале — месяц.
Бюджетный процесс представляет собой три последователь​ных этапа:
*  этап разработки проекта сводного бюджета;
+ утверждение проекта бюджета и включение его в структу​ру научно обоснованного плана финансового оздоровления;
*  анализ исполнения бюджета по итогам текущего года (срав​нение плановых и фактических показателей, выявление отклоне​ний и анализ причин; принятие управленческих решений).
Бюджетный цикл включает период времени от начала первого этапа (составление проекта бюджетов подразделений и сводного бюд​жета в целом по организации) до завершения третьего этапа (ана​лиз исполнения бюджета второго года). Бюджетный процесс должен быть непрерывным: завершение анализа исполнения бюджета теку​щего года должно совпадать по времени с разработкой бюджета следующего года, т. е. анализ исполнения бюджета — это одновре​менно и отправная, и завершающая стадия бюджетного цикла.
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Выделяют следующие основные требования к организации про​цесса бюджетирования:
*  формирование Положения о финансовой службе; Ф разработка регламента бюджетного процесса;
*  организация бюджетного комитета.
Рассмотрим подробнее каждый из вышеперечисленных пунк​тов. Система бюджетирования создается как неотъемлемый элемент общей системы управления организацией. Положение о финансо​вой службе определяет:
* состав основных направлений деятельности финансовой службы; Ф состав основных функции управления;
4> организационная структура управления; •* обязанности, права и ответственность сотрудников финансо​вой службы;
*  порядок контроля деятельности службы.
В соответствии с вышеуказанными положениями должны быть четко определены объекты бюджетирования, по которым будут вестись планирование, учет, анализ бюджетов и контроль за их исполнением. Такими объектами бюджетирования являются бизнес-направления, структурные подразделения организации, центры фт/шансовой ответственности и мероприятия по финансовому оздо​ровлению предприятия.
Методическим обеспечением бюджетных программ организа​ции является регламент, в котором четко оговорены права и обя​занности всех участвующих в нем структурных подразделений, фор​мы и сроки предоставленной информации, получатели промежу​точных и результирующих документов. Усилия и время, затрачен​ные на создание методического обеспечения, безусловно, окупают​ся в дальнейшем. В ситуации, когда четко не прописано, что нуж​но делать, когда, как и в какой форме, — не с кого спрашивать за неправильную или не предоставленную в срок информацию.
Для того чтобы система бюджетирования была эффективной, необходимым является наличие коллегиального распорядительного органа, который называется бюджетным комитетом. Данный орган имеет полномочия перераспределять средства между статьями бюд​жета, разрабатывать меры по ликвидации дефицита бюджета, на​казывать и поощрять ответственных лиц и проч. При этом важна именно коллегиальность, т. е. членами бюджетного комитета долж-
См.: Финансы корпорации: теория, методы и практика / Пер. с англ. М.: Инфра-М, 2000.
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ны быть руководители (директоры) по всем направлениям деятель​ности организации.
Директором по бюджету обычно назначается финансовый ди​ректор (вице-президент по финансам, заместитель генерального директора по экономике), который отвечает за подготовительный процесс, стандартизацию проектных форм, сбор и координацию данных, проверку информации. Комитет по бюджету формируется из руководителей верхнего звена управления. Членами его, как правило, являются: директор бюджета, руководитель организации (генеральный директор), главный бухгалтер, начальник финансово​го отдела и др. В некоторых организациях дополнительно включа​ются высшие линейные руководителя. При бюджетном комитете могут создаваться комиссии по бюджету продаж или производ​ственному бюджету и другим составляющим финансового плана.
Важной функцией бюджетного комитета является определе​ние приоритетов платежей. Все без исключения решения бюджет​ного комитета обязательны к выполнению. При этом должен не​укоснительно выполняться принцип финансовой дисциплины, фи​нансовая служба осуществляет только включенные в плановый бюджет платежи. Исключение может быть предусмотрено только для генерального директора и финансового директора.
2.18.4. Организация системы управления финансами на предприятии
В рамках оперативного финансового планирования и управле​ния решаются следующие задачи:
Ф конкретизация установленного бюджетного задания для струк​турных подразделений;
ф контроль (мониторинг) исполнения бюджета самими струк​турными подразделениями (центрами финансовой ответственности) и финансовой службой;
*  увязка финансовых показателей с движением материальных ценностей и с системой материального стимулирования;
*  эффективное управление оборотным капиталом (денежны​ми средствами и их эквивалентами, дебиторской задолженностью) и кредиторской задолженностью, исходя из критерия выбора опти​мальных альтернатив в рамках утвержденного бюджета.
В процессе оперативного финансового планирования происхо​дит конкретизация установленного бюджетного задания по более узким показателям, структурным подразделениям — объектам пла​нирования (или, как их еще называют, центрам финансовой ответ-
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ственности) на короткое время с целью обеспечения его выполне​ния. Речь идет об уточнении движения финансовых ресурсов в пре​делах короткого промежутка времени, для того чтобы сбалансиро​вать доходы с расходами, обеспечить платежеспособность органи​зации, установив персональную ответственность за выполнение бюджетных показателей руководителей структурных подразделе​ний.
Основной задачей финансового менеджера является эффектив​ное управление оборотными средствами. Оборотные активы неред​ко в несколько раз превышают основные, поэтому с управлением их величиной связаны большие резервы повышения эффективнос​ти производственно-хозяйственной деятельности. Соответственно, ве​лика и значимость такого управления. Основными направлениями оперативного управления оборотными активами являются:
•Ф обеспечение. ликвидности организации;
*  сведение к минимуму расходов на финансирование произ​водственной деятельности и плана финансового оздоровления;
*• обеспечение оборотными средствами графиков производства и сбыта.
Для достижения этих целей в оперативном финансовом плани​ровании решаются следующие задачи:
*  получение дефицита краткосрочных денежных средств;
*  вложение свободных (избыточных) денежных средств. Учитывая существующие в Российской Федерации инструменты
денежного рынка, куда можно вложить избыточные денежные сред​ства, и множество источников краткосрочных кредитов, финансо​вому менеджеру приходится решать задачу выбора инструментов, обеспечивающих наибольшую прибыль при минимальном риске (для инвестирования) и наименьший процент (для заимствования). В лю​бом случае задача финансового менеджера — определить потреб​ность в денежных средствах или их избыток, уровни процентных ставок по источникам заемных средств, лимиты кредитования и т.д., и на основе этих параметров составить оперативный финансо​вый план. В табл. обозначены основные проблемы коммерческой организации, возникающие при стремлении к оптимальному уп​равлению оборотными средствами1.
Одним из важных элементов оборотного капитала являются товарно-материальные запасы. Запасы могут состоять из сырья и
1 См.: Калмыков Ю. П. Оперативная финансовая работа на предприятии и в производственном объединении. М.: Финансы, 2001. С. 57.
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материалов, незавершенного производства и готовой продукции. Коммерческие организации, осуществляя инвестиции в запасы, несут определенные издержки. В стоимость (издержки) запасов входят не только затраты на складирование и хранение запасов, цена риска порчи или старения их, но и альтернативные издержки, т. е. норма доходности, которую может обеспечить капитал, если инвестиро​вать его не в запасы, а в альтернативные объекты с аналогичным уровнем риска. Выгоды от хранения запасов, как правило, имеют косвенный характер. Задача управляющего (менеджера) по произ​водству состоит в том, чтобы оценить эти выгоды и издержки и найти оптимальное соотношение между ними, поскольку финансо​вый менеджер обычно не вовлечен непосредственно в планирова​ние запасов. Второй важный элемент оборотного капитала — деби​торская задолженность. Важной задачей финансового менеджера является эффективное управление дебиторской задолженностью, направленное на минимизацию общего ее размера и обеспечение своевременной инкассации долга.
После того как финансовый план (бюджет) принят, реальные показатели деятельности организации необходимо сравнивать с за​планированными. Актуальной становится проблема контроля (мони​торинга) исполнения бюджета.
Контроль — это процесс отслеживания фактического выпол​нения планов или определение того, насколько действия соответ​ствуют плану, т. е. сопоставление фактических данных объектов финансового планирования с плановыми на предмет выявления или предвидения отклонений.
Устранение выявленных или прогнозируемых в процессе кон​троля отклонений от запланированного состояния осуществляется с помощью оперативного регулирования. Для того чтобы контроли​ровать и регулировать финансовый план (бюджет), необходима со​ответствующая количественная информация о деятельности орга​низации, достаточная для того, чтобы представить себе ее реаль​ное финансовое состояние, движение денежных потоков, основные хозяйственные операции. Следовательно, необходима информация обратной связи, полученная в ходе повседневного оперативного учета и вытекающего из него управленческого учета.
С целью осуществления контроля за исполнением бюджетов целесообразно использовать двухуровневую систему этого контро​ля. Нижний уровень — контроль за исполнением бюджетов центров финансовой ответственности, осуществляемый экономическими служ​бами этих подразделений. Верхний уровень — контроль за испол​нением бюджетов всех центров финансовой ответственности (вклю-
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чая контроль составляющих их бюджетов по статьям затрат), осу​ществляемый финансово-экономической службой организации и его бухгалтерией.
Основными элементами системы контроля являются:
*  объекты контроля — бюджеты центров финансовой ответ​ственности;
*  предметы контроля — отдельные характеристики состояния объектов (например, соблюдение лимитов затрат);
Ф субъекты контроля — центры финансовой ответственности и финансово-экономическая служба предприятия, осуществляющие контроль за исполнением бюджетов;
*  технология контроля — определенный порядок процедур, необходимых для выявления отклонений между фактическими и запланированными показателями бюджетов и соответствующего регулирования.
Технология контроля включает в себя следующие этапы1:
*  определение круга лиц, контролирующих исполнение раз​личных статей бюджета; определение перечня контрольных пока​зателей для анализа исполнения бюджета;
*  сбор информации о производственно-финансовой деятель​ности организации и составление отчетов;
•* сравнение плановых и фактических показателей и опреде​ление отклонений;
*  анализ отклонений и выявление их причин;
* принятие решения о корректировке бюджета или ужесто​чении контроля за его исполнением.
Тщательная разработка и обоснование бюджетов не гаранти​рует необходимость корректировки отдельных показателей, а иногда и в целом отдельных бюджетов. Если по каким-то причинам про​изошли значительные отклонения фактических показателей от пла​новых, высшим руководством могут быть приняты управленческие воздействия оперативного регулирования или осуществлены ме​роприятия по пересмотру планов.
Планирование и управление движением денежных средств
Планирование и управление движением денежных средств яв​ляется важнейшим направлением деятельности финансового менед-
1 См.: Холпг Р. Н., Ченг Ф. Ли, Финнерти Д. И. Основы финансового менедж​мента. М.: Дело, 1993.
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жера. Оно включает в себя расчет времени обращения денежных средств (финансовый цикл), анализ и планирование денежного по​тока (составление бюджета движения денежных средств), разра​ботку платежного календаря, определение оптимального уровня денежных потоков и др.
Расчет финансового цикла. В организации, которая приобрета​ет сырье, перерабатывает его, производит готовую продукцию про​дает ее в кредит движение оборотных активов в процессе опера​ционного цикла проходит четыре основных стадии, последователь​но меняя свои формы1:
1. На первой стадии денежные средства используются для при​обретения сырья и материалов.
2.  На второй стадии запасы сырья и материалов в результате непосредственной производственной деятельности превращаются в запасы готовой продукции.
3.  На третьей стадии запасы готовой продукции реализуются покупателям и до наступления их оплаты преобразуются в деби​торскую задолженность.
4. На четвертой стадии инкассированная (т.е. оплаченная) деби​торская задолженность вновь преобразуется в денежные средства (часть которых до их производственного востребования может хра​ниться в форме высоколиквидных краткосрочных финансовых вло​жений).
С концептуальной точки зрения расход денег и их поступление двигают производственный цикл, но на деле поступление и расхо​дование денег может происходить в любой точке цикла в зависи​мости от условий договоров или отраслевой практики. В большин​стве организаций финансовая ситуация характеризуется одновре​менным сосуществованием многих пересекающихся производствен​ных циклов, которые в любой данный момент находятся в разной стадии завершения.
Производственный цикл начинается с момента поступления сырья и материалов на склад предприятия и заканчивается в мо​мент отгрузки готовой продукции покупателю. Финансовый цикл начинается с момента оплаты организацией купленных сырья и ма​териалов (погашение кредиторской задолженности) и заканчивает​ся в момент получения денег от покупателей за отгруженную про​дукцию (погашение дебиторской задолженности). Расчет продолжи-
1 См.: Басовский Л. Е. Прогнозирование и планирование в условиях рынка. М.: Инфра-М, 2002. С. 260.
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тельности финансового цикла является важнейшей задачей для финансового менеджера.
Планированием потоков денежных средств обычно занимается финансовая служба предприятия во главе с финансовым менедже​ром. Для этого составляется бюджет движения денежных средств, в котором оценивается потребность в денежных средствах (поступле​ниях и выплатах) в текущем плановом периоде. Таким образом, он служит основанием для планирования денежных средств и контро​ля за ними. В целях оперативного контроля денежных средств раз​рабатывается более детальный бюджет — платежный календарь на предстоящий месяц (квартал) с разбивкой по декадам или дням.
Глава 2.19. Правила проверки признаков
фиктивного и преднамеренного
банкротства
Исходные документы
1. Данные о финансово-экономическом состоянии и хозяйствен​ной деятельности должника.
2.  Результаты аудиторской проверки.
3. Договора о совершенных сделках. Рабочие документы
1. Расчет размера ущерба.
2.  Доклад собранию кредиторов о наличии признаков фиктив​ного банкротства или преднамеренного банкротства.
Результирующие документы
1.  Заключение о наличии признаков фиктивного банкротства или преднамеренного банкротства.
2. Протокол собрания кредиторов.
3. Обращение в прокуратуру о привлечении виновных к уголов​ной ответственности.
4.  Ходатайство в арбитражный суд о привлечении виновных в преднамеренном банкротстве к субсидиарной имущественной ответственности.
Последовательность действий временного управляющего:
1. Проверка наличия фиктивного банкротства.
2.  Определение размера ущерба.
3.  Доклад собранию кредиторов о наличии признаков фиктив​ного банкротства.
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4.  Отчет арбитражному суду о наличии фиктивного банкрот​ства.
5. Представление материалов прокурору с целью решения воп​роса о возбуждении уголовного дела в отношении руководителя должника.
6. Выявление признаков преднамеренного банкротства.
7. Доклад собранию кредиторов о преднамеренном банкротстве.
8.  Отчет арбитражному суду о наличии преднамеренного банкротства.
9.  Представление материалов прокурору с целью решения вопроса о привлечении к ответственности руководителя, учреди​телей и участников предприятия-должника.
2.19.1. Общие вопросы регулирования фиктивного и преднамеренного банкротства
Регулирование отношений, связанных с фиктивным и преднаме​ренным банкротством, осуществляется не только на основе Феде​рального закона "О несостоятельности", но и в соответствии со статьями Уголовного кодекса РФ, устанавливающими ответствен​ность за преступления в сфере экономической деятельности (гл. 22). Фиктивное и преднамеренное банкротство внешне имеют все при​знаки обычного банкротства, но эти признаки создаются умышлен​но. Субъектом фиктивного и преднамеренного банкротства могут являться руководитель предприятия-должника либо его собствен​ник (в отдельных случаях — учредители).
Фиктивным банкротством, в соответствии с Федеральным за​коном "О несостоятельности" признается ситуация, когда заявле​ние должника подано должником в арбитражный суд при наличии у должника возможности удовлетворить требования кредиторов в полном объеме, т.е. при наличии умысла должника на сокрытие имущества в процессе фиктивного банкротства. В уголовно-право​вом аспекте (ст. 197 УК РФ) фиктивное банкротство есть заведомо ложное объявление руководителем или собственником коммерчес​кой организации о своей несостоятельности в целях введения в заблуждение кредиторов для получения отсрочки или рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов, а рав​но для неуплаты долгов, если это деяние причинило крупный ущерб.
Преднамеренным банкротством признается банкротство долж​ника по вине его учредителей (участников) или иных лиц, в том
502
числе по вине руководителя должника, которые имеют право да​вать обязательные для должника указания либо имеют возмож​ность иным образом определять его действия. По уголовному пра​ву, преднамеренное банкротство (ст. 196 УК РФ) есть умышленное создание или увеличение неплатежеспособности организации, со​вершенное руководителем или собственником коммерческой орга​низации в личных интересах или интересах иных лиц, причинив​шее крупный ущерб либо иные тяжкие последствия.
Наличие признаков фиктивного банкротства или преднаме​ренного банкротства определяется на стадии наблюдения времен​ным управляющим.
Основной целью проведения экспертизы и подготовки заключе​ния о наличии (отсутствии) признаков фиктивного или преднамерен​ного банкротства является обоснование наличия (отсутствия) непра​вомерных действий в отношении организации-должника и его креди​торов.
Источниками информации для проведения экспертизы и подготовки заключения являются:
1)  документы, свидетельствующие об учреждении и регистра​ции должника и внесении изменений и дополнений в учредитель​ные документы;
2)  бухгалтерская отчетность должника за последний отчетный период, предшествующий дате подачи заявления в арбитражный суд о признании должника несостоятельным (банкротом) и дате проведения экспертизы, а также за период продолжительностью не менее 12 месяцев, предшествующий дате подачи заявления о признании должника несостоятельным (банкротом), с аналитичес​кой расшифровкой активов;
3) договора и иные документы, на основании которых производи​лось отчуждение или приобретение имущества должника, измене​ние в структуре активов, увеличение или уменьшение кредитор​ской задолженности, а также другие документы по сделкам или действиям, повлекшим изменения в финансово-хозяйственном по​ложении должника;
4)  документы, содержащие сведения о составе руководства организации-должника за весь период проверки, а также лицах, имеющих право давать обязательные для организации-должника указания либо имеющих возможность иным образом определять действия организации-должника.
Источниками информации для проведения экспертизы и подготовки заключения могут являться также:
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1)  перечень имущества должника на дату подачи заявления о признании должника несостоятельным (банкротом), а также за пе​риод продолжительностью не менее 12 месяцев, предшествующий дате подачи заявления о признании должника несостоятельным (бан​кротом);
2)  список дебиторов (за исключением организаций с суммой долга менее 1% от величины дебиторской задолженности) с указа​нием величины дебиторской задолженности по каждому дебитору на дату подачи заявления о признании должника несостоятельным (банкротом), а также за период продолжительностью не менее 12 ме​сяцев, предшествующий дате подачи заявления о признании дол​жника несостоятельным (банкротом); документы, подтверждающие осуществление мер по истребованию дебиторской задолженности;
3)  справка о задолженности перед бюджетом и внебюджетны​ми фондами с раздельным указанием сумм основной задолженнос​ти, штрафов, пеней и иных финансовых (экономических) санкций на дату подачи заявления о признании должника несостоятельным (банкротом), а также за период продолжительностью не менее 12 ме​сяцев, предшествующий дате подачи заявления о признании дол​жника несостоятельным (банкротом);
4) перечень кредиторов (за исключением организаций с суммой долга менее 1% от величины кредиторской задолженности) долж​ника с указанием основной суммы задолженности, штрафов, пеней и иных финансовых (экономических) санкций за ненадлежащее вы​полнение обязательств по каждому кредитору и сроков наступле​ния их исполнения на дату подачи заявления о признании должни​ка несостоятельным (банкротом), а также за период продолжи​тельностью не менее 12 месяцев, предшествующий дате подачи заявления о признании должника несостоятельным (банкротом);
5)  отчеты по оценке бизнеса, имущества должника, соответ​ствующие требованиям Федерального закона "Об оценочной дея​тельности в Российской Федерации";
6)  отчет временного управляющего о проведении процедуры наблюдения.
На практике суды или иные уполномоченные органы могут устанавливать конкретную дату представления заключения. В этом случае заключение может быть представлено в установленный срок при наличии всех необходимых для проведения экспертизы доку​ментов и материалов. Если представленных документов окажется недостаточно для принятия обоснованного решения, государствен​ный регулирующий орган или его территориальные органы в тече​ние 5 дней после регистрации запроса на проведение экспертизы
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направляют свой запрос в адрес заявителя с перечнем необходимых для проведения экспертизы документов и указанием о невозможно​сти представления заключения в установленные заявителем сроки.
-В случае непредставления запрошенных документов и материа​лов государственный регулирующий орган или его территориаль​ные органы вправе направить заявителю письмо с отказом от пред​ставления заключения о наличии (отсутствии) признаков фиктив​ного и (или) преднамеренного банкротства в связи с невозможнос​тью проведения экспертизы из-за недостаточности документов и материалов.
Анализ наличия признаков фиктивного банкротства или предна​меренного банкротства производится в соответствии с Методически​ми рекомендациями по проведению экспертизы о наличии (отсут​ствии) признаков фиктивного или преднамеренного банкротства, утвержденными распоряжением Федеральной службы РФ по де​лам о несостоятельности и финансовому оздоровлению от 8 октября 1999 г. № 33-р.
Признаком фиктивного банкротства является наличие у долж​ника возможности удовлетворить требования кредиторов в полном объеме на дату обращения должника в арбитражный суд с заявле​нием о признании его несостоятельным (банкротом).
Признаками преднамеренного банкротства являются действия учредителей (участников) должника, его руководителей или иных лиц, которые имеют право давать обязательные для должника указания либо имеют возможность иным образом определять его действия, вызвавшие неспособность должника удовлетворять тре​бования кредиторов по денежным обязательствам и (или) испол​нять обязанность по уплате обязательных платежей.
С целью выявления признаков преднамеренного банкротства проводится анализ финансово-хозяйственной деятельности должни​ка, который делится на два этапа. На первом этапе рассчитываются показатели, характеризующие обеспеченность обязательств долж​ника перед его кредиторами за период проверки. На втором этапе анализируются условия совершения сделок должника за период проверки, повлекшие существенные изменения (ухудшения) в по​казателях обеспеченности обязательств должника перед его креди​торами.
В рамках процедуры наблюдения выявление признаков фиктив​ного и преднамеренного банкротства является одной из важнейших функций временного управляющего. Ответственность за фиктивное и преднамеренное банкротство установлена не только законодатель​ством о банкротстве, но и Уголовным кодексом РФ. Кроме того,
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отдельные вопросы причинения материального ущерба регламен​тируются гражданским и трудовым законодательством. При подго​товке заключения о признаках фиктивного и преднамеренного бан​кротства следует учитывать, что составы этих правонарушений, квалифицируемые как преступления, тесно связаны с составами других преступлений, в частности — налоговых.
Согласно Федеральному закону "О несостоятельности" за фик​тивное или преднамеренное банкротство руководитель должника может быть дисквалифицирован, а также привлечен к уголовной ответственности в случаях:
*  сокрытия имущества или имущественных обязательств, све​дений об имуществе, его размере, местонахождении либо иной информации об имуществе, передачи имущества в иное владение, отчуждение или уничтожение имущества, а равно сокрытие, унич​тожение, фальсификация бухгалтерских и иных учетных докумен​тов, отражающих экономическую деятельность, если эти действия причинили крупный ущерб;
Ф неравномерного удовлетворения имущественных требований отдельных кредиторов руководителем должника, знающего о фак​тической несостоятельности (банкротстве) должника, заведомо в ущерб другим кредиторам, если эти действия причинили крупный ущерб;
Ф умышленного создания или увеличения неплатежеспособно​сти, совершенного руководителем в личных интересах или интере​сах иных лиц, причинившего крупный ущерб либо иные тяжкие последствия;
*  заведомо ложного объявления руководителем о своей несостоятельности в целях введения в заблуждение кредиторов для получения отсрочки или рассрочки причитающихся кредиторам пла​тежей или скидки с долгов, а равно для неуплаты долгов, если это деяние причинило крупный ущерб.
Установление составов указанных правонарушений относится к компетенции правоохранительных органов, которые обязаны прово​дить расследования по указанным фактам по заявлению временного управляющего. Вопрос о применении уголовной ответственности ре​шает суд общей юрисдикции. При наличии признаков нарушений, указанных выше, временный управляющий обязан письменно сооб​щить о них в территориальный государственный регулирующий орган. После рассмотрения представленных материалов территориальный государственный регулирующий орган может поручить временному управляющему осуществить передачу необходимых материалов в прокуратуру. При этом производство в арбитражном суде по делу о
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несостоятельности и его исход не влияют на применение уголовной ответственности к руководителю должника.
2.19.2. Заключение о наличии (отсутствии) признаков фиктивного банкротства
Действия временного управляющего направлены на выявле​ние искусственно созданных признаков банкротства, оформленных фиктивными документами. В соответствии с Федеральным законом "О несостоятельности" в случае фиктивного банкротства должник несет перед кредиторами ответственность за ущерб, причиненный им подачей заявления о возбуждении дела о банкротстве.
Одним из формальных признаков фиктивного банкротства явля​ется факт подачи заявления о признании должника банкротом руко​водителем должника или добровольное объявление должником о своем банкротстве. Определение признаков фиктивного банкрот​ства производится только при наличии в производстве дела о банкротстве организации-должника, возбужденного арбитражным судом по заявлению самого должника. Если заявление о банкрот​стве направлено в арбитражный суд одним из кредиторов, можно говорить об отсутствии признаков фиктивного банкротства.
Помимо факта подачи заявления о банкротстве самим долж​ником необходимо установить еще один факт — наличие у долж​ника возможности удовлетворить требования кредиторов в полном объеме на дату обращения должника в арбитражный суд с заявле​нием о признании его несостоятельным (банкротом). Одним из оче​видных признаков, свидетельствующих о такой возможности, яв​ляется наличие на банковских счетах должника достаточных для удовлетворения требований кредиторов денежных средств (при от​сутствии картотеки). В качестве косвенных признаков фиктивного банкротства можно рассматривать приобретение сопоставимых по стоимости с просроченными обязательствами активов, совпадаю​щее по времени со сроками наступления соответствующих денеж​ных обязательств и обязательных платежей, предоставление дол​жником третьим лицам крупных ссуд и т. д.
В практике арбитражного управления фиктивное банкротство необходимо разграничивать с обращением должника в арбитраж​ный суд с заявлением в предвидении банкротства. Это разграни​чение проводится по наличию или отсутствию обстоятельств, оче​видно свидетельствующих о том, что должник окажется не в со​стоянии исполнить денежные обязательства и уплатить обязатель​ные платежи в установленный срок. К числу таких обстоятельств
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можно отнести резкое существенное ухудшение условий продаж выпускаемой продукции или большое количество исков потреби​телей по качеству выпущенной и реализованной продукции из-за конструктивного или производственного дефекта. Все обстоятель​ства следует рассматривать на дату подачи должником заявлений в арбитражный суд, поскольку в ходе наблюдения условия могут существенным образом измениться. Например, могут быть найдены более дешевые источники сырья и материалов, либо произойдет заметное снижение рыночных цен на сырье и материалы, либо существенно изменятся условия продаж и др.
Наличие (отсутствие) признаков фиктивного банкротства мо​жет быть установлено в ходе анализа бухгалтерского баланса. С этой целью необходимо определить обеспеченность краткосрочных обязательств должника его оборотными активами.
Обеспеченность краткосрочных обязательств должника его оборотными активами определяется как отношение величины обо​ротных активов, за исключением налога на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, к величине краткосрочных пасси​вов, за исключением доходов будущих периодов, фондов потребле​ния и резервов предстоящих расходов и платежей.
При определении обеспеченности краткосрочных обязательств должника его оборотными активами в составе краткосрочных обяза​тельств следует учитывать, помимо величины основного долга, величину признанных штрафов, пеней и иных финансовых (экономических) санкций, а также (по возможности) степень лик​видности соответствующих оборотных активов.
На основании рассчитанной величины обеспеченности кратко​срочных обязательств должника его оборотными активами делают​ся следующие выводы:
^ если величина обеспеченности краткосрочных обязательств должника его оборотными активами равна или больше единицы, то признаки фиктивного банкротства усматриваются;
Ф если величина обеспеченности краткосрочных обязательств должника его оборотными активами меньше единицы, то признаки фиктивного банкротства отсутствуют.
2.19.3. Заключение о наличии (отсутствии) признаков преднамеренного банкротства
Определение признаков преднамеренного банкротства производится в случае возбуждения арбитражным судом производ​ства по делу о банкротстве и при наличии оснований предполагать
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неправомерные действия лиц, которые имеют право давать обяза​тельные для должника указания либо имеют возможность иным образом определять его действия. Признаки преднамеренного банк​ротства могут быть установлены как в течение периода, предше​ствующего возбуждению дела о банкротстве, так и в ходе самих процедур банкротства (за исключением периода конкурсного про​изводства).
Признаками преднамеренного банкротства являются действия определенных выше лиц, вызвавшие неспособность должника удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) исполнить обязанность по уплате обязательных платежей. Объективную сторону преднамеренного банкротства образует со​здание или увеличение неплатежеспособности, причинившее круп​ный ущерб или иные тяжкие последствия. Только в этом случае действия руководителя должника или других лиц являются наказу​емыми в соответствии с нормами уголовного права.
В случае преднамеренного банкротства субсидиарная ответст​венность по обязательствам должника может быть возложена на учредителей (участников) должника — юридического лица или иных лиц в случае недостаточности имущества должника.
Умышленное создание или увеличение неплатежеспособнос​ти, как правило, совершается путем растраты должником своего имущества и имущества, предоставленного ему другими лицами. Имущество безвозвратно выбывает из владения виновного из-за заведомо несостоятельного ведения дел. Такая ситуация может воз​никнуть в результате продажи имущества по заниженным ценам и других убыточных сделок, необоснованных расходов, заведомо не​выгодного использования кредитов.
Поскольку любая предпринимательская деятельность, как правило, связана с риском, действия временного управляющего должны быть направлены на выяснение действительных мотивов совершения заведомо убыточных сделок руководителя предприя​тия-должника или других лиц. Размеры сделки необходимо сопос​тавить с имущественным состоянием и доходами предприятия-дол​жника. Убыточными следует считать те сделки, которые уже из​начально расчитаны на меньший доход в сравнении с затратами. Убыточны, например, продажа продукции по цене ниже себесто​имости, продажа товаров по цене ниже, чем та, по которой они были куплены, продажа акций по стоимости ниже курсовой и т. д. К убыточным сделкам следует отнести и договоры на оказание раз​личных услуг по явно завышенным ценам.
Однако не всякая убыточная сделка расчитана на причинение ущерба кредиторам. Нередко убыточные сделки, связанные, напри-
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мер, с завоеванием новых ниш на рынке, могут впоследствии ока​заться полезными для предприятия. Такие действия нельзя квали​фицировать как преднамеренное банкротство. Для доказательства преднамеренного банкротства необходимо выяснить, действитель​но ли действия предпринимателя не только нанесли убытки, но и создали или увеличили неплатежеспособность.
В целях выявления признаков преднамеренного банкротства неплатежеспособностью субъекта следует считать его невозмож​ность производить текущие платежи по своим обязательствам вследствие отрицательного баланса (превышения долгов над имею​щимися в наличии средствами). Умышленное создание неплатежес​пособности налицо тогда, когда руководитель предприятия своими действиями создал невозможность производить оплаты по обяза​тельствам. Увеличением неплатежеспособности в смысле ст. 196 УК следует считать такое положение, когда должник своими действи​ями увеличил объемы своих обязательств перед кредиторами, уже будучи неплатежеспособным.
Кроме убыточных сделок к действиям, приводящим к преднамеренному банкротству, можно отнести издержки, не соот​ветствующие имущественному положению должника. Здесь имеют​ся в виду всевозможные расходы, если они не соответствуют иму​щественному положению и повлекли создание или увеличение не​платежеспособности.
В этом случае также следует иметь в виду, что временное превышение расходов предприятия над его доходами еще не дает оснований для констатации преднамеренного банкротства и для его привлечения к уголовной ответственности. Объем расходов не про​сто должен превышать размер доходов. Расходы должны быть на​столько велики, что их впоследствии нельзя будет возместить за счет собственного имущества должника.
К необоснованным расходам, например, следует отнести необы​чайно высокие затраты на рекламу, на покупку или прокат автомобилей, различные представительские расходы и т. д. При​знаки преднамеренного банкротства могут присутствовать, если эти расходы привели к созданию или увеличению неплатежеспособнос​ти и их нельзя покрыть за счет имущества должника.
Заведомо невыгодное использование кредитов — это предо​ставление полученных кредитов под более низкие проценты. Суть этих действий в том, что руководитель предприятия, получив в банке или иной кредитной организации денежные средства в кре​дит под определенные проценты, предоставляет их другим лицам под более низкие проценты. Таким образом, размер процентов,
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получаемых предприятием от предоставления денежных средств другим лицам, значительно ниже величины процентов, которые он должен выплачивать банку или иной кредитной организации, предоставившим кредит. Вследствие этого предприятие-должник терпит убытки и тем самым причиняет ущерб своим кредиторам, и прежде всего — организации, предоставившей ему в кредит де​нежные средства. Здесь следует оговорить, что под кредитами можно понимать не только денежные средства, которые выданы банком или иным кредитным учреждением, но и те, которые получены от любых других лиц по различным основаниям.
Денежные средства могут быть получены и на основании притворных сделок, т. е. сделок, которые совершены с целью при​крыть другую сделку. Согласно ст. 170 ГК РФ к сделке, которую стороны действительно имели в виду, с учетом существа сделки применяются относящиеся к ней правила. Таким образом, если пред​приятие-должник заключило с другим лицом договор, из условий которого можно сделать вывод о фактическом предоставлении де​нежных средств под определенные проценты, данную сделку сле​дует рассматривать как предоставление кредита.
Для привлечения к уголовной ответственности за преднаме​ренное банкротство необходимо, чтобы последствием действий было причинение крупного ущерба или иных тяжких последствий. При этом понятия "крупный ущерб" и "иные тяжкие последствия" чет​ко не определены законодательством, они отнесены к категории так называемых оценочных признаков, т. е. оцениваемых органами предварительного следствия и судом исходя из конкретных усло​вий совершения преступления.
По применению оценочных категорий в российском праве за последние годы наметились следующие тенденции. Во-первых, законодатель стремится конкретизировать виды и размеры послед​ствий, причиненных в результате совершения преступлений, пу​тем их конкретизации либо через количественные показатели: сто​имость похищенного имущества (в преступлениях против собствен​ности), размер незаконно полученного дохода (ст. 171, 172 УК РФ) и т. д. Во-вторых, учитывая нестабильность цен и инфляцию, эти количественные критерии законодатель выражает не в твердо ус​тановленных суммах, а в регулярно меняющемся показателе — минимальном размере оплаты труда.
В связи с этим возникает проблема определения размера ущер​ба. Поскольку действия должника, которые можно квалифициро​вать как преднамеренное банкротство, связаны с его хозяйственной деятельностью и, следовательно, носят сугубо экономический ха-
511
рактер, то понятие "крупный ущерб", по сути, должно означать имущественные потери. Поэтому критерии оценки ущерба должны в первую очередь исходить из стоимости имущества. Практика сви​детельствует, что для оценки понятия "крупный ущерб" в дей​ствиях, связанных с банкротством, могут применяться критерии, предусмотренные для других экономических преступлений.
Под прямым (действительным) ущербом в действующем законо​дательстве понимается ущерб наличному, реально существующе​му имуществу путем утраты его (или его части), присвоения, пор​чи, понижения ценности и соответствующей необходимости соб​ственника произвести затраты на приобретение или восстановле​ние имущества либо произвести излишние выплаты по вине ра​ботника другому субъекту (физическому или юридическому лицу). Это может быть как недостача, порча материальных ценностей, расходы на ремонт, штрафные санкции за неисполнение обяза​тельств, так и суммы уплаченных штрафов, оплаты вынужденного прогула или задержки выдачи трудовой книжки и другие выплаты.
Размер причиненного ущерба определяется по фактическим потерям, на основании данных бухгалтерского учета, исходя из балансовой стоимости материальных ценностей за вычетом износа по установленным нормам.
В бухгалтерском учете к материальному ущербу, подлежаще​му возмещению, относятся потери денежных средств и материаль​ных ценностей, которые возникли в результате противоправных действий или бездействия работников. Во внимание принимаются только прямые убытки, но не упущенная предприятием выгода. Например, нельзя отнести к материальному ущербу убытки, воз​никшие вследствие нераспорядительности, бесконтрольности или бесхозяйственности, в результате которых предприятия, организа​ции и учреждения недополучили доходы.
Кроме крупного ущерба в результате преднамеренного банк​ротства могут быть причинены иные тяжкие последствия. К такого рода последствиям следует отнести: крах организаций, нарушение трудовых прав граждан, работавших в обанкротившихся организа​циях, и т. п. Кроме того, к тяжким последствиям следует отнести нанесение ущерба предприятию, имеющему стратегическое значе​ние, либо финансовый крах такого предприятия, а также потери денежных сбережений граждан.
Для признания преднамеренного банкротства преступным обяза​тельно наличие такого важного элемента объективной стороны, как причинная связь между преступными действиями руководства предприятия-должника и последствием, выражающимся в имуще-
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ственном ущербе для кредиторов. Этот ущерб заключается в умень​шении объема имущества, необходимого для удовлетворения дол​говых претензий. Для этого необходимо, во-первых, чтобы дей​ствия виновного предшествовали созданию или увеличению непла​тежеспособности и, во-вторых, создание или увеличение неплате​жеспособности уменьшало возможность удовлетворить требования кредиторов из имущества несостоятельного лица.
С субъективной стороны преднамеренное банкротство пред​полагает умысел и цель совершения действий в личных интересах или интересах иных лиц. Следует обратить внимание, что пред​намеренное банкротство не является конечным результатом пре​ступления, предусмотренного ст. 196 УК РФ, а заключение о на​личии признаков фиктивного или преднамеренного банкротства как правонарушений без установления умысла только с точки зрения манипулирования платежеспособностью будет неполным. Предна​меренное банкротство само по себе не может быть уголовно нака​зуемым, если оно не повлекло за собой крупный ущерб или иные тяжкие последствия. Банкротство является лишь промежуточным результатом, создающим объективные предпосылки для причине​ния крупного ущерба или иных тяжких последствий. Поэтому умыс​лом виновного должно охватываться не только банкротство как таковое, но и наступившие вследствие банкротства крупный ущерб или иные тяжкие последствия. Субъект должен предвидеть на​ступление не только банкротства, но и вытекающих отсюда круп​ный ущерб или иные тяжкие последствия.
Преднамеренное банкротство совершается в личных интересах виновного или интересах иных лиц. Интересы могут быть прежде всего корыстные, т. е. выражаться в стремлении получить имуще​ственную выгоду без изъятия чужого имущества и безвозмездного обращения его в свою пользу. Кроме того, личные интересы могут состоять в извлечении выгод неимущественного характера. К таким могут относиться получение поддержки и покровительства от дру​гих лиц, взаимных услуг, сокрытие незаконной деятельности, же​лание скрыть свою некомпетентность и т. п. Совершение данного преступления в личных интересах или интересах иных лиц являет​ся обязательным элементом субъективной стороны данного пре​ступления и подлежит доказательству.
С целью выявления признаков преднамеренного банкротства временный управляющий проводит анализ финансово-хозяйствен​ной деятельности должника.
На первом этапе рассчитываются показатели, характеризую​щие изменения в обеспеченности обязательств должника перед его кредиторами, имевшие место за период проверки.
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На втором этапе анализируются условия совершения сделок должника за этот же период, повлекших существенные изменения в показателях обеспеченности обязательств должника перед его кредиторами.
К показателям, характеризующим степень обеспеченности обя​зательств должника перед его кредиторами, относятся:
•* обеспеченность обязательств должника всеми его активами;
^ обеспеченность обязательств должника его оборотными акти​вами;
Ф величина чистых активов.
Обеспеченность обязательств должника всеми его активами ха​рактеризуется величиной активов организации, приходящихся на единицу долга.
Обеспеченность обязательств должника всеми его активами определяется как отношение всей величины имущества, равной валюте баланса, за исключением организационных расходов, нало​га на добавленную стоимость по приобретенным ценностям и убыт​ков, к сумме кредиторской задолженности, включая задолженность по обязательным платежам.
Обеспеченность обязательств должника его оборотными актива​ми характеризуется величиной оборотных активов организации, при​ходящихся на единицу долга.
Обеспеченность обязательств должника его оборотными актива​ми определяется как отношение величины оборотных активов, за исключением налога на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, к сумме кредиторской задолженности, включая задол​женность по обязательным платежам.
Величина чистых активов организации характеризует наличие активов, не обремененных обязательствами.
Чистые активы, как указывалось выше, рассчитываются как разность между активами организации и ее задолженностью.
Проведение анализа финансово-хозяйственной деятельности должника предполагает рассмотрение динамики вышеназванных показателей за период проверки.
При рассмотрении показателей, характеризующих обеспече​ние требований кредиторов, в составе обязательств следует учи​тывать, помимо величины основного долга, величину признанных штрафов, пеней и иных финансовых (экономических) санкций, а также (по возможности) степень ликвидности соответствующих ак​тивов должника.
Данные отчета оценщика о рыночной стоимости имущества должника могут быть использованы только в случае соответствия
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данного отчета законодательным и иным правовым актам об оце​ночной деятельности, а также общепринятым методам рыночной оценки.
В случае установления на первом этапе существенного ухудше​ния в показателях обеспеченности обязательств проводится экспер​тиза сделок должника за тот же период, реализация которых мог​ла быть причиной соответствующей динамики показателей.
К заведомо невыгодным условиям сделки для должника могут быть отнесены:
*  занижение или завышение цены на поставляемые (приоб​ретаемые) товары (работы, услуги) по сравнению со сложившейся рыночной конъюнктурой;
*  заведомо невыгодные для должника сроки и (или) способы оплаты по реализованному или приобретенному имуществу;
*  любые формы отчуждения или обременения обязательства​ми имущества должника, если они не сопровождаются эквивалент​ным сокращением задолженности.
В результате проведенной экспертизы делаются следующие выводы:
^ если обеспеченность требований кредиторов за период провер​ки существенно не ухудшилась, то признаки преднамеренного банк​ротства отсутствуют;
*  если обеспеченность требований кредиторов существенно ухудшилась, но сделки, совершенные должником, соответствуют существовавшим рыночным условиям, нормам и обычаям делового оборота, то признаки преднамеренного банкротства отсутствуют;
^ если обеспеченность требований кредиторов ухудшилась и сделки, совершенные должником, не соответствуют существовав​шим рыночным условиям, нормам и обычаям делового оборота, то признаки преднамеренного банкротства усматриваются.
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ЧАСТЬ 3. ОЦЕНКА ОБЪЕКТОВ АРБИТРАЖНОГО УПРАВЛЕНИЯ
Глава 3.1. Оценочная деятельность в Российской Федерации
3.1.1. Государственное регулирование оценочной
деятельности. Федеральный закон об оценочной
деятельности. Постановление Правительства РФ
от 6 июля 2001 г.  № 519 "Об утверждении стандартов оценки"
Государственное регулирование оценочной деятельности в Рос​сийской Федерации осуществляется на федеральном и региональном уровнях. Основным государственным регулирующим органом являет​ся Министерство имущественных отношений РФ. Этот орган прово​дит государственную политику в сфере оценочной деятельности, производит лицензирование оценщиков, разработку и утверждение нормативных методических документов, осуществляет надзор за де​ятельностью оценщиков, курирует вопросы подготовки оценщиков, дает разъяснения по вопросам оценочной деятельности.
Правовая база оценочной деятельности довольно громоздкая. Она включает в себя более 300 нормативных документов.
Основным правовым документом, по которому производится регулирование оценочной деятельности в стране, является Феде​ральный закон "Об оценочной деятельности в Российской Феде​рации" от 29 июля 1998 г. № 135-ФЗ. Ниже приводится структу​ра этого закона.
Глава I. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ.
Статья 1. Законодательство, регулирующее оценочную деятельность в Российской Федерации.
Статья 2. Отношения, регулируемые настоящим Федеральным законом. Статья 3. Понятие оценочной деятельности. Статья 4. Субъекты оценочной деятельности. Статья 5. Объекты оценки.
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Статья 6. Право Российской Федерации, субъектов Российской Феде​рации или муниципальных образований, физических лиц и юридических лиц на проведение оценки принадлежащих им объектов оценки.
Статья 7. Предположение об установлении рыночной стоимости объек​та оценки.
Статья 8. Обязательность проведения оценки объектов оценки.
Глава П. ОСНОВАНИЯ ДЛЯ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ ОЦЕНОЧНОЙ ДЕЯ​ТЕЛЬНОСТИ И УСЛОВИЯ ЕЕ ОСУЩЕСТВЛЕНИЯ.
Статья 9. Основания для проведения оценки объекта оценки.
Статья 10. Обязательные требования к договору.
Статья 11. Общие требования к содержанию отчета об оценке объекта оценки.
Статья 12. Достоверность отчета как документа, содержащего сведе​ния доказательственного значения.
Статья 13. Оспоримость сведений, содержащихся в отчете.
Статья 14. Права оценщика.
Статья 15. Обязанности оценщика.
Статья 16. Независимость оценщика.
Статья 17. Страхование гражданской ответственности оценщиков.
Глава III. РЕГУЛИРОВАНИЕ ОЦЕНОЧНОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ. Статья 18. Контроль за осуществлением оценочной деятельности в Рос​сийской Федерации.
Статья 19. Функции уполномоченных органов.
Статья 20. Стандарты оценки.
Статья 21. Профессиональное обучение оценщиков.
Статья 22. Саморегулируемые организации.
Статья 23. Лицензирование оценочной деятельности.
Статья 24. Требования к осуществлению оценочной деятельности.
Глава IV. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ. Статья 25. Вступление в силу настоящего Федерального закона. Статья 26. Приведение нормативных правовых актов в соответствие с настоящим Федеральным законом.
В нем, на наш взгляд, удачно прописаны отношения между основными участками рынка оценочных услуг, их права и обязанно​сти, общие требования к процессу оценки и результату оценочной деятельности — отчету об оценке, говорится о саморегулировании этой деятельности в рамках саморегулируемых профессиональных организаций.
Важным положением данного Закона является статья, регули​рующая сферу так называемой обязательной оценки, т. е. сферу оценки государственных и муниципальных объектов. Проведение оцен-
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ки этих объектов стало обязательным в случаях: продажи, прива​тизации, национализации и передачи в аренду или доверительное управление, залога и передачи объектов в качестве вклада в ус​тавной капитал, при ипотечном кредитованию! и при переуступке долговых обязательств, в целях контроля за правильностью учета налогов. Оценка также обязательно проводится при составлении брачных контрактов и разделе имущества разводящихся супругов (в случае возникновения спора), а также при выкупе или ином изъятии имущества у собственников для государственных или му​ниципальных нужд.
Первые отечественные стандарты оценки были утверждены постановлением Правительства РФ "Об утверждении стандартов оценки" от 6 июля 2001 г. № 519. Ниже приводится текст этого постановления.
I. Общие положения
1.  Настоящие стандарты оценки являются обязательными к примене​нию субъектами оценочной деятельности при определении вида стоимости объекта оценки, подходов к оценке и методов оценки, а также при прове​дении оценки.
При проведении оценки объекта на основании определения суда, ар​битражного суда, третейского суда или решения уполномоченного органа по контролю за осуществлением оценочной деятельности в Российской Фе​дерации оценщик обязан использовать вид стоимости объекта оценки, ука​занный в соответствующем определении или решении.
2. При составлении отчета об оценке оценщик обязан использовать ин​формацию, обеспечивающую достоверность отчета об оценке как докумен​та, содержащего сведения доказательственного значения.
II. Определение видов стоимости объекта оценки, подходов к оценке и методов оценки
3. Рыночная стоимость объекта оценки — наиболее вероятная цена, по которой объект оценки может быть отчужден на открытом рынке в услови​ях конкуренции, когда стороны сделки действуют разумно, располагая всей необходимой информацией, а на величине цены сделки не отражаются ка​кие-либо чрезвычайные обстоятельства.
4.  Виды стоимости объекта оценки, отличные от рыночной стоимости: а) стоимость объекта оценки с ограниченным рынком — стоимость
объекта оценки, продажа которого на открытом рынке невозможна или требует дополнительных затрат по сравнению с затратами, необходимыми для продажи свободно обращающихся на рынке товаров;
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б)  стоимость замещения объекта оценки — сумма затрат на создание объекта, аналогичного объекту оценки, в рыночных ценах, существующих на дату проведения оценки, с учетом износа объекта оценки;
в)  стоимость воспроизводства объекта оценки —• сумма затрат в ры​ночных ценах, существующих на дату проведения оценки, на создание объекта, идентичного объекту оценки, с применением идентичных матери​алов и технологий, с учетом износа объекта оценки;
г) стоимость объекта оценки при существующем использовании — сто​имость объекта оценки, определяемая исходя из существующих условий и цели его использования;
д)  инвестиционная стоимость объекта оценки -— стоимость объекта оценки, определяемая исходя из его доходности для конкретного лица при заданных инвестиционных целях;
е) стоимость объекта оценки для целей налогообложения — стоимость объекта оценки, определяемая для исчисления налоговой базы и рассчиты​ваемая в соответствии с положениями нормативных правовых актов (в том числе инвентаризационная стоимость);
ж)  ликвидационная стоимость объекта оценки — стоимость объекта оценки в случае, если объект оценки должен быть отчужден в срок меньше обычного срока экспозиции аналогичных объектов;
з)  утилизационная стоимость объекта оценки — стоимость объекта оценки, равная рыночной стоимости материалов, которые он в себя вклю​чает, с учетом затрат на утилизацию объекта оценки;
и) специальная стоимость объекта оценки — стоимость, для определе​ния которой в договоре об оценке или нормативном правовом акте оговари​ваются условия, не включенные в понятие рыночной или иной стоимости, указанной в настоящих стандартах оценки.
5. Подходы к оценке:
затратный подход — совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, основанных на определении затрат, необходимых для восстановле​ния либо замещения объекта оценки, с учетом его износа;
сравнительный подход — совокупность методов оценки стоимости объек​та оценки, основанных на сравнении объекта оценки с аналогичными объек​тами, в отношении которых имеется информация о ценах сделок с ними;
доходный подход — совокупность методов оценки стоимости объекта оценки, основанных на определении ожидаемых доходов от объекта оценки.
6. Метод оценки — способ расчета стоимости объекта оценки в рамках одного из подходов к оценке.
7. Дата проведения оценки — календарная дата, по состоянию на ко​торую определяется стоимость объекта оценки.
8.  Цена — денежная сумма, предлагаемая или уплаченная за объект оценки или его аналог.
9.  Аналог объекта оценки — сходный по основным экономическим, материальным, техническим и другим характеристикам объекту оценки другой объект, цена которого известна из сделки, состоявшейся при сход​ных условиях.
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10. Срок экспозиции объекта оценки — период времени начиная с даты представления на открытый рынок (публичная оферта) объекта оценки до даты совершения сделки с ним.
11. Итоговая величина стоимости объекта оценки — величина стоимос​ти объекта оценки, полученная как итог обоснованного оценщиком обобще​ния результатов расчетов стоимости объекта оценки при использовании раз​личных подходов к оценке и методов оценки.
12. Экспертиза отчета об оценке — совокупность мероприятий по про​верке соблюдения оценщиком при проведении оценки объекта оценки тре​бований законодательства Российской Федерации об оценочной деятельнос​ти и договора об оценке, а также достаточности и достоверности использу​емой информации, обоснованности сделанных оценщиком допущений, ис​пользования или отказа от использования подходов к оценке.
III. Требования к проведению оценки
13.  Проведение оценки включает в себя следующие этапы:
а)  заключение с заказчиком договора об оценке;
б) установление количественных и качественных характеристик объек​та оценки;
в)  анализ рынка, к которому относится объект оценки;
г)  выбор метода (методов) оценки в рамках каждого из подходов к оценке и осуществление необходимых расчетов;
д)  обобщение результатов, полученных в рамках каждого из подходов к оценке, и определение итоговой величины стоимости объекта оценки;
е)  составление и передача заказчику отчета об оценке.
14. Оценка объекта оценки может проводиться оценщиком только при соблюдении требования к независимости оценщика, предусмотренного за​конодательством Российской Федерации об оценочной деятельности. В слу​чае, если он не отвечает указанному требованию, оценщик обязан сооб​щить об этом заказчику и отказаться от заключения договора об оценке.
При заключении договора об оценке оценщик обязан предоставлять заказчику информацию о требованиях законодательства Российской Феде​рации об оценочной деятельности, в том числе о порядке лицензирования оценочной деятельности, обязанностях оценщика, требованиях к договору об оценке и отчету об оценке, а также о стандартах оценки. Факт предос​тавления такой информации фиксируется в договоре об оценке.
15. Оценщик осуществляет сбор и обработку: правоустанавливающих документов, сведений об обременении объекта
оценки правами иных лиц;
данных бухгалтерского учета и отчетности, относящихся к объекту
оценки;
информации о технических и эксплуатационных характеристиках
объекта оценки;
информации, необходимой для установления количественных и каче​ственных характеристик объекта оценки с целью определения его стоимос​ти, а также другой информации, связанной с объектом оценки.
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16.  Оценщик определяет и анализирует рынок, к которому относится объект оценки, его историю, текущую конъюнктуру и тенденции, а также аналоги объекта оценки и обосновывает их выбор.
17.  Оценщик осуществляет необходимые расчеты того или иного вида стоимости объекта оценки с учетом полученных количественных и каче​ственных характеристик объекта оценки, результатов анализа рынка, к которому относится объект оценки, а также обстоятельств, уменьшающих вероятность получения доходов от объекта оценки в будущем (рисков), и другой информации.
18. Оценщик при проведении оценки обязан использовать (или обосно​вать отказ от использования) затратный, сравнительный и доходный подхо​ды к оценке. Оценщик вправе самостоятельно определять в рамках каждо​го из подходов к оценке конкретные методы оценки.
Оценщик на основе полученных в рамках каждого из подходов к оцен​ке результатов определяет итоговую величину стоимости объекта оценки.
19. Итоговая величина стоимости объекта оценки должна быть выраже​на в рублях в виде единой величины, если в договоре об оценке не предус​мотрено иное.
20.  Итоговая величина стоимости объекта оценки, указанная в отчете об оценке, составленном в порядке и на основании требований, установлен​ных Федеральным законом "Об оценочной деятельности в Российской Фе​дерации", стандартами оценки и нормативными актами по оценочной дея​тельности уполномоченного органа по контролю за осуществлением оце​ночной деятельности в Российской Федерации, может быть признана реко​мендуемой для целей совершения сделки с объектом оценки, если с даты составления отчета об оценке до даты совершения сделки с объектом оцен​ки или даты представления публичной оферты прошло не более 6 месяцев.
После выхода этого постановления Правительства РФ у оцен​щиков появилась определенность в формулировании видов стоимо​стей и технологической последовательности осуществления процесса оценки. Следующим после появления федерального закона и дан​ных стандартов этапом регулирования оценочной деятельности ста​ло утверждение методических рекомендаций по проведению оцен​ки конкретных видов собственности: земельных участков, интел​лектуальной собственности и т. д.
3.1.2. Теория и практика оценочной деятельности. Договорные отношения в оценочной деятельности
Теория и практика оценочной деятельности
Теория оценочной деятельности в России развивается уже бо​лее ста лет. Исторические документы конца XIX в. свидетельству​ют не только о законодательном введении практической оценочной деятельности в России, но и о высоком теоретическом обосновании методик оценки. После событий 1917 г. теоретическая направлен-
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ность оценочной деятельности изменилась: она стала "нерыночной". Однако практика оценки национального богатства страны и соот​ветствующие теоретические исследования продолжаются. Бурный рост теоретических исследований и темпов практической и оценоч​ной деятельности в России возобновился после 1991 г., после того как началась приватизация государственной собственности и по​явился рынок недвижимости. Ниже мы рассмотрим технологию про​цесса оценки на примере оценки недвижимости.
Оценка стоимости недвижимости — сложный и трудоемкий процесс, состоящий из нескольких стадий и этапов. Его можно раз​делить на следующие стадии:
1.  Определение проблемы.
2. Предварительный осмотр объекта и заключение договора на оценку.
3. Сбор и анализ данных.
4. Оценка земельного участка.
5.  Применение трех подходов к оценке стоимости объекта не​движимости.
6.  Согласование результатов полученных с помощью различ​ных подходов.
7. Подготовка отчета и заключения об оценке.
8. Доклад об оценке.
Ниже подробно описано содержание этих стадий оценки объек​та недвижимости.
Определение проблемы.
Данная стадия оценки подразделяется на этапы:
*  идентификация объекта;
*  выявление предмета оценки; определение даты оценки;
Ф формулирование цели и функции оценки; определение вида стоимости;
Ф ознакомление заказчика с ограничительными условиями.
Идентификация объекта недвижимости.
При идентификации объекта недвижимости указываются его наименование, инвентаризационный номер, местоположение и дру​гие реквизиты и фактические характеристики.
Выявление предмета оценки.
Важнейший момент при осуществлении оценки объекта недви​жимости — выявление предмета оценки, т. е. того, что подлежит оценке, — весь комплекс имущественных прав на недвижимость или некоторые имущественные права.
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Определение даты оценки.
Дата оценки — это момент времени, в который выполняется оценка. С течением времени стоимость объектов недвижимости из​меняется. Например, существуют сезонные колебания цен на не​движимость в зависимости от времени года. Причем изменения в короткие промежутки времени могут быть значительными. В связи с этим необходимо установить с самого начала дату оценки. Это может быть дата его осмотра, дата судебного разбирательства, связанного с разделением имущественного комплекса, и др.
Дата оценки стоимости объекта важна также при использова​нии сравнительного подхода к оценке, когда стоимость оцениваемо​го объекта сравнивается с данными сопоставимых сделок. Исполь​зуя данные по сопоставимым объектам, важно знать дату их оцен​ки. В случае, если оценка объекта недвижимости производится в связи с судебным разбирательством, например, в связи с неплате​жеспособностью предприятия, дату оценки может определить суд.
Формулирование цели и функции оценки.
Определение цели оценки — очень важный этап. От цели оценки зависит выбор ее методики. Неправильно сформулированная цель оценки влечет за собой использование неадекватной методики оценки и ошибочный результат. В связи с этим в отчете по оценке необхо​димо указать, что данная оценка действительна лишь для цели или целей, указанных в данном отчете. Использование полученных результатов в других целях некорректно. Например, методы оцен​ки объекта недвижимости для налогообложения имущества отлича​ются от методов, используемых для оценки при его ликвидации.
Формулируя цель оценки, мы отвечаем на вопрос: что оцени​вается? Цель оценки определяет вид стоимости, которую требует​ся определить. Например, цель оценки — определить рыночную или инвестиционную стоимость объекта и т. д.
Функция оценки — это сфера ее последующего использова​ния. Например, оценка необходима для помощи продавцу или поку​пателю в определении цены объекта недвижимости. Формулируя функцию оценки, мы отвечаем на вопрос, для чего необходима оценка. Оценка может проводиться для налогообложения, страхова​ния, кредитования, купли, продажи, аренды, ликвидации и т. д.
Определение вида стоимости.
В настоящее время выделено девять основных видов стоимос​ти: рыночная, инвестиционная, восстановительная, ликвидацион​ная, стоимость замещения, стоимость объекта оценки при суще​ствующем использовании, стоимость для налогообложения, утили​зационная и специальная.
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Ознакомление заказчика с ограничительными условиями.
На первой стадии оценки необходимо ознакомить заказчика с основными ограничительными условиями, которые сопровождают оценку стоимости объекта недвижимости. Они формулируются для защиты интересов заказчика и эксперта-оценщика. Часть их при необходимости следует отражать в отчете об оценке, чтобы избе​жать в будущем в отношениях между заказчиком и экспертом кон​фликтных ситуаций.
Ниже приведены некоторые основные ограничительные усло​вия оценки стоимости объектов недвижимости.
1. При подготовке отчета об оценке объекта используются про​гнозные данные о будущих прибылях и амортизационных отчисле​ниях, полученные от заказчика.
2. Финансовые и технико-экономические характеристики объек​та, используемые в оценке, берутся или рассчитываются на осно​ве бухгалтерской отчетности без проведения специальной аудитор​ской проверки, ее достоверности и инвентаризации имущества.
3. В процессе оценки специальная юридическая экспертиза до​кументов, касающихся прав собственности на оцениваемые объек​ты, не проводится.
Предварительный осмотр объекта и заключение договора на оценку.
Вторая стадия оценки — это предварительный осмотр объек​та и заключение договора на оценку. Эта стадия оценки включает:
1)  предварительный осмотр объекта и знакомство с его адми​нистрацией;
2)  определение исходной информации и ее источников;
3)  определение состава группы;
4)  составление задания на оценку и календарного плана;
5)  подготовку и подписание договора на оценку.
Предварительный осмотр объекта и знакомство с его админи​страцией.
На этой стадии оценки объект предварительно осматривается и эксперт знакомится с его администрацией. Предварительный ос​мотр объекта лучше провести с одним из опытных представителей заказчика, чтобы, осматривая объект, попытаться больше узнать у него о предыстории развития объекта, выпускаемой им продук​ции, его физическом состоянии, квалификации работников и руко​водителей предприятия, психологическом климате в коллективе, перспективах развития предприятия и пр., более глубоко понять, что представляет собой данный объект.
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На этом этапе необходимо познакомиться и обменяться теле​фонами с представителями заказчика, которые могут помочь экс​перту в сборе исходных данных для проведения оценки. При необ​ходимости все они смогут участвовать в экспресс-опросе для полу​чения информации о перспективах развития объекта.
Важно на этом этапе оценки определить представителя заказ​чика, который будет формулировать задание, подписывать дого​вор об оценке и осуществлять приемку отчета, обеспечивать ис​ходной информацией. Важно также определить ответственного за подготовку и сдачу отчета заказчику.
Определение исходной информации и ее источников.
На данном этапе необходимо определить типы данных, ис​пользуемых для оценки, а также их источники. Это могут быть сведения о рынке, на котором функционирует объект. Данные о других аналогичных объектах, финансовые и технико-экономичес​кие показатели деятельности предприятия и перспектив его раз​вития на ближайшее будущее, данные о социальных, политичес​ких, правовых, экономических и экологических факторах, влияю​щих на стоимость оцениваемого объекта. Самый распространенный способ представления общих данных — это разбивка их на подраз​делы, касающиеся рынка и сектора рынка, на котором функциони​рует объект, вида продукции, цен на нее, местоположения объек​та (т. е. данные о городе, районе, где расположен объект) и т. д. Преимущество данного способа представления информации заклю​чается в том, что, собрав и систематизировав информацию один раз, ее можно использовать для проведения оценок и других объек​тов. В настоящее время, когда рынок, связанный с оценочной дея​тельностью, не развит, сбор информации для объектов недвижи​мости — наиболее трудоемкая часть всего процесса оценки.
Определив виды данных, необходимых для оценки, важно вы​явить источники их получения. Это могут быть управленческие службы заказчика, специальные периодические издания, государ​ственные органы управления, специальная справочная литерату​ра, коллеги эксперта-оценщика. При заключении договора на оцен​ку объектов недвижимости необходимо указать состав документов, которые заказчик должен представить эксперту-оценщику к опре​деленному сроку, с тем чтобы он смог начать оценку объекта.
Определение состава группы экспертов-оценщиков.
Ответственный за проведение оценки эксперт-оценщик дол​жен определить состав группы экспертов, которые будут участво​вать в оценке стоимости объектов недвижимости. Небольшой объект
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недвижимости может оценивать один эксперт. Если объект круп​ный, то для оценки необходимо привлечь несколько человек — экономистов, специалистов по маркетингу, технических экспертов, экологов и т. д.
Наш опыт оценки объектов недвижимости свидетельствует о том, что для оценки необходимо привлекать представителей за​казчика. Их знания и опыт необходимы в основном для получения данных о будущих доходах, чтобы оперативнее получить исходные данные и сдать отчет об оценке.
Составление задания на оценку и календарного плана.
Задание на оценку, как правило, подготавливает эксперт-оцен​щик. Практика показывает, что заказчик из-за отсутствия доста​точных знаний в области оценки делает это недостаточно четко. Недостаточная четкость в формулировке целей и функций оцен​ки — основная причина ошибок и конфликтных ситуаций в отноше​ниях между заказчиком и экспертом-оценщиком.
Задание на оценку включает следующее:
1. Имя заказчика.
2. Имя эксперта-оценщика.
3. Объект и предмет оценки.
4. Дату оценки.
5. Цель и функцию оценки.
6. Календарный план.
7.  Особые условия.
Приведенный выше состав задания на оценку имеет пример​ный характер. В каждом случае эксперт уточняет состав задания на оценку, исходя из конкретных особенностей объекта оценки.
В процессе оценки возможны отклонения от задания или до​полнения к нему. Эти случаи фиксируются экспертом докладными записками заказчику. Копии докладных записок прилагаются к от​чету об оценке.
При разработке задания на оценку важно определить предмет оценки — характер имущественных прав, которые оцениваются.
Задание на оценку должно быть приложено к отчету об оцен​ке. Разработка и подписание заказчиком и экспертом календарного плана оценки — важный этап, организующий стороны на целенап​равленную работу. Иногда случается, что заказчик задерживает выдачу исходных данных по оценке, а эксперт, не имея четкого календарного плана, задерживает подготовку итогового отчета и заключения по оценке. При задержке заказчиком исходных данных на какое-то время, как правило, на такой же срок задерживается выдача отчета об оценке.
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Продолжительность оценки объекта недвижимости зависит от величины объекта. В среднем продолжительность оценки объекта недвижимости составляет 2—3 недели. Однако при работе с круп​ными объектами продолжительность оценки может быть значительно больше (например, для крупных предприятий продолжительность оценки может составлять до 6 месяцев).
Подготовка и подписание договора на оценку.
Процесс подготовки и подписания договора на оценку имеет осо​бенности, обусловленные предметом и объектом оценки, возможно​стями заказчика и квалификацией эксперта-оценщика.
Оплата услуг эксперта-оценщика.
В основу определения размера оплаты услуг эксперта-оцен​щика может быть положена фиксированная цена либо почасовая оплата. Фиксированная цена определяется исходя из величины фик​сированного процента от балансовой стоимости недвижимости (если переоценки проводятся регулярно). Обычно, эта величина составля​ет до 10%. Фиксированная цена не оказывает влияния на результа​ты оценки стоимости недвижимости и может быть использована в качестве основы для оплаты услуг эксперта-оценщика.
Если после проведения оценки от эксперта-оценщика требуется выступить на суде в качестве независимого эксперта, например, в ходе слушания дела, то оплата его услуг должна быть почасовой, не зависящей от исхода судебного разбирательства. Размер оплаты услуг эксперта-оценщика зависит от многих факторов, в том числе от сложности и масштабности объекта оценки, опыта, и квалифика​ции эксперта-оценщика, финансовых возможностей заказчика и т. д.
Подготовив проект договора на оценку стоимости недвижимос​ти, эксперт-оценщик представляет его заказчику для ознакомления. В качестве приложения к договору прилагается задание на оценку.
3.1.3. Оценка рыночной стоимости зданий, сооружений и незавершенного строительства
Введение в теорию и практику оценки недвижимости. Факторы, влияющие на уровень стоимости
В данном разделе рассматриваются основные факторы, влия​ющие на стоимость недвижимого имущества — физические, соци​альные, экономические и политические, а также основные градос​троительные факторы, характеризующие местоположение; циклы развития местоположения и их влияние на стоимость и пр.
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Основные факторы, влияющие на стоимость недвижимости.
Недвижимое имущество находится под влиянием окружающей его среды и само влияет на эту среду. Поэтому при оценке определяют факторы среды, влияющие на стоимость недвижимости.
Мировая практика выделила следующие факторы, наиболее существенно влияющие на оценку стоимости имущества:
^ физические: природные — земля, климат, ресурсы, топог​рафия, почва, и созданные человеком — здания, сооружения, до​роги, коммунальные объекты, форма участка и др.;
*  социальные: тенденции изменения численности населения, его омоложения или старения, стиль и уровень жизни, размер семьи, тенденции изменения образовательного уровня и уровня пре​ступности, отношение к соседним объектам и их владельцам;
*  экономические: тенденции изменения уровня дохода, заня​тость, кредитная политика и доступность кредитных ресурсов, став​ки процента, арендной платы, рост или сокращение затрат на стро​ительство, цены, налоги;
+ политические: (административные) ограничительное или ли​беральное зонирование, ограничительные или либеральные стро​ительные нормы и правила, услуги муниципальных служб, здоровье и безопасность, налоговая политика, защита окружающей среды.
Местоположение оцениваемого объекта. Как можно видеть, все перечисленные выше факторы действуют в совокупности и, как правило, отражают местоположение оцениваемого объекта в системе расселения. Расселение, как известно из теории градо​строительства, отражает процессы общественного развития, тер​риториальную структуру производства и жизнедеятельности об​щества в целом, является одной из наиболее важных простран​ственных форм взаимодействия общества и природы. Следователь​но, местоположение необходимо рассматривать как качественную характеристику, определяемую соответствием физических параметров участка принятому в данной местности типу землепользования и социально-экономической среде. Чтобы понять и оценить роль на​званных факторов в оценке стоимости, следует проследить, как формируется местоположение объектов недвижимости.
История развития человечества показывает: человек всегда стремился жить в лучших природных условиях — на плодородных землях, у удобных гаваней, в благоприятном климате, при нали​чии водных и топливных ресурсов, в местах, где несущая способ​ность грунтов, глубина залегания и химические характеристики подземных вод, рельеф и другие природные параметры были бла​гоприятными для строительства. Поселившись в таких местах, люди
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строили жилища, общественные здания, культовые сооружения, производственные и хозяйственные постройки, коммунальные объекты, соединяли их дорогами, благоустраивали территории по​селений, приспосабливали их для жизни. Развитие экономики, де​ловая активность, соответствующие законы определяли стиль и уровень жизни и поведения людей.
Основные градостроительные принципы. Поселения возникают на благоприятных с точки зрения топографии местах — там, где есть природные ресурсы и источники сырья, где можно получить коммерческие выгоды (производство различного назначения, про​мышленность, транспортные услуги, санаторные и оздоровитель​ные услуги, оказание широкого круга услуг окружающим терри​ториям и т. д.). Деятельность по их обустройству (градостроитель​ство) предполагает размещение на территории поселений зон для производства, жилищ, общественных центров, мест отдыха; созда​ние системы связей между ними; структурную организацию каж​дой из зон; размещение материальных элементов соответствующе​го назначения в каждой из зон. В основе зонирования лежат важ​нейшие социальные категории: быт (жилище), отдых и труд. Жи​лище размещается на лучших участках в селитебной зоне городов; места отдыха — вблизи городов; промышленные и производствен​ные зоны — в местах, удобно связанных с жилищем.
Их планировка подчиняется общепринятым градостроительным принципам:
а) функциональное зонирование — разделение поселения на части различного функционального назначения по принципу веду​щей функции: труд, общественная жизнь, быт, отдых. Ни одна из этих функций не существует сама по себе, взятая в отдельности. Поэтому планировочная структура поселения определяется в пер​вую очередь рациональным расположением зон и возможностью создания удобной, постоянной и надежной взаимосвязи всех частей поселения и чередования жизненных циклов быта, отдыха и труда. Выполняется ряд требований санитарно-гигиенического характера при размещении зон, а именно: направление господствующих вет​ров от жилья на производство, а не наоборот; жилая зона разме​щается выше по рельефу и выше по течению реки, нежели про​изводственная, и т. д. Расстояние между жилой застройкой и про​мышленными предприятиями, коммунально-складскими террито​риями и прочими производствами (санитарно-защитная зона) опре​деляется классом вредности последних (предприятия первого клас​са — 2000 м, второго — 1000, третьего — 500, четвертого — 300, пятого — 100 м);
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б) город как единое целое. Ни одна из функций города, взятая в отдельности, не существует сама по себе. Планировочная структу​ра города определяется рациональным расположением функцио​нальных зон и возможностью создания удобной, постоянной и на​дежной взаимосвязи всех частей города. В состав всех функциональ​ных зон города включаются зеленые насаждения. Единство архи​тектурно-планировочной структуры не в последнюю очередь дос​тигается размещением зеленых насаждений. Необходимы равномер​ность их размещения на территории поселения, объединение всех видов насаждений в непрерывную целостную систему. Зеленые на​саждения способствуют оздоровлению городской среды, создают благоприятный для проживающих микроклимат, защищают жите​лей и жилые помещения от пыли, шума, солнечной радиации, обладают высокими эстетическими качествами в случае размеще​ния их согласно проекту благоустройства;
в)  создание системы взаимосвязанных общественных цент​ров, для каждого из которых характерны собственные функции: общегородской центр, центр планировочного (жилого) района, цен​тры промышленных районов и зон отдыха, центры местного значе​ния (микрорайонные, квартальные). Назначение общественных цен​тров: создать населению соответствующий уровень культурно-бы​тового обслуживания; выступить в роли среды общения (собрания, союзы, клубы, общества и пр.); быть архитектурным ансамблем; сформировать социальную инфраструктуру города;
г)  транспортно-планировочная организация города. Это улич-но-дорожная сеть. Ее роль в поселении — организовать удобные и короткие пешеходные и транспортные связи между всеми функцио​нальными зонами поселения; быть каркасом планировочной органи​зации поселения, объединяющим последнее в целостный функцио​нально-планировочный комплекс; создать архитектуру поселения;
д)  поселение как развивающаяся структура. При разработке архитектурно-планировочной структуры поселения в нее заклады​вается способность к совершенствованию и возможность гибко реа​гировать на непредвиденные изменения темпов, характера и пара​метров развития. В этой связи речь идет о резервных территориях, о планировочных приемах (например, линейная структура) и т. д.;
е)   город в системе расселения. Поселение — часть системы населенных мест. Система населенных мест или групповая система населенных мест — это рациональная пространственная организа​ция группы поселений разной величины и профиля в природно-ландшафтной среде, основанная на их взаимодействии во всех со​циальных сферах, связях населения, совместном использовании тер-
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риторий и общности планировочной структуры. Поэтому архитек​турно-планировочная структура проектируемого поселения — про​изводное от внутренних взаимосвязей между элементами поселе​ния и от внешних его связей в системе расселения, в силу чего одно неотделимо от другого;
ж) комплексность заключается в совместном рассмотрении при развитии поселения пяти основных задач, решаемых его планиров​кой: социальной, экологической, экономической, эстетической и технической. Социальная задача планировки — обеспечить следую​щие социальные функции: жилье, образование, обслуживание, отдых, труд, управление. Экологическая задача — обеспечить жиз-непригодность среды, выражаемой физическими, санитарно-гигие​ническими и климатическими параметрами. Смысл этой деятельно​сти определяется в охране окружающей среды. Экономическая за​дача направлена на рациональное использование территориальных ресурсов при размещении и эффективном использовании основных факторов производства, предприятий службы быта и отдыха жи​телей населенного пункта. Эстетическая задача состоит в обеспече​нии полноценных эстетических качеств окружающей среды. И нако​нец, техническая задача решает сложный комплекс вопросов, свя​занных с учетом рельефа территории, качества и несущей способ​ности грунтов, прочих инженерных условий, а также с развитием и возможностью материально-технической базы строительства и производства строительных материалов в данном регионе.
Все принципы и требования градостроительного проектирова​ния ориентированы на создание благоприятных условий для дея​тельности людей. Например, для размещения жилищного строитель​ства отводят участки с наиболее благоприятными естественными и санитарными условиями — вблизи рек, водоемов, массивов зеленых насаждений. Забота о человеке предполагает учет правил экологи​ческого характера — требований охраны окружающей среды.
Циклы развития среды местоположения недвижимости. Пере​численные выше физические, социальные, экономические и поли​тические факторы определяют развитие населенного пункта, а вместе с ним и развитие среды местоположения объекта недвижи​мости. В теории оценки недвижимости выделяют 4 цикла развития среды местоположения объекта: 1) рост; 2) стабильность (зрелость); 3) упадок (ухудшение); 4) зарождение (обновление).
Эксперту чрезвычайно важно точно определить, в каком цик​ле и в каком месте цикла развития находится населенный пункт, местоположение оцениваемого объекта недвижимости, чтобы дать прогноз развития стоимости имущественного комплекса. Если рай-
531
он местоположения объекта оценки вступил в стадию роста, то следует ожидать увеличения спроса на объект. Очевидно, что в таких условиях последует рост стоимости имущественного комп​лекса. Это может заинтересовать потенциальных инвесторов в по​купке объекта.
Данный пример показывает: необходим анализ экономической ситуации не только рынка объектов недвижимости, на котором работает оценщик, но и района, города и региона местоположения объекта. Часто необходимо рассмотреть различные аспекты эконо​мики на национальном и даже международном уровне: развиваю​щуюся структуру экономики с точки зрения промышленности и за​нятости; сочетание факторов производства, которые увеличат про​изводство товаров и обеспечат дальнейшее развитие сферы обслу​живания; увеличение расходов и их влияние, в свою очередь, на развитие производства; проблемы денежного обращения. В соци​альной сфере следует рассмотреть потребности отдельных людей и групп населения; изменение социальной структуры населения, его занятости; влияние занятости на образ жизни и вид жилья; проблемы структуры семьи с точки зрения возраста, профессии и образовательного уровня; влияние производственной подвижности населения на центральную часть города и новые окраины; измене​ние структуры землевладения и влияние этого процесса на рынок жилья; доходы населения и их влияние на транспортные расходы семей с низкими доходами.
Следует рассматривать три уровня влияния факторов (геогра​фический принцип определения местоположения), определяющих стоимость недвижимости на объект недвижимости: региональный, местный (локальный) и непосредственного окружения, включая и сам объект недвижимости.
Теория стоимости денег во времени (шесть функций денежной единицы)
Суть оценки стоимости приносящего прибыль предприятия со​стоит в том, что определяется текущая стоимость прибыли, кото​рая будет получена в прогнозируемом периоде. Величина текущей стоимости прибыли не соответствует величине будущей прибыли, так как рубль, полученный завтра, стоит меньше, чем рубль, полу​ченный сегодня. Это обусловлено в основном двумя причинами. Во-первых, деньги со временем приносят доход; во-вторых, ин​фляционные процессы обесценивают рубль.
В связи с этим, чтобы определить текущую стоимость завтраш​него рубля, необходимо провести соответствующие расчеты.
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Ниже рассматриваются шесть функций денег, о которых арбит​ражный управляющий должен знать и постоянно использовать их в практике.
Основные понятия
Денежные суммы. При оценке стоимости предприятия, прино​сящего чистый доход, важно определить денежные суммы, кото​рые будут инвестированы в него и получены от этих инвестиций в процессе функционирования предприятия. Определение размеров этих денежных сумм позволит сделать заключение: обеспечат ли данные инвестиции положительную ставку дохода, т. е. такую став​ку, при которой поступление денежных средств должно превы​шать их отток на покрытие будущих затрат.
Время. Самое дорогое в этом мире — это время, его нельзя вернуть. Вложенный в дело капитал со временем приносит процент, который, в свою очередь, со временем используется для получения еще большего процента. Время измеряется периодами или интерва​лами, которые составляют день, месяц, квартал, год и т. д.
Риск. Под инвестиционным риском понимается неопределен​ность в получении чистых доходов от вложенных инвестиций.
Ставка дохода. Ставка чистого дохода от инвестиций — это процентное отношение чистого дохода к вложенному капиталу. Став​ка дохода предполагает оценку сумм ожидаемого чистого дохода и времени их получения. Ставка дохода на инвестиции часто назы​вается ставкой конечной отдачи.
Из различных вариантов инвестиционных проектов выбирает​ся тот, по которому ставка дохода наиболее высока (если эксперты руководствуются экономическими критериями). Если ставки дохода двух проектов одинаковы, выбирается тот проект, где меньше риск. В общем виде всегда для выбора варианта инвестирования произ​водится сопоставление ставок дохода и рисков, соответствующих этим вариантам. Лишь в результате анализа этих сопоставлений можно сделать вывод о выборе того или иного варианта инве​стирования.
Чистый доход. Чистый доход определяется как чистая при​быль, полученная после уплаты налогов и других обязательных пла​тежей, плюс амортизационные отчисления и другие поступления.
Аннуитет (обычный) — это серия равновеликих платежей, первый из которых осуществляется через один период, начиная с настоящего момента, т. е. платеж производится в конце рассматрива​емых периодов.
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Сложный процент. Сложный (кумулятивный) процент означа​ет, что полученный процент, положенный на депозит вместе с первоначальными инвестициями, становится частью основной сум​мы. В следующий период времени он наряду с первоначальным депо​зитом уже сам приносит процент. Простой процент не предпола​гает получение дохода с процента.
Учеными разработаны специальные таблицы шести функций денежной единицы, помогающие экспертам-оценщикам вести рас​четы с использованием сложных процентов. Таблицы состоят из шести граф (колонок), в которых помещены значения, полученные исходя из шести функций денежной единицы:
первая функция — накопление суммы денежной единицы (гра​фа 1);
вторая функция — накопление денежной единицы за период (графа 2);
третья функция — фактор фонда возмещения (графа 3);
четвертая функция — текущая стоимость денежной единицы (графа 4);
пятая функция — текущая стоимость аннуитета (графа 5);
шестая функция — взнос на амортизацию денежной единицы (графа 6).
В данной главе рассматриваются порядок расчетов и использо​вание шести функций денежной единицы в очередности, удобной для запоминания.
Первая (прямая) функция денежной единицы:
накопление суммы единицы (будущая стоимость единицы) (графа 1)
При расчете ставки дохода на инвестиции, как основного кри​терия при выборе инвестиционного проекта, используется эффект сложного процента, т. е. расчета и учета процента на вложенный процент.
Пример1. Денежные средства в приведенных в настоящем раз​деле примерах, как правило, измеряются в долларах. Это позволя​ет не учитывать при расчетах инфляционные процессы, происхо​дящие в экономике России, и не усложнять проводимые расчеты.
Предполагается, что 100 долл. депонированы на специальном счете и приносят ежегодный доход, который накапливается (см. табл. 3.1.1). В первый год 100 долл. принесут 10 долл. в виде процен-
1 Цит. по: Фридман Д., Ордуэй Я. Оценка и анализ приносящей доход недви​жимой собственности / Пер. с англ. М.: Дело, 1995.
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та (10% от 100 долл. = 10 долл.). В конце года остаток средств на специальном счете составит 110 долл. (100 долл. + 10 долл. = 110 долл.). Если далее сумма в 110 долл. будет в течение второго года нахо​диться на депозите, то к концу второго года процент на нее со​ставит уже 11 долл. (10% от 110 долл. = 11 долл.). Если весь остаток будет оставаться на депозите, то к концу 5-го года остаток соста​вит уже 161,05 долл., что и показано в табл. 3.1.1. При простом же проценте, равном 10%, ежегодный доход составит 10 долл. и через пять лет накопленная сумма составит 150 долл. (100 долл. + 5 -- 10 долл. = 150 долл.). Разница от разных форм депозита составила 11,05 долл.
Таблица 3.1.1
Данные по 100-долларовому депозиту при сложном и простом проценте
(ставка = 10%)
На рис. 3.1.1 представлена диаграмма, показывающая возраста​ние во времени текущей стоимости, положенной на депозит.
Рис. 3.1.1. Возрастание текущей стоимости, положенной на депозит, по сложному проценту
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Таблицы сложного процента
Расчет сложного процента, помещенного в специальную таб​лицу (графа I)1, осуществляется по следующей формуле:
5, = (1 + 1)',
где 51 — депозитная сумма после {-периодов, если вложен 1 долл.;
1 — один доллар;
I — периодическая ставка процента;
I — число периодов.
Если инвестор знает из таблицы, сколько будет стоить один доллар через 10 лет при ежегодном накоплении в 10%, он также будет знать, сколько к концу 10 лет будет стоить и инвестирован​ная сумма, например, в 5000 долл. Для этого стоимость 1 долл. к концу 10-летнего периода, взятая в специальной таблице сложно​го процента (графа 1), умножается на 5000 долл. (2,594 х 5000 = = 12 970 долл.).
В табл. 3.1.2 приведено извлечение из специальной таблицы сложного процента при ежегодном накоплении и ставке дохода 10%.
Таблица 3.1.2
Данные о накопленной сумме в 1 долл. по сложному проценту при ставке 10% и ежегодном накоплении
1 Специальные таблицы шести функций денежной единицы публикуются часто в литературе по оценке. См., например: Юн Г. Б., Григорьев В. В. и др. Оценка предприятий: доходный подход. М.: Гильдия специалистов по анти​кризисному управлению, 2000.
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Вторая (обратная) функция денежной единицы. Текущая стоимость денежной единицы (графа 4)
Текущая стоимость денежной единицы (стоимость реверсии V) — это величина, обратная накопленной суммы единицы:
к=5 = (Гну'
Текущая стоимость денежной единицы — это текущая стои​мость одного доллара, который будет получен в будущем. Феномен текущей стоимости единицы показан на рис. 3.1.2.
Коэффициент текущей стоимости денежной единицы использу​ется для оценки текущей стоимости известного (или прогнозируе​мого) единовременного поступления денежных средств, с учетом заданного процента (с учетом ставки дисконта).
Рис. 3.1.2. Диаграмма текущей стоимости денежной единицы
Выше мы говорили, что завтрашняя денежная единица стоит меньше, чем она стоит сегодня, а на сколько меньше, зависит, во-первых, от разрыва во времени между оттоком и поступлением денежных средств; во-вторых — от величины необходимой ставки процента (ставки дохода, ставки дисконта).
Например, при ставке дисконта в 10 пунктов, 100 долл., кото​рые мы получим через год, имеют текущую стоимость в 90,91 долл. Для проверки проведем обратную процедуру. Если сегодня инвес​тор располагает денежной суммой в 90,91 долл. и может получить
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в течение года 10%, то доход, полученный за счет процентов, соста​вит 9,09 долл. В этом случае через год остаток увеличится до 100 долл. (90,91 + 9,09 = 100).
Связь проведенных расчетов с оценкой стоимости предприятий заключается в следующем. Допустим, инвестору необходимо опре​делить, сколько нужно заплатить сегодня за оцениваемое предпри​ятие, чтобы получить от него доход в 10% годовых, а через 2 года его продать, например, за 10 млн долл. Если инвестор собирается получить 10% на вложенный капитал, то сумма, которую он мо​жет предложить за предприятие сегодня, — 8,264 млн долл.
Частое использование в практических расчетах коэффициента текущей стоимости единицы обусловило разработку специальных таблиц, с помощью которых можно быстро найти нужный коэф​фициент текущей стоимости единицы. В специальной таблице слож​ного процента это обычно графа 4. Механизм построения этой гра​фы указан в табл. 3.1.3.
В случае более частого периода дисконтирования, чем один год, номинальная (годовая) ставка дисконта делится на частоту интер​валов, а число периодов в году умножается на число лет. Число периодов в году обычно принимается либо 4, либо 12, если интер​вал, соответственно, квартал или месяц.
Таблица 3.1.3
Механизм определения коэффициента текущей стоимости денежной единицы при годовой ставке дисконта 10%
Третья (прямая) функция денежной единицы. Текущая стоимость единичного аннуитета (графа 5)
На рис. 3.1.3. представлена диаграмма, которая иллюстрирует обычную стоимость текущего аннуитета, т. е. текущую стоимость серии равновеликих платежей.
Время (годы) Рис. 3.1.3. Текущая стоимость обычного аннуитета
Эта ситуация может возникнуть, если собственник сдает акти​вы предприятия в аренду и хочет получить по 100 тыс. долл. каж​дый год арендную плату в течение следующих четырех лет. При 10%-ной ставке дисконта текущая стоимость первого арендного платежа в 100 тыс. долл. через год равна 90,91 тыс. долл. х 100 тыс. долл. — 0,9091 = 90,91 тыс. долл.; второго арендного платежа — 82,64 тыс. долл. (100 тыс. долл. х 0,8264 = 82,64 тыс. долл.); третьего арендного платежа — 75,13 тыс. долл.; четвертого — 63,30 тыс. долл. Таким образом, текущая стоимость арендных платежей в 100 тыс. долл. в течение последующих четырех лет при 10% ставке дисконта составляют 316,98 тыс. долл. Эта сегодняшняя сумма — справедливый эквивалент ежегодных поступлений в 100 тыс. долл. в течение последующих четырех лет от аренды предприятия.
Для практического использования обычного аннуитета разрабо​таны специальные таблицы (графа 5 в таблицах сложного процен​та). Феномен обычного аннуитета называется фактором Инвуда, по
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имени американского ученого У. Инвуда (1771—1843), открывшего этот феномен.
Фактор Инвуда (ап) рассчитывается по следующей формуле:
!___1_
(1+/)"       \-У
а„ =—-----— или-------
/               /
Фактор текущей стоимости аннуитета может быть рассчитан как сумма текущих стоимостей в 1 долл. за определенный период времени (I):
<=П           1
а"=§о^у'
Для построения таблицы обычного аннуитета необходимо сло​жить данные текущей стоимости единицы за соответствующее число
лет (см. табл. 3.1.4).
Таблица 3.1.4
Соотношение текущей стоимости единицы и текущей стоимости аннуитета при ставке дисконта в 10%
Если периодические платежи поступают чаще чем один раз в год, то номинальную (годовую) ставку процента необходимо разде​лить на число периодов в году. Общее число периодов равно числу лет, умноженному на число периодов в году.
Авансовый аннуитет
На практике возможны случаи, когда собственник договарива​ется с арендатором, что он (арендатор) будет осуществлять плате-
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жи по следующей схеме: первый платеж немедленно после подпи​сания контракта, а последующие равные платежи — через опреде​ленный период, т. е. производятся равномерные авансовые плате​жи. Такие платежи называются авансовым аннуитетом.
При авансовом аннуитете первый платеж не дисконтируется, поскольку вносится сразу. Последующие поступления дисконтируют​ся: второй платеж дисконтируется с использованием фактора теку​щей стоимости единицы для первого интервала, который можно взять из специальных таблиц сложного процента (графа 5). Для превращения обычного аннуитета в авансовый необходимо к фак​тору обычного аннуитета, укороченного на один период, добавить единицу. При добавлении единицы учитывается первое поступле​ние, которое осуществляется сразу после подписания контракта. Таким образом, при сокращении денежного потока на один период во внимание принимается текущая стоимость остальных платежей.
Пример. Арендная плата за пользование имуществом предприя​тия составляет 100 тыс. долл. и выплачивается по контракту в те​чение четырех лет в начале каждого года. Текущая стоимость аван​сового аннуитета при ставке дисконта в 10%, составляет 348,68 тыс. долл. и распределяется следующим образом: текущая стоимость первого платежа — 100 тыс. долл.; второго — 90,91 тыс. долл.; третьего — 82,64 тыс. долл.; четвертого — 75,13 тыс. долл.
Четвертая (обратная) функция денежной единицы. Взнос на амортизацию денежной единицы (графа 6)
Взнос на амортизацию денежной единицы — это регуляр​ный периодический платеж в погашение кредита, приносящего про​центный доход; величина, обратная текущей стоимости аннуитета.
Амортизация — в данном случае это погашение (возмеще​ние, ликвидация) долга в течение определенного времени.
Взнос на амортизацию кредита математически определяется как отношение одного платежа к первоначальной основной сумме кредита.
Взнос на амортизацию единицы равен обязательному периоди​ческому платежу по кредиту, включающему процент и выплату части основной суммы. Это позволяет погасить кредит и проценты по нему в течение установленного срока.
Выше было установлено, что 1 долл., ожидаемый к получению в конце каждого года на протяжении четырех лет, имеет при 10% годовой ставке текущую стоимость 3,1698. Первый доллар будет стоить 0,90909 долл., второй — 0,8264 долл., третий — 0,7513 долл., чет-
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вертый — 0,6830 долл. Сумма за четыре года составит 3,1698 долл. (0,90909 + 0,8264 + 0,7513 + 0,6830 = 3,1698). Это текущая стоимость аннуитета.
Величина взноса на амортизацию единицы равна обратной ве​личине текущей стоимости аннуитета, т. е. взнос на амортизацию 1 долл. составляет величину, обратную 3,1698 долл. При кредите в 3,1698 долл. под 10% годовых ежегодный платеж на его погашение в течение четырех лет равен 1 долл.
Математическое отношение одного платежа к первоначальной основной сумме кредита, т. е. взнос на амортизацию кредита, со​ставляет:
—!— = 0,315477. ЗД698
Эта величина показывает размер периодического платежа, необходимого для погашения задолженности по кредиту 3,1698 долл. Таким образом, чтобы полностью погасить долг, его первоначаль​ную сумму и начисляемые на остаток 10% годовых — за каждый доллар кредита по окончании каждого года в течение четырех лет, необходимо выплачивать 0,315477 долл.
Чем выше процентная ставка и/или короче амортизационный период, тем выше должен быть обязательный периодический взнос. И наоборот, чем ниже ставка процента и более продолжительный период выплаты кредита, тем ниже размер регулярного взноса.
Каждый взнос на амортизацию единицы включает процент и
Рис. 3.1.4. Взнос на амортизацию единицы 542
выплату части первоначальной основной суммы кредита. Соотноше​ние этих составляющих изменяется с каждым платежом (см. рис. З.1.4.). Практическое использование фактора взноса на амортизацию единицы обусловило разработку специальных таблиц (графа 6), содержащих значение этого фактора в расчете на 1 долл. кредита или 100 долл. и т. д. При составлении таблиц используется форму​ла, обратная формуле текущей стоимости аннуитета:
РТМ=^— = —::---------~----------:----=----^г—
а(1,1)         1      , .     *      |     |      1         !___1__
(а + 01    (а + г)2    '"   (в + /)"         (1+/)' ' где РТМ — фактор взноса на амортизацию единицы; 1 — периодическая ставка процента; 1 — число периодов; а — текущая стоимость аннуитета.
Если условия выдачи кредитов предусматривают ежемесячное или поквартальное погашение задолженности, то номинальная став​ка годового процента делится на частоту начисления процента (со​ответственно, на 12 или 4).
В табл. 3.1.5 показана процедура расчета фактора взноса на амортизацию единицы.
Таблица 3.1.5
Расчет фактора взноса на амортизацию единицы (график погашения кредита)
Как было указано выше, с течением времени сумма по выпла​чиваемым процентам уменьшается, так как уменьшается остаток (процент начисляется на остаток), а сумма основной выплаты воз​растает.
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Пятая (прямая) функция денежной единицы:
накопление (рост) единицы за период (будущая
стоимость единичного аннуитета) (графа 2)
Фактор накопления единицы позволяет ответить на вопрос, какой по истечении всего установленного срока будет стоимость серии равных взносов, депонированных в конце каждого из периоди​ческих интервалов. Если мы вкладываем в течение трех лет 1 долл., то при ставке 10% годовых доллар, депонированный в конце пер​вого года, будет приносить процент в течение последующих двух лет; доллар, депонированный в конце второго года, будет прино​сить процент в течение последующего одного года; доллар, депони​рованный в конце третьего года, не принесет процентов вовсе.
Пример. Предположим, предприниматель хочет накопить опреде​ленную сумму для покупки нового станка. Станок стоит 4,641 долл.
Он каждый год (в конце года) откладывает на депозит по 1 долл., который приносит 10% годовой доход. К концу четвертого года он скапливает необходимую сумму (4,641 долл.) и покупает станок. Процедура накопления денежной суммы для покупки станка представлена в табл. 3.1.6.
Расчет специальных таблиц накопления единицы за период 5 (I, 1) осуществляется по следующей формуле:
5М)=а+ом+а+о'"1+...+а+1-У+1=^±^.
Результаты расчетов помещаются обычно в графу 2 специаль​ной таблицы сложного процента.
Таблица 3.1.6
Накопление единицы за период (период 4, ставка — 10%, периодический взнос 1 долл.)
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На рис. 3.1.5 представлена диаграмма, характеризующая процедуру накопления единицы за период.
Рис. 3.1.5. Накопление единицы за период (А, Б, В и Г представляют 1 долл., депонированный в конце каждого из
четырех лет. Каждый депозит приносит сложный процент с момента депонирования до получения конечной суммы. Таким образом, накаплива​ются как все депонированные суммы, так и проценты. Конечная сто​имость рассчитывается как сумма всех депозитов и сложного процента)
Шестая (обратная) функция денежной единицы: фактор фонда возмещения (графа 3)
Фактор фонда возмещения показывает сумму, которую нужно депонировать в конце каждого периода (периодический депозит), чтобы через заданное число периодов остаток на счете составил 1 долл. При этом учитывается процент, получаемый по депозитам.
Пример. Для получения 1 долл. через четыре года при нуле​вом проценте необходимо депонировать в конце каждого года по 25 центов. Если ставка процента составит 10%, то по окончанию каждого года необходимо депонировать всего 21,5471 центов. Раз​ница между 1 долл. и суммой четырех вкладов (4 х 21,5471 = 86,1884 центов), равная 13,8116 центов (100 центов — 86,1884 центов), пред​ставляет собой процент, получаемый по вкладам.
Пример. Предположим, предпринимателю необходимо за четы​ре года скопить 4,641 долл. для покупки станка. Какие суммы денег ему необходимо откладывать каждый год при 10% годовых, чтобы через четыре года купить станок стоимостью 4,641 долл.?
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Ответ: ежегодный вклад должен составить 1 долл. (0,215471 х х 4,641 = 1 долл.).
На рис. 3.1.6 представлена диаграмма, характеризующая фак​тор фонда возмещения.
Таблица 3.1.7 Расчет фактора фонда возмещения
Для фактора фонда возмещения также построены специаль​ные таблицы (графа 3). Число на пересечении строки периодов и соответствующей графы 3 показывает, какими должны быть равнове​ликие периодические платежи при выбранной ставке процента, чтобы по окончании всего срока (заданного числа периодов) на сче​ту была сумма, равная 1 долл.
При расчете фактор фонда возмещения рассчитывается по формуле:                                                                               <•
отг=_1_в________I________=   ч"
5(1,1) (1 + /Г'+(1 + /)'-2+...+(!+/)'+1 (1 + 1)'-Г Средства в фонд возмещения могут вноситься чаще, чем раз в год. Поэтому чаще могут начисляться проценты (либо ежемесяч​ные, либо поквартальные, либо раз в полгода). В этом случае годо​вая ставка процента делится на число периодов в году, а общее число периодов получается умножением числа лет на число пери​одов в году.
Взаимосвязи между функциями сложного процента
Все шесть функций сложного процента строятся с использова​нием общей базовой формулы сложного процента (1 + 1)', харак​теризующей накопленную сумму единицы. Все пять функций слож-
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Рис. 3.1.6. Фактор фонда возмещения
В специальной таблице сложного процента фактор фонда воз​мещения находится обычно в третьей графе и показывает сумму, которую необходимо депонировать в каждый период, чтобы по истечении заданного числа периодов остаток достиг 1 долл. Эта величина является обратной фактору накопления единицы за пери​од (графа 2).
Фактор фонда возмещения равен части от взноса на амортиза​цию 1 долл., который, в свою очередь, состоит из двух слагаемых: первый — ставка процента; второй — фактор фонда возмещения или возврат инвестированной суммы.
Фактор фонда возмещения, рассчитанный при том же процен​те, что и. ставка по кредиту, является нормой погашения основной суммы кредита.
Пример. Фактор взноса на амортизацию кредита в 1 долл. при 10%-ной ставке в течение четырех лет составляет 0,315471. Из этой суммы 0,10 приходится на 10% ставку (0,10) и 0,215471 — фактор фонда возмещения при 10%-ной ставке.
Если процент по кредиту должен начисляться ежегодно, а в фонд возмещения каждый год вносятся 0,215471 долл., которые при​носят 10%, то через четыре года в фонде будет накоплена сумма, достаточная для погашения 1 долл. кредита. Данные расчеты пока​заны в табл. 3.1.7.
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ного процента — это производные от первой (прямой) функции сложного процента: накопленной функции единицы (будущей сто​имости единицы). Каждая из этих функций предполагает, что день​ги, положенные на депозит, до тех пор пока находятся на нем, пока приносят процент. В основу каждого фактора положен эффект сложного процента, при котором полученный процент переводится в основную сумму.
В табл. 3.1.8 представлены все шесть функций сложного про​цента.
Таблица 3.1.8 Функция сложного процента
Важным соотношением функций сложного процента является следующее: сумма фактора фонда возмещения (графа 3) и перио​дического процента (1) равна взносу на амортизацию одного дол​лара. Это соотношение показывает, что взнос на амортизацию еди​ницы является суммой двух элементов, на что обращалось внима​ние выше. Один элемент — процент (доход на инвестиции); вто​рой — возмещение капитальных вложений (возврат инвестицион​ных средств). Рассчитывая платежи по кредиту на основе взноса на амортизацию одного доллара, заемщик выплачивает в течение срока погашения кредита основную сумму кредита плюс процент. Если
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выплачивается лишь процент, заемщик на отдельном счете ак​кумулирует основную сумму исходя из значений фактора возмеще​ния. Учитывая, что фонд возмещения приносит процент по той же ставке, что и кредит, по окончании срока кредита остаток фонда возмещения используется для погашения остатка задолженности по основной сумме кредита.
Таким образом, взнос на амортизацию одного доллара (графа 6) всегда превышает периодическую ставку процента вне зависимос​ти от срока кредита.
Аналогично текущая стоимость обычного аннуитета (графа 5) никогда не превышает фактор, равный частному от деления 1 долл. на периодическую ставку процента.
Пример. Если годовая ставка равна 10% (0,10), то максималь​ное значение фактора в графе 5 будет 10 (1 долл. : 0,10 = 10).
Максимальное значение, фактора в графе 5 при любой ставке процента показывает сумму, достаточную для осуществления плате​жа в один доллар в каждый заданный период на протяжении нео​граниченного времени.
Страховая стоимость
Страховая стоимость рассчитывается на основе либо восстано​вительной стоимости, либо стоимости замещения объекта, кото​рый подвержен риску уничтожения (или разрушения). На базе стра​ховой стоимости объекта определяются страховые суммы, выпла​ты и проценты.
Залоговая стоимость (дня кредитования)
Залоговая стоимость рассчитывается на основе рыночной сто​имости.
Стоимость дня налогообложения
Стоимость для налогообложения имущества юридических и физических лиц определяется аккредитованными при налоговых инспекциях экспертами-оценщиками на основе либо рыночной сто​имости, либо восстановительной стоимости объекта недвижимости в зависимости от вида имущества. В России в настоящее время оценка зданий в целях налогообложения производится путем расче​та так называемой инвентаризационной стоимости, базирующейся на концепции восстановительной стоимости.
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Ликвидационная стоимость
Ликвидационная стоимость представляет собой чистую денеж​ную сумму, которую собственник объекта может получить при про​даже ликвидируемого объекта недвижимости. Принудительная про​дажа объекта — это продажа его в срочном порядке.
Основные принципы оценки объектов недвижимости
Существуют следующие принципы оценки объектов недвижи​мости:
1)  пользователя;
2)  связанные с требованиями к земельному участку и зданиям и сооружениям, которые на нем находятся;
3) связанные с рыночной средой;
4) наилучшего и наиболее эффективного использования объекта недвижимости и земельного участка.
Все рассматриваемые в данном разделе принципы оценки не​движимости связаны между собой. Оценивая объект недвижимости, необходимо стремиться к учету всех или основных принципов оценки. Это необходимо, чтобы получить более достоверную и точную оценку стоимости объекта недвижимости.
Принципы пользователя
К принципам, основанным на представлениях пользователя, относятся принципы полезности, замещения и ожидания.
Принцип полезности
Суть принципа полезности: всякий объект недвижимости обла​дает стоимостью только в том случае, если он полезен какому-ни​будь инвестору и может быть использован для реализации опреде​ленных функций или личных потребностей, например, устройства в нем гостиничного хозяйства, кафе, офиса, музея и пр. Полезность — это способность объекта недвижимости удовлетворять потребности пользователя в данном месте и в течение данного периода.
Принцип замещения
Принцип замещения гласит: рациональный (типичный) поку​патель не заплатит за объект недвижимости больше минимальной
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цены, взимаемой за другой аналогичный объект такой же полезно​сти, или, иначе говоря, максимальная стоимость оцениваемого объекта определяется наименьшей стоимостью, по которой может быть приобретен другой аналогичный объект с эквивалентной по​лезностью. Принцип замещения используется во всех трех подходах к оценке недвижимости: затратном, доходном, сравнительном.
При затратном подходе рассматриваемый принцип интерпре​тируется следующим образом: рациональный покупатель не зап​латит за объект недвижимости больше той суммы, которую он может заплатить за покупку (долгосрочную аренду) земельного уча​стка и строительство на нем (в нормальные сроки) аналогичного объекта недвижимости с такой же полезностью, или стоимость оцениваемого объекта не превышает затрат на приобретение ана​логичного объекта с такой же полезностью.
При сравнительном (или рыночном) подходе принцип замеще​ния формулируется следующим образом: если на рынке имеется несколько аналогичных объектов недвижимости с одинаковой по​лезностью, то спросом будет пользоваться тот объект, стоимость которого самая низкая. Принцип замещения — основной принцип оценки при использовании сравнительного (рыночного) подхода.
Доходный подход для данного принципа гласит: стоимость объекта недвижимости имеет тенденцию устанавливаться на уровне величи​ны эффективного капиталовложения, необходимого для приобрете​ния сопоставимого, замещающего объекта, приносящего желаемую прибыль; или стоимость объекта недвижимости определяется кон​курентными элементами сравнения альтернативных вариантов инве​стирования, приносящих аналогичную величину прибыли.
Принцип замещения — основа для определения термина "ры​ночная стоимость объекта недвижимости": рыночная стоимость объек​та недвижимости отражает стоимость, которая возникла на основе действий информированных покупателей на рынке сопоставимой недвижимости, имеющей сходные физические характеристики и местоположение. С принципом замещения связано понятие — аль​тернативные издержки, т. е. то, что потеряет покупатель, отка​завшись от альтернативных вариантов вложения средств и вложив их именно в этот объект недвижимости.
Принцип ожидания
Принцип ожидания (третий принцип оценки, связанный с представлениями пользователя объекта недвижимости) гласит сто​имость объекта, приносящего доход, определяется текущей сто-
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имостью будущих доходов, которые этот объект принесет. Сто​имость объекта недвижимости, приносящего доход, определяется величиной денежного потока, ожидаемого от использования оцени​ваемого объекта, и суммой, ожидаемой от перепродажи этого объек​та. Важно при этом, за какой период будет получен ожидаемый доход, так как рубль, имеющийся у инвестора сегодня, стоит боль​ше, чем рубль, который будет получен завтра. Данный принцип — основной при реализации доходного подхода к оценке.
Принципы, связанные с требованиями к земельному
участку, зданиям и сооружениям,
которые на нем находятся
К этой группе относятся принцип вклада, принцип оптималь​ных величин, принцип сбалансированности, оптимального разде​ления имущественных прав.
Принцип вклада
Принцип вклада гласит: в результате инвестиций должен быть получен доход, остающийся после покрытия издержек. Для рынка недвижимости этот принцип интерпретируется следующим обра​зом. Нередко затраты на ремонт квартиры позволяют увеличить ее стоимость в размерах, значительно больших, чем составили затра​ты на ее ремонт. В этом явлении и реализуется принцип вклада. Размер вклада будет соответствовать разнице между увеличением цены в результате ремонта квартиры и затратами на этот ремонт.
Принцип сбалансированности
Принцип сбалансированности (или принцип пропорционально​сти) формулируется следующим образом: составляющие производ​ства (либо объекта недвижимости) должны сочетаться между собой в определенной пропорции. Если объемы капитальных вложений превосходят объемы работ в данный период, например, на строи​тельстве объекта, то наблюдается "замораживание капитала" и снижение общей эффективности проекта. Снижение эффективнос​ти проекта наблюдается и тогда, когда в данный момент денежных средств недостаточно для строительства объекта. Эти явления хо​рошо известны инвесторам нового строительства. В связи с этим нормативными документами в составе проектной документации на строительство объекта предусматривается разработка календар-
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ных графиков строительства и графиков капиталовложений, чтобы получить наибольший эффект от реализации проекта.
Вышеперечисленные рассуждения о сочетании всех составля​ющих производства справедливы и по отношению к уже существу​ющему объекту недвижимости. Например, для эффективного фун​кционирования магазина необходимо, чтобы оборотного капитала хватило для обеспечения широкой номенклатуры товаров, чтобы имелся достаточный участок земли для устройства подъездов и сто​янок, чтобы управляющие магазином получали оптимальную зара​ботную плату и заработная плата продавцов магазина соответство​вала интенсивности их работы. Лишь при оптимальном сочетании всех четырех вышеперечисленных составляющих производства с объекта недвижимости будет получен максимальный доход, а зна​чит, стоимость объекта недвижимости при оценке будет высокой.
Принцип оптимальных величин
Принцип оптимальных величин (или принцип оптимальной эко​номической величины) гласит: при сложившихся на рынке недви​жимости тенденциях большим спросом пользуется определенная (оптимальная) величина объекта недвижимости данного типа. На​пример, на земельном рынке в Подмосковье наибольшим спросом пользуются участки размером 12 соток, на рынке жилья в Москве большим спросом в 1993—1994 гг. пользовались 3—4-комнатные квартиры, а в 1995 г. повышенным спросом пользовались одноком​натные квартиры. В связи с этим эксперт должен всегда помнить о принципе оптимальной величины и использовать его при оценке объекта недвижимости.
Принцип оптимального разделения имущественных прав
Принцип оптимального разделения имущественных прав гла​сит: имущественные права на объект недвижимости следует разде​лять и соединять таким образом, чтобы увеличить общую стоимость объекта недвижимости. Действующее законодательство РФ позво​ляет разделять и продавать по отдельности имущественные права.
Право собственности, как было указано выше, подразумевает права владения, пользования и распоряжения имуществом. Кроме права собственности имущественными правами являются право по​жизненно наследуемого владения, право постоянного (бессрочного) имущественного пользования, право хозяйственного ведения и опе-
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ративного управления, а также сервитуты (т. е. право ограничен​ного пользования объектом недвижимости). Причем переход права собственности на имущество к другому лицу не является основани​ем для прекращения иных имущественных прав на это имущество. Разделение имущественных прав на объект недвижимости мо​жет осуществляться следующим образом.
1.  Физическое разделение — разделение объекта недвижимо​сти на части: подвал, этажи, мансарда и пр. для земельного участ​ка: разделение прав на воздушное пространство, на поверхность земли и ее недра, разделение земельного массива на отдельные участки.
2.  Разделение по времени владения и пользования — различ​ные виды аренды (кратко-, средне-, долгосрочная), пожизненное владение, будущие имущественные права.
3. Разделение совокупности имущественных прав собственнос​ти — права владения, срочного или бессрочного пользования, рас​поряжения, пожизненного (наследуемого) владения, хозяйственно​го ведения, оперативного управления и право ограниченного ис​пользования объекта недвижимости.
4.  Разделение имущественных прав среди участников — со​вместная аренда, товарищества, АО, опционы, трасты, контракты с оговоренными условиями продажи.
5.  Разделение по залоговым правам — закладные, налоговые и судебные залоги, участие в капитале.
Использование в практике имущественных отношений выше рассмотренных типов разделения совокупности имущественных прав позволяет увеличить стоимость объектов недвижимости.
Принципы, связанные с рыночной средой
К данной группе принципов относятся принципы зависимости, соответствия, спроса и предложения, конкуренции и принцип из​менения.
Принцип зависимости
Принцип зависимости (или принцип внешнего воздействия) гла​сит: различные факторы внешней среды оказывают влияние на стоимость объекта недвижимости. В зависимости от степени влия​ния на тот или иной объект факторы подразделяются на основные и дополнительные; в зависимости от сферы влияния — на клима​тические, геологические, региональные, социальные, экономичес​кие, экологические, демографические, юридические, международ-
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ные, градостроительные, отраслевые, технические. В свою очередь, например, экономические факторы могут быть дифференцированы по различным критериям — финансовым, нормативным и др. Экс​перту-оценщику необходимо помнить, что основным фактором, влияющим на стоимость объекта недвижимости, является его мес​тоположение. Оно во всех случаях относится к основным, и с него необходимо начинать анализ стоимости объектов недвижимости. Другой основной фактор — близость объекта недвижимости к раз​витой инфраструктуре: дорогам, торговым и культурным центрам и пр., два этих фактора — местоположение объекта и связь его с рынком пользователя — в совокупности составляют понятие "эко​номическое местоположение недвижимости", которое оказывает наибольшее влияние на стоимость объекта недвижимости.
Задача эксперта-оценщика — выявить и измерить влияние факторов внешней среды на:
*  стоимость, оцениваемого объекта недвижимости и сделать соответствующие корректировки ее (при использовании метода сравнительного анализа продаж);
*  величину денежного потока (при использовании доходного подхода);
Ф уровень затрат при определении восстановительной стоимо​сти или стоимости замещения (при использовании затратного под​хода).
Проблема дифференциации факторов, влияющих на стоимость объекта недвижимости, достаточно хорошо исследована лишь на рынке жилья. В других секторах рынка недвижимости эта пробле​ма менее изучена и требует к себе внимания.
Зависимость стоимости объекта недвижимости от различных факторов реализуется в форме связей. Связи измеряются затрата​ми времени денежных средств или расстоянием. Например, рас​сматривая влияние на стоимость дачи одного из региональных фак​торов — расположения ее в живописном месте, рядом с озером, — можно попытаться измерить эту связь путем сравнения оценивае​мой дачи с сопоставимой дачей, находящейся в обычной местности. Разница в стоимости этих объектов и будет характеризовать влия​ние фактора (живописное местоположение объекта) на стоимость объекта в денежном выражении.
Принцип соответствия
Принцип соответствия гласит: объект недвижимости, не соот​ветствующий существующим во время рыночным стандартам (ры​ночным ожиданиям), имеет меньшую стоимость. Например, в на-
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стоящее время на рынке недвижимости стоимость "хрущевской" квартиры меньше, чем стоимость квартиры такой же площади в доме, построенном по современным проектам.
Принцип соответствия широко используется архитекторами при проектировании градостроительных объектов. Проекты застройки должны соответствовать типу землепользования в соответствую​щем районе. Разумная архитектурная однородность и высокий уро​вень удобств и услуг обусловливают высокую стоимость объекта.
Соответствие — это то, в какой степени архитектурный стиль и уровни удобства и услуг, предлагаемых объектом недвижимости, отвечают потребностям и ожиданиям рынка недвижимости, кото​рые меняются со временем. Вследствие этого изменяются и стан​дарты соответствия. Эксперт-оценщик должен не только знать стан​дарты соответствия для данного рынка недвижимости, но и сле​дить за тенденциями их развития, чтобы предвидеть будущую сто​имость оцениваемого объекта недвижимости.
Принцип спроса и предложения
Спрос на объекты недвижимости — это реальная потребность в них. Предложение — это число объектов, имеющихся на рынке недвижимости и предлагаемых по определенным ценам. Суть прин​ципа спроса и предложения заключается в выявлении взаимосвязи между потребностью в объекте недвижимости и ограниченностью его предложения.
Спрос на объект недвижимости обусловлен его полезностью (способностью удовлетворять потребности пользователя) и доступ​ностью, но ограничен платежеспособностью потенциальных потре​бителей. Чем выше спрос и ниже предложение, тем выше сто​имость объекта недвижимости. И наоборот, чем ниже спрос и выше предложение, тем ниже стоимость объекта. Если на рынке недви​жимости спрос и предложение уравновешены, в этот момент ры​ночная стоимость объекта стабилизируется.
Экспертам-оценщикам следует помнить: спрос на объекты не​движимости более подвержен изменениям, чем предложение, так как влияние резкого изменения денежной массы (например, в ре​зультате банкротства финансовых компаний), эмоциональные на​строения в момент сделки с недвижимостью происходят в более ко​роткие промежутки времени, чем, допустим, строится тот или иной объект недвижимости, создающий дополнительное предложение на рынке. Знание этой особенности в соотношении спроса и предложе​ния позволяет эксперту-оценщику точнее прогнозировать стоимость
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объекта недвижимости. Соотношение спроса и предложения, напри​мер, жилых помещений, зависит от демографического состава насе​ления, уровня цен на объекты недвижимости, потребительские то​вары, интенсивности рекламной кампании, от введений новых зако​нодательных актов и нормативных документов, стоимости кредитов, налогообложения имущества и других факторов.
Основная задача эксперта-оценщика при реализации рассмат​риваемого принципа — анализ соотношения спроса и предложения по оцениваемому объекту недвижимости и определение степени влияния данного соотношения на стоимость объекта. При анализе соотношения спроса и предложения должны приниматься во вни​мание вышеперечисленные факторы и оцениваться степень их вли​яния на стоимость данного объекта недвижимости.
Наибольшее влияние на соотношение спроса и предложения на объекты недвижимости оказывает введение законодательных и нормативных актов в России. Например, разрешение в законода​тельном порядке купли и продажи земельных участков обуслови​ло значительное увеличение предложения на земельном рынке что, в свою очередь, привело к стабилизации цен на землю.
Однако эксперту-оценщику необходимо помнить: не всегда со​отношение спроса и предложения определяет цену объекта недви​жимости. В большинстве случаев цена объекта зависит от условия финансирования сделки, мотивов (или условий) сделки, информи​рованности и компетенции в данном вопросе участников сделки и других причин.
Принцип конкуренции
Конкуренция — это соперничество, состязание в каком-либо виде деятельности. Все люди по своей природе подвержены сопер​ничеству, которое значительно возрастает, когда речь идет о сверх​прибылях в каком-то виде деятельности, например, на рынке не​движимости. Если предприниматели видят, что на рынке недвижи​мости извлекаются сверхприбыли, то они стремятся попасть на этот рынок. Обострение конкуренции приводит к росту предложе​ния на рынке. Если спрос при этом не возрастает, цены на объект недвижимости снижаются и уменьшается прибыль предпринимате​ля. И наоборот, при ослаблении конкуренции предложение умень​шается, и если спрос не уменьшается, то цены на объекты не​движимости растут, как и прибыли предпринимателя.
Разумная конкуренция стимулирует повышение качества объек​тов и услуг на рынке недвижимости, избыточная конкуренции при-
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водит к снижению прибыли. Отсутствие конкуренции на рынке не​движимости (а это бывает при монопольной ситуации) — основное условие, при котором рыночная стоимость объекта не может быть определена, так как она складывается лишь на конкурентном рын​ке, В связи с этим в настоящее время нельзя говорить о рыночной стоимости (или цене) арендных прав на земельные участки в Моск​ве, где их продажа осуществляется одним городским органом уп​равления — Москомземом. В данном случае можно говорить лишь о монопольной стоимости (и монопольной цене). Поэтому земель​ный рынок в Москве пока отсутствует.
Эксперт может использовать также данный принцип при опре​делении потока дохода от использования объекта недвижимости. Зная, что поток дохода складывается из сверхприбыли, его капитализи​руют по более высокой ставке как более рискованный, чем нор​мальный денежный поток. Кроме того, эксперт-оценщик должен про​гнозировать тенденции ослабления или обострения конкуренции на рынке и учитывать их при оценке объекта недвижимости.
Принцип изменения
Все течет, все изменяется — эта крылатая фраза очень точно выражает суть данного принципа оценки объектов недвижимости. Изменению подвержены как сам объект недвижимости (например, физическому износу), так и все влияющие на стоимость объекта факторы внешней среды, упомянутые выше.
Наиболее характерный тип изменений — так называемые циклы жизни, о которых говорилось выше. Эти изменения касаются самих объектов недвижимости, а также районов (городов), отраслей, об​щества в целом.
Различают четыре основных цикла (стадии) жизни.
1.  Зарождение — обновление (строительство объекта, или проектирование процесса, или формирование (становление) отрас​ли, общества, района и пр.).
2.  Рост (период роста доходов от функционирования объекта недвижимости, быстрое развитие района (города), отрасли, обще​ства и пр.).
3. Стабильность — зрелость — период равновесия (стабильные доходы, сформировавшиеся вкусы потребителей объектов недви​жимости, сформировавшаяся инфраструктура района и пр.).
4.  Упадок (период уменьшения спроса на недвижимость, умень​шение прибыли, спад производства в отрасли, районе, городе и пр.).
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С учетом жизненных циклов эксперт-оценщик должен анали​зировать и прогнозировать реакцию рынка недвижимости на зако​нотворческие, демографические, международные, научно-техничес​кие, градостроительные и социальные процессы и учитывать их при оценке стоимости объекта недвижимости. Рассмотренные выше принципы оценки недвижимости связаны также с основным прин​ципом оценки, составляющим четвертую группу принципов, — принципом наилучшего и наиболее эффективного использования земельного участка.
Принцип наилучшего и наиболее эффективного использования земельного участка
В практической оценочной деятельности могут возникнуть ин​вестиционные ситуации, когда:
4 имеется свободный земельный участок;
Ф пользователь ищет определенный вид земли;
Ф инвестор ищет оптимальное сочетание земли и пользователя;
Ф инвестор-спекулянт подбирает участок земли, обладающий значительным потенциалом повышения стоимости.
Две первые ситуации можно осуществить, используя рыноч​ный подход к оценке. Решение же двух последних ситуаций воз​можно лишь при определении наилучшего и наиболее эффектив​ного использования земельного участка, когда эксперт анализиру​ет различные варианты освоения и застройки земли, с тем, чтобы определить, какой из них обеспечит наибольшую остаточную сто​имость. Анализ основывается на реализации принципа наилучшего и наиболее эффективного использования земельного участка, ко​торый определяется как "использование, выбранное среди разум​ных, возможных и законных альтернативных вариантов, которое является физически возможным, достаточно обоснованным и фи​нансово осуществимым и которое приводит к наивысшей стоимос​ти земли".
Выбор оптимального варианта использования земельного уча​стка обусловлен потенциалом местоположения участка, возможно​стью рынка принять данный вариант использования земельного уча​стка, возможностью реализации данного варианта использования участка с правовой точки зрения, физическими, грунтовыми, ланд​шафтными возможностями участка, технологической и финансовой обоснованностью.
Потенциал местоположения земельного участка — основной фактор, влияющий на его стоимость. Например, если инвестор
559
предполагает построить кафе, то земельный участок должен нахо​диться на оживленных улицах, если склад, то необходимо, чтобы недалеко были железнодорожные подъезды и автомагистрали, и т. д. При анализе варианта использования участка необходимо рас смотреть различные неудобства или негативные факты, сопутству​ющие данному варианту, и нанести их на карту. Информацию о земельном участке можно получить в городских и районных зе​мельных комитетах и комиссиях, а также в Бюро технической ин​вентаризации (БТИ) и оценочных фирмах.
Анализ возможностей рынка принять данный вариант использо​вания земельного участка осуществляется, чтобы определить, на​сколько тот или иной вариант использования участка "разумно впи​сывается" в характер спроса и предложения на данном рынке. В ходе данного анализа рассматриваются инфраструктура самого земельного участка и прилегающих к нему районов (степень разви​тия дорожной сети, интенсивность транспортных и пешеходных по​токов, наличие железнодорожных подъездных путей, удаленность от торговых центров и пр.), демографическая ситуация в районе, где расположен земельный участок (возрастной состав населения, его платежеспособность), возможные конкуренты или конкурирующие объекты и т. д. Таким образом, оценивается соотношение спроса и предложения той продукции, которую планируется производить на рассматриваемом земельном участке, и делается вывод о целесооб​разности именно такого использования земельного участка.
Правовая обоснованность застройки земельного участка зак​лючается в его экспертизе с точки зрения, во-первых, действую​щего законодательства, во-вторых, градостроительных нормативов (зонирования, охраны окружающей среды, пожаробезопасности, энергопотребления и пр.), в-третьих, перспективных решений по районной планировке участка, в-четвертых, ограничений местной администрации и требований местного населения.
Важным фактором наилучшего и наиболее эффективного ис​пользования земельного участка являются его физические, грунто​вые и ландшафтные характеристики. При этом определяются раз​мер, форма и естественные особенности земельного участка, рас​тительность, глубина залегания вод. Эти данные необходимы для того, чтобы решить, объект какой этажности, каких размеров и формы можно построить на данном земельном участке.
Технологическая обоснованность застройки земельного участка заключается в ответе на вопрос, возможно ли осуществить плани​руемый вариант строительства в заданные сроки, при соответству​ющих графике финансирования и проекте организации СМР. Усло-
560
виями проекта организации СМР могут быть наличие квалифициро​ванных рабочих кадров и управляющих, обеспеченность строитель​ными материалами и оборудованием, соблюдение нормативов тех​ники безопасности при проведении СМР и пр. Эти условия тщатель​но анализируются для определения возможности реализации наме​ченного проекта освоения земельного участка в заданные сроки.
Финансовая обоснованность инвестиционного проекта — один из основных факторов реализации принципа наилучшего и наибо​лее эффективного использования земельного участка. В процессе финансового обоснования решаются задачи финансирования инвес​тиционного проекта, определяются денежные потоки и ставки дис​контирования, удовлетворяющие требованиям инвестора. Особое внимание уделяется времени поступления и оттока денежных средств, выручке от реализации продукции, затратам на эксплуа​тацию оборудования, платежам по обслуживанию долга, выручке от продажи объекта и рефинансирования денежных средств.
Ниже рассматривается пример наилучшего и наиболее эф​фективного использования земельного участка. Суть принципа наи​лучшего и наиболее эффективного использования земли заключа​ется в формировании и сопоставлении различных вариантов освое​ния земельного участка и выборе оптимального исходя из величи​ны остаточной стоимости земли. На первом этапе формируются варианты освоения земельного участка, которые отбираются исхо​дя из потенциала местоположения, возможностей рынка принять данный вариант освоения, правовой возможности реализации дан​ного проекта, физических, грунтовых и ландшафтных особенностей участка, а также технологической и финансовой обоснованности проекта. Например, если утвержденным детальным планом район​ной планировки на рассматриваемом земельном участке предус​мотрена промышленная застройка, отбираемые варианты должны предусматривать организацию промышленного производства.
На этом этапе анализа наилучшего и наиболее эффективного использования земельного участка определяются выручка, затра​ты, прибыль по каждому из выбранных вариантов по годам про​гнозного периода с учетом предусмотренных нормативов органи​зации строительно-монтажных работ. В процессе расчетов производится разделение общего дохода, полученного от комплек​са (земля + здание), на две части, относящиеся к земле и зданиям. Это разделение осуществляется с помощью различных коэффици​ентов капитализации, рассчитанных исходя из определенных вели​чин рисков, продолжительности срока возмещения капитала, струк​туры финансирования и ожидаемого повышения или снижения сто​имости комплекса. Полученная таким образом прибыль, относящая-
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ся к земле, капитализируется и получается остаточная стоимость земельного участка. По наибольшей остаточной стоимости земель​ного участка выбирается вариант инвестиционного проекта. Он и будет наилучшим и наиболее эффективным из возможных. В нашем случае это строительство торгового центра (табл. 3.1.9).
Таблица 3.1.9
Формирование и сопоставление вариантов застройки
земельного участка с использованием анализа наилучшего
и наиболее эффективного использования земельного участка
Примечания:
К строке 6.
59000 = 450 000 (стоимость строительства торгового центра)х ОД311 (ко​эффициент капитализации);
101 000 = 721500 (стоимость строительства офисного здания) х 0,1400 (коэффициент капитализации);
75 000 = 577 000 (стоимость строительства жилого дома)х 0,1300 (коэф​фициент капитализации);
К строке 8.
50000 = 6000 / 0,12
4000 = 4000 / 0,12
41 700 = 5000 / 0,12
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3.1.4. Методология оценки недвижимости. Затратный подход
Известно несколько десятков методов оценки объектов недви​жимости, используемых для различных видов объектов: зданий, сооружений, земельных участков, квартир и т. д. Выбор того или иного метода оценки зависит от ряда факторов, в том числе от характера объекта, цели и функции оценки, имеющейся в распо​ряжении эксперта информации. Если объект недвижимости прино​сит стабильный доход, наиболее приемлем метод капитализации; если оценивается квартира и имеется достаточно рыночных данных фактических продажах аналогичных квартир на жилищном рынке, то для оценки целесообразнее использовать метод прямого срав​нительного анализа продаж; если объект недвижимости функцио​нирует на "пассивном" секторе рынка недвижимости, оптималь​ным считается один из методов затратного подхода.
Выбор метода зависит от функции оценки. Если результаты оценки необходимы для страхования объекта, целесообразнее ис​пользовать один из методов затратного подхода. Если результаты оценки необходимы для того, чтобы инвестировать определенные средства в развитие объекта недвижимости, лучше использовать один из методов доходного подхода.
Цели оценки еще теснее связаны с ее методами. Если цель оценки — определение восстановительной стоимости объекта, то применяются методы затратного подхода: сметный или индексный. Если цель оценки — определение стоимости замещения, также применяют методы затратного подхода: метод сравнительной еди​ницы или поэлементный метод. Если необходимо определить ры​ночную стоимость объекта, то чаще используют методы доходного и сравнительного подходов.
Таким образом, выбор того или иного метода для оценки объек​та недвижимости — сложный, творческий процесс. Оптимальность выбора в большой степени зависит от квалификации и практичес​кого опыта. Российским экспертам рекомендуется определять сто​имость объектов недвижимости, применяя как можно большее число методов оценки, ограниченное лишь отсутствием необходимой ин​формации. Тогда при согласовании результатов оценки, получен​ных различными методами, вероятность получить более точное значение стоимости объекта значительно возрастет.
Все методы оценки недвижимости группируются специалиста​ми в три подхода: затратный доходный и сравнительный.
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Сферы применения затратного подхода к оценке
Затратный подход применяется в настоящее время для налого​обложения имущества физических лиц или ареста объектов недви​жимости, когда необходимо выделить объекты налогообложения (здание и земельный участок) или часть имущественного комплек​са, на который будет наложен арест.
Элементы затратного подхода применяются также при оценке объектов недвижимости для налогообложения прибыли, так как износ объекта недвижимости уменьшает величину доходов, полу​ченных с данного объекта.
Часто величиной полной стоимости замещения пользуются для определения верхнего предела стоимости оцениваемого объекта, поскольку опытный покупатель не станет платить за существую​щие здание столько же, сколько он затратит на постройку нового и прогрессивного здания с аналогичной полезностью. Исключением из этого правила могут быть случаи, когда покупатель спешит и не имеет времени ждать, пока будет построено новое здание, либо когда покупатель желает избежать рисков, связанных с застройкой нового объекта.
Затратный подход применяется в следующих случаях:
4 при технико-экономическом обосновании нового строитель​ства;
•Ф при выборе наилучшего и наиболее эффективного исполь​зования земельного участка;
*   при выборе профиля объекта недвижимости;
•* при согласовании стоимостей объекта недвижимости, по​лученных различными методами;
*    при оценке зданий специального назначения;
•* при оценке объектов недвижимости в "пассивных секторах рынка;
*   для страхования.
Технология применения затратного подхода
Реализация затратного подхода к оценке предполагает осуще​ствление следующих этапов.
1.  Определяется стоимость земельного участка, на котором на​ходится объект недвижимости.
2.  Рассчитывается стоимость замещения или восстановитель​ная стоимость объекта недвижимости. В отчете по оценке обяза​тельно надо указать, какая из этих двух стоимостей определена.
3.  Рассчитываются все виды износа объекта недвижимости: физический, функциональный и внешний.
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4. Общий износ объекта недвижимости вычитается из затрат на его воспроизводство или замещение. Получается стоимость объек​та недвижимости за минусом износа.
5.  Рассчитывается общая стоимость объекта недвяжимости и земельного участка путем суммирования этих стоимостей.
Определение стоимости земельного участка (этап 1)
Отдельная оценка рыночной стоимости земельного участка, на котором находится объект недвижимости, осуществляется, чтобы определить налогооблагаемую базу по стоимости этого участка либо для установления размеров компенсации при отчуждении земли при принятии решения о ликвидации объекта недвижимости для осуще​ствления нового строительствах при установлении арендной платы за землю. Правда, пока в России плата за землю устанавливается единая по городским, сельскохозяйственным и прочим землям, а нормативная стоимость земельных участков рассчитывается исходя из величины земельного налога, умноженной на коэффициент.
В настоящее время в России начинает зарождаться земельный рынок, на котором цены складываются исходя из спроса и предло​жения на нем.
Для оценки рыночной стоимости земельного участка необходи​мо иметь следующую информацию:
а)  титул собственности, регистрационные и кадастровые дан​ные по земельному участку;
б)  физические характеристики участка;
в)  данные о взаимосвязи участка с окружением;
г)  экономические факторы, характеризующие участок. Источниками этих данных могут быть городские, районные и
поселковые земельные комитеты и комиссии, государственные орга​низации, где осуществляется регистрация сделок с земельными уча​стками, риэлторские фирмы, специализирующиеся на сделках с земельными участками, ипотечные кредитные организации, оце​ночные фирмы и периодическая печать.
Существуют следующие основные методы оценки рыночной стоимости земельных участков:
1. Метод сопоставимых продаж.
2. Метод соотнесения (переноса).
3.  Капитализация земельной ренты.
4. Метод "остатка для земли".
5. Метод развития (освоения) земельного участка и др. Метод сопоставимых продаэк заключается в сопоставлении и
сравнении данных по аналогичным свободным участкам, которые были
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проданы за последнее время, и внесении поправок в цены продаж. Эксперт-оценщик должен знать, что часто публикуемые в периоди​ческой печати цены на земельные участки (например, в Подмоско​вье) — это так называемые цены продавца, т. е. завышенные, а для сопоставления и сравнения необходимы фактические цены сделок.
Недостаточно характерны для рынка также цены, по которым землю продает местная администрация. Эти участки обычно больших размеров, и в связи с этим на их цены делается значительная скидка.
Сопоставление и сравнение оцениваемого земельного участка с сопоставимыми свободными участками осуществляются по двум компонентам:
а)  по элементам сравнения;
б)  по единицам сравнения.
Элементами сравнения являются шесть факторов:
1. Условия финансирования сделки.
2. Условия продажи.
3. Время продажи.
4. Местоположение.
5. Физические характеристики.
6.  Характеристики дохода, получаемого с земельного участка.
Если условия финансирования сделки купли-продажи земель​ного участка отличаются от обычных, например, для покупки уча​стка был взят кредит, или условия финансирования сделки вклю​чают большие размеры платежей по процентам, то такие сделки необходимо тщательно анализировать и делать соответствующую поправку к цене данной сделки.
Те же рассуждения относятся к условиям самих продаж, т. е. к обстоятельствам, которыми руководствовались покупатель и про​давец в момент сделки, данные по условиям продаж довольно труд​но получить. Другая трудность — это определение величины попра​вок на те или иные отличия в условиях продаж. Правилом, по-видимому, должно быть: если эксперт-оценщик выявил различие в условиях сопоставимой сделки и определил величину поправки, он должен эту поправку учесть. Если же величину поправки опреде​лить трудно, то необходимо отказаться от сравнения по данной сделке.
Время продажи — один из основных элементов сравнения со​поставимых продаж. Для того чтобы производить поправки цен по сопоставимым сделкам, необходимо знать тенденции цен на земель​ном рынке, т. е. как происходит изменение цен на землю с течением времени. В российских условиях имеют место ежегодная тенденция повышения цен на земельные участки, значительные сезонные ко​лебания цен на них: весной цены возрастают, зимой падают. По Подмосковью, например, сезонные колебания в некоторых районах достигают 15—20%.
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Эксперт-оценщик должен провести глубокий анализ соотноше​ния спроса и предложения на земельном рынке и выявить тенденции в ценах продавцов и покупателей. Иногда бывает, что принятие какого-либо законопроекта или правительственного постановления оказывает значительное влияние на их поведение на земельном рынке.
Один из существенных элементов сравнения сопоставимых про​даж — местоположение земельного участка, на котором находится объект недвижимости.
Важный элемент сравнения сопоставимых продаж — физичес​кие характеристики объекта недвижимости. Ими могут быть пара​метры почв, размеры участка, форма (прямоугольный или много угольный), наличие дренажа, угол наклона участка и пр.
На цену участка определенное влияние оказывает степень ак​тивности земельного рынка, связанная с доходом, получаемым от объекта. Например, степень активности земельного рынка в 30-километровой зоне Подмосковья выше, чем в более удаленных от Москвы зонах. В связи с этим необходимо делать поправку на этот элемент сравнения продаж.
Методы внесения поправок
Если раньше в США применялось множество способов внесе​нии поправок в цены сопоставимых продаже, то с некоторого вре​мени — с момента принятия Положения о Едином отчете по оцен​ке жилья — появились стандарты оценки жилья, которыми экс​перты-оценщики руководствуются. В упомянутом Положении ска​зано, что эксперт-оценщик должен сравнивать продажи по трем недавним продажам объектов недвижимости, наиболее сходных и близко расположенных к оцениваемому объекту. Поправки делают​ся в долларах. Если какой-либо значимый элемент в сопоставимой продаже превосходит по качеству или более удобен, чем в оцени​ваемом объекте, то делается минусовая поправка (—), которая сни​жает стоимость этого объекта оценки, и наоборот, если какой-либо элемент сопоставимого объекта уступает по качеству либо менее удобен, то вносится плюсовая (+) поправка, увеличивающая стоимость оцениваемого объекта. Эксперт-оценщик должен помнить, что поправки делаются к цене продажи сопоставимого объекта, с которым сравнивается оцениваемый объект.
Последовательность внесения поправок
При внесении долларовых поправок последовательность их вне​сения не имеет значения. Однако при внесении процентных попра​вок последовательность их внесения важна, так как последующие
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процентные поправки вносятся к каждой предыдущей, уже скор​ректированной величине цены сопоставимой продажи.
Специалистами рекомендуется такая последовательность внесе​ния поправок (табл. 3.1.10). Однако она часто подвергается сомнению.
Таблица 3.1.10
Последовательность внесения поправок к продажной цене сопоставимого земельного участка (100 000 долл.)
Если в данном примере не соблюдать строгую последова​тельность внесения поправок, а сложить процентные поправки (+25% —15% —10%) и полученный результат отнести к цене сопос​тавимой продажи, то скорректированная продажная цена составит 110 000 долл., т. е. такая процедура повлекла ошибку в цене около 800 долл. (или 1%). Эта ошибка может быть еще больше или мень​ше, если вводить поправки в другой последовательности Поправки могут вноситься как на всю продажную цену сопоставимого участ​ка, так и на удельную цену — 1 м2, 1 сотка, 1 га.
Согласование скорректированных цен сопоставимых продаж земельных участков осуществляется путем расчета средневзвешен​ной величины по имеющимся скорректированным ценам. Веса по элементам сравнения придаются самим экспертом-оценщиком исхо​дя из собственного опыта и конкретной оценочной ситуации. Однако в любом случае, когда для сравнения используются удельные пока​затели (1 м2, 1 сотка, 1 га), необходимо выполнить две дополни​тельные операции. Первая операция заключается в согласовании удельных показателей сравнения сопоставимых продаж и удельно-
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го показателя оцениваемого объекта и выведении единого удель​ного показателя для сравнения продаж. Вторая операция заключа​ется в умножении значения выбранного единого удельного показа​теля, по которому осуществлялось сравнение на размер земельно​го участка, выраженного в той же размерности.
Например, если удельным показателем сравнения всех сопос​тавимых продаж являлась цена участка за 1 сотку, то средневзве​шенная скорректированная по сопоставимым продажам цена за 1 сотку умножается на количество соток, содержащихся в этом участке. Если удельным показателем сравнения являлась цена за 1 м2, то средневзвешенная цена за 1 м2 умножается на количество квадратных метров, содержащихся в этом участке. Путаница в раз​мерности приводит к ошибке в цене участка. В данном разделе говорилось об определении стоимости земельного участка с помо​щью метода сравнительного анализа продаж. Ниже рассматрива​ются и другие методы определения стоимости земельного участка.
Метод соотнесения (метод переноса). Данный метод оценки земельного участка состоит в разделении общей цены продажи со​поставимого комплекса, включающего объект недвижимости и зе​мельный участок, на две составляющие — цену здания и цену зе​мельного участка. Причем эксперт-оценщик оценивает сначала сто​имость здания и других сооружений, находящихся на этом участке, а затем из общей цены имущественного комплекса вычитает стоимость зданий и сооружений и получает стоимость земельного участка.
Иногда для приблизительных прикидок цены земельного учас​тка можно исходить из того, что доля издержек на приобретение земли под жилищное строительство составляет 35% (для неосво​енных участков — 15%). Хотя эксперт-оценщик должен помнить, что чем старше здание, тем больше доля в общей цене земельного участка, на котором это здание находится.
Метод капитализации земельной ренты. Определение сто​имости земельного участка с помощью метода капитализации зе​мельной ренты, в капитализации доходов, полученных за счет рен​тных платежей. Этот метод в российских условиях нельзя исполь​зовать, так как сопоставимые арендные платежи и нормы капита​лизации в настоящее время невозможно отыскать ввиду почти от​сутствия земельного арендного рынка.
Метод "остатка для земли". Данный метод оценки стоимости земельного участка отличается от метода капитализации земельной ренты лишь тем, что доход, который капитализируется, рассчиты​вается исходя из доли прибыли, полученной с учетом наилучшего и наиболее эффективного использования земельного участка и объек​та недвижимости, построенного на нем. В данном случае имеется в виду доля прибыли, отнесенная к земельному участку.
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Метод развития (освоения) земельного участка. Метод раз​вития (освоения) земельного участка используется, когда необходи​мо определить стоимость участка, пригодного для разбиения на отдельные индивидуальные участки. Такие случаи довольно часто встречаются в российской практике оценки.
Метод развития участка предполагает реализацию следующей технологии оценки.
1.  Определение размеров и числа индивидуальных участков.
2. Расчет стоимости освоенных участков с помощью метода со​поставимых продаж.
3.  Расчет издержек освоения участков и их продажу графика освоения и предполагаемого периода продаж и величины выручки от продаж индивидуальных участков.
4.  Определение величины денежного потока путем вычитания всех издержек освоения участков из величины общей выручки от продаж этих участков.
5. Определение ставки дисконта.
6. Дисконтирование денежного потока с учетом времени освое​ния и продаж всех индивидуальных земельных участков.
При определении размеров индивидуальных участков необхо​димо учитывать физические, юридические и экономические фак​торы, влияющие на принятие данного решения.
Часто размеры земельных участков определяются исходя из экономических возможностей потенциальных инвесторов. Обычно размеры индивидуальных земельных участков равны 6; 10; 12; 15; 20; 25 соткам. Наибольшим спросом на рынке пользуются земель​ные участки размером 12 соток.
В российской действительности освоенными называются земель​ные участки, к которым проведены подземные инженерные ком​муникации, дороги.
Расчет стоимости освоенных участков производится по методу сравнительного анализа продаж сопоставимых освоенных участков. Издержки освоения и продаж земельных участков включают расхо​ды по расчистке планировке и разметке участков расходы на стро​ительство дорог, тротуаров подземных инженерных коммуникаций, прокладку электричества и газа, накладные расходы (содержание управленческого персонала охраны и пр.), страхование, налоги, затраты на рекламу и комиссионные за продажу освоенных участ​ков. В издержки включается также предпринимательская прибыль, которая будет получена инвестором в случае успешной реализа​ции проекта. Величина выручки от продаж определяется умноже​нием стоимости индивидуальных освоенных участков на их число. График освоения и продаж участков строится путем прогнозирова​ния периода освоения и продаж земельных участков.
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Ставка дисконта, применяемая для дисконтирования денежно​го потока, должна отражать существующие тенденции эффектив​ности инвестиций, складывающиеся на данном рынке освоенных земельных участков. Эти ставки должны быть довольно высоки ввиду значительных рисков освоения и продаж участков.
Пример. Расчет стоимости земельного участка методом его развития.
Инвестор планирует купить свободный земельный участок размером 8 га, разбить его на 32 индивидуальных участка, постро​ить на них дома-дачи и продать, получив прибыль. Общая выручка от продажи всех индивидуальных участков составляет 800 тыс. долл. (25 тыс. долл. х 32 участка).
Издержки освоения составили 400 000 долл., на управление и охрану — 20 000 долл. Издержки по продаже составили 30 000 долл., текущие расходы (страхование, налоги и пр.) — 20 000, пред​принимательская прибыль — 60 000, общие издержки 530 000 дол.
Разработан график продаж, в котором предусмотрена прода​жа одного индивидуального участка в месяц (т. е. выручка составля​ет 25 тыс. долл. в месяц). Эта выручка дисконтируется в текущую стоимость по ставке 12% за 32-месячный период, что составляет 681 740 долл. Таким образом, стоимость неосвоенного земельного участка составит 151 740 долл. (681 740 — 530 000).
В данном разделе рассмотрено содержание первого этапа оп​ределения стоимости объекта недвижимости с помощью затратного подхода — расчет стоимости земельных участков. Ниже рассматри​вается второй этап применения затратного подхода к оценке объекта недвижимости — определение стоимости замещения или восстано​вительной стоимости объекта недвижимости.
Определение восстановительной стоимости или стоимости замещения объекта недвижимости
(этап 2)
Существует 4 метода определения восстановительной стоимо​сти объекта недвижимости или стоимости замещения.
1. Метод сравнительной единицы, при котором скорректиро​ванная стоимость выбранной для расчета недвижимости единицы измерения умножается на число единиц оцениваемого объекта. Еди​ницами измерения могут быть 1 м2, 1 м3, 1 место и пр. В случае, если эксперт-оценщик не сможет отыскать недавно построенный сопоставимый объект, можно воспользоваться разработками Цент​рального научно-исследовательского института экономики и управ​ления строительством, который выпускает удельные показатели
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Таблица 3.1.11
Пример разбивки издержек для односемейного жилого дома1
1 См.: Харрисон Г. С. Оценка недвижимости. М.: РОО, 1994. С. 129. 572
Окончание табл. 3.1.11
стоимости на потребительскую единицу строительной продукции по характерным типам зданий и сооружений в базисном, текущем и прогнозном уровнях цен на основании ежеквартальных цен на ресурсы. Это наиболее простой способ оценки объекта недвижимо​сти, который может всегда применяться экспертами-оценщиками.
2. Поэлементный метод расчета стоимости объекта недвижимо​сти заключается в определении стоимости конструктивного эле​мента объекта или всего объекта исходя из поэлементных затрат (затраты на материалы, рабочую силу, на производство земляных монтажных, отделочных работ и т. д.). Этот метод называется так же методом разбивки на компоненты. Пример разбивки на поэле​ментные затраты представлен в табл. 3.1.11.
3.  Сметный способ расчета стоимости объекта недвижимости заключается в составлении объектных и сводных смет строитель​ства данного объекта, как если бы он строился вновь. Это наиболее трудоемкий метод определения стоимости объекта, хотя он может быть значительно облегчен, если для оцениваемого объекта сохра​нились старые сметы, по которым этот объект строился. В против​ном случае эксперту-оценщику необходима будет помощь специа​листа-сметчика, который разрабатывает сметы для оцениваемого объекта с использованием Единых норм и расценок и индексов цен по строительно-монтажным работам.
4. Индексный способ оценки объекта недвижимости заключает​ся в определении восстановительной стоимости оцениваемого объекта путем умножения балансовой стоимости на соответствующий ин​декс в соответствии с Положением о порядке переоценки основных фондов (средств) предприятий и организаций, утвержденным по​становлением Правительства РФ от 25 ноября 1993 г. № 1233. Ин-
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дексы для переоценки основных фондов утверждаются Госкомста​том РФ и периодически публикуются в печати.
Определение износа объекта недвижимости (этап 3)
Износ — это уменьшение стоимости объекта недвижимости, обусловленное различными причинами. Понятие "износ", исполь​зуемое в оценочной деятельности необходимо отличать от понятия "амортизация", применяемого в бухгалтерском учете. Амортизация в бухгалтерском учете — это процесс распределения первоначаль​ных затрат, связанных с приобретением объекта на весь срок его службы без определения его текущей стоимости. В оценочной дея​тельности износ рассматривается как основной фактор для опреде​ления текущей стоимости безотносительно к его первоначальной фактической стоимости. В дополнение к этому различию необходи​мо также разграничивать термины "износ", используемый в зат​ратном подходе при оценке недвижимости.
При затратном подходе износ определяется в долларах по те​кущему курсу в сопоставлении с текущей стоимостью воспроизвод​ства объекта.
При затратном подходе износ используется, чтобы учесть раз​личия в характеристиках нового объекта и реально оцениваемого объекта недвижимости. Учет износа объекта — это своего рода корректировка стоимости вновь воспроизведенного здания (воспро​изведенного с помощью применения затратного подхода), для того чтобы определить стоимость оцениваемого объекта.
Существует три вида износа: физический, функциональный и внешний (в том числе экономический).
Физический износ
Отражает изменения физических свойств объекта недвижимо​сти со временем (например, дефекты конструктивных элементов). Физический износ бывает двух типов: первый возникает под воз​действием эксплуатационных факторов, второй — под воздействи​ем естественных и природных факторов.
Физический износ учитывается в нормах амортизационных от​числений. При отклонениях в нормальных условиях эксплуатации объекта (землетрясение, наводнение и пр.) используются попра​вочные коэффициенты, определяемые экспертным путем.
Существует четыре основных метода расчета физического из​носа зданий: экспертный, стоимостной, нормативный (или бухгал​терский) и метод расчета срока жизни здания.
574
Процент физического износа, например, жилого объекта, оце​ниваемого экспертным методом, определяется на основании Правил оценки физического износа жилых зданий ВСН-53-86 Госгражданстроя.
Сроки службы зданий в целом зависят от долговечности его составляющих.
Физический износ элементов здания с использованием экспер​тного метода рассчитывается по формуле:
у.   _ Удельный вес конструктивного элемента X Процент износа этого элемента
Иф                                                                ^—----------------------------------------------
Физический износ всего здания определяется как средневзве​шенная величина по всем элементам здания (табл. 3.1.12).
Данный метод определения физического износа здания можно назвать экспертным. Он обычно применяется при инвентаризации объектов недвижимости
Таблица 3.1.12 Расчет физического износа здания
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Эксперту-оценщику необходимо также знать, что существует устранимый и неустранимый физический износ.
Устранимый физический износ предполагает, что затраты на текущий ремонт меньше, чем добавленная при этом стоимость объекта.
Неустранимым физический износ считается тогда, когда затра​ты на исправление дефекта превосходят стоимость, которая при этом будет добавлена к объекту. Любой недостаток объекта можно исправить, но если при этом издержки исправления превосходят полученные выгоды, то износ считается неустранимым.
Элементы здания подразделяются на две категории: долговре​менные и быстроизнашивающиеся. Износ долговременных элементов, таких как фундаменты стены, перекрытия и пр., может рассчиты​ваться по группам путем вычисления их эффективного срока службы и оставшегося срока физической жизни в реальных условиях.
К быстроизнашивающимся элементам здания относятся такие, срок службы которых короче расчетной экономической жизни зда​ния. К ним относятся кровля, декоративная отделка, окраска и пр., т. е. те элементы, которые можно отремонтировать (восстановить) при текущем ремонте.
Другой метод расчета физического износа здания — определе​ние затрат на воспроизводство элементов здания, или стоимост​ный метод, представленный в табл. 3.1.13.
Таблица 3.1.13 Стоимостной метод определения физического износа
В данном случае путем осмотра определяется процент износа каждого элемента здания, который затем переводится в стоимост​ное выражение. Износ здания в данном случае составляет 30% ((4800 / 1600) х 100).
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Более точный, скорректированный стоимостный расчет физи​ческого износа получается, когда процент износа элементов здания определяется как средневзвешенная величина.
Существует также нормативный (или бухгалтерский) ме​тод определения физического износа строений. Он предполагает использование Единых норм амортизационных отчислений на пол​ное восстановление основных фондов в Российской Федерации, утвер​жденных постановлением Совета Министров СССР от 29 октября 1990 г. № 1072. Износ по этому методу рассчитывается путем умно​жения данных нормативов на хронологический срок службы объекта.
Четвертым методом определения износа строения является метод расчета срока жизни здания, в котором используются сле​дующие термины.
Срок экономической жизни — это время, в течение которого объект можно использовать, извлекая прибыль. В этот период улуч​шения вносят вклад в стоимость объекта; срок экономической жизни объекта заканчивается, когда производимые улучшения не вносят вклада в стоимость объекта вследствие его общего устаревания.
Срок физической жизни объекта — это период, когда здание существует, в нем можно жить или работать. Срок физической жизни заканчивается, когда объект сносится.
Эффективный возраст основан на оценке внешнего вида, тех​нического состояния, экономических факторов, влияющих на сто​имость объекта. Эффективный возраст это возраст, который соот​ветствует физическому состоянию объекта и учитывает возмож​ность его продажи. Если после капитального ремонта кирпичный дом, которому 80 лет, выглядит так, как если бы ему было 15 лет, то эффективный возраст этого дома составит 15 лет.
Хронологический возраст — это период, прошедший со дня ввода объекта в эксплуатацию до даты оценки.
Срок оставшейся экономической жизни здания составляет пе​риод от даты оценки до конца экономической жизни объекта. Этот период обычно используется экспертом-оценщиком для оценки бу​дущих доходов. Ремонт и модернизация объекта увеличивают срок оставшейся экономической жизни. Изменение уровня жизни может существенно снизить срок экономической жизни объекта, как, на​пример, происходит с "хрущевскими" пятиэтажками.
Нормативный срок службы (или типичный срок физической жизни) — это определенный нормативными актами срок службы зданий и сооружений.
На рис. 3.1.7 представлена схема, иллюстрирующая упомяну​тые выше сроки жизни объекта1.
1 См.: Харрисон Г. С. Указ. соч.
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Функциональный износ, так же как и физический износ, может быть устранимым и неустранимым.
Для приблизительного расчета функционального износа объекта можно определять поправочный коэффициент к восстановительной стоимости здания. Поправочный коэффициент представляет собой отношение архитектурного, конструктивного и эксплутационного параметра оцениваемого объекта к такому же параметру совре​менного аналога. При отсутствии аналога поправочный коэффици​ент определяется исходя из срока жизни объекта.
Внешний (в том числе экономический) износ
Внешний (в том числе экономический) износ, или износ внеш​него воздействия, — это снижение стоимости здания вследствие негативного изменения его внешней среды, обусловленного либо экономическими, либо политическими факторами, либо другими внешними факторами. Причинами внешнего износа могут быть, на​пример, общий упадок района, в котором находится объект, дей​ствия правительства или местной администрации в области налого​обложения, страхования и прочие изменения на рынке занятости, отдыха, образования и т. д. Существенными факторами, влияющи​ми на величину внешнего износа, являются непосредственная бли​зость к "малопривлекательным" природным или искусственным объектам — болотам, очистным сооружениям, ресторанам, танце​вальным площадкам, бензоколонкам, железнодорожным станциям, больницам, школам, предприятиям и пр.
Если физический и в определенной степени функциональный износ можно устранить путем реконструкции или модернизации здания, то износ внешнего воздействия в большинстве случаев не​устраним.
Способ измерения износа внешнего воздействия — анализ спа​ренных продаж, когда на рынке недвижимости продаются два сопо​ставимых объекта, один из которых имеет признаки износа внеш​него воздействия, другой — нет. Разница в ценах позволит сделать вывод о величине износа внешнего воздействия оцениваемого зда​ния (см. ниже).
Расчет внешнего износа с помощью анализа парных продаж (долл.)
Цена продажи четырехкомнатной квартиры вдали от школы    192 000
Цена продажи трехкомнатной квартиры вблизи школы            178 000
Разница,                                                                                   14 000 в том числе:
между стоимостью четырех- и трехкомнатной квартирами      8000
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Рис. 3.1.7. Сроки жизни здания
Взаимосвязь между износом, восстановительной стоимостью, эффективным возрастом и типичным сроком экономической жизни выражается следующим соотношением:
И/ВС = ЭВ/ ТСаж,
где И — износ;
ВС — восстановительная стоимость;
ЭВ — эффективный возраст;
ТСэж — типичный срок экономической жизни.
Эта формула может быть записана следующим образом:
Процент износа от восстановительной стоимости = (ЭВ/ ТСэ.ж.) х 100.
Иногда для приближенных расчетов износа эксперты-оценщи​ки используют отношение хронологического возраста к норматив​ному сроку службы здания, выраженное в процентах.
Функциональный износ объекта
Функциональное устаревание заключается в том, что объект не соответствует современным стандартам с точки зрения его фун​кциональной полезности. Функциональное устаревание может про​являться в устаревшей архитектуре здания, в удобствах его пла​нировки, объемах, инженерном обеспечении и т. д. Функциональ​ное устаревание обусловлено влиянием научно-технического про​гресса в области архитектуры и строительства. Функциональный износ в отечественной практике именуется моральным износом.
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в стоимости, вызванная близостью школы                                 6000
Потеря в стоимости, связанная с улучшениями
80% от 6000                                                                                  4800
Процент износа, вызванный близостью школы
(4800 / 192 000) • 100 = 2,5                                                          2,5
Другой способ измерения износа внешнего воздействия — сравнение доходов от арендой платы двух объектов, аналогичных оцениваемому объекту, один из которых подвергается негативному воздействию. Капитализация потерь дохода от сравнения этих двух объектов будет характеризовать величину износа внешнего воздей​ствия. Капитализация осуществляется с использованием валового рентного мультипликатора (показано выше).
Общий (совокупный) износ объекта определяется путем сум​мирования всех трех видов износа: физического, функционального и внешнего.
Определение стоимости объекта недвижимости без износа (этап 4)
На данном этапе реализации затратного подхода необходимо из полной восстановительной стоимости, определенной на втором этапе, вычесть величину совокупного износа, чтобы получить сто​имость объекта недвижимости без износа.
Определение общей стоимости объекта недвижимости и земельного участка (этап 5)
На этом последнем этапе затратного подхода мы определяем искомую общую стоимость путем суммирования стоимости объекта недвижимости без износа, полученной на предыдущем этапе, и сто​имости земельного участка, полученной на первом этапе реализа​ции затратного подхода.
3.1.5. Методология анализа инвестиций
в недвижимость. Доходный подход к оценке недвижимости
Собственник приобретает объект недвижимости в основном по трем причинам: либо для непосредственного использования (на при​мер, жилье), либо для получения доходов от данного объекта, либо для повышения престижа. В настоящем разделе книги рас​смотрим определение рыночной стоимости объекта, приносящего
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доход. Данный подход к оценке объектов недвижимости включает два метода: капитализации доходов (прямая капитализация) и дис​контированного денежного потока.
Метод капитализации доходов (метод прямой капитализации)
Метод капитализации доходов заключается в расчете текущей стоимости будущих доходов, полученных от использования объек​та. Доход от использования объекта недвижимости и выручка от его перепродажи капитализируются в текущую стоимость, кото​рая и будет представлять собой рыночную стоимость объекта. Фор​мула, по которой определяется стоимость объекта С, имеет следу​ющий вид:
С=Д/К,
где Д — чистый доход;
К — коэффициент капитализации.
Данный метод оценки используется тогда, когда поток будуще​го дохода стабилен.
Таким образом, для того, чтобы определить стоимость объек​та по методу прямой капитализации, необходимо:
а)  определить чистый доход от использования объекта;
б)  определить чистый доход от продажи объекта;
в)  рассчитать коэффициент капитализации применительно к данному доходу.
Определение чистого дохода от использования объекта
Чистый доход — это рассчитанная устойчивая величина годо​вого чистого дохода, полученная от использования оцениваемого объекта после вычитания из действительной выручки всех расхо​дов по эксплуатации объекта (кроме амортизационных отчисле​ний). Расчет чистого дохода начинается с определения валовой вы​ручки от использования имущества.
Потенциальная валовая выручка представляет собой ожидае​мую суммарную величину от основного вида деятельности допол​нительных услуг, которые сопутствуют основному виду деятельно​сти, базирующемуся на оцениваемом объекте. Например, если до​мовладелец сдает в аренду квартиру, то арендная плата является валовой выручкой от основного вида деятельности, а выручка от пользования стиральными машинами, сушилками, автостоянкой, гаражом телевизионной антенной и т. д. является дополнительной
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выручкой. В сумме валовая и дополнительная выручки представля​ют собой потенциальную валовую выручку. Причем для оценки рас​считывается валовая и дополнительная выручки за первый после даты оценки год, т. е. предполагается, что на дату оценки рассмат​риваемое имущество свободно от использования.
При определении потенциальной валовой выручки, необходи​мо точно определить нормативные (проектные или рыночные) удель​ные стоимости по использованию оцениваемого объекта, напри​мер, месячную арендную плату за 1 м2, жилой площади, а также удельные стоимости дополнительных услуг (плату за 1 место сто​янки автомашины в данном месте). Для этого необходимо знать ры​нок арендного жилья и учитывать его особенности. Особенности данного сектора рынка используются для внесения поправок в удель​ные стоимости использования объекта. Например, известно, что месячная арендная плата за двухкомнатную квартиру с балконом в данном местоположении составляет 15 долл. за 1 м общей площади, а оценщику необходимо определить месячную арендную плату за двухкомнатную квартиру без балкона в данном регионе. Для этого эксперту-оценщику требуется внести поправку на отсутствие бал​кона в известную удельную стоимость месячной арендной платы 1 м2 общей площади. Предположим, поправка составляет 3 долл. Тогда удельная стоимость месячной арендной платы за двухкомнат​ную квартиру без балкона в данном местоположении составит 12 долл. за 1 м2 общей площади. Умножая эту величину на площадь оцениваемой квартиры, эксперт-оценщик получит месячную арен​дную плату за искомую квартиру.
Точное определение удельных стоимостей особенно важно в оценке, потому что эти параметры служат основой для последую​щих расчетов потенциальной валовой выручки от использования оцениваемого объекта. Поэтому, если в расчете удельной стоимос​ти будет допущена небольшая ошибка, в дальнейших расчетах она приведет к неверному результату оценки.
Далее в процессе оценки объекта определяется поправка на недоиспользование объекта в полную мощность. Например, если до 1991 г. степень заполнения номеров в гостиницах в Москве со​ставляла 95%, то после 1991 г. (например, в 1992—1994 гг.) она стала составлять около 60%. Это обстоятельство было обусловле​но тремя факторами:
1)  резким ростом платы за проживание в гостиницах;
2)  снижением платежеспособности населения и предприятий России;
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3) значительным ростом тарифов на воздушный и железнодо​рожный транспорт.
Итак, если мы оцениваем методом капитализации дохода гос​тиницы в Москве и устанавливаем, что степень ее использования составляет 60%, то, уменьшая величину потенциальной валовой выручки от ее использования на 40%, получаем действительную валовую выручку. Далее из действительной валовой выручки вы​читаются расходы по эксплуатации объекта недвижимости.
Определение расходов по эксплуатации оцениваемого объекта
Расходы по эксплуатации объекта подразделяются на опера​ционные (эксплуатационные), резервы и фиксированные.
К операционным (или эксплуатационным) расходам относятся издержки по эксплуатации объекта, предоставлению услуг пользо​вателю и поддержанию потока доходов. В состав эксплутационных расходов объекта недвижимости входят заработная плата и премии обуживающего персонала, социальное страхование работников, коммунальные услуги (электричество, газ, телефон, вода и пр.), расходы на содержание объекта (оплата услуг охранной и противо​пожарной служб, по обслуживанию лифта, инженерных коммуни​каций, телефона и пр.), представительские расходы, расходы на рекламу, а также транспортные расходы.
К резервам относятся издержки на покупку (замену), напри​мер, для объекта недвижимости, кухонного оборудования, мебели, посуды и других принадлежностей.
Следует отметить, что расходы на капитальный и текущий ре​монты оцениваемого объекта не включаются в данный перечень рас​ходов, так как они входят в состав амортизационных отчислений.
Особо необходимо рассмотреть фиксированные статьи расхо​дов, которые не включаются в состав эксплутационных расходов и резервов. Это затраты на обслуживание долгов, например, про​центы за кредит и проценты по страхованию кредитов амортиза​ционные отчисления, налог на прибыль и другие налоги, а также вознаграждение управляющим. Некоторые из этих затрат учиты​ваются в ставке капитализации.
Часть этих затрат (например, амортизационные отчисления) входит в состав себестоимости производства, часть (например, воз​награждение управляющему) покрывается за счет прибыли, а не​которые издержки (например, затраты на покрытие долгов) возме​щаются частично за счет прибыли, частично за счет себестоимости
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производства, тогда как все расходы и резервы и часть фиксирс ванных расходов входят в состав себестоимости производства.
Для расчета чистого дохода составляется отчет о доходах расходах. Для этого используется Главная бухгалтерская книга, от чет о прибылях и убытках, платежные ведомости, накладные, дс говора и другие бухгалтерские документы. Однако необходимо пс мнить, что отчет о доходах и расходах составляется на первы после даты оценки прогнозный год, т. е. все количественные харак теристики должны быть прогнозными, но обоснованными и достс верными, базирующимися на фактических данных по эксплуатаци объекта, информации о состоянии соответствующего рынка, а так же тенденциях развития оцениваемого объекта и рынка.
Ниже приведен пример расчета чистого дохода, в состав кс торого входят в основном две составляющие — прибыль, получек нал от использования, оцениваемого объекта, и организационны отчисления на ремонт и полное восстановление фондов.
Пример расчета чистого дохода (долл.) на основе составлени отчета о доходах и расходах по сдаваемому в аренду офисном зданию.
1.  Выручка от использования фондов (без налога на добавлен ную стоимость).
2.  В том числе выручка от основного вида деятельности (вале вая выручка) от сдачи в аренду офисного здания:
500 долл. • 500 м2 = 250 000 долл.
3.  Выручка от дополнительных видов услуг (дополнительна выручка):
за пользование автостоянкой                              3000
от торговых точек                                               2000
от использования средств связи                          5000
4. Общая выручка
(потенциальная валовая выручка)                    260 000
5. Потери от недоиспользования фондов
и неплатежей (5%)                                           13 000
6. Действительная (или эффективная)
выручка                                                           247 000
7. Расходы
8. Постоянные расходы: страхование имущества от пожара
(1,67% стоимости фондов)                                25 000
амортизационные начисления
(2% стоимости фондов)                                     30 000
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9.  Итого постоянные расходы                             55 000
10.  Эксплуатационные расходы
Заработная плата управляющему                       6000
Коммунальные услуги
(электричество, вода, отопление,
сантехника, уборка и пр.)                                    ю 000
Заработная плата работников
(охранника, гардеробщика, сан техника,
электрика)                                                           ю 000
Социальное страхование работников
(39% фонда заработной платы работников)
и транспортный налог
(1% фонда заработной платы работников)          6400
Транспортные расходы                                       Ю 000
Прочие расходы                                                  ю 000
Накладные расходы                                            15 000
Банковские платежи                                           1000
11.  Итого эксплуатационные расходы                 68 400
12. Резервы — замена сантехнического оборудования, мебели и другого имущества    5000
13.  Итого резервы                                               5000
14.  Общие расходы                                              128 400
15. Прибыль от реализации                                118 600
16. Действительная прибыль                               92 235
17.  Чистая прибыль = Действительная прибыль — Налог на прибыль (если собственник юридическое лицо) либо Налог на доход (если собственник физическое лицо)
18. Чистый доход = Чистая прибыль + Амортизации
Определение чистого дохода от продажи объекта
Чистый доход от продажи объекта рассчитывается как раз​ность между выручкой от продажи и затратами, связанными с ней.
Гаснет коэффициента капитализации
Коэффициент капитализации — это параметр, преобразую​щий чистый доход в стоимость объекта. При этом учитывается как сама чистая прибыль, получаемая от эксплуатации оцениваемого объекта, так и возмещение основного капитала, затраченного на приобретение объекта. Коэффициент капитализации, учитываю​щий эти две составляющие, называется общим коэффициентом ка​питализации или ставкой капитализации чистого дохода. При этом
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чистый доход, используемый для капитализации, определяется за определенный период, как правило, за год. Таким образом, общий коэффициент капитализации (или полная ставка капитализации) выражает зависимость между годовой величиной чистого дохода, получаемого в результате эксплуатации объекта, и его рыночной стоимостью.
Существует несколько методов расчета коэффициента капита​лизации. В данном разделе мы рассмотрим наиболее часто приме​няемые: метод прямой капитализации (или метод прямого сопос​тавления), метод связанных инвестиций — заемного и собственного капитала, метод связанных инвестиций — земли и здания, кумуля​тивный метод.
Метод прямой капитализации (или метод прямого сопоставления)
Определение коэффициента капитализации с использованием метода прямой капитализации основывается на анализе рыночных данных о стоимости объекта недвижимости и чистых доходах, полу​ченных от его эксплуатации. По этому методу коэффициент капита​лизации (норма капитализации) определяется следующим образом:
Норма капитализации = Чистый доход / Цена объекта
Норма капитализации, определенная по этой формуле, назы​вается общей ставкой капитализации.
Метод заключается в сравнении оцениваемого объекта с объек​том-аналогом. Основанием при этом является утверждение, что у схожих объектов одинаковые ставки капитализации. Главная зада​ча эксперта-оценщика при реализации данного метода — подо​брать подходящий объект-аналог. Для этого необходимо тщательно анализировать отчеты о доходах и расходах по потенциальным объектам-аналогам. Причем лучше рассматривать те объекты, у которых дата оценки и дата продажи близки, так как в этом случае нет необходимости в существенной корректировке данных отчетов. Чем качественнее оцениваемый объект, тем ниже ставка капита​лизации.
Метод прямой капитализации — наиболее простой способ рас​чета ставки капитализации, и, если имеется соответствующая дос​товерная рыночная информация, его всегда целесообразно приме​нять.
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Метод связанных инвестиций — заемного и собственного капитала
Этот метод применяется, когда для покупки объекта использо​вался заемный и собственный капитал в известной пропорции. В данном случае общая ставка капитализации должна удовлетворять рыночным требованиям на доход собственного капитала, а также рыночным требованиям на доход заемного капитала, иначе креди​торы не будут предоставлять кредит. Причем ставка капитализа​ции заемного капитала должна предусматривать не только полу​чение дохода на предоставленный кредит, но и возврат самого кредита в виде периодических амортизационных выплат. Ставка капитализации должна удовлетворять рыночным требованиям на доход собственного капитала, так как иначе самому инвестору бу​дет невыгодно вкладывать собственные средства на покупку фонда. Причем ставка капитализации собственного капитала также долж​на предусматривать получение инвестором нормативного (рыноч​ного) дохода на собственный капитал и его возврат.
Ставка капитализации заемных средств называется ипотечной постоянной и определяется отношением ежегодных выплат по об​служиванию долга к основной сумме ипотечного кредита. Если кре​дит выплачивается чаще, чем один раз в год (ежеквартально или ежемесячно), то ипотечная постоянная рассчитывается путем ум​ножения платежей на их частоту и результат делится на размер ссуды.
Ипотечная составляющая ставки процента по кредиту и коэф​фициента фонда погашения. Разработаны специальные таблицы (месячные квартальные и годовые), по которым, зная условия кре​дитования, можно определить ипотечную постоянную.
Ставка, используемая для капитализации дохода от собствен​ного капитала, называется ставкой капитализации собственного капитала и определяется отношением части чистой прибыли от эксплуатации объекта, приходящейся на собственный капитал, к величине собственного капитала. Ставка капитализации собствен​ного капитала состоит также из двух частей: нормы прибыли и нормы возврата собственного капитала. Таким образом, ставка ка​питализации собственного капитала отражает ожидаемую инвесто​ром в первый год прибыль на вложенный собственный капитал.
Метод связанных инвестиций — заемного и собственного капи​тала заключается в определении общей ставки капитализации пу​тем взвешивания ее составных частей пропорционально размерам
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заемного и собственного капитала в составе инвестиций. Отноше​ние величины заемного капитала У к стоимости фонда инвести​ций называется кредитной составляющей или долговой долей инве​стиций в оцениваемый объект. Тогда доля собственного капитала равна 1 - У .
Размеры ипотечной постоянной можно получить, анализируя финансовый рынок. Данные по ставке капитализации собственного капитала можно получить на основе анализа продаж сопоставимых объектов путем деления чистой прибыли по каждой сделке на со​ответствующую величину собственного капитала.
Схему реализации метода связанных инвестиций — заемного и собственного капитала — можно представить следующим образом:
Составляющая заемного капитала = Ккр • Укр, Составляющая собственного капитала= К^^.^-Ц - У^),
где К    — ипотечная постоянная;
Ксо6ствк — ставка капитализации собственного капитала;
•^общ Равна сумме указанных составляющих.
Пример. Доля кредитных ресурсов в инвестициях составляет 60%. Ипотечная постоянная 0,15. Срок погашения кредита 20 лет. Ставка капитализации собственного капитала 12%.
Необходимо определить общую ставку капитализации мето​дом связанных инвестиций — заемного и собственного капитала:
К^ = (0,15 • 0,6) + (1 - 0,6) • 0,12 = 0,14, или 14%. Данный метод определения общей ставки капитализации при​меним в основном в случаях, когда имеется достаточное число ры​ночных данных о ставках капитализации для собственного капита​ла, т. е. когда имеется достаточное число сделок по объектам, ана​логичным оцениваемому.
Метод связанных инвестиций — земли и здания
Данный метод определения общего коэффициента капитализа​ции применяется, когда можно точно рассчитать ставки капитали​зации по каждому компоненту имущественного комплекса: строе​нию и земельному участку. Метод связанных инвестиций — земли и здания — реализуется аналогично методу связанных инвестиций — кредитного и собственного капитала. Суть данного метода заключа-
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ется в определении взвешенных ставок капитализации для земли и строения, стоящего на ней. Взвешивание ставок капитализации осу​ществляется в зависимости от размеров долей этих составляющих в общей стоимости имущественного комплекса (земля и строение). Расчет общей ставки капитализации К^ по данному методу про​изводится по следующей формуле:
тс     ~ с     тс      ~ь ^      тс
общ     земли  земли     здания  здания'
где Сземли — стоимость земли в процентах от общей стоимости имущественного комплекса;
Кзешш — ставка капитализации для земли;
Сз ния — стоимость здания в процентах от общей стоимости имущественного комплекса;
Кздания — ставка капитализации для здания.
Исследования рынка оценочных услуг в г. Москве позволили получить размеры параметров, составляющих формулу для расче​та общей ставки капитализации дохода по методу связанных инве​стиций — земли и здания. В табл. 3.1.14 приведены значения этих параметров (см.: Бюллетень оценщика. 1995. № 4).
Таблица 3.1.14
Ставки капитализации по различным типам объектов недвижимости
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Анализ данных, приведенных в табл. 3.1.14, показывает, что величина общего коэффициента капитализации дохода по объектам недвижимости гражданского назначения (в большей степени жилья) находится в диапазоне 16—22%, в зависимости от типа строения и величины участка. Ставки капитализации для эксклюзивного жилья и офисно-деловых комплексов находятся в диапазоне 14—16%.
Кумулятивный (или суммарный) метод
Особенность данного метода расчета общего коэффициента ка​питализации заключается в том, что одна из двух составляющих коэффициента — процентная ставка (или ставка дохода на инвести​ционный капитал) — разбивается на отдельные компоненты. Путем суммирования этих компонентов и рассчитывается процентная ставка. К безрисковой ставке дохода (которая обычно равна ставке дохода на долгосрочные, а если они отсутствуют, то на среднесрочные правительственные облигации) прибавляются:
1.  Поправка на дополнительный риск, который имеется на все другие (кроме правительственных долгосрочных облигаций) виды инвестиций. Общее правило при этом таково: чем больше риск, тем больше должна быть величина этой процентной ставки, чтобы побудить инвестора к риску.
2.  Поправка на дополнительный риск, связанный с неэффек​тивным управлением инвестициями. Чем более рискованны инвес​тиции (в отличие от вложений в правительственные облигации), тем более компетентного управления они требуют. Вознагражде​ние за управление неадекватно комиссионным вознаграждениям, получаемым за управление недвижимостью или за брокерские ус​луги, так как эти затраты включаются в состав операционных рас​ходов и вычитаются из выручки при определении прибыли. Размер этой поправки может быть в диапазоне 1—5%.
3.  Поправка на низкую ликвидность фондов. Некоторые фонды можно реализовать на рынке за короткий период времени, однако для продажи других могут понадобиться годы, особенно если в со​ответствующем секторе рынка наблюдается спад деловой активно​сти, как в настоящее время.
Таким образом, процентная ставка равна сумме безрисковой ставки, премии за дополнительный риск, премии за неэффектив​ное управление и премии за низкую ликвидность.
Что касается второй составляющей общего коэффициента ка​питализации — ставки возмещения капитала, то она рассчитыва​ется как отношение единицы к числу лет, требуемых для возврата вложенного капитала.
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Общий коэффициент капитализации по данному методу опре​деляется путем суммирования процентной ставки, полученной ку​мулятивным методом, и ставки возврата капитала. Причем если, стоимость фонда со временем не снижается, а повышается, то ставка возврата капитала должна применяться со знаком "минус".
Пример расчета обтцего коэффициента капитализации куму​лятивным методом.
Офис оценен в 5 млн долл. На момент оценки офиса доходность правительственных среднесрочных облигаций составляла 8,5%. По мнению эксперта-оценщика, дополнительный риск капиталовложе​ний в офис по сравнению с инвестициями в правительственные облигации равен 5%. Затраты на управление инвестициями (поиск сфер вложения капитала и пр.) составляют 2%.
Так как продажа данного объекта в случае необходимости зай​мет определенное время (по сравнению с возможностью быстрой реализации правительственных облигаций), эксперт-оценщик при​нимает премию на недостаточную ликвидность в размере 2%.
Время, которое потребуется для возврата вложенного капита​ла, по расчетам типичного инвестора, составляет 20 лет. В связи с этим ставка возврата капитала составляет 5% (1/20).
На основе этих данных определяются суммарная процентная ставка и общий коэффициент капитализации:
безрисковая процентная ставка                  0,085;
дополнительный риск                                  0,050;
оплата управления инвестициями              0,020;
оплата за недостаточную ликвидность       0,020;
суммарная процентная ставка                     0,175;
ставка возврата капитала                           0,050;
общий коэффициент капитализации          0,225.
В данном разделе рассмотрен один из двух методов, представ​ляющих доходный подход, метод прямой капитализации, основан​ный на приведении чистого дохода от инвестиций, полученного за один, как правило первый после оценки, год, к текущей стоимос​ти с помощью общего коэффициента капитализации. Второй ме​тод — метод дисконтирования денежного потока — заключается в дисконтировании будущего чистого дохода, получаемого от инвес​тиций в данный объект за ряд лет, с помощью коэффициентов дисконтирования.
Метод дисконтирования денежного потока
Способность объекта недвижимости приносить периодический доход считается основным показателем при оценке стоимости пол-
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ных прав собственности на недвижимость, т. е. используется извес​тная формула капитализации V = 1/К. Основной принцип доходного подхода — принцип ожидания, так как рыночная стоимость объек​та недвижимости определяется как текущая стоимость прав на ожи​даемые будущие выгоды.
Дисконтирование будущих доходов — это метод, используе​мых для оценки объектов доходной недвижимости как текущей сто​имости ожидаемых в будущем выгод от владения объектом. Недви​жимое имущество приобретается инвестором только потому, что оно способно в будущем принести ему определенные выгоды. Ин​вестор рассматривает объект недвижимости в виде набора буду​щих преимуществ и оценивает его привлекательность как соотно​шение между денежным выражением этих будущих преимуществ и ценой, по которой объект может быть приобретен.
Преимущества (имеющие конечное выражение в денежной форме) будут получаться инвестором на протяжении периода вла​дения — промежутка времени, в течение которого инвестор со​храняет за собой право собственности на объект и использует его для получения дохода. На продолжительность периода владения ока​зывают влияние внутренние и внешние факторы.
1.  Внутренними факторами служат состояние объекта и его эффективный возраст. Они определяют промежуток времени, в те​чение которого объект остается функционально пригодным без круп​ных дополнительных капиталовложений.
2.  Внешние факторы — это амортизационные нормы, установ​ленные для зданий и сооружений, определяющие, насколько эф​фективно инвестор может использовать амортизационные отчис​ления (процент от балансовой стоимости объекта) для уменьшения налогооблагаемой прибыли.
Итак, метод дисконтирования будущих доходов предполагает прогнозирование размера чистого операционного дохода на опре​деленный период в будущем и вероятной цены продажи объекта недвижимости в конце этого периода, а затем расчет и суммирова​ние текущих стоимостей всех будущих доходов с применением фун​кций сложных процентов с использованием специального коэффи​циента, отражающего риск, который сопровождает капиталовло​жения в данный объект недвижимости.
Ставка дисконтирования выбирается как средняя норма при​были, которую инвесторы ожидают получить на капиталовложе​ния в схожие объекты в условиях данного рынка. Поскольку норма прибыли прямо пропорциональна риску, ставка дисконтирования определяется тем, насколько высоко средний инвестор оценивает
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уровень риска, связанный с вложением средств в покупку данной недвижимости. Чем выше уровень риска, тем больше ставка дис​контирования и, соответственно, меньше текущая стоимость буду​щих доходов.
Выручка от продажи объекта недвижимости в конце прогноз​ного периода рассчитывается методом прямой капитализации де​нежного потока, коэффициент капитализации выбирается исходя из условий рынка объектов недвижимости данного типа.
Ипотечно-инвестиционный анализ
Ипотечно-инвестиционный анализ — это использование спе​цифических методов анализа, связанного с процессом инвестирова​ния в доходную недвижимость, а также с привлечением при этом ипотечных кредитов, т. е. кредитов под залог невидимости.
При реализации ипотечно-инвестиционного анализа арбитраж​ному управляющему необходимо помнить, что существуют три ос​новные формы получения дохода от инвестирования в недвижи​мость:
а)  текущие доходы (например, от полученной арендной платы);
б)  доход от возрастания стоимости недвижимости в будущем;
в) экономия от снижения подоходного налога за счет привлече​ния для сделки с недвижимостью кредитных средств (так как подо​ходным налогом облагается лишь та сумма, которая остается после расчетов за кредиты).
Ипотечно-инвестиционный анализ осуществляется на всех эта​пах инвестирования в недвижимость: 1) на этапе ее покупки; 2) использования; 3) перепродажи.
На первоначальном этапе — этапе покупки недвижимости с использованием ипотечного кредита покупатель (собственник, кре​дитор, инвестор) стремится договориться с кредитором о наилуч​ших для него условиях кредита, т. е.:
а)  о как можно низкой ставке процента;
б)  о как можно высоком уровне финансового левереджа (как можно большей доли кредита в общей сумме, которую он должен заплатить за недвижимость);
в)  о наилучших условиях амортизации кредита (о наименьшей величине нормы амортизации — процента периодического плате​жа, уменьшающего основную сумму долга).
Однако необходимо помнить, что благоприятные условия фи​нансирования сделки, как правило, повышают цену недвижимости (причем не стоимость, а цену).
593
Из этих трех условий финансирования ипотечной сделки став​ка процента является наиболее важной для собственника: чем мень​ший процент по обслуживанию кредита он будет платить, тем большую прибыль он получит.
Ниже приведем пример покупки объекта недвижимости и на этом примере рассмотрим основные положения ипотечно-инвести-ционного анализа1.
Пример.
Предположим, речь идет о покупке объекта недвижимости стоимостью 500 000 долл. при коэффициенте ипотечной задолжен​ности 80% (т. е. доля кредитных средств в общей сумме покупки — 0,8, а сумма кредита — 400 000 долл., доля собственных средств — 100 000 дол.), годовая ставка процента — 12%, срок кредита — 25 лет. Ежемесячный платеж определяем следующим образом: на условиях примера (ставка — 12% и срок кредита 25 лет) по табли​це 6-ти функций денежной единицы, колонка 6 — взнос на аморти​зацию 1 определяем ежемесячный взнос за единицу кредитных средств, этот взнос составил 0,01053; умножив этот коэффициент на сумму кредита — 400 000 долл., получим величину ежемесячно​го платежа — 4212,90.
Таким образом, на момент покупки объекта недвижимости ус​ловия сделки имеют следующий вид:
* ипотечный кредит (25-летний срок, ставка 12%) — 400 000 долл.;
Ф собственный капитал (доля инвестора) — 100 000 долл.;
ф всего 500 000 долл.
ф ежемесячный платеж по поводу возврата кредита — 4212,90.
На втором этапе — этапе использования объекта недвижимо​сти важно разобраться в распределении ежегодного дохода от ис​пользовании объекта между инвестором и ипотечным кредитором.
Предиоложим, что объект приносит чистый годовой операци​онный доход в сумме 65 000 долл. Ежемесячные платежи по обслу​живанию кредита составляют 4212,90 или 50 555 в год. Вся сумма чистого операционного дохода сверх указанных выплат — это доля дохода инвестора; она составляет 14 445 долл. (65 000 — 50 555).
Общая ставка дохода (ставка дисконта) по сделке (Ко), которая состоит из ожидаемых ставок дохода для инвестора и для ипотечно​го кредитора, определяется по следующей формуле:
1 Данный пример заимствован из книги Д. Фридмана и Н. Ордуэйя "Оценка и анализ приносящей доход недвижимой собственностью" (М.: Дело, 1995. С. 182).
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ко = кс дс + к, дк,
где Кс — ожидаемая ставка дохода для инвестора (ставка на собственный капитал);
Дс — доля собственных средств инвестора — 0,2 (1 - 0,8);
Д^ — доля заемных средств (0,8).
Данный метод расчета общей ставки дохода называется метод связанных инвестиций заемного или собственного капитала или метод инвестиционной группы.
Данная ставка дохода используется для капитализации всего чистого операционного дохода и определения стоимости недвижи​мости. Если использовать условия вышеизложенного примера и предположить, что ожидаемая ставка дохода на собственный капи​тал составляет 15%, то общая ставка дохода составит 12,6% (см. табл. 3.1.15).
Таблица 3.1.15 Расчет общей ставки дохода
Общая ставка дохода                                                        0,126
Соотношение между коэффициентом капитализации (ставкой дохода — К), стоимостью недвижимости (С) и доходом от использо​вания этой недвижимости (Д) имеет следующий вид:
Из этого соотношения можно найти стоимость объекта недви​жимости:
На этом втором этапе — этапе использования объекта недви​жимости — важно также рассмотреть понятие "дисконтирование
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денежного потока" или "денежного потока, приведенного к теку​щей стоимости".
Ежегодные равновеликие денежные поступления (доход от использования недвижимости) дисконтируются (приводятся) к теку​щей стоимости с помощью так называемого "фактора аннуитета" — коэффициента, определяемого по 5-й колонке таблицы 6 функций денежной единицы исходя из условия примера: чистый ежегодный операционный доход составляет 14 445 долл. (см. табл. 3.1.16).
Таблица 3.1.16
Расчет дисконтированного денежного потока при различных ставках дохода (ставках дисконта)
Таким образом, чем выше ставка дохода, тем меньше величи​на текущей стоимости денежного потока.
Если ожидается, что в течение периода использования объек​та недвижимости операционный доход будет различен по годам, то текущая стоимость денежного потока может определяться как се​рия реверсий, т. е. определения текущей стоимости от ежегодной перепродажи объекта. Такой расчет текущей стоимости при ставке дохода 15% приведен в табл. 3.1.17.
Как определить цену объекта недвижимости в зависимости от ставки дохода на собственный капитал?
В нашем случае ежегодный денежный поток дохода составляет 14445 долл. В этом случае, если инвестор требует 12%-ную ставку дохода на вложенный собственный капитал, то он готов предло​жить за недвижимость сумму, равную 520 000 долл. (Собственный
14442
капитал =------- = 120375, плюс ипотечный кредит 400 000, полу​чается 520 375 « 520 000.) 596
Таблица 3.1.17 Дисконтирование изменяющегося денежного потока при ставке 15%
Если инвестору необходима ставка дохода на собственный ка​питал 14%, то он может предложить за объект недвижимость только
14445 503 000 долл. (Собственный капитал = -------= 103 179, плюс сумма
ипотечного кредита 400 000, получается 503 179 = 503 000.)
При 20%-ной ставке дохода цена недвижимости снижается до 472 000 долл.
И наконец, рассмотрим особенности ипотечно-инвестиционно-го анализа на третьем этапе — этапе перепродажи объекта не​движимости.
Большинство покупателей-инвесторов надеются на то, что пос​ле периода использования недвижимости его можно будет перепро​дать. На рис. 3.1.8 схематично изображен процесс покупки недвижи​мости, получения периодического ежегодного равновеликого дохода и перепродажи объекта. Тот доход, который получают инвесторы после перепродажи объекта недвижимости, называют реверсией.
Ипотечно-инвестиционный анализ заканчивается тогда, когда текущая стоимость реверсии складывается с текущей стоимостью денежных потоков и текущим остатком ипотеки.
В результате анализа получаем текущую стоимость суммар​ного денежного эффекта инвестиции в недвижимость:
597
[image: image33.png]Ne | Crapxa | ®axtop | Togopoil aenexHbIi Tekymas CTOHMOCTS
/6 {nHckonTa,f aHHyHTETa noToK (ronoBo JZICHEKHOTO TI0TOKa, B
8% 3a 10 nter | onepannonHeiii A0X0/) ZonI.

1 2 3 4 5

1 8 6,71 * 14445= 96 926
2 12 5,65 % 14 445 = 81614
3 15 5,019 % 14445 = 72 499
4 20 4,192 % 14445 = 60 553





[image: image34.png]Ton Jenexupiit norox @axrop Tekyide Texylwas CTOHMOCTh
(B gowr.) CTOHMOCTH 1ipu 15 % {8 nonn.)
1 11000 * 0,8696 = 9 566
2 13000 * 0,756 9829
3 15000 * 0,6575 = 9863
4 17000 * 0,5718 = 9721
5 15000 * 0,497 9447
6 20000 * 0,4323 8646
7 21000 * 0,3759 7894
8 22000* 0,3269 7192
9 23000 * 0,2843 6539
10 24 000 * 02472 = 5932
Obman Tekylas CToHMOCTH 84 629





[image: image35.png]Tnavexw apesnolt nnaTes 3aemisie cpenctea

(ROKHE (TOKPHBATE
“HOXO HROTear0r KpeAnTopa | | CobcTaonue cpeacTsa

3 w cobererall A0X0n
E t# HHBECTODa) Tpomsxa (peseperun)

8§ Dlokymka (oTpHuATETSHMH NeHexbA HOTOK)




Рис. 3.1.8. Схематичное изображение процесса покупки, использования и перепродажи объекта недвижимости
Текущая                      Текущая                 Остаток
стоимость          +        стоимость     +         ипотечного кредита
реверсии                     ден. потока
(4-я колонка                (5-я колонка
табл. 6-ти                     табл. 6-ти
функций                     функций
денежной                    денежной
единицы)                     единицы)
и сравним с предлагаемыми затратами.
Пример. От аренды объекта недвижимости планируется полу​чить равновеликий денежный доход в сумме 20 000 долл. ежегоднс в течение 5 лет. Планируемая реверсия (продажа) 75 000 долл. Ставка дохода — 12%. Необходимо оценить стоимость данного проекта се​годня.
1. Текущая стоимость аренды = (Кол. 5 табл. 6-ти функций денеж​ной единицы, ежегод. аннуитет, 5 лет, 12%, определяем коэффици​ент, выражающий текущую стоимость аннуитета; он равен 3,60478) = = 3,60478 • 20 000 = 72 095 долл.
2.  Текущая стоимость реверсии = (Кол. 4, текущая стоимосп реверсии при к=5 лет и 12% составляет 0,567427) = 0,5674427 •
• 75 000 = 42 557 долл.
3.  Общая текущая стоимость или стоимость проекта составл» ет: 72 095 + 42 557 = 114 652 долл.
Сравнительный (рыночный) подход к оценке недвижимости
Наиболее распространенным методом оценки в группе срав нительного подхода является метод прямого сравнительного ана лиза продаж. Ниже дается его описание.
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Метод прямого сравнительного анализа продаж
Метод прямого сравнительного анализа продаж (далее — ме​тод анализа продаж) заключается в анализе фактических сделок купли сопоставимых объектов недвижимости и сравнении объек​тов, по которым эти сделки проводились с оцениваемым объектом недвижимости. Данный метод оценки недвижимости основан на прин​ципе замещения, который гласит: покупатель не купит объект недвижимости, если его стоимость будет превышать затраты на приобретение на рынке схожего объекта, такой же полезностью. Поэтому предполагается, что цены, по которым на рынке недви​жимости состоялись сделки купли объекта, схожего или аналогич​ного оцениваемому объекту, отражают его рыночную стоимость.
При использовании метода анализа продаж эксперт-оценщик анализирует сопоставимые объекты недвижимости, которые были проданы за последнее время в соответствующем секторе рынка недвижимости, и делает поправки к цене на различия, которые имеются между оцениваемым и сопоставимыми объектами недви​жимости. В результате этой процедуры определяется продажная цена каждого сопоставимого объекта таким образом, как если бы при продаже он имел те же основные характеристики, что и оце​ниваемый объект. Откорректированные цены по сопоставимым объектам недвижимости позволяют эксперту-оценщику сделать вывод о рыночной стоимости оцениваемого объекта.
Метод прямого сравнительного анализа продаж специалисты иногда называют рыночным подходом или методом рыночной ин​формации. В наибольшей степени он применим к развитым секто​рам рынка недвижимости, например, к рынку жилья.
Технология реализации метода анализа продаж
Чаще всего эксперты-оценщики при реализации метода ана​лиза продаж используют следующую технологию: на первом этапе выявляют недавние продажи сопоставимых объектов на соответ​ствующем рынке; на втором этапе осуществляется проверка досто​верности информации о сделках; на третьем — вносятся поправки к цене сопоставимых объектов с учетом различий между оценива​емым и каждым сопоставимым объектом. Кратко рассмотрим каж​дый из этапов оценки.
Этап 1. Выявление недавних продаж сопоставимых объектов недвижимости на соответствующем рынке.
Источниками информации о недавних продажах сопоставимых объектов могут быть собственный архив эксперта-оценщика, банки
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данных риэлторских фирм, банки данных нотариальных контор, тер​риториальные органы управления, где осуществляется регистра​ция сделок купли-продажи и ведется реестр собственников объек​тов недвижимости, публикации в периодической печати о состояв​шихся сделках купли-продажи объектов недвижимости и другие источники. При анализе недавних продаж объектов недвижимости необходимо удостовериться, что сопоставимый объект имеет тот же физический возраст, тот же участок земли под объектом, те же финансовые условия сделки и пр.
Этап 2. Проверка достоверности информации о сделках.
Данные о сделках, собранные экспертом-оценщиком, должны быть проверены и подтверждены либо продавцом, либо покупате​лем, либо брокером (оценщиком), который сопровождал данную сделку. Подтверждение цены сделки необходимо, чтобы убедиться в величине фактической цены сделки, так как часто на вторичном рынке бывает так, что одна (меньшая) величина указывается в договоре купли-продажи, а фактическая цена сделки не указыва​ется, а она, как правило, гораздо выше. Уменьшение величины сделки в договоре купли-продажи объясняется большой величиной государственной пошлины и значительными ставками налогообло​жения имущества.
Проблема "двойной цены" — это государственная проблема. В некоторых странах она решается, например, введением законода​тельного акта, по которому у органы управления имеют приори​тетное право на покупку объектов недвижимости, представленных к продаже. В том случае, если муниципальные органы управления обнаруживают, что сделка купли-продажи объекта недвижимости осуществляется по цене гораздо ниже рыночной стоимости, они принимают решение о покупке у данного объекта по этой зани​женной цене. Особенно тщательно необходимо проверять цены по сделкам купли, когда они производятся между двумя тесно связан​ными интересами сторонами (например, между родственниками между головной и дочерней фирмами и т. д.).
В цену сопоставимого объекта эксперт вносит поправки в той мере, в какой оцениваемый объект отличается от сопоставимого. Данные поправки вносятся для того, чтобы определить цену, за которую мог быть продан сопоставимый объект, если бы он обла​дал теми же характеристиками, что и оцениваемый. В процессе корректировки фактических продажных цен сравнимых объектов поправки делаются от сопоставимого объекта к оцениваемому. При этом оценщик должен отвечать на вопрос: "За какую цену был бы продан объект недвижимости, имей он те же характеристики, что и оцениваемый объект?" Например, если сопоставимый жилой дом
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расположен в менее экологически опасной городской зоне, чем оце​ниваемый жилой дом, и эта разница в экологическом состоянии оценивается на рынке в 10 тыс. долл., то его фактическая продаж​ная цена должна быть уменьшена на 10 тыс. долл. В случае, если сопоставимый объект уступает оцениваемому, фактическая про​дажная цена первого должна быть увеличена до той величины, за какую он был бы продан, обладая более высокими характеристика​ми оцениваемого объекта.
Особенность внесения поправок состоит в том, что различия в характеристиках объектов оцениваются с точки зрения типичного покупателя, поэтому поправка по этой характеристике стоит не обязательно столько, сколько было затрачено на создание (или ликвидацию) этой характеристики.
Этап 3. Внесение поправок к цене с учетом различий между оцениваемым и каждым сопоставимым объектом на покраску дачи составили приблизительно 1000 долл., однако дача в результате этой покраски существенно преобразилась и типичный покупатель готов будет заплатить за эту покраску 2000 долл. Таким образом, правильная величина поправки составит 2000 долл.
Способы определения величины поправки
Основные способы определения величины поправок — анализ парных продаж, регрессионный анализ и расчет стоимости элемен​та, для которого необходима поправка.
Анализ парных продаж
Один из способов определения величины поправки по какой-либо характеристике — анализ парных продаж. Он заключается в сопоставлении и анализе нескольких пар сопоставимых продаж. При этом парными продажами называются продажи двух объектов недвижимости, которые почти идентичны, за исключением одной характеристики, которую эксперт-оценщик должен оценить, чтобы использовать ее в качестве поправки к фактической цене сопоста​вимого объекта.
Например, представим, что эксперт-оценщик анализирует сделки купли-продажи сопоставимых дач и обнаруживает, что в некоторых сделках в состав имущественного комплекса входили са-уны, в других — нет. Перед экспертом-оценщиком стоит задача определить величину поправки на наличие сауны на даче.
В табл. 3.1.18 представлен расчет величины этой поправки. Анали​зируются и сравниваются пять пар сделок купли-продажи сопос-
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тавимых дач, которые эксперту-оценщику удалось выявить в дан​ном районе.
Таблица 3.1.18
Определение величины поправки на наличие сауны на даче с использованием метода анализа парных продаж (долл.)
Исходя из данных табл. 3.1.18 рассчитываем среднеарифмети​ческое значение поправки по разнице цен сравниваемых продаж. Однако значения, рассчитанные по математическим формулам, не следует переоценивать. Необходимо проводить и качественный ана​лиз величин поправок, чтобы принять окончательное решение. В рассматриваемом случае величина поправки составляет 16 000 долл. В данном примере поправка на цену сопоставимого объекта уста​новлена в долларах, но может быть сделана и в процентах.
Расчет стоимости элемента, для которого необходима поправка
Данный способ определения величины поправки также часто применяется экспертами-оценщиками при недостатке рыночной информации о сделках купли-продажи недвижимости, что имеет место в условиях российского неразвитого рынка недвижимости. Стоимость создания элемента определяется за вычетом износа, в основном функционального старения данного элемента.
Виды поправок:
Корректировка цен сопоставимых объектов может осуществ​ляться в виде поправок в рублях (долларах), в процентах, в форме общей группировки и кумулятивных процентных.
Рублевые (долларовые) поправки — это суммы, прибавляе​мые к продажной цене каждого сопоставимого объекта недвижи​мости или вычитаемые из нее.
Процентные поправки применяются тогда, когда трудно опре​делить точные рублевые (долларовые) поправки. Обычно процент​ные выражения используются при поправках на время (между да-
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той оценки и датой продажи), особенности финансирования сделки и местоположение. При необходимости процентные поправки легко могут быть преобразованы в рублевые (долларовые).
Поправка в форме общей группировки используется обычно на развитом рынке недвижимости, где имеется большое число про​даж. Большое число сделок по относительно сопоставимым объек​там позволяет сузить рыночный разброс цен и не производить от​дельные поправки, а сравнивать объект недвижимости в целом. Таким образом, в рамках выделенной группы производится сово​купная корректировка.
Кумулятивные процентные поправки определяются путем пе​ремножения всех индивидуальных процентных поправок.
Пример. Выявлено 3 сопоставимых жилых дома одинакового размера, этажности, числа квартир, степени комфортности. О них известна следующая информация:
Сопоставимый         Продажная             Качество по объекту сравнению с
объект                     цена (долл.)             оцениваемым объектом
Дом 1                           618 000                            Лучше
Дом 2                           610 000                             Хуже
Дом 3                          612 000                             Чуть хуже
Разброс цен между сопоставимы объектами составляет 6000 долл., что меньше 1% от высшего уровня к низшему. Исходя из этих данных с уверенностью может оценить стоимость объекта в 615 000 долл.
Последовательность внесения поправок
Если поправки к цене сопоставимых объектов выражены в рублях или долларах, то не важно, в какой последовательности они будут вноситься. Если же поправки выражены в процентах, то последовательность их внесения будет влиять на конечный резуль​тат (на стоимость оцениваемого объекта).
Строгой последовательности внесения поправок не существу​ет, однако мы рекомендуем следующую последовательность внесе​ния поправок:
1. Местоположение.
2. Физические характеристики.
3. Время, и т. д.
603
[image: image36.png]BapsauT nponax

Howmep napst

1 2 3 4 5
a4a ¢ cayHoit 94000 84500 88000 91000 91000
(aua Ge3 cayHe! 78000 69000 72750 75000 74500
[Pasnyma 16000 15500 15250 16000 16500





Первая поправка, выраженная в процентах, умножается на цену продажи сопоставимого объекта. Вторая процентная поправка умножается на скорректированную цену, а не на первоначальную цену. Эта последовательность действий продолжается до тех пор, пока не будут внесены все поправки.
Согласование данных при использовании метода анализа продаж
Итоговая величина стоимости оцениваемого объекта недвижи​мости получается в результате согласования скорректированных цен продаж сопоставимых объектов. В практике оценки итоговая величина оцениваемого объекта чаще всего рассчитывается как средневзвешенная величина скорректированных цен сопоставимых объектов. Причем веса тому или иному сопоставимому объекту опре​деляет сам оценщик, исходя из своего опыта практической работы.
Пример расчета стоимости объекта недвижимости мето​дом прямого анализа продаж.
Необходимо определить стоимость 20-квартирного жилого дома. Имеется рыночная информация о трех недавних продажах сопоста​вимых жилых домов. Эти рыночные данные подтверждены и поку​пателями, и продавцами.
Сопоставимый объект        Продаж-       Число
ная цена,      квартир
долл.
дом 1                                  600 000          25
дом 2                                   750 000          30
дом 3                                  450 000          18
Сопоставимый объект № 1 наиболее близок по своим удоб​ствам и местоположению к объекту оценки, однако его ландшафт лучше, и это отличие оценено в 5000 долл. Мусоропровод объекта № 1 такой же, как и у оцениваемого объекта, его стоимость со​ставляет 16 000 долл. Объект № 1 продан три месяца назад.
Объект № 2 также имеет мусоропровод; объект продан шесть месяцев назад при благоприятных условиях финансирования. Пос​ледний элемент (т. е. благоприятные условия финансирования) до​бавил к цене 15 000 долл. по сравнению с обычными условиями финансирования.
Сопоставимый объект № 3 находится в двух кварталах от ав​тобусной остановки, тогда как оцениваемый объект — в 8 кварта-
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лах. Считается, что каждый лишний квартал от автобусной оста​новки отнимает 3000 долл. от цены объекта. Объект № 3 продан 2 дня назад. У него нет мусоропровода.
Темпы роста цен на данный вид недвижимости на местном рын​ке составили 0,5% в месяц.
Внесение поправок осуществляется табличным способом. Кон​кретные расчеты приведены в табл. 3.1.19.
Таблица 3.1.19
Внесение поправок при определении стоимости оцениваемого объекта
(долл.)
Откорректированные цены на квартиры колеблются от 24 160 до 25 250 долл.; поскольку жилой дом № 1 близок по своим харак​теристикам к оцениваемому дому по размерам, местоположению и времени продажи, а также поскольку корректировка его цены требу-
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ет немногих поправок, ему был придан наибольший вес при согла​совании результатов и определении итогового результата. Таким образом, стоимость оцениваемого объекта составила в расчете на одну квартиру 24 766 долл. Стоимость жилого дома равна 495 032.
Расчет стоимости объекта недвижимости с помощью валового рентного мультипликатора
Этот способ расчета — рыночный способ оценки арендуемого объекта недвижимости, приносящего доход, входящий в состав ме​тода анализа продаж.
Как было указано выше, валовой рентный мультипликатор определяется отношением продажной цены объекта к потенциаль​ной валовой выручке либо действительной валовой выручке.
Расчет стоимости объекта с помощью валового рентного муль​типликатора осуществляется следующим образом:
1. Определяется годовая арендная ставка для данного объекта.
2. Рассчитывается оптимальный для данного сектора рынка ва​ловой рентный мультипликатор исходя из рыночных данных пос​ледних продаж сопоставимых объектов недвижимости.
3. Умножается годовая арендная ставка для оцениваемого объек​та на оптимальный валовой рентный мультипликатор, рассчитан​ный на базе сопоставимых объектов.
Пример. Необходимо оценить 2-этажный офис. Его потенци​альная валовая рентная выручка составляет 100 тыс. долл. Имеется рыночная информация о продаже трех объектов, сопоставимых с оцениваемым.
Сопостави-    Продаж-        Потенциаль-            Валовый рентный
мый объект, ная цена,      нал валовая             мульти-
долл.              долл.              рента,                      пликатор
Офис № 1     600000            100000                      6,00
Офис № 2     750000            128000                      5,86
Офис № 3     450000            74000                        6,08
Итоговый валовой рентный мультипликатор 5,980.
Тогда 100 000 долл.- 5,980 = 598 000 долл., что составляет стоимость оцениваемого офиса.
Применение в оценке валового рентного мультипликатора удобно: не производится корректировка цен на различия, имеющи​еся между сопоставимыми и оцениваемым объектами. Подразуме-
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вается, что если между сопоставимыми объектами и оцениваемым объектом имеются различия, то они отражены в продажной цене и в размере годовой арендной ставки. Так, если сопоставимый объект хуже, чем оцениваемый, то его продажная цена и ставка арендной платы ниже, а отношение цены к арендной ставке не меняется.
Данный метод оценки объектов недвижимости прост и удобен на практике, особенно в российских условиях, когда непросто отыскать рыночную достоверную информацию о сделках купли-продажи.
Однако имеются и ограничения по использованию данного ме​тода оценки.
1.  Оцениваемый объект должен находиться в таком секторе рынка недвижимости, в котором регулярно продаются и покупают​ся сопоставимые объекты на основе их валовой выручки.
2.  Поскольку корректировка составляющих валового рентного мультипликатора не производится, метод считается недостаточно чувствительным к разнице в рисках, нормах возврата капитала и в чистых доходах между сопоставимыми и оцениваемым объектами.
Расчет стоимости объекта с помощью общего коэффициента капитализации
Этот способ расчета стоимости объектов недвижимости (отно​сится к рыночным методам оценки объекта, приносящего доход, и входит в состав метода анализа продаж) основан на прямой капита​лизации дохода, полученного от эксплуатации данного объекта. Прямая капитализация определяется приведением ожидаемой при​были от эксплуатации оцениваемого объекта к текущей стоимости путем деления ее на общий коэффициент капитализации. При этом общий коэффициент капитализации отражает преобладающее со​отношение между прибылью и продажной ценой для сопоставимых объектов, проданных на рынке. Для иллюстрации данного способа оценки объектов недвижимости рассмотрим следующий пример.
Пример. Определить стоимость магазина, ожидаемая годовая прибыль от которого 65 000 долл. На рынке недвижимости эксперт-оценщик обнаружил следующие достоверные данные (в долларах).
Сопостави-               Прибыль П   Продажная   Коэффициент
мый магазин                                 цена С           капитализации
Магазин № 1           72 000            600 000                     0,120
Магазин №2           82500            750000                     0,110
Магазин № 3           47 250            450 000                     0,105
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Общий коэффициент капитализации 0,115, или 11,5%.
Тогда стоимость оцениваемого объекта Со составит:
Со= 65 000 / 0,115 = 565 217 долл.
Использование данного способа оценки объектов недвижимос​ти позволяет исключить недостатки, присущие способу валового рентного мультипликатора, так как в данном способе отбираются сопоставимые объекты, характеризующиеся потоками доходов, схо​жими по риску и продолжительности с потоками доходов оценива​емого объекта. Как и при использовании предыдущего способа рас​чета стоимости объекта, данный способ зависит от качества и дос​товерности рыночной информации.
Способы согласования результатов оценки, полученных различными подходами
Эксперты-оценщики обычно используют три основных способа согласования результатов оценки и выбора итоговой величины сто​имости объекта: определение среднеарифметической величины, математическое взвешивание и субъективное взвешивание резуль​татов оценки.
Математическое взвешивание результатов оценки заключается в придании определенных весов (в процентах) каждому результату оценки стоимости объекта и расчете средневзвешенной величины, ко​торая и будет выражать окончательную величину стоимости объекта.
Субъективное взвешивание результатов оценки заключается в интуитивном взвешивании использованных методов оценки путем анализа их преимуществ и недостатков, придании определенных ве​сов результатам оценки, полученным различными методами, а так​же выборе на этой основе окончательной величины стоимости объекта недвижимости. Точность и достоверность результата оценки в этом случае зависят от квалификации и опыта эксперта-оценщика.
Глава 3.2. Оценка рыночной стоимости предприятия (бизнеса)
3.2.1. Методология оценки предприятий.
Особенности оценки предприятий в процессе
арбитражного управления
Оценка активов несостоятельных предприятий и самих пред​приятий в целом, осуществляемая на всех этапах арбитражного
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управления — наблюдения, финансового оздоровления, внешнего управления и конкурсного производства, — имеет свои особеннос​ти. Практика оценки в сфере арбитражного управления довольно широка и требует к себе внимания научной общественности.
Правовые основы оценки
Правовую основу оценки предприятий в процессе арбитраж​ного управления составляют несколько сотен правовых положе​ний, сформулированных в различных законодательных и норматив​ных документах. Основными являются федеральные законы "Об оценочной деятельности в Российской Федерации", "О несостоя​тельности (банкротстве)", "О несостоятельности (банкротстве) кре​дитных организаций".
Важный нормативный документ для оценки в Москве — Закон г. Москвы "Об оценочной деятельности в г. Москве".
Однако принятых к настоящему времени нормативных актов явно недостаточно для качественной оценки собственности в Рос​сийской Федерации. Особенно чувствуется дефицит нормативных методических материалов, касающихся сути процесса оценки соб​ственности. Поэтому в практике оценки предприятий, в том числе и в сфере арбитражного управления, широко используются зару​бежные стандарты оценки (например, Международные стандарты оценки. М.: РОО, 1995).
При проведении оценки в антикризисной сфере необходимо также руководствоваться Федеральным законом "О несостоятель​ности (банкротстве)". В этом законе сформулированы различные положения, условия и ограничения на оценку собственности в про​цессе арбитражного процесса. Например, возможные ограничения по распоряжению имуществом несостоятельного предприятия-дол​жника, которые могут явиться существенным условием оценки, влияющим на уровень стоимости имущества должника.
В настоящем разделе учебного пособия рассматриваются упомянутые выше статьи Федерального закона "О несостоятельно​сти (банкротстве)".
Непосредственным основанием для заключения договора на оцен​ку являются положения Федерального закона "О несостоятельности (банкротстве)", в которых предусмотрено право арбитражного уп​равляющего привлекать для обеспечения осуществления своих пол​номочий на договорной основе иных лиц с оплатой их деятельности из средств должника.
Основанием для оценки в процессе арбитражных процедур являются также положения Арбитражно-процессуального кодек-
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са РФ (АПК РФ), в которых говорится, что для разрешения вопро​сов, требующих специальных знаний, арбитражный суд вправе на​значить экспертизу (в том числе экспертизу по оценке стоимости несостоятельного предприятия).
Объект оценки
Объектом оценки на разных этапах арбитражного процесса банкротства несостоятельного предприятия могут быть либо от​дельные активы предприятия, либо его имущественный комплекс, либо предприятие как бизнес.
Федеральный закон "О несостоятельности (банкротстве)" предусматривает продажу предприятия (бизнеса) с сохранением юридического лица в период внешнего управления. В этом случае рассчитывается рыночная стоимость действующего предприятия. По результатам этой оценки собрание кредиторов утверждает на​чальную цену предприятия при его продаже. Однако практика оцен​ки на антикризисном рынке свидетельствует, что такая оценка (оцен​ка рыночной стоимости предприятия) в период внешнего управле​ния проводится очень редко. В основном такая оценка проводится для определения стоимости акций предприятий в высокорентабель​ных отраслях (нефтяной, пищевой и т. д.).
В практике оценки в сфере арбитражного и кризисного уп​равления чаще всего осуществляется оценка несостоятельного пред​приятия как имущественного комплекса.
Существенное отличие имущественного комплекса предприятия от оценки предприятия как действующего в том, что в последнем случае оценивается гудешь — нематериальный актив, выражающий стоимость менеджмента предприятия. На большинстве несостоятель​ных предприятий стоимость гудвила невысока, а на некоторых отсут​ствует вовсе. Поэтому инвестора — покупателя предприятия интере​суют в большей степени материальные активы предприятия, кото​рые составляют имущественный комплекс предприятия.
При оценке предприятия как имущественного комплекса не​обходимо помнить, что из состава имущественного комплекса не​обходимо исключить имущество, изъятое из оборота (жилищный социальный фонд, детские дошкольные учреждения и пр., ст. 129 ГК РФ), имущественные права, связанные с личной ответственно​стью должника (лицензии и пр.). В понятие "имущество, изъятое из оборота" входят также объекты коммунальной инфраструктуры, жизненно необходимые для данного региона. В практике оценки
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объекты коммунальной инфраструктуры предприятия-должника рассматриваются особо с точки зрения их юридического статуса. Если в плане приватизации предприятия-должника указано, что эти объекты коммунальной инфраструктуры включены в уставный фонд предприятия, то, значит, они принадлежат предприятию-должнику и включаются в состав оцениваемого имущественного комплекса; если они не включены в уставный капитал предприя​тия, то они исключаются из состава имущественного комплекса и не оцениваются. Федеральный закон "О несостоятельности (банк-ротств'е)" регламентирует продажу части имущества должника в период внешнего управления. В этом случае осуществляется оцен​ка либо рыночной, либо ликвидационной стоимости отдельных ак​тивов предприятия, т. е. как и при продаже имущества должника в период конкурсного производства.
При оценке имущества предприятия-должника необходимо вы​делять то имущество, которое относится к ограниченно-обороноспо​собному (в основном это относится к оборонным объектам). Это иму​щество продается не на открытых, а на закрытых торгах, поэтому расчет их стоимости осуществляется по особым методикам.
Объектом оценки в сфере арбитражного управления может так​же быть состав и размер денежных обязательств и обязательных платежей предприятия-должника. Состав денежных обязательств и обязательных платежей определяется Федеральным законом "О несостоятельности (банкротстве)". Состав и размер денежных обяза​тельств и обязательных платежей, определяемый на момент подачи в арбитражный суд заявления о признании должника банкротом, имеет важное значение. Они определяют состав и количество голо​сов кредиторов на собрании кредиторов, которое, в свою очередь, признается пропорционально сумме их требования к должнику.
При оценке денежных обязательств и обязательных платежей предприятия-должника необходимо помнить, что с введением про​цедуры финансового оздоровления и одновременно моратория на эти обязательства на них начисляются проценты по ставке рефи​нансирования Центрального банка России с одновременным прекра​щением начисления неустоек (штрафов и пени) и иных финансовых санкций. Начисляемые проценты существенно увеличивают раз​мер обязательств и уменьшают возможность предприятия рассчи​тываться с долгами после периода моратория. Не случайно лишь около 15% предприятий, находящихся во внешнем управлении, финансово оздоровляются, остальные идут на конкурсное произ​водство и ликвидируются.
611
В состав денежных обязательств входят:
+ задолженность за переданные товары;
•* задолженность за выполнение работы и оказанные услуги;
^ сумма займа с учетом процентов, подлежащих уплате долж​ника, за исключением обязательств перед гражданами, перед кото​рыми должник несет ответственность за причинение вреда жизни и здоровью, обязательств по выплате авторского вознаграждения, а также обязательств перед учредителями (участниками) должни​ка — юридического лица, вытекающих из такого участия.
Подлежащие уплате за неиспользование или ненадлежащее использование денежного обязательства неустойки (штрафы, пени) не учитываются при определении денежных обязательств.
При определении признаков банкротства предприятий при​нимается во внимание размер обязательных платежей без учета установленных законодательством штрафов (пени) и иных финан​совых (экономических) санкций.
Размер денежных обязательств по требованиям кредиторов считается установленным, если он подтвержден вступившим в за​конную силу решением суда.
В случаях, когда должник оспаривает требования кредиторов, размер денежных обязательств и обязательных платежей опреде​ляется также арбитражным судом. Возражения по требованиям кредиторов арбитражный управляющий должен представить в суд в течение недели с момента получения требований, а неделя — это очень малый срок, чтобы проверить расчеты кредиторов (если они имеются) и принять соответствующее решение. Поэтому необходи​мо, чтобы все расчеты по оценке обязательств по каждому креди​тору были у управляющего подготовлены заранее.
В конкурсном производстве требования по возмещению убыт​ков, взысканию неустоек (штрафов, пени) подлежат погашению в третью очередь, после удовлетворения всех остальных требований по этой третьей очереди.
Вопросы оценки денежных обязательств и обязательных пла​тежей требуют дополнительных исследований.
Функции оценки
Функции оценки в процессе арбитражного управления можно подразделить на несколько уровней.
Первый уровень — главная функция.
Второй уровень — уровень, соответствующий четырем осмов-ным арбитражным процедурам (этапам): наблюдению, финансово-
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му оздоровлению, внешнему управлению и конкурсному производ​ству, т. е. функции оценки для этих процедур.
Третий уровень — уровень особенных функций оценки, т. е. связанных с оценкой особенных процедур банкротства (банкротства градообразующих предприятий, сельскохозяйственных, страховых и кредитных организаций, профессиональных участников рынка ценных бумаг, граждан, индивидуальных предпринимателей, крес​тьянских (фермерских) хозяйств ликвидируемого должника, отсут​ствующего должника).
Функции оценки на всех трех уровнях имеют свои особеннос​ти, которые необходимо исследовать.
Главная функция оценки в период арбитражного управле​ния — определение соотношения между стоимостью имущества и обязательствами предприятия. Эта функция оценки главная, пото​му что результаты этого соотношения необходимы для принятия судебных и управляющих решений на всех основных этапах (процеду​рах) арбитражного процесса, а также при реализации всех осо​бенных процедур банкротства.
Примерами функции оценки второго уровня могут быть:
на этапе досудебной санации:
Ф определение стоимости залога в процессе кредитования не​состоятельного предприятия;
*  определение доли инвесторов в процессе санации несосто​ятельного предприятия;
на этапе наблюдения и финансового оздоровления: •Ф обоснование наличия или отсутствия возможности восста​новления платежеспособности предприятия-должника,  вы​ражающееся в определении размеров конкурсной массы и сравне​нии ее с задолженностью предприятия;
*  при определении размеров вкладов в уставный капитал при создании новых доходных предприятий (доходных центров) на базе несостоятельного предприятия;
^ определение стоимости предприятия при установлении до​статочности имущества должника для покрытия судебных расходов и расходов на вознаграждение арбитражным управляющим;
на этапе внешнего управления:
*  определение стоимости предприятия как бизнеса при его продаже;
*  определение реальной стоимости акций при их продаже;
*  определение денежных обязательств и обязательных плате​жей при продаже долгов предприятия;
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*  определение стоимости отдельных активов предприятия-дол​жника при их продаже (в том числе дебиторской задолженности);
на этапе конкурсного производства:
*  определение ликвидности активов предприятия-должника для установления сроков их реализации при расчете общего срока кон​курсного производства. Арбитражная практика свидетельствует, что иногда сроки реализации объектов недвижимости в процессе кон​курсного производства превышают 18 месяцев из-за их низкой лик​видности, а также несовершенства процесса оформления прав соб​ственности (до сделки оформление на продавца, после сдел​ки — на покупателя);
4 определение стоимости имущественного комплекса пред​приятия-должника для его продажи;
*  определение стоимости имущественного комплекса пред​приятия-должника для разработки промежуточного ликвидационного баланса.
Примерами третьего уровня особенных функций оценки мо​жет быть:
*  определение стоимости градообразующего предприятия-дол​жника для проведения инвестиционного конкурса;
*  определение стоимости страховой фирмы для ее продажи и пр.
Выявление и определение функции оценки очень важно для правильного выбора метода оценки и получения обоснованного и достоверного результата оценки.
Дата оценки
Дата оценки определяется многими факторами. Одним из них является то обстоятельство, что состав и размер денежных обяза​тельств и обязательных платежей предприятия-должника рассчи​тывается на момент подачи в арбитражный суд заявления о призна​нии должника банкротом. Таким образом, именно эта дата может быть определена как дата оценки, хотя применительно к отдель​ным этапам банкротства при определении состава и размера обя​зательств должника Федеральный закон "О несостоятельности (бан​кротстве)" придает юридическое значение не дате подачи в суд заявления, а моменту принятия судом решения или определения о введении соответствующей процедуры.
Например:
*  при проведении процедуры внешнего управления морато​рий на удовлетворение требований кредиторов распространяется
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на обязательства, сроки исполнения которых наступили до введе​ния внешнего управления;
^ при введении конкурсного производства срок исполнения всех обязательств должника, а также отстроченных обязательных пла​тежей считается вступившим в силу с момента принятия судом решения о признании должника банкротом и об открытии конкурс​ного производства.
Другим фактором, определяющим дату оценки, может быть дата проведения инвентаризации имущества предприятия. Именно состав и состояние имущества, определяемые актом проведения инвентаризации, являются основной информационной базой для оцен​ки. Инвентаризация имущества может производиться на всех эта​пах арбитражного процесса: этапе наблюдения, внешнего управ​ления и конкурсного производства. При назначении временного уп​равляющего, внешнего управляющего или конкурсного управляю​щего каждый арбитражный управляющий хочет знать, что входит в состав имущественного комплекса предприятия, так как именно это имущество определяет конкурсную массу, необходимую для расчетов с кредиторами.
Таким образом, дата проведения инвентаризации имущества предприятия может быть принята за дату оценки.
Одним из факторов, определяющих дату оценки, является дата осмотра объекта оценки. Эксперт-оценщик обязан осмотреть объект оценки и засвидетельствовать его наличие, за исключением тех случаев, когда осмотреть объект по каким-либо причинам не пред​ставляется возможным. В этих случаях эксперт-оценщик в отчете отмечает то обстоятельство, что осмотр объекта не производился и оценка осуществляется по данным заказчика и/или документам Бюро технической инвентаризации (БТИ).
Иногда дата оценки определяется датой проведения собрания кредиторов или. эта дата определяется на собрании кредиторов,
Методические особенности оценки
Оценка активов предприятия и самого предприятия в целом осуществляется на всех этапах арбитражного управления: на этапе досудебной санации, наблюдения, финансового оздоровления, внеш​него управления и конкурсного производства. На этапах досудеб​ной санации, наблюдения, финансового оздоровления и внешнего управления оценивается, как правило, рыночная стоимость пред​приятия, а на этапе конкурсного производства — ликвидационная
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стоимость. Причем и тот и другой вид стоимости имеет свои осо​бенности и разновидности. Прежде всего, они различаются в зави​симости от объекта оценки. Так, рыночная стоимость подразделяет​ся на:
•Ф рыночную стоимость отдельных активов предприятия (в дан​ном случае имеются в виду отдельные машины и механизмы или отдельные объекты недвижимости или другие виды активов пред​приятия);
*  рыночная стоимость имущественного комплекса предприятия при существующем использовании (без оценки гудвила; см.: Меж​дународный стандарт 3 МКСОИ) — стоимость объекта при суще​ствующем использовании (см. отечественные стандарты);
4 рыночная стоимость имущественного комплекса с учетом наи​лучшего и наиболее эффективного использования его (без оценки
гудвила);
Ф рыночная стоимость действующего предприятия при суще​ствующем использовании (с учетом гудвила);
*  рыночная стоимость действующего предприятия с учетом наилучшего и наиболее эффективного использования (и с учетом
гудвила).
Приведенные подвиды рыночной стоимости отличаются между собой не только объектом оценки, но и ранжированы по нараста​ющей величине стоимости (например, рыночная стоимость дей​ствующего предприятия с учетом наилучшего и наиболее эффек​тивного использования, как правило, выше рыночной стоимости действующего предприятия при существующем использовании).
Ликвидационная стоимость подразделяется на:
*  упорядоченную ликвидационную стоимость активов пред​приятия;
*  принудительную ликвидационную стоимость активов пред​приятия;
*  ликвидационную стоимость прекращения существования ак​тивов предприятия.                                                                           
Эти особенности необходимо учитывать при формировании за-дания на оценку, в процессе оценки и при окончательном рас-смотрении результатов оценки.                                                       
В процессе определения рыночной и ликвидационной стоимо​сти предприятия используют все три подхода к оценке: имуще​ственный подход, доходный и сравнительный. Имущественный под ход к оценке предприятий описан в книге В. В. Григорьева и
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И. М. Островкина "Оценка предприятий: имущественный подход" (М.: Дело, 1998). Доходный подход рассматривается нами в книге "Оценка предприятий: доходный подход", изданной Гильдией спе​циалистов по антикризисному управлению в 2000 г.
Доходный подход к оценке используется как для определения рыночной стоимости, так и для расчета ликвидационной стоимости предприятий. Поэтому знание доходного подхода к оценке пред​приятий является ключевым для понимания процессов оценки сто​имости и реформирования несостоятельных предприятий.
Сравнительный подход подробно изложен в книге В. В. Григо​рьева и М. А. Федотовой "Оценка предприятий" (М.: Инфра-М, 1997).
При расчете рыночной и ликвидационной стоимости несос​тоятельных предприятий важно правильно учитывать их обяза​тельства.
При продаже действующего предприятия (бизнеса) в период внешнего управления денежные обязательства и обязательные пла​тежи не включаются в состав имущественного комплекса предприятия.
При продаже несостоятельного предприятия в период конкурс​ного производства предприятие ликвидируется как юридическое лицо и долги этого предприятия не переходят к покупателю. В связи с этим при определении ликвидационной стоимости этого предприятия в период конкурсного производства обязательства предприятия также не вычитаются из общей стоимости акти​вов. Таким образом, при расчете ликвидационной стоимости пред​приятия определяется ликвидационная стоимость всех активов пред​приятия с учетом (прибавлением) затрат, связанных с ликвидацией предприятия, а также с учетом (вычитанием) скидок на недоста​точную ликвидность активов предприятия в связи с банкротством этого предприятия.
При оценке несостоятельных предприятий необходимо учи​тывать также особенности процедур банкротства отдельных ка​тегорий должников: градообразующих, сельскохозяйственных и стра​ховых предприятий и организаций, а также крестьянских (фермер​ских) хозяйств. Градообразующее несостоятельное предприятие, которое по ходатайству местных органов власти или других госу​дарственных органов управления продается на конкурсе, оценива​ется особо, с учетом условий конкурса. Обязательными условиями конкурса в этом случае являются:
* сохранение рабочих мест для не менее чем 70% работников, занятых на предприятии на момент его продажи;
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^ обязанность покупателя в случае изменения профиля дея​тельности предприятия переобучить или трудоустроить указанных
работников.
С согласия собрания кредиторов могут быть предусмотрены
другие условия конкурса.
При оценке градообразующих предприятий, продающихся на конкурсе, необходимо учитывать (вычитать из расчетной стоимо​сти предприятия) затраты по реализации покупателем условий
конкурса.
При оценке несостоятельных сельскохозяйственных организаций необходимо помнить, что при продаже их объектов недвижимости при прочих равных условиях преимущественное право приобрете​ния этих объектов принадлежит сельскохозяйственным организаци​ям и крестьянским (фермерским) хозяйствам, расположенным в данной
местности.
Аналогично при оценке страховых организаций учитывается тот факт, что их покупателями могут быть только страховые орга​низации. Причем при осуществлении конкурсного производства иму​щественный комплекс страховой организации может быть продан только с согласия покупателя принять на себя договоры страхова​ния, по которым страховой случай не наступил до момента при​знания страховой организации банкротом.
При продаже имущественных комплексов страховых органи​заций на закрытых торгах в период внешнего управления к поку​пателю переходят все права и обязанности по договорам страхо​вания, по которым на дату продажи страховой случай не наступил. Требования страхователей по договорам, по которым страховой случай наступил до даты продажи имущественного комплекса, при​знаются денежными требованиями третьей очереди.
При оценке имущества гражданина-банкрота в его состав не включается то имущество, на которое в соответствии с гражданс​ким процессуальным законодательством РФ не может быть обра​щено взыскание. Перечень этого имущества приведен в Приложе​нии 1 к действующему Гражданско-процессуальному кодексу РФ.
При оценке несостоятельного крестьянского (фермерского) хо​зяйства необходимо помнить, что имущество, принадлежащее главе этого хозяйства и членам хозяйства на праве собственности, а так​же иное имущество, в отношении которого доказано, что оно при​обретено не на доходы от этого хозяйства, не включается в кон​курсную массу, а значит, не подлежат оценке.
Недвижимость, входящая в конкурсную массу крестьянского (фермерского) хозяйства, может быть продана только по конкурсу,
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обязательным условием которого является сохранение целевого сельскохозяйственного назначения проданных объектов недвижимости. Это обстоятельство необходимо помнить при анализе наилучшего и наиболее эффективного использования оцениваемых объектов недвижимости.
Приведенные в данном разделе особенности оценки собствен​ности в процессе антикризисного управления не исчерпывают весь их список. Однако учет перечисленных выше особенностей позво​лит выполнить оценку собственности более качественно.
3.2.2. Методология оценки активов.
Имущественный подход к оценке предприятий.
Методы оценки оборотных активов
Имущественный подход к оценке предприятий объединяет сле​дующие методики:' накопления активов предприятия; скорректиро​ванной балансовой стоимости (или методику чистых активов); заме​щения; расчета ликвидационной стоимости предприятий. Все эти методики оценки объединены в имущественный подход по одному основному признаку: они основаны на определении в текущих ценах стоимости отдельных видов имущества или затрат на строительство аналогичного предприятия (методика замещения). Все методики имущественного подхода базируются на одной информационной ба​зе — балансе предприятия и позволяют рассчитать различные виды стоимости предприятия: методика накопления активов — рыночную стоимость; методика замещения — стоимость замещения; методика ликвидационной стоимости — ликвидационную стоимость предприя​тия. Эти виды стоимости имеют различные количественные выра​жения и необходимы для принятия различных управленческих ре​шений в процессе антикризисного управления. Например, при про​даже предприятия рыночную стоимость предприятия определяют с использованием методики накопления активов; при налогообложе​нии имущества предприятия чаще используется методика опре​деления восстановительной стоимости; при ликвидации предприятия методика ликвидационной стоимости, которая позволяет определить его ликвидационную стоимость; при обосновании строительства но​вого предприятия применяется методика замещения.
Обобщение практик применения методик имущественного под​хода к оценке позволило установить, что основные сферы их ис​пользования — это:
*  оценка контрольного пакета акций предприятия;
*  оценка предприятий с высоким уровнем фондоемкости;
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*  оценка предприятий со значительными нематериальными активами и возможностью их выделения и оценки;
*  оценка холдинговых и инвестиционных компаний (когда пред​приятие не получает прибыли за счет собственного производства);
*  оценка предприятий, не имеющих ретроспективных данных о прибылях (или когда нет возможности определить перспективные денежные потоки предприятия);
*  оценка новых предприятий, недавно зарегистрированных;
*  оценка предприятий, сильно зависящих от контрактов (на​пример, строительных организации) или не имеющих постоянной
клиентуры;
•Ф оценка предприятий, значительную часть активов которых составляют финансовые активы (ценные бумаги, дебиторская за​долженность, денежные средства и пр.).
Методика ликвидационной стоимости применяется при:
*  ликвидации предприятия;
*  финансировании предприятия-должника;
*  выработке плана погашения долгов предприятия-должника, оказавшегося под угрозой банкротства;
*  анализе и выявлении возможности выделения отдельных производственных мощностей предприятия в экономически само​стоятельные подразделения;
•Ф оценке заявок на покупку предприятия;
•* экспертизе мошеннических сделок по передаче прав соб​ственности третьим лицам;
•* экспертизе программ реорганизации предприятия. Приведенный выше список сфер использования методик иму​щественного подхода к оценке предприятия не является полным. Имет< ся и другие случаи, когда эти методики можно использо​вать, например, для согласования результатов оценки полученных доходным и (или) сравнительным подходом.
Арбитражные управляющие должны знать преимущества и недостатки этих методик имущественного подхода. Основное преимущество этих методик — все они основываются в большей части на достоверной фактической информации о состоянии имущественного комплекса предприятия и поэтому менее умозри​тельны. Основной недостаток — они не учитывают будущие воз​можности предприятия в получении чистого дохода. Кроме того, некоторые методики, например, методика накопления активов или ликвидационной стоимости, довольно сложны и трудоемки в прак​тическом использовании.
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Имущественный подход к оценке предприятия в условиях ан​тикризисного управления наиболее актуален (по сравнению с до​ходным и сравнительным подходами). Это обусловлено наличием достоверной исходной информации для расчетов, а также исполь​зованием в определенной мере известных, традиционных для оте​чественной экономики затратных (или имущественных) подходов к оценке стоимости предприятия.
Значимость доходного и сравнительного подходов к оценке ог​раничена отсутствием достоверной информации по текущим и буду​щим доходам предприятия, а также отсутствием рыночных данных о фактических продажах предприятий (ввиду отсутствия рынка сли​яний и поглощений предприятий и слабости фондового рынка).
Таким образом, в условиях антикризисного управления (при наличии кризисных явлений, отсутствии политической и эконо​мической стабильности) для оценки предприятий следует приме​нять методики имущественного подхода, основанные на анализе стоимости имущества предприятий и их задолженности.
Методики оценки предприятий, принадлежащие к группе иму​щественного подхода и используемые в настоящее время в практи​ке, обсуждаются ниже.
Анализ методик имущественного подхода к оценке предприятия
Имущественный подход включает четыре методики оценки предприятий: накопления активов; скорректированной балансовой стоимости (или методику чистых активов предприятия); замещения; расчета ликвидационной стоимости.
Методика скорректированной балансовой стоимости (методика чистых активов предприятия)
Методика скорректированной балансовой стоимости (методика чистых активов предприятия), как было отмечено нами в части 2 настоящего пособия, предполагает анализ и корректировку всех статей баланса предприятия, суммирование стоимости активов и вычитание из полученной суммы скорректированной суммы статей пассива баланса в части долгосрочной и текущей задолженностей. Эта методика расчета стоимости предприятий соответствует меж​дународным принципам бухгалтерского учета и широко исполь​зуется в настоящее время в так называемой нормативной оценке
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при определении стоимости чистых активов акционерных обществ (см. письмо Государственной налоговой службы РФ от 27 мая 1996 г. № ПВ-6-13/364 и Указания по бухгалтерскому учету, Приложе​ние 2 к Приказу Минфина РФ от 28 июля 1995 г. № 81/1) и в процессе приватизации государственных или муниципальных пред​приятий, т. е. в тех случаях, когда речь идет о сделках с государ​ственным или муниципальным имуществом1.
Методика замещения
Методика замещения заключается в определении расходов в текущих ценах на строительство предприятия, имеющего с оце​ниваемым аналогичную полезность, но построенного в новом, со​временном архитектурном стиле, с использованием прогрессивных проектных и технологических нормативов, с применением прогрес​сивных материалов, конструкций и оборудования.
При реализации методики замещения вносятся поправки на физический, функциональный и внешний износ оцениваемого пред​приятия. При этом физический износ связан с уменьшением стоимо​сти активов оцениваемого предприятия под влиянием эксплуата​ционных и климатических факторов. Функциональный износ — это снижение стоимости предприятия, обусловленное снижением его функциональной эффективности. Внешний износ — следствие влия​ния на стоимость предприятия экономических или других внешних факторов (неблагоприятное изменение соотношения спроса и пред​ложения на рынке предприятий или негативное влияние на сто​имость предприятия окружающей природной среды).
Наиболее сложный момент при реализации данной методики оценки предприятий — определение удельной стоимости строи​тельства предприятия — функциональных аналогов. Если до 1991 г. в России существовали институты и государственные ведомства, разрабатывавшие и утверждавшие укрупненные удельные норма​тивы стоимостей промышленных предприятий, то после 1991 г. такой порядок отсутствует. В настоящее время Центральный на​учно-исследовательский институт экономики и управления стро​ительством активно осуществляет разработку показателей стоимо​сти на потребительскую единицу строительной продукции (в том числе для производственных зданий и сооружений). Причем рас​четы производятся в базисном, текущем и прогнозном уровнях цен
1 См.: Экономическая газета. 1995. № 37. Сент.; 1996. № 24. Июнь; 622
на основании ежеквартальных цен на строительные ресурсы. Ана​логичные расчеты осуществляют также региональные институты и ведомства, например, Москомархитектура.
3.2.3. Методология оценки бизнеса.
Доходный подход к оценке предприятий.
Метод капитализации дохода
Капитализация означает превращение потока дохода в пара​метр стоимости (С) путем деления или умножения определенного некоторым образом потока дохода (Д) на некий параметр, называемый коэффициентом капитализации (К), или мультипликатором (М). Ос​новные формулы при этом выглядят следующим образом:
С = Д/К или С = Д • М
Существует множество методов капитализации дохода пред​приятия, различающиеся в зависимости от принятых видов дохода и параметра, на который делятся или умножаются эти доходы. Раз​личают следующие методы оценки предприятий, относящиеся к доходному подходу:
Ф капитализация чистого дохода (до налогообложения, вып​латы процентов и капитальных затрат);
* капитализация чистого дохода (после налогообложения, вып​латы процентов и капитальных затрат);
Ф капитализация фактических дивидендов;
^ капитализация потенциальных дивидендов, использование мультипликаторов цена/прибыль и цена/выручка и других муль​типликаторов;
^ методика дисконтированного денежного потока.
Последняя методика — дисконтированного денежного пото​ка — используется при неравномерном потоке доходов предприя​тия, а остальные методы оценки — при стабильном потоке дохо​дов. Методику дисконтированного денежного потока — наиболее сложную и трудоемкую — мы рассмотрим, как и остальные мето​ды (их еще называют методы прямой капитализации), в данном параграфе.
Данный метод оценки предприятий — метод капитализации — используется тогда, когда чистый доход от функционирования оце​ниваемого предприятия прогнозируется стабильным в будущем пе​риоде. Тогда предполагается, что, капитализируя этот стабильный
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чистый доход по общей ставке капитализации, мы получим рыноч​ную стоимость оцениваемого предприятия. При реализации данно​го метода оценки предприятий эксперту-оценщику необходимо ре​шить две задачи: определить базу для расчета чистого дохода и спрогнозировать величину годового чистого дохода, а также опреде​лить коэффициент капитализации.
Чистый доход предприятия — это годовая прибыль пред​приятия плюс амортизационные отчисления по основным фондам и нематериальным активам. При этом прибыль предприятия опреде​ляется по отчету о финансовых результатах следующим образом.
1.  Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и ана​логичных обязательных платежей.
2.  Минус себестоимость реализации товаров, продукции, ра​бот, услуг.
3. Минус коммерческие расходы.
4. Минус управленческие расходы.
5.  Итого: прибыль от реализации
6. Плюс проценты к получению.
7. Минус проценты к уплате.
8. Плюс доходы от участия в других организациях.
9.  Плюс прочие операционные доходы.
10.  Минус прочие операционные расходы.
11. Итого: прибыль от финансово-хозяйственной деятельности предприятия
12.  Плюс прочие внереализационные доходы.
13.  Минус прочие внереализационные расходы.
14. Итого: годовая валовая прибыль
Если к таким образом рассчитанной прибыли (до налогообло​жения, выплаты процентов и капитальных вложений) прибавить полные амортизационные отчисления по основным фондам и нема​териальным активам, то получится величина чистого дохода до налогообложения, выплаты процентов и капитальных затрат. Необходимо помнить, что в данном случае имеются в виду амор​тизационные отчисления как на полное восстановление основных фонов, так и на текущий и капитальный ремонты. Это первый вид чистого дохода (база дохода). 624
Второй вид чистого дохода (базы дохода) — это сумма прибы​ли после налогообложения и процентных выплат плюс сумма пол​ных амортизационных отчислений по основным фондам и нема​териальным активам. Оба эти вида чистого дохода чаще исполь​зуются в оценке предприятий, чем другие параметры дохода. А в общем случае при выборе для капитализации параметра дохода предприятия эксперты-оценщики руководствуются следующими со​ображениями:
^ насколько данный параметр выражает экономический смысл дохода оцениваемого предприятия в этой конкретной оценочной си​туации;
*  можно ли его рассчитать исходя из имеющейся исходной информации;
*  можно ли найти точно такие параметры по предприятиям-аналогам для проведения сравнительного финансового анализа и расчета подходящего коэффициента капитализации;
•Ф в какой степени покупатель и продавец в данной сделке руководствуются именно этим параметром.
Эти критерии выбора параметра капитализации дохода неред​ко оказываются противоречивыми, например, мы определили под​ходящий параметр, точно выражающий экономический смысл до​хода предприятия, однако исходных данных для его расчета недо​статочно. В таких противоречивых случаях эксперты-оценщики ча​сто используют для оценки несколько параметров, выражающих доход предприятия.
Кроме двух видов (баз) параметра чистого дохода, о которых мы говорили выше, для оценки предприятий используются их раз​новидности, а также такие параметры, как фактические или по​тенциальные дивиденды и валовые доходы. Разновидности чистого дохода получаются при корректировке (нормализации) бухгалтерской отчетности оцениваемого предприятия. В зависимости от степени корректировки бухгалтерских документов (фактический, приведен​ный или прогнозный отчет о финансовых результатах используется для расчетов), а также в зависимости от того, какой вариант амор​тизации выбран экспертом-оценщиком для суммирования с прибы​лью, получаются те или иные разновидности параметра чистого дохода. Здесь мы не будем останавливаться на этих множествах разновидностей, а рассмотрим методы прогнозирования параметра чистого дохода.
Основных методов прогнозирования чистого дохода три. Они чаще других используются оценщиками в силу своей простоты. Это расчет среднеарифметической или средневзвешенной величин из
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данных о чистом доходе за период предыстории, а также опреде​ление тренда.
Выбор того или иного метода прогнозирования осуществляет​ся исходя из следующих рассуждений. Если в результате анализа чистого дохода за период предыстории не обнаружилась ярко выра​женная тенденция или же известно, что в будущем условий для сохранения исторической тенденции не будет, то выбирают средне​взвешенный или среднеарифметический метод прогнозирования. Если же в периоде предыстории тенденция выражена и у эксперта-оценщика есть основания, что эта тенденция сохранится, то выби​рается трендовый метод (или, точнее, метод экстраполяции).
Проблема прогнозирования в оценке предприятий очень слож​ная, требующая особого внимания со стороны экспертов-оценщиков. Однако в настоящей работе мы ее не затрагиваем.
Методы капитализации фактических и потенциальных дивидендов
Данные методы оценки используются для оценки, как прави​ло, открытых предприятий, так как исходную информацию, не​обходимую для расчетов по этим методам, можно найти лишь на фондовом рынке. Однако с соответствующими поправками на лик​видность и контроль эти методики можно применять и для оценки закрытых предприятий.
Суть методик капитализации фактических и потенциальных дивидендов заключается в анализе рыночной информации о диви​дендной отдаче в сопоставимых предприятиях данной отрасли и использовании этой информации для определения стоимости оце​ниваемого предприятия. При этом дивидендная отдача рассчиты​вается как отношение ежегодных дивидендов на одну акцию к ры​ночной цене этой акции, взятое в процентном отношении. Напри​мер, отраслевой анализ сопоставимых предприятий выявил раз​мер дивидендной отдачи в 10% (т. е. отношение между ценой акции и величиной ежегодных дивидендов составило 10). Далее выявлено, что оцениваемая организация может выплатить (т. е. речь идет о потенциальных дивидендах) по каждой акции 10 000 руб. дивиден​дов. Тогда, используя дивидендную отдачу по сопоставимым орга​низациям, мы величину дивидендов на 1 акцию 10 000 руб. делим на', 0,1 и получаем стоимость одной акции оцениваемого предприятия в размере 100 000 руб. Затем, умножив стоимость акции на их коли​чество в оцениваемой организации (например, 1 000 шт.), мы полу​чим стоимость организации 100 000 000 руб. (100 000 • 1000).             ;
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Для определения величины потенциальных дивидендов необхо​димо знать дивидендную политику отрасли или оцениваемого пред​приятия. Какой обычно процент ежегодной чистой прибыли (при​были после налогообложения и выплат по процентам) выплачивается в качестве дивидендов: 30 или 50. Причем закрытые организации, как правило, выплачивают в качестве дивидендов меньший про​цент прибыли, чем открытые организации той же отрасли эконо​мики.
Потенциальные дивиденды имеют большее значение при оценке контрольного пакета акций, чем при оценке неконтрольного паке​та. В последнем случае важнее размеры фактических дивидендов. Это связано с тем, что контрольный пакет акций приобретает бу​дущий владелец предприятия, который заинтересован в будущих (потенциальных) доходах организации, так как он будет решать, выплачивать или, не выплачивать дивиденды по акциям, и если выплачивать, то какой процент от чистой прибыли. А для простого акционера, который не сможет влиять в будущем на процесс вып​латы дивидендов, важно дивиденды реально получить. В связи с этим в зависимости от особенностей целей и функций оценки ис​пользуется тот или иной метод оценки предприятия — метод по​тенциальных или фактических дивидендов.
Методы расчета коэффициента капитализации
Коэффициент капитализации — это параметр, преобразую​щий будущие доходы предприятия в текущую стоимость предпри​ятия. При этом он может учитывать как сам доход от инвестиций, так и возмещение основного капитала, затраченного на покупку данного оцениваемого предприятия. Такой коэффициент, который учитывает обе упомянутые составляющие, называется общим ко​эффициентом капитализации (или общей ставкой капитализации). Он выражает зависимость между доходом предприятия и его ры​ночной стоимостью. Однако этот параметр не учитывает долги пред​приятия.
Существует ряд методов расчета коэффициента капитализа​ции. В данном разделе мы разберем только наиболее часто применяемые: метод прямой капитализации (или метод прямого сопоставления); метод связанных инвестиций — заемного и соб​ственного капитала; метод связанных инвестиций — земли и зда​ния; кумулятивный метод.
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Метод прямой капитализации
Определение коэффициента капитализации с использованием метода прямой капитализации основывается на анализе рыноч​ных данных о стоимости аналогичных предприятий и их доходах. По этому методу коэффициент капитализации определяется сле​дующим образом:
„                                          ____Доход
Норма капитализации = —--------------------
Цена предприятия
Ставка капитализации, определенная по этой формуле, назы​вается общей ставкой капитализации. Метод прямой капитализа​ции (или метод прямого сопоставления) заключается в сравнении оцениваемого предприятия и предприятий-аналогов. Основанием при этом является утверждение, что у схожих предприятий одинако​вые ставки капитализации. Главная задача эксперта-оценщика при реализации данного метода — подобрать подходящие объекты-ана​логи. Для этого необходимо тщательно проанализировать балансы и отчеты о финансовых результатах по потенциальным предприя​тиям-аналогам. Причем лучше рассматривать те предприятия, у которых дата и дата продажи близки, так как в этом случае нет необходимости в существенной корректировке данных отчетов.
Количественные тенденции величин ставок капитализации та​ковы, что чем ниже эффективность предприятия, тем ниже ставка капитализации.
Для расчета дохода по вышеприведенной формуле обычно при​нимаются рыночные данные о прибыли до налогообложения, как правило, акционерных обществ открытого типа. Для оценки по этим данным стоимости закрытых предприятий необходимо делать соот​ветствующие поправки.
Известен и другой сравнительный метод расчета общей ставки капитализации, особенностью которого (см. ниже) является то, что в нем используются рыночные цены акций сопоставимых предпри​ятий, а также выделяются параметры, которые учитывают от​дельные составные части общего коэффициента капитализации: доход на собственный капитал (П); доход на заемный капитал (с учетом его возврата, %); возврат основного капитала (амортиза​ционные отчисления — А).
Метод связанных инвестиций — заемного и собственного капитала
Данный метод расчета коэффициента капитализации — ме​тод связанных инвестиций — заемного и собственного капитала
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применяется, когда для покупки предприятий используют заемный и собственный капитал в определенной известной пропорции. В дан​ном случае общая ставка капитализации должна удовлетворять рыночным требованиям на доход как заемного, так и собственного капитала, а также удовлетворять рыночным требованиям на доход заемного капитала — иначе кредиторы не будут предоставлять кредит. Причем ставка капитализации заемного капитала должна предусматривать не только получение дохода на предоставленный кредит, но и возврат самого кредита в виде периодических амор​тизационных выплат. Ставка капитализации должна также удов​летворять рыночным требованиям на доход по собственному капи​талу, так как иначе самому инвестору будет неинтересно вклады​вать собственные средства в покупку предприятия. Причем ставка капитализации на собственный капитал должна предусматривать получение инвестором нормативного (рыночного) дохода на собствен​ный капитал и возврат самого капитала.
Ставка капитализации на заемные средства называется ипотечной постоянной и определяется отношением ежегодных выплат по обслуживанию долга к основной сумме ипотечного кре​дита. Если платеж по кредиту выплачивается чаще, чем раз в год (ежеквартально или ежемесячно), то ипотечная постоянная рассчитывается путем умножения процента платежей на их часто​ту (4 или 12), и результат делится на размер кредита.
Ипотечная постоянная состоит из 2 частей: ставки про​цента по кредиту и коэффициента фонда погашения. Разработа​ны специальные таблицы (месячные, квартальные и годовые), по которым, зная условия кредитования, можно определить ипотеч​ную постоянную.
Ставка, используемая для капитализации дохода от собствен​ного капитала, называется ставкой капитализации собственного капитала и определяется отношением части дохода предприя​тия, приходящейся на собственный капитал, к величине собствен​ного капитала. Ставка капитализации собственного капитала состо​ит также из двух частей: нормы прибыли на капитал и нормы возврата собственного капитала. Таким образом, ставка капитализа​ции на собственный капитал отражает ожидаемую инвестором в пер​вый год прибыль на вложенный собственный капитал.
Метод связанных инвестиций — заемного и собственного капи​тала — заключается в определении общей ставки капитализации путем взвешивания ее составных частей пропорционально разме​рам заемного и собственного капитала в общем составе инвестиций. Отношение уровня величины кредита (заемного капитала) к вели-
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чине всей суммы инвестиций (У ) называется кредитной составля​ющей или долговой долей суммарных инвестиций в оцениваемое предприятие. Тогда доля собственного капитала равна (1 - У ).
Данные по размерам ипотечной постоянной можно получить, анализируя финансовый рынок. Данные по ставке капитализации собственного капитала можно получить на основе анализа продаж сопоставимых предприятий, путем деления части дохода, приходя​щегося на собственный капитал по каждой сделке на соответствую​щую величину собственного капитала.
Схему реализации метода связанных инвестиций — заемного и собственного капитала — можно представить следующим образом:
Составляющая заемного •капитала = Кк х Ук
Составляющая собственного капитала = Ксобк х (1 — Ук ),
где К    — ипотечная постоянная;
Ксо6к — ставка капитализации на собственный капитал.
Пример. Доля кредитных ресурсов в общей величине инвести​ций в предприятие составляет 60%.
Ипотечная постоянная — 0,15.
Срок погашения кредита 20 лет.
Ставка капитализации на собственный капитал — 12%.
Необходимо определить общую ставку капитализации методом связанных инвестиций — заемного и собственного капитала.
[image: image38.png]=(0,15+0,6) +(1~ 0,6)+0,12 = 0,14




Данный метод определения общей ставки капитализации при​меним в основном в случаях, когда имеется достаточное количество рыночных данных о ставках капитализации для собственного капи​тала, т. е. когда имеется достаточное количестве сделок по пред​приятиям, аналогичным оцениваемому.
Метод связанных инвестиций — земля и здание
Данный метод определения общего коэффициента капитали​зации применяется, когда возможно рассчитать ставки капита​лизации по каждому компоненту имущественного комплекса стро​ению и земельному участку.
Этот метод расчета коэффициента капитализации можно ис​пользовать для оценки предприятий, основу которых составляют объекты недвижимости в тех случаях, где трудно отделить сто​имость предприятия от стоимости здания, на базе которого это
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предприятие функционирует. К таким предприятиям относятся го​стиницы, санатории, многоэтажные гаражи и т. д.
Кумулятивный (суммарный) метод определения общего коэффициента капитализации
Особенность данного метода расчета коэффициента капитали​зации заключается в том, что одна из двух составляющих коэффициента — процентная ставка (или ставка дохода на инве​стиционный капитал) — разбивается на отдельные компоненты. Путем суммирования этих компонентов и рассчитывается процент​ная ставка. К безрисковой ставке дохода (которая обычно равна ставке дохода на долгосрочные, а если они отсутствуют, то на среднесрочные правительственные облигации) прибавляются сле​дующие компоненты:
1. Поправка за дополнительный риск, который имеется на все другие (кроме правительственных долгосрочных облигаций) виды инвестиций. Общее правило при этом звучит следующим образом: чем больше риск, тем больше должна быть величина процентной ставки, чтобы побудить инвестора к риску инвестирования.
2.  Поправка за дополнительный риск, связанный с неэффек​тивным управлением инвестициями. Чем более рискованны инве​стиции (в отличие от вложений в правительственные облигации), тем более компетентного управления они требуют. Здесь следует обратить внимание на то, что вознаграждение за управление ин​вестициями неадекватно комиссионным вознаграждениям, получа​емым за управление недвижимостью или за брокерские услуги, так как эти затраты, как правило, включаются в состав операцион​ных расходов и вычитаются из выручки при определении прибыли. Размер этой поправки может находиться в диапазоне от 1 до 5%.
3. Поправка на низкую ликвидность предприятия. Некоторые предприятия можно реализовать на рынке за короткий период вре​мени, однако для продажи других предприятий могут понадобить​ся годы, особенно если на соответствующем секторе рынка наблю​дается спад деловой активности.
Таким образом, процентная ставка равна сумме безрисковой ставки и величин поправок на дополнительный риск, на неэф​фективное управление и на низкую ликвидность.
Что касается второй составляющей общего коэффициента ка​питализации — ставки возмещения основной суммы капитала, то она рассчитывается часто как отношение единицы к числу лет, требуемых для возврата вложенного капитала.
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Общий коэффициент капитализации по данному методу оп​ределяется путем суммирования процентной ставки, полученной кумулятивным методом, и ставки возврата основной суммы капитала. Причем если стоимость предприятия не снижается, а повышается, то ставка возврата основной суммы капитала должна приниматься со знаком минус.
Этот метод расчета коэффициента капитализации использу​ется также часто, как и метод прямой капитализации.
В данном разделе мы рассмотрели методы расчета коэффици​ента капитализации, которые наиболее часто применяются экспер​тами-оценщиками для оценки предприятий и объектов недвижи​мости. Ниже мы исследуем наиболее сложную и наиболее досто​верную методику оценки предприятий — методику дисконтирован​ного денежного потока, которая заключается в дисконтировании будущего денежного потока, получаемого от предприятия за ряд лет с помощью различных коэффициентов дисконтирования.
Методика дисконтированного денежного потока
Методика дисконтированного денежного потока является ос​новной для оценки действующего предприятия.
Понятие дисконтированного денежного потока
Данная методика основана на предположении, что стоимость предприятия определяется будущим денежным потоком, который можно извлечь (получить) из оцениваемого предприятия в течение срока владения. Этот денежный поток (будущий) приводится (дис​контируется) к эквивалентной текущей (на дату оценки) стоимости с помощью подходящей ставки дисконта (ставки дохода). В этом слу​чае стоимость оцениваемого предприятия — это текущая стоимость будущего денежного потока, ожидаемого от этого предприятия. На рис. 3.2.1 изображена схема, иллюстрирующая смысл дисконтирова​ния будущих доходов оцениваемого предприятия.
На рис. 3.2.1 изображена дата оценки предприятий; прогнозный период (период времени, на который рассчитывается будущий ожи​даемый денежный поток); остаточный период (период времени, ко​торый остается за рамками рассматриваемого прогнозного периода и за который определяется остаточная стоимость предприятия); ве​личины ожидаемых денежных потоков по 4 годам прогнозного пе​риода, которые приводятся (дисконтируются) на дату оценки; дата
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Рис. 3.2.1. Схема дисконтированного денежного потока
определения остаточной стоимости, т. е. той величины стоимости предприятия, которую будет иметь предприятие в остаточный пе​риод (т. е. период после рассматриваемого прогнозного).
Ниже рассматривается технология реализации методики дис​контированного денежного потока.
Технология реализации методики дисконтированного денежного потока
1. Определяется величина прогнозного периода.
Это может быть период владения оцениваемым предприятием или период времени, на который можно получить реальные про​гнозные значения о будущих денежных потоках. Исходя из амери​канского опыта оценки прогнозный период составляет 4—5 лет. Нам представляется, что это связано в большей степени, во-первых, с нормальным сроком окупаемости эффективных инвестиционных проектов; во-вторых, исходя из продолжительности периода про​изводства продукции предприятия (например, для потребительс​ких товаров это может быть 3 года, в судостроении — 5 лет); в-третьих, исходя из степени стабильности экономики (в стабиль​ной экономике это больший период, в нестабильной — меньший); в-четвертых, это связано с президентскими выборами, когда со
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сменой президентской команды через каждые четыре года, как правило, меняется экономическая политика правительства.
2. Рассчитывается вид и величина ожидаемого денежного потока по каждому году прогнозного периода (определяются ожидаемые поступления и оттоки денежных средств по каждому году про​гнозного периода). Этот этап самый сложный и ответственный во всем процессе оценки предприятия, так как корректность оп​ределения величин ожидаемых денежных потоков, по сути, оп​ределяет текущую стоимость предприятия. Этот этап сводится, по сути, к разработке бизнес-плана (с подробной проработкой фи​нансового плана предприятия), который является основой для оп​ределения стоимости оцениваемого предприятия.
3.   Определяется остаточная стоимость предприятия.  На рис. 3.2.1 показаны четыре варианта, которые могут быть при опреде​лении остаточной стоимости предприятия.
Вариант 1. Предполагается, что предприятие после оконча​ния прогнозного периода продается. Тогда необходимо спрогнозиро​вать его рыночную стоимость на дату определения остаточной сто​имости (на дату продажи). Рыночную стоимость предприятия мож​но определить исходя из известных подходов к оценке предприятий: имущественного и доходного.
Вариант 2. Предполагается, что оцениваемое предприятие после окончания прогнозного периода ликвидируется. В этом слу​чае на дату определения остаточной стоимости рассчитывается лик​видационная стоимость предприятия1.
Вариант 3. Прогнозируется, что в остаточном периоде вели​чина денежного потока останется на уровне последнего прогноз​ного года. В данном случае так же, как в методике капитализации будущего дохода, остаточная стоимость определяется по формуле:
_ Денежный поток за последний прогнозный год Ставкадисконтирования
где С — остаточная стоимость предприятия на дату определе​ния остаточной стоимости.
Известен и еще довольно распространенный метод определе​ния остаточной стоимости предприятия2, в этом случае денежный поток за последний прогнозный год (после налогообложения) умно-
1  См.: последний раздел настоящей главы.
2  См., например: Пратт Ш. Оценка бизнеса / Под ред. В. Н. Лаврентьева. 2-е изд. М.: Институт экономического развития Мирового банка, 1994; Де-монд Г., Келли Р. Руководство по оценке бизнеса. М.: РОО, 1996.
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жается на показатель рыночной привлекательности (отношение цены акции предприятия к доходу на одну акцию). Результат будет точ​нее, если показатель рыночной привлекательности принять не те​кущий, а прогнозный (на дату определения остаточной стоимости предприятия).
Вариант 4. Прогнозируется, что денежный поток в остаточ​ный период будет увеличиваться в определенном постоянном тем​пе. Тогда величина остаточной стоимости определяется по модели роста прибыли:
где Д. П. — денежный поток в последний год прогнозного периода;
§ — ежегодный темп роста денежного потока во все последу​ющие годы остаточного периода;
К — ставка дисконтирования.
Рассмотренные здесь варианты анализа остаточной стоимости оцениваемого предприятия далеко не исчерпывают случаев, кото​рые возможны в практике оценки. Но, на наш взгляд, это основные варианты, которые чаше других встречаются в практике оценки предприятий.
4.  Определяются будущие риски и рассчитывается ставка дисконта (ставка дохода). Ставка дисконта определяется исходя из рисков, связанных с получением ожидаемого денежного потока. Ниже мы подробнее рассмотрим особенности расчета ставок дисконта.
5. Определение чистой текущей стоимости денежного пото​ка и чистой текущей стоимости величины остаточной стоимо​сти предприятия.  Чистая текущая стоимость денежного потока определяется путем дисконтирования (на дату оценки) денежного потока за каждый прогнозный год по ставке дисконта, принятой на весь будущий период, либо на каждый год в отдельности, либо принятой в другой комбинации. Причем период дисконтирования каждый раз меняется: для первого прогнозного года — это 0,5 (пред​полагается, что ежегодный денежный поток считается на середину года, так как поступает равномерно в течение года); для второ​го — 1,5 года; для третьего — 2,5; для четвертого — 3,5'. Для получения чистой текущей остаточной стоимости период дисконти​рования обычно принимается 4 года.
1 Следует отметить, что таблицы сложных процентов, приводимые в учебни​ках по оценке, рассчитаны в соответствии с доходом, полученным в конце
года.
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6.  На данном этапе реализации методики дисконтированного денежного потока чистая текущая стоимость денежного потока и чистая текущая остаточной стоимости складываются и получается оценочная величина стоимости предприятия.
7.  На последнем этапе в оценочную стоимость предприятия вносятся необходимые поправки (премии или скидки), после ко​торых получается рыночная стоимость оцениваемого предприятия.
В вышеприведенном варианте процесс реализации методики дисконтирования денежного потока разбит на 7 этапов. Это, ко​нечно, условное деление. Однако мы считаем, это основные части процесса оценки по данной методике, которые необходимо реали​зовать для определения рыночной стоимости оцениваемого пред​приятия.
Определение величины денежного потока
Ежегодный ожидаемый денежный поток прогнозного периода формируется, как правило, в процессе разработки перспективного финансового плана предприятия, когда после соответствующих маркетинговых исследований определяются будущие оптовые и розничные цены на продукцию данного предприятия, величина выручки от реализации этой продукции, анализируются все основ​ные статьи себестоимости и рассчитывается себестоимость реали​зации продукции, коммерческие и управленческие расходы и дру​гие расходы и доходы, которые были рассмотрены нами выше в этой главе, вплоть до получения годовой балансовой прибыли пред​приятия (превышении доходов над расходами). Величина этой годо​вой прибыли и принимается за основу расчета будущего денежного
потока.
В составе расходов на производство продукции необходимо учесть суммы, идущие на прирост оборотных средств вследствие увеличения объемов выпуска продукции (в том числе производ​ственных запасов и дебиторской задолженности).
В составе доходов необходимо учесть суммы, полученные от уменьшения дебиторской задолженности и производственных запа​сов, а также от продажи.
Далее на базе годовой балансовой прибыли предприятия про​изводятся расчеты в соответствии с действующим налоговым за​конодательством.
Для прогнозирования денежного потока предприятия, как, впро​чем, и любого другого экономического параметра, существует множество простых методов прогнозирования.
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Компетентные представители администрации оцениваемого пред приятия формулируют по каждому прогнозному году три уровня де нежного потока (либо по каждому слагаемому отдельно): оптимиста ческий (максимальный), средний (наиболее вероятный) и пессимисти ческий (минимальный). Полученные данные обрабатываются, и полу​чается одна сводная оценка 3 уровней годового денежного потока. Эти» трем уровням придаются соответствующие веса, и определяется взве​шенная величина годового денежного потока. Пример эвристической способа прогнозирования представлен в табл. 3.2.1.
Известен также так называемый формальный способ расчете взвешенной величины:
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где Д-П.взвеше1ШЬ1Я — взвешенный денежный поток (или какая-либо его составляющая);
О — оптимистическая оценка;
Ср. — средняя оценка;
П — пессимистическая оценка.
Таблица 3.2.1 Упрошенный расчет годового денежного потока
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Результаты, полученные формальным способом и эвристичес​ким, не слишком отличаются друг от друга.
Известны варианты прогнозирования прибыли предприятия, о которых упомянул в своей книге Ш. Пратт (Оценка бизнеса. М.:
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РОО, 1994, с. 6, гл. 3): "Общепринятым подходом является состав​ление прогнозов прибыли на каждый из первых пяти лет, задание ее процентного годового роста на последующие пять лет и допу​щение о равномерном, неограниченном во времени потоке при​были начиная с одиннадцатого года. Часто применяется другое до​пущение — постоянные и, возможно, умеренные темпы роста при​были после десятого года. Некоторые специалисты считают более реалистичным составлять конкретные прогнозы на три года, зада​вая на последующий период темп роста. Допущение о темпах роста не обязательно должно быть одинаковым для всех прогнозных лет". Вообще, по проблеме прогнозирования в России в свое время было издано много литературы1.
3.2.4. Сравнительный подход к оценке предприятий
Этот подход основан на постулате: сходные интересы в пред​приятии должны быть проданы по сходным ценам.
Сравнительный (рыночный) подход включает в себя три ос​новных метода:
* метод капиталов, базирующийся на ценах, реально вы​плаченных за акции сходных компаний на фондовых рынках;
Ф метод сделок (продаж), основанный на ценах приобретения контрольных пакетов акций сходных предприятий, либо цен при​обретения целых аналогичных предприятий;
•Ф метод отраслевых соотношений, основанный на специальных формулах и ценовых показателях, используемых в отдельных от​раслях производства. Формулы и ценовые показатели выводятся эмпирическим путем из данных о продажах предприятий.
Данные методы составляют группу под названием методы пред​приятия-аналога, базирующиеся на рыночной информации и учи​тывающие текущие действия продавца и покупателя.
1 См., например: Галкин И. Г., Григорьев В. Б. Прогнозирование технико-экономических показателей в строительных организациях. М.: МИЭИ, 1982; Лисичкин В. А., Голынкер Е. И. Принятие решений на основе прогнозирова​ния в условиях АСУ. М.: Финансы и статистика, 1981; Четыркин Е. М. Ста​тистические методы прогнозирования. М., 1975; Льюис К. Д. Методы про​гнозирования экономических показателей / Пер. с англ. М.: Финансы и ста​тистика, 1986; Кинг У., Клиланд Д. Стратегическое планирование и хозяй​ственная политика. М.: Прогресс, 1982.
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Методика рынка капитала
Эта методика основана на рыночных ценах акций предприя​тий, сходных с оцениваемым предприятием. Действуя по принципу замещения, инвестор может инвестировать либо в сходную компа​нию, либо в оцениваемую. Поэтому данные о сопоставимых пред​приятиях при использовании соответствующих корректировок мо​гут послужить ориентирами для определения стоимости оценивае​мого предприятия. Преимущество данного метода в использовании фактической информации, а не прогнозных данных, имеющих из​вестную неопределенность.
Для реализации этой методики необходима достоверная и де​тальная финансовая и рыночная информация по группе сопоста​вимых предприятий.
Технология реализации методики рынка капиталов
1.  Выбор предприятий-аналогов.
2.  Финансовый анализ и сопоставление показателей.
3.  Выбор и вычисление оценочных мультипликаторов.
4.  Применение мультипликаторов к оцениваемому предприятию.
5.  Внесение поправок к итоговой стоимости предприятия.
Выбор предприятий-аналогов
При отборе предприятий-аналогов учитываются следующие признаки сопоставимости:
*  тождество производимой продукции;
^ тождество объема и качества производимой продукции;
Ф идентичность изучаемых периодов;
Ф тождество стадий развития предприятий (например, стадии роста или упадка) и размеров производственной мощности;
•* сопоставимость стратегии развития предприятий;
•* равная степень учета климатических и территориальных раз​личий и особенностей;
*  сопоставимость финансовых характеристик предприятий.
Финансовый анализ предприятия
Важная составляющая часть оценки — анализ финансового по​ложения предприятия. В зависимости от цели и методов оценки финансовый анализ может быть направлен на определение фи​нансового состояния, определение степени финансовых рисков, вы​бор сопоставимых предприятий, прогнозирование доходности предприятия, определение ставки дисконта и др. Кроме того, в одних случаях анализ может быть направлен на изучение и сопос​тавление наиболее важных финансовых характеристик оценивае-
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мого предприятия по годам и выявление трендов основных финан​совых показателей за определенный период, в других случаях — на сравнение финансовых показателей оцениваемого предприятия на дату оценки с таковыми для аналогичных предприятий той же отрасли или со среднеотраслевыми показателями или абсолютными
стандартами.
Система аналитических показателей и критериев сравнения, используемых при анализе финансового положения предприятия, как и методология оценки стоимости предприятия в целом, зависит от целей и функций оценки. Например, при оценке для налогообло​жения наиболее важными аналитическими показателями являются:
*  структура имущества предприятия;
*  рентабельность активов и продукции;
•* при купле-продаже предприятия — платежеспособность предприятия, ликвидность активов, динамика изменений рен​табельности;
*  при реорганизации предприятия —  деловая активность,
структура капитала.
В ходе проведения оценки система анализируемых финансо​вых характеристик и последовательность процедуры анализа кор​ректируются в соответствии с целью и функциями оценки. Ана​литические процедуры изучения уровня и динамики показателей финансового положения предприятия при различных целях и мето​дах одинаковы. Это позволяет выработать и использовать типовую схему финансового анализа в целях упрощения его организации и
проведения.
Установление периода, за который производится финансовый анализ, также зависит от цели и методов оценки. Определение стоимости предприятий для его реорганизации или купли-прода​жи основывается преимущественно на прогнозных оценках, тогда как для налогообложения используются в основном данные о те​кущей деятельности предприятия. При анализе прогнозных оценок следует принимать во внимание не только уровень финансовых показателей на дату оценки, но и их динамику за определенный период, предшествующий дате оценки.
При использовании прогнозных данных анализ финансового со​стояния предприятия рекомендуется проводить за период, пред​шествующий дате оценки не менее чем за 36 месяцев. Сравнение показателей финансового состояния предприятия за несколько от​четных периодов представляет собой метод, называемый анализом трендов и позволяющий определить нормальные (оптимальные) и предельные (критические) значения показателей. При оценке, не
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нуждающейся в прогнозных расчетах, достаточно учитывать уро​вень показателей финансового состояния оцениваемого предприя​тия и предприятий-аналогов на дату оценки.
Особо отметим, что в зависимости от целей и функций оценки анализ финансового положения предприятия может проводиться с различной степенью детализации, но при этом, как правило, он носит характер экспресс-анализа и ограничивается данными бух​галтерской отчетности, т. е. решает задачи внешнего анализа. Целе​сообразно использовать агрегированные показатели финансовой устойчивости, сравниваемые с абсолютными стандартами или со​ответствующими показателями предприятий-аналогов с устойчивым финансовым положением.
Финансовый анализ состояния предприятия проводится в два этапа:
1. Анализ финансовых отчетов.
2. Анализ финансово-оперативных показателей.
Информационным источником финансового анализа служат дан​ные бухгалтерской (финансовой) отчетности — бухгалтерского ба​ланса (форма № 1) и отчета о финансовых результатах (форма № 2) и другие бухгалтерские документы.
Выбор и расчет оценочных мультипликаторов
Мультипликаторы бывают либо рассчитываемые за период, либо на оценочную дату:
а) Коэффициент, цена/чистая прибыль =
_ Рыночная стоимость акций предприятия _
Чистая прибыль _ Рыночная стоимость 1 акции • Количество акций
Чистая прибыль
Этот мультипликатор позволяет оценить стоимость собствен​ного капитала исходя из чистой прибыли. Обратная величина этого мультипликатора равна требуемой ставке дохода на собственный капитал и в наибольшей степени зависит от используемых принци​пов бухгалтерского учета.
б) Коэффициент цена/чистый денежный поток =
_                     Рыночная стоимость акций предприятия
Чистая прибыль (после налогообложения) + амортизационные
_______________________________________________отчисления
Этот мультипликатор позволяет оценить стоимость собствен​ного капитала исходя из фактического денежного потока.
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Коэффициент цена/чистая прибыль и цена/денежный поток могут быть основаны на расчете прибыли до налогообложения и выплат по процентам.
в) Коэффициент инвестированный капитал/прибыль =
_ Собственный капитал + Долговременная задолженность Прибыль (до налогообложения и уплаты%)
Этот коэффициент отражает стоимость инвестированного ка​питала и обычно применяется для оценки предприятий, имеющих большую долговременную задолженность.
г) Коэффициент цена/ балансовая стоимость чистых активов = _                           Рыночная стоимость акций
Сумма активов по балансу - Задолженность (общая)
-.. Тл      * _/•Та        а     ^         Роь/и/ч'кил ц7/с1гшншгте> акций
д) Коэффициент цена/дивиденды. —
Выплаченные дивиденды
,,.,.,                      ,                 Рыночная стоимость акций
е) Коэффициент цена/выручка =
Выручка от реализации
Эти мультипликаторы отражают соотношение финансовых по​казателей на данный момент состояния фондового рынка и могут рассчитываться и анализироваться за три года (за один год они могут быть не характерны). В этом случае рассчитываются либо среднеарифметические, либо средневзвешенные величины этих мультипликаторов.
Оценка мажоритарных и миноритарных пакетов акций. Применение мультипликаторов к оцениваемому предприятию
В процессе использования мультипликаторов в практике оценки применяются следующие правила.
1.  Мультипликаторы по сопоставимым предприятиям должны иметь минимальный разброс величин.
2. Выбранные мультипликаторы следует применять к соответ​ствующим финансовым данным по оцениваемой компании таким образом, чтобы это соответствовало способу вычисления со​ответствующего мультипликатора для сопоставимых компаний. На-
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Рис. 3.2.2. Соотношение между меньшей и контрольной долями собственности
пример, коэффициент цена/чистая прибыль, рассчитанный, исхо​дя из величины чистой прибыли, не должен применяться к прибы​ли (до налогообложения) оцениваемого предприятия. А если данный мультипликатор рассчитывается по сопоставимым предприятиям за ряд лет со средним значением прибыли, то и для оцениваемого предприятия необходимо рассчитывать этот мультипликатор ис​ходя из среднего показателя прибыли.
3. Арбитражному управляющему необходимо помнить, что сто​имость, полученная методом рынка капитала, — это стоимость неконтрольного (миноритарного) пакета открытого акционерного общества, акции которого продаются на открытом фондовом рынке и поэтому представляют собой уровень стоимости предприятия с высокой степенью ликвидности. Чтобы получить стоимость конт​рольного или мажоритарного пакета в компании, акции которой не продаются на открытом фондовом рынке и финансовая инфор​мация по которой широко не представлена, необходимо добавить премию за контроль и вычесть скидку за недостаточную ликвид​ность. Необходимость данной процедуры следует из схемы, харак​теризующей соотношение между меньшей и контрольной долями собственности, представленной на рис. 3.2.21.
Необходимо также иметь в виду, что скидка для обыкновен​ных акций будет больше, чем для привилегированных, так как
1 Данная схема заимствована из учебника Р. Линга "Основы анализа и оцен​ки бизнеса" (М., 1995).
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Таблица 3.2.2
Значения мультипликатора Цена/Чистая прибыль и Цена/Денежный поток для развитых и развивающихся стран
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риск недополучения дивидендов для обыкновенных акций выше, чем для привилегированных, у которых величина дивиденда фикси​руется заранее.
Внесение поправок к итоговой стоимости предприятия. Существуют три поправки к итоговой стоимости предприятия.
1.  К стоимости действующего предприятия, определенной ме​тодикой рынка капитала, необходимо добавить стоимость функци​онирующих активов (неиспользуемых объектов недвижимости, в том числе социального назначения, которые могут быть проданы, а также бездействующих мощностей).
2.  К рассчитанной стоимости следует добавить избыток соб​ственных оборотных средств или вычесть их недостаток.
3. Следует вычесть величину поправки, которая учитывает обя​зательства, связанные с охраной окружающей среды (если эти обя​зательства у предприятия имеются).
В табл. 3.2.2 даны размеры мультипликатора Цена/Чистая при​быль и Цена/Денежный поток для развитых и развивающихся стран (данные взяты из учебных материалов, подготовленных Институ​том экономического развития Мирового банка (М., 1995)).
Метод сделок (метод продаж)
Метод сделок (или метод продаж) — один из трех основных методов оценки предприятия из совокупности методов оценки пред​приятия-аналога или сравнительного (рыночного) подхода. Этот ме​тод — частный случай метода рынка капитала и основан на анали​зе цен приобретения контрольных пакетов акций (цен) сопостави​мых предприятий или анализе цен приобретения предприятий це-
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ликом. Цена акций принимается по результатам сделок на мировых фондовых рынках.
Выбор сопоставимых предприятий осуществляется и в методе рынка капитала, т. е. исходя из сходных предприятий по отрасли, продукции, диверсификации продукции (или услуг), жизненному циклу, географии, размеров, стратегии деятельности, финансовым характеристикам (рентабельности, темпам роста и пр.).
Финансовый анализ и сопоставление показателей осуществля​ются и в методе рынка капитала. Финансовый анализ необходим для определения сопоставимого предприятия и приемлемого оце​ночного мультипликатора.
Выбор и вычисление оценочных мультипликаторов из-за не​достатка данных о сделках (продажах) ограничивается. Обычно ис​пользуются мультипликаторы цена/чистая прибыль (цена/ при​быль) или цена/балансовая стоимость.
Главное отличие метода сделок (продаж) от метода рынка капи​тала в том, что первый определяет уровень стоимости контрольно​го пакета акций, позволяющего полностью управлять предприяти​ем, тогда как второй — предприятия на уровне неконтрольного пакета.
Как и в методе рынка капитала, при использовании данного метода необходимо вносить следующие поправки к полученной с помощью мультипликатора стоимости предприятия:
1. Поправка на неоперационные (непроизводственные) активы, т. е. на стоимость активов, непосредственно не участвующих в про​изводственном процессе.
2. Поправка на избыток или недостаток собственных средств.
3.  Поправка на страновой риск (рыночная премия за риск для собственного капитала).
Арбитражный управляющий не ошибется в оценке стоимости предприятия, если хорошо усвоит соотношение между контрольной и мажоритарной и неконтрольной (миноритарной) долями собствен​ности и следующие три правила:
Правило 1.
Стоимость контрольного и мажоритарного пакета акций (или стоимость предприятия в целом) определяется:
а) методом сделок;
б) методом дисконтированного денежного потока (предполагает​ся, что денежный поток находится на уровне контрольного пакета);
в) методом накопления активов;
г) методом рынка капитала с добавлением премии за контрольный пакет (30—40%).
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Правило 2.
Стоимость неконтрольного (миноритарного) пакета акций (или одной акции) для открытого акционерного общества определяется методом рынка капитала. Эту стоимость можно также получить методом сделок, методом накопления активов и методом дисконти-рования денежных потоков, сделав скидку на неконтрольный пакет
(20—25%).              
 Правило3
Стоимость неконтрольного (миноритарного) пакета акций (или
одной акции) для закрытого акционерного общества или неконт-рольных (миноритарных) долей других предприятий, акции кото-рых не продаются на открытых фондовых рынках, определяется методом рынка капитала с вычетом скидки на недостаточную лик​видность активов предприятия (30—40%), а также методом сде​лали,: дисконтированных денежных потоков, накопления активов, сделав скидки на неконтролъный характер пакета (20—25%) и на недостаточную ликвидность активов (30—40%). 
