Подсказки продавцу для сопутствующих продаж (для увеличения среднего чека)
Необходимо сделать карточки для наиболее ходовых товаров.

Пример. Карточная колода открыток (с размером открытки). 
4 раздела на 1 карте или сделать двухстороннюю карточку.

Образец для заполнения.
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Первоначально продавец носит эти карточки с собой, а потом уже помнит их наизусть.

Пример условный (упаковка корма для кошек 500 гр.)
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Корм для кошек «Китекет» (500 грамм)
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Какой корм чаще берут?
Какие отзывы об этом корме?

Есть ли какие-то противопоказания для кошек?
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	Сопутствующие товары / услуги

- корма с другими добавками;

- маленькие упаковки корма в виде желе;

- игрушки для кошки;

- средства от блох или глистов;
- расческа для шерсти;

- капли для кошек и т.д.


